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Kurzzusammenfassung

Anstelle von nachholender Entwicklung, wie sie die Modernisierungstheorien
vorsehen, hat sich die globale Schere der Einkommen und des Naturverbrauchs
seit dem 2. Weltkrieg weiter gedffnet. Die Weltsystemtheorie sieht den
ungleichen Tausch in der globalen Arbeitsteilung als grundlegenden Mecha-
nismus, der die Polarisierung zwischen Arm und Reich verfestigt.

Dieser Aspekt der Weltsystemtheorie, die globale Umverteilung von den armen
in die reichen Lénder, wird in zwei Dimensionen quantitativ untersucht: Der
monetir ungleiche Tausch wird — als monetdrer Transfer — {iber Kaufkraft-
parititen bestimmt, die das unterschiedliche Preisniveau in armen und reichen
Landern wiedergeben. Der 6kologisch ungleiche Tausch wird — als 6kolo-
gischer Transfer — iiber die Handelsbilanzen des 6kologischen FuBabdrucks
ermittelt, der den Ressourcenaufwand fiir die gehandelten Giiter bemisst.

Die verwendeten Methoden ermdglichen Schitzungen des ungleichen Tauschs
fiir den Zeitraum von 1960 bis 2003, wobei die Berechnungen die Annahme
einer globalen Umverteilung und deren Auswirkung auf die Entwicklung der
Linder untermauern. Zwischen den Weltsystemzonen besteht ungleicher
Tausch von bedeutendem Umfang: Der monetire Transfer in Form von
Arbeitsleistung von den Peripherien ins Zentrum iibersteigt den umgekehrten
Fluss von Entwicklungshilfe und Investitionen um ein Vielfaches. Und der
okologische Transfer ins Zentrum deckt fast ein Fiinftel seines Ressourcen-
verbrauchs. Den grofiten monetiren Transferverlust verzeichnen die Semiperi-
pherie und seit den 1990er Jahren auch China, da sie stirker in die globale
Arbeitsteilung integriert sind als die &rmeren Lénder der Peripherie. Beim
okologischen Transfer hat zudem die Ausstattung mit Naturressourcen grof3en
Einfluss auf die Handelsbilanz: Reiche Lé&nder mit niedriger Ressourcen-
ausstattung gewinnen und arme Lé&nder mit hoher Ressourcenausstattung
verlieren am meisten 0kologische Kapazitat. Im Untersuchungszeitraum von
1960 bis 2003 hat der ungleiche Tausch deutlich zugenommen. Insbesondere
seit 1980 steigt der monetdre Transfer stark an, was auf den wachsenden
Welthandel und vor allem das zunehmende Preisgefille zwischen armen und
reichen Landern zuriickzufiihren ist. Letzteres wird auch durch den Verlauf der
Terms of Trade bestitigt, die als alternative Messgrofe herangezogen werden.

Der ungleiche Tausch scheint damit die wirtschaftliche Entwicklung zu beein-



flussen: Zwar konnen Linder ihre weltwirtschaftliche Position, die durch
Einkommen und Naturverbrauch gemessen wird, in seltenen Féllen auch dann
verbessern, wenn sie Verluste aus dem ungleichen Tausch erleiden. Insgesamt
erreichen aber Lander mit 6kologischen und vor allem monetiren Transfer-
verlusten ein wesentlich geringeres Wirtschaftswachstum als jene mit Transfer-
gewinnen. Die Vertiefung der globalen Arbeitsteilung verschéarft demnach
tendenziell die globale ungleiche Entwicklung.
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Vorwort

,Der Lohn war nicht gerade hoch. Das konnte ich nicht behaupten. Aber wenn
ich flinfundzwanzig Jahre lang keinen Cent ausgibe, jede Monatsheuer sorgfal-
tig auf die andere legte, nie ohne Arbeit wire wihrend der ganzen Zeit, dann
konnte ich nach Ablauf jener flinfundzwanzig Jahre unermiidlichen Arbeitens
und Sparens mich zwar nicht zur Ruhe setzen, konnte aber nach weiteren fiinf-
undzwanzig Jahren Arbeitens und Sparens mich mit einigem Stolz zur unters-
ten Schicht der Mittelklasse zéhlen. Zu jener Schicht, die sagen darf: »Gott sei
gelobt, ich habe einen kleinen Notpfennig auf die Seite gelegt fiir Regentage. «
Und da diese Volksschicht jene gepriesene Schicht ist, die den Staat in seinen
Fundamenten erhélt, so wiirde ich dann ein wertvolles Mitglied der menschli-
chen Gesellschaft genannt werden kdnnen. Dieses Ziel erreichen zu konnen, ist
flinfzig Jahre Sparens und Arbeitens wert. Das Jenseits hat man sich dann gesi-
chert und das Diesseits fiir andre.*

(aus B. Traven — Das Totenschiff. Verlag Tribiine Berlin 1957. S. 10-11)

,»Kein Tier erzeugt soviel Unrat und Kot wie der zivilisierte Mensch; und den
Unrat, den er tdglich erzeugt, zu beseitigen, kostet ihn ebensoviel Miihe, Arbeit
und Nachdenken wie die Anfertigung und der Verbrauch der Dinge, die er
ndtig zu haben glaubt.*

(aus B. Traven — Der Schatz der Sierra Madre. Verlag der Nation, 1. Aufl. S. 273)

Die beiden Zitate sprechen die zwei grundlegenden Aspekte der vorliegenden
Abhandlung an, die mich viel ,,Miihe, Arbeit und Nachdenken™ gekostet hat.
Doch mein Aufwand allein hétte nicht geniigt, denn ohne die Hilfe meiner Mit-
menschen hiétte ich sie nicht bewerkstelligen konnen.

Deshalb moéchte ich mich zum einen bei allen bedanken, die mir direkt bei der
Erstellung durch Kritik, Diskussionen, Anregungen sowie zahlreiche Korrektu-
ren und nicht zuletzt durch Fiirsprache geholfen haben. Um keine Rangfolge
vornehmen zu miissen und um nicht am Ende gar eine Person zu vergessen,
verzichte ich auf eine namentliche Aufzéhlung. Mein Dank soll dadurch kei-
nesfalls geschméilert werden.

Zum anderen mochte ich mich bei all jenen bedanken, die mir indirekt gehol-
fen haben: beispielsweise bei jenen, die Bananen anbauen oder diese hierher
transportieren, und jenen, die in den Mensen das Essen zubereiten oder die
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Bibliotheken in Ordnung halten; schlicht: bei allen, die durch ihre Tatigkeiten
dafiir sorgten, dass ich iiberhaupt dieser Arbeit nachgehen konnte. Ich hoffe,
dass sie von dem Ergebnis auch etwas haben werden.

Fast alle diese Téatigkeiten und die Unterstiitzung werden monetér relativ nied-
rig oder gar nicht entlohnt, wenngleich sie elementar fiir das Funktionieren der
Gesellschaft sind. Im Folgenden versuche ich auf einer groBeren und abstrak-
teren Ebene, diese wohl bekannte Schieflage quantitativ darzustellen, da das
quantitative Argument besonderes Gewicht zu haben scheint. Dabei dient die-
ser Ansatz jedoch lediglich als Instrument der kritischen Analyse, ich mdchte
ihn nicht als Vorschlag fiir eine ,richtige‘ Bewertung von Arbeit bzw. Waren
verstanden wissen. Denn eine (marktformige) Bewertung stellt vielmehr ein
Mittel dar, das Ungleichheit schafft und diese zugleich durch die Suggestion
von Exaktheit legitimieren soll. Stattdessen gilt es, die Warenbeziechungen zu
iiberdenken und bediirfnisorientierte Alternativen zu beférdern.

Berlin, im November 2009
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1 Einleitung

Als Aadil Darzi im Tagungsraum eines Dubaier Hotels Justus Werber den Kaf-
fee serviert, treffen zwei ,Globalisierungsgewinner® aufeinander. Ein Jahr
zuvor arbeiteten sie noch iiber 5.000 Kilometer voneinander entfernt. Aadil
kam in der Hoffnung auf ein besseres Leben in das Arabische Emirat, das sei-
nen Reichtum durch Olexporte in die Industrielinder erlangte. Als Kellner ver-
dient er umgerechnet knapp 200 US-Dollar im Monat. Dank des schwierigen
Ortswechsels konnte Aadil sein Einkommen verfiinffachen, seine Ausgaben
sind allerdings im wesentlich teureren Dubai in einem &hnlichen Verhiltnis
gestiegen und zudem muss er seine , Transitkosten® abbezahlen. Dennoch kann
er einen geringen Anteil nach Hause an seine Familie in Pakistan schicken.
Dort ndhte er noch vor einem Jahr fiir eine Subkontraktfirma Fuf3bille, um
deren Vermarktung in Deutschland sich damals Justus kiimmerte. Justus hat
sich auf den Weg nach Dubai gemacht, um fiir eine Sportartikelfirma ein Ver-
triebssystem aufzubauen. Auch Justus verdient fiir die neue Arbeit im Auflen-
dienst mehr als zuvor — und zwar mehr als das Fiinfzigfache von Aadils Lohn.
Davon kann er einen Grofteil mit nach Hause nehmen oder etwa Luxusartikel
am Flughafen steuerfrei erwerben.

In der fiktiven Begegnung von Aadil und Justus, die die tiefgreifende, struktu-
relle Ungleichheit in der arbeitsteiligen Weltwirtschaft veranschaulichen soll,
treffen ganz unterschiedliche Lebenswelten an ein und demselben Ort aufein-
ander. Diese driicken sich nicht zuletzt in den extremen Lohnunterschieden
aus. Die ungleiche Entlohnung der Arbeit von Aadil und Justus lésst sich ver-
einfacht auf zwei Ursachen zuriickfithren: Sie ist zum einen sektoral bzw.
durch die ,Profession‘ bedingt. Diese Unterschiede treten innerhalb von Lén-
dern' in Form von sozio6konomischen Klassen oder Schichten hervor. Zum
anderen ist sie riumlich durch das jeweilige Herkunftsland bedingt. Denn {iber
die politischen Grenzen der Lander hinweg ergibt sich eine Trennung in soge-
nannte entwickelte und unterentwickelte Lander. Menschen, die wie Aadil aus
drmeren Weltregionen stammen, gelingt es seltener, innerhalb der globalen
Arbeitsteilung zu hochqualifizierten Tétigkeitsbereichen Zugang zu finden.

1 Der Begrift ,Land® wird fiir die postkoloniale Periode synonym fiir ,Staat* verwendet.
In Kolonialreichen kann es aber ebenso ein ,Mutterland® oder eine Kolonie bezeichnen
und sich somit strukturell vom Staat unterscheiden.



Denn erstens existieren in ihrem Herkunftsland vergleichsweise geringe Bil-
dungs- und Beschiftigungsmoglichkeiten, und zweitens besteht aufgrund der
Trennung durch Staatsgrenzen eine rdumliche Barriere zu den reicheren Regio-
nen. Diese Barriere kann nur unter groen Schwierigkeiten {iberwunden wer-
den und bleibt — auf anderer Ebene — aufgrund des untergeordneten oder
fehlenden rechtlichen Status meist auch im Einwanderungsland erhalten.

Die wirtschaftliche Ungleichheit zwischen den Individuen ergibt sich innerhalb
einer Arbeitsteilung, in der das Lokale {iber 6konomische Austauschbezichun-
gen in globale Zusammenhinge eingebunden ist. Dabei hat die rdumliche Tren-
nung zwischen Léndern einen groferen ,Effekt’ auf die Einkommens-
Ungleichheit als die soziodkonomische innerhalb von Léndern.? Diese wirt-
schaftlichen Ungleichheiten zwischen Landern und ihre Verbindung mit der
globalen Arbeitsteilung stehen im Zentrum dieser Arbeit, in der ungleicher
Tausch im Welthandel als eine mogliche Ursache fiir die ungleiche Entwick-
lung untersucht wird.

1.1 Ungleiche wirtschaftliche Entwicklung von Landern

Die globale Entwicklungsschere zwischen den Léndern hat sich seit dem frii-
hen 19. Jahrhundert nahezu exponentiell gedffnet (Abbildung 1). Im Jahr 1820
war das Pro-Kopf-Einkommen der reichsten Lander lediglich knapp viermal so
hoch wie das der drmsten.> Wihrend letztere seitdem auf gleichem niedrigen
Niveau verblieben sind, verdoppelte sich das globale durchschnittliche Ein-
kommen bis 1900 und verzehnfachte sich bis zum Jahr 2000. Das Einkommen
der jeweils reichsten Linder nahm sogar doppelt so schnell wie der globale
Durchschnitt zu.#

2 Von der weltweiten Ungleichheit zwischen Individuen macht die Ungleichheit zwischen
Léandern etwa zwei Drittel und die innerhalb von Léndern ein Drittel aus. Vgl. Heshma-
ti 2006, S. 67-68; Milanovic 2008 a, S. 14-15. Milanovic stellt zudem fest, dass Her-
kunftsland und -schicht gemeinsam zu 90 % das Einkommen eines Menschen bestim-
men. Vgl. Milanovic 2008 a, S. 32.

3 Anderen Berechnungen zufolge, welche die Produktivitdt der spéteren ,Entwicklungs-
lander’ im Dienstleistungssektor relativ hoher einschitzen, waren die Unterschiede zu
Beginn des industriellen Zeitalters zwischen den Weltregionen noch geringer. Nach
Paul Bairoch lagen heutige Industrie- und Entwicklungslander zwischen 1750 und Ende
des 19. Jahrhunderts gleichauf. Vgl. Alam 2006, S. 43-45; Kreutzmann 2002, S. 59.

4 Nach Maddisons historischer Statistik der Weltwirtschaft, die Einkommen sind in Kauf-
kraftdollars von 1990 angegeben; vgl. Maddison 2007 b. Maddison schuf aus zahlrei-
chen Schétzungen — von offizieller Seite und aus der (eigenen) Forschung — fiir die So-
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Abbildung 1: Globale Einkommensschere.
Quelle: Verandert nach Kreutzmann 2008.

zialprodukte von Landern eine historische Statistik der Weltwirtschaft, die das BIP und
die Bevolkerung zum Teil seit dem Jahr 1 abschétzen. Seit 1950 gibt es fiir die meisten
Lander offizielle Schéatzungen, die sich aber in der Methodik unterscheiden. Sich daraus
ergebende Unterschiede, die fiir historische Schitzungen noch grofer sind, galt es mog-
lichst auszugleichen, um weitestgehende Vergleichbarkeit zwischen Landern und Zeiten
zu erreichen. Vgl. Maddison 1995, Anhang B und C.



Anfang des 21. Jahrhunderts verfligen die reichsten Lander nicht nur {iber rund
50 mal soviel Einkommen wie die drmsten, sie verbrauchen auch fast 20 mal so
viele Naturressourcen.’ Der weltweit ungleiche Energieverbrauch erfuhr eben-
falls mit der Phase der Industrialisierung einen signifikanten Anstieg.® Dabei
waren die industrialisierten Lander bis zum Ende des 2. Weltkrieges in Bezug
auf Energie noch nahezu Selbstversorger. Seitdem erhalten sie jedoch einen
wachsenden Anteil ihres Energiebedarfs aus den weniger entwickelten Lan-
dern.” Wihrend es zwischen einzelnen Lindern seit den 1950er Jahren leichte
Verschiebungen beim Energieverbrauch gab, blieb die gesamte Ungleichheit
im Verbrauch annihernd konstant. Ende des 20. Jahrhunderts verbrauchte das
reichste Fiinftel der Weltbevolkerung gut 35 mal soviel Energie wie das
armste.®

Demnach gibt es in der sich intensivierenden globalen Arbeitsteilung keine
gleiche Teilhabe am natiirlichen und erwirtschafteten Reichtum. Denn es
herrscht ein unausgewogenes Verhéltnis zwischen kapitalistischer Produktion
und der darin verausgabten Arbeit auf der einen und dem Konsum sowie der
Wertzuschreibung der Arbeit auf der anderen Seite.

In den armen Lindern fiihrt die globale wirtschaftliche Ungleichverteilung zu
groBer Armut und Verwundbarkeit’ der Bevélkerung. Denn eine geminderte
wirtschaftliche Entwicklung verringert auch die Mdglichkeiten ,menschlicher
Entwicklung‘:'® In vielen Landern kann ein groBer Teil der Bevolkerung seine
Féhigkeiten aufgrund sozialer Notlagen nicht frei entfalten und die Wahlmog-
lichkeiten der Menschen, d. h. ihre Freiheit eigene Lebensentwiirfe zu verwirk-
lichen, bleiben eingeschrinkt.!! In der Hierarchie der Weltwirtschaft wird ihnen
eine schwache und abhingige Position zugewiesen. Dieser Umstand lésst sich
als ,,strukturelle oder indirekte Gewalt* fassen:!? ,,Wenn Menschen in einer

jeweils pro Kopf; vgl. Maddison 2007 b; Hails 2008, S. 14-15.

nach Podobnik sind Daten seit 1860 vorhanden. Vgl. Podobnik 2002, S. 256.

vgl. Podobnik 2002, S. 254-255.

vgl. Podobnik 2002, S. 259-261.

Verwundbarkeit kann allgemein als Ausdruck risikobehafteter Existenzbedingungen
verstanden werden. Vgl. Bohle 1994, S. 402-405.

10 vgl. UNDP 2005, S. 51-55.

11  Entwicklungsbegriff nach Amartya Sen, vgl. Wagner 2000, S. 116-118.

12 Galtung 1975, S. 12. Bei struktureller Gewalt gibt es keinen eindeutigen Téter (Subjekt)
und kein direktes Opfer (Objekt).
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Zeit verhungern, in der dies objektiv vermeidbar ist, dann wird Gewalt ausge-
iibt, gleichgiiltig ob eine klare Subjekt-Objekt-Beziehung vorliegt™, also ,,auch
dann, wenn keine solche eindeutige Beziehung existiert (wie beispielsweise bei
der Art der Organisation der Weltwirtschaftsbeziehungen heute).“!* Diese
strukturelle ,,Gewalt ist in das System eingebaut und duBert sich in ungleichen
Machtverhiltnissen und folglich in ungleichen Lebenschancen.“!* Sie kann
Reaktionen der ,personalen oder direkten Gewalt‘!® hervorrufen und birgt des-
halb immer auch die Gefahr von kriegerischen Konflikten in sich.!® Das Kon-
fliktpotenzial nimmt unterdessen durch die zunehmende Konkurrenz um
Naturressourcen weiter zu, weil die nicht erneuerbaren tendenziell knapper und
die erneuerbaren {ibernutzt werden.!” Dies fiihrt zu einer fortschreitenden
Degradation selbst der elementarsten Lebensgrundlagen wie fruchtbarer Boden
und sauberen Wassers.'®

Die ungleiche Entwicklung und der ungleiche Zugang zu den begrenzten und
bedrohten Naturressourcen stellen folglich ein zentrales Problem fiir eine fried-
volle sowie sozial und 6kologisch ausgeglichene Entwicklung der Gesellschaf-
ten auf globaler Ebene dar. Um die Lebensverhiltnisse in den armen Léndern
zu verbessern und zur Friedenssicherung beizutragen, gilt die Uberwindung der
ungleichen Entwicklung spitestens seit den 1960er Jahren als Ziel der Ent-
wicklungspolitik.! Es stellt sich die Frage, warum das Ziel weit verfehlt
wurde: Von welchen theoretischen Annahmen ausgehend und mit welchen
Strategien wurde versucht, die sogenannte ,nachholende Entwicklung® fiir
drmere Lander zu erzielen?

13 Galtung 1975, S. 13.

14 Galtung 1975, S. 12.

15 nach Galtung 1975, S. 12.

16 vgl. Nuscheler 2000, S. 24.

17 wvgl. Sachs 2003, S. 4.

18 vgl. Hails 2008, S. 2-4.

19 wvgl. Nuscheler 2004, S.76-78. Gleichwohl diente die Entwicklungspolitik auf
Seiten der reichen Industrieldnder zugleich der politischen Einflussnahme so-
wie der wirtschaftlichen Interessensicherung. Vgl. Scholz 2006, S. 13.



1.2 Erklarungs- und Uberwindungsversuche ungleicher
Entwicklung nach dem 2. Weltkrieg

Zur Erkldrung der ungleichen Entwicklung zwischen Lindern standen sich
nach dem 2. Weltkrieg vornehmlich zwei Stringe gegeniiber: auf der einen
Seite Wachstums- und Modernisierungstheorien und auf der anderen Seite
Dependenztheorien. Die Modernisierungstheorien betonen als Ursachen der
,Riickstindigkeit* armer Lander ,innere Faktoren‘, vor allem Entwicklungswi-
derstdnde aufgrund traditioneller Strukturen und den Mangel an Innovationen
sowie an Kapital. Anstde von aullen, hauptséchlich durch Kapitalinvestitio-
nen, konnten deshalb eine nachholende Entwicklung durch wirtschaftliches
Wachstum wie bei den Industrieldndern in Gang setzen. Den westlichen Indus-
trieldndern dienten zu Beginn des Kalten Krieges die Modernisierungstheorien,
die auf Rostows Konzept der Entwicklungsstadien griinden, als Grundlage zur
Einddmmung des Staatskommunismus.?’ Die Dependenztheorien, die auf
Erkenntnissen zur Verschlechterung der Austauschverhiltnisse (Terms of
Trade) aufbauen,?! sehen demgegeniiber duBere Faktoren als Ursache der
Unterentwicklung: die Deformierung der Gesellschaft als Folge des Kolonialis-
mus sowie die fortwihrende Abhdngigkeit in der ungleichen internationalen
Arbeitsteilung sind dabei zentrale Argumente. Thre Vorschlige fiir die Uber-
windung dieser entwicklungshinderlichen Phdnomene reichten von der Refor-
mierung der weltwirtschaftlichen Beziehungen iiber die Abkopplung vom
Weltmarkt®? bis hin zur revolutiondren Loslésung, mit der nicht nur die Einbin-
dung in den kapitalistischen Weltmarkt unterbrochen, sondern zugleich die
internen Klassenstrukturen aufgehoben werden sollten.??

Modernisierungs- und dependenztheoretische Ansdtze stimmten jedoch hin-
sichtlich des Ziels einer nachholenden Entwicklung mehr oder weniger iiber-
ein?* Unter dem Motto ,Uberholen ohne einzuholen® folgten auch die
Planwirtschaften der staatskommunistischen Linder diesem Paradigma. Letzt-
endlich stand bei allen Entwicklungsstrategien die Forderung wirtschaftlichen

20 vgl. Menzel 2003, S. 466-467.

21 nach Prebisch 1949, vgl. Nohlen 1999, S. 316-317.
22 vgl. Menzel 1992, S. 150-156.

23 nach Frank 1972, vgl. Tobbe Gongalves 2005, S. 67.
24 vgl. Scholz 2004, S. 86.



Wachstums im Vordergrund, allein die Rezepte unterschieden sich.?> Zwar
waren in vielen Entwicklungsldndern in den 1960er und 1970er Jahren, der ers-
ten und zweiten ,Entwicklungsdekade’, hohe Wachstumsraten zu verzeichnen.
Diese gingen jedoch meist mit groBer Ungleichverteilung und zunehmender
Verarmung der untersten Bevolkerungsschichten einher.?® Hier deutete sich
bereits die soziale Grenze des Entwicklungsparadigmas an, da ein am Wirt-
schaftswachstum orientierter Entwicklungsbegriff die Zunahme sozialer
Ungleichheit zuweilen, wie im Falle der Modernisierungstheoretiker, billigend
in Kauf nahm. Die Olkrise 1973 und Studien wie ,,Die Grenzen des Wachs-

tums*?’

weckten zudem von Okologischer Seite Bedenken gegen das Para-
digma von Wachstum und nachholender Entwicklung. Als Alternative wurde
das Konzept der ,nachhaltigen Entwicklung® entworfen. Es zielt weniger auf
eine Erklarung der sogenannten ,Unterentwicklung®, sondern definiert stattdes-
sen eine aller bisherigen Entwicklung entgegengesetzte Zielsetzung — ndmlich
,Einschrinkung statt Expansion“.?® Dieser normative Ansatz stellt wirtschaftli-
ches Wachstum und damit auch die Idee nachholender Entwicklung grundsitz-
lich in Frage. Er hat letztlich aber keine ,nachhaltigen‘ Auswirkungen auf die
Entwicklungspolitik gezeitigt. Vielmehr gab es in der Wirtschafts- und Ent-
wicklungspolitik spdtestens seit den 1980er Jahren eine Wiederbelebung der
neoklassischen Wirtschaftstheorien und damit verbunden eine Riickkehr zur
reinen Wachstumsforderung.?’ Waren zuvor im ,(Entwicklungs-)Keynesianis-
mus‘ noch protektionistische MaBBnahmen zum Schutz der inldndischen Unter-
nehmen an der Tagesordnung, so verfolgten nun neoliberale Ansitze die
Liberalisierung von Welthandel und Finanzmérkten.3° Mit der Zielvorgabe der
Exportorientierung mit Weltmarktintegration wurden insbesondere verschul-
dete Entwicklungsléander verstirkt zur ,Strukturanpassung‘ gedriangt, an die die
Kreditvergabe multilateraler Glaubigerinsitutionen gekniipft war: Sie mussten
ihre Sozialausgaben verringern, das Lohnniveau im Inland senken, ihre zuvor
geschiitzten Okonomien dem Weltmarkt 6ffnen und oftmals 6ffentliche Giiter

25 wvgl. Menzel 1992, S. 13.

26 vgl. Menzel 1992, S. 158-166.
27 Meadows et. al. 1972.

28 Thiel 2001, S. 16.

29 vgl. Menzel 1992, S. 169.

30 vgl. Menzel 1992, S. 169-173.



privatisieren.?! Tonangebende Akteure in diesem Prozess waren die von den
reichen Industrieldindern dominierten Institutionen Internationaler Wéhrungs-
fond (IMF) und Weltbank.??> Durch die Konzentration auf den Exportsektor und
die Nutzung ,komparativer Kostenvorteile® wurde ein Wirtschaftswachstum
nach dem Vorbild der asiatischen , Tigerstaaten® in Aussicht gestellt.>* Stattdes-
sen waren die erneute Zunahme der Massenarmut, wachsende Einkommenspo-
larisierung und sozialer Zerfall die Folgen.>* Trotz aller Kritik, sozialer
Riickschldge und 6kologischer Krisen ,,bestimmt die strategische Konzeption
[der] Modernisierungstheorien, ndmlich nachholende Entwicklung, ungebro-
chen bis in die Gegenwart die weltweit praktizierte Entwicklungspolitik.33
Implizit scheint allerdings in neueren Ansdtzen der Entwicklungstheorie
ungleiche Entwicklung als ein unverdnderliches Phdnomen akzeptiert worden
zu sein: So gewinnen Exklusionsstrategien, die weniger entwickelten Regionen
eine untergeordnete Rolle zuweisen und sie von der Teilhabe am globalen wirt-
schaftlichen Reichtum ausschlieBen wollen, neuerdings wieder an Bedeutung.3

Die sozialen und 6kologischen Grenzen der Wachstumsstrategie kdnnen von
der Weltsystemtheorie ausgehend als systemimmanent betrachtet werden: In
kapitalistischen Wirtschaftssystemen erzeugt die Logik der Gewinnmaximie-
rung die Tendenz zum andauernden wirtschaftlichen Wachstum und zur Expan-
sion des Systems, wobei Konkurrenzverhéltnisse und die unterschiedliche
Entlohnung von Kapital und Arbeitskraft zentrale Ursachen fiir die Polarisie-
rung von Armut und Reichtum im WeltmalBistab sind. Ungleiche Entwicklung
und der ungleiche Zugang zu Ressourcen gehdren somit zu den wesentlichen
Merkmalen des modernen kapitalistischen Weltsystems,?” dessen zentraler
Mechanismus zur Umverteilung von Wohlstand der ungleiche Tausch ist.® Mit
der Zunahme der Ungleichverteilung des globalen Reichtums und ihren struk-
turell gewaltsamen Folgen ist die soziale Grenze benannt. Die 6kologische

31 wvgl. Menzel 1992, S. 172-173.

32 wvgl. Stiglitz 2002, S. 25-29.

33 wvgl. Menzel 1992, S. 171-172.

34 wvgl. SAPRIN 2002, S. 173-187; Falk 2004 (www.weltwirtschaft-und-
entwicklung.org/cms/downloads/falksap.doc [30.1.2009]).

35 Scholz 2004, S. 75; Hervorhebung im Original.

36 vgl. Kreutzmann 2008, S. 682-687.

37 wvgl. Wallerstein 1986, S. 518-21.

38 wvgl. Wallerstein 1979, S. 47.



Grenze ergibt sich aus der endlichen Verfligbarkeit von Naturressourcen, die
grundlegender Faktor fiir die gesellschaftliche Entwicklung ist.>* Zwar kdnnen
technologische Entwicklung, rdumliche Expansion und Handel den Einfluss
vor allem der lokalen natiirlichen Voraussetzungen auf die Struktur einer
Gesellschaft vermindern und so lokale 6kologische Begrenzungen iiberwinden;
im globalen Weltsystem gibt es jedoch kein ,Auflen‘ mehr, die dkologische
Grenze der Erde ist absolut gesetzt.*? In der globalen Arbeitsteilung {ibernimmt
der internationale Handel die Funktion der Zu- und Umverteilung von Natur-
giitergiitern: ,,Dabei folgen diese Strome im Allgemeinen den Gravitationsli-
nien okonomischer und politischer Macht“.#! Der ungleiche Tausch umfasst
neben billigen Rohstoffen auch billige Arbeitsleistung.*> Denn insbesondere
aufgrund des geringen Lohnniveaus kann in den armen Lidndern wesentlich
kostengiinstiger als in den reichen produziert werden, was ein Preisgefille zwi-
schen ihren Exporten und somit den ungleichen Tausch von Arbeitsleistung
bedingt.*?

In der tiefen Ungleichheit zwischen Landern treten mithin zwei Dimensionen
der Wirtschaft hervor, die in dieser Arbeit als ,monetdr’ und ,6kologisch
bezeichnet werden** und in wechselseitiger Beziehung stehen. Die Naturres-
sourcen in der dkologischen Dimension bilden die materielle Grundlage wirt-
schaftlicher Produktion und somit die Voraussetzung fiir die Schaffung von
Einkommen und Kapital. Diese monetdren Mittel ermdglichen wiederum den
Zugang zu den Naturressourcen iiber den (Welt-)Markt.*> Um aus Naturres-
sourcen Einkommen zu schaffen, bedarf es des Einsatzes von Arbeit. Sie allein

ced6

ist ,,wertproduktiv*® und wird daher der monetiren Dimension zugeordnet.

39 vgl. Chase-Dunn/Hall 1997, S. 409-411.

40 vgl. Chase-Dunn/Hall 1997, S. 418-419; Roberts/Grimes 1999, S. 70-74.

41 Wuppertal Institut 2005, S. 54.

42 vgl. Amin 1973, S. 121-122; Amin 1980, S. 12-14.

43 vgl. Emmanuel 1969, S. 160-183; Braun 1974, S. 142-145.

44 Die monetire und 6kologische Dimension wirtschaftlicher Ungleichheit sind von den
oben erwihnten sozialen und 6kologischen Grenzen zu unterscheiden. Sowohl moneté-
re als auch 6kologische Ungleichheit betreffen die soziale Sphére und ihre Grenzen. Die
6kologische Dimension betrifft zusétzlich die kologische Sphéire und ihre Grenzen, die
aber direkt vom Gesamtausmal} des Ressourcenverbrauchs und hochstens indirekt von
dessen Verteilung abhéngen.

45 vgl. Bunker/Ciccantell 2005, S. 15 und 232-234.

46 Altvater 1991, S. 250.



Dementsprechend wird der Transfer von Arbeitsleistung als monetérer Transfer
bezeichnet. Der Zugriff auf Arbeitskraft erfolgt ebenfalls iiber den Markt.
Sowohl in monetéirer als auch in 6kologischer Dimension kommt es wie
beschrieben zu ungleichem Tausch.

Wie in den Dependenztheorien gelten die ungleichen Austauschbeziehungen
auch in der Weltsystemtheorie als eine Ursache der ungleichen Entwicklung.
Letztere sieht allerdings keine Moglichkeit der nachholenden Entwicklung.*’
Denn innerhalb des Systems wird die Hierarchie reproduziert, Nachholen
durch Wachstum kommt in der Konkurrenz um eine bessere (Handels-)Position
im kapitalistischen Weltsystem letztlich immer zu Lasten anderer zustande.*®
Anhand der Untersuchung des Zusammenhangs zwischen ungleichem Tausch
und ungleicher Entwicklung ldsst sich die (Un-)Mdglichkeit nachholender Ent-
wicklung in einer auf Wachstum beruhenden Weltwirtschaft einschétzen.

1.3 Erkenntnisziel

In der vorliegenden Arbeit wird mit der Quantifizierung von ungleichem
Tausch eine zentrale Annahme der Weltsystemtheorie gepriift, um stichhaltige
Hinweise zu liefern, warum eine umfassende nachholende Entwicklung in der
kapitalistischen Weltwirtschaft in der Vergangenheit nicht gelungen ist und
angesichts begrenzter Ressourcen auch in Zukunft ein schwieriges Unterfangen
bleibt. Die so gewonnenen quantitativen Ergebnisse kdnnen neue Argumente
fiir die Debatte iiber exogene Ursachen und Uberwindung ungleicher Entwick-
lung in Verbindung mit 6kologischen Grenzen liefern.

Die Diskussion iiber ungleichen Tausch stammt aus den 1960er Jahren.*’
Bereits zuvor hatten Prebisch und Singer sich langfristig verschlechternde Aus-
tauschverhiltnisse (Terms of Trade) fiir die Entwicklungslidnder festgestellt.>
Diese sind aber nur ein relatives MaB, die absolute GroB3enordnung des unglei-
chen Tauschs war lange nur schwer messbar.>' Beziiglich der moglichen Ein-

47 wvgl. Tébbe Gongalves 2005, S. 85 und 89.

48 vgl. Andersson/Lindroth 2001, S. 117.

49 vgl. Emmanuel 1969, Amin 1973, S. 117-123.

50 wvgl. Prebisch 1949.

51 Amin versuchte sich mit Schitzungen, die aber nicht genau dokumentiert werden; vgl.
Amin 1973, S. 121-122 und 1980, S. 17-19.
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bettung des Ansatzes in die Marxsche Werttheorie gab es keine Einigkeit.>? In
den neoklassischen Wirtschaftswissenschaften hingegen ist wegen der Preisbil-
dung durch Angebot und Nachfrage kein Platz fiir einen Marktaustausch
ungleicher Werte.>* Die wirtschaftliche Ungleichheit zwischen den unter-
schiedlich entwickelten Volkswirtschaften gilt als dem Entwicklungsstand
geschuldet und insofern ,gerechtfertigt’. Sie wird sogar als komparativer Kos-
tenvorteil in der internationalen Arbeitsteilung gepriesen. Diese Sichtweise ist
ein wichtiger Bestandteil der seit den 1980er Jahren vorherrschenden neolibe-
ralen Ideologie.>* Des Weiteren wurde der dkologische Aspekt insbesondere
beim Handel lange Zeit vernachlissigt.>> Der Ansatz eines gesellschaftlichen
Metabolismus, gemiB dem bei jeder wirtschaftlichen Aktivitdt Stoffe aus der
Umwelt entnommen und in sie abgegeben werden, greift diese grundlegende
Dimension auf.’¢ Sie umfasst als wesentliche GroBen den Naturverbrauch, der
den Eingriff in die Umwelt bemisst, und den 6kologischen Transfer, der die
Handelsbilanz mit Naturressourcen darstellt. Bisher liegen weder globale
Untersuchungen zu den 6kologischen Handelsbeziehungen noch ausfiihrliche
internationale Analysen im Vergleich zu anderen soziodkonomischen Merkma-
len vor:%’,, Aufgrund der derzeit noch zu geringen empirischen Basis kann der
bestehende Zusammenhang zwischen den monetiren und den physischen Han-

delsbilanzen [...] nicht hinreichend aussagekriftig untersucht werden.*3®

Die hier verwendeten quantitativen Methoden stellen seit den spiten 1990er
Jahren Ansédtze zur Berechnung von monetdrem und 6kologischem ungleichen
Tausch dar und konnen diese Liicke schlieBen.>® Sie beruhen auf der Kaufkraft-
paritdt, die das Verhéltnis vom inlédndischen zum ausldndischen Preisniveau
wiedergibt, und dem o6kologischen FuBabdruck, der den Flichenaufwand fiir

52 wvgl. u. a. Busch 1973. Die Auseinandersetzung ging hauptsédchlich darum, ob es einen
Transfer von ,Mehrwert im Marxschen Sinne durch internationalen Handel geben
kann.

53 Die Neoklassik macht stark vereinfachende Annahmen fiir das Wirtschaftsgeschehen.
Auf freien Mérkten mit informierten und rationalen Akteuren und vollstindiger Kon-
kurrenz ergibt sich stets ein Gleichgewichtszustand.

54 vgl. George 2000, S. 28-29 und 33.

55 wvgl. Roberts/Grimes 1999, S. 59-67.

56 vgl. Eisenmenger/ Giljum 2007, S. 288-292; Wackernagel/Giljum 2001, S. 33-35.

57 wvgl. Eisenmenger 2008, S. 11.

58 Dittrich 2007, S. 21.

59 wvgl. Lipke 2003.
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die vom Menschen verbrauchten Ressourcen ausdriickt. Mit diesen Grofen sol-
len die Benachteiligungen fiir Lander im Welthandel quantitativ erfasst und die
sozialen mit den 6kologischen Abhdngigkeitsstrukturen der globalen Arbeits-
teilung verkniipft werden.

1.4 Ungleicher Tausch als Ursache der Ungleichheit: Fragestellung
und These

Die leitende Frage dieser Untersuchung ist, ob globale Umverteilung durch
ungleichen Tausch eine Ursache fiir die fortlaufende ungleiche Entwicklung ist.

Fiir die quantitative Kldrung dieser Frage ergeben sich folgende Unterfragen:

a) Gibt es — messbaren — ungleichen Tausch und falls ja, welches Ausmal3 hat
er und wie entwickelt er sich zeitlich?

Dazu muss zundchst geklart werden:

b) Wie lasst sich der ungleiche Tausch von Arbeitsleistung und von Naturres-
sourcen — d. h. in monetérer und 6kologischer Dimension — quantifizieren?

Fiir eine Quantifizierung bedarf es einer Darstellung der weltwirtschaftlichen
Beziechungen:

¢) Wie vollzieht sich der ungleiche Tausch im Welthandel (in der globalen
Arbeitsteilung), welche Struktur unterliegt ihm und welche Ursachen hat er?

Falls sich der ungleiche Tausch quantitativ nachweisen ldsst, so ist er der Ent-
wicklung bzw. dem Wachstum der jeweiligen Lander oder Regionen gegeniiber
zu stellen:

d) Welche Beziehung besteht zwischen ungleichem Tausch und der weltwirt-
schaftlichen Position der Lénder und Regionen sowie ihren naturrdumlichen
Voraussetzungen?

e) Wie hingen monetire und 6kologische Dimension zusammen, d. h. insbe-
sondere der ungleiche Tausch von Arbeit und von Naturressourcen?

Zwischen ungleichem Tausch und ungleicher Entwicklung wird eine Wechsel-
beziehung vermutet und folgende These aufgestellt: Im Zuge des ungleichen
Tauschs ermdglichen Transfers von Arbeitsleistung und natiirlichen Ressourcen
aus armen Ldndern den reichen eine beschleunigte wirtschaftliche Entwick-
lung. Dies fiihrt bei letzteren zu héheren Einkommen, groBBerer Kapitalakku-
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mulation und héherem Naturverbrauch. Die damit einhergehenden Moglichkei-
ten begriinden ihre grofere Macht, mit der sie die internationalen Wirtschafts-
beziehungen in ihrem Sinne beeinflussen und den ungleichen Tausch
durchsetzen konnen. Auf der Marktebene gelingt dies durch groBere Kaufkraft
und Marktkontrolle, auf der politischen Ebene durch Einflussnahme bis hin zu
militdrische Mitteln. Ausgehend von dem umfassenderen Zusammenhang zwi-
schen politischer Macht und 6konomischen Austauschbeziehungen konzen-
triert sich die vorliegende Untersuchung auf die Beziehung zwischen
ungleichem Tausch und ungleicher wirtschaftlicher Entwicklung, wie aus
Abbildung 2 hervorgeht.
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Untersuchungsbereich dieser Arbeit

Abbildung 2: Zusammenhang zwischen ungleichem Tausch und ungleicher
Entwicklung.

Der eingerahmte Ausschnitt ist Gegenstand der quantitativen Untersuchung.
Quelle: eigener Entwurf.

Zu Klarung dieser Bezichung werden hinsichtlich der quantitativen Analysen

zu den oben dargelegten Fragen a, b und d folgende Unterthesen aufgestellt:

— Aufgrund unterschiedlicher Preisniveaus gibt es einen monetiren Transfer
zwischen armen und reichen Léndern. (Er l4sst sich anhand der Abweichung
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der Kaufkraftparitdten von den nominalen Wechselkursen, welche die Preis-
unterschiede der jeweiligen Landerexporte wiedergibt, bestimmen.)

— Aufgrund eines unterschiedlichen dkologischen Gehaltes ihrer jeweiligen
Exporte gibt es einen 6kologischen Transfer zwischen armen und reichen
Landern. (Er ldsst sich anhand von Handelsbilanzen des 6kologischen Fla-
chenaufwands fiir die Handelsgiiter bestimmen.)

— Je drmer ein Land oder eine Region ist, desto grofer ist der Verlust aus dem
ungleichen Tausch. Und analog gilt: Je reicher ein Land ist, desto grofer ist
sein Gewinn aus dem ungleichen Tausch.

— Der ungleiche Tausch beeinflusst das wirtschaftliche Wachstum: in Landern
mit Transfergewinnen ist das Wirtschaftswachstum grofler, in jenen mit
Transferverlusten wird es gebremst.

— Je intensiver der globale Handel, desto groBer ist der ungleiche Tausch.
Durch Weltmarktliberalisierung wird die ungleiche globale Arbeitsteilung
vertieft.

Lassen sich diese Thesen verifizieren, dann stellt sich ein am Wirtschafts-
wachstum orientierter Entwicklungsbegriff kaum mehr als geeignet dar, zur
Uberwindung der Ungleichheit zwischen Lindern beizutragen.

1.5 Vorgehensweise

Aufgrund der verfiigbaren Daten ist die quantitative Untersuchung auf den
Zeitraum von 1960 bis 2003 beschriankt. Die Quantifizierung von ungleichem
Tausch wird, wie bereits angesprochen, in zwei Dimensionen vorgenommen:

In monetérer Dimension erfolgt die Bestimmung des Transfers durch einen
indirekten allgemeinen Preisvergleich der gehandelten Waren. In armen Lén-
dern sind die Preise meist wesentlich niedriger als in reichen Lindern.®® Dieser
Preisunterschied wird durch die Kaufkraftparitit, das Verhiltnis von inléndi-
schen zu ausldndischen Preisen, angegeben. Mit Hilfe dieser Preisunterschiede
und dem Handelsvolumen wird der monetire Transfer berechnet. Er ist letzt-
lich die Differenz zwischen den Kaufkraftwerten, d. h. der Warenwerte ohne
Preisverzerrung, der gehandelten Giiter im In- und Ausland.

60 vgl. World Bank 2008 b, S. 11 und 14-16.
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In 6kologischer Dimension erfolgt die Bestimmung des Transfers durch eine
physische Handelsbilanz, die anhand des dkologischen Gehaltes der Ex- und
Importe erstellt wird. Als Mal3 wird der Flachenaufwand fiir die in der Produk-
tion verwendeten Naturressourcen — nach dem Modell des okologischen Fuf3-
abdruckes — verwendet. Die Exporte drmerer Lander sind in der Regel geringer
verarbeitet und enthalten mehr Rohstoffe als ihre Importe aus den reichen Lén-
dern. Lander mit einem Bilanziiberschuss geben Naturressourcen ab, solche
mit Defiziten gewinnen Naturressourcen aus anderen Rdumen hinzu.

Die verwendeten Quantifizierungsmethoden erméglichen eine absolute Schét-
zung des ungleichen Tausches fiir einen Grofteil der Lénder iiber einen Zeit-
raum von gut vier Jahrzehnten. Es handelt sich um einfache und die einzigen
Methoden, die eine so umfangreiche Quantifizierung auf Grundlage verfligba-
rer internationaler Statistiken zulassen.

1.6 Grenzen der Untersuchung

An dieser Stelle sei auf die Grenzen quantitativer Untersuchungen hingewie-
sen. Im Kapitalismus wird gemeinhin wirtschaftliches Wachstum mit Fort-
schritt und Entwicklung gleichgesetzt, und gerade das Bruttoinlandsprodukt
(BIP) wurde seit den 1940er Jahren zum MaB fiir Wohlstand und Entwicklung.
Dabei ist diese Auffassung dulerst strittig, da sich anzweifeln lasst, ob das BIP
den materiellen Wohlstand addquat wiedergeben kann. So bilanziert es jede
wirtschaftliche Aktivitit auf der Habenseite — unter anderem auch Riistungsgii-
ter, deren Beitrag zur Wohlfahrtssteigerung in einer Gesellschaft fragwiirdig
ist. Verlust von Kapital oder Schidden an der Umwelt werden hingegen gar
nicht beriicksichtigt.! Zudem lisst sich das BIP nur unzureichend international
umrechnen. Bei der Umrechnung iiber den nominalen Wechselkurs wird der
inldndische Konsum drmerer Lénder unterschétzt, da ihr Preisniveau niedriger
ist. Daher wird seit den 1960er Jahren das Preisniveau international verglichen,
um iber Kaufkraftparititen das Kaufkrafteinkommen der Lénder, d. h. ihr
,eigentliches Einkommen‘ ohne Preisverzerrung, zu ermitteln.%> Die Kaufkraf-
teinkommen werden insbesondere zur Bestimmung der globalen Ungleichheit

61 wvgl. Talberth 2008, S. 19.

62 vgl. World Bank 2006. Zwar werden beim Kaufkrafteinkommen die Preisunterschiede
zwischen den Landern ausgeglichen, die anderen Einschrinkungen fiir das BIP gelten
aber weiterhin.
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und der Armut herangezogen. Doch die Statistik kann irren: ,,Uber Nacht ist
die Welt drmer geworden“®® — und zwar insgesamt um 8 %.%* Hintergrund die-
ser Aussage sind die neuesten Erhebungen der Kaufkraftparititen, die Anfang
2008 von der Weltbank veroffentlicht wurden. Sie weisen groB3e Abweichungen
zu den fritheren Erhebungen auf, auf denen viele Berechnungen dieser Arbeit
basieren. Da die neuen Daten erst nach Abschluss meiner quantitativen Unter-
suchungen verdffentlicht wurden und nur einen kiirzeren Zeitraum abdecken,
konnten sie lediglich zum Vergleich herangezogen werden. Dabei ist anzumer-
ken, dass es weder ,falsche‘ noch ,richtige® Statistiken gibt, sondern erhobene
Daten immer nur eine Anndherung an die Wirklichkeit ermdglichen, die in
Abhingigkeit von der jeweiligen Perspektive und Fragestellung genauer oder
passender erscheinen mogen als andere. Dies erfordert einen bedachten
Umgang mit offiziellen Statistiken im Allgemeinen und den hier verwendeten
im Besonderen. Durch eine ausfiihrliche Darstellung der Zuverldssigkeit der
verwendeten Daten und eine entsprechende Anpassung in der Vorgehensweise
und Auswertung soll diesem Umstand Rechnung getragen werden.®

AuBerdem bilden in der vorliegenden Untersuchung Lénder bzw. Staaten die
kleinste statistische Einheit, wenngleich die Ungleichheit zwischen Individuen
bzw. Bevolkerungsgruppen iiber alle Léndergrenzen hinweg ihre eigentliche
Grundproblematik darstellt. Die Beschrankung auf Lander erfolgt aufgrund der
spezifischen Art und Weise der Erhebung internationaler Statistiken: die hier
verwendeten Daten werden in geeigneter Form nur auf der Mal3stabsebene von
Landern bereitgestellt. Nichtsdestotrotz ist die Betrachtung der Ungleichheit
zwischen Landern fiir die Behandlung der Grundproblematik zweckdienlich,
hat doch die weltwirtschaftliche Position eines Landes, die in dieser Untersu-
chung anhand ausgewihlter makrookonomischer Kennziffern bestimmt wird,
bereits eine hohe Bedeutung fiir die wirtschaftliche Situation und die Chancen
der BewohnerInnen.®® So macht die Einkommensungleichheit zwischen Lin-
dern etwa zwei Drittel der gesamten Einkommensungleichheit zwischen Indi-
viduen aus.®’” Das verbleibende Drittel ergibt sich aus der Einkommens-

63 Milanovic 2008 b (sandimgetriebe.attac.at [17.7.2008]).

64 nach UNDP 2007 und World Bank 2008 b.

65 Sie wird in Kapitel 4 vorgenommen.

66 vgl. Milanovic 2008 a, S. 19-20.

67 vgl. Heshmati 2006, S. 67-68 und Milanovic 2008 a, S. 14-15.
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ungleichheit innerhalb der Bevolkerung eines Landes, die seit den 1960er Jah-
ren zugenommen hat.®® Diese Ungleichheit ist mitverantwortlich fiir die hetero-
genen Interessen der Bevdlkerungsgruppen innerhalb eines Landes. Im
Allgemeinen wird aufgrund der Begrenztheit des statistischen Materials und
den sich daraus ergebenden Darstellungsgriinden aus Perspektive der Lander
oder supranationaler raumlicher MaBstabsebenen argumentiert.

1.7 Aufbau der Arbeit

Teil I bildet die theoretischen Grundlagen fiir die empirischen Untersuchungen.
Darin dient Kapitel 2 der Einflihrung in Theorieansétze, die weltwirtschaftliche
Zusammenhénge in fiir die dargelegten Problematiken relevanter Weise auf-
greifen und erkldren. Thre Darstellung ist notwendig, um anschlieend die
Methoden zur Quantifizierung des ungleichen Tausches nachvollziehbar ablei-
ten und bewerten zu konnen (Abschnitt 1.4, Frage c). Dazu wird zunéchst
anhand von weltsystemtheoretischen Ansdtzen und Konzepten der 6kologi-
schen Okonomie der Vorgang des ungleichen Tauschs als wesentliches Struk-
turmerkmal der globalen Arbeitsteilung behandelt. Dann wird der Ansatz der
Kostenexternalisierung, der eine Kritik neoklassischer Wohlstandstheorien for-
muliert und sich als ein alternatives Konzept zu den Theorien {iber ungleichen
Tausch begreifen ldsst, thematisiert. Er erklédrt, wie durch ungleichgewichtige
Mairkte die bei wirtschaftlichen Aktivititen anfallenden Aufwandskosten zwi-
schen den Landern verteilt werden. Die Darstellung dieses Ansatzes ist hilf-
reich, um die Dynamik des ungleichen Tausches ausgehend von
unterbewerteten Giitern versténdlich zu machen und dient deshalb als Zwi-
schenschritt zu dessen quantitativer Erfassung, die im Kostenexternalisierungs-
ansatz nicht geleistet wird. Im Anschluss wird das Entropiegesetz behandelt,
um den Zusammenhang zwischen sozialen und okologischen Grenzen der
kapitalistischen Weltwirtschaft und dem monetdren und 6kologischen unglei-
chen Tausch darzulegen.

Zur Erklarung und Diskussion der Quantifizierungsmethoden (Frageb in
Abschnitt 1.4) werden in Kapitel 3 zundchst die verwendeten GroBen, wie
Arbeitsleistung oder Naturverbrauch, werttheoretisch zugeordnet. Fiir die
Anwendung der Quantifizierungsmethode des monetiren Transfers, die mittels

68 vgl. Bergesen/Bata 2002, S. 132-136; Kreutzmann 2008, S. 679.
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Kaufkraftparitidten erfolgt, miissen vereinfachende Annahmen zu den Preisni-
veaus der Lander gemacht werden. Diese Annahmen und die daraus auch
erwachsenden gewichtigsten Einwénde gegen die verwendete Form der Quan-
tifizierung werden ausfiihrlich erdrtert. So werden erstens die Anwendung der
gewihlten Methode sachlich begriindet und zweitens Modifikationen der empi-
rischen Herangehensweise fiir die quantitative Untersuchung vorgenommen
sowie Folgerungen fiir die Bewertung der Ergebnisse gewonnen. Die Darle-
gung der Quantifizierungsmethode des dkologischen Transfers erfolgt analog.

Damit sind die theoretischen und methodischen Grundlagen fiir die Berechnun-
gen gelegt, die in Teil II erfolgen. Wie bereits angesprochen, stofit eine quanti-
tative Untersuchung stets an Grenzen der Erfassbarkeit der Wirklichkeit. Diese
Grenzen werden in Kapitel 4 anhand einer Gegeniiberstellung des gewiinschten
Erkenntnisziels und des mit den verfiigbaren Daten Machbaren ausgelotet,
wobei auch die in Kapitel 3 gewonnenen Erkenntnisse zur Anwendbarkeit der
Quantifizierungsmethoden beriicksichtigt werden (Frage b in Abschnitt 1.4).
Die Einschriankungen bedingen, die Ergebnisse der verwendeten Methoden mit
alternativen GroBen zu vergleichen und die Relevanz und Tauglichkeit unter-
schiedlicher methodischer Vorgehensweisen offen zu legen. Daher wird in
Kapitel 5 der im Rahmen der Arbeit berechnete monetire Transfer den Terms
of Trade, die in monetiren Auflenhandelsanalysen gebrauchlich sind, und der
ermittelte 6kologische Transfer den Stoffstrombilanzen, die in umweltbezoge-
nen AuBlenhandelsanalysen bislang hiufiger verwendet werden, gegeniiberge-
stellt.

In den drei Folgekapiteln (6-8) wird das Ausmal3 des ungleichem Tauschs — als
monetérer und als 6kologischer Transfer — im globalen Maf3stab auf verschie-
denen rdaumlichen Ebenen fiir den Zeitraum von 1960 bis 2003 bestimmt (1.4,
Frage a). Die Transfers werden jeweils der weltwirtschaftlichen Position der
untersuchten Rdume und ihrem wirtschaftlichen Wachstum gegeniibergestellt
(1.4, Frage d). Als MessgroBen hierflir gelten Einkommen und Naturverbrauch,
wobei ersteres durch das BIP und letzterer durch den 6kologischen FuBBabdruck
bestimmt wird. Indem diese Grofen im modernisierungstheoretischen Ver-
stindnis als Indikatoren fiir Entwicklung dienen, kann auf diese Weise gepriift
werden, ob der ungleiche Tausch die gewiinschte ,nachholende Entwicklung*
eher gebremst oder gar unterstiitzt hat. Diese Untersuchung erfolgt in Kapitel 6
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fiir drei Einkommenszonen — hohe, mittlere und niedrige Einkommen — und
China, um die innerhalb der Weltsystemtheorie erarbeitete Zonenstruktur auf-
zugreifen und empirisch zu priifen. China wird dabei aufgrund seiner grof3en
Bevolkerung und dynamischen Entwicklung seit 1980 gesondert betrachtet, da
es nur schwer einer Einkommenszone fest zuzuordnen wire. In Kapitel 7 wer-
den zwdlf Regionen untersucht, in denen Linder nach rdumlichen und wirt-
schaftlichen Kriterien zusammengefasst werden. Diese Einteilung ermdglicht
im Vergleich zur zonalen Mal3stabsebene eine groBere raumliche und entwick-
lungsgeographische Differenzierung, umgeht zugleich aber die gro3e Hetero-
genitdt auf Lidnderebene. Ausnahmen und Ausreifler bei den verwendeten
Daten, die vor allem bei kleinen Landern auftauchen, werden durch die Zusam-
menfassung zu Landergruppen tendenziell aufgewogen, wodurch die Ergeb-
nisse zuverldssiger werden. Fiir eine Gegeniiberstellung von ungleichem
Tausch und wirtschaftlichem Wachstum ist eine moglichst groBe Zahl von
Untersuchungseinheiten erwiinscht. Deshalb, und um die Austauschstrukturen
auf dem kleinstmdglichen raumlichen Malstab zu betrachten, findet die Unter-
suchung im 8. Kapitel schlieBlich auf Landerebene statt. Der Schwerpunkt liegt
auf dem Vergleich des relativen Wachstums der Lander mit ihren Transferbilan-
zen im Untersuchungszeitraum von 1960 bis 2003. So wird die lédngerfristige
Beziehung zwischen ungleichem Tausch und wirtschaftlicher Entwicklung
geklart. Um diese Beziehung vor dem Hintergrund der wirtschaftlichen Ent-
wicklung der Lander zu betrachten, werden die Ergebnisse an Beispiellindern
genauer untersucht. Hierfiir werden Lénder aus allen Einkommenszonen sowie
mit iber- und unterdurchschnittlichem und normalem Wirtschaftswachstum
ausgewahlt. AuBerdem kann die Anwendbarkeit der Quantifizierungsmethoden
—und ihre mogliche Korrektur — dargelegt werden.

In Kapitel 9 wird die Beziechung zwischen monetérer und 6kologischer Dimen-
sion untersucht, insbesondere zwischen monetdrem und 6kologischem Transfer
(1.4, Frage e). Dies liefert Hinweise darauf, welche Preise verschiedene Arten
von Naturverbrauch haben und wie die Zusammensetzung der Exporte — d. h.
der Anteil von Rohstoffen und verarbeiteten Giitern — mit dem ungleichen
Tausch und der Stellung im Weltsystem zusammenhéngt.
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Teil | - Theoretische Grundlagen

2 Ungleicher Tausch und Arbeitsteilung im
kapitalistischen Weltsystem

Der ungleiche Tausch ist in der Weltsystemtheorie ,,ein Mechanismus, den
starke Staaten gegen schwache, Lander des Zentrums gegen periphere Gebiete
einsetzen*.® Generell dienen die Uberlegungen zu ungleichen Austauschbezie-
hungen der Erklarung ungleicher 6konomischer Entwicklung im WeltmafBstab.
Sie kritisieren die ,,0konomistische Theorie*’° des internationalen Austauschs
basierend auf dem Konzept der komparativen Kostenvorteile David Ricardos,
dem zufolge bei internationaler Arbeitsteilung und Handel alle Beteiligten pro-
fitieren. Ricardo ging dabei von gegenwirtig immer weniger realistischen
Bedingungen wie immobilem Kapital und Produktionsfaktoren aus. Er ver-
nachldssigte unter anderem die Transportkosten, Wechselkurseinfliisse und ins-
besondere den unterschiedlichen Entwicklungsstand der Volkswirtschaften.”!
Ferner bleiben im Allgemeinen mdgliche inverse Kostenverldufe bei Speziali-
sierung unberiicksichtigt, d. h., dass bei der Konzentration auf ,vorteilhafte’
Sektoren die vernachlissigten unproduktiver werden.”> Im Gegensatz zu Ricar-
dos theoretischen Annahmen legen die Untersuchungen zu sich einseitig ver-
schlechternden Terms of Trade und zu ungleichem Tausch den Schluss nahe,
dass auf einer Seite der Handelspartner ein zumindest relativer Verlust festzu-
stellen ist.”® Deren Arbeitskraft oder natiirliche Ressourcen werden ndmlich zu
gering bewertet und Unkosten des Produktionskreislaufes auf die schwécheren
Handelspartner verlagert. Internationale Arbeitsteilung und Handel schaffen
demnach spezifische Formen der Benachteiligung bzw. Begiinstigung und sor-
gen fiir globale Umverteilung im Weltsystem.

69 Wallerstein, Immanuel 1979, S. 47.

70  Amin 1975, S. 118.

71 vgl. Busch 1973, S.82-83; Amin 1975, S. 108-111 und 117-120.
72 vgl. Altvater 1985, S. 127.

73 wvgl. Amin 1975, S. 131.
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2.1 Weltsystemtheorie

Nach Wallerstein ist ein Weltsystem ein soziales System, das ,,weitgehend
eigenstindig” funktioniert und dessen ,,dynamische Krifte seiner Entwicklung
weitgehend aus seinem Innern kommen*.”* Seine geographische Ausdehnung
muss nicht global sein, kleine Subsistenzsysteme werden als ,,Minisysteme*
bezeichnet.”® Innerhalb eines Weltsystems gibt es eine 6konomische Einheit mit
funktionaler und regionaler Arbeitsteilung’®, jedoch keine politische. Die poli-
tischen, kulturellen Subsysteme stellen im ,,modernen Weltsystem® die Natio-
nalstaaten dar. Wéhrend die 6konomische Einheit eine grenzenlose Bewegung
des Kapitals bedeutet, unterscheidet die politische Trennung ein Weltsystem
von ,,Weltreichen* und fiihrt zur Konkurrenz zwischen den Nationalstaaten.”’
»Da eine kapitalistische Weltwirtschaft im wesentlichen akkumuliertes Kapital,
inklusive menschliches Kapital, hoher entlohnt als ,rohe* Arbeitskraft,“’® ergibt
sich in diesem Konkurrenzverhéltnis eine ungleichméBige Verteilung der 6ko-
nomischen Aufgaben bzw. Arbeitsteilung. Sie ist untrennbar mit der ungleichen
Aneignung der Arbeitsprodukte verbunden, die durch den ungleichen Tausch
vollzogen wird.”® Diese globalen Ungleichgewichte sind wesentliches Merk-
mal des kapitalistischen Weltsystems und werden in drei Zonen klassifiziert:
das Zentrum, die Peripherie und dazwischen als ,,ein notwendiges Strukturele-
ment* die Semiperipherie.?® In der Produktion ist die Semiperipherie eher
durch zentrale, bei anderen Prozessen eher durch periphere Merkmale charak-
terisiert.®! Mit Hilfe der semiperipheren Position in der Weltsystemtheorie ldsst
sich etwa das Phianomen der sich neu industrialisierenden Lander (NIC) bei
andauernder weltweiter Ungleichheit einfiigen.®? Die Zonen sind vornehmlich
strukturell zu verstehen, kdnnen aber zugleich rdumliche Einheiten bilden. Die

74  Wallerstein 1986, S. 517.

75 Wallerstein 1979, S. 55.

76 Wallerstein unterscheidet die Arbeitsteilung in ,,funktional — d. h. titigkeitsbezogen*
und ,,geographisch, letztere meint aber eine raumlich heterogene, also nach Regionen
verschiedene Verteilung der Aufgaben in der Weltwirtschaft. Wallerstein 1986, S. 519.

77 Wallerstein 1986, S. 518-519; vgl. Antweiler 1999, S. 253.

78 Wallerstein 1986, S. 521.

79 vgl. Wallerstein 1986, S. 519.

80 Wallerstein 1986, S. 520. Hier hebt sich die Weltsystemtheorie von den Dependenz-
theorien ab, die nur in Metropolen und Peripherien — auf verschiedenen rdumlichen
Ebenen — unterscheiden.

81 wvgl. Eisenmenger/Giljum 2007, S. 293.

82 wvgl. McMichael 2000, S. 669.
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Einteilung der Staaten in die Zonen erfolgt nach der Stirke des Staatsapparats
— der Souverdnitit — nach aulen wie innen. Nach aufBlen driickt sich diese
Stirke vornehmlich im wirtschaftlichen Entwicklungsstand und in Kapitalver-
fiigbarkeit, in Handelsintensitit sowie politisch-militdrischer Macht aus.®3
Nach innen zdhlt die Stirke des Staatsapparats gegeniiber innerstaatlichen
Gruppen.?

Eine einfache Einteilung der Zonen erfolgt vielfach nach dem durchschnittli-
chen Pro-Kopf-Einkommen der Lénder, wonach die Struktur des Weltsystems
deutlich ausgebildet und relativ statisch ist.®> Werden die Lénder nach ihrem
Pro-Kopf-Einkommen und ihrer Bevolkerungszahl in einem geglitteten Histo-
gramm aufgetragen, treten tatsdchlich drei Einkommensgruppen entsprechend
den drei Weltsystemzonen hervor (Abbildung 3).¢

300
250
-‘23 200
- niedrige mittlere hohe
- Einkommen Einkommen Einkommen
2 150
5 Einkommens -
g 100 modalwert
)
>
[
“ 50 :
0 ..||I| ul |I" "I" ||||..
rrrr e T T T T
100 300 1.000 3.000 10.000 30.000 100.000
nominales BIP in US-$ (logarithmisch)

Abbildung 3: Einkommenszonen des Weltsystems 1995

Lander werden nach ihrer Bevolkerung und ihrem Pro-Kopf-Einkommen aufgetra-
gen. Dabei wird die Bevdlkerungszahl jedes Landes nicht diskret eingetragen, son-
dern geglattet, mit einer Gauss-Verteilung um das Durchschnittseinkommen verteilt.
Quelle: Eigener Entwurf auf Grundlage des ,Structure of the World-Economy Analy-
tical Tool", Babones 2005.

83 vgl. Antweiler 1999, S. 254.

84 vgl. Wallerstein 1986, S. 527-528.

85 vgl. Babones 2005, S. 46-52, der Kaufkrafteinkommen (in PPP-$) benutzt.
86 wvgl. Babones 2005, S. 39-46.
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Zwischen 1975 und 2000 haben von 103 Landern nur 17 ihre Position im Welt-
system verdndert, wobei Auf- und Abstieg sich die Waage halten. Die Einkom-
mensmodalwerte der einzelnen Zonen haben sich auseinander bewegt.
Wihrend sich im Zentrum das héufigste Einkommen fast verdoppelte, nahm es
in der Peripherie leicht und in der Semiperipherie deutlich um fast ein Drittel
ab. Die Spannbreite der Einkommen nahm im Zentrum und besonders in der
Semiperipherie zu, in der Peripherie hingegen ab.%’

Arrighi und Drangel betonen die Heterogenitét der Zonen sowie die Verbin-
dung von Handel und Produktionsweise in der gegenwértigen internationalen
Arbeitsteilung.®® Sie definieren Zentrumsaktivititen als solche, die iiber einen
grofen, in Produktionsketten produzierten Uberschuss verfiigen und periphere
Aktivititen als solche, die iiber einen kleinen oder keinen Uberschuss verfii-
gen. Alle Staaten schlielen beide Arten von Aktivitdten ein, die Unterteilung
erfolgt nach dem Verhiltnis von Zentrums- zu peripheren Aktivititen.?® Wih-
rend sich in dieser ungleichen Arbeitsteilung im Zentrum die kapital- und wis-
sensintensiveren Produktionen sowie die Kontroll- und Kommandofunktionen
konzentrieren und Reichtum anhiuft, iibernehmen Semiperipherie und Periphe-
rie weniger wertschopfende Aufgaben und liefern Rohstoffe oder einfachere
Zwischen- und Endprodukte. In dieser ,,asymmetrischen Interdependenz‘’
erhilt das Zentrum einen Nettotransfer an Kapital, Arbeit und Naturressourcen,
wie die unterschiedliche Stirke der Pfeile in Abbildung 4 verdeutlicht. Je ,peri-
pherer® ein Staat desto mehr wird er durch ungleichen Tausch und Kapitalver-
kehr benachteiligt. Die Staaten konnen teilweise die Grenzen der Zonen
iiberschreiten, d. h. in mehreren Zonen liegen, je nach den Aktivititen bzw.
unterschiedlichen Entwicklungsstufen innerhalb des Landes. Die ,Grenzen*
zwischen den Zonen kénnen je nach den benutzten Indikatoren verschieden
sein, zudem sind sie durchléssig, das bedeutet Staaten konnen innerhalb der
Weltsystemhierarchie auf- und absteigen.”! Hierbei iibernimmt die Semiperi-
pherie mehr als eine Ubergangszone: sie vermittelt die Herrschafts- und Aus-

87 wvgl. Babones 2005, S. 48-50. Das ,héufigste Einkommen* bezeichnet den Modalwert in
einer komplexen Aufteilung der Pro-Kopf-Einkommen der Lénder.

88 wvgl. Arrighi/Drangel 1986.

89 wvgl. Babones 2005, S. 32.

90 nach Amin, in Senghaas 2001, S. 198.

91 wvgl. Wallerstein 1998, S. 205
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beutungsbezichungen, indem sie vom Zentrum benachteiligt wird und zugleich
die Peripherie ausbeutet, und verhindert eine politische Polarisierung des Welt-
systems. In dieser Rolle kann sie fruchtbarer Boden fiir Innovationen sein.??

Austauschbeziehungen B Arbeit durchldssige Zonen-
in globaler Arbeitsteilung bzw. AuRengrenzen
- = Nawr
G e— B Kapital = e

Abbildung 4: Struktur und Arbeitsteilung im kapitalistischen Weltsystem

Die Austauschdimensionen Arbeit und Natur werden in dieser Arbeit analysiert.
Quelle: Eigener Entwurf.

Die Urspriinge des kapitalistischen Weltsystems liegen — von der Abldsung des
Feudalismus in Europa ausgehend — im langen 16. Jahrhundert. Von der poten-

92 vgl. Chase-Dunn/Hall 1997, S. 407-408; Wallerstein 1986, S. 520-521.
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ziell endlosen Akkumulationsdynamik des Kapitals angetrieben expandiert das
System, es entsteht eine Konkurrenz zwischen den Kapitalen sowie zwischen
den Staaten um Arbeitskrifte, Rohstoffe und Mirkte.”> Auf Entdeckungsreisen
und im Zuge der Kolonialisierung wurden ,,externe Arenen® sukzessive einbe-
zogen.”* So verbreitete sich die kapitalistische Produktionsweise nach und nach
iiber die gesamte Erde; dabei wurden andere Weltsysteme wie etwa Russland
ausgeschaltet und die Minisysteme einverleibt, bis das Weltsystem schliellich
global wurde.” Neben dieser rdumlichen Expansion erfolgt eine Durchdrin-
gung der Gesellschaften nach innen: unter anderem durch Privatisierung wer-
den immer mehr Bereiche dem kapitalistischen Verwertungsprinzip
untergeordnet. Mit dieser Kommodifizierung ist der Prozess der Proletarisie-
rung verbunden, der Anteil von Menschen im Lohnverhiltnis nimmt langfristig

zu.%

Wahrenddessen ist zwar die ,hierarchische Arbeitsteilung® eine ,,Konstante
innerhalb der kapitalistischen Weltwirtschaft,”’ doch nimmt der ungleiche
Tausch in der historischen Entwicklung des kapitalistischen Weltsystems ver-
schiedene Formen an. Im kolonialen Verhaltnis, das unter anderem vom Drei-
eckshandel und damit dem Handel mit Menschen gepridgt war, stellten Raub
und durch direkte Gewalt gelenkter Tausch die dominanten Formen dar. Nach
der Entkolonialisierung vollzieht sich der Tausch zwischen formal unabhéngi-
gen Staaten hauptsidchlich auf dem ,freien® Weltmarkt, an Stelle direkter iibt
Hstrukturelle Gewalt“”® in Form von Macht- und Abhéngigkeitsverhéltnissen
den Zwang zur Teilnahme aus.”

Die aktuelle Phase des Weltsystems ist durch eine verdnderte internationale
Arbeitsteilung mit globalen Produktionsketten geprigt, die von transnationalen
Konzernen und Finanzmérkten dominiert wird. Der neoliberale Wirtschaftskurs
mit der Liberalisierung von Welthandel und Finanzmérkten wird seit den

93  wvgl. Wallerstein 1989, S. 14.
94  Antweiler 1999, S. 254.

95 wvgl. Wallerstein 1979, S. 55.
96 vgl. Wallerstein 1989, S. 31-34.
97 Wallerstein 1998, S. 205.

98 nach Galtung 1975, S. 12.

99 vgl. Frank 1980, S. 29-39.
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1970er Jahren vorrangig von den internationalen Institutionen'® sowie von
Politikern und wirtschaftlichen Lobbyverbdnden aus den zentralen Staaten vor-
angetrieben. Die Liberalisierungen und die Expansion internationaler Finanz-
aktivititen intensivieren sich wechselseitig. Es entsteht eine zunehmende
Konzentration von Kapital auf der einen und Verschuldung auf der anderen
Seite. Transnationale Konzerne (TNCs) kontrollieren zunehmend die global
vernetzten Produktionsketten und damit auch den produzierten Uberschuss.
Die Kontrolle iiber Kapital und Information wird nach und nach wichtiger als
jene iiber Produktion und Warenfliisse.!°! Durch ihre teilweise Monopolstel-
lung konnen die TNCs auch vielfach die Preise festlegen.!? | Die alte Form
internationaler Ungleichheit wird seit den 1970er Jahren durch ,.eine neue
Form internationaler Ungleichheit* {iberlagert.'”® Wahrend die alten Kolonien
der Peripherie ihre Aufgaben als vornehmliche Rohstofflieferanten behalten,
werden gerade in der Semiperipherie neue, einfache und arbeitsintensive Pro-
duktionen angesiedelt.'® Die aus dem Zentrum ausgelagerten Teilbereiche der
Produktionsketten, darunter auch Dienstleistungen, nehmen an Komplexitit zu.
Viele Produktionszweige sind bereits in allen Zonen des Weltsystems vertreten
und der Produktionsanteil bei klassischen Industriegiitern nimmt im Zentrum
weiter ab.!% Die ausgelagerten Produktionsschritte siedeln sich aber wiederum
im unteren Bereich der Wertschopfung an, wodurch sich die wirtschaftliche
Hierarchie reproduziert.

Die finanzielle Expansion dieser Phase bedeutet im Gegensatz zur vorherigen
materiellen Expansion ein groeres Wachstum des liquiden ,,Geldkapitals als
des ,real investierten‘ ,,Warenkapitals“.!% Die Differenz zwischen Profiten und
realem Wirtschaftswachstum fiihrt aulerdem zu einer Umverteilung der welt-
weiten Vermogen, was die Polarisierung zwischen Arm und Reich zusétzlich

100 allen voran der Internationale Wahrungsfond (IMF), die Weltbank und die Welthandels-
organisation (WTO) bzw. ihr Vorgénger, das Allgemeine Zoll- und Handelsabkommen
(GATT).

101 vgl. Talbot 2002, S. 249.

102 Baran und Sweezy bezeichneten diese Entwicklung schon in den 60er Jahren als Uber-
gang zur ,,monopolistischen Phase* im 20. Jahrhundert. Vgl. Somel 2005, S. 4.

103 Talbot 2002, S. 215.

104 vgl. Talbot 2002, S. 215-216.

105 vgl. Korzeniewicz/Martin 1994, S. 78-83.

106 Arrighi/Moore 2001, S. 45-47. Den Autoren zufolge ist die Expansion des Geldkapitals
Zeichen der Abschwungphase des gegenwirtigen US-Zyklus im Weltsystem.
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verscharft.!%” In dieser Phase von sich vertiefender globaler Arbeitsteilung und
wachsendem Handel kommt es demnach zu keiner Angleichung der
(Arbeits-)Verhiltnisse, vielmehr erlangt der ungleiche Tausch zunehmende
Bedeutung als ein Mechanismus der globalen Umverteilung.

2.2 Ungleicher Tausch - ein ,Produkt‘ der Arbeitsteilung

Beim ungleichen Tausch werden Waren getauscht, die nach ihrem Tauschwert
bzw. Marktpreis gleich, nach ihrem eigentlichen Wert jedoch unterschiedlich
sind. Wihrend dabei eine Seite gewinnt, erleidet die andere einen zumindest
relativen Verlust, es kommt zu Ausbeutung in der Arbeitsteilung.!*® Der eigent-
liche Wert kann nach verschiedenen physischen Inputs in die Produktion der

Ware bemessen werden,!%

etwa der eingesetzten Arbeit oder den verbrauchten
Ressourcen. Dabei wird dem subjektiven Marktpreis ein objektiver Wert entge-

gengesetzt.

2.2.1 Arbeitsgehalt der Waren

Die landldufige Version des ungleichen Tausches beruht auf der Arbeitswert-
lehre und beschreibt einen Transfer von Arbeitsleistung, der hier als monetérer
Transfer bezeichnet wird. Emmanuel fiihrt den ungleichen Tausch auf unter-
schiedliche Léhne zwischen Zentrum und Peripherie zuriick.!'? Es sind zwei
Arten des ungleichen Tauschs von Arbeit zu unterscheiden, eine ,schwache*
und eine ,strikte¢ Version.!"! In der ersten werden ungleiche Arbeitszeiten
getauscht, d. h. gleiche Arbeitszeiten werden unterschiedlich entlohnt, unge-
achtet der Produktivitit der Arbeit. In der zweiten Version werden ungleiche
Arbeitsleistungen getauscht, d. h. ungleiche Arbeitszeiten bei gleicher Arbeits-
produktivitit. Die gleiche Arbeitsleistung wird also unterschiedlich entlohnt.!?
Selbst beim ,schwachen® ungleichen Tausch kommt es zu einer strukturellen
Benachteiligung, denn die Produktivitdtsunterschiede zwischen Zentrum und
Peripherie sind kaum naturgegeben, sondern durch die historischen Abhéngig-

107 Altvater 2005, S. 118-119.

108 vgl. Otubusin 1992, S. 86-90.

109 vgl. Wallerstein 1989, S. 26.

110 Emmanuel entwickelte seine Auffassung iiber ungleichen Tausch Ende der 1960er Jah-
re. Vgl. Otubusin 1992, S. 81.

111 vgl. Emmanuel 1969, S. 131.

112 vgl. Patnaik 1997, S. 190-199.
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keitsstrukturen entstanden.!!* Nach Emmanuel sind die Lohne sozialhistorische
GroBen, welche die Preise der Produkte bestimmen. Die geringere Entlohnung
blockiert zum einen die Investition in effizientere Produktionsbedingungen,
zum anderen schwécht sie vor Ort die Nachfrage und damit den Markt. Doch
das Kapital fliet bevorzugt zu den grofen Mirkten und so entsteht ein sich
selbst verstirkender Zyklus, der den Abstand zwischen Zentrum und Peripherie
immer groBer werden lasst.!!4

Einen dauerhaften Transfer von Extramehrwert durch die ungleiche Zusam-
mensetzung des Kapitals erkennt Szentes als immanente Ungleichheit des
Tauschs.!"> Demnach wird in entwickelten Landern verhdltnismidBig mehr kon-
stantes Kapital in Form von Produktionsmitteln als variables Kapital in Form
der Arbeitskraft eingesetzt. Der Extramehrwert entsteht durch verschiedene
Produktivititen infolge verschiedener Kapitalintensitdten, dem Anteil konstan-
ten Kapitals. Durch die geringere Kapitalintensitit in der Produktion der Peri-
pherie ,flieBt ein Teil des in den unterentwickelten Léndern geschaffenen
Mehrwertes tiber die Kanile des AuBenhandels in die entwickelten Lander.!!¢
Da in dieser Betrachtung nicht zwangsldufig ungleiche Arbeitsleistungen
getauscht werden, deckt sie nach Emmanuels Einteilung lediglich den ,schwa-
chen’ ungleichen Tausch ab.

Amin zufolge wurden bereits in den 1960er Jahren 75 % der peripheren
Exporte im modernen Sektor unter dhnlich produktiven Bedingungen produ-
ziert wie im Zentrum, und auch im traditionellen Sektor waren die Unter-
schiede der Entlohnung grofer als die der Produktivitit.!'” Fiir seine
Schétzungen eines Transfers von Arbeitsaufwand orientiert sich Amin dennoch
an beiden Versionen des ungleichen Tauschs. Fiir den modernen Sektor der
Peripherie bestimmt er den Wert nach der strikten Version: Wie viel mehr
wiirde es Lander des Zentrums kosten, wenn sie die importierten Produkte sel-
ber produzieren miissten?!'® Fiir den traditionellen Sektor schétzt er die Pro-
duktionsmenge unter der Annahme, dass den peripheren Produzenten die

113 vgl. Otubusin 1992, S. 88-89.

114 vgl. Otubusin 1992, S. 81-84.

115 vgl. Szentes 1974, S. 116-121.

116 Szentes 1974, S. 125. Vorausgesetzt wird die Durchsetzung einer Durchschnittsprofitra-
te durch freien Kapitalfluss.

117 vgl. Amin 1973, S. 121-122.

118 vgl. Amin 1973, S. 121.
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gleiche Technik zur Verfiigung stiinde.!'” Hier erweitert er die schwache Ver-
sion, indem er die historische und strukturelle Benachteiligung der peripheren
Lander anerkennt und deren Produktionspotenzial unter fairen Bedingungen
abschitzt.120

Der Transfer basiert auf einem global eng verflochtenen, arbeitsteiligen Pro-
duktionssystem. Denn in der Hierarchie der einzelnen Schritte von globalen
Produktionsketten ist bereits deren Wertschopfung verankert: in der Peripherie
liegen vorwiegend die Produktionsschritte am unteren Ende der Kette mit dem
geringsten Wertanteil, jene am oberen Ende mit dem grofiten Wertanteil befin-
den sich fast ausschlieBlich im Zentrum. So ist nach Somel der Transfer Teil
des Uberschusses der globalen Wirtschaft, der in globalen Produktionsketten
vornehmlich durch transnationale Unternehmen und Eliten aus den Zentrums-
landern angeeignet wird. Wenn der eigentliche Wert der Exportprodukte aus
der Peripherie hoher ist als aus dem Zentrum, dann ist die Differenz der Wert-
transfer bzw. monetdre Transfer. Der so von den peripheren Landern produ-
zierte Uberschuss wird von den Industrielindern absorbiert — iiber giinstigere
Preise der Importe.!?!

2.2.2 Okologischer Gehalt der Waren

AuBler Arbeitsleistung konnen auch andere Inputs der Waren transferiert wer-
den, wie Energie oder Entropie, Material- oder Flichenaufwand. Die Ursache
fiir einen solchen Okologischen Transfer kann in verschiedenen natiirlichen
Voraussetzungen liegen: Lander mit groBen Vorkommen natiirlicher Ressour-
cen tauschen ,naturintensive‘ Gliter gegen arbeitsintensive aus Léndern mit
hoherer Bevolkerungsdichte.!?? Dieser ,ungleiche Tausch ist nicht notwendi-
gerweise zum Nachteil des Landes, das den 6kologischen Transfer abgibt. Er
kann allerdings aus zwei Griinden seine (relative) Entwicklung behindern: Ers-
tens kann es seine allgemeinen Produktivkréfte durch die Konzentration auf
rohstoffintensive Produkte nicht in gleicher Weise entwickeln wie das arbeits-

119 vgl. Amin 1973, S. 122.

120 Beide Ansétze kommen der Methode der Quantifizierung iiber Kaufkraftparita-
ten nahe, die in dieser Arbeit verwendet und in Kapitel 3 eingefiihrt wird.

121 vgl. Somel 2005. Der Uberschuss ist der Produktionsoutput minus den Produktionskos-
ten. Diese sind abhingig von den Lohnen, eine Verlagerung von Produktion in Billig-
lohngebiete senkt die Kosten und erhoht den Uberschuss.

122 vgl. Andersson/Lindroth 2001, S. 117-118.
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intensive Land. Zweitens konnen die eigenen natiirlichen Ressourcen degra-
diert werden, wenn die Rohstoffgewinnung nicht nachhaltig erfolgt, oder im
Falle nicht erneuerbarer Rohstoffe aufgebraucht werden.'?* Das Land begibt
sich also in eine ,Rohstofffalle‘. Typischer ist der Fall, dass sowohl 6kologi-
scher als auch monetirer Transfer — in Form von Arbeitsleistung — aus den
peripheren Landern erfolgen. Dies kann als 6kologisch ungleicher Tausch im
strikten Sinne gelten, bei dem eine Seite verliert und die andere gewinnt. Der
Grund sind zu niedrige Preise flir sowohl Rohstoffe als auch Arbeit aus der
Peripherie. Zudem enthalten verarbeitete Waren neben Arbeit immer auch
natiirliche Rohstoffe, so dass ihr Preis auch den 6kologischen Transfer beein-
flusst.

Der Ansatz eines dkologisch ungleichen Tausches wird in den letzten Jahren
zunehmend verfolgt.!>* Dabei werden auch quantitative Untersuchungen vorge-
nommen, und zwar iiberwiegend Stoffstromanalysen, die den Materialaufwand
der gehandelten Waren messen.!'?® Diesen physischen Handelsbilanzen zufolge
profitieren in der Regel die zentralen Regionen. Sie erhalten zusétzliche Roh-
stoffe aus den peripheren Regionen und geben Umweltverschmutzung an diese
ab 126

Hinsichtlich der endlichen fossilen Energiegrundlagen und natiirlichen Res-
sourcen allgemein ist die Weltwirtschaft ein Nullsummenspiel.'?” Was die zen-
tralen Lénder mehr verbrauchen, haben periphere aufgrund begrenzter
Ressourcen und dem Gesetz der Energieerhaltung weniger zur Verfiigung. Um
allen einen Mehrverbrauch zu ermoglichen, ldsst sich zwar die Ausbeutungs-
rate erhohen, umso schneller sind jedoch im gegenwirtigen ,fossilen Akkumu-
lationsregime‘ die Grenzen erreicht.!?® Die negativen Folgen haben auch hier
zu einem groferen Anteil die Entwicklungslidnder zu tragen, was eine Kompo-

123 vgl. Andersson/Lindroth 2001, S. 118-119.

124 kategorisiert durch Andersson/Lindroth 2001, S. 117-119.

125 vgl. OECD 2008 und Spangenberg et al. 1998.

126 vgl. etwa Schiitz/Moll/Bringezu 2003, S. 11 und Muradian/O‘Connnor/Martinez-Alier
2002, S. 57-59; Abschnitt 3.6.1.

127 vgl. Podobnik 2002, S. 253.

128 Bei der Nutzung erneuerbarer Ressourcen sind die Grenzen aufgrund technischer Ent-
wicklung flexibel.
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nente des okologisch ungleichen Tauschs bzw. der Auslagerung 6kologischer
Kosten darstellt.!?

Zu einem ungleichen Tauschgeschift, sei es monetir oder 6kologisch, kommt
es durch das ungleiche internationale Kréfteverhdltnis. Die peripheren Lénder
scheinen auf die gegebenen Exporte angewiesen zu sein, um Einnahmen fiir
ihre Importgiiter zu beziehen, die sie unter den gegebenen Bedingungen nicht
selbst produzieren konnen. Zusitzlich miissen sie monetire Ressourcen flir
mogliche Schuldendienste erwirtschaften. Dieser Tausch scheint zumindest fiir
einige beteiligte Akteure im Vergleich zur Autarkie noch vorteilhaft zu sein.
Die herrschenden Eliten, Exporteure und groBe Unternechmen der Peripherie
verfolgen wohl oftmals ein anderes Interesse als die arme Bevolkerung und
profitieren als ,Staatsklasse‘ von der asymmetrischen globalen Arbeitstei-
lung."3® So sind die Linder der Peripherie durch duflere Abhidngigkeit und
innere Interessenunterschiede — die strukturell verkniipft sind — getrieben, im
Weltsystem den ungleichen Tausch einzugehen.

Da der ungleiche Tausch durch die ungleiche internationale Arbeitsteilung
bedingt ist, sollte er nicht als reines Phdnomen der Zirkulation betrachtet wer-
den, sondern immer zusammen mit der Produktion. Denn erstens héngt die
ungleiche Bewertung der gehandelten Waren untrennbar mit den Produktions-
kosten zusammen, allen voran den billigeren Lohnen der drmeren Léander.
Zweitens produzieren insbesondere die drmeren Lénder viele Giiter fast aus-
schlieBlich fiir den Weltmarkt. Und dazu investiert drittens Kapital aus reiche-
ren gezielt in den drmeren Lindern.'3! Die Anschauung von Waren- bzw.
Produktionsketten, bei denen die Produktionsschritte einer Ware netzwerkartig
verkniipft sind, verdeutlicht die Verbindung von Produktion und Aneignung:
Die reichen Lénder iibernehmen vornehmlich die Entwicklung und die Ver-
marktung — oftmals {iber transnationale Unternehmen —, wihrend in armen
Landern die Rohstoffe gewonnen und die einfachen Verarbeitungsschritte voll-
zogen werden. Dabei verbleibt der weit groBere Teil der ,Wertschopfung® in

129 Die Entwicklungslédnder haben geringere Umweltstandards, tragen die grofiten Lasten
der Klimaverdnderungen und haben die geringsten Mittel dagegen. Vgl. Wuppertal In-
stitut 2005, S. 61-62.

130 vgl. Fuhr 2000, S.212; Frank 1972, S. 13 und S. 51-53; Sau 1978, S. 140-142 und
S. 164.

131 vgl. Chossudovsky 2002, S. 88 ff. Die ausldndischen Direktinvestitionen steigen seit
den 1960er Jahren stérker als der Welthandel; vgl. Herkenrath 2003, S. 30-32.
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den reichen Lindern.'*? Zugleich ermoglicht diese Anschauung, die Profiteure
der globalen Arbeitsteilung zu bestimmen, die wie erwihnt auch in den Herr-
schaftsklassen der Peripherie anzutreffen sind.

2.3 Internationale Arbeits- und Ressourcenteilung: Essenz des
ungleichen Tauschs

Ungleiche Lohne und der Zugang zu billigen Ressourcen in peripheren Réu-
men bilden wichtige Sdulen der globalen Arbeitsteilung und Ressourcennut-
zung des kapitalistischen Weltsystems. Da die Proletarisierung und die
Organisierung der Arbeiterklasse in den Zentren die Arbeit verteuerte, ist die
Suche nach billigen Arbeitskridften ein Hauptantrieb zur raumlichen Expansion
vom Zentrum des Systems aus.!>3 Von entsprechender Bedeutung ist die wei-
tere Versorgung mit Rohstoffen sowie die ErschlieBung neuer Mirkte. ,,Der
Kapitalismus beruht auf der sténdigen Absorption von 6konomischen Verlusten
durch politische Gebilde, wihrend der 6konomische Gewinn an ,private‘ Besit-
zer verteilt wird.“!** Ohne Subventionierung und Nutzungsgewihrung von
Gemeingiitern durch die Staaten wiirden die Profite sinken und die Kapitalak-
kumulation schlieBlich unméglich werden.'3® Die Verlustkosten werden zum
einen von den Zentren iiber die billigeren Arbeitskréifte und Rohstoffe in die
Peripherien ausgelagert, wo die Lohnarbeit vielfach mit dem informellen bzw.
dem Subsistenzsektor verflochten ist.!*¢ Dies driickt die Lohne zusitzlich, da
eine Uberausbeutung der Arbeit durch Bezahlung unterhalb des Subsistenzni-
veaus moglich ist, ein Teil der Arbeitskosten wird im Endeffekt von reprodukti-
ven, nicht profitorientierten Sektoren iibernommen. Hier behelfen sich die
Menschen oft mit einer Ubernutzung der natiirlichen Grundlagen. Somit stehen
zum anderen unter alledem als — wenngleich briichiges — Fundament ,Subven-
tionen der Natur‘. Die dkologischen Kosten werden also in die natiirliche
Umwelt ausgelagert, wobei auch hier die schwicheren Staaten bzw. drmeren

132 vgl. Chossudovsky 2002, S. 97-103; Somel 2005. Die finanzielle Expansion hilft trans-
nationalen Unternehmen, ihren Anteil an der Wertschopfung in internationalen Produk-
tionsketten zu erhdhen; vgl. Talbot 2002, S. 215-217.

133 vgl. Wallerstein 1989, S. 33-34.

134 Wallerstein 1986, S. 519.

135 Wallerstein 1999, S. 3-5.

136 vgl. Evers 1987.
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Menschen die groBere Last zu tragen haben.!'3” Folgen sind die langfristige Ver-
teuerung der natiirlichen Ressourcen sowie zunehmende Verteilungskonflikte
und -kriege.

Die Weltsystemtheorie bietet eine Schnittstelle zu den dkologischen Aspekten.
Zum Verstindnis der Zusammenhédnge zwischen sozialer und o6kologischer
Sphére ist eine Anpassung vorzunehmen: Die Theorie der Kostenexternalisie-
rung behandelt die Verlagerung von Verlusten bzw. Unkosten in der globalen
Arbeitsteilung. Aus thermodynamischer Perspektive sind im Wirtschaften
Gewinne und Unkosten als ein gerichteter Fluss von Ordnung bzw. Unordnung
erkennbar. Dabei zeigt sich eine Umkehr der Abhédngigkeitsverhéltnisse: das
kapitalistische Zentrum ist auf eine duflere Zufuhr von Ordnung angewiesen.
Die Verbindung dieser Konzepte mit der Weltsystemtheorie kann das Modell
der globalen Arbeitsteilung in sozialer wie 6kologischer Hinsicht mit dem Ziel
prézisieren, den Vorgang des ungleichen Tausches und seine Ursachen umfas-
sender darzulegen.

2.3.1 Kostenexternalisierung im ,Dual-System*

In reichen Léndern unterliegen die Menschen oft der Illusion, dass ihr Wirt-
schaften umweltfreundlich und nachhaltig sei, weil der Zustand ihrer Umwelt
meist viel besser ist als in den armen Landern.!3® Ohne den Zustrom von billi-
gen Ressourcen und die Verlagerung von Umweltschdden auf letztere wére die-
ser Zustand jedoch nicht moglich. Die Verlagerung von Kosten im
kapitalistischen Produktionsprozess prézisiert der Kostenexternalisierungsan-
satz. Bei der Kostenexternalisierung werden soziale und 6kologische Kosten
von Individuen oder sozialen Gruppen auf die Allgemeinheit oder andere
soziale Gruppen und iiber die Zerstorung der natiirlichen Umwelt auch auf
kiinftige Generationen verlagert.'

Im Kapitalismus werden in der Produktion systematisch Kosten externali-
siert: in der Frithphase auf die unteren Schichten innerhalb der jungen Industri-
elinder und spéter zunehmend global auf periphere Regionen. Die sozialen
Kosten durch schlechte Arbeitsbedingungen und niedrige Lohne tragen heute
hauptséchlich letztere und erhohen ,,zu Lasten der Produzenten und zu Gunsten

137 vgl. Roberts/Grimes 1999, S. 72-74.
138 vgl. Andersson/Lindroth 2001, S. 120.
139 vgl. Massarrat 2001, S. 286-287.
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der Konsumenten* den Wohlstand der Metropolen.!#? Die 6kologischen Kosten
in Form von Verminderung der Natur- und Rohstoffkapazititen ergeben sich
aus der Gewinnung und Verteilung der natiirlichen Ressourcen ohne entspre-
chende Gegenleistung.

Gemil der Externalisierungstheorie beinhalten ,die ,richtigen® Marktpreise®
betriebswirtschaftliche Kosten inklusive aller sozialen Kosten, die Kosten fiir
die Wiederherstellung der Umwelt und (Knappheits-)Kosten fiir nicht regene-
rative Ressourcen. Alle Preise, die diese Kosten nicht voll enthalten, sind
,Dumpingpreise®:

Dumpingpreise = richtige Marktpreise — externalisierte Kosten .'*!

Die Externalisierung von Kosten flihrt auf Dauer zu ,,strukturellem Dumping®,
das iiber Armut und Umweltbelastung sozio6konomisch nicht-nachhaltige
Strukturen verursacht.'*> Historisch entstand mit der Industrialisierung, die zu
Wachstum und Wohlstandsmehrung im dominanten, hingegen Verelendungs-
wachstum im schwachen Teil des Systems fiihrte, das weltgesellschaftliche
Dual-System.'*3 Kostenexternalisierung und strukturelles Dumping bewirken
die asymmetrische Verteilung von Wohlstand und Ressourcen. In ,,zwei orga-
nisch verflochtenen, jedoch qualitativ unterscheidbaren Sozialsystemen* inter-
agiert eine macht- und rechtsprivilegierte Minderheit unter der Maxime
individueller Nutzenmaximierung iiber den Weltmarkt mit der schwécheren, oft
prekarisierten Mehrheit.'** Denn mit dem Export unterbewerteter Naturres-
sourcen und Arbeit werden die soziodkonomischen Mdglichkeiten der d&rmeren
Linder eingeschrinkt.'*® Letztere werden zu passivem Verhalten gedringt,
strukturell ungleichgewichtige Marktbeziechungen wie asymmetrische Arbeits-
teilung und Wohlstandsverteilung reproduzieren sich.'*® Mechanismen der
Marktsteuerung werden zu Gunsten des dominanten Systems umfunktioniert.
Die Machtungleichheit bedingt sowohl unterschiedliche politisch-militérische

140 Massarrat 2001, S. 288.

141 ,Richtige’ Marktpreise schliefen Externalisierungen jeglicher Art aus. Dies wére nach
Massarat letztlich allein durch soziale Autonomie und Chancengleichheit aller Individu-
en moglich.

142 Massarrat 2001, S. 291.

143 vgl. Massarrat 2001, S. 294.

144 Massarrat 2001, S. 293.

145 vgl. Rice 2007, S. 47.

146 vgl. Massarrat 2001, S. 293.
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als auch dkonomische Interventionsmoglichkeiten. So findet der Zugriff auf die
Rohstoffquellen teils durch Gewalt, teils durch 6konomischen oder politischen
Druck statt. (Rohstoff-)Konzerne aus den reichen Landern schalten die Roh-
stoffeigentiimerstaaten und ihre Marktsouverdnitdt vielfach faktisch aus,
wodurch die Nachfrageseite eine strukturelle Dominanz erzielt.'*

Die ungleiche Machtverteilung fiihrt somit zu ungleichen Preisen in der Welt-
wirtschaft. Die vom Zentrum abgewilzten Kosten vergroflern dessen Wohl-
stand und verursachen 6kologische und soziale Schidden — im Grunde eine Art
von Unordnung — in den peripheren Raumen. Diese Effekte der ungleichen
Arbeitsteilung und des ungleichen Tausches lassen sich als Transfer von ,Ord-
nung‘ verstehen. Der Ordnungstransfer treibt als gerichteter Entropiefluss das
dissipative System des Kapitalismus an. In diesem thermodynamischen Bild
werden die soziale und physische Sphére vereint.

2.3.2 Entropie im dissipativen Kapitalismus

Entropie im Wirtschaftssystem

Entropie gibt als thermodynamische Zustandsgrée die Unordnung eines
geschlossenen Systems und ihre Anderung die Verlaufsrichtung von Prozessen
im System an. Bei jeder Energieumwandlung erhoht sich die Entropie des Sys-
tems. Entsprechend wird bei jeder menschlichen Aktivitdt Energie umgesetzt,
,nutzbare‘ Energie in ,nutzlose‘ umgewandelt'*® und damit die Entropie erhoht.
Das zu betrachtende System Erde ist gleichwohl offen, es erhélt durch die
Energiestrahlung der Sonne kontinuierlich einen Zufluss an Negentropie'4°,!3°

Die Anderung der Gesamtentropie eines Raumes oder einer Gesellschaft ist
gleich der Entropieproduktionsrate bei der Transformation von Energien und
Stoffen der Gesellschaft abziiglich der Entropieabfuhr in die Umwelt und
abziiglich der Negentropiezufuhr von aufien.!>! Zwischen den GroBen gibt es

147 vgl. Massarrat 2001, S. 289.

148 Im Prinzip wandelt sich gebundene Energie in thermische um, die schwerer oder nicht
mehr nutzbar ist.

149 Negentropie bezeichnet ,Ordnung‘, ein Zufluss bedeutet eine negative Entropieénde-
rung, also -abnahme, in einem Teil des Systems. Georgescu-Roegen spricht von ,niedri-
ger Entropie’.

150 vgl. Georgescu-Roegen 1975, S. 355-362.

dS _dS,_dS, dE

151 In formaler Schreibweise: D 7iR T e . Vgl. Altvater 1991, S. 258.
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Wechselwirkungen, beispielsweise kann die Entropieabfuhr durch Beeintrach-
tigung der natiirlichen Umwelt die Negentropiezufuhr — durch nachwachsende
Rohstoffe — beeinflussen.

Die (Neg)Entropie — von Waren — beschreibt die unterschiedliche ,Qualitét der
Energie, die auch als ,,produktives Potenzial*“ der gehandelten Waren begriffen
werden kann.'>? Durch ungleichen Tausch erfolgt aus der physischen Umwelt
und von den Peripherien ein Nettotransfer von Negentropie in die Zentren der
Akkumulation'*3, und aus den Zentren flieBt Entropie zuriick. Dieser Prozess
ist selbstverstdrkend, da das akkumulierte Kapital {iber das Marktsystem den
Zugriff auf weitere Ressourcen ermdglicht. !>

Dissipativer Kapitalismus

Mit dieser positiven Riickkopplung der Kapitalakkumulation kann das Weltsys-
tem als eine dissipative Struktur verstanden werden, die durch eine &uflere
Quelle von Negentropie aufrecht erhalten wird.'>> Die soziale Sphére nimmt
auf der einen Seite physische Negentropie aus der Umwelt auf und gibt auf der
anderen Seite Entropie in die Umwelt ab (Abbildung 5).'3¢ Die Struktur der
sozialen Sphére wird zum Zentrum hin komplexer und der Energieumsatz gro-
Ber. Daher ist zugleich ein physischer Entropietransfer innerhalb der sozialen
Sphére notig, die Peripherie liefert dem Zentrum Rohstoffe und nimmt Abfille
und Umweltschidden auf. Parallel zum physischen findet ein sozialer Entropief-
luss statt:'37 Die Peripherie gibt an das Zentrum billige Arbeitsleistung ab und
,ibernimmt‘ soziale Probleme wie Arbeitslosigkeit, Armut und Krieg.!>® Das
Zentrum hingegen akkumuliert durch den Zustrom aus den &uBleren Teilsyste-
men seinen Wohlstand und errichtet eine soziale Ordnung — verstanden als Sta-
bilitat, Vorhersagbarkeit und Entwicklung.'>® Die Art der Entropieproduktion

152 Hornborg 1998, S. 131. Hornborg sieht in der Betrachtung von Energie und Entropie
den Schliissel zur Analyse des ungleichen Tauschs. Die Energie kann etwa in Form von
Arbeit, Futtermitteln oder Brennstoff vorkommen. Vgl. S. 134.

153 Hornborg benutzt die Mehrzahl fiir ,industrielle Zentren der Akkumulation®, da er Zen-
trum und Peripherie nicht allein geographisch sondern abstrakt strukturell trennt. Zen-
tren konnen auch Fabriken, Stadte, Unternehmen sein. Vgl. Hornborg 2001, S. 10.

154 vgl. Hornborg 2001, S. 31.

155 Dissipative Struktur nach Prigogine, vgl. Capra 1987, S. 300.

156 vgl. Biel 2006, S. 110-113.

157 vgl. Biel 2006, S. 119-123.

158 vgl. Huffschmid 2000, S. 45.

159 vgl. Biel 2006, S. 112.
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und auch, wie der Entropiefluss erfolgt bzw. wie er genutzt wird, bestimmt die
gesellschaftliche Wirtschaftsform — ihr Akkumulationsregime. '

A Akkumulation

Subsistenz Kriege

niedrige Lohn

Entropiefluss

billige Rohstoffe Abfille

11

Gemeing[ily

Umwelt Peripherie Zentrum Peripherie Umwelt

Umweltschdden

Abbildung 5: Akkumulation und Entropieumsatz zwischen Umwelt, Peripherie
und Zentrum

Die Verdunklung der Pfeile kennzeichnet die zunehmende Entropie entlang der ge-
richteten Entwicklung.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Biel 2006, S. 112.

Im Entropiefluss treten eine physische und eine soziale Dimension der Entro-
pie hervor: Die physische Entropie beinhaltet jegliche Form der Degradation
der natiirlichen Umwelt — von der Erschopfung fossiler Rohstoffe bis zum
Riickgang der Artenvielfalt. Demgegeniiber umfasst die soziale Entropie'®!
alles, was das soziale System destabilisiert, zum einen zunehmende Individua-
lisierung, zum anderen gesellschaftliche Probleme wie Armut, schlechte
Arbeitsbedingungen und Ungleichheit. Demgegeniiber steht die Negentropie in
Form von Ressourcen und billiger Arbeitsleistung. Hier lisst sich die thermo-
dynamische Perspektive auf den Ansatz des ungleichen Tauschs iibertragen:
Der Fluss von physischer Ordnung kann als 6kologischer Transfer und der
Fluss von sozialer Ordnung als monetirer Transfer verstanden werden. Zwi-
schen diesen beiden Arten von Entropie bzw. ungleichem Tausch sieht Biel

keine grundsétzliche positive Beziehung. Physischer und sozialer Entropie-

160 Altvater 1991, S. 258.

161 Sie ist nicht zu verwechseln mit dem gleichnamigen Begriff bei Altvater/Mahnkopf
1999, der eine , Verschwimmung® kultureller Besonderheiten der Gesellschaften und In-
dividuen bedeutet.
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transfer konnen sich gegenseitig kompensieren und beide kdnnen erschopft
werden, doch nicht zwangsliufig in gleicher Rate.!®?

Riickkopplung und Regulation des Entropieflusses

Fiir Ordnung und Stabilitdt zwischen Peripherie und Zentrum und damit den
fortwahrenden zweifachen Entropie-Transfer ist die Vermittlung (,,agency®)
bzw. die Aushandlung (,,negotiation®) in der internationalen Sphire notwen-
dig.'®® Diese Regulation garantiert die Riickkopplung und erhilt die dissipative
Struktur des Systems. Die soziopolitische Macht des Zentrums kann den Entro-
piefluss zu seinen Gunsten beeinflussen und verleiht so Kontrolle iiber die Res-
sourcen, welche wiederum die soziopolitische Macht vergroBert.!%

Mit dem Wachstum der Produktion steigt langfristig die Entropie im kapitalisti-
schen Weltsystem.!%> Die Zunahme der Gesamtentropie, physischer wie sozia-
ler Art, bedeutet eine wachsende Erschopfung des zukiinftigen
Handlungsspielraums, d.h. der Entwicklungsmoglichkeiten von Léndern,
Regionen und schlieBlich des Gesamtsystems.!®® Das Wachstum wird durch
periodische Krisen gebremst, die eine erhohte Erschopfung des sozialen
Milieus zur Folge haben. In diesem Verlauf kann sich das Akkumulationsre-
gime wandeln, und damit verdndern sich die Entropiefliisse mit dem Ziel, die
Ordnung im Zentrum im Sinne von Kapitalakkumulation wieder zu erhdhen.

Wandel der Regulation: Fordismus und ,Neoliberalismus*‘

Der materielle Zuwachs im fordistischen Akkumulationsregime der Nach-
kriegszeit basierte in hohem MalBe auf der Degradation der Umwelt. Im Zen-
trum breitete sich durch wohlfahrtsstaatliche Politik mit ,sozialen Vertrdgen*
der Massenkonsum aus, in den Peripherien kam es zur Entkolonialisierung und
vielfach zu einer auf Importsubstituierung basierenden Industrialisierung. Eine
weiterfassende globale Ordnung wurde entwickelt, um das Zentrum mit
Naturressourcen aus der peripheren Umwelt zu versorgen. Der enorme Anstieg
des Energieverbrauchs macht den Aufwand deutlich.'®’

162 vgl. Biel 2006, S. 119.

163 Biel 2006, S. 119-123, S. 127.
164 vgl. Biel 2006, S. 118-119.
165 vgl. Biel 2006, S. 124.

166 vgl. Biel 2006, S. 119.

167 vgl. Biel 2006, S. 124-127.
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Durch Wachstum wird das verteilbare Produkt grofer, doch dem Versprechen
auf Wohlstand steht die zunehmende soziale Entropie auch im Zentrum in
Form von Ungleichheit und Armut gegeniiber. Der ,soziale Ausgleich®, der die
Ungleichheit im Zentrum betrdchtlich senkte, konnte nur durch verstiarkte
Entropieproduktion ermdglicht werden. Zu diesem Zeitpunkt beginnt der
,Takeoff* in vielen weniger fortgeschrittenen Regionen. Kapital aus dem Zen-
trum, dessen Profitrate durch steigende Lohne fillt, investiert in der Peripherie,
wo niedrige Lohne Voraussetzung sind und in der Folge die Ungleichheit
wéchst. Sie nimmt allerdings nicht, wie es die Modernisierungstheorie vor-
sieht, wieder ab, da die ,Entwicklung‘ nun im Schlepptau des Zentrums erfolgt.
Da im Ubergang vom fordistischen in ein neues, neoliberales Regime Investi-
tionen fast ausschlieBlich im Exportsektor zur Bedienung des Weltmarktes
erfolgen, also vornehmlich fiir den Konsum des Zentrums, gibt es in der Peri-
pherie keinen internen Mechanismus fiir einen Anstieg des Lohnniveaus. Inter-
ner Konsum wire Voraussetzung fiir eine Abnahme der Ungleichheit — statt
dessen wirkt die Konkurrenz auf dem Weltmarkt eher zuriick in die ,peripheren
Sektoren‘ des Zentrums. '8

Die Ausbeutungsrate der Umwelt scheint im fordistischen Akkumulationsre-
gime an ihre Grenzen zu stoBBen, wenngleich der Naturverbrauch weiter steigt.
Als Konsequenz muss das neue Akkumulationsregime als Quelle vermehrt auf
den sozialen ,Treibstoff* zugreifen, insbesondere durch Druck auf die
Loéhne.'® Dies geschieht iiber neoliberale Entwicklungsstrategien mit Struktu-
ranpassungspolitik, Exportforderung und Marktliberalisierungen.'’® Entspre-
chend sieht Biel nach 1980 eine neue Ordnung entstehen. Das Prinzip der
,Nachhaltigen Entwicklung® dient als Instrument zur Kostenumverteilung
innerhalb der soziale Sphire. Die 6kologischen Probleme werden, anstatt zu
Einschrankungen des Marktes zu fithren, zu seiner Ausdehnung in die natiirli-
che Umwelt hinein benutzt. Natiirliche Gemeingiiter werden durch Privatisie-
rung den Gesellschaften entzogen und dem Akkumulationsprozess
unterworfen. Diese Kommodifizierung der Natur verbindet gewissermallen die
okologische mit der sozialen Entropie, da sie Naturkapital und soziales Kapital
auf ein gemeinsames monetires (Wert-)Mal} bringt und diese als ersetzbar gel-

168 vgl. Biel 2006, S. 128-130.
169 vgl. Biel 2006, S. 130-132.
170 vgl. Massarrat 2001, S. 295-296.
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ten.!”! Im Sinne der Akkumulation scheint die Regulation zu funktionieren: die
Profitrate als Indikator fiir kapitalistische Ordnung steigt seit ihrem Tiefstand
zu Beginn der 1980er Jahre an,'”? wihrend die Ungleichheit weltweit zunimmt
und die Armut zumindest stagniert.!73

Dissipation und ungleicher Tausch mittels Produktionsketten

Fiir den Fortbestand der Akkumulation braucht das Zentrum zum einen ,Treib-
stoff* in Form von Wert und zum anderen Struktur, die nun anstatt auf zentraler
Dominanz von oben immer mehr auf Selbstentstehungsprozessen aufbaut. Das
globale Produktionssystem besitzt einerseits einen groflen Anteil aufstrebender,
selbst gebildeter Verbindungen, die andererseits fast ausschlieBlich auf Nach-
frage und unter Kontrolle von Unternehmen aus dem Zentrum existieren. Diese
globalen Produktionsketten verbinden Cluster, also Gruppen von Produzenten
einer bestimmten Branche in bestimmten geographischen Regionen auf der
untersten rdumlichen Ebene der Arbeitsteilung. Sie funktionieren als Medium
fiir den Transfer von Wert bzw. Negentropie ,aufwirts‘ ins Zentrum, und von
Entropie ,abwirts‘ in die Peripherie und die natiirliche Umwelt.!™

Ungleicher Tausch ist aus dieser Perspektive als ein Erhaltungsprozess kapita-
listischer Akkumulation zu verstehen, die Dissipation von Ordnung und Unord-
nung im System vollzieht sich iiber den physischen und sozialen Entropiefluss
(6kologischen und monetidren Transfer). Dabei liefert die thermodynamische
Perspektive ein Bild zur Beschreibung und zum Verstidndnis der Austauschbe-
ziehungen zwischen Zentrum und Peripherie und mit der natiirlichen Umwelt
im Weltsystem. Diese Ausdeutung sei jedoch nicht als Naturdeterminismus
misszuverstehen. Auch wenn der Kapitalismus wirklich als ein System funktio-
niert, ist der Entropiefluss zwischen der sozialen dissipativen Struktur und der
physischen Umwelt und noch mehr innerhalb der sozialen Sphére steuerbar.
Denn die sozialen Akteure konnen letztlich ihre gesellschaftliche Ordnung
durch bewusste und gezielte Handlung selbst gestalten,'” und daher ist eine
Art der Entropieproduktion und -verteilung, die weder die natiirlichen Grundla-
gen iiberstrapaziert noch soziale Ungleichheiten erzeugt, zumindest denkbar.

171 vgl. Biel 2006, S. 132-134.
172 vgl. Biel 2006, S. 129-130.
173 vgl. Abschnitt 1.1; Heshmati 2006, S. 72-73.; Wade 2005, S. 180.
174 vgl. Biel 2006, S. 137-138.
175 vgl. Biel 2006, S. 114-115.
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2.4 Zusammenfassung: Folgerungen fiir die Untersuchung von
ungleichem Tausch

Im kapitalistischen Weltsystem funktioniert die globale Arbeitsteilung wie eine
dissipative Struktur. Der hohere Energieumsatz im Zentrum wird von seinen
Rindern genihrt. Okologische und monetire Transfers aus der Umwelt und der
(Semi-)Peripherie des Weltsystems, die durch ein ungleiches Preissystem erfol-
gen, sorgen fiir Wohlstand und Macht im Zentrum. Die negativen Konsequen-
zen in Form Okologischer und sozialer Degradation und geringerem
Handlungsspielraum tragen die peripheren Gebiete. Uber die Regulation wird
die Struktur aufrecht erhalten, wobei es eine positive Riickkopplung zwischen
Transferfluss und Machtungleichheit zu geben scheint: die groere Akkumula-
tion erleichtert dem Zentrum, das System effektiver zu seinen Gunsten zu regu-
lieren. Dies entspricht der vermuteten riickkoppelnden Wechselwirkung
zwischen ungleichem Tausch und ungleicher Entwicklung von Einkommen
und Naturverbrauch.

Aus diesen Uberlegungen sind folgende Unterthesen fiir die empirische Unter-
suchung in Teil II zu ergénzen:

— Zwischen Zentrum und Peripherie kommt der Semiperipherie eine wichtige
Rolle zu, sie ist mehr als eine ,Ubergangszone*.

— Die zwei Transfertypen miissen keine positive Beziehung in ihrem Ausmal
haben. Sie kdnnen auch komplementér bzw. getrennt auftreten. Das heif3t,
dass Lénder, die einen hohen monetidren Transfer gewinnen (oder
verlieren), nicht gleichzeitig einen hohen 6kologischen Transfer gewinnen
(oder verlieren).

— Wirtschaftliche Aktivitdten im kapitalistischen Weltsystem sind mit einer
Zunahme der Entropie, der Unordnung des Systems, verbunden, das wirt-
schaftliche Wachstum st68t bereits an die dkologischen Grenzen.

— Es gibt im Untersuchungszeitraum von 1960-2003 eine Verdnderung des
Akkumulationsregimes, um 1980 wird die wohlfahrtsstaatliche Phase mit
stirkerer Naturausbeutung durch die neoliberale Phase mit stirkerer sozia-
ler Ausbeutung abgelost. Demnach wiirde sich der monetére Transfer relativ
zum Okologischen vergroBern.
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Bisher wurde der Mechanismus des ungleichen Tauschs innerhalb der Struktur
der ungleichen Arbeitsteilung des Weltsystems qualitativ betrachtet. Dabei
wurde der ungleiche Tausch nach dem Arbeitsgehalt und dem 6kologischen
Gehalt der gehandelten Waren unterschieden, was einen monetiren und 6kolo-
gischen Transfer bedeutet. Im nichsten Kapitel wird zunédchst der Form und
Ursache der ungleichen Entlohnung von Arbeit bzw. Bewertung von Waren
anhand werttheoretischer Betrachtungen nachgegangen, um auf dieser Grund-
lage die Methoden zur Quantifizierung von monetirem und Okologischem
Transfer darzulegen und zu diskutieren.
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3 Quantifizierung von ungleichem Tausch

Das Ausmal} des ungleichen Tausches entspricht dem Unterschied zwischen
eigentlichem Wert der gehandelten Giiter und ihrem nominalen Wert. Bei einer
ausgeglichenen nominalen Handelsbilanz ist der Transfer die Differenz der
betrachteten innewohnenden Werte in Exporten und Importen, oder in Produk-
tion und Konsum eines Raumes: Der dunkelgraue Teil in Abbildung 6 wird im
Land produziert und auch konsumiert. Der Export (Produktion, hellgrau sowie
schraffiert) tibersteigt den Import (Konsum, hellgrau) um den Transfer (Pro-
duktion, schraffiert), der aus dem Land flief3t.

A
Wert nach
Kaufkraftparitat/
okologischem
FuRabdruck

Konsum Produktion

Abbildung 6: Reale monetére bzw. 6kologische Handelsbilanz.

Fur ein Land mit ausgeglichener nominaler Bilanz, aber monetar oder ¢kologisch
ungleichem Tausch. Die Differenz zwischen Export und Import — bzw. zwischen
Produktion und Konsum — ist der Transfer, in diesem Schema ein Verlust.

Quelle: Entwurf veréndert nach Wackernagel/Giljum 2001.

Die dargestellte Handelsbilanz kann iiber verschiedene eigentliche, ,objekti-
vierbare’ Werte aufgestellt werden. In dieser Arbeit werden zwei Typen von
ungleichem Tausch quantifiziert: der monetére auf Basis der Kaufkraftparititen
und der 6kologische auf Basis des 6kologischen Fulabdruckes. Auf Grundlage
der werttheoretischen Uberlegungen werden die Quantifizierungsmethoden
dargelegt.

3.1 Werttheoretische Uberlegungen - Bewertung von Waren

Die im Vergleich zum Zentrum erheblich niedrigeren Arbeitslohne und die
vielfach beobachtete Verschlechterung der Terms of Trade der peripheren Lan-
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der bilden die Grundlage fiir die Annahme von ungleichem Tausch. Zur Erkla-
rung der Warenwerte gibt es verschiedene Ansétze.

3.1.1 Grundlagen der Bewertung

Stoff und Wert — Gebrauchswert und Tauschwert

In der Marxschen Theorie steht auf der stofflichen Seite einer Ware ihr
Gebrauchswert — eine qualitative Eigenschaft — und auf der Form- bzw. Wert-
seite der quantitative Tauschwert.!”®

Der Gebrauchswert als Naturalform beruht auf seiner Niitzlichkeit zur Befrie-
digung menschlicher Bediirfnisse, beschreibt also das Verhiltnis zwischen
Ware und Mensch. Er ist mit ,,wert- und formbestimmend* notwendige Voraus-
setzung flir den Tauschwert, der das Verhiltnis der Waren zueinander
beschreibt.!”” So ist etwa die Arbeit ein Gebrauchswert fiir das Kapital, und all-
gemeiner Energie ein Gebrauchswert fiir die Produktion. ,,Der Gebrauchswert
ist als Element eines Stoffwechsels zu betrachten, in dessen Verlauf die Entro-
pie ansteigt“!’® bei seiner Herstellung genauso wie bei seiner Verwendung
oder dem Verlust seiner Gebrauchswerteigenschaften (Abfall). Thermodyna-
misch definiert haben Stoffe oder Energien mit niedriger Entropie groBeren
Gebrauchswert, soweit diese Ordnung zur Befriedigung menschlicher Bediirf-
nisse hergestellt ist, in diesem Sinne ,brauchbar¢.!” Folglich bedeutet niedrige
Entropie allein noch nicht einen Gebrauchswert, der thermodynamische
Gebrauchswert hingt vom produktiven Potenzial ab (Tabelle 1).

Als Verhiltnis der Waren zueinander bestimmt der Tauschwert einer Ware ihren
Marktpreis. Laut Marx pendelt dieser — durch Reibungsverluste des nicht tota-
len Marktes — um den Tauschwert.!® Zur Herleitung des Tauschwertes bzw.
des Preises der Waren gibt es in der Okonomie zwei konkurrierende Ansitze.

176 vgl. Altvater et. al. 1999, S. 19.

177 gemil der Marxschen Theorie. Altvater 1991, S. 251.
178 Altvater 1991, S. 253.

179 vgl. Altvater 1991, S. 253.

180 vgl. Marx 1983, S. 116-117.
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Tabelle 1: Wert- und Stoffgroen

Handelsbarrieren, Informationsdefizite und
Monopole (Oligopole und Oligopsone) ver-
zerrten Markten

Stoff- | Beschreibun werttheoretische
WertgroRle 9 Einordnung
graue Energie |in der Ware verausgabte Energie Gebrauchswert,
objektiver
Tauschwert
Negentropie, 'Ordnung’ bzw. 'Qualitat' der Energie in Hin- | Gebrauchswert
Exergie, produk- | sicht auf ihren Nutzen fiir die Produktion
tives Potenzial
Okologischer in der Ware verausgabter Naturverbrauch, |Gebrauchswert,
FulRabdruck gemessen durch die aufgewendete Flache | objektiver
Tauschwert
Arbeit(sleistung) | bei gleicher Produktivitat und Intensitat Gebrauchswert,
erbrachte Arbeit, d. h. gleiche Waren / Pro- | objektiver
duktleistungen schaffend Tauschwert
Produktleistung | Ware / Dienstleistung, die ein bestimmtes Gebrauchswert,
Bedirfnis befriedigt (z. B. eine Einheit objektiver
Grundnahrungsmittel, eine Anwaltsbera- Tauschwert
tung). Produktleistungen werden in Waren-
kdrben zur Ermittlung der Kaufkraftparitaten
verglichen. Eine Produktleistung wird durch
eine bestimmte Arbeitsleistung mit einer
bestimmten Menge naturlicher Ressourcen
erstellt.
Kaufkraftwert realer Wert der Produktleistung nach realem | Mischform zwi-
Wechselkurs, also der Kaufkraftparitat schen objektivem
und subjektivem
Tauschwert
Marktpreis durch Angebot und Nachfrage auf durch subjektiver Wert

reales Produkti-
onspotenzial

nach der Kaufkraftparitat gesamtwirtschaftli-
che Leistungsfahigkeit in der Produktion

objektiver
Gebrauchswert

in der Ware verausgabt = fur gesamte Produktion eingesetzt

Stoff- und WertgréRen und synonyme Begriffe werden erlautert und ihnen mdgliche
passende GroRRen der Wertlehren zugeordnet. Einige Gré3en dienen allein als Mal3
fur den Tauschwert (Preis), andere stellen nur Gebrauchswert dar, die Mehrzahl
beides.

Quelle: Eigener Entwurf.
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Objektive und subjektive Wertlehre

Die objektive Wertlehre, die aus der Klassischen Okonomie stammt und von
Marx weiterentwickelt wurde, schreibt den Waren einen ,objektiven’, eigentli-
chen Tauschwert zu, der sich am physischen Produktionsaufwand orientiert.
Bei Marx ist der (Tausch-)Wert immer auf die verausgabte Arbeit riickfiihrbar.
Je groBer die zur Produktion — im gesellschaftlichen Durchschnitt — notwen-
dige Arbeitszeit ist, um so groBer ist der Wert der Ware.!®! Dahinter steckt die
Vorstellung, dass die Natur von sich aus keine Werte bildet, bevor sie nicht von
Arbeit ,kultiviert® worden ist. Insofern mag erstere produktiv sein, ,,wertpro-
duktiv* ist aber nur die Arbeit.'®> Als MaBl kann auch ein anderer der Ware
innewohnender ,Aufwand‘ herangezogen werden, etwa das notwendige Mate-
rial oder die Energie.

Im spéten 19. Jahrhundert wurde mit der Neoklassik die subjektive Wertlehre
entwickelt. Die Analyse bewegte sich von der Sphére der Produktion in die der
Zirkulation. Statt der ,natiirliche[n] innere[n] Substanz“ entspringe der Wert
»dem subjektiven Nutzen, der einer Ware auf dem Markt beigemessen, also
subjektiv von auBen an die Ware herangetragen werde.“!®3 Dieser ,Nutzen®
dhnelt dem Gebrauchswert bei Marx, vermittelt aber anders als letzterer iiber
die Nachfrage auch den Preis. Letztlich ergibt sich der Wert oder Preis, die in
der Neoklassik einander entsprechen, durch das Verhiltnis von Angebot und
Nachfrage auf dem Markt bei vollkommener Konkurrenz und Information. Der
Konsument kauft eine Ware nur, wenn er fiir sie nicht mehr bezahlen muss als
sie ihm (Grenz-)Nutzen bringt, d. h. ein Bediirfnis befriedigt.'3* Der Arbeits-
bzw. Produktionsaufwand wird in der subjektiven Wertlehre nicht beriicksich-
tigt, was sich insbesondere bei den Unterschieden in der Entwicklung der Pro-
duktivkrifte auf dem Weltmarkt auswirkt und zu ungleichem Tausch objektiver
Tauschwerte fiihrt.'83

181 vgl. Marx 1983, S. 55.

182 Altvater 1991, S. 250.

183 Honer 2005 (www.streifzuege.org).

184 Der Grenznutzen ist der Nutzen, den der nidchste Erwerb einer Ware stiftet. Nach dem
Gesetz vom abnehmenden Grenznutzen nimmt der Nutzen bei jedem weiteren erworbe-
nen Gut ab.

185 Auf ,unvollkommenen Mérkten‘ kann es auch ungleichen Tausch subjektiver Werte ge-
ben, gemessen am ,vollkommenen Markt*.
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Wertgesetz und Weltmarkt

Nach dem Wertgesetz von Marx — der objektiven (Arbeits-)Wertlehre —
bestimmt die Arbeitszeit den Wert einer Ware. Wird die Produktivitdt gestei-
gert, d. h. die gleiche Ware in kiirzerer Zeit hergestellt, dann sinkt ihr Wert.
Vorausgesetzt wird eine Angleichung der Arbeitsproduktivititen zwischen den
Branchen innerhalb einer Volkswirtschaft. In der Folge wiirden gleiche Arbeits-
zeiten ausgetauscht werden. Dies gilt allerdings in der Realitét nicht, und am
wenigsten auf dem Weltmarkt, wo es erhebliche Lohnunterschiede insbeson-
dere zwischen Zentrum und Peripherien gibt. '8¢

Auf dem Weltmarkt kommt es durch den Wechselkurs zur sogenannten ,,Modi-
fikation des Wertgesetzes“.!®” Es gibt unterschiedlich ,qualifizierte® Staaten
oder Regionen, je nach ihrem kapitalistischen Entwicklungsstand. In dieser
Stufenleiter der Entwicklung der Produktivkrifte, gemessen am Durchschnitt
der universellen Arbeit, werden tiefer stehende Staaten fiir ihre Arbeit geringer
entlohnt, weil diese weniger produktiv ist.'"® Das Argument der Produktivitit
wird auch in der Neoklassik mit ihrer subjektiven Wertlehre verwendet. Die
Produktivitit wird aber ohne den Bezug auf einen ,objektiven® Wert ihres Sin-
nes entleert. Dabei erfiillt die Theorie der komparativen Kostenvorteile —
obwohl sie auf der objektiven Wertlehre beruht und trotz all ihrer erwdhnten
Unzulénglichkeiten — eine apologetische, ideologische Funktion.'® Sie basiert
nidmlich auf statischen Annahmen und kann die dynamischen historischen Pro-
zesse der internationalen Arbeitsteilung nicht nachbilden. Aufgrund billiger
Arbeit und Rohstoffe, die der ungleichen Entwicklung geschuldet sind, spezia-
lisiert sich die Peripherie auf arbeits- und rohstoffintensive Sektoren. Dies stei-
gert das Angebot in diesen Sektoren und nach der unsachgemifB3en Anwendung

186 vgl. ILO 2007; ILO 2008. Auch auf dem Binnenmarkt gilt kaum ein gleicher Tausch
gleicher Arbeitszeiten, wobei die Unterschiede zum einen geringer — 1/3 zu 2/3 (vgl.
Abschnitt 1.1) — und zum anderen hauptsichlich auf unterschiedliche Tétigkeiten zu-
riickzufiihren sind. Vgl. Abschnitt 1.

187 vgl. Busch 1973, S. 58-62 und S. 68-78. Busch benutzt diese modifizierte Wirkungs-
weise zur Durchsetzung des Wertgesetzes gegen den ungleichen Tausch und zur Be-
griindung eines Schutzes nationaler Kapitale. Er missachtet insbesondere, dass die
Wechselkurse nicht allein von der Warenzirkulation bestimmt werden. Vgl. Altvater
1985, S. 126-128.

188 vgl. Marx 1983, S. 584.

189 vgl. Amin 1975, S. 110.
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der Theorie deren komparative Vorteile, sie ,legitimiert* also die Selbstverstir-
kung der ungleichen Strukturen.

Nach heutigem statistischen Mal} werden ,objektive‘ Produktivititen {iber die
Lohnstiickkosten verglichen.!”® Letztere sind aber vielfach in den Peripherien
niedriger, somit ist das globale Produktivititsgefille geringer als das Lohnge-
fille."”! Die ,Modifikation‘ durch den Wechselkurs gleicht die Produktivitits-
unterschiede nicht nur aus, sondern iiberkompensiert sie, Produkte aus der
Peripherie sind letztlich unterbewertet.!*?

Ungleiche Macht macht ungleiche Preise

Die Begriindungen fiir die unterschiedliche Bewertung von Waren lassen sich
auf die komplexe Ursache von Machtungleichheit und daraus resultierende
Herrschaftsverhiltnisse zuriickfiihren.!*3

Die Macht der ArbeiterInnen im Zentrum ist groBer. Seit dem Beginn der
Industrialisierung organisieren sie sich zunehmend in Gewerkschaften, was zu
steigenden Lohnen fiihrt. In den Peripherien gibt es keine entsprechende Lohn-
entwicklung, die Arbeiterlnnen sind weniger organisiert und es gibt an hoheres
MaB an Unterbeschéftigung. Daher kommt es Emmanuel zufolge zu internatio-
nal ungleichen Lohnen, die iiber die Produktion auf die Warenpreise {ibertragen
werden.!%*

Industrieldnder und transnationale Konzerne dominieren die Mérkte und die
Handelspolitik. Nach Massarrat reguliert die Nachfrageseite — hauptsichlich
das Zentrum — zugleich die Angebotsmenge, weswegen der Markt der neoklas-
sischen Theorie versagt.!”> Bei erschopfbaren Ressourcen etwa fehlen Knapp-
heitssignale und es kommt zu einer strukturellen Uberproduktion. Zudem gibt
es bei Produkten der Peripherie eine groere Konkurrenz und sie sind meist
leichter substituierbar. Uberproduktion und Konkurrenzdruck werden noch

190 vgl. Altvater 1999, S. 146. Definition von Produktivitit und Lohnstiickkosten siche
Glossar.

191 vgl. Amin 1973, S. 121-122; van Ark/ Stuivenwold/ Ypma 2005, S. 14-16; Somel 2005,
S. 8.

192 Ein Vergleich der Produktivititen und Lohnstiickkosten erfolgt in Abschnitt 3.4.1 und
Anhang D.

193 vgl. Abschnitt 2.3. Massarat 2006, S. 45-63; Andersson/ Lindroth 2001, S. 121; Horn-
borg 2001.

194 vgl. Raffer 1987, S. 42-43.

195 Massarrat 2001, S. 294.
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durch die Verschuldung in der Peripherie verstérkt, da fiir den Schuldendienst
die Ausbeutungsrate erhoht wird, etwa bei Zinserh6hungen im dominanten
Teilsystem. SchlieBlich fithren neoliberale Entwicklungsstrategien wie Export-
forderung und Strukturanpassungsprogramme von IMF und Weltbank insbe-
sondere bei monostrukturellen Volkswirtschaften zur Verfestigung des
ungleichgewichtigen AuBenhandels. Die Uberlebensstrategie bei sinkenden
Preisen ist meist eine erhdhte Arbeitsintensitdt und ein verstarkter Raubbau von
Ressourcen.'”® Aufgrund ihrer prekdren Lage verkaufen die Armen (zu) bil-
lig."” Auf der Angebotsseite dominieren die Unternechmen des Zentrums
gerade in wissensintensiven Branchen. Dabei hilft unter anderem das Patent-
recht, Monopole auf bestimmte Produkte durchzusetzen. Solche marktbeherr-
schende Positionen werden beispielsweise von der Welthandelsorganisation
(WTO) durch das Abkommen iiber handelsrelevante Aspekte geistigen Eigen-
tums (TRIPs)!*® gefordert.!” Zu diesem Zweck beeinflussen die reichen Lén-

der die Verhandlungen maBgeblich im Interesse ihrer groen Konzerne 2%

Hornborg abstrahiert die globalen Wirtschaftsbeziechungen noch einen Schritt
weiter: die Marktpreise werden gesellschaftlich festgelegt und lassen sich nicht
auf eine physische Substanz zuriickfiihren. Die Bediirfnisse nach bestimmten
Waren und noch mehr die ungleichen Machtverhiltnisse auf stets unvollkom-
menen Mérkten erscheinen mafigeblicher bei der Preisgestaltung als der physi-
sche Produktionsaufwand. Die Preise wéren folglich ,subjektiv‘, allerdings
iiber die eingeschrinkte Wertlehre der Neoklassik hinausgehend, die einen
vollkommenen Wettbewerb und informierte, rationale Konsumentlnnen vor-
aussetzt. Trotz dieser unvollstindigen Erkldrung liefert die Neoklassik die
ideologische Basis fiir die Darstellung eines gleichen, reziproken Austauschs.
Die Marktpreise werden so zum Instrument flir die Versorgung des Zentrums
mit Negentropie und die Abgabe von Entropie, sprich den ungleichen
Tausch.2’!

196 vgl. Massarrat 2001, S. 295-296.

197 vgl. Rice 2007, S. 53.

198 Trade Related Aspects of Intellectual Property Rights.

199 vgl. Neelsen 2003. So befinden sich 97 % aller Patente in Handen der reichen Lénder;
ebd., S. 8.

200 vgl. Bongers 1999.

201 vgl. Hornborg 1998, S. 132 und S. 134.
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3.1.2 Vergleich von ,objektiven‘ Werten - praktischer Ansatz

Auch oder gerade wenn ein objektiver Tauschwert auf Basis physischer Sub-
stanz nicht die Marktpreise erkldren kann, bietet er eine Mdglichkeit, den
Tausch zu analysieren. Dazu ist es notwendig, auch die Produktionssphére in
die Betrachtung mit einzubeziehen, zum einen, weil im Produktionsprozess der
physische Input in Form von Material, Energie und Arbeitsleistung erfolgt
sowie der objektive Wert geschaffen wird, und zum anderen, weil der Aus-
tausch iiber die Arbeitsteilung mit dem globalen Produktionszyklus verflochten
ist.

Wenn es gelingt, einen objektiven Wert der Waren zu bestimmen, dann kann
dieser Wert mit den Marktpreisen verglichen oder eine ,objektive’ Handelsbi-
lanz erstellt werden. Dies wird in dieser Arbeit in zwei Dimensionen vorge-
nommen:

1) In der Dimension des Wertes wird iiber die Kaufkraftparitit ein monetérer
Kaufkraftwert von Exportwaren ermittelt und mit ihrem nominalen Markt-
wert verglichen (siche Tabelle 1). Der Kaufkraftwert gibt die Substanz der
innewohnenden Produktleistung an und somit auch die Arbeitsleistung.??
Sie soll den Wert von Giitern und Dienstleistungen abgleichen und ist inso-
fern ein objektiver Wert, als gleiche Produktleistungen wie etwa Schuhe
bestimmter Qualitdt oder dhnliche Arztbehandlungen jeweils den gleichen
Kaufkraftwert besitzen. Die Gewichtung verschiedener Produktleistungen —
wie die genannten Schuhe und Arztbehandlungen — ist aber als subjektiver
Wert zu verstehen, der iiber die Mirkte vollzogen wurde. Der Kaufkraftwert
ist folglich eine Mischform zwischen objektiver und subjektiver Wertzu-
schreibung und umgeht dabei die Preisunterschiede zwischen den Landern.
Auf diese Weise kann der Kaufkraftwert auch als subjektiver Wert durch den
Nutzen der Waren im Falle eines ,gerechten Marktes gedeutet werden, auf
dem Gebrauchswerte mit gleichem Grenznutzen — durch gleiche Produkt-
leistung — den gleichen Preis haben. In einem alternativen Ansatz iiber die
Opportunititskosten wird an Stelle des Kaufkraftwertes der Ware das ,reale
Produktionspotenzial® einer Volkswirtschaft benutzt (Tabelle 1). Es gibt die
Moglichkeiten in der Exportproduktion aus der Produktivitit der gesamten

202 vgl. Tabelle 1; die Produkleistung enthélt auBerdem Naturressourcen, die aber einen ge-
ringeren Einfluss auf ihren Preis haben als die Arbeitsleistung.
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Wirtschaft an. Das reale Produktionspotenzial ist dann deren ,objektiver
Gebrauchswert der Produktion bzw. Arbeit.

2) In der stofflichen Dimension wird der Naturverbrauch fiir die Herstellung
der Waren mit Hilfe des 6kologischen FuBabdruckes gemessen und eine
okologische Handelsbilanz erstellt. Die nachwachsenden Rohstoffe, an
denen der 6kologische FuBlabdruck gemessen wird, stellen als produktives
Potenzial einen Gebrauchswert dar, eine monetire Wertzuschreibung fiir
natiirliche Ressourcen erscheint jedoch widerspriichlich. Diese Zuteilung
stiinde in der Logik der neoklassischen Umweltokonomie, derzufolge Natur
als durch Kapital ersetzbar gilt.?>> Dies erlaubt die subjektive Wertzuschrei-
bung durch Méchtige und rechtfertigt die weitere Aneignung der Naturres-
sourcen durch kaufkriftige Akteure. Im Gegensatz dazu folgt diese Arbeit
der okologischen Sichtweise, der zufolge Natur monetdr nicht ersetzbar ist,
sowie der marxistischen, nach der die Arbeit Ursprung allen Tauschwertes
ist. Deswegen bleibt der 6kologische Rohstoff auf das physikalische Maf}
beschrénkt.

3.2 Kaufkraftparitat

Die Kaufkraftparitit bildet die Grundlage fiir die Kaufkraftmethode?*, mit der
in dieser Arbeit der monetér ungleiche Tausch quantifiziert wird.

Die Kaufkraft einer Wahrung driickt die Fahigkeit aus, mittels einer Geldein-
heit eine bestimmte Giitermenge zu erwerben.?®® Die Kaufkraftparitit PPP>%
gibt das Verhiltnis der Preise fiir einen repriasentativen Waren- und Dienstleis-
tungskorb zwischen verschiedenen Liandern oder Regionen?”” 4 und B an:

203 vgl. Rees/Wackernagel 1994, S. 363-366.

204 nach Kohler, der als erster mit Hilfe der Kaufkraftparititen den ungleichen Tausch in
monetdrer Dimension quantifiziert hat; vgl. Kéhler 1998.

205 Der Kautkraftwert ist synonym mit dem ,realen Geldwert‘, die Kaufkraftparitit mit
dem ,realen Wechselkurs‘, und das Kaufkrafteinkommen mit dem ,realen Einkommen*.
Dies sind 6konomische Begriffe, bei denen Wertverzerrungen von Geldeinheiten wie
etwa durch Inflation weitestgehend herausgerechnet werden, indem sie an ,realen‘, phy-
sischen Gitern, insbesondere Warenkorben, gemessen werden.

206 Purchasing Power Parity.

207 Innerhalb eines Wéhrungsraumes kan ein fiktiver Wechselkurs von 1 angenommen wer-
den, mit dem Kaufkraftparititen zu vergleichen sind.
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PP = Prez:seA 0 Wc:z:hrungA 208
Preise, Wihrung

Sie gibt das Wertverhéltnis der Wahrungen danach wieder, wieviele Waren fiir
eine Wahrungseinheit im jeweiligen Land gekauft werden konnen. Die Kauf-
kraftparitit steht als ,realer Wechselkurs® im Gegensatz zum ,nominalen
Wechselkurs®, wie er beim Umtausch auf Devisenmérkten gehandelt wird.
Beim multilateralen Vergleich des International Comparison Program (ICP) mit
dem Bezugsland USA wird die Kaufkraftparitéit der Lander immer im Verhilt-
nis zum US-Dollar angegeben.

Das ICP wurde Ende der 1960er Jahre von den Vereinten Nationen ins Leben
gerufen, da der internationale Vergleich von nationalen Einkommen iiber die
nominalen Wechselkurse ein verzerrtes Bild beziiglich des Wohlstandes an
Giitern liefern kann.?% Fiir den Vergleich realer Einkommen ermittelt es Kauf-
kraftparitdten im globalen Mafstab.?!® Hierfiir werden représentative Giter,
Dienstleistungen und Verwaltungsaufgaben definiert und dann die Ausgaben
und Preise in den jeweiligen Landern ermittelt.?!! Weil nicht immer exakt glei-
che Waren gegeniibergestellt werden kénnen, werden vergleichbare Produkt-
leistungen?'? definiert. So werden beispielsweise in Bezug auf Brot in
Deutschland ein groBer Teil Vollkornbrot sowie Brotchen, in Italien dagegen
nur Weilbrotsorten eine Rolle spielen. Noch unterschiedlicher kann der Ver-
gleich etwa bei Dienstleistungen wie Verwaltungsaufgaben ausfallen.

208 Einige Autoren definieren die Kaufkraftparitét auch dimensionslos, indem der Preisquo-

tient mit dem nominalen Wechselkurs (Nominal Exchange Rate, NER) multipliziert
. [ Preise NER |
wird: PPP,=——F7——
Preise

209 Beteiligt waren das United Nations Statistical Office, die Weltbank und die Internatio-
nal Comparison Unit der University of Pennsylvania; das ICP lduft unter Leitung der
Weltbank.

210 vgl. Kravis/Heston/Summers 1982, S. ix und S. 3-4; World Bank 2006.

211 vgl. Kravis/Heston/Summers 1982, S. 164.

212 vgl. Abschnitt 3.1, Tabelle 1.
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3.2.1 Methoden und Quellen der Kaufkraftparititen-Bestimmung?!?

Die nationalen Daten iiber Ausgaben und Preise werden multilateral verglichen
und — mit den USA als Bezugsland — das Kaufkrafteinkommen aller beteiligten
Lénder in internationalen Kaufkraft-Dollars (PPP-$) berechnet bzw. deren
Kaufkraftparititen. Nach dem Verfahren bis 2003 wird jedes Land nach seinem
Bruttoinlandsprodukt (BIP) gewichtet,>'* wodurch die reichen Linder bei der
Zusammensetzung der Warenkorbe ein sehr groes Gewicht erhalten und sich
die Preisniveaus in ihre Richtung verschieben.?!> Die Erhebung der Daten fiir
das ICP findet in sogenannten Benchmark-Runden fiir die Basisjahre seit 1975
circa alle fiinf Jahre statt. Fiir die Jahre dazwischen werden die Kaufkraftparia-
ten mit Hilfe von Preisindizes, unter anderen den Terms of Trade, und von
Daten iiber Produktionsmengen extrapoliert. In den Benchmark-Runden wer-
den die Ausgaben der Bruttoinlandsprodukte verwendet sowie die Verbraucher-
preise der verausgabten Giiter und Dienstleistungen.?!® Fiir Léander, die nicht
am ICP-Benchmark teilnehmen, werden die Preise geschétzt, unter anderem
durch Umfragen bei Auslandsarbeiterlnnen. Eine weitere Datenliicke bildet der
informelle Sektor. Die Methoden fiir dessen Schétzung sind jedoch nicht ein-
heitlich.?!”

Die in dieser Arbeit verwendeten nationalen Preisniveaus bzw. Kaufkraftparité-
ten der Penn World Table basieren auf einer Mischung von Ausgaben der Léan-
der fiir das reale BIP in den Basisjahren und — fiir die Jahre dazwischen — auf
nationalen Statistiken wie Wachstumsraten des realen BIP, die aus Produktions-
daten gewonnen werden.?!® Anders als bei den Weltbank-Schitzungen gehen
neben der aktuellen auch alle fritheren Benchmark-Runden zu einem gewissen
Teil in die Berechnung der Preisniveaus ein.

213 Hier werden die Methoden und Quellen nach dem Stand von 2007 fiir Daten beschrie-
ben, die vor 2003 erhoben wurden. Methodische Abweichungen der aktuellen ICP-Run-
de (World Bank 2008 a/b), deren Daten nicht mehr direkt in den Berechnungen dieser
Arbeit beriicksichtigt werden konnten, sind fiir die hier genutzten Daten nicht relevant.
Diese neuen Kaufkraftdaten werden in Kapitel 4, der Diskussion von Daten und Metho-
den, und jeweils am Ende der monetéren Transfers in den Kapiteln 6 bis 8 behandelt.

214 vgl. Maddison 1995, S. 161-162.

215 vgl. World Bank 2007 d, S. 51.

216 vgl. Worldbank 2006, Kapitel 1, S. 2. Die Unterteilung der Ausgaben und Preise erfolgt
nach dem ,,System of National Accounts®, der von der UN vereinheitlichten volk-
swirtschaftlichen Gesamtrechnung.

217 vgl. Maddison 1995, S. 161-164.

218 vgl. Feenstra et al. 2007, S. 4.
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Heute werden auf dieser Basis weltweite Daten flir fast alle Staaten der Erde
und fiir lange Zeitrdume zur Verfiigung gestellt. Die hier verwendete Penn
World Table 6.2 deckt den Zeitraum von 1950 bis 2004 fiir 188 Lander ab,
wobei mit abnehmender Zeit insbesondere fiir periphere Lander die Datenqua-
litdt schlechter und die Datenliicken gro3er werden.

3.2.2 Theorie der Kaufkraftparitat

GemélB der Theorie der Kaufkraftparitidt sind die nominalen Wechselkurse
gleich dem Preisverhiltnis zwischen den Ladndern, so dass international mit
allen Wihrungen in jedem Land die gleiche Menge an Waren erworben werden
kann — d. h. es existiert Kaufkraftparitit, der reale ist gleich dem nominalen
Wechselkurs.

Wird die Kaufkraftparitdt allein auf handelbare Giiter beschrénkt, also das
Preisverhiltnis zwischen Exporten und Importen bestimmt,?!® so ist sie ,,das
monetidre Spiegelbild des Theorems der komparativen Vorteile“.??° Denn in
einer Zweildnderokonomie, in der keine Schulden moglich sind, passen sich
die Wechselkurse an diese Kaufkraftparitit an. Es kommt zu einer Spezialisie-
rung nach den komparativen Kostenvorteilen und die Wahrung schiitzt in die-
sem einfachen Modell die unproduktivere Volkswirtschaft.??! Dieses sehr
vereinfachte Modell entspricht den Uberlegungen zur Modifikation des Wert-
gesetzes auf dem Weltmarkt?”?> und dem Gesetz des einheitlichen Preises,
wonach sich der Wechselkurs allein nach dem Preisverhéltnis der Exporte ein-
stellt.??

In der komplexeren Realitdt wird der Wechselkurs jedoch nicht allein durch
den Giiteraustausch, sondern auch durch den internationalen Kapitalverkehr
bestimmt. Dabei ist die globale Wirtschaft durch ein groles Macht- und Ein-
kommensgefille gekennzeichnet. Der nominale Wechselkurs weicht deutlich
von der Kaufkraftparitét ab, die alle Preise einer Volkswirtschaft ins Verhiltnis

219 Das entspricht den absoluten Terms of Trade, die in Abschnitt 5.1 behandelt werden.

220 Gerhold 1999, S. 10.

221 vgl. Gerhold 1999, S. 18-20 und S. 141. Gerhold zeigt weiter, wie aufgrund der Inho-
mogenitét der Arbeit — begabtere, knappe werde besser entlohnt — Léhne und Giiterprei-
se selbst verstirkend divergieren. S. 39-40.

222 vgl. Abschnitt 3.1.1.

223 Dieses Theorem wird in der Diskussion der hier verwendeten Kaufkraftparitidten-Me-
thode ausgefiihrt. Siehe Abschnitt 3.4.
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setzt. Mit abnehmenden Pro-Kopf-Einkommen eines Landes nimmt die Abwei-
chung nach unten zu, die Wahrung drmerer Lénder ist nominal weniger wert
als nach ihrer Kaufkraft.?>*

Neben den absoluten gibt es auch relative Kaufkraftparititen, die in Box 1 kurz
beschrieben werden, da sie in der Literatur hdufige Verwendung finden und es
leicht zu Verwechslungen kommen kann. Fiir die Quantifizierungsmethode des
ungleichen Tausches sind aber allein die absoluten Kaufkraftparititen relevant,
weil nur sie die absoluten Preisunterschiede zwischen den Léndern und damit
die ungleiche Bewertung der Waren angeben. Und nach den Erhebungen des
ICP und der Penn World Table weichen sie insbesondere fiir die Lénder der
Peripherie stark ab.

Box 1: Relative Kaufkraftparitat

Neben der absoluten Definition gibt es noch die relative Kaufkraftparitat. Sie gilt
bereits, wenn sich die relativen Verdnderungen der Preise zwischen den Lan-
dern in dazu proportionalen Anderungen des Wechselkurses auswirken. Somit
bleibt die relative Kaufkraft der Wahrungen konstant, auch wenn die absolute
Paritét nicht gegeben ist. Sogenannte Wahrungsschocks bedingen oftmals eine
kurzfristige gravierende Veranderung des nominalen Wechselkurses. Durch ihre
,Starrheit' passen sich die Preise nur sehr langsam an die Anderung an. Laut
Krugman divergieren die nationalen Preisniveaus eher durch solche Wechsel-
kursanderungen als durch relative Preisdnderungen, wie bei den enormen Kurs-
schwankungen des Dollars in der ersten Halfte der achtziger Jahre. (Vgl. Krug-
man 1990, S. 95-99) Zahlreiche Studien — die Mehrzahl fur Industrielander — zei-
gen, dass es zu einer langfristigen Parallelbewegung der durchschnittlichen
Preisniveaus und Wechselkurse kommt, womit die relative Kaufkraftparitat ge-
geben ist (vgl. Ong 2003, S. 31-41; Taylor 2000).

3.2.3 Kritik der Kaufkraftparitatentheorie: Griinde fiir die Abweichung
von der Kaufkraftparitat

Es gibt verschiedene Griinde, warum sich Kaufkraftparitit in der Realitdt nicht

einstellt. Auf der einen Seite wird von den Giiterpreisen ausgegangen, auf der

anderen von den ,Wahrungspreisen®, also den Wechselkursen.

Der wohl wichtigste Punkt auf Seiten der Giiterpreise sind Handelshemmnisse
und nicht handelbare Giiter. Bei vollkommenem (Welt)Markt gilt fiir handel-

224 vgl. Kohler 1998, S. 150-152; Heston/Summers/Aten 2006.
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bare Giiter ein einheitlicher Preis, die Abweichung der Kaufkraftparitéit riithrt
allein von den Preisunterschieden der nicht handelbaren Giiter her.??> Insbeson-
dere der Transportaufwand und seine Kosten sorgen dafiir, dass viele Giiter
nicht (international) gehandelt werden. Politische Handelsbarrieren verstirken
die Transportbarriere iiber Staatsgrenzen. Sie bewirken zugleich Abweichun-
gen vom freien Wettbewerb, die aber ebenfalls durch unterschiedliche Markt-
macht zustande kommen konnen. So haben marktbeherrschende Anbieterlnnen
die Moglichkeit, nach der jeweiligen Nachfrage den Preis marktbezogen fest-
zulegen. Es handelt sich demnach um Einschrankungen des ,freien Marktes®
durch Transportaufwand oder unterschiedliche Macht der Marktteilnehmenden.

Da Geld nicht nur als Zirkulationsmittel dient, geht die These der globalen
Geldstruktur vom ,Wéhrungspreis® aus, dem eigenen Wert des Geldes als
Anlage- und Kreditmittel. Dieser Wert ist nicht konstant, sondern passt sich —
nach der neoklassischen subjektiven Wertlehre — dem allgemeinen Marktgesetz
von Angebot und Nachfrage an. Wertverhéltnisse konnen tiber die Zeit auftre-
ten, wie im Falle einer Inflation, und {iber den Raum, z. B. liber Wéhrungs-
grenzen hinweg. Letztere zwischenstaatliche Festsetzung des nominalen
Wertes einer Wiahrung findet bei flexiblen Wechselkursen auf den globalen
Finanzmirkten statt.?>® Hier spielen neben den realwirtschaftlichen Giiterbewe-
gungen vor allem Gewinnerwartungen und Risikoabschdtzungen flir Wirt-
schafts- und Wahrungsrdume eine entscheidende Rolle. Die Liberalisierung der
internationalen Finanzstrdme in den letzten drei Jahrzehnten hat die psycholo-
gischen Einfliisse zusétzlich erhoht. Die mangelnde Nachfrage nach den Wéh-
rungen der Entwicklungslinder und die erhdhte Nachfrage nach ,harten’
Devisen der Industrieldnder sind Ursachen einer langfristigen Verschlechterung
der Wechselkurse und damit Unterbewertung fiir erstere.??’” Auf der einen Seite
steht die private Nachfrage nach sicheren Wéhrungen, die sich bis zur Kapital-
flucht steigern kann. Auf der anderen Seite besteht eine grofle offentliche
Nachfrage zur Zahlung des Schuldendienstes oder zur Reserve fiir Zentralban-
ken. In Landern mittleren Einkommens beispielsweise wuchsen die Wéhrungs-
reserven von durchschnittlich 4 % des BIP Anfang der 1980er Jahre auf 15 %

225 Hierbei handelt es sich um das ,Gesetz des einheitlichen Preises‘. Die Begriindungen
dafiir werden in Abschnitt 3.4 diskutiert.

226 vgl. Kohler 1998, S. 145-146.

227 vgl. Somel 2003, S. 922; Patnaik 2002.

56



Anfang dieses Jahrzehnts.??® | Allgemein formuliert spiegeln Wechselkurse
Zukunftserwartungen wider, wihrend Preise gegenwirtige und vergangene

Umstidnde anzeigen [...].“??°

These iiber einen Zusammenhang wischen Wechselkursen und
Exportpreisen in der Peripherie

Die Bewegungen auf den Finanzmaérkten sind auch ein Spiegel der ungleichen
Bedingungen in der Produktionssphére. So héngen (ungleicher) Giiterhandel
und (ungleicher) Wahrungswert eng zusammen: Verschlechtern sich die Terms
of Trade eines Landes, sei es durch fallende Export- oder steigende Import-
preise, erhoht sich die Nachfrage nach Devisen, um die Importe weiter finan-
zieren zu konnen. Dies schwicht die eigene Wahrung. Umgekehrt senken viele
Entwicklungsldnder ihren Wechselkurs, um die Exporte zu verbilligen und

Konkurrenten zu unterbieten.z3°

Die Wahrungsabwertung ist eine zentrale
MaBnahme der Strukturanpassungsprogramme, die IMF und Weltbank in Zah-
lungsschwierigkeiten geratenen Landern auferlegen. Finanzmérkte und Wech-
selkurse sind also weniger die Ursache fiir den ungleichen Tausch als eher ein
Mittler. Die Wechselwirkung zwischen fallenden Wechselkursen und Welt-
marktpreisen ist ein internationaler, dynamischer Prozess. Wenn Entwicklungs-
lander ihre Wahrung abwerten — auf &uBleren Druck zu einer Exportstrategie
oder gar gegen solchen Druck wie gegenwiértig im Fall von China —, dann kon-
nen sie zundchst gegeniiber den konkurrierenden Léndern einen Wettbewerbs-
vorteil erlangen.?! Als Konsequenz konnen die Preise fiir ihre Exportgiiter auf
dem Weltmarkt sinken. Der Druck auf die Konkurrenten steigt, die in der Regel
ebenfalls Entwicklungsldnder sind. Diese werden entweder aus dem Wettbe-
werb gedrangt oder miissen reagieren. Um ihre Exportpreise zu senken, konn-
ten sie die Produktivitdt erhohen, was aus Kapitalmangel selten moglich ist,
oder ebenfalls ihre Wahrung abwerten. Die Folge ist schlieSlich ein gegenseiti-

228 Somel 2005, S. 13.

229 eigene Ubersetzung nach Frenkel, der die intrinsischen Unterschiede zwischen Wech-
selkursen und Preisen betont; Ong 2003, S. 20.

230 Vgl. Patnaik 2002, S. 5.

231 Ein fallender Wechselkurs verteuert die Importe und verbilligt die Exporte. Ersteres
kann Schutz wie Nachteil fiir die inldndische Wirtschaft sein, je nachdem, ob die Im-
porte eher Konsum- oder Produktionsmittel sind (vgl. Altvater 1985, S. 127). Die Ver-
billigung im Exportsektor kann auch zu Extraprofiten der Exporteure fithren, wenn die-
se die Preise nicht senken.
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ges Unterbieten der Konkurrenten, was letztlich die Weltmarktpreise fiir diese
Giiter verringert. Die Exportpreise werden folglich, selbst als einheitliche Welt-
marktpreise, von dem Verhéltnis der Kaufkraftparitit zum nominalen Wechsel-
kurs beeinflusst. Die niedrige Preiselastizitit der Nachfrage?? unterstiitzt
diesen Effekt ebenso wie die Kapitalfliisse in Richtung Zentrum zu den siche-
ren Wéhrungen. Auf diese Weise besteht eine Wéhrungs- und Preishierarchie.
Insgesamt ergibt sich fiir die Entwicklungsldnder eine sékulare Tendenz, dass
die realen Wechselkurse sinken und die Terms of Trade sich verschlechtern.?*?
Patnaik findet — den sich allgemein verschlechternden Austauschbeziehungen
entsprechend — fiir zehn Entwicklungsldnder im Zeitraum nach 1950 langfristig
fallende reale Wechselkurse.?3* Dieser Zusammenhang zwischen realen Wech-
selkursen und Terms of Trade ist zur Kontrolle der Kaufkraftmethode in dieser
Arbeit ausfiihrlich zu priifen.??3

Der geringe Wert peripherer Wahrungen und die niedrigen Preise ihrer Export-
giiter sind demnach Folge ungleicher Bedingungen am Weltmarkt, die insbe-
sondere auf die ungleiche Macht der Marktteilnehmer zuriickzufiihren ist.?3¢

3.3 Monetar ungleicher Tausch

Die Betrachtung der Preise der Waren iiber die Kaufkraftparitidten der Handel
treibenden Liander ldsst einen monetdr ungleichen Tausch erkennen, der den
Tauschwert nach der durchschnittlichen Produktleistung betrifft. Diese Pro-
duktleistung kann verschiedene Faktoren des ,eigentlichen Wertes® mit ein-
schliefen. Ansdtze einer Quantifizierung des ungleichen Tausches iiber den
monetdren Wert der Waren gibt es seit der Untersuchung von Prebisch und Sin-
ger liber die Terms of Trade von GrofB3britannien. Diese Ansidtze werden im fol-
genden Abschnitt vorgestellt, weil die Methode der Kaufkraftparititen (3.3.2)
daran ankniipft und auch an den Terms of Trade empirisch zu priifen sein
wird.?37 In Abschnitt 3.4 wird die Kaufkraftmethode anhand der wesentlichen

232 Diese bedeutet, dass die Nachfrage bei sinkenden Preise kaum zunimmt.

233 vgl. Patnaik 2002, S. 3.

234 Diese konnte er soweit in die Vergangenheit nicht iiber Kaufkraftparitdten berechnen
und benutzte daher die GroBhandelspreise der Lander im Vergleich zu den USA, die mit
dem US-Dollar die ,Ankerwéhrung® stellen. Vgl. Patnaik 2002, S. 10-14.

235 vgl. Abschnitt 5.1.

236 vgl. Abschnitt 3.1.1.

237 In Kapitel 5 findet ein quantitativer Vergleich mit Ergebnissen beider Methoden statt.
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Einwénde diskutiert. In Abschnitt 3.4.3 wird eine weitere Begriindung fiir die
Anwendung der Kaufkraftmethode iiber Opportunitdtskosten vorgestellt, um
schlieBlich die Anwendbarkeit der Methode zu beurteilen (3.4.4). Auf dieser
Grundlage erfolgt in dieser Arbeit die Quantifizierung des monetiren Trans-
fers.

3.3.1 Friihere Ansiétze zur Quantifizierung eines monetér ungleichen
Tauschs

Erste empirische Belege filir sich monetir verschlechternde Austauschverhélt-
nisse fanden Prebisch sowie Singer 1950 anhand der Commodity Terms of
Trade®*s, dem Verhiltnis der Exportgiiterpreise zu den Importgiiterpreisen:

Termsof Trade = W
Importpreisindex

239 Als relative GroBe verschlechterten sie
sich langfristig fiir die Lander der Peripherie. Die Preise ihrer Exportprodukte
— groBtenteils Rohstoffe — fielen relativ zu denen der importierten Industriegii-
ter. Mit der Verdnderung der internationalen Arbeitsteilung nahm der Anteil
industrieller Produkte am Export der Peripherie deutlich zu. Die Mehrzahl der
neueren Studien fiir die Zeit nach dem zweiten Weltkrieg weist darauf hin, dass
sich die Terms of Trade fiir die meisten Entwicklungsliander fortschreitend ver-
schlechtern.?*® Seit den 1990er Jahren ist auch eine Verbilligung von verarbei-
teten Produkten aus der Peripherie zu verzeichnen, etwa Textilien und
Kleidung, die mit wachsendem Anteil in peripheren Léndern hergestellt wer-
den.?*! Allerdings konnen die Aussagen der Terms of Trade abhingig vom
gewdhlten Basisjahr sehr verschieden sein. Zudem beriicksichtigen die reinen
Preisbetrachtungen weder Qualititsdnderungen der gehandelten Giiter noch

Produktivitits-unterschiede und -dnderungen zwischen den Handelspartnern.#?

Um wirklich ,,einen negativen Transfer fiir die Dritte Welt nachweisen zu kon-
nen, sei es erforderlich, auch die Produktivititen zu beriicksichtigen.“?* Sie

238 Wenn in der Literatur verkiirzt von Terms of Trade die Rede ist, sind fast immer die
Commodity Terms of Trade gemeint. Die Kurzform wird in Weiteren der Arbeit verwen-
det.

239 Diese relativen Terms of Trade sind ein Index in Bezug zu einem Basisjahr.

240 vgl. Sapsford/ Chen 1998, S. 27-28.

241 vgl. UNCTAD 2005 b, S. 87-91.

242 vgl. Lachmann 1994. S. 123-137.

243 Kappel 1994, S. 65. Dies entspricht dem ungleichen Tausch in der ,strikten® Version.
Vgl. Abschnitt 2.2.
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erlauben den eigentlichen Faktoraufwand, d.h. die in der Produktion der
Exporte eingesetzten Faktoren wie Arbeit, fiir den Import von Giitern zu ermit-
teln. Daher waren fiir Amin die Double Factoral Terms of Trade ,,die einzigen
Terms, die vom Standpunkt des ungleichen Tauschs von Bedeutung sind®, da
sie iiber den Faktorpreis der Arbeit die Produktivitit einbeziehen:?*

Exportpreisindex - Produktivitditsindex ,,,, 245

Double— Factoral Terms of Trade = — —
i Importpreisindex - Produktivitdtsindex ,,,.,

Allerdings sind sie aus Mangel an hinreichenden Daten schwer zu erfassen.#6
So erhoffte sich Amin international vergleichbare Reallohndaten, welche die
Kaufkraft beriicksichtigen.

Uber Preise und Produktivititen schitzte Amin den Transfer von der Peripherie
ins Zentrum als absoluten Wert ab.2*” Zundchst berechnete er den Transfer flir
den ,,ultramodernen kapitalistischen Sektor* unter der Annahme, dass die aus
der Peripherie exportierten Giiter unter gleichen technologischen und arbeits-
produktiven Bedingungen im Zentrum produziert worden wiren.?*® Zusitzlich
schitzte er die Arbeitsleistung in den riickwértigen, traditionellen Sektoren der
Peripherie ab. Fiir 1966 kam er auf einen gesamten Werttransfer von
22 Mrd. US-$.2* Fiir das Jahr 1980 schitzte er spiter einen Transfer von
300 Mrd. US-$.250

Fiir die Commodity Terms of Trade gibt es umfangreiche Daten. Die UNCTAD
erhebt sie seit den 1960er Jahren und bietet durchgehende Zeitreihen fiir die
Mehrzahl der Entwicklungslinder von 1980 bis 2006.2! Die Commodity Terms
of Trade wie Double Factoral Terms of Trade liefern aber nur einen relativen
Verlauf der Preise und keinen absoluten Preisvergleich zwischen Exporten und

Importen, wie es absolute Terms of Trade tun:
absolute Terms of Trade = M. Fiir die absoluten Terms of Trade

Importpreise
liegt jedoch bisher nur eine Studie, die auch Entwicklungsldnder erfasst, mit

244 Amin zitiert aus Raffer 1987, S. 92.

245 Die Produktivitdt der Importe gibt die der Handelspartner wieder.
246 vgl. Kappel 1994, S. 65.

247 vgl. auch Abschnitt 2.2.

248 vgl. Amin 1973, S. 121.

249 vgl. Amin 1973, S. 122.

250 vgl. Kohler 2001, S. 31.

251 vgl. UNCTAD 2007 a.
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Daten fiir das Jahr 1996 vor.?*? Thr zufolge sind fiir &rmere Lander die Export-
preise, aber auch die Importpreise geringer, so dass sich fiir das Verhéltnis nur
ein geringer Zusammenhang mit dem Pro-Kopf-Einkommen ergibt.>>3 Absolute
Terms of Trade sind im Prinzip die gewiinschte Form fiir den Vergleich der
AuBlenhandelspreise, da sie nur die gehandelten Waren betreffen. Allerdings ist
das Angebot an Exporten gerade in Entwicklungsldndern oft sehr gering und
speziell, so dass sich schwerlich ein flir diese Lander reprdsentativer Waren-
korb aufstellen lédsst. Der Vergleich der AuBenhandelspreise ist demnach unzu-
verléssiger als ein Vergleich fiir die Preise der gesamten Volkswirtschaft. So
werden die absoluten Terms of Trade in dieser Arbeit lediglich zur Priifung mit
den Kaufkraftparitidten und eigenen Transferberechnungen verglichen, um die
Ergebnisse der Kaufkraftmethode zu priifen.?>*

Die gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftparititen, die Preise fiir Waren der
gesamten Volkswirtschaften zueinander ins Verhéltnis setzen, werden seit den
1960er Jahren fiir eine wachsende Anzahl von Lindern ermittelt und stehen
gegenwirtig von 1950 bis 2004 fiir 188 Lénder zur Verfiigung.?>® Sie ermogli-
chen eine sehr einfache Methode zur absoluten Quantifizierung des monetir
ungleichen Tausches.

3.3.2 Monetarer Transfer nach der Kaufkraftmethode

Anhand der Kaufkraftparititen, dem ,realen‘ Wert einer Wahrung nach ihrer
inldndischen Kaufkraft, erfolgt die Quantifizierung des monetir ungleichen
Tausches. Der monetire Werttransfer MT zwischen zwei Lindern 4 und B ist
die Differenz der Kaufkraftwerte der zwischen ihnen gehandelten Waren:
MT = Kaufkraftwert in Land B — Kaufkraftwert in Land A (1).25

Da die Exporte in der Regel die Importe finanzieren, werden im Folgenden die
Kaufkraftwerte der Exporte X von 4 nach B in beiden Léndern betrachtet, der
monetire Transfer betrdgt damit: MT = X pppy — X ppp s (2) 27

Dahinter steht die Tatsache, dass mit der nach dem nominalen Wechselkurs

252 vgl. Feenstra et al. 2007.

253 vgl. Feenstra et al. 2007, S. 11-12.

254 vgl. Abschnitt 5.1.

255 vgl. Heston/Summers/Aten 2006.

256 Aus Sicht von Land 4 ist ein positiver Transfer ein Gewinn, ein negativer ein Verlust.
257 Verdndert nach Kohler 1998, S. 154, da Kohlers Formel nicht korrekt ist.
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gleichen Menge Geld unterschiedliche Mengen von Waren bzw. Produktleis-
tungen in verschiedenen Landern erworben werden kénnen, wenn der nomi-
nale Wechselkurs gemidl der Kaufkraftparititentheorie nicht der
Kaufkraftparitét entspricht. Die Abweichung des realen vom nominalen Wech-
selkurs wird durch die Wechselkursverzerrung d, das Verhiltnis zwischen
nominalem Wechselkurs (NER) und Kaufkraftparitit (PPP), beschrieben:
_ NER

PPP
die gesamte wirtschaftliche Leistung der Linder.>’® Insbesondere fiir d&rmere
Lander ergeben sich grofie Abweichungen, fiir einen US-Dollar erhélt man dort

d (3). Dieser Vergleich der Kaufkraft der Wéahrungen bezieht sich auf

gewohnlich weit mehr als in den USA oder anderen reichen Industrieldn-
dern.?® Es gibt also bei drmeren Lindern eine groBere Wechselkursverzerrung
als bei reicheren.

Zentrale Annahme der Kaufkraftmethode: Ubereinstimmung von
gesamtwirtschaftlichen mit Exportpreisen

Aus dem gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftvergleich folgt die zentrale
Annahme der Kaufkraftmethode: Das gesamtwirtschaftliche Preisniveau gibt
das Preisniveau im Exportsektor wieder. Das heif3t, dass die gesamtwirtschaftli-
che Kaufkraftparitdt PPP und die Wechselkursverzerrung d auf die Exporte
angewendet werden konnen. Sie sind in gleichem MaBle — um den Faktor d —
iber- oder unterbewertet wie alle anderen Waren eines Landes. Diese Annahme
griindet sich auf den Anzeichen fiir eine Unterbewertung der Waren der peri-
pheren Linder:?%° Die relativen Terms of Trade der peripheren Linder ver-
schlechtern sich tendenziell, und ihr Exportpreisniveau ist nach den absoluten
Terms of Trade geringer als das der zentralen Linder.?®! Ferner sind die Lohn-
stiickkosten in der Peripherie geringer und viele Unternehmen verlagern ihre
Produktionen dorthin, um Kosten einzusparen.?¢2

258 Neben dieser allgemeinen Art der Kaufkraftparitit fiir das gesamte Bruttoinlandspro-
dukt (PPPgp bzw. PPP) konnen Kaufkraftparititen einzelne Sektoren der Wirtschaft
betrachten, wie die Kaufkraftparitét fiir Exporte (PPPx), die fiir absolute Terms of Trade
verwendet wird (s. vorheriger Abschnitt), oder fiir die verarbeitende Industrie (PPP;,.).

259 vgl. Kravis/Heston/Summers 1982, S. 11; Kohler 1998, S. 151.

260 vgl. These iiber einen Zusammenhang zwischen Wechselkursen und Exportpreisen in
Abschnitt 3.2.3.

261 vgl. UNCTAD 2007 a; Feenstra et. al. 2007, S. 11.

262 Laut Economist (2004:4) kann die Auslagerung die Kosten fiir multinationale Unter-
nehmen um 50-70 % senken. Vgl. Somel 2005, S. 8.
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Mit Hilfe dieser Annahme lisst sich der Kaufkraftwert etwa der Exporte Xppp
aus den Wechselkursverzerrungen d und den nominalen Werten der Exporte
Xvou (nach dem nominalen Wechselkurs?®?), wie er in internationalen Statisti-
ken gebraucht wird, berechnen: X ppp = d - Xy, (4).264

Der monetére Transfer 7,, beim ungleichen Tausch zwischen zwei Landern 4
und B ist — mit Gleichungen 2 und 4: MT =d ;- X yor, — d s X your (5).

In Box 2 wird an einem fiktiven Beispiel der Transfer zwischen Deutschland
und Pakistan dargestellt. Deutschland erhélt beim ungleichen Tausch fiir den
gleichen Betrag flinfmal mehr Produktleistungen aus Pakistan als im eigenen
Land. Es fliet dementsprechend ein monetérer Transfer von 4 Mrd. PPP-$ aus
Pakistan nach Deutschland. Dieser ungleiche Tausch kann auch als Opportuni-
tatskosten gedeutet werden. Wiirde Deutschland die importierten Produkte im
eigenen Land erwirtschaften, dann hitte es fiinfmal so hohe Ausgaben. Es spart
also Opportunitétskosten. Fiir Pakistan hingegen fallen Opportunititskosten an,
denn es verblieben fiinfmal mehr Produktleistungen im eigenen Land, wenn es
nicht exportierte.?%

263 Nominal Exchange Rate (NER).

264 Entsprechend lésst sich der Kaufkraftwert der Importe berechnen, nur muss hier die
Wechselkursverzerrung des Exporteurs verwendet werden.

265 Freilich gibt es ,sachliche Zwénge, den Austausch trotzdem einzugehen. Pakistan
braucht ndmlich die ,harten‘ Devisen, um Giiter zu importieren, die im eigenen Land
knapp sind.
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Box 2: Monetéarer Transfer

Fiktives Beispiel: Deutschland — Pakistan

nominaler Wechselkurs: 1€ =1 US-$ =50 pR
Kaufkraftparitat: 1€=1PPP-$=10pR

Deutschland bekommt fiir

Wechselkur;g;rzerrungen, peutschiana = 1 einen Euro in Pakistan 5x
B Pakistan = © so viele Waren wie im

Inland.

Pakistans Exporte nach Deutschland:
1 Mrd. € =50 Mrd. pR

1 Mrd. € in Pakistan den
Gegenwertvon 5 Mrd.
PPP-$.

I Deutschland bekommt fir

PPP-$ A Kaufkraft von 1 Mrd. €

50 Mrd. pR
5 Mrd. 4

Deutschland gewinnt durch die
billigen Importe einen monetéaren
Transfer von 4 Mrd. PPP-$.

Umgekehrt verliert Pakistan, weil
es aus Deutschland weniger Wert
fiir seine Exporte erhalt.

1 Mrd. +— .

Deutschland Pakistan

3.4 Diskussion der Kaufkraftmethode

3.4.1 Probleme der Kaufkraftmethode

Die Probleme der Methode ergeben sich im Wesentlichen auf zwei Ebenen:
zum einen aus der relativen Gebundenheit an Nationalstaaten, die auf die sta-
tistischen Erhebungen zuriickzufiihren ist, denn Ausgangsebene internationaler
Wirtschaftsmessung ist der Nationalstaat (A - D); zum anderen an der zentra-
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len, vereinfachenden Annahme, dass die gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftpari-
titen das Niveau der Exportpreise richtig wiedergeben (E - H).

A) Etwa ein Drittel des Welthandels lduft innerhalb von Konzernen ab und ein
weiteres Drittel zwischen Konzernen.?® Beim unternehmensinternen Han-
del internationaler Konzerne sowie bei Zwischenhindlern ist es fraglich, ob,
wo und zu welchem Preis Exporte verbucht werden, was das Verhéltnis von
nominalem Wert und Kaufkraftwert der Exporte — Xyon und Xppr — verfal-
schen kann. Beim Intrakonzernhandel kommt es teilweise zum Transfer-Pri-
cing durch eine interne Verrechnung der Waren mit dem Ziel, mdglichst
Abgaben zu umgehen bzw. Subventionen zu erhalten.?” Dies wirkt jedoch

zumindest indirekt auch auf die Wechselkurse.268

B) Ungleichheiten und Ausbeutungsverhiltnisse innerhalb der Staaten, zwi-
schen sozio6konomischen Schichten oder ,Klassen®, werden ausgeblendet,
wodurch der genaue Ausgangspunkt und das Ziel des Werttransfers nicht
nachzuvollziehen sind. In einer zunehmend fragmentierten Welt der ,Clus-
ter’ und ,Netzwerke® wird somit nicht die genaue Struktur der Transfer-
fliisse erfasst.

C) Exportsteuern oder Subventionen der Staaten konnen den nominalen
Exportpreis beeinflussen. Damit wire die Berechnungsgrundlage fiir den
monetiren Transfer verzerrt, bei Exportsteuern wiirde er iiberschéitzt und bei
Subventionen unterschitzt. Allerdings gibt es nur (noch) in wenigen Léin-
dern und auf wenige Produkte Exportsteuern, teilweise werden sie zeitlich
begrenzt erhoben.?® Dies liegt unter anderem daran, dass dieser interne
Preisaufschlag die Konkurrenzfihigkeit auf dem Weltmarkt mindern wiirde.
Eine bedeutende Ausnahme bildet Argentinien seit der Wirtschaftskrise
2001. Die Regierung konnte aufgrund gesunkener Produktionskosten
infolge der Wéhrungsabwertung und steigender Rohstoffpreise auf den
Weltmérkten erhebliche Exportsteuern auf einige landwirtschaftliche

266 vgl. Primal Seeds (www.primalseeds.org/wto.htm).

267 vgl. Herkenrath 2003, S. 31.

268 Eine zu teure Verrechnung etwa erhohte die Exporte des Landes und damit die Nachfra-
ge nach seiner Wiahrung, was letztlich den Wechselkurs nach oben triebe, und umge-
kehrt.

269 vgl. Piermartini 2004.
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Exportgiiter wie Soja erheben.?’® AuBierdem subventioniert die Europdische
Union gewisse Agrarexporte, der Anteil an den Gesamtexporten ist aber
gering.”’! Fiir die Berechnung der monetéiren Transfers muss der Anteil der
Exportsteuern bzw. Subventionen am nominalen Exportpreis abgeschétzt
werden.

D) Die Transportkosten heben die Importpreise an. Allerdings machen sie in
der Regel einen marginalen Anteil am Gesamtwert der gehandelten Giiter
aus, so dass sie in dieser Untersuchung vernachlissigbar sind.?’?> Zum GroB-
teil stammen die Speditions- und Versicherungsunternehmen aus Zentrums-
lindern, so dass ihre Wertschopfung diesen zugute kommt.?”3

Innerhalb von Nationalstaaten gibt die interne Ungleichheit Auskunft iiber
Verteilung des Inlandsprodukts, wobei Lohne, Steuern und Sozialausgaben
Instrumente zur (Um)Verteilung sind. Jenseits der nationalstaatlichen Ebene
kann die Untersuchung von internationalen Produktionsketten néhere Auf-
schliisse iiber die Verteilung von Gewinnen bringen. Die Wertschopfung der
einzelnen Arbeitsschritte kann Aufschluss geben, welche Akteure profitieren
und welche aufgrund niedriger Preise der Zwischenprodukte und Entloh-
nung benachteiligt werden. Eine solche Untersuchung kann allerdings nur
exemplarisch fiir einzelne Produkte gefithrt werden und bendtigt zudem
Daten iiber Kosten und Lohne, die von beteiligten Unternehmen kaum offen
gelegt werden. Die innerstaatliche Verteilung und Produktionsketten bilden
damit weitere Analysemdglichkeiten des ungleichen Tauschs.

Die Annahme, dass gesamtwirtschaftliche Preise und Exportpreise zwischen
den Léandern verhéltnisgleich sind, erfihrt verschiedene Einschriankungen:

E) Die Riickkopplung des Transfers auf die Kaufkraft, bedingt durch verschie-
dene Import- und Exportpreise, wird auBBer Acht gelassen. Wenn ein Land
hohere Preise als im Inland fiir seine Importe zahlt, driickt das die gemes-
sene Kaufkraft seiner Wéhrung. Dadurch wird der Kaufkraftwert der eige-

270 vgl. FAO 2005, S. 70. Argentinien wird als Landerbeispiel in Abschnitt 8.2 behandelt.

271 1990 machen die Exportsubventionen der EU etwa 3 % und 2001 noch 0,3 % des Ex-
portvolumens aus; nach Wiggerthale 2004, IMF 2005.

272 vgl. IMO 2008, S. 10. Mit steigenden Energiepreisen nimmt der Anteil der Transport-
kosten zu. Um die Transportkosten aulen vor zu lassen, kdnnten nur der Exporte be-
trachtet werden. In dieser Arbeit werden aber auch die Importe als Ausgangsdaten ver-
wendet, weil so Datenliicken geschlossen werden. Vgl. Abschnitt 4.1.

273 vgl. IMO 2008, S. 11.
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nen Produktion und damit der Exporte unterschitzt. Eine Moglichkeit zur
Losung wire, die Wechselkursverzerrung d um einen Riickkopplungsterm

wem: o = NER | MT
Zu crweltern: = PPP BIP

Anteil vom Bruttoinlandsprodukt hinzugerechnet werden. Dies wird hier

. Der monetidre Transfer wiirde so als

jedoch nicht weiter verfolgt, da der Genauigkeitsgewinn unklar ist und die
Rechnung verkompliziert wiirde.

F) Fiir Lander mit einseitiger Aus- oder Einfuhr und fiir einzelne Waren ist die
Berechnung weniger aussagekriftig, weil diese Waren weniger représentativ
fiir die gesamte Wirtschaft und deren Kaufkraftparitit sind.

G) Der informelle Sektor wirkt nur vermittelt auf die Kaufkraft. Gerade peri-
phere Staaten schitzen den Anteil des informellen Sektors am BIP, wobei
die Methoden nicht einheitlich sind.?74

Die durch die vereinfachende Annahme mdglichen Fehler verringern sich,
wenn groBere Raume betrachtet werden, also bei groBBen Landern oder Lén-
dergruppen.

H) Das Gesetz des einheitlichen Preises deckt sich im Prinzip mit der Theorie
der Kaufkraftparitit, wonach auf Markten {iberall einheitliche Preise gelten
und sich der Wechselkurs danach einstellt. International gilt aber nur fiir alle
gehandelten Giiter ein einheitlicher Weltmarktpreis und die Kaufkraftparitét
stellt sich demnach allein nach den handelbaren Giitern ein, ihre Abwei-
chung vom nominalen Wechselkurs entsteht durch Preisunterschiede zwi-
schen nicht handelbaren Giitern.?”> Nach diesem neoklassischen Theorem
gibt es keinen ungleichen Tausch. Die groflen Preisunterschiede zwischen
zentralen und peripheren Landern wird mit dem billigeren Dienstleistungs-
sektor in den peripheren Landern oder mit der unterschiedlichen Faktoraus-
stattung begriindet.

Gemal dem Ausgleich der Preise gilt nach der neoklassischen Theorie, dass
sich in den Exportsektoren die Lohne an die unterschiedlichen Produktivititen
anpassen (siche Box 3). Hier kniipfen die gidngigen Erklarungen der Abwei-
chung der Wechselkurse von der Kaufkraftparitit an.

274 vgl. Maddison 1995, S. 166-170.
275 vgl. Balassa 1964.
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Box 3: Produktivitat, Lohne und Preise

Fir einen Arbeitsschritt in der Produktionskette hangen die Kosten
von dem Faktorentgelt und der Faktorproduktivitat ab. Reduziert auf
den Faktor Arbeit entspricht der Preis der Produktion dem Verhaltnis
vom Lohn zur Produktivitét der Arbeit:

Preis = __ 0
Produktivitdt
In der Neoklassik gleichen sich die Lohne der Produktivitdit an
verschiedenen Orten an, die Produktionspreise sind folglich tberall
gleich. Nach der Weltsystemtheorie sind die Lohnunterschiede
zwischen Zentrum und Peripherie groRer als die
Produktivitdtsunterschiede. Die Produktionspreise sind in der
Peripherie geringer, es kommt zu monetér ungleichem Tausch.

A Neoklassik Weltsystemtheorie

kein
Werttransfer

monetdrer
>Transfer

Produktivitit Lohne Exportpreise Produktivitit Léhne Exportpreise

[ | Industrielander Entwicklungsléander

1) Unterschiedliche Dienstleistungspreise und Produktivititen im Exportsektor
Die Standarderklarung fiir die Abweichung der Wechselkurse von Entwick-
lungslédndern unterscheidet zwischen handelbaren und nichthandelbaren Pro-
dukten einer Volkswirtschaft. Die Abweichung ergibt sich durch den
Dienstleistungssektor, dessen Produkte als nicht handelbar gelten. Aufgrund
der niedrigeren Lohne und der nur geringen Produktivitdtsunterschiede und
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-spielrdume sind sie in Entwicklungsldndern viel billiger. Bei handelbaren
Giitern gleicht die hohere Produktivitit der Industrieldnder ihre hoheren Lohne
aus. Die Preise sind international einheitlich, sie stellen sich auf dem Welt-
markt ein. Der Wechselkurs passt sich also den Preisen bzw. der Produktivitét
im Exportsektor an (Box 3).27¢ In der Entwicklung der Industrieldnder ergibt
ein groBeres Produktivitdtswachstum bei handelbaren Giitern — bei gleichzeiti-
gem Lohn- und Preiszuwachs in allen Sektoren — im Dienstleistungssektor die
Preisdifferenz zu den Entwicklungsldndern. Daraus resultiert schlieBlich die
Abweichung des nominalen Wechselkurses von der gesamtwirtschaftlichen
Kaufkraftparitit.?”” Diese Hypothese ist in den der Neoklassik nahe stehenden
Wirtschaftswissenschaften weithin anerkannt, wird aber wegen schlechter
Methodik und mangelnden empirischen Belegen teilweise kritisiert.2’® Im
nichsten Abschnitt (3.4.2) werden die wichtigsten empirischen Gegenargu-
mente dargelegt.

2) Ungleiche Faktorausstattung

Ein erweiterter, alternativer Ansatz fiihrt die unterschiedliche Faktorausstattung
der Lander zur Begriindung der billigeren Dienstleistungen in d&rmeren Landern
an. Die Unterschiede konnen zwischen den Léndern des Zentrums und der
Peripherie so groB sein, dass kein Faktorpreisausgleich mehr eintreten kann,
wie ihn das Heckscher-Ohlin-Theorem vorhersagt. In Landern mit groBerem
Arbeits- und geringerem Kapitalvorkommen ist die Arbeit billiger und fiihrt
dadurch zu billigeren arbeitsintensiven Dienstleistungen und damit billigeren
nichthandelbaren Giitern. Als Folge ist das gesamte Preisniveau in Entwick-
lungsldndern mit hohem Angebot vor allem gering qualifizierter Arbeitskrifte
niedriger als in den Industrielindern.?’® Da sich bei billigen Lohnkosten Kapi-
talinvestitionen zur Verbesserung der Produktivitit weniger lohnen, handelt es
sich um einen selbstverstirkenden Effekt — die Schere der Faktorausstattung
oftnet sich weiter.

276 vgl. u. a. Balassa 1964, S. 586; Krugman, Obstfeld 2004, S. 527-528. Nach Balassa
(S. 596) konnen sich die Preise der nichthandelbaren Giiter und damit die Lohne nur
angleichen, also international einheitlich werden, wenn es freie Migration der Arbeit
gibt.

277 vgl. Krugman/Obstfeld 2004, S. 527-528.

278 vgl. Ong 2003, S. 12-14.

279 Theorie nach Bhagwati, Kravis und Lipsey. Vgl. Bhagwati 1984, S.279-285;
Kravis/Lipsey 1982, S. 15-16; Krugman/Obstfeld 2004, S. 529.
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Es gibt nach diesen beiden Erklarungen keinen Transfer von Wert in Form von
Produktleistung zwischen den Landern (Box 4).

Box 4: Einheitlicher Weltmarktpreis

fiktives Beispiel: Deutschland — Pakistan II

Gesamtwirtschaft - BIP 2 |Exportsektor - X ©

‘NER (nominaler

Wechselkurs) PPPBIP dBIP PPPX dx
Deutschland | 0,5 €/US-$ 1 €/PPP-$ 0,5 0,5 €/PPP-$ 1
Pakistan 25 pR/US-$ |10 pR/PPP-$ 2,5 |25 pR/PPP-$ 1

Gemal dem Gesetz des Einheitspreises stellen sich die nominalen
Wechselkurse so ein, dass bei den Exporten Kaufkraftparitat existiert.

Die Preisunterschiede stammen von den nicht handelbaren
Produkten: sie sind so gro, dass die gesamtwirtschaftliche
Kaufkraftparitat zwischen Deutschland und Pakistan weiter um den
Faktor finf vom nominalen Wechselkurs abweicht. Das Preisniveau im
deutschen Exportsektor halb so hoch wie in der Gesamtwirtschatft, in
Pakistan ist es zweieinhalb mal héher.

Kaufkraft von 1 Mrd. € = 50 Mrd. pR

PPP-$ A
5 Mrd. T
gleich bewertete Exporte
- kein Werttransfer
2 Mrd. T[T T R T [ et
1 Mrd. T
Gesamt Exporte Exporte Gesamt
Deutschland Pakistan
a: PPP,, = Preise , NER ;b PPP, = Exportpreise NER

Preisey’ " = PPP Exportpreise,” — ~ = PPP,,
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3.4.2 Argumente gegen das Gesetz des Einheitspreises - fiir die
Annahme einer Ubereinstimmung von gesamtwirtschaftlichen
mit Exportpreisen und einen Transfer von Produktleistung

Ein einheitlicher Weltmarktpreis gilt zweifelsohne fiir Rohstoffe, doch auch

hier driicken niedrige Arbeitskosten den Preis und kénnen die sogenannte ,race

to the bottom‘-Spirale in Gang setzen. Die Rohstoffquellen sind oft in der

Hand transnationaler Konzerne, und durch das niedrige Lohnniveau und nied-

rige Abgaben und Auflagen erhoht sich der einbehaltene Gewinn, der zumeist

ins Zentrum flieBt. In den Rohstoffe fordernden Lénder verbleibt oft nur ein

Bruchteil der Einnahmen.?®® Ferner geht ein Teil der Einnahmen durch die

Absicherung gegen Preisschwankungen verloren.

Im Weiteren werden zahlreiche theoretische Argumente préasentiert und durch
empirische Belege untermauert, die dem Einheitspreis widersprechen.

a) Falsche Voraussetzung des Gesetzes: Hindernisse fiir einen einheitlichen
Preis

Die Festlegung der Preise international gehandelter Giiter erfolgt nicht unbe-
dingt auf einem offenen Weltmarkt. Es gibt keinen vollstdndigen und vor allem
keinen gleichen Zugang zu Marktinformationen. Staaten beeinflussen den Han-
del durch Regulierungen. Allen voran nimmt der Intrakonzernhandel zu, bei
dem Preise und Bedingungen innerhalb groer Unternechmen bzw. in Koopera-
tionen festgelegt werden.?8!

b) Ungleiche Preise gelten auch fiir Industriegiiter

Auch wenn die Kaufkraftparititen — oder alternativ die Lohnstiickkosten — nur
fiir die verarbeitende Industrie ermittelt werden, ergibt sich fiir die Mehrzahl
der untersuchten Entwicklungsldnder eine Abweichung vom nominalen Wech-
selkurs. Die Kaufkraftparitét fiir die Industrie PPP,,, weicht allerdings nicht im
gleichen AusmaB wie die Kaufkraftparitit fiir die gesamte Okonomie PPPg»
vom Wechselkurs ab. Das kann auf die unterschiedlichen Produktivititen im
Dienstleistungs- und Industriesektor nach dem Balassa-Samuelson-Effekt
zuriickzufiihren sein. Dennoch liegen die Preise in der Industrie von drmeren
Landern mit hoher Wechselkursverzerrung noch unter denen von reichen Lan-
dern mit niedriger Wechselkursverzerrung. Bei den Lohnstiickkosten ist der

280 vgl. Massarat 1994, S. 86.
281 vgl. Somel 2004, S. 7.
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Abstand zwischen armen und reichen Landern groBer als bei PPP;,.. Hier ist
die Abweichung fiir die gesamte Wirtschaft jener der Kaufkraftparitiaten sehr
dhnlich, in armen Lindern wird in etwa so viel weniger Lohn pro Produktions-
menge gezahlt wie die Waren der Gesamtwirtschaft billiger sind als in reichen
Landern. Die Unterschiede der Lohnstiickkosten zwischen Industrie- und
Dienstleistungssektor erweisen sich als so gering, dass der Balassa-Samuelson-
Effekt nicht bestitigt wird.?8?

Welchen Einfluss diese Unterschiede zwischen verarbeitendem Sektor und der
Gesamtwirtschaft auf die Preise der handelbaren Waren hat, bleiben allerdings
aufgrund der immer schwierigeren Unterscheidbarkeit zwischen Binnen- und
Exportsektor offen.

¢) Unterscheidung zwischen handelbaren und nicht handelbaren Giitern
verschwimmt zusehends

Verarbeitender Sektor und Dienstleistungen, handelbare und nicht handel-
bare Waren lassen sich in einer international vernetzten Arbeitsteilung immer
schwerer unterscheiden. Zum einen kdnnen nicht handelbare Waren als Input
bzw. Vorleistung in den handelbaren Sektor mit eingehen, zum anderen werden
immer mehr Dienstleistungen exportiert, ,,was darauf hinweist, dass die Unter-
scheidung zwischen handelbarem und nicht handelbarem Wirtschaftssektor

€283

zunehmend anachronistisch wird. Die niedrigeren Lohnstiickkosten im

Dienstleistungssektor kommen auch dem Exportsektor zugute.

Mit der schwierigen Unterscheidbarkeit sahen sich auch Heston et al. konfron-
tiert.?8* Sie untersuchten relative Preisunterschiede zwischen handelbaren und
nicht handelbaren Giitern im weiteren Rahmen des International Comparison
Program zur Erhebung der Kaufkraftparititen. Demzufolge liegen handelbare
Giiter preislich néher beieinander als nicht handelbare, und beide fiir reiche
Lander néher als flir arme. Diese Tatsache weist auf angleichende Tendenzen
durch internationalen Handel hin, es bleiben jedoch auch fiir so definierte han-
delbare Waren grofle Preisunterschiede. Die Untersuchung verdeutlicht zum
einen, wie schwierig die Unterscheidung in handelbare und nicht handelbare

282 vgl. Anhang D — hier wird die empirische Auswertung ausfiihrlich dargestellt.
283 van Ark, Stuivenwold, Ypma 2005, S. 5.
284 vgl. Heston, Summers, Aten, Nuxoll 1994.
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Produkte ist, und zum anderen, dass das Preisgefille nicht aufgehoben wird.?®

Der im Grunde genaueste Ansatz zur Bestimmung des monetédren Transfers ist
der Vergleich der Exportpreise, wie ihn Export-Kaufkraftparititen oder mittel-
bar die Terms of Trade vornehmen.

d) Ungleiche Preise gelten auch fiir Exportgiiter

Fiir eine grole Anzahl Lénder und iiber einen ldngeren Zeitabschnitt werden
nur die relativen Terms of Trade — als Entwicklung der Ex- und Importpreise —
ermittelt. Da sie keinen gemeinsamen Bezug zwischen den Lidndern haben,
sind keine direkten Vergleiche der Exportpreise moglich. Im Rahmen einer
alternativen Ermittlung der Kaufkraftparitdt wurden auch absolute Terms of
Trade mit Export-Kaufkraftparitéiten fiir 151 Lander im Jahr 1996 bestimmt.?3¢

Die Exportpreise unterscheiden sich zwischen den Léndern deutlich stéirker als
die Importpreise, da sich die Zusammensetzung der Importe eines Landes mehr
dhnelt als die der Exporte. Ihr Verhiltnis, die absoluten Terms of Trade, korre-
liert nur schwach mit dem Einkommen. Tendenziell haben drmere Lénder, die
auch eine groBere Wechselkursverzerrung aufweisen, ungiinstigere Terms of
Trade. Das Preisniveau ihrer Exporte ist demnach eher niedriger als das ihrer
Importe, ein Hinweis auf einen monetiren Transferverlust. Der Zusammenhang
zwischen den Exportpreisen aus dieser Untersuchung und den gesamtwirt-
schaftlichen Preisen wird im empirischen Teil dieser Arbeit untersucht
(Abschnitt 5.1).

e) ,Internationale Arbeitsteilungspreise‘

Das Gesetz des Einheitspreises besagt lediglich, dass an verschiedenen Orten
hergestellte gleiche Waren auf dem Weltmarkt den gleichen Preis haben. In der
ungleichen internationalen Arbeitsteilung werden aber im Zentrum zumeist
andere Waren hergestellt als in der Peripherie, ein direkter Vergleich von Prei-
sen ist somit fraglich. Somit bleibt eine ungleiche Bewertung von Exporten
auch bei internationalen Preisen moglich. Denn die Weltmarktpreise ergeben
sich aus der internationalen Arbeitsteilung, in der die Produkte aus Entwick-
lungslindern tendenziell niedrigere Preise erzielen.?®” Das sind insbesondere

285 vgl. Anhang C. Hier erfolgt eine ausfiihrlichere Darlegung der Untersuchung und ihrer
Ergebnisse.

286 vgl. Feenstra et al. 2007.

287 Ursachen fiir die ungleichen Preise sind in 3.1.1 zusammengefasst.
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solche mit geringerer Verarbeitungstiefe und technischem Aufwand. Ein klares
Indiz hierfiir ist die Verlagerung von relativ einfachen, mit der Zeit auch
anspruchsvolleren Industrien vom Zentrum in die Semiperipherie und Periphe-
rie seit den 1970er Jahren aufgrund niedrigerer Produktionskosten. Wenn die
Produktion in periphere Lander verlagert wird, sinken die Produktionskosten
und der globale Uberschuss wiichst.28® In der Peripherie entwickelt sich durch
die geringe Marktmacht und die hohe gegenseitige Konkurrenz ein ,race to the
bottom*, eine Abwértsspirale von Wechselkursen, Produktionskosten und staat-
licher Regulierung der Produktion wie Umweltauflagen und Sozialstandards.?®°

Wihrenddessen kommt es im Zentrum zur Konzentration auf spezielle Giiter
und Industriesektoren. Zwischen 1970 und 1993 kam es zwar zu einer Konver-
genz der Bruttoinlandsprodukte und der durchschnittlichen Produktivitéten,
ihre Exportstrukturen entwickelten sich aber tendenziell gegenteilig. Es
erfolgte eine zunechmende Spezialisierung mit relativ konstanten Produktivi-
titsunterschieden in den einzelnen Industriezweigen. Diese empirischen Stu-
dien widersprechen dem Theorem des Ausgleichs der Faktorpreise und
bekriftigen das der Skalenvorteile: In den Low-Tech-Industrien besteht ein
positiver Zusammenhang zwischen Produktivitit und globalem Marktanteil,
bei Medium- und High-Tech-Industrien gibt es keinen signifikanten Zusam-
menhang, andere Faktoren wie Qualitdt und Image oder Agglomerationsvor-
teile scheinen eine wichtigere Rolle zu spielen als Léhne und Produktivitit. >
Diese wissens- und technikbasierte marktbeherrschende Stellung infolge der
Spezialisierung diirfte ein entscheidender Faktor fiir den Marktanteil sein.

Es entstehen also bereits zwischen den Industrieldindern Marktvorteile ohne
Produktivitatsvorteile, die das Gesetz des einheitlichen Preises aufler Kraft set-
zen, obwohl der Entwicklungsunterschied gering ist. Diese Vorteile und damit
mogliche Preisaufschliage, die auf Marktbeherrschung beruhen, diirften gegen-
iiber Entwicklungsldndern noch viel groler sein. Die ungleiche internationale
Arbeitsteilung erlaubt demnach den hoher spezialisierten Léndern des Zen-
trums eine hohere Bewertung ihrer Giiter ohne Produktivititsvorteil. Dieser

288 vgl. Chossudovsky, S. 88-105; Somel 2005, S. 8.

289 vgl. auch die These iiber einen Zusammenhang zwischen Wechselkursen und Export-
preisen in 3.2.3.

290 vgl. Wolff 1999, S. 420-421.
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diirfte kaum mehr messbar sein, wenn spezialisierte Industrien nur in einem
oder wenigen Landern vertreten sind.

) Produktivititsvorteil basiert auf ungleicher Aneignung von Ressourcen
Der gegenwirtige Produktivitétsvorteil in der Fertigung der Linder des Zen-
trums basiert insbesondere auf einem — historisch gewachsenen — hohen Ein-
satz von Maschinen und Energie als Produktionsmittel. Diese
Produktionsmethoden sorgen im Verbund mit dem Konsumverhalten fiir den
iiberdurchschnittlichen Naturverbrauch dieser Staaten. Beim Verbrauch natiirli-
cher Ressourcen zeigt sich ein starkes Gefélle vom Zentrum zur Peripherie.?”!
Der Vorsprung an Produktivitét ist also zu einem gewissen Teil — neben dem
wissensbasierten, der indirekt aber auch auf hohem Ressourcenverbrauch fufjt
— auf die ungleiche Verteilung und Nutzung der globalen Ressourcen zuriickzu-
fiihren.

Schlussfolgerungen zur Annahme einer Ubereinstimmung von gesamtwirt-
schaftlichen mit Exportpreisen versus Einheitspreis

Die in diesem Abschnitt vorgestellten empirischen und theoretischen Argu-
mente widersprechen dem Gesetz des Einheitspreises auf dem Weltmarkt und
bekriftigen die zentrale Annahme der Kaufkraftmethode. Es kann kein ausrei-
chend groBer Unterschied zwischen Binnen- und Exportsektor festgestellt wer-
den und die Exportpreise sind nicht international einheitlich, sondern
orientieren sich an der Abweichung der gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftpari-
taten. Ferner ist in einer ungleichen Arbeitsteilung ein direkter Vergleich der
Exportwaren immer schwieriger, der indirekte Vergleich iiber Lohnstiickkosten
und die gesamtwirtschaftliche Kaufkraftparitdt weisen allerdings auf eine
ungleiche Bewertung insbesondere zwischen Zentrum und Peripherie hin. Aus
der ungleichen Bewertung der gehandelten Waren folgt im internationalen
Handel ein Transfer von Produktleistung.

Die Berechnung iiber die gesamtwirtschaftliche Verzerrung der Wechselkurse d
konnte aber nach den in diesem Abschnitt betrachteten Untersuchungen diesen
Transfer zu hoch einschétzen, und insbesondere bei kleinrdumigen Untersu-
chungen konnen die Berechnungen ungenau sein. Daher ist zur Priifung eines
Transfers von Produktleistung ein zusétzlicher Vergleich mit den Terms of

291 vgl. Hails/Loh/Goldfinger 2006, S. 14-16.
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Trade bzw. Exportpreisindizes der behandelten Regionen sinnvoll. Es gibt
allerdings noch eine weitere Begriindung fiir die Anwendbarkeit der Kaufkraft-
methode: in Form von Opportunititskosten bestimmt sie den Verlust oder
Gewinn von realem Produktionspotenzial im Austausch unter ,normalen*
Umstédnden richtig. Die Exportpreise konnen aber auch von den gesamtwirt-
schaftlichen abweichen, ohne dass Opportunititskosten anfallen oder gespart
werden, d. h. bei durchschnittlicher Ausschopfung des Produktionspotenzials
des exportierenden Landes. In diesem dritten Fall — unter besonderen Umstan-
den von sehr hohen oder niedrigen Preisen fiir die Exportgiiter — konnten beide
Begriindungen nicht hinreichend und der Austauschvorgang ist ndher zu
betrachten sein. Diese drei Félle werden im Folgenden einzeln dargelegt.

3.4.3 Verschiedene Fille der Abweichung der Kaufkraftparitat -
alternative Begriindung der Kaufkraftmethode

1. Ungleiche Exportpreise und Transfer von Produktleistung

Gilt die zentrale Annahme einer Ubereinstimmung von gesamtwirtschaftlichen
mit Exportpreisen, so sind die Exporte der Lander entsprechend ihrer Kauf-
kraftparitit bewertet und es gibt einen ungleichen Tausch mit monetirem
Transfer, der einen Transfer von Produktleistungen anzeigt. Die Annahme
wurde ausfiihrlich diskutiert und scheint generell zu gelten, wenngleich die
Genauigkeit unsicher bleibt.

II. Gleiche Exportpreise aber Transfer von Produktionspotenzial

Gilt das Gesetz des internationalen Einheitspreises, so sind alle Giiter aller
Lander gleich bewertet und die hohe gesamtwirtschaftliche Wechselkursverzer-
rung dgp rithrt allein vom Binnensektor her. Im Exportsektor gleichen die Zen-
trumslénder die hoheren Lohnkosten durch hohere Produktivitit aus.

Davon unabhéngig ergibt sich aus der Abweichung der gesamtwirtschaftliche
Kaufkraftparitit ein Verlust bzw. Gewinn fiir die beteiligten Lander. Angenom-
men das periphere Land A habe bei einer gesamtwirtschaftlichen Wechselkurs-
verzerrung groBer Eins (dsp> 1) bei den exportierten Giitern eine gleich Eins
(depore = 1),%%% es sei also bei der Produktion seiner Exportgiiter im internatio-
nalen Vergleich weniger produktiv als im Durchschnitt seiner Gesamtwirt-

NER _ NER
PPP wip 5 Export PPPE\.‘,”,F, .

292 dyp=
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schaft.?> Die nach der gesamten Wirtschaftsleistung eines Staates ermittelte
Kaufkraftparitit spiegelt die gesamtwirtschaftliche Produktivitdt wider. In die-
ser GroBe driicken sich die Produktionsleistung, die Produktionskosten — dar-
unter die Lohne — und die Profite aus. Daraus ergibt sich das reale
Produktionspotenzial auch fiir den Exportsektor, d. h. die Bedingungen, unter
denen (Export)Waren produziert werden konnen. Dieses Potenzial kann Land
A im vorliegenden Fall nicht nutzen. Es exportiert Gliter, bei denen es einen
Nachteil hat. Fiir Land 4 wire es giinstiger, nur im Nichtexportsektor zu produ-
zieren und gegebenenfalls die hier produzierten Waren zu tauschen, da hier der
Produktivititsabstand zum zentralen Land B kleiner ist und damit die Exporte
relativ hoher bewertet wiirden. Den Kaufkraftwert der Exportgiiter
(Xppr = d - Xvou) gibt das reale Produktionspotenzial an (siche Box 5). Als Dif-
ferenz zum nominalen Wert fallen Opportunititskosten dadurch an, dass die
nationalen Ressourcen statt fiir die Produktion im Nichtexportsektor fiir die
Exportgiiter verwendet werden. Land A erhielte einen groBeren Output, wenn
es seine Faktoren — wie Arbeit, Boden oder Kapital — in vergleichsweise pro-
duktiveren Sektoren einsetzen und gegebenenfalls mit diesen handeln wiirde.
Analog spart Land B die Kosten, wenn es im relativ produktiveren Exportsek-
tor produzieren kann.

Der monetdre Transfer ist folglich als Differenz der realen Produktionspoten-
ziale in der Gesamtwirtschaft bzw. der anfallenden oder gesparten Opportuni-
titskosten der handelnden Lénder zu deuten. Der Tausch ist in diesem Falle
nicht ungleich nach Werten in Form von Produktleistung, sondern nach genutz-
ten bzw. ungenutzten realen Produktionspotenzialen. Durch die Produktion im
Exportsektor und den Export dieser Waren im Vergleich zur Produktion bei
gesamtwirtschaftlicher relativer Produktivitdt — und moglichem Tausch dieser
Waren — machen die peripheren Lénder einen Verlust und die zentralen Lénder

einen entsprechenden Gewinn.?**

Diese dynamische Perspektive kommt der
Amins sehr nahe, mit der er den Transfer von den Peripherien ins Zentrum fiir

1966 und spiter fiir 1980 abschitzte.?*>

293 Beziehungsweise sei der Produktivititsunterschied zwischen dem Export- und Ge-
samtsektor geringer als im zentralen Land B.

294 vgl. Reich 2004, S. 14.

295 vgl. Amin 1973, S. 121-123. sowie Abschnitte 2.2 und 3.3.1.
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Box 5: Opportunitatskosten

fiktives Beispiel: Deutschland — Pakistan llb

Bei einheitlichen Exportpreisen betragen die gesamtwirtschaftlichen
Preise in Pakistan nur ein Funftel derer in Deutschland. Pakistans
Gesamtwirtschaft ist also produktiver als der Exportsektor, es fallen
durch die Exportproduktion Opportunitdtskosten an. Deutschland
,spart’ Opportunitatskosten durch die Exportproduktion, denn hier ist es
doppelt so produktiv wie in der Gesamtwirtschatft.

Kaufkraft von 1 Mrd. € =50 Mrd. pR

PPP-$ reales
Produktions
-potenzial
5 Mrd.
4 Mrd. Transfer an /
reales o tunititskost
Produktions BEOIEMNTALSKOSICI
-potenzial
2 Mrd. —-----
1 M,
1 Mrd. +
Gesamt Exporte Exporte Gesamt
Deutschland Pakistan

Der monetare Transfer entspricht nun der Differenz der
Opportunitatskosten bzw. Produktionspotenziale nach der
Kaufkraftparitat: Pakistan verliert 3 Mrd. PPP-$, Deutschland spart
1 Mrd. PPP-$, also findet ein Transfer von 4 Mrd.PPP-$ an
Opportunitatskosten statt.

Nach der vorherrschenden Wirtschaftsideologie wird die beschriebene Konstel-
lation mit dem Theorem der komparativen Kostenvorteile erklért. Allerdings
handelt es sich vielmehr um einen komparativen Kostennachteil, wenn die
peripheren Lénder in dem verhdltnismidBig unproduktiveren Sektor fiir den
Export produzieren. Aus der Perspektive des realen Produktionspotenzials fin-
det ein ungleicher Tausch statt, der mit der Kaufkraftmethode abgeschétzt wer-
den kann. Diese Art monetirer Transfer wird im weiteren Verlauf der Arbeit als
Transfer von Produktionspotenzial bezeichnet. Der Unterschied zum Transfer
von Produktleistung in Fall I ist hauptsdchlich moralischer Form: der ungleiche
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Tausch von Produktleistungen ist als ,ungerechter® einzustufen als der unglei-
che Tausch von Produktionspotenzial. Beide Arten bedeuten aber in gleichem
MafBe eine strukturelle Benachteiligung der Peripherien und schrinken Akku-
mulation und Entwicklung ein.

1I1. ,Teure* oder ,billige‘ Exporte

A) Die Exportprodukte eines peripheren Landes sind auf dem Weltmarkt so
gefragt, dass die Exportpreise iiber den Produktionskosten liegen, die durch die
Wechselkursverzerrung gegeben seien. Der betroffene Exporteur produziert
diese Exporte mit gleicher Produktivitit wie in der Gesamtwirtschaft und
erzielt durch die hohen Preise einen ,Extraprofit‘. Dieser kann durch Export-
steuern, hohere Gewinne der Exporteure oder der Unternehmen im Exportsek-
tor abgeschopft werden. Er kann auch durch héhere Lohne an die Angestellten
im Exportsektor weitergegeben werden. Wenn kein Verlust fiir das exportie-
rende Land auftreten sollte, miisste der Exportpreis um den Faktor d iiber dem
gesamtwirtschaftlichen Preisniveau — den inldndischen Kosten — liegen. Dieser
Fall ist fiir Entwicklungslédnder selten und kann fast nur bei Rohstoffen vor-
kommen, fiir die es — zwischenzeitlich — kein ausreichendes (Ersatz-)Angebot
gibt. Beim gegenwirtigen Anstieg der Rohstoffpreise tritt er aber tendenziell
héufiger auf. Ein Beispiel ist Argentinien, wo nach der Wahrungsabwertung
2002 die Wechselkursverzerrung sprunghaft stieg, wiahrend parallel die Preise
der agrarischen Rohstoffexporte anzogen.?®® Dennoch kann es aus folgenden
Griinden zum Transfer zumindest eines Teiles des Extraprofits bzw. der Preis-
unterschiede kommen:

a) Die hohen (Rohstoff-)Preise kommen den Exporteuren zugute, die vielfach
Transnationale Konzerne sind — sie fithren zwei Drittel des globalen Aufien-
handels aus.?”” Diese sind selten im weniger entwickelten exportierenden
Land ansédssig und zahlen meist geringe Abgaben. So gehen Gewinne dieser
Konzerne aufler Landes.

b) Die im exportierenden Land ansdssigen Unternehmen erhalten den Extra-
profit, den sie vielfach ins reiche Ausland schaffen.

Hohe Exportpreise treiben den Wechselkurs nach oben, die Wechselkursver-

296 Dieses Beispiel wird bei den Transferberechnungen auf Landerebene in Abschnitt 8.2.4
ausfiihrlicher vorgestellt.

297 vgl. Primal Seeds (www.primalseeds.org/wto.htm [14.2.2009]).
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zerrung sinkt. Die Gleichzeitigkeit von hoher Wechselkursverzerrung und
hohen Exportpreisen ist damit nur kurzfristig oder mit hohen Kosten fiir den
Staat verbunden, den eigenen Wechselkurs niedrig zu halten.?® Wird dieses
Ziel verfolgt, dann um andere Exportprodukte konkurrenzfdhig zu halten,
die nicht iiberdurchschnittlich teuer sind.>*

B) Die Exportpreise liegen unter den gesamtwirtschaftlichen Preisen, ohne
dass der Exportsektor einen Produktivitdtsvorteil hat, wie dies bei der Begriin-
dung des Ein-Preis-Gesetzes fiir entwickelte Lander nahe gelegt wird. Viel-
mehr werden die Exportgiiter unter den eigenen Preisen angeboten, um auf
dem Weltmarkt konkurrieren zu kénnen. Dieser Fall kann durch direkte oder
indirekte Exportsubventionen eintreten. Direkte Subventionen des Exportsek-
tors nimmt etwa die Europdische Union fiir gewisse Agrarprodukte vor,3* noch
typischer ist sie aber in weniger entwickelten Lindern im Rahmen einer
Exportstrategie. In Pakistan wurden etwa industrielle Exporte in den 1960er
Jahren intensiv unterstiitzt.>*! Und auch in den 1980er Jahren lag der effektive
Wechselkurs fiir Exporte iiber dem offiziellen, was die Exporte verbilligte.3%?
Indirekte Subventionen erfolgen etwa durch besondere Infrastrukturleistungen
und Abgabenfreiheit in speziellen Exportproduktionszonen von Entwicklungs-
landern. Teilweise sollen diese Vergiinstigungen einen Produktivitétsriickstand
im Exportsektor ausgleichen. Auf diese Weise wird also nur dann mehr Pro-
duktleistung als iiber die Wechselkursverzerrung berechnet transferiert, wenn
durch die Vergiinstigungen das Preisniveau der Exporte unter das der Gesamt-
wirtschaft fallt.

3.4.4 Folgerungen fiir die Anwendung der Kaufkraftmethode

Im Allgemeinen bedeuten niedrigere gesamtwirtschaftliche Preise auch niedri-
gere Exportpreise, und im grofrdumigen Maf3stab ist dieser Zusammenhang
gesicherter als im MafBstab von Einzelldndern. Wenn beide Preisniveaus iiber-
einstimmen, findet ein Transfer von Produktleistung im Umfang des berechne-
ten monetiren Transfers statt. Dieser Fall wird auf allen rdumlichen Ebenen

298 vgl. Zlotnik 2007 und Abschnitt 8.2.4.

299 Ein Beispiel ist Argentinien, denn die Terms of Trade fiir verarbeitete Produkte sind
dort seit 2000 gefallen. Vgl. UNCTAD 2005 b, S. 96-98.

300 vgl. Abschnitt 3.4.1 und Abschnitt 4.2.

301 vgl. Hamid/Nabi/Nasim 1990, S. 19-20.

302 vgl. Zaidi 1999, S. 178-179.
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durch den Vergleich der Kaufkraftparititen mit den Exportpreisindizes gepriift.
Sind die Exportpreise hoher, so ldsst sich der berechnete monetire Transfer nur
zum Teil auf den Verlust von Produktleistungen zuriickfiihren. Die Differenz
kann als Transfer von Produktionspotenzial gedeutet werden, das Gesamtmal3
bleibt gleich. Dies deckt die ersten beiden Félle des vorherigen Abschnitts ab.

Wenn aber die Exportpreisindizes den Wechselkursverzerrungen deutlich
widersprechen, so ist die Produktivitdt des Exportsektors zu untersuchen. Liegt
diese verhdltnisméBig genauso hoch wie in der Gesamtwirtschaft, liegen teu-
rere oder billigere Exporte vor als durch die Wechselkursverzerrung angenom-
men. Der iiber die Kaufkraftmethode berechnete monetdre Transfer entspricht
nun nicht mehr der Summe von Produkteistungs- und Produktionspotenzial-
Transfer. Daher ist nach Korrekturfaktoren — etwa durch Exportsteuern oder
-subventionen — zu forschen. Dieser Fall diirfte gleichwohl selten auftreten.
Diese Untersuchung findet gegebenenfalls bei den Berechnungen auf Landere-
bene statt.

Zur Klarung des Verbleibs der Extraprofite werden innerwirtschaftliche
Umstdnde untersucht, was am Beispiel Argentinien skizzenhaft erfolgt: Wer
erhélt die Profite aus den hohen Preisen der Exportgiiter — Transnationale Kon-
zerne oder inldndische Exporteure? Wo wandern die Extraprofite hin — ins Aus-
land, an den Staat {iber Steuern oder zuriick in die inldndische Wirtschaft durch
erhohte Lohne oder Nachfrage?

In diesem letzten Schritt erfolgt eine Loslosung von der Container-Betrachtung
hin zu Akteuren und Klassen innerhalb und jenseits nationalstaatlicher Gren-
zen. Dieser Ansatz kann mittels der Untersuchung von globalen Produktions-
ketten noch weiter ausgefithrt werden, was in dieser Arbeit aber nur
exkursorisch anhand von Fuf3bdllen aus Pakistan und Bananen aus Ecuador
erfolgen kann.

3.5 Okologischer FuBabdruck

Der 6kologische FuBlabdruck ist ein Maf} fiir den Naturverbrauch der Men-
schen und bezeichnet die Fliche, die durch menschliche Aktivitdten ver-
brauchte Ressourcen dauerhaft bereitstellen sowie dabei entstehende Abfille
aufnehmen kann. Er driickt die ,,angeeignete Tragfahigkeit” eines Raumes aus
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und ermdglicht ,,eine 6kologische Buchhaltung [...] in physikalischen Messein-
heiten*.3%3

Dem Modell des FuBabdrucks liegt eine 6kologische Sichtweise zugrunde. Die
Okologie basiert auf der Thermodynamik und erforscht Energie- und Materief-
liisse unter dem Aspekt ihrer Irreversibilitit. Die Entropie — die Unordnung des
dissipativen Systems — erhélt einen entscheidenden Stellenwert, und jede
Handlung des Menschen ist zwangsldufig mit Naturverbrauch und der
Zunahme der Entropie verbunden. Damit steht der 6kologische Fulabdruck im
Gegensatz zur vorherrschenden neoklassischen Okonomie. Sie betrachtet das
Wirtschaften des Menschen iiberwiegend in reversiblen Prozessen, abgekoppelt
von den natiirlichen Grundlagen. Ihr zufolge kann Kapital natiirliche Ressour-
cen ersetzen.’* So wire durch den Erhalt des Gesamtkapitals ,schwache Nach-
haltigkeit® erreicht. Das Modell des FuBabdrucks hingegen fordert ,starke
Nachhaltigkeit‘.3® Eine monetire Bewertung von Naturressourcen kann dem-
nach die langfristige Existenzfahigkeit des Okosystems nicht zuverlissig
abschitzen und die natiirlichen Grundlagen — wie fruchtbare Boden, stabiles
Klima und Biodiversitit — gelten als unersetzbar.3%

Die Menschen sollten vielmehr von den ,Zinsen® des ,Naturkapitals® leben,
vom Produkt der natiirlichen Grundlagen. Die Produktionsmenge hingt von
der Qualitdt der Grundlagen und der Bewirtschaftung durch den Menschen ab.
Sie markiert die okologische Kapazitdt®®” oder Tragfahigkeit eines Raumes.
Verbrauchen die Menschen mehr als die Natur wiederherstellen kann, so redu-
zieren sich die Grundlagen und die Kapazitit sinkt. Im thermodynamischen
Bild diirfen die Menschen durch ihre Aktivititen nur soviel Entropie erzeugen,
wie die Natur durch Sonne und Wachstum an Negentropie erzeugt, damit das
offene Okosystem Erde erhalten bleibt.

303 Wackernagel/Giljum 2001, S. 35. Der Begriff der Tragfdhigkeit hat seinen Ursprung in
Malthus’ Thesen zur Uberbevélkerung Ende des 18. Jahrhunderts und erfuhr mit den
,»Grenzen des Wachstums® in den 1970er eine Wiederbelebung. Hier ist die 6kologische
Tragfdhigkeit im Modell des dkologischen Fuflabdruckes gemeint.

304 vgl. Rees/Wackernagel 1994, S. 363-367.

305 Zum Konzept der ,,schwachen® und ,,starken” Nachhaltigkeit vgl. Egan-Krieger/Ott/Vo-
get 2007, S. 12-13.

306 vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 3.

307 ,Okologische Kapazitit* und ,Biokapazitiit* werden synonym gebraucht.
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3.5.1 Methode zur Berechnung des 6kologischen FuBabdrucks

Der 6kologische FuBlabdruck fasst alle Verbrauche von Ressourcen und Emis-
sionen in die Natur in einem einheitlichen Flichenaufwand zusammen. Fiir
eine praktikable Abschidtzung der benétigten Fliche werden vereinfachende
Annahmen gemacht:3%®

— Der Verbrauch von Ressourcen und Abfall der Linder werden von nationa-
len und internationalen Organisationen erfasst und sind in physischen Ein-
heiten messbar.>”” Diese Annahme ist grundlegend fiir eine Quantifizierung
und fiihrt zu entsprechenden Einschrankungen.

— So werden nur grundlegende Funktionen der Natur beriicksichtigt. Dazu
zdhlen die Bereitstellung von erneuerbaren Rohstoffen und Flache sowie die
Aufnahme von Emissionen. Der Einfluss bestimmter Emissionen wie hoch-
toxischer Abfille kann bisher nicht beriicksichtigt werden.

— Bei Mehrfachfunktionen von Flichen wird nur die dominante gewertet.
Wenn etwa auf einer Forstflache auch extensiv Vieh gehalten wird, so wird
sie einzig als Forstfliche gewertet.

— Lokale Besonderheiten bzw. die Herkunft der Rohstoffe werden vernachlds-

sigt, alle Berechnungen erfolgen mit globalen Durchschnittswerten.3!°

— Zwischen nachhaltiger und nicht nachhaltiger Landnutzung wird nicht
unterschieden. So wird die jeweils aktuelle landwirtschaftliche Praxis heran-
gezogen, liber deren Ertrdge die 6kologische Kapazitit errechnet wird.

— Der Verbrauch fossiler Energie wird in die dafiir nétige CO, absorbierende
Forstflache umgerechnet.

Zur Berechnung wird die zusammengesetzte Methode’'' vorgestellt, nach der
die hier relevanten 6kologischen FuBabdriicke von Nationalstaaten und ihren
Exporten und Importen abgeschitzt werden. Die Nutzung der natiirlichen
Umwelt wird liber den Konsum eines Landes gemessen, der sich aus der Pro-

308 vgl. Wackernagel/Rees 1997, S. 83-85.

309 vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 6.

310 Das ist die verbreitete und hier benutzte Version, ihr Vorteil ist eine globale Einheitlich-
keit und somit Vergleichbarkeit. Es gibt auch Ansitze, die mit lokalen Flachen rechnen
oder gar den direkten Flichenverbrauch messen..

311 Dies ist die von Rees und Wackernagel entwickelte Methode; vgl. Wackernagel/Rees
1997, S. 85-95.
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duktion plus Importen minus Exporten ergibt. Zur Herstellung der Waren und
zu ihrer Entsorgung sind verschiedene Rohstoffe und Funktionen nétig. Diese
werden nach Art der Landnutzung den bioproduktiven Fldchen zugeteilt:
pflanzliche Rohstoffe zu Acker oder Forst, tierische zu Weideland oder Mee-
resfliche, Energie zu CO,-Absorptionsfliche, und sdmtliche Bebauung zu
Siedlungsfliche. Jeder Ressourcenverbrauch und Abfallaussto3 wird so in die
jeweiligen bioproduktiven Flachenelemente umgerechnet. Die aufgewendete

Fliche ist der Quotient aus Verbrauch und Flachenertrag:3'?
Verbrauch, o ) L.
Fufabdruck; = ———————— . Fiir jede regenerierbare Ressource i wird der
Fldchenertrag,

durchschnittliche globale Fliachenertrag bei ihrer Gewinnung berechnet. Die
verschiedenen Landnutzungsarten haben unterschiedliche Flachenertrige, so ist
Ackerland sehr viel produktiver als Meeresfliche. Um die verschiedenen Res-
sourcenverbrauche einheitlich zusammenzufiihren, werden die Flichen jeder
Landnutzung nach ihrem Aquivalenzfaktor’'® gewichtet, der die Ertragsunter-
schiede ausgleicht. Zur Vergleichbarkeit zwischen Landern benutzt man den
okologischen Flachenverbrauch pro Einwohner, ein Beispiel illustriert Box 6.

Dem FuBabdruck eines Raumes kann seine dkologische Kapazitit, welche die
Tragfihigkeit angibt, gegeniibergestellt werden.3'* Diese Flidche steht fiir den
Verbrauch erneuerbarer Ressourcen zur Verfligung. Das Angebot wird anhand
der vorhandenen Fliachen nach deren Landnutzungsart und des Verhéltnisses
der durchschnittlichen lokalen und globalen Flichenertrige berechnet:

lokaler Flichenertrag
globaler Fldchenertrag -

okologische Kaparzitdt einer Landnutzung = Fliche -

Die 6kologische Kapazitit driickt eine interregional vergleichbare virtuelle Fla-
che aus, die nicht mit der realen lokalen Fliche iibereinstimmen muss. In Mit-
teleuropa etwa ist der lokale Flichenertrag iiberdurchschnittlich hoch, wodurch
die Kapazitit die reale Flache {ibersteigt.

312 Es kann auch eine erneuerbare ,Ersatzressource‘ benutzt werden, wie CO, absorbieren-
der Wald fiir fossile Brennstoffe.

moglicher Flichenertrag der Landnutzung j

313 Definition: Aquivalenzfaktor ; =
q 4 ! mittlerer méglicher Flichertrag aller Landnutzungen ’

vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 11-12.
314 Der Begrift der Tragfahigkeit bezieht sich hier auf das Modell des dkologischen Fuf3ab-
drucks.
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Box 6: Beispiel von Argentiniens Soja-FuBabdruck 2005

Sojaernte: 38,3 Mio t; Import von Soja: 0,7 Mio t; Export von Soja: 36,4 Mio t.
Der Konsum im Land ist folglich: (38,3 + 0,7 — 36,4) Mio t = 2,6 Mio t.

Bei einem Weltdurchschnittsertrag von 2,2 t/ha betrug der normierte Verbrauch
von Ackerland fiir Soja:

FUBabdrUCkSoja - \{erbraUChSDja - 2,6 Miot
Flachenertrags,,  2,2t/ha

bzw. 0,03 ha pro Person.

Ackerlandnutzung ist 2,2 mal intensiver als die durchschnittliche Landnutzung,
weshalb der obere Wert noch mit diesem Aquivalenzfaktor fiir Ackerland multi-
pliziert wird. Zum gesamten FuRabdruck Argentiniens von 2,3 gha/Person- in
globalen Hektar (gha) trug der Sojaverbrauch also 0,03 ha/Person - 2,2 =
0,07 gha/Person bei.

= 1,2 Mioha

Fiir die Berechnung nationaler 6kologischer FuBabdriicke werden vornehmlich
o6konomische und biophysische Daten internationaler statistischer und wissen-
schaftlicher Behorden verwendet. Die Hauptquelle sind Datenbanken der UN
Food and Agricultural Organization (FAO), sie werden unter anderen durch die
UN Commodity Trade Statistics Database (UN Comtrade) fiir Handelsdaten

erginzt.’3

3.5.2 Globales AusmaRB des 6kologischen FuBabdrucks

Die nationalen Flachenverbrauche zeigen fiir 2003 ein deutliches Nord-
Siid-Gefille.?'® Die Staaten mit hohem Einkommen?®!” verbrauchen mit durch-
schnittlich 6,4 ha pro Person achtmal soviel wie die mit niedrigem Einkommen
(0,8 ha/P). Die Lander mittleren Einkommens liegen mit 1,9 ha/P noch unter
dem Weltdurchschnitt von 2,2 ha/P.3!8

Wihrend der FuBabdruck pro Person weltweit in den letzten 40 Jahren um
knapp ein Drittel zugenommen hat und seit Mitte der 1970er Jahre in etwa sta-
bil bleibt, hat der gesamte globale FuBabdruck relativ zur Okokapazitiit um gut
150 % zugenommen (Abbildung 7). Den Hauptanteil des globalen 6kologi-

315 Wackernagel et al. 2005, S. 7-8.

316 vgl. Abschnitt 8.1, Abbildung 70. Vgl. Hails/Loh/Goldfinger 2006, S. 14-16.
317 Einkommenseinteilung der Weltbank.

318 Hails/Loh/Goldfinger 2006.
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schen FuBabdrucks verursachen die fossilen Energietridger durch den Aussto3
von Kohlendioxid bei ihrer Verbrennung (Abbildung 8).
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Abbildung 7: Globaler 6kologischer FuBabdruck und 6kologische Kapazitat
Relativer Verlauf von globalem 6kologischen FuRabdruck im Verhaltnis zur 6kologi-
schen Kapazitat. Ohne Osteuropa und Gemeinschaft unabhangiger Staaten. Eige-
ner Entwurf auf Basis von GFN 2005 b.

Landnutzungsanteile

CO,-Fléche
Ackerflache
Weideflache
Forstflache
Fischfanggriinde
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oo n

Abbildung 8: Landnutzungsanteile des globalen ékologischen
FuBabdrucks 2005.
Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von GFN 2008.
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Der 6kologische FuBabdruck der Lander weist eine deutliche positive Korrela-
tion mit ihren Pro-Kopf-Einkommen auf. Das Bruttoinlandsprodukt in Kauf-
kraftparitdt gibt ungefidhr an, wieviel eine Volkswirtschaft konsumiert. Wie
gro3 dabei der Naturverbrauch ist, hingt zudem von Wirtschaftsweise und
Konsummustern sowie den ,Preisen fiir Natur® ab.3!?

3.6 Okologisch ungleicher Tausch

Handel ist eine Voraussetzung fiir die Uberwindung lokaler natiirlicher Gren-
zen und ein wichtiges Schmiermittel fiir den rasch zunehmenden Naturver-
brauch. Denn die Grenzen der lokalen Naturressourcen stellen einen
limitierenden Faktor fiir das Wirtschaften dar. Dem Austausch dieser Ressour-
cen, insbesondere ihr Import aus den peripheren Lindern in die Lander des
Zentrums, fallt somit eine entscheidende Rolle fiir kapitalistisches Wachstum

zu.320

Bodenschitze, vor allem Edelmetalle, waren die ersten Giiter, die aus den von
westeuropdischen Machten eroberten und kolonialisierten Gebieten nach
Europa geschafft wurden. Bald schloss der koloniale Handel — und Raub —
auch Agrarprodukte mit ein, wofiir in groBem Stil die Plantagenwirtschaft in
den Kolonien eingefiihrt wurde. Neben der verausgabten Arbeitskraft, teilweise
durch Sklaverei, kam es zu einem Stofftransfer in die Zentren.’?! Seit dem 2.
Weltkrieg flieen fossile Energien in immer groferem MaBle in die Industrie-
ldnder, mit Erd6] als Haupttrager des gegenwirtigen Akkumulationsregimes.3??
Dieser 6kologisch ungleiche Tausch fordert durch bergbauliche und agrarische
Rohstoffe die kapitalistische Entwicklung in den Zentren.

Okologisch ungleicher Tausch liegt vor, wenn sich die gehandelten Waren nach
ihrem ,0kologischen Gehalt® unterscheiden und ein Transfer an natiirlichen

Ressourcen erfolgt. Dazu wird eine physische Handelsbilanz3??

aufgestellt: Ein
Land verliert dementsprechend im Handel 6kologisch, wenn seine Exporte bei-

spielsweise einen grofleren dkologischen FuBlabdruck als seine Importe haben

319 vgl. Chambers/Simmons/Wackernagel 2000, S. 128.

320 vgl. Wackernagel/Giljum 2001.

321 In Form des Sklavenhandels gab es auch einen ,Menschentransfer‘. Vgl. Amin 1997,
S. 37-38; Amin 1975, S. 160-162.

322 vgl. Podobnik 2002, S. 253-262.

323 Schiitz/Bringezu 2008, S. 121.
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(vgl. auch Abbildung 7 in Abschnitt 3). Diese Version wird im Folgenden als
okologischer Transfer angesprochen.

3.6.1 Ansitze zur Quantifizierung — 6kologische bzw. physische
Handelsbilanzen

Der Naturverbrauch des Menschen und der 6kologische ,Gehalt® ausgetausch-
ter Waren kann {iber verschiedene Indikatoren erfasst werden. Die Ansitze
betrachten die Energie- oder Stoffstrome der Wirtschaft und messen dabei Gro-
Ben wie Energie- oder Materialeinsatz, Emissionen oder den Flachenverbrauch.
Bei allen Ansétzen kristallisiert sich der ungleiche Verbrauch von Ressourcen
ebenso wie ein Materialtransfer von den Peripherien ins Zentrum heraus.

Materialaufwand

Die Stoffstromanalyse (Material Flow Analysis MFA)3?* nimmt den Material-
aufwand einer Volkswirtschaft als Mal} fiir den Naturverbrauch. Das gesamte
im Wirtschaftskreislauf eingesetzte Material, die Rohstoffe und gegebenfalls
die bei der Gewinnung anfallenden unverwerteten Stoffe, wird in Masseeinhei-
ten erfasst und summiert.’>> Spezielle Anwendung auf die AuBenwirtschaft fin-
det das Konzept iiber physische Handelsbilanzen, bei denen der
Materialeinsatz aller im- und exportierten Produkte gegeniibergestellt wird.32¢
Nach dieser Berechnung hat etwa die EU einen steigenden materiellen Import-

iiberschuss.??’

Einen Problempunkt bei den Stoffstromanalysen stellt die mangelhafte Ver-
gleichbarkeit der Umweltfolgen verschiedener Materialeinsétze dar. Beispiels-
weise miissen fiir eine Tonne Zinnerz 3500 t und fiir eine Tonne Rohdl etwa 1 t
Material, hauptsichlich Aushub, ,aufgewendet® werden.>?® Ohne diesen ,,0ko-
logischen Rucksack**? fehlt eine wichtige Wirkung auf die Umwelt, mit ihm
kann der aus der Massendifferenz abgeleitete unterschiedliche Umweltschaden
ebenfalls verzerrt werden. Entsprechend vorsichtig sind aufsummierte Materi-
aleinsitze zu interpretieren. Ferner ist die Bestimmung der 6kologischen Ruck-

324 Als ,,Pioniere gelten hierfiir das Wuppertal Institut und das Institut fiir Interdisziplinire
Forschung der Universitéit Klagenfurt. Vgl. Pérez-Rincon 2006, S. 7.

325 wvgl. Bringezu 2000, S. 1-3 u. S. 79-83.

326 vgl. Eisenmenger/Giljum 2004, S. 81-82.

327 vgl. Schiitz/Moll/Bringezu 2003, S. 33-38.

328 Bringezu 2000, S. 223.

329 Schiitz/Bringezu 2008, S. 98.
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sdcke sehr aufwéndig und es gibt noch keine globale Erfassung.

Die Stoffstromanalyse ist jedoch die wohl am meisten verbreitete Methode.
Um die eigenen Ergebnisse zu ergdnzen und ihre Giite zu bewerten, werden in
Abschnitt 7.2 die Materialbilanzen mit den 6kologischen Transfers nach dem
FuBabdruck verglichen.

, Verschmutzungsbilanzen‘

¢330 oder den ,Umwelt-Terms of Trade*

In den , Verschmutzungs-Terms of Trade
werden die Emissionsbilanzen der gehandelten Giiter gegeniibergestellt. Die
Bilanz der im Handel enthaltenen Emissionen ist Anfang der 1990er Jahre fiir
zentrale Regionen positiv: die Produktion der importierten Waren hat eine gro-
Bere Luftverschmutzung zur Folge als die der exportierten Waren, die Industri-
elander profitieren also durch geringere inldndische Belastungen. Bei diesem
Ansatz gibt es aufgrund mangelnder Daten keine Bilanzen fiir periphere Lan-
der. Zudem fehlt eine Differenzierung des technischen Stands der Produktion,

was die Ergebnisse verzerrt.*3!

Der hier verwendete 6kologische FuBlabdruck erfasst die Umweltauswirkungen
und das produktive Potenzial der Natur, das eine zentrale Rolle beim 6kolo-
gisch ungleichen Tausch spielt, am ausgewogensten. Denn durch seine empi-
risch ermittelten Umrechnungsfaktoren vereinheitlicht er die verschiedenen
Nutzungsarten der Natur,*3? und durch die Summierung aller Flachennutzungen
werden der Naturverbrauch verschiedener Regionen sowie deren Austausch-
verhiltnisse miteinander vergleichbar.3

3.6.2 Okologischer Transfer nach dem 6kologischen FuRBabdruck
Der selbst ermittelte 6kologische (Netto)Transfer ergibt sich aus der Differenz
zwischen dem 6kologischen FuBBabdruck der Importe und Exporte:

okologischer Transfer =

okologischer Fuf3abdruck der Importe — okologischer Fuf3abdruck der Exporte.’?

330 vgl. Antweiler 1996.

331 vgl. Muradian/O'Connor/Martinez-Alier 2002; S. 63-64.

332 vgl. u.a. Wackernagel/Rees 1997.

333 verdffentlicht als Okologischer FuBabdruck der Nationen, weltweit zuletzt Ve-
netoulis et al. 2004, EU-weit Wackernagel et al. 2005.

334 eigene Definition, zu unterscheiden von den Nettoimporten (Verbrauch — Produktion
okologischer Kapazitit ) von WWF/Redefining Progress 2000. Deren Nettoimporte

89



Der okologische Transfer gibt die tatsdchliche FuBabdruck-Handelsbilanz
unabhingig von der monetiren Handelsbilanz wieder.’** In den Im- und Expor-
ten sind alle nachwachsenden Rohstoffe direkt iiber den Flachenaufwand und
die fossilen Energien iiber die CO,-absorbierende Fldche enthalten. Andere
nicht erneuerbare Rohstoffe (Mineralien) werden iiber die bei Gewinnung und
Verarbeitung aufgewendete Energie — ihre ,graue Energie‘ — erfasst, sie wird
ebenfalls in CO,-absorbierende Flache umgerechnet. Verarbeitete Giiter enthal-
ten den FuBabdruck ihrer primédren Rohstoffe sowie ihrer grauen Energie.*¢ In
Box 7 ist ein Beispiel dargestellt.

Box 7: Beispiel von Argentiniens 6kologischem Nettotransfer 2002
FuRabdruck-Importe: 10,1 Mio ha

FuRabdruck-Exporte: 107,5 Mio ha

- Okologischer Transfer = 10,1 Mio ha — 107,5 Mio ha = - 97,4 Mio ha

bzw. - 2,5 ha/Person

Argentinien verliert im Jahr 2002 6kologischen FuRabdruck von 2,5 ha/Person.

Dabei ist zu beachten, dass Argentinien einen monetaren Handelstiberschuss
von 17,8 Mrd. US-$ hat — 8 Mrd. US-$ Importe gegentiber 25,8 Mrd. US-$ Ex-
porten. Bei ausgeglichener Handelsbilanz wéare der 6kologische Transferverlust
dementsprechend geringer.

Differenzierte Schitzungen iiber FuBabdruckimporte und -exporte mit Auf-
schliisselung nach den Handelspartnern gibt es fiir Finnland im Jahr 2000. Es
erweist sich selbst gegeniiber Entwicklungslédndern als Nettoexporteur, allein
von Russland erhilt es im Handel einen 6kologischen Uberschuss. Allerdings
stellt Finnland mit seiner grofen 6kologischen Pro-Kopf-Kapazitéit unter den
Industrieldndern eine Ausnahme dar. Aulerdem weist es einen groflen moneti-
ren Exportiiberschuss auf: bei ausgeglichener monetdrer Handelsbilanz wiirden
die 6kologischen Importe die Exporte iibersteigen, dies spiegelt sich auch in
den hoheren Preisen fiir den exportierten FuBabdruck wider.33” Ferner ist bei
dieser auf ein Land eingeschrinkten Rechnung nicht zu erkennen, inwiefern

wurden in Lipke 2002 und 2003 neben anderen verwendet.

335 Daher ist er auch als ,Nettotransfer® zu verstehen. Im empirischen Teil wird noch eine
um die nominale monetdre Handelsbilanz korrigierte Variante eingefiihrt.

336 vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 14-18.

337 vgl. Andersson/Nevalainen 2003 (S. 8-13).
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importierter Fulabdruck der anderen Industrielénder, die aus der Peripherie
okologische Kapazitit gewinnen und die wichtigsten Handelspartner sind, indi-
rekt Finnland zugute kommt.33® Dieser Nachteil wére mittels der Ausweitung
der 6kologischen Handelsbilanz — jeweils mit Ziel und Herkunft — auf mog-
lichst viele Lander zu umgehen.3%

3.7 Einschitzung von 6kologischem FuBBabdruck und Transfer als
Quantifizierungsmethode

Die Schwichen des 6kologischen FuBabdrucks beruhen hauptséchlich darauf,
dass nicht alle Wirkungen auf die Umwelt statistisch erfasst werden und somit
auch nicht in den Flichenaufwand einbezogen werden konnen. Viele in der
Literatur diskutierten Nachteile und Einschrinkungen des Modells gelten ins-
besondere fiir die Anwendung als Planungsinstrument.34°

3.7.1 Kritik am 6kologischen FuBabdruck

Die Kritikpunkte beruhen weitestgehend auf den vereinfachenden Annahmen
der Berechnungsmethode, die der eingeschrinkten Verfiigbarkeit von Daten
sowie einem begrenzten Berechnungsaufwand geschuldet sind. Die Daten
erfassen weitgehend die Produktion und den Handel mit Rohstoffen, bei verar-
beiteten Waren kommt es aber zu Ungenauigkeiten sowohl bei der Bestim-
mung des Rohstoffaufwandes als auch bei dessen Zuordnung zum Verbraucher.
Zudem werden die Umweltwirkungen nicht vollstindig erfasst. Die wesentli-

chen Fehlerquellen umfassen folgende Punkte:3*!

A) Durch die fehlende Unterscheidung der Anbau- und Verarbeitungsmethoden
wird die eigentliche Auswirkung nicht exakt erfasst. Die Methode dient
vielmehr der ausgewogenen Schétzung des gesamten Naturverbrauchs als
der lokalen Bestimmung von Nachhaltigkeit.

338 Herkunftsland ist immer das Land der letzten Wertschopfung, der Flachenverbrauch
kann aber zu einem Teil schon zuvor in einem anderen Land aufgetreten sein.

339 Das Hauptproblem fiir eine globale Analyse ist die Erfassung von (vergleichbaren)
Handelsdaten in physikalischen Einheiten mit Differenzierung nach Handelspartnern.

340 Die umfassendste Kritik liegt von van den Bergh/Verbruggen 1999 vor. Eine Ubersicht
bietet Lipke 2002, S. 26-27.

341 vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 24-26; Loh 2000, S. 10-12.
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B) Abfille, die in der Produktion anfallen, konnen bisher nur dem produzieren-
den Land zugerechnet werden, auch wenn die Produkte exportiert und
anderswo konsumiert werden.

C) Einige Nutzungen der Natur und Auswirkungen auf die Umwelt, wie etwa
von giftigen Emissionen, werden aufgrund methodischer Schwierigkeiten
nicht erfasst.

D) Der FuBBabdruck des Auslandstourismus wird dem Zielland zugerechnet und
damit nicht dem eigentlichen Verursacher.’*> Immerhin wird der Energiever-
brauch des weltweiten Schiffs- und Flugverkehr im Verhéltnis zum gesam-
ten Energieverbrauch der Lander aufgeteilt, und nicht den Herkunftslandern
der Verkehrsmittel.**3

E) Fossile Brennstoffe werden lediglich iiber die Waldfliche erfasst, die zur
Absorption des Kohlendioxids notwendig ist, das bei ihrer Verbrennung
anfdllt. Nuklearenergie wird die der Energie proportionale Fliche zuteilt.

F) Mineralien und weiterverarbeitete Produkte kdnnen nur iiber die Prozess-
energie, die graue Energie, mit beriicksichtigt werden.

Der letzte Punkt betrifft speziell den Transfer. Denn verarbeitete Giiter, die
einen groflen Anteil des Handels ausmachen, konnen nur indirekt iiber ihren
Rohstoffaufwand und die graue Energie in einen Flachenaufwand umge-
rechnet werden. Hierfiir miissten fiir alle gehandelten Waren Lebenszyklus-
analysen gemacht werden, die den Rohstoffeinsatz genau erfassen und den
richtigen Handelspartnern zuordnen. Diese existieren aber nur fiir wenige
Produkte, die dann stellvertretend fiir ganze Produktgruppen verwendet
werden. Dabei bleiben Produktbesonderheiten und Unterschiede in der Pro-
duktion unberiicksichtigt.344

3.7.2 Folgerungen fiir die Anwendung des ékologischen FuBabdrucks

Die Erfassung des Naturverbrauchs durch den Fullabdruck ist nicht vollstandig.
Es handelt sich vielfach um systematische Fehler, die alle Lander gleicherma-
Ben betreffen. Dabei besteht eine hohe Wahrscheinlichkeit, dass der Fufab-

342 vgl. Loh 2000, S. 12.
343 Wackernagel et al. 2005, S. 14.
344 vgl. Wackernagel 1999, S. 607-608; Wackernagel et al. 2005, S. 18.
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druck unterschétzt wird.’** Folglich kann das Konzept lediglich als Indikator
fiir eine 6kologisch nicht nachhaltige Entwicklung dienen, liefert jedoch keine
beweiskriftigen Anzeichen fiir einen nachhaltigen Entwicklungsweg.

Dieses Kriterium ist aber unerheblich fiir den Vergleich von Naturverbrauch
und 6kologischer Handelsbilanz unter den Léndern — solange es hauptsédchlich
um den Ressourcenverbrauch geht und weniger um die Umweltauswirkungen.
Der 6kologische FuBabdruck und Transfer stellen vielmehr den Zugang eines
Landes zu natiirlichen Ressourcen dar, unabhingig davon, wie diese gewonnen
oder genutzt werden. Die angesprochenen systematischen Fehler diirften sich
tendenziell ausgleichen. Im hier verwendeten Rahmen, wo die Differenzen der
nationalen FuBabdriicke und Transfers von Fuflabdruck analysiert werden,
stellt der okologische FuBabdruck trotz seiner Mingel ein aussagekriftiges
MaB dar. Allerdings bietet sich der Vergleich bzw. die Ergédnzung durch empiri-
sche Ergebnisse der Stoffstromanalysen an, was in Kapitel 5.2 erfolgt.

3.8 Zusammenfassung: Folgerungen fiir die Berechnung von
ungleichem Tausch

Die dargelegten Methoden ermdglichen eine Quantifizierung des ungleichen
Tauschs in zwei Dimensionen.

Die Kaufkraftmethode bestimmt iiber die Preisunterschiede zwischen den Lan-
dern den monetiren Transfer. Bei einer Ubereinstimmung zwischen gesamt-
wirtschaftlichen Preisen mit den Exportpreisen handelt sich dabei um einen
Transfer von Produktleistung, es werden also ungleiche Werte getauscht. Bei
fehlender Ubereinstimmung handelt es sich um einen Transfer von Produkti-
onspotenzial, das die Lander in der globalen Arbeitsteilung ungleich nutzen
konnen. In seltenen Féllen, wenn die Diskrepanz zwischen gesamtwirtschaftli-
chen und Exportpreisen grof3 ist, wird liber die Kaufkraftparititen keine der
beiden Transferformen wiedergegeben. Daher sind die monetdren Transfers mit
den Exportpreisindizes zu vergleichen, um niheren Aufschluss zu geben, wie
genau und in welcher Form der monetére Transfer vorliegt.

345 vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 25.
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Als Konsequenz der erweiterten Interpretation des monetiren Transfers wird
der Aspekt des Produktionspotenzials in die erste Unterthese (Abschnitt 1.4)
aufgenommen:

— Aufgrund unterschiedlicher Preisniveaus bzw. einer ungleichen Nutzung der
Produktionspotenziale gibt es einen monetdren Transfer zwischen armen und
reichen Landern. Er ldsst sich anhand der Abweichung der Kaufkraftparité-
ten von den nominalen Wechselkursen, welche die Preisunterschiede bzw.
die ungleiche Nutzung der Produktionspotenziale fiir die jeweiligen Lénder-
exporte wiedergibt, bestimmen.

Die Handelsbilanz des 6kologischen FuBlabdrucks bestimmt den 6kologischen
Transfer. Der 6kologische FuBabdruck gibt den durchschnittlichen Naturver-
brauch der gehandelten Giiter an und der 6kologische Transfer den Gewinn
oder Verlust von Naturverbrauch beim ungleichen Tausch. Die Umrechnungs-
methode von Naturverbrauch in Fldchenaufwand beriicksichtigt aber keine
Nachhaltigkeitskriterien der Flachennutzung und erfasst auch nicht alle Arten
von Naturnutzung. Zur genaueren Einschitzung der Zuverldssigkeit der
Methode werden die Okologischen Transfers mit Stoffstrombilanzen vergli-
chen, die die Masse der gehandelten Giiter erfassen.

Der Vergleich der berechneten Transfers findet in Kapitel 5 auf allgemeiner
Ebene statt. Der monetéire Transfer wird anschlieBend bei der Vorstellung der
quantitativen Ergebnisse noch jeweils mit den Exportpreisindizes abgeglichen.
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Teil Il - Quantitative Untersuchung von ungleichem
Tausch und Naturverbrauch

Gemél den dargestellten Ansédtzen der Weltsystemtheorie und der 6kologi-
schen Okonomie gibt es ungleichen Tausch in mindestens zwei Dimensionen —
der monetédren und der 6kologischen. Der monetéire und 6kologische Transfer
werden als reproduktives Element in einer hierarchischen globalen Arbeitstei-
lung verstanden und bilden damit eine Ursache fiir die ungleiche wirtschaftli-
che Entwicklung im kapitalistischen Weltsystem. Die empirischen
Untersuchungen in diesem Teil der Arbeit sollen diese theoretischen Uberle-
gungen priifen, indem sie quantitative Ergebnisse {iber das Ausmal} der Trans-
fers, ihre rdumliche Verteilung und ihren Zusammenhang mit der
wirtschaftlichen Entwicklung in Form von Einkommen und Naturverbrauch
liefern.

Bevor jedoch die Transfers in den Kapiteln 6 bis 9 auf den drei rdumlichen
Ebenen dargestellt und gedeutet werden, bedarf es noch einer genaueren Erléu-
terung der verwendeten Daten und Methoden, wobei die Einschédtzung von
deren Zuverldssigkeit und die gegebene Anpassung der Vorgehensweise im
Mittelpunkt stehen. Aufgrund des bereits dargelegten Interpretationsspielraums
beim monetédren Transfer und der im folgenden Abschnitt darzulegenden Ein-
schrankungen der Quantifizierungsmethoden wird zudem ein empirischer Ver-
gleich zwischen den berechneten Transfers und alternativen Grofen — den
Exportpreisindizes und den Stoffstrombilanzen — in Kapitel 5 vollzogen, um
anschlieBend die Ergebnisse genauer deuten zu konnen.

4 Daten und Methoden - Zuverlassigkeit der
Untersuchung

Zu Beginn des Jahres 2008 wurden neue Kaufkraftparititen von der Weltbank
veroffentlicht. Die aktuellen Daten weichen flir viele &rmere Lander derart von
den alten ab, dass das Kaufkrafteinkommen der Lander um bis zu 50 % niedri-
ger als zuvor ausfillt. ,,Hunderte von wissenschaftlichen Artikeln iiber die
Konvergenz oder das Auseinanderdriften der Einkommen der einzelnen Lénder
wurden im letzten Jahrzehnt veréffentlicht — und alle basieren auf Zahlen, die
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sich jetzt als falsch erwiesen haben.“34 Wenngleich Begriffe wie ,falsch® oder
,richtig®, wie bereits in der Einleitung angesprochen, im Bereich der quantitati-
ven Abbildung sozialer Begebenheiten wenig geeignet sind, haben die neuen
Daten weitreichende Auswirkungen auf die darauf beruhenden statistischen
Untersuchungen. Das gilt auch fiir die hier vorgenommenen Berechnungen, die
noch auf den alten Kaufkraftparititen beruhen. Da die neuen Kaufkraftparité-
ten erst veroffentlicht wurden, nachdem die Berechnungen der Transfers in die-
ser Arbeit auf allen rdumlichen Ebenen bereits abgeschlossen waren, und sie
zudem nur einen kiirzeren Zeitraum abdecken,**” werden sie in dieser Untersu-
chung nachtriaglich zum Vergleich und zur ,Kalibrierung‘ der Ergebnisse ver-
wendet.

Insbesondere aufgrund dieser zusétzlichen Unsicherheit beziiglich der quantita-
tiven Einschétzung der Transfers werden die in dieser Arbeit verfolgten Ziele
den angewendeten Methoden und Daten gegeniibergestellt. Auf diese Weise
soll abgeschitzt werden, wie weitreichende und zuverldssige Aussagen aus den
quantitativen Untersuchungen getroffen werden konnen. In Kapitel 3 wurden
bereits die Grundlagen der Methoden ausfiihrlich dargestellt und diskutiert,
wobei entscheidende Einschrankungen benannt wurden. Im vorliegenden Kapi-
tel werden die zur Anwendung der Methoden notwendigen Daten nach ihrer
Zuverléssigkeit und Vollstdndigkeit beurteilt, um daran die Vorgehensweise der
Untersuchung zu orientieren und letztlich deren Aussagemoglichkeiten abzu-
schitzen.

4.1 Ziele, Methoden und Daten der empirischen Untersuchung

Das grundlegende Ziel dieser Arbeit besteht darin, die Verbindung zwischen
ungleichem Tausch und ungleicher Entwicklung zu kldren, indem der unglei-
che Tausch und der wirtschaftliche Entwicklungsstand in monetérer und 6kolo-
gischer Dimension quantifiziert werden. Die Quantifizierung soll fiir méglichst
viele Léander iiber einen moglichst langen Zeitraum durchgefiihrt werden, um
die zeitliche Entwicklung von monetidrem und 6kologischen Transfer auf der
einen und von Einkommen und Naturverbrauch auf der anderen Seite nachzu-
vollziehen und ihren Zusammenhang zu untersuchen.

346 Milanovic 2008 b (sandimgetriebe.attac.at [17.7.2008]).
347 Die neuen Kaufkraftparititen sind bislang nur ab 1980 verdffentlicht, wobei die alten
Kaufkraftparititen um den Korrekturfaktor vom Basisjahr 2005 modifiziert wurden.
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Zur Berechnung des monetéren Transfers im Zeitraum von 1960 bis 2003 wer-
den Daten zu Handelsstromen zwischen allen Lindern vom IMF und Kauf-
kraftparitéiten aus der Penn World Table 6.2 herangezogen.’*® Die Penn World
Table liefert zugleich nominale Einkommen und Kaufkrafteinkommen sowie
die Bevolkerungszahlen.

Der monetire Transfer MT zwischen zwei Landern 4 und B ergibt sich aus den
Wechselkursverzerrungen d und den Handelsstromen der Lénder. Er ist die
Differenz der Kaufkraftwerte der gehandelten Waren:34°

MT = Kaufkrafiwert in Land B — Kaufkraftwert in Land A.

Fiir den nominalen Export X von Land 4 nach Land B ist MT = (d,—d )X .
Ein entsprechender Transfer kann flir den Import berechnet werden. Da
Importe gegen Exporte getauscht werden, wird der Transfer nur ,einfach’
berechnet. Die Handelsbilanz ist jedoch oft nicht ausgeglichen und Ein- und
Ausfuhrstrukturen sind nicht identisch, daher wird der Mittelwert von Export-
und Importtransfer als eigentlicher Transfer bestimmt. In den Handelstabellen
des IMF sind zwei Export- und Importwerte angegeben, je einer zwischen Her-
kunfts- und Zielland. Die Exporte X, von A als Herkunftsland nach B als Ziel-
land entsprechen nicht genau den Importen Mz von B als Herkunftsland aus 4
als Zielland, und umgekehrt. Dies liegt zum Einen an den unterschiedlichen
Wertungen fiir Im- und Exporte (c.i.f. gegen f.0.b.)*°, zum Anderen an nicht
einheitlicher Erfassung in den jeweiligen Léndern. Daher werden alle vier
Export- und Importwerte als Handelswert gemittelt:

[ X+ X+ M+ M|

4
Naturverbrauch und 6kologischer Transfer werden anhand des okologischen

MT =[d,—d,|

FuBabdruckes bestimmt. Der 6kologische FuBBabdruck der untersuchten Staaten
und ihrer Exporte und Importe sowie die physischen Export- und Importmen-
gen fossiler Brennstoffe flir die Jahre von 1961 bis 2002/03 wird vom Global
Footprint Network zur Verfiigung gestellt.3>!

348 Direction of Trade Statistics (IMF 2005) und Direction of Trade Statistics Historical
(IMF 2004). Heston/ Summer/Aten 2006.

349 vgl. Abschnitt 3.3.2.

350 c.i.f. (= cost, insurance, freight) umfasst die Transportkosten, die bei Importen
generell mit eingerechnet werden; f.o.b. = (free on board) lasst diese weg, sie
sind Standard fiir Exportpreise.
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Der &kologische (Netto-)Transfer OT ergibt sich aus der Differenz zwischen
dem &kologischen FuBabdruck OF der Importe und Exporte:332
OT = OF der Importe — OF der Exporte.

Die FuBlabdruckimporte und -exporte enthalten alle erneuerbaren Ressourcen
sowie die graue Energie der gehandelten Mineralien und Industriegiiter. Die
Energieimporte und -exporte in Form fossiler Brennstoffe werden in 6kologi-
schen FuBabdruck umgerechnet und ergiinzt.’3

Der 6kologische Transfer gibt die 6kologische Handelsbilanz wieder und ist im
Gegensatz zum monetidren Transfer von der monetdren Handelsbilanz abhén-
gig. Um einen Vergleichswert fiir eine angenommene nominal-monetir ausge-
glichene Bilanz zu erhalten, wird der dkologische Transfer zusitzlich um das
Verhiltnis aus nominalen Importen Myoy und Exporten Xyoy korrigiert. Als
korrigierter Okotransfer ergibt sich:

Okotransfer = %[OFder Importe-(1+—"2L)—OF der Exporte-(1+ %)] .

NOM NOM

Der Okotransfer gibt quasi die Differenz der ,6kologischen Dichte‘, d. h. wie-
viel FuBlabdruck sie pro monetirer Einheit enthalten, von Im- und Exporten an.
Fiir Analysen iiber ldngere Untersuchungszeitriume wird der Okologische
Netto-Transfer gebraucht, denn er gibt den eigentlichen Transferfluss wieder.
Weil ein kurzzeitig unausgeglichener Auflenhandel den Netto-Transfer stark
verzerren kann, wird fiir Einzeljahre zum Vergleich mit dem monetéren Trans-
fer der Okotransfer benutzt. Beide werden im Weiteren als 6kologische Trans-
fers bezeichnet.

Im Folgenden ist zu kldren, an welchen Stellen die Vorgehensweise durch die
verfligbaren Daten eingeschriankt und wie sie daran angepasst wird.

4.2 Einschrankungen durch die verfiigbaren Daten

Fiir die Quantifizierungsmethoden werden Sekundérdaten verwendet, die fiir
andere Zwecke erhoben werden. So kommt es, insbesondere bei der Quantifi-
zierung des monetdren Transfers, zu strukturellen Unstimmigkeiten zwischen

351 GFN 2005 b. Vgl. auch Anhang D.1. Die FuBlabdriicke reichen bis 2003, die Export-
und Importwerte bis 2002.

352 vgl. Abschnitt 3.6.2.

353 Umrechnung in Anhang D.1.
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Methode und Daten. Ferner weisen die verwendeten Daten Liicken auf und
sind ungenau, auflerdem kann ihre Zuverldssigkeit nicht quantifiziert werden.

4.2.1 ,Strukturelle Ungenauigkeit*

Dass die Daten nicht genau dem gewiinschten Untersuchungsgegenstand ent-
sprechen, liegt sowohl an der Struktur ihrer Erhebung als auch der Struktur der
Untersuchung. Wenn beide nicht optimal aneinander angepasst werden konnen,
kommt es zu einer ,strukturellen Ungenauigkeit®.

Beim monetiren Transfer wiren international direkt vergleichbare Exportpreise
optimal, aus denen die Kaufkraftparitit fiir den Exportsektor gewonnen wiirde.
Es gibt jedoch lediglich das Exportpreisniveau fiir ein einzelnes Jahr (1996),
und die globale Vergleichbarkeit der Exportgiiter ist durch ihre Unterschiede
infolge der globalen Arbeitsteilung sehr ungenau. Daher wird auf die gesamt-
wirtschaftlichen Kaufkraftparititen zuriickgegriffen. Diese liefern, wie in
Abschnitt 3.3 und 3.4 dargelegt, zumindest tendenziell den Kaufkraftwert auch
der Exportgiiter und in jedem Fall das Produktionspotenzial der Lander.

Die monetdren Handelsstrome vom IMF geben seit 1950 die Exporte und
Importe fiir Waren zwischen allen Léndern in US-$ an. Darin sind Dienstleis-
tungen nicht enthalten, deren Anteil von etwa 16 % des internationalen Han-
dels 1980 auf knapp 20 % 2004 zugenommen hat. In den Entwicklungslédndern
ist der Anteil etwas geringer als in den entwickelten.’** Das eigentliche Han-
delsvolumen zwischen den Léndern wird somit systematisch — und mit fort-
schreitender Zeit zunehmend — unterschétzt. Entsprechend wird der monetére
Transfer um rund ein Fiinftel zu gering berechnet. Bei Einzellindern, insbeson-
dere kleinen Staaten, kann der Fehler sehr viel groBer ausfallen, worauf bei der
Ergebnisdarstellung gegebenenfalls hingewiesen wird.

AuBerdem konnen das nominale Exportvolumen und die Exportpreise durch
Exportsteuern oder Exportsubventionen verzerrt werden. Etwa subventioniert
die Européische Union teilweise ihre Agarexporte, wodurch zum einen die
Preise niedriger und damit die Wechselkursverzerrung d groBer ausfallen, und
zum anderen das Exportvolumen X geringer. Der monetére Transfer der EU
wird somit zu gering eingeschitzt, allerdings ist dieser Effekt relativ klein.35
Fiir Einzellinder kann der Effekt jedoch grofer sein, wie am Beispiel der

354 vgl. UNCTAD 2005 a, Trade in Services und Trade in Merchandise.
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Exportsteuern Argentiniens zu zeigen sein wird. Im Allgemeinen werden
Exportsteuern nur auf wenige Produkte und meist zeitlich begrenzt in den
drmeren Lénder erhoben.3%

Beim Naturverbrauch und 6kologischen Transfer werden nicht alle Leistungen
bzw. Nutzungen der natiirlichen Umwelt erfasst, unter anderem fehlt die Auf-
nahme von giftigen Abfdllen. Diese Daten werden entweder statistisch gar
nicht aufgenommen oder sie sind nicht richtig zuzuordnen.?>’

Diese grundlegenden Einschriankungen, die groBtenteils bereits im vorherigen
Kapitel behandelt wurden, verhindern eine vollstindige Darstellung, setzen die
Methodik jedoch nicht auBler Kraft. Zur Sicherung sind die Ergebnisse mit
anderen statistischen Groflen zu vergleichen: der monetire Transfer mit den
Terms of Trade und der 6kologische FuBabdruck und Transfer mit dem Materi-
alaufwand. Eine hohe Ubereinstimmung spriche fiir die Zuverldssigkeit der
berechneten Transfers.

AuBlerdem konnen beide GroBen nur auf Basis von Nationalstaaten bestimmt
werden, da sie die grundlegenden statistischen Einheiten in der Weltwirtschaft
bilden. Nationalstaaten bilden also die kleinste rdumliche Einheit. Sie werden
zusitzlich zu Regionen und Zonen zusammengefasst, womit die Untersuchung
grober, die Ergebnisse aber auch sicherer werden. Denn Ausnahmen und Aus-
reiler einzelner Lander werden durch die Zusammenfassung zu Gruppen
gemildert. Beispielsweise steigt in Argentinien 2002 infolge der Freigabe des
Wechselkurses die Wechselkursverzerrung um fast 300 %. Die Exportpreise
sind aber nicht in gleichem MaBe gefallen. Diese UnregelméaBigkeit fallt in der
Landergruppe Lateinamerika kaum und der mittleren Zone noch weniger ins
Gewicht.

4.2.2 Lickenhafte Daten

Die Ausgangsdaten sind nur fiir einen begrenzten Zeitraum und nicht fiir alle
Lander gleichermaflien vorhanden. Der 6kologische FuBBabdruck und seine Han-
delsbilanz liegen erst ab 1961 bis 2003 vor, womit sie die Grenzen des Unter-

355 1990 betrugen die Exportsubventionen etwa 10 Mrd. €, 2001 noch knapp 3 Mrd. €
(Wiggerthale 2004), das sind gut 3 % bzw. 0,3 % der gesamten EU-Exporte (IMF
2005).

356 vgl. Piermartini 2004.

357 vgl. Abschnitt 3.7; Wackernagel et al. 2005, S. 24-26.

100



suchungszeitraumes festlegen. Kleine Staaten mit weniger als einer Million
Einwohner sind nicht beriicksichtigt und fiir die Transformationsldnder Osteu-
ropas und Zentralasiens gibt es keine Daten vor den 1990er Jahren. Ahnliche
Einschriankungen gibt es bei den Kaufkraftparititen. Sie liegen zwar ab 1950
vor, aber zunichst nur fiir 50 Lander, ab 1960 fiir 90 Linder. Auch die moneti-
ren Handelsstrome sind in fritherer Zeit liickenhafter, speziell fiir kleinere und
drmere Lander.

Fiir unterschiedlich lange Untersuchungszeitraume werden wechselnde Léan-
derzahlen verwendet. Je nach Art der Untersuchung werden alle Lander mit
verfligbaren Daten beriicksichtigt. Daher werden fiir aktuelle und kumulierte
Berechnungen mehr Lénder einbezogen als fiir eine zeitliche vergleichende
Analyse. Fiir den gesamten Zeitraum von 1961 bis 2003 kdnnen beide Trans-
fers fiir insgesamt 90 Lénder berechnet werden. Dabei fallen einige drmere
Linder, arabische Olstaaten, nahezu alle Transformationslinder sowie
Deutschland aus der Betrachtung. Sie decken aber immer noch 83 % der Welt-
bevolkerung ab. In der Untersuchung auf Regionenebene werden 20 weitere
Lander — darunter hauptsidchlich Transformationsldnder — beriicksichtigt, die
dann aber nur einen Teil der gesamten Zeitspanne abdecken. Fiir aktuelle
Transfers (ab 1995) werden alle 146 Lander beriicksichtigt, das sind 98 % der

Weltbevolkerung.?8

Mit der Beschrinkung auf 90 Lénder fiir den maximalen Untersuchungszeit-
raum wird einerseits mit den Transformationsldndern eine wichtige Gruppe
ausgelassen, andererseits decken die 90 Lander gut 80 % der Weltbevdlkerung
ab. Die hier nicht beriicksichtigten Léandergruppen werden fiir kiirzere
Zeitraume noch mit in die Betrachtung einbezogen: beispielhaft drei osteuro-
piische Transformationslinder und arabische Olstaaten ab 1970 und die GUS
ab 1995.

Der 6kologische Transfer setzt sich aus den FuBBabdruckexporten und -importen
ohne fossile Brennstoffe sowie den physischen Export- und Importmengen fos-
siler Brennstoffe zusammen. Die globale Bilanz der Exporte und Importe ist
ungleich null, d. h. es sind nicht alle Exporte und Importe erfasst. Die Fullab-
druckimporte ohne fossile Brennstoffe liegen durchschnittlich 12 % unter den

358 Im Anhang A sind alle 146 Lénder mit Zonen- und Regionenzugehdrigkeit auf-
gelistet.
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Exporten ohne fossile Brennstoffe und die Exporte fossiler Brennstoffe 30 %
unter den Importen fossiler Brennstoffe. Bei den fossilen Brennstoffen werden
erkennbare Datenliicken3® entweder aus anderen Quellen ergidnzt oder durch
den Mittelwert der angrenzenden Jahre abgeschitzt. Fiir einige kleinere Lénder
konnen die Daten nicht angemessen ergénzt werden, weil der fehlende Zeitab-
schnitt zu groB ist. Soweit der fehlende Betrag im Verhéltnis vernachlédssigbar
erscheint — was aus den vorhandenen Daten abgeleitet werden kann — werden
diese Léander trotzdem beriicksichtigt.

4.2.3 Ungenaue Daten

Die Genauigkeit der Daten kann nicht quantifiziert werden, da es fiir offizielle
Statistiken keine Fehlerangaben gibt.3®® Dabei treten drei wichtige Fehlerquel-
len fiir nationale bzw. internationale Statistiken auf: Erstens entstehen durch
die Art der Erhebung und Berechnung der Daten systematische Fehler. Zwei-
tens gelten die beim Zéhlen oder Eingeben der Werte auftretenden Fehler als
Zufallsfehler. Drittens konnen falsche Angaben in Berichten, etwa um eine Sta-
tistik fiir politische Zwecke zu manipulieren, als bewusste Fehler angesehen

werden. 36!

Wie grof} diese Fehler ausfallen kénnen, zeigen die neuesten Erhebungen der
nationalen Kaufkraftparitdten und Kaufkrafteinkommen durch das Internatio-
nal Comparison Program. ,,Uber Nacht ist die Welt &rmer geworden*,**> und
zwar insgesamt um 8 %. Das Kaufkrafteinkommen Chinas und Indiens ist
nach den neuen Zahlen 40 %, das Ghanas sogar 50 % geringer als zuvor.
Einige Kaufkrafteinkommen werden nun auch héher eingeschétzt, das von
Venezuela fast 50 % und von Nigeria sogar iiber 60 %.3%3 Das Gesamtbild
andert sich kaum, denn die Korrelation zwischen alten und neuen Kaufkraftpa-
rititen ist signifikant ( = 0,8). Armere Linder haben also weiterhin eine deut-
lich hohere Wechselkursverzerrung als reiche. Allein der Abstand zu den
reicheren Léandern ist kleiner geworden, die Standardabweichung der neuen

359 Als Datenliicken werden Nullwerte und nicht nachvollziehbare groe Abweichungen
innerhalb der Datenreihe identifiziert.

360 vgl. Wackernagel et al. 2005, S. 7; World Bank 2007 d, S. 11.

361 Wackernagel et al. 2005, S. 24-26.

362 Milanovic 2008 b (sandimgetriebe.attac.at [17.7.2008]).

363 Verdnderungen nach eigenen Vergleichen zwischen UNDP 2007 und World Bank
2008 b.
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Kaufkraftparititen ist nur etwa halb so gro3 wie die der alten (s;cr = 0,9 gegen-
iiber spwr = 1,9). Die Verdnderungen sind ndmlich insbesondere in Landern der
Peripherie und Semiperipherie groB3, die wie China bisher nicht offiziell am
Vergleichsprogramm teilgenommen haben. Fiir Linder mit niedrigem Einkom-
men fiel das Kaufkraft-BIP um durchschnittlich 30 %, flir Liander mittleren
Einkommens um knapp 20 %.%%* Diese Tendenz wird von der Penn World
Table, deren Kaufkraftdaten in den Berechnungen dieser Arbeit verwendet wer-
den, bestitigt. Sie unterteilt die Zuverldssigkeit nach Léndern in vier Stufen,
die fiir &rmere Lander geringer ausfillt.36?

Gleichwohl gibt es auch fiir die neuen Zahlen zahlreiche Fehlerquellen, aber
keine Fehlerabschitzung.’*® Beispielsweise werden die Preise hauptséchlich in
groBBen Stddten erhoben und dann auf nationale Durchschnittspreise extrapo-
liert,’¢” doch in vielen Metropolen der drmeren Lénder liegt das Preisniveau
recht nahe an dem der reichen Linder.?*® Die neueren Kaufkraftparitéiten kon-
nen allerdings insofern als ,richtiger’ im Sinne von zuverldssiger eingestuft
werden, als sie auf einer wesentlich umfassenderen Untersuchung beruhen als
die fritheren. Aus zwei Griinden konnen sie aber nicht mehr in die Berechnun-
gen dieser Arbeit eingehen. Erstens sind sie erst nach dem Abschluss der quan-
titativen Untersuchungen erschienen und zweitens sind die iiberarbeiteten
Kaufkrafteinkommen bisher nur ab 1980 erhiltlich.’®® Daher werden die
Berechnungen in ihrer Form belassen, es werden aber zu den Ergebnissen die
entsprechenden Abweichungen der neuen Kaufkraftdaten angegeben. Diese
flieBen auch in die Interpretation mit ein, die insgesamt vorsichtiger ausfillt.
Im Anhang A sind die auf die Wechselkursverzerrungen iibertragenen Abwei-
chungen fiir alle untersuchten Léander fiir das Jahr 2005 angegeben.

364 Nach der Einteilung in UNDP 2007 und World Bank 2008 b.

365 vgl. Heston/ Summers/ Aten 2002 — Data Appendix for a Space-Time System of
National Accounts, S. 13-15.

366 vgl. World Bank 2008 b, S. 6-7.

367 vgl. World Bank 2008 b, S. 7.

368 Vor allem liegen die Preise zwischen den GroBstiadten der Welt ndher beisammen als die
Lohne. Vgl. UBS 2006.

369 Die neuen Kaufkraftparitidten wurden ausschlieBlich fiir das Jahr 2005 bestimmt und
dann im selben Verhiltnis wie die alten in die Vergangenheit extrapoliert. Dies ergibt
ein Vergleich der neuen mit den alten Kaufkrafteinkommen, nach World Bank 2008 ¢
und UNSD 2008.
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Fiir die monetdren Handelsstréme vom IMF wird ebenfalls eine zeitlich abhén-
gige Zuverldssigkeit angegeben. Da es in fritheren Jahren fiir viele Lénder
keine aufgeschliisselten Handelsdaten und kein einheitliches Verfahren fiir die
Abschitzung der Handelsstrome gibt, werden die Handelswerte vor 1981 gene-
rell als wenig zuverlissig eingestuft.’”°

Fiir die Handelsstrome — und ebenso fiir andere volkswirtschaftliche GréBen
wie das BIP oder den 6kologischen FuBlabdruck — ist zu beachten, dass nur der
formelle, legale Sektor direkt erfasst wird. Der informelle Sektor hat jedoch
gerade in drmeren Lindern einen groBen Anteil an der Wirtschaftsleistung.3”!
Er wird allerdings fiir die Bestimmung des BIP abgeschitzt. Fiir den Handel
gibt es diese ergidnzende Schétzung nicht, sogenannter Schwarzhandel ist nicht
in den offiziellen Handelsdaten enthalten.’’> Sein AusmaR lésst sich iiber die
Geldwische abschétzen: bis zu 1000 Mrd. US-$ sollen Ende der 1990er Jahre
jéhrlich aus illegalen Geschéften in den ,legalen Geldkreislauf® zuriickgefiihrt
worden sein, das ist etwa ein Achtel des Welthandels.>”? Ferner gibt es zwi-
schen drmeren Landern einen zunehmenden Tauschhandel, bei dem kein offizi-
elles Geld gezahlt wird (counter trade). Diese Geschifte sind vielfach
gewaltformig und es gibt kein gesellschaftliches Mal} fiir den Wert der Waren.
Daher sind diese Tauschbeziehungen ungleich.3’* Durch die fehlende Beriick-
sichtigung des informellen Handels wird der ungleiche Tausch tendenziell
unterschitzt.

Beim okologischen Fullabdruck und Transfer treten gleichfalls Ungenauigkei-
ten auf. Mineralien und verarbeitete Giiter werden iiber die graue Energie und
die eingesetzten Rohstoffe in einen Flachenaufwand umgerechnet, wozu
Lebenszyklusanalyen dieser Produkte notwendig sind. Diese Analysen kénnen
fehlerhaft sein, indem sie unvollstindig sind oder Inputs falsch erfassen. Dar-
iiber hinaus werden sie nur exemplarisch erhoben und gerade bei seltenen,

370 ,,data prior to 1981 should be used with caution*; IMF 2004, Documentation B.

371 Fiir ,Industrielédnder® wird der informelle Sektor auf 8 - 30 % und fiir ,Entwicklungslén-
der® auf 13-75% des BIP (1990-1993) geschitzt. Vgl. Altvater/Mahnkopf 2002,
S. 106-110.

372 Diese unterliegen wiederum der Ungenauigkeit, u. a. durch Korruption.

373 vgl. Altvater/Mahnkopf 2002, S. 215-218. Der illegale Handel diirfte ebenfalls ungleich
und zu Ungunsten der d&rmeren Handelspartner sein. So erhalten etwa im Drogenhandel
die Produzenten aus den d&rmeren Herkunftsldndern lediglich etwa 5 Mrd. US-$ von ge-
schitzten 400 Mrd. US-$ Gesamtumsatz Ende der 1990er Jahre. Vgl. ebenda.

374 vgl. Altvater/Mahnkopf 2002, S. 198-201.
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besonderen Produkten konnen Abweichungen auftreten.?’> Im Ubrigen unter-
liegen alle Produktions- und Handelsmengen denselben Einschrinkungen wie
die monetéren Daten.

4.3 Anpassung der Vorgehensweise

Inwieweit konnen die angestrebten Ziele angesichts der gro3en und unsicheren
Fehlerquellen erreicht werden? Die strukturelle Ungenauigkeit aufgrund der
nicht optimalen Deckungsgleichheit von Daten und Untersuchungsgegenstand
(Einschrankung a) wurde bereits in den Abschnitten 3.4 und 3.7 diskutiert. Die
Losung beim monetdren Transfer liegt zum einen im Vergleich mit weiteren
GroBen, die eben genau den Export betreffen, ndmlich den Exportpreisindizes
der Terms of Trade, und zum anderen in der alternativen Interpretation des
Transfers als Verlust oder Gewinn von Produktionspotenzial bzw. Opportuni-
titskosten.>’® Beim okologischen FuBabdruck und Transfer betreffen die struk-
turellen Schwéchen der Methode in der Tendenz alle Lander in &hnlicher
Weise. Auch hier kann der Vergleich mit anderen Gréflen die Zuverldssigkeit
testen, wobei sich der Materialaufwand als Methode mit den meisten verfiigba-
ren internationalen Erhebungen anbietet.3””

Falls Datenliicken nicht ergdnzt werden kdnnen, werden die betroffenen Lan-
der bzw. Zeitrdume nicht beriicksichtigt und die Auswahl wird kleiner.

Die Ungenauigkeit der Daten stellt das grofite Problem dar, da das Ausmalf der
Fehler angesichts der neuen Kaufkraftdaten recht grof3 erscheint, es sich aber
nicht genau abschétzen ldsst. Zufallsfehler konnen gerade in Zeitreihen als
,Ausreiller* aussortiert werden, sie machen aber lediglich einen kleinen Teil
aus. Neue und alte Kaufkraftparitdten unterscheiden sich teilweise um {iber
50 %, und diese Abweichung geht in beide Richtungen.’’® Wie bereits beziig-
lich der strukturellen Ungenauigkeit dargelegt, kann eine Zusammenfassung
der Linder zu groBeren Rdumen die Fehler teilweise ausgleichen. Die Zusam-
menfassung zu Regionen und insbesondere zu (Weltsystem-)Zonen ist ohnehin

375 vgl. Abschnitt 3.7.1.

376 vgl. Abschnitt 3.4.3 und 3.4.4.

377 vgl. auch Abschnitt 3.7.2.

378 Beispielsweise hat die Republik Kongo nach neuen Daten eine doppelt so hohe Wech-
selkursverzerrung wie zuvor, die benachbarte Demokratische Republik Kongo eine
60 % niedrigere.
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vorgesehen, um die strukturelle Benachteiligung durch ungleichen Tausch
gemdll der Weltsystemtheorie zu iiberpriifen. Daher werden der ungleiche
Tausch und Naturverbrauch auf drei rdumlichen Ebenen — Nationalstaaten,
Regionen und Zonen — und je nach Datenverfiigbarkeit ab 1960 bis 2003 unter-
sucht:

1. Als kleinste Einheiten dienen bis zu /46 Nationalstaaten, auf ihrer Grund-
lage sind die Daten gegeben.?”® Die verwendete Zahl von Léndern richtet
sich nach den maximal verfiigbaren Daten fiir sowohl monetiren Transfer
als auch 6kologischen Fullabdruck.

2. Als mittlere, kumulierte Einheiten dienen /2 Regionen. Als Orientierung
dient die Einteilung der Weltbank, in der allerdings die ,entwickelten‘ Lén-
der nicht vertreten sind.’¥ So werden als ,entwickelte‘ Regionen nach
rdumlicher Néhe Nordamerika, Westeuropa und Asien-Pazifik untersucht.
Zusitzlich werden die Transformationslinder wegen unterschiedlicher
Datenverfligbarkeit in Osteuropa und die GUS unterteilt und die Arabische
Olregion wegen ihres Sonderstatus als reiche Olexporteure von Nordafrika-
Nahost getrennt.?®! Kleinrdumige und nationalstaatliche Besonderheiten
gleichen sich auf dieser Ebene zum Teil aus.

3. Die grofite Untersuchungseinheit bilden drei Einkommenszonen und die
Volksrepublik China®®?3% In Anlehnung an die drei Zonen der Weltsys-
temtheorie wird eine Einteilung in die drei Zonen nach dem Pro-Kopf-Ein-
kommen mit Grenzen nach Babones vorgenommen.*$* China wird aufgrund
seiner grolen Bevolkerung und insbesondere seiner groflen, schnell wach-
senden AuBenwirtschaft gesondert betrachtet. Als Einkommen wird der Mit-
telwert aus nominalen und Kaufkrafteinkommen, das ,Mischeinkommen®,
verwendet.*®> Mit den neuesten Kaufkraftdaten verdnderte sich diese Eintei-
lung nur marginal.

379 Liste der Lander in Anhang A.

380 World Bank 2007 a.

381 Einteilung siche Abschnitt 7.1 und Anhang A.

382 In der Untersuchung ist Taiwan nicht vertreten, weil es in internationalen Statistiken der
UN nicht gefiihrt wird. Hong Kong und Macao werden ebenfalls nicht beriicksichtigt.
Im Folgenden wird immer ,China“ stellvertretend fiir die Volksrepublik verwendet.

383 Einteilung siehe Abschnitt 6.1 und Anhang A.

384 vgl. Abschnitt 2.1 und Babones 2005. Die Einteilung ist in Anhang D.2 beschrieben.

385 Daten nach Penn World Table 6.2, Heston/Summers/Aten 2006.
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Die Zoneneinteilung wird dynamisch vorgenommen, wobei die Lénder fiir
jedes Jahr nach ihrem jeweiligen Einkommen eingeteilt werden. Hier gibt es
also wechselnde Zugehorigkeiten zu den Zonen. Zusétzlich wird eine feste
Einteilung nach den jiingsten Einkommenszahlen (2003) untersucht, um die
Entwicklung der aktuellen Zonen besser zuriickverfolgen zu konnen. Wenn
nicht gesondert erwéhnt, wird die dynamische Zoneneinteilung verwendet.

Die Regionen gehen aufgrund anderer Einteilungskriterien nicht in den Zonen
auf. Es gibt Regionen mit Léndern aller drei Einkommenszonen.

Die monetéren Ergebnisse werden auf Grundlage der verdnderten Kaufkraftpa-
ritdten bewertet: je grofler die Abweichung zu den alten Kaufkraftparititen ist,
desto vorsichtiger sind sie zu interpretieren. Zudem erfolgt auf allen Ebenen
der Vergleich mit alternativen Grofen, den Terms of Trade und dem Material-
aufwand, die allerdings ebenfalls der allgemeinen Ungenauigkeit der Daten
unterliegen.

Letztlich sind auf dieser Grundlage tendenzielle Aussagen moglich, mit grof3e-
rer Sicherheit fiir groBere Gebiete. Die zuverldssigsten Aussagen werden dem-
nach auf zonaler Ebene moglich sein, wobei China als einzelnes Land
unsicherer zu bewerten ist als die drei Einkommenszonen. Das absolute Aus-
malf} der berechneten Transfers dient lediglich als grobe Schitzung, welche die
GroBenordnung des ungleichen Tausches angibt, um ihn etwa der Entwick-
lungshilfe oder den Kapitalstromen gegeniiber zu stellen. Kleinere Unter-
schiede konnen kaum als signifikant gewertet werden, aber groffere und
langfristige Unterschiede konnen auch angesichts der unsicheren Datengrund-
lage einen wichtigen Hinweis auf strukturelle Ungleichheiten im Welthandel
liefern.

4.3.1 Aufbau der quantitativen Untersuchung

Auf allen drei rdumlichen Ebenen werden der monetire und Okologische
Transfer, der 6kologische Fulabdruck und das Einkommen iiber den Untersu-
chungszeitraum berechnet (Abbildung 9). Daran wird das Ausmal} des unglei-
chen Tauschs und des ungleichen Naturverbrauchs, ihre rdumliche Verteilung
und zeitliche Entwicklung dargestellt. Auf dieser Grundlage wird der Zusam-
menhang zwischen den Grofen, insbesondere zwischen den Transfers und dem
Naturverbrauch untersucht. Dazu werden die rdumliche Verteilung und zeitli-
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che Entwicklung der GroBen verglichen, zum einen deskriptiv und zum ande-
ren durch die Berechnung der Korrelation.
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Zusammenhang monetdre und 6kologische Dimension (Kapitel 9)

Abbildung 9: Aufbau der quantitativen Untersuchung

Quelle: eigener Entwurf.

In Kapitel 9 wird der Zusammenhang zwischen monetdrer und 6kologischer
Dimension explizit untersucht. Um die Zuverldssigkeit der Transferergebnisse
besser einschitzen zu konnen, wird im folgenden Kapitel der okologische
Transfer mit den Stoffstromen und der monetire Transfer mit den relativen und
absoluten Terms of Trade verglichen. Letzterer Vergleich dient auch zur Inter-
pretation des monetéren Transfers, inwieweit Produktleistungen oder Produkti-
onspotenzial transferiert werden.%¢ Dieser Vergleich wird auch in den Kapiteln
6 - 8 auf allen drei rdumlichen Ebenen vorgenommen. Zudem werden jeweils
die neuen Kaufkraftparitdten jenen in den Berechnungen verwendeten gegen-

iibergestellt.

386 vgl. Abschnitt 3.4.3.

108



Auf regionaler und auf nationalstaatlicher Ebene wird von der Einkommens-
entwicklung ausgegangen: Regionen bzw. Lander werden nach der Entwick-
lung von Pro-Kopf-Einkommen und Naturverbrauch in ,Aufsteiger’ und
,Absteiger® unterteilt und ihre Transfers untersucht. Auf Landerebene erfolgt
dies exemplarisch, wobei die Beispiele Argentinien und Pakistan unter speziel-
len Aspekten untersucht werden, um die Besonderheiten der Quantifizierungs-
methode sowie die Auswirkungen weiterer Faktoren wie Verschuldung in die
Betrachtung einzufiigen.
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5 Vergleich quantitativer Methoden

In dieser Arbeit werden der monetér ungleiche Tausch iiber die Kaufkraftpari-
titen und der o©kologisch ungleiche Tausch sowie der dkologische Verbrauch
anhand des Okologischen FuBabdrucks quantifiziert. Um die Zuverldssigkeit
der verwendeten Quantifizierungsmethoden einzuordnen und ihre Vor- und
Nachteile konkret herauszuarbeiten, werden im Folgenden Ergebnisse dieser
beiden Ansitze mit denen der gebrauchlichsten Methoden verglichen: Auf der
monetéren Seite wird der monetéire Transfer den relativen und absoluten Terms
of Trade bzw. Exportpreisindizes gegeniibergestellt. Auf der 6kologischen Seite
werden der 6kologische Fullabdruck und Transfer den Stoffstrombilanzen, die
den Materialaufwand des Wirtschaftskreislaufs bestimmen, gegeniibergestellt.

Der monetére Vergleich wird hier entworfen und auf der bipolaren Ebene zwi-
schen ,entwickelten® gegeniiber ,unterentwickelten® Landern durchgefiihrt
(Abschnitt 5.1). Er erfolgt zusitzlich bei der Darstellung der berechneten
Transfers auf allen rdumlichen Ebenen in den Folgekapiteln (6, 7 und 8). Der
okologische FuBabdruck und Transfer konnen nur mit den verfiigbaren Ergeb-
nissen zum Materialaufwand verglichen werden, die sich aber nicht mit den
rdumlichen Ebenen der Folgekapitel decken. So wird in Abschnitt 5.2 der Ver-
gleich zwischen 6kologischem Fuflabdruck und Materialaufwand exemplarisch
durchgefiihrt.

5.1 Monetéarer Transfer und Terms of Trade

Die Terms of Trade geben das Verhiltnis der Export- zu den Importpreisen
an.’®” Die relativen Terms of Trade geben die zeitliche Entwicklung der Preise
an und liegen fiir eine grole Zahl von Entwicklungsléndern von 1980 bis 2003
vor.38 Die absoluten Terms of Trade geben das aktuelle Preisniveau von
Exporten zu Importen an und sind schwieriger zu ermitteln, da sich die Export-
und Importgiiter eines Landes und auch zwischen den Landern — insbesondere
zwischen armen und reichen — unterscheiden. Eine jiingere Untersuchung lie-
fert Ergebnisse zu den absoluten Terms of Trade fiir das Jahr 1996,3%° die aber

387 vgl. Abschnitt 3.3.1.
388 vgl. UNCTAD 2005 a.
389 vgl. Feenstra et al. 2007.
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weniger ausgereift sind und aufgrund der unterschiedlichen Exportgiiter eine
geringere Zuverldssigkeit aufweisen diirften als die relativen Terms of Trade.

Nach der zentralen Annahme der Quantifizierungsmethode entspricht das aus
den Kaufkraftparititen abgeleitete gesamtwirtschaftliche Preisniveau eines
Landes seinem Exportpreisniveau.**® Demnach giben die absoluten Terms of
Trade den monetdren Transfer wieder, und die Entwicklungen der relativen
Terms of Trade und des monetiren Transfers verliefen parallel. Eine Uberprii-
fung dieser Annahme hilft einzuordnen, inwieweit die Kaufkraftmethode den
Transfer von Produktleistungen oder von Produktionspotenzial wiedergibt.*!

Dafiir wird zum einen die Entwicklung der monetédren Transfers nach der Kauf-
kraftmethode mit den Exportpreisindizes der relativen Terms of Trade und zum
anderen die Wechselkursverzerrung nach der Kaufkraftmethode mit dem
Exportpreisniveau der absoluten Terms of Trade fiir 1996 verglichen.

5.1.1 Vergleich zwischen monetdrem Transfer und relativen Terms of
Trade

Zwischen dem monetiren Transfer nach der Kaufkraftmethode, der iiber die
Wechselkursverzerrungen (d) der Handelspartner berechnet und hier mit M7(d)
bezeichnet wird, und den Terms of Trade (707) kann eine formale Beziechung
hergeleitet werden. Zur vergleichenden Darstellung wird aus den Preisindizes
des AuBenhandels, welche die Terms of Trade bestimmen, ein ,alternativer’
monetérer Transfer ermittelt: MT(ToT).

392

In der formalen Herleitung*®* von MT(ToT) werden zwei Néherungen vorge-

nommen:

1. Zentrale Annahme der Kaufkraftmethode:3*3 Das Preisniveau der gesamten
Wirtschaft der Lander, das durch die Kaufkraftparitit (PPP) ausgedriickt ins
Verhéltnis zum Weltmarkt gesetzt wird, entspricht (ungefahr) dem Preisni-

Preise,  Exportpreise,

veau in ihrem Exportsektor: PPP= 3% Dem-

Preiseys,  Exportpreise,,

390 vgl. Abschnitt 3.3.2.

391 vgl. dazu Abschnitte 3.4.3 und 3.4.4.

392 vgl. Anhang D.3.

393 vgl. Abschnitt 3.3.2.

394 Bei der Bestimmung der Kaufkraftparitdt ist die USA das Bezugsland, vgl. Ab-
schnitt 3.2.1.
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nach gleicht die Wechselkursverzerrung (ungefihr) dem Verhiltnis der

NERNExportpreiseUSA 305
PPP  Exportpreise,

AuBenhandelspreise:  d=

2. Die Exportpreise des exportierenden Landes (B) sind gleich den Importprei-
sen des importierenden Landes (A4): Exportpreisey ~ Importpreise,. Diese
Niaherung hat einen systematischen Fehler, da diese Preise aufgrund der
Transportkosten — dem Unterschied zwischen vor Transportkosten fiir
Exporte (f.i.b.) und danach fiir Importe (c.i.f.) — nie identisch sind. Hinzu
konnen unterschiedliche Buchungsmethoden von Herkunfts- und Zielland
kommen. Der IMF schitzt den Unterschied auf durchschnittlich 10 %, die
der c.i.f.-Importpreis iiber dem f.o.b.-Exportpreis liegt.3*® Demnach wiirde
der aus den Terms of Trade abgeleitete monetire Transfer um etwa 10 %
unterschétzt.

Die Anderungen von MT(d) und MT(ToT) werden in ihrer Tendenz und im
Gesamtausmall im Folgenden an allen verfligbaren Entwicklungsldndern
zusammen sowie in den Kapiteln 6-8 an Einkommenszonen, Regionen und
ausgewdhlten Einzelldndern verglichen. Die Ergebnisse zeigen beziiglich der
ersten Annahme an, inwieweit die Exportpreise den Preisen der Gesamtwirt-
schaft eines Raumes entsprechen.

Fir 70 Lander der armen und mittleren Einkommenszone, fiir Siidkorea und
fiir die USA als Bezugsland liegen sowohl Terms of Trade als auch monetéire
Transfers vor. Die 70 armen und mittleren Lander werden hier als ,Peripherie*
im Gegensatz zum ,Zentrum‘ vereint betrachtet. In den Kapiteln 6-8 werden
diese Léander jeweils in verschiedenen Einkommenszonen (Abschnitt 6.1),
Regionen (7.2) oder einzeln (8.2) betrachtet.

Fir die Gruppe der 70 Ladnder mit niedrigem und mittlerem Einkommen
besteht eine hohe Ubereinstimmung zwischen monetirem Transfer und relati-
ven Terms of Trade. Abbildung 10 zeigt die Entwicklung des iiber die Wechsel-
kursverzerrung d berechneten monetiaren Transfers MT(d) und des aus den
Terms of Trade abgeleiteten MT(70T). Die Kurven verlaufen sehr dhnlich, doch
der aus den Terms of Trade abgeleitete Transfer nimmt insgesamt nicht ganz so

395 NER: Nominaler Wechselkurs.
396 vgl. IMF 2005, Documentation B.
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stark ab — um 85 statt 115 Prozentpunkte. Die zeitliche Korrelation zwischen
MT(d) und MT(ToT) betrdgt 0,97 (99 % signifikant).
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Abbildung 10: Monetérer Transfer und Terms of Trade - niedrige und mittlere
Einkommenszonen.

Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparititen MT(d) und nach
Terms of Trade MT(ToT).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von UNCTAD 2005 a, UNSD 2008 und He-
ston/Summers/Aten 2006.

Der Unterschied in der Anderung beider GréBen von etwa 25 % kann an den
beiden Néherungen in der formalen Herleitung von MT(70T) und an der Unge-
nauigkeit der verwendeten Daten liegen. Aufgrund der zweiten Nédherung ist
ein systematischer Fehler von ca. 10 % zu Lasten von MT(ToT) zu vermuten,
was die resultierende Liicke zwischen den beiden Transfers verringerte.’

Angesichts der weitgehenden Ubereinstimmung bei der relativen Anderung der
Transfers stellt sich die erste Ndherung als angemessen dar. Auf so hoch kumu-
lierter Ebene — fiir 70 arme und mittlere Lander — wird die zentrale Annahme
gestiitzt, dass das Preisniveau der Gesamtwirtschaft dem des Exportsektors ent-
spricht. Die Kaufkraftparititenmethode ermoglicht auf dieser Ebene eine abso-
lute Quantifizierung des ungleichen Tauschs als Transfer von Produktleistung
und nicht allein als Transfer von Produktionspotenzialen.

397 Sie verringert sich nicht um die vermuteten 10 % Abweichung von MT(ToT) nach un-
ten, weil diese Abweichung nicht entsprechend fiir die Anderung von MT(ToT) gilt. Al-
lerdings diirfte letztere die wirkliche Anderung tendenziell unterschétzen.
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5.1.2 Vergleich zwischen Wechselkursverzerrung und absoluten
Terms of Trade

Im Rahmen einer alternativen Ermittlung der Kaufkraftparitit wurden absolute
Terms of Trade mit Export-Kaufkraftparitidten fiir 151 Lander im Jahr 1996
ermittelt.>*® Sie sind als das Verhiltnis aus der Kaufkraftparitit fiir Exporte und
der Kaufkraftparitét fiir Importe definiert:

PPP
PPP

Exporte

absolute Terms of Trade = 399

Importe

Die Exportpreise unterscheiden sich zwischen den Landern deutlich stirker als
die Importpreise, da sich die Giiterzusammensetzung der Importe stirker dhnelt
als die der Exporte. Eine wichtige Ursache der Preisunterschiede bei den
Exporten scheinen Qualitdtsunterschiede zu spielen: Wenn etwa der Einheits-
preis fiir Schiffe pro Tonne gemessen wird und Bermuda qualitativ hochwer-
tige Schiffe exportiert, dann liegt ihr Exportpreisniveau {iber dem

Referenzniveau fiir Schiffe.4°

Nach dem Argument der internationalen Arbeitsteilungspreise ist ein direkter
Preisvergleich auf dem Weltmarkt fragwiirdig.**! Denn die Lédnder und Lander-
gruppen sind auf bestimmte Waren spezialisiert, und das Exportangebot der
armen ist tendenziell komplementdr zu dem der reichen Lander. Im Zuge der
Spezialisierung ergeben sich die groBen Preisunterschiede: bei den einfachen,
arbeitsintensiven Produkten der d&rmeren Lander ist die Konkurrenz gréBer und
die Preise fallen, wihrend fiir die komplexeren, kapital- und wissensintensi-
veren Produkte der reichen Linder die Konkurrenz geringer ist und die Preise
hoch bleiben. Mit der Verdnderung der globalen Arbeitsteilung hin zu mehr
industrieller Fertigung in den &rmeren Léndern sind auch die Preise der dort
verarbeiteten Giiter gefallen. Viele Produktionen werden gerade wegen der
giinstigeren Produktionskosten in drmere Lander verlagert.*?

Absolute Terms of Trade haben insofern begrenzte Aussagekraft, als sie tiber-
wiegend ungleiche Warenleistungen miteinander vergleichen. Fiir gleiche Pro-
dukte lassen sich auf dem ,Weltmarkt® kaum groB3e Preisdifferenzen, die iiber

398 vgl. Feenstra et al. 2007.

399 vgl. Feenstra et al. 2007, S. 10-11.
400 vgl. Feenstra et al. 2007, S. 11.
401 vgl. Abschnitt 3.4.2 e).

402 vgl. Chossudovsky, S. 88-103.
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den Marktzugangskosten liegen, aufrecht erhalten. Da es jedoch keinen einheit-
lichen, fiir alle Anbieter gleichermallen zugidnglichen Weltmarkt gibt, kdnnen
zumindest tempordr die Marktzugangskosten durch Protektion, ungleiche
Macht der Anbieter sowie Transport- und Transaktionskosten sehr hoch ausfal-
len.*3 Erst wenn ein Land, das ein anderes bei einem Produkt preislich unter-
bieten kann, vollstindigen Zugang zu den Mirkten und ausreichende
Produktionskapazititen hat, kann die Produktion ganz in dem kostengiinstige-
ren Land erfolgen. In einer solchen Ubergangszeit bzw. bei unvollkommenen
Mairkten werden sich die Exportpreise gleicher Produkte auch abgesehen von
den angefiihrten Qualitdtsunterschieden unterscheiden.

Die ,,experimentellen‘404

absoluten Exportpreisniveaus liefern somit zumindest
einen Hinweis auf Preisunterschiede zwischen den Landern. Sie korrelieren
stark mit dem Einkommen der Lander (»=0,87 — 99 % signifikant), reiche
Léander haben folglich hohere Exportpreise. Zudem lésst sich durch ihren Ver-
gleich mit den gesamtwirtschaftlichen Preisniveaus nach den Kaufkraftparita-
ten die zentrale Annahme der Kaufkraftmethode in der Tendenz priifen: Nach
dieser Annahme entspricht das Exportpreisniveau dem Preisniveau der gesam-
ten Wirtschaft, welches durch die Wechselkursverzerrung ausgedriickt wird.
Ein Land mit groBBerer Wechselkursverzerrung d — d. h. mit unterbewerteter

Wiéhrung — hat demnach niedrigere Exportpreise Pyx. Es ist eine antiproportio-

nale Beziehung zwischen Py und d zu erwarten: Py ~ ; . Fiir diese Bezie-

hung betrigt die Korrelation 0,87 (99 % signifikant). Abbildung 11 zeigt den
Exportpreisindex gegeniiber der Wechselkursverzerrung. Die Wertepaare lie-
gen etwas oberhalb der erwarteten funktionalen Beziehung.

403 Freilich gibt es auch ,emotionale‘ Griinde fiir Preisdifferenzen wie das Image einer
Marke.
404 vgl. Feenstra et al. 2007, S. 14.
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Abbildung 11: Wechselkursverzerrung vs. Exportpreise — Lander.
Wechselkursverzerrung d gegeniiber dem Exportpreisindex Px flir 132 Lan-
der und Kurve der angenommenen funktionalen Beziehung.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Feenstra et al. 2007 und He-
ston/Summers/Aten 2006.

Denn die Exportpreise weichen nach unten nicht so stark von denen des
Bezugslandes USA ab wie die gesamtwirtschaftlichen, nach oben hingegen
umso mehr. Das Exportpreisniveau liegt damit insgesamt etwas hoher als das
gesamtwirtschaftliche. Die relative Standardabweichung von Py ist mit 44 %
geringer als die von d mit 57 %. Die geringere Abweichung der Exportpreise
bedeutet, dass der Transfer von Produktleistung etwas kleiner ausfillt als der
berechnete monetdre Transfer. Die Differenz kann als Transfer von Produkti-

onspotenzial interpretiert werden.

Die enge empirische Beziehung zwischen den Exportpreisen Py und der Wech-
selkursverzerrung d bekriftigt die zentrale Annahme der Kaufkraftmethode.
Zwar befinden sich die vorliegenden absoluten Terms of Trade noch in einem
Erprobungsstadium und kénnen in einer ungleichen globalen Arbeitsteilung die
ungleiche Bewertung der Exportgiiter nicht vollstédndig erfassen. Dennoch lie-
fern ihre Exportpreisniveaus einen weiteres Argument fiir eine ungleiche
Bewertung der exportierten Produktleistungen und damit fiir einen Werttransfer
beim ungleichen Tausch.
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5.1.3 Folgerungen fiir die Interpretation des monetaren Transfers

Auf hoch aggregierter Ebene fiir alle Entwicklungslander stiitzt das Vergleichs-
ergebnis der relativen Terms of Trade mit den monetiren Transfers die zentrale
Annahme der Kaufkraftparititenmethode, dass die Exportpreise das Preisni-
veau der gesamten Wirtschaft widerspiegeln. Fiir das Jahr 1996 zeigen zudem
die Exportpreise der absoluten Terms of Trade eine hohe Ubereinstimmung mit
den Wechselkursverzerrungen auf Linderebene, so dass sich zu diesem Zeit-
punkt ein Transfer von Produktleistung anzeigt. Auf dieser rdumlichen Ebene
kann die Methode folglich zur Abschédtzung eines monetdren Transfers durch
ungleiche Bewertung der Waren genutzt werden. Fiir Wertanalysen auf kleine-
rer rAumlicher Ebene wird der monetére Transfer jeweils anhand der relativen
Exportpreisentwicklung sowie des absoluten Exportpreisindex bei jeder Quan-
tifizierung des monetéren Transfers in den Kapiteln 6 - 8 gepriift.

5.2 Vergleich zwischen 6kologischem FuBabdruck bzw. Transfer
und den Stoffstrombilanzen

Die neben dem oOkologischen FuBabdruck gebrauchlichste Methode, den Ver-
brauch von Ressourcen eines Raumes zu quantifizieren, ist die Stoffstromana-
lyse?®. Sie bemisst den Materialaufwand des Wirtschaftskreislaufes von der
Rohstoffentnahme bis zu den Abfallprodukten, wie es auch beim 6kologischen
FuBabdruck der Fall ist. Allerdings wird hier das verwendete Material in seiner
Masse erfasst und nicht in eine Fliche umgerechnet. Nach der gingigen
Methode werden direkte und indirekte Materialfliisse erfasst. Der ,Direkte
Materialverbrauch® (Direct Material Consumption, DMC) misst den
(Masse-)Verbrauch von direktem Primdrmaterial im Inland, das sind alle Roh-
stoffe vermindert um die Exporte und inklusive der Importe, die im Produktzy-
klus verwendet werden. Unverwertete Materialien, die im Wirtschaftsprozess
anfallen — wie Beifang in der Fischerei oder Aushub im Bergbau — werden
dabei nicht eingerechnet. Diese indirekten Ressourcenaufwendungen oder
,0kologischen Ruckséicke® werden in den ,Gesamten Materialverbrauch® (Total
Material Consumption, 7MC) einbezogen, der den kompletten Materialfluss
des Wirtschaftskreislaufes erfasst.4

405 Material Flow Analysis MFA, vgl. Abschnitt 3.6.1.
406 vgl. Schiitz/Bringezu 2008, S. 47.
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Zur 6kologischen Untersuchung des internationalen Handels wurden bisher
haufiger Stoffstromanalysen als Quantifizierungen {liber den FuBBabdruck ange-
wandt. Fiir die alten EU-Mitglieder (EU-15) sowie einige lateinamerikanische
und silidostasiatische Léander liegen Daten {iber direkten Materialverbrauch
sowie physische Handelsbilanzen nach den direkten Exporten und Importen
vor. Der gesamte Materialaufwand wurde bisher nur fiir die EU-15 als Einheit
und fiir Deutschland ermittelt, denn die Zuteilung von indirektem Materialauf-
wand zu den Importen aus den verschiedenen Lindern ist bei weitem aufwin-
diger als die Erfassung der direkten Stoffstrome.

Im Folgenden werden der Verbrauch sowie die in der vorliegenden Arbeit
berechneten Ex- und Importe und Transfers von dkologischem FuBabdruck mit
den Ergebnissen zum Materialaufwand und dessen Auflenhandel fiir 17 Lander
bzw. Regionen verglichen. Dies dient zum einen der Ergdnzung der Ergebnisse
in den Kapiteln 6 - 8, zum anderen kénnen deren Zuverlassigkeit bewertet und
die Vor- und Nachteile beider Methoden herausgearbeitet werden.

5.2.1 Verhdltnis von 6kologischem FuBabdruck und Materialaufwand

Okologischer Fufabdruck und Materialverbrauch

Die EU-15 hat im Jahr 2000 mit 4,8 ha/Person einen etwas grofleren FuB3ab-
druck als Deutschland mit 4,7 ha/Person, verbraucht aber weniger direktes
Material mit 16 gegeniiber 18 t/Person und auch der gesamte Materialver-
brauch (TMC) ist geringer (Abbildung 12).47 Den grofiten Ressourcenver-
brauch der EU-15 hat Finnland — und zwar beim FuBabdruck mit
6,3 ha/Person, aber noch viel deutlicher beim direktem Materialaufwand mit
36 t/Person im Jahr 2000. Hier ist das Verhiltnis von direktem Materialver-
brauch zu 6kologischem FuBlabdruck 6t : 1 ha, wihrend es fiir die EU-15 nur
3,5:1 und fiir GroBbritannien nur gut 2:1 ist. Finnland verbraucht mit Abstand
am meisten Baustoffe, die in der Materialrechnung mit ihrer groen Masse
einen groflen Anteil haben, aber im okologischen Fuflabdruck nur {iber die
bebaute Fliche und die graue Energie auftauchen. GroBbritannien verbraucht

407 www.materialflows.net [2.5.2008]. Der gesamte Materialverbrauch TMC der EU-15
wurde hier aus dem gesamten Materialaufwand ohne Abzug der Exporte abgeschitzt,
auch er lag stets unter dem Deutschlands, das 2003 einen TMC von 54 t/Person auf-
weist. Die Schétzungen fiir die EU-15 sind in Abbildung 12 angezeigt. Nach Moll/Brin-
gezu/Schiitz 2003, S. 36 und Schiitz/Moll/Bringezu 2003, S. 46.
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hingegen relativ wenig Baustoffe, aber sehr viel Erdél und Erdgas. Diese haben
im Vergleich zu Baustoffen und auch zu Kohle einen wesentlich geringeren
Materialaufwand pro FuBlabdruck. So kommt es zu den recht groBen Unter-
schieden zwischen den beiden Grofen.

Darum weisen auch die USA als das Land mit dem groBten FuB8abdruck von
iiber 9 ha/Person nicht den groften direkten Materialverbrauch auf — bei ledig-
lich 24 t/Person ist das Verhiltnis des DMC zum FuBabdruck fast so niedrig
wie flir Grof3britannien.

Bei den siidostasiatischen Landern ist der direkte Materialverbrauch pro dkolo-
gischem FuBabdruck mit 4 bis 13 Tonnen pro Hektar grofler als bei den reichen
Landern. Den grofiten Materialverbrauch pro FuBlabdruck weisen Chile und
Peru mit etwa 20 t/ha auf. Chile hat mit 45 t/Person den mit Abstand gréBten
direkten Materialverbrauch aller untersuchten Volkswirtschaften, wahrend der
FuBabdruck lediglich den Weltdurchschnitt erreicht (Abbildung 12). Das ist
wie auch bei Peru auf die starke Bergbautitigkeit zuriickzufiihren. So kann
»der DMC pro Kopf [...] zu irrefiihrenden Indikationen iiber den Materialver-
brauch der Einwohner fiihren, insbesondere fiir Volkswirtschaften, die auf dem

Bergbau basieren wie in Chile und Peru.«4%8

Gerade bei Bergbauprodukten ist die bewegte Masse im Inland grofBer als die
der Exporte. Vom Gewinnungs- und Aufbereitungsprozess bis zum Abtransport
wird viel Material eingesetzt und féllt viel Abfall an. Im Gegensatz zu den aus
der Umwelt extrahierten Materialien — per definitionem ,Rohstoffe’ — sind die
Exporte immer Produkte, die einen Transformationsprozess durchlaufen haben
und somit letztlich weniger Masse besitzen.*” Allein die ,konzentrierten
Exporte werden dem Ausland zugerechnet, die Abfille aber dem Konsum des
Inlandes. Bei der Erfassung des gesamten Materialverbrauchs (TMC) wird die-
ser indirekte Materialaufwand als Teil der ,Produktions-Rucksicke‘ den Expor-
ten zugerechnet.* Die Bilanzierungsmethode des direkten Materialaufwandes

408 nach Russi et al., S. 18, eigene Ubersetzung.

409 vgl. Eisenmenger 2008, S. 13.

410 So sind die ,6kologischen Rucksédcke‘ bei den gehandelten Giitern verhdltnismafig gro-
Ber als bei den im Land verbleibenden, weil bei letzteren ein Teil schon als direkter Ma-
terialaufwand berticksichtigt wurde. Indirekter Materialaufwand im Inland ist also nicht
gleichzusetzen mit dem beim Handel. Die in der Produktion aufgewendete Energie oder
die Produktionsanlagen werden beim DMC dem Inlandsverbrauch zugerechnet, beim
TMC dem Export und damit dem Verbrauch eines anderen Landes.
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teilt also den Materialverbrauch nicht vollstindig dem eigentlichen Konsumen-
ten zu und verzerrt dadurch auch die physische Handelsbilanz.
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Abbildung 12: Okologischer FuBabdruck vs. Materialaufwand — Verbrauch
2000.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Schiitz/Bringezu 2008, www.materi-
alflows.net, Pérez-Rincén 2006, Russi et al. 2007, Eisenmenger/Schandl/
Ramos-Martin 2007, GFN 2005 b und eigene Schadtzungen auf Basis von
Schiitz/Moll/Bringezu 2003, Moll/Bringezu/Schiitz 2003.

Okologischer Transfer und Stoffstrombilanz

Die EU-15-Mitglieder, Japan und die USA haben einen wesentlich groBeren
okologischen Auflenhandel als die &rmeren Lénder Lateinamerikas und Siid-
ostasiens (Abbildungen 13 und 14). Allein Venezuela iibertriftt als groBBer Erd-
Olexporteur bei den Materialexporten sogar die reichen Lander, importiert aber
viel weniger und leistet den grofiten Materialtransfer. Auch die anderen latein-
amerikanischen Lénder geben Ressourcen ab, wéihrend die reichen Lénder bis
auf Finnland Ressourcen hinzugewinnen. Bei den siidostasiatischen Landern
ist die Bilanz hingegen auf niedrigem Niveau gemischt.

Das Verhiltnis zwischen direktem Materialaufwand und FuBlabdruck der Pro-
dukte ist beim AuBlenhandel wesentlich kleiner mit 0,3 t : 1 ha fiir mexikani-
sche bis zu 3,9t:1ha fir venezolanische Exporte. Diese Unterschiede
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driicken sich teilweise auch in zwiespiltigen physischen Handelsbilanzen aus:
in 6kologischem Fuflabdruck gemessen verliert Finnland sehr viel, in Material-
aufwand gemessen gewinnt es aber deutlich hinzu (Abbildung 13). Ebenso ver-
lieren Thailand und Vietnam nach der FuBabdruckbilanz und gewinnen nach
der Materialbilanz (Abbildung 14). Fiir Chile, Mexiko und Peru ist die Materi-
albilanz fast ausgeglichen, sie verlieren aber nach der FuBabdruckbilanz.*!!
Und Japan gewinnt 90 % seines FuBabdrucks, aber nur 30 % seines Material-
verbrauchs durch AuBenhandel hinzu. Auf der anderen Seite verliert Venezuela

relativ zum eigenen Verbrauch 60 % nach der FuBabdruck-, aber 95 % nach der

Materialbilanz.
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Abbildung 13: Okologischer FuRBabdruck vs. Materialaufwand - AuRenhandel
2000 - I.

Okologischer FuRabdruck (OF) und direkter Materialaufwand der Importe, Exporte
sowie physischen Handelsbilanz.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Eisenmenger/Schandl/Ramos-Martin 2007
und eigene Berechnungen auf Basis von www.materialflows.net und GFN 2005 b.

Der wesentliche Grund fiir das relativ geringere Verhiltnis von Materialauf-
wand zu FuBlabdruck beim Auflenhandel und die teilweise unterschiedlich aus-
fallenden Handelsbilanzen ist die erwéhnte falsche Zuteilung der im Land

411 Fiir Chile schétzt aber Giljum einen hohen Materialverlust, wenn die indirekten Materi-
alstrome mit eingerechnet werden. Vgl. Giljum/Muradian 2003, S. 11.
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verbleibenden Inputs und Abfallprodukte der gehandelten Giiter. Bei verarbei-
teten Giitern und bei konzentrierten Bergbauprodukten — wie etwa Gold — ist
der Unterschied zwischen der fiir die Gewinnung und Produktion bewegten
Masse und der Exportmasse sehr grof3, bei Erdol und Erdgas hingegen sehr viel
kleiner. Daher haben Ecuador und Grof3britannien, die viel Erd6l und Erdgas
exportieren, eine im Verhiltnis zum FuBlabdruckexport hohe Exportmasse, die
EU-15 und Mexiko mit einem hohen Anteil an verarbeiteten Exportgiitern und
Peru an Edelmetallen eine relativ geringe Exportmasse. Dementsprechend kon-
nen sich die Bilanzen unterscheiden. Peru beispielsweise verliert sehr viel Ful3-
abdruck aber kein Material.
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Abbildung 14: Okologischer FuBabdruck vs. Materialaufwand - AuRenhandel
2000 - II.

Okologischer FuRabdruck und direkter Materialaufwand der Importe, Exporte sowie
physischen Handelsbilanz.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Pérez-Rincén 2006, Russi et al. 2007, Eisen-
menger/Schandl/Ramos-Martin 2007 und eigene Berechnungen auf Basis von GFN
2005 b.

Der 6kologische FuBlabdruck bestimmt den 6kologischen Gehalt der gehandel-
ten Waren genauer als der direkte Materialaufwand. Der FuBBabdruck rechnet
némlich fiir gehandelte Produkte den vollen Flachenverbrauch zur Produktion
ein. Bei verarbeiteten Produkten erfolgt dies zwar einzig iiber die graue Ener-
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gie, die zur Herstellung bendtigt wurde und in eine CO,-Absorptionsfldche
umgerechnet wird. Die graue Energie und damit der FuBBabdruck der Produkte
nimmt jedoch mit dem Verarbeitungsgrad zu, wihrend deren Masse fiir die
Materialflussanalyse abnimmt. Diesen Nachteil kann die Erfassung des gesam-
ten Materialaufwands inklusive der indirekten Stoffstrome ausgleichen. Hier
wird der gesamte Materialaufwand den eigentlichen Nutznieern der Produkte
zugerechnet. Es ergibt sich aber der Nachteil, dass sich die indirekten Material-
fliisse bei verschiedenen Produkten extrem unterscheiden kdnnen und sie die
Umweltbelastungen bzw. das produktive Potenzial der Giiter nur sehr unein-
heitlich wiedergeben. Zumindest letzteres gibt der 6kologische FuBabdruck
ausgewogener wieder.

5.2.2 Verhiltnis von 6kologischem FuBabdruck und Materialaufwand
in der zeitlichen Entwicklung

Okologischer Fufabdruck und Materialverbrauch

Wenngleich sich die Verhédltnisse von Materialaufwand und FuBabdruck zwi-
schen den Landern deutlich unterscheiden, verlaufen sie in der zeitlichen Ent-
wicklung fiir die jeweiligen Lander sehr dhnlich. Fiir die EU-15 ist beim
okologischen FuBabdruck ein leichter Aufwirtstrend zu erkennen, der direkte
Materialverbrauch ist fast konstant, der gesamte Materialverbrauch schwankt
etwas stirker, ist hier allerdings nur geschitzt (Abbildung 15). Fiir Deutschland
gibt es bei allen drei GroBen einen leichten Abwirtstrend, der Ressourcenver-
brauch pro Person scheint demnach tatséchlich etwas zuriickzugehen. Aber
auch hier nimmt der FuBBabdruck etwas weniger ab als die Materialverbrauche.

Ein dhnliches Ergebnis zeigen auch Finnland und GroBbritannien, die im Ver-
hiltnis zwischen Materialaufwand und FuBabdruck die Extreme Europas
vertreten. Die Schwankungen verlaufen gleichgerichtet und auch hier nimmt
der FuBabdruck im Verhiltnis zu.*!?

412 Dies diirfte auf die Berechnungsmethode der CO,-Flache zuriickzufiihren sein, die fiir
den gleichen Ausstol3 jedes Jahr wichst, da mit der weltweiten Zunahme der vom
Ozean absorbierte Anteil abnimmt. Vgl. Anhang D.1.
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Abbildung 15: Okologischer FuRBabdruck vs. Materialaufwand - EU-15 und

Deutschland.

Zeitliche Entwicklung des 6kologischen FuRabdrucks (OF), direkten (DMC) und ge-

samten Materialverbrauchs (TMC).

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Schiitz/Bringezu 2008, www.material-

flows.net und eigene Berechnungen/Schitzungen auf Basis von GFN

2005 b, Schitz/Moll/Bringezu 2003, Moll/Bringezu/Schiitz 2003.

Bei den lateinamerikanischen Landern ist die Verdnderung von FuBabdruck
und Materialverbrauch von 1980 bis 2000 fiir Ecuador und Mexiko sehr dhn-
lich (Abbildung 16). In beiden Léndern bleibt der dkologische FuBabdruck pro
Person konstant, in Mexiko steigt der direkte Materialverbrauch leicht an. In
Peru und insbesondere in Chile unterscheiden sich die Anderungen hingegen
sehr. Wihrend in Peru der durchschnittliche FuBabdruck um ein Viertel
abnimmt, wichst der Materialverbrauch um 40 % an. In Chile wichst der
Materialverbrauch fast sechs mal stirker als der FuBabdruck. Diese Differen-
zen im Wachstum sind vor allem auf die gewachsene Bergbautitigkeit und die
andere Erfassung dieser Wirtschaftsaktivitit zurlickzufithren. Wie oben erldu-
tert wird der GroBteil des Materialaufwands dem Inlandsverbrauch (DMC)
zugerechnet, obwohl dieser Sektor fast ausschlieBlich den Export bedient.
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Abbildung 16: Okologischer FuBabdruck und Materialverbrauch - 1980 und
2000.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Russi et al. 2007, www.materialflows.-
net und eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005 b.

Okologischer Transfer und Stoffstrombilanz

Die Entwicklungen von aulenwirtschaftlichem FuBabdrucks und Materialauf-
wand der EU-15-Mitglieder stimmen wie die des internen Verbrauches gut
iiberein. Dies gilt sowohl fiir Exporte wie fiir Importe. Es kdnnen zwar Unter-
schiede in der physischen Handelsbilanz von FuBBabdruck und Materialaufwand
auftreten, die Bilanzen entwickeln sich aber sehr dhnlich weiter. So verlaufen
der dkologische Transfer (OT) und der direkte Materialtransfer (DMT) fiir die
gesamte EU-15 nahezu parallel (Abbildung 17). Der gesamte Materialtransfer
(TMT) inklusive der indirekten Materialfliisse steigt bei dhnlichen Schwankun-
gen insgesamt etwas stirker an. Dies zeigt, dass die EU-15 zunehmend auf
externe Ressourcen angewiesen sind und vor allem eine wachsende indirekte
Auswirkung auf die Umwelt anderer Lénder haben.*!?

Allein fiir Deutschland zeigt sich im zeitlichen Verlauf von FuBabdruck- und
Materialtransfer eine signifikante punktuelle Abweichung (Abbildung 17). Bis
1991 und ab 1993 verlaufen sie fast parallel. Zwischen diesen Jahren steigt
aber der direkte Materialtransfer stark an, wéhrend der 6kologische Transfer
leicht fdllt. Hier gibt es unterschiedliche fossile Importe, die auf verschiedene

413 vgl. Schiitz/Moll/Bringezu 2003, S. 36-42.
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Quelldaten zuriickzufiihren sein miissten.*!'* Der gesamte Materialtransfer weist
zwischen 1991 und 1993 kein Wachstum auf.
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Abbildung 17: Okologischer und Material-Transfer - EU-15 und Deutschland.
Zeitliche Entwicklung der physischen Transfers von oOkologischem FuRabdruck
(OT), direktem (DMT) und gesamtem Materialaufwand (TMT).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Schutz/Moll/Bringezu 2003, Moll/Brin-
gezu/Schitz 2003, Schitz/Bringezu 2008, www.materialflows.net und GFN 2005 b.
Fiir Kolumbien liegt eine liickenlose physische Handelsbilanz des direkten
Materialaufwandes von 1970 bis 2002 vor (Abbildung 18).4!3 Die Importe von
FuBabdruck und Masse verlaufen annéhernd parallel, beim Export gibt es gro-
Bere Abweichungen nach 1998, die in entsprechenden Unterschieden zwischen

okologischem und Materialtransfer resultieren.

Die relative Gesamtentwicklung dieser beiden Grofen ist fiir Ecuador der
Kolumbiens am néchsten (Abbildung 19). Fiir Chile, Peru und Mexiko besta-
tigt die zeitliche Entwicklung der physischen Transfers die Beurteilung in
Abschnitt 5.2.1. Der zunehmende Export von Bergbauprodukten bzw. verarbei-
teten Glitern wird vom FuBabdruck besser erfasst als vom direkten Material-
aufwand. Die Masse der Exporte spiegelt deren wirklichen Materialaufwand

414 Die Daten vom Global Footprint Network beruhen iiberwiegend auf COMTRADE,
wihrend die Materialfliisse auf Basis von EUROSTAT ermittelt werden.
415 vgl. Pérez-Rincon 2006, S. 10.
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nicht angemessen wider und daher weist der direkte Materialtransfer im Jahr
2000 nicht die gleichen Verluste auf wie der 6kologische Transfer.
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Abbildung 18: Okologischer FuBabdruck vs. Materialaufwand - Kolumbien.
Zeitliche Entwicklung von Importen, Exporten und Transfer von 6kologischem Ful3-
abdruck und direktem Materialaufwand fur Kolumbien.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Pérez-Rincon 2006 und eigene Berechnun-
gen auf Basis von GFN 2005 b.
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Abbildung 19: Okologischer und Materialtransfer — 1980 und 2000.
Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von Pérez-Rincén 2006, Russi et al. 2007
und eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005 b.
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5.2.3 Schlussfolgerungen aus dem Vergleich von FuBabdruck und
Materialaufwand

Insgesamt dhneln die Ergebnisse der Fulabdruckmethode denen der Stoffstro-
manalyse. Beide erfassen nicht alle Wirtschaftsaktivitdten in gleichem Malfe.
Die Liicken sind jedoch beim direkten Materialaufwand groBer und sie haben
hier noch deutlichere Auswirkungen auf die Erfassung des physischen Aullen-
handels. Die methodischen Unterschiede resultieren nur dann auch in unter-
schiedlicher zeitlicher Entwicklung, wenn sich die (aulen)wirtschaftliche
Struktur der Lander einseitig verdndert. Der 6kologische FuBBabdruck erfasst
die Umweltauswirkungen, aber vor allem das produktive Potenzial der
Naturressourcen ausgewogener als der direkte Materialaufwand und ldsst dem-
nach zuverldssigere Vergleiche von Naturverbrauch, okologischer Handelsbi-
lanz sowie deren jeweiliger Entwicklung zu. Der Materialaufwand,
insbesondere der gesamte inklusive der indirekten Stoffstrome, bietet aber eine
wertvolle Ergénzung, die zusitzliche Aussagen iiber die Wirtschaftsstruktur
und Umweltauswirkungen erlaubt. Als solche Ergidnzung zum Fufabdruck
wird bei den passenden untersuchten Rdumen — das sind auf regionaler Ebene
Westeuropa und Siidostasien (Kapitel 7) — auf die hier vorgestellten Ergebnisse

des Materialaufwands zuriickgegriffen.*!¢

416 Ein Vergleich auf allen rdumlichen Ebenen wie beim monetdren Transfer und den
Terms of Trade ist aufgrund mangelnder Daten beziiglich des Materialaufwands nicht
moglich.
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6 Ungleicher Tausch und ungleiche Entwicklung auf
zonaler Ebene im Zeitraum 1960-2003

Die Weltsystemtheorie unterteilt die hierarchische Weltwirtschaft in drei
Zonen: Zentrum, Semiperipherie und Peripherie.*!” Um diese Struktur und
darin insbesondere die vermittelnde Rolle der Semiperipherie zu priifen, wird
sie in diesem Kapitel aufgegriffen. Dazu werden die Lander, den Ansétzen von
Arrighi/Drangel und Babones folgend, nach ihrem Pro-Kopf-Einkommen in
drei Einkommenszonen unterteilt.*!'® China wird aufgrund seiner groBen Bevol-
kerung und dynamischen Entwicklung gesondert betrachtet.

6.1 Monetarer Transfer der Einkommenszonen

6.1.1 Raumliche Verteilung des monetaren Transfers

Die hierarchische Stratifizierung der Weltwirtschaft wird durch den monetér
ungleichen Tausch untermauert: die arme und die mittlere Einkommenszone
geben iiber den gesamten Untersuchungszeitraum monetiren Transfer an die
reiche Einkommenszone ab, und bis auf wenige Jahre — 1960, 1964/65 und
1984/85 — verliert auch die arme Zone an die mittlere (Zoneneinteilung fiir 146
Léander in Abbildung 20).

Der Transfer von der Semiperipherie ins Zentrum ist im Jahr 2000 vom
Gesamtwert etwas grofler als der von der Peripherie und von China ins Zen-
trum (Abbildung 21). Bezogen auf die Einkommen kehren sich die Unter-
schiede um: im Jahr 2000 liegt der Verlust sowohl der armen Zone als auch
Chinas bei tiber 10 % des Kaufkraft-BIP und somit iiber dem der Semiperiphe-
rie mit knapp 9 %. Die Transfers zwischen den drei Nettoverlierern sind ver-
gleichsweise gering, sie machen im Jahr 2000 weniger als ein Zehntel des
Gesamttransfers aus. Diese Werte spiegeln die sehr unterschiedlichen Handel-
sintensititen zwischen den Zonen wider. Unter den drmeren Léndern gibt es
generell weniger Handel und somit auch zwischen den beiden unteren Zonen
und China.

417 vgl. Abschnitt 2.1.
418 vgl. Arrighi/Drangel 1986 und Babones 2005; Abschnitt 2.1 und 4.3; Anhang D.2.
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Abbildung 21: Monetéare Transferfliisse - Einkommenszonen und China

Fir das Jahr 2000 auf Basis von 146 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis IMF 2005, Heston/Summers/Aten 2006
und GFN 2005 b.

6.1.2 Zeitliche Entwicklung von Transfer, Handel und Wechselkursver-
zerrung

Der monetére Transfer in die reiche Zone hat sich zwischen 1960 und 2003

bezogen auf deren Einkommen circa versiebenfacht (Abbildung 22, Zonenein-

teilung fiir 90 Lander in Abbildung 20).4"° Tabelle 2 gibt berechnete monetire

Transfers in die reiche Zone fiir 1966, 1980 und 1996 im Vergleich zu Schit-

zungen Kohlers und Amins an.*?* Alle Schitzungen liegen — insbesondere in

419 Fiir fest eingeteilte Zonen war der relative Anstieg noch hoher (Faktor 11), da die weni-
gen ,Aufsteiger’ wie etwa Stidkorea oder Portugal zu Beginn des Untersuchungszeit-
raumes noch monetiren Transfer abgaben und ihn somit fiir die reiche Zone vermin-
dern.

420 Fiir diese Jahre liegen die Schitzungen von Kohler und Amin (auBer 1996) vor. Vgl.
Koéhler 2001, S. 31 und Amin 1973, S. 122. Koéhler verwendet den gleichen Ansatz, ver-
einfacht ihn aber stark. Er unterscheidet in OECD- und Nicht-OECD-Lénder. Die An-
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Anbetracht dessen, dass sich die Methoden und die Léndergesamtheit unter-
scheiden — nah beieinander.

Tabelle 2: Schatzungen des monetiaren Transfers in die reiche Zone

eigene Berechnung Amin Kohler

% BIP PPP-$ % BIP PPP-$ | %BIP PPP-$
1966 0,9 16 Mrd. 1,5 22 Mrd. 1,4 20 Mrd.
1980 2,4 190 Mrd. 300 Mrd. 200 Mrd.
1996 5,2 1.100 Mrd. keine Schéatzung 8,0 1.500 Mrd.

Quelle: Kéhler 2001 und eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/
Aten 2006.

Die Zahlen in der rechten Spalte geben den Werttransfer in internationalen Dol-
lars zum jeweiligen Zeitpunkt an.*?! Sie ermoglichen den Vergleich der Schit-
zungen, da sie iiberall den gleichen Wert haben. Da sie nicht inflationsbereinigt
sind und die Zahl der Lander mit jedem Zeitschritt zunimmt, sind allein die
relativen Zahlen fiir den zeitlichen Vergleich aussagekriftig.

Einen Gewinn fiir das grofite Zentrumsland USA in Form einer ,,Hegemonial-
rente” aufgrund von drei Faktoren bestdtigt Massarrat: Erstens gebe es einen
»Einkommenstransfer durch das globale System von Dumpingpreisen®, zwei-
tens einen iiber die Leitwdhrung US-Dollar forcierten Kapitalbilanziiberschuss
und drittens einen ,Brain Drain‘ durch gut ausgebildete Einwanderer in das
Land. Der erste Faktor entspricht dem monetir ungleichen Tausch aufgrund
unterbewerteter Exporte und gilt entsprechend fiir alle reichen Lander. Massar-
rat schitzt die Hegemonialrente allein fiir die USA auf aktuell 500-
1000 Mio US-$ pro Jahr, 5-10 % des amerikanischen BIP, was in derselben
GroBenordnung wie die anderen Schitzungen liegt.*??

In Abbildung 22 zeigt der Anstieg des monetéiren Transfergewinns der reichen
Zone einen ndherungsweise exponentiellen Verlauf. In den 1960er Jahren war
der Transfergewinn — im Verhéltnis zum Einkommen — fast konstant. Seit Mitte

zahl beriicksichtigter Lander ist deutlich geringer als bei den eigenen Berechnungen
und nimmt mit der Zeit zu.

421 Amin spricht zwar von US-$, im Grunde resultiert seine Schéitzmethode aber in einer
Art PPP-$ (vgl. Abschnitt 2.2.)

422 Massarrat 2006, S. 129-132. Nach meinen Berechnungen — ohne Gewinne durch Leit-
wihrung und Brain Drain — liegt der monetére Transfergewinn der USA 1996 bei 3 %
und 2003 bei 5,6 % des BIP (600 Mio PPP-$).
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der 1970er Jahre stieg er zunehmend an, wobei eine Wellenbewegung zu
erkennen ist: In gut fiinfjahrigen Zyklen nahm er zunichst deutlich zu, um
dann wieder leicht abzufallen. Der monetire Transferverlust der armen und
mittleren Zone nahm nahe beieinander liegend zu, von Mitte der 1980er bis
2000 war jener der armen Zone grofer, zuletzt konvergierten ihre monetdren
Transfers. Die stirkste Verdnderung machte China durch, von marginalen
Gewinnen in den 1960er Jahren iiber eine steile Abnahme seit Anfang der
1980er zum grofiten relativen Verlust ab den frithen 1990er Jahren.
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Abbildung 22: Monetarer Transfer der Einkommenszonen

Zeitliche Entwicklung des monetéren Transfers als Anteil vom Kaufkrafteinkommen.
Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2004/2005.

Beide in die Berechnung einflieBenden Groflen, das Handelsvolumen und die
Wechselkursverzerrung d, zeigen ebenfalls grofle Verdnderungen im Untersu-

chungszeitraum (Abbildungen 23 und 24).

Im Zuge der Liberalisierungsbemiihungen speziell durch die internationalen
Institutionen GATT und WTO*** nahm der globale AuBenhandel nach dem 2.

423 Das General Agreement on Tariffs and Trade (GATT) wurde 1947 verabschiedet und
1995 durch die World Trade Organization (WTO) abgelost.
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Weltkrieg stark zu. Zwischen 1960 und 2000 hat sich die Summe der Ex- und
Importe bezogen auf das ebenfalls wachsende Sozialprodukt auf etwa 30 %
verdoppelt, wobei der grofite Anstieg in den 70er und 90er Jahren erfolgte
(Abbildung 23).#* In etwa gleichem MaB nahm der relative AuBenhandel fiir
die reiche und arme Zone zu, etwas stirker fir die mittlere Zone. Fiir China
wuchs er hingegen zehnmal so schnell. Es war bis Ende der 70er Jahre kaum in
den globalen Handel einbezogen, was sich seitdem mit der Offnung der Wirt-
schaft rapide dnderte.
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Abbildung 23: Handelsvolumen der Einkommenszonen
Zeitliche Entwicklung des AuRBenhandels bezogen auf das Einkommen:
(Importe+Exporte)/BIP. Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von IMF 2004/2005.

Der relative Wert der Wihrungen gegeniiber der reichen Zone verschlechterte
sich seit 1980 sukzessive, fiir die arme Zone und China stieg die Wechselkurs-
verzerrung d seither besonders stark — um 130 % bzw. 180 % (Abbildung 24).
Die Wihrungsabwertung fand folglich nach der Aufkiindigung der Bretton-
Woods-Vereinbarungen mit fixierten Wechselkursen und der Expansion sowie
Liberalisierung internationaler Finanzmarkte in den 1980er und 1990er Jahren
statt. 42

424 Hier sind viele osteuropdische und die GUS-Staaten aufgrund unzureichender Daten
nicht beriicksichtigt, mit ihnen wiirde der Anstieg seit 1990 noch etwas stérker ausfal-
len.

425 vgl. Bischoff 2000, S. 30-32.
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Abbildung 24: Wechselkursverzerrung der Einkommenszonen

Zeitliche Entwicklung der Wechselkursverzerrung d. Dynamische Zonenein-
teilung, Basis 89 Lander (ohne Iran, da dessen Wechselkursverzerrung nach
Heston/Summers/Aten 2006 extrem niedrige Werte ab Mitte der 1980er
aufweist, nach UNSD 2008 aber 10 mal hohere Werte).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006.

Vergleich zwischen alten und neuen Kaufkraftparitiiten

Fiir die niedrige Einkommenszone und China zeigen die Kaufkraftparititen der
ICP-Runde 2005 eine weit niedrigere Wechselkursverzerrung als die in dieser
Arbeit benutzten der Penn World Table 6.2. (Abbildung 25). Fiir die niedrigen
Einkommen sind die neuen Wechselkursverzerrungen bis zu 40 % niedriger,
und ebenso fiir China.*?¢ Fiir die hohe und mittlere Einkommenszone liegen
beide Wechselkursverzerrungen nahezu gleich auf. Nach den aktuellsten Kauf-
kraftdaten der ICP-Runde 2005 wiren also die monetdren Transferverluste der
niedrigen Einkommen und Chinas geringer, die der mittleren Einkommen
wéren etwas grofler, da sie weniger von den drmeren Landern gewinnen. Die
Transfergewinne der hohen Einkommen wéren entsprechend geringer (vgl.
auch Abbildung 21).

426 vgl. Abschnitt 4.2.
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Abbildung 25: Alte und neue Wechselkursverzerrung — niedrige Einkommens-
zone und China

Wechselkursverzerrung nach der Penn World Table 6.2 und nach ICP-Runde 2005.
Dynamische Zoneneinteilung, Basis 118 L&nder (ohne Iran, vgl. Abbildung 24).
Quelle: Eigene Berechnung auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und World
Bank 2008 c.

6.1.3 Vergleich der monetédren Transfers mit den Terms of Trade
Vergleich mit den relativen Terms of Trade

Der mit der Wechselkursverzerrung berechnete monetire Transfer M7(d) ent-
wickelte sich fiir die mittlere und arme Zone dhnlich wie der aus den Terms of
Trade abgeleitete MT(ToT) (Abbildung 26).#?” In der armen Zone nahm
MT(ToT) etwas weniger ab als MT(d). In der mittleren Zone hingegen nahm
MT(ToT) starker ab als MT(d). In den 1980ern verliefen beide Transfers fiir
beide Zonen noch parallel, Anfang der 90er drifteten sie auseinander, um
anschlieBend wieder relativ gleichgerichtet zu verlaufen. Die starke Abnahme
von MT(d) fiir die arme Zone von 1997 auf 1998 ist zur guten Hélfte auf den
grolen Wertverlust der indonesischen Wéhrung wihrend der Asienkrise
zuriickzufiihren: die Wechselkursverzerrung stieg von knapp 4 auf iiber 8, die
Terms of Trade fielen um ein Jahr verzdgert ebenfalls stark.*”® In China

427 Zur Beziehung zwischen MT(d) und MT(ToT) vgl. Abschnitt 5.1.1 und Anhang D.3.
428 Heston/Summers/Aten 2006 und UNCTAD 2005 a.

136



schlieBlich nahm MT(d) sehr stark ab — von etwa - 40 % Transferverlust bezo-
gen auf den Handel 1980 auf unter - 250 % 2003 —, wahrend MT(7oT) nur auf
- 85 % zuriickging. Die Schwankungen von MT(d) sind sehr groB.
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Abbildung 26: Monetéarer Transfer vs. Terms of Trade — Einkommenszonen
Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparititen MT(d) und nach
Terms of Trade MT(ToT). Dynamische Zoneneinteilung, Basis 70 Lander (vgl. Ab-
schnitt 5.1).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und
UNCTAD 2005 a/2007 a.

Unter der Annahme, dass die Terms of Trade genauer als die Wechselkursver-
zerrung die Anderungen der AuBenhandelspreise wiedergeben — was bei ,feh-
lerfreier Erhebung zu erwarten ist —, konnen folgende Vermutungen fiir die
Abweichung von MT(d) angestellt werden:

Bei der armen Zone fillt die Abweichung relativ gering aus, die Verdnderung
der Terms of Trade scheint triger zu verlaufen als die Anderung der Wechsel-
kursverzerrung, d. h. die Exportpreise dndern sich langsamer als der Wert der
Wiéhrung.

In der mittleren Zone sinken die Stiickpreise im Exportsektor deutlich und im

Gegensatz zur armen Zone steigen die Stiickpreise der Importe leicht an.*?°

429 UNCTAD 2005 a.
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Beides spiegelt sich in der Wechselkursverzerrung nicht entsprechend wider.
Dies kdnnte an zunehmenden ausldndischen Investitionen vor allem seit den
90er Jahren liegen,*** die meist in Exportindustrien investieren und die Wih-
rung stiitzen. So konnte die mittlere Zone im Exportsektor — dargestellt durch
MT(ToT) — eine hohere Produktivititssteigerung haben als in der Gesamtwirt-
schaft — dargestellt durch MT(d). Damit lieBe sich das Auseinanderdriften der
beiden Transfers in der mittleren Einkommenszone 1990 erkldren.

In China hingegen wird der Wechselkurs immer stark von der Regierung
gelenkt und galt in der Vergangenheit eher als iiberbewertet und in der Gegen-
wart eher als unterbewertet.*’! Zu Beginn der exportorientierten Politik 1980,
als nur ein kleiner Teil der Wirtschaft mit dem Exportsektor verbunden war,
wurden die Exporte weniger iiber einen offiziellen niedrigen Wechselkurs
gefordert als heute. Der Exportsektor wurde vielmehr in Sonderwirtschaftszo-
nen durch giinstige Rahmenbedingungen subventioniert,**? und den Exportun-
ternehmen wurde ein Umtauschkurs unterhalb des offiziellen Wechselkurses
zugestanden.*® Dies kommt in der Wechselkursverzerrung dieser Zeit nicht
zum Ausdruck. Im Jahr 2003 hingegen machen die Exporte bereits ein Viertel
des BIP aus und sind somit kaum vom ,inldndischen Sektor® zu trennen. Die
Wechselkursverzerrung und der daraus berechnete monetire Transfer MT(d)
diirften daher heute die Unterbewertung der Exporte besser wiedergeben als fiir
die 1980er Jahre, was ein Vergleich mit den absoluten Terms of Trade bestétigt.

Vergleich mit den absoluten Terms of Trade

Das Exportpreisniveau der absoluten Terms of Trade fiir 1996 stimmt fiir die
Einkommenszonen und China recht gut mit dem gesamtwirtschaftlichen Preis-
niveau aus den Wechselkursverzerrungen iiberein: Bei niedrigerer Wechsel-
kursverzerrung sind die Exportpreise hoher (Tabelle 3).4* Die arme Zone

430 vgl. UNCTAD 1999, S. 9-21, 46-57; World Bank 2005.

431 vgl. Maleh 2005 (www.weltpolitik.net [28.4.2008]). Dies ist zwar eine Beurteilung aus
neoklassischer Perspektive. Sie bestétigt allerdings die Tendenz der hier verwendeten
Wechselkursverzerrung, derzufolge die chinesische Wahrung bereits 1980 unterbewer-
tet war und zu Transferverlusten fiihrte, aber eben in wesentlich geringerem Male als
heute.

432 vgl. Taubmann 2001, S. 14.

433 vgl. Schiiller 2000, S. 288-289; Lin/Hu 2001, S. 7.

434 Nach der zentralen Annahme besteht eine antiproportionale Beziehung zwischen beiden
GroBen, vgl. Abschnitt 5.1.2.
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rutscht leicht aus dem Schema, ihre Exportpreise liegen iiber denen Chinas,
wenngleich die Wechselkursverzerrungen gleich sind.** Dies stimmt mit den
Beobachtungen bei der Entwicklung der relativen Terms of Trade tiberein. Fiir
die arme Zone unterschétzt die Wechselkursverzerrung seit den 1990er Jahren
die Exportpreise etwas, fiir die mittlere Zone iiberschitzt sie diese seither, und
fiir China iiberschétzte sie diese in den 1980er Jahren.

Tabelle 3: Wechselkursverzerrung versus absolutem Exportpreisindex 1996

hohe mittlere niedrige .
Einkommen | Einkommen | Einkommen Eaekine
Wechselkursverzerrung | 0,9 2,0 4,0 4,0
Exportpreisindex (abs.) [123 69 57 41

Basis 132 Lander, Wechselkursverzerrung nach nach PWT 6.2.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und
Feenstra et al. 2007.

Folgerungen fiir die Interpretation des monetiren Transfers

Fiir die arme Zone scheint der nach der Kaufkraftmethode berechnete monetére
Transferverlust in den 1990er Jahren grofler als der Transfer von Produktleis-
tung zu sein. Die Differenz bedeutete einen Verlust von Produktionspotenzial
durch den ungleichen Tausch.*3¢ Fiir China scheint der berechnete Transfer bis
1990 und fiir die mittlere Zone seit 1990 sogar geringer zu sein als der eigentli-
che Verlust von Produktleistung, die Kaufkraftmethode unterschétzt demnach
den ungleichen Tausch tendenziell. Der monetére Transfer ist daher flir China,
wo der Unterschied recht grof3 ist, vor den 1990er Jahren unter diesem Vorbe-
halt zu interpretieren. Insgesamt stimmen die Ergebnisse auf dieser groflen
raumlichen Ebene aber gut iiberein und der monetire Transfer schétzt die Gro-
Benordnung des ungleichen Tausches zuverldssig und zum GroBteil als Trans-
fer von Produktleistung ein.

Der Abgleich mit den neuen Kaufkraftparititen und den Terms of Trade besti-
tigt einen monetdren Transfer zwischen den Zonen ,von Arm nach Reich®,
wobei in der Gesamtbilanz nur die Zone hoher Einkommen profitiert. In der
zeitlichen Entwicklung hat der monetire Transfer insbesondere seit 1980 zuge-
nommen.

435 Nach den neuen Kaufkraftparitdten passten die Wertepaare noch schlechter zusammen:
niedriger Einkommen mit d = 2,8 und China mit d =2,4.
436 vgl. Abschnitt 3.4.3.
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6.2 Okologischer Transfer der Einkommenszonen

Zur Bilanzierung des ungleichen Tauschs von Naturressourcen zwischen den
Einkommenszonen und China wird in diesem Abschnitt der 6kologische
Transfer fiir den Zeitraum von 1961 bis 2002 untersucht.

6.2.1 Raumliche Verteilung des 6kologischen Transfers

Wie beim monetédren Transfer verlieren die Ldnder mit mittleren Einkommen
auch den hochsten 6kologischen Transfer, wihrend die Lander mit hohen Ein-
kommen den hochsten 6kologischen Transfer gewinnen (Tabelle 4). Die Lan-
der mit niedrigen Einkommen sind iiber den gesamten Zeitraum gemittelt
leicht im Minus, in jiingerer Zeit weisen sie aber einen leichten Gewinn von
okologischem FuBabdruck auf, den China konstant verzeichnen kann. Hier
unterscheidet sich das Muster vom monetéren Transfer.

Tabelle 4: Okologische Transfers der drei Einkommenszonen und Chinas

1962-2002 2000
okologischer | o©kologischer |o6kologischer| o6kologischer
Transfer in | Gesamttransfer | Transfer in | Gesamttransfer
hal(P-a) in ha ha/P in ha

Hohe 031 10,3 Mrd. 1,26 1.150 Mio.
Einkommen
Mittlere -0,35 - 9,9 Mrd. - 0,69 - 580 Mio.
Einkommen
Niedrige -0,02 -1,5 Mrd. 0,02 40 Mio.
Einkommen
VR China 0,10 4.4 Mrd. 0,18 220 Mio.
gesamt 0,02 3,3 Mrd. 0,15 830 Mio.

Okologische Nettotransfers auf Basis von 118 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b und
Heston/Summers/Aten 2006.

In der Summe aller Zonen ergibt sich ein deutliches Plus, die Welt wére nach
der Statistik okologischer Nettoimporteur. Der Grund sind Datenliicken zur
Berechnung des 0kologischen Transfers. Zum einen werden nicht alle Lénder
beriicksichtigt, im Jahr 2000 sind mit 118 Léndern circa 90 % der Weltbevdlke-
rung abgedeckt. Zum anderen sind die Handelsstatistiken nicht vollstindig.
Insbesondere fiir einige groBe Erddlexporteure, die einen groBen Anteil am
okologischen Export ausmachen, liegen fiir lingere Zeitrdume keine Daten
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zum Auflenhandel mit fossilen Energietrdgern vor. Dies wird im folgenden
Abschnitt am Beispiel Irans niher behandelt.*3’

6.2.2 Zeitliche Entwicklung des 6kologischen Transfers

Der 6kologische Transfer der reichen Zone ist in den 1960er Jahren noch nega-
tiv, demnach exportiert sie mehr 6kologischen FuBabdruck als sie importiert
(Abbildung 27).
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Abbildung 27: Okologischer Transfer der Einkommenszonen

Netto-Transfer bezogen auf den globalen 6kologischen FuRRabdruck pro Person.
Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b und
Heston/Summers/Aten 2006.

In diesem Zeitraum ist allerdings auch die globale Summe noch negativ, und
zwar in einem dhnlichen AusmaB.**® Der Transfer steigt bis Mitte der 1970er
steil an, um zu Zeiten der beiden Olpreiskrisen*® stark zuriickzugehen. Seit

437 Die GUS-Léander sind in Tabelle 5 nicht beriicksichtigt; Saudi-Arabien, Kuwait, Iran
und die Vereingten Arabischen Emirate weisen viele Jahrgéinge ohne Daten zu fossilen
Ex- und Importen auf.

438 1965 verliert die reiche Zone 250 Mio. ha, alle zusammen verlieren 210 Mio. ha.

439 Die erste Krise liegt im Olembargo der OPEC 1973 begriindet, die zweite in der islami-
schen Revolution im Iran 1979. Die Olpreise stiegen jeweils in der Folgezeit stark an.
1980 gab es den seit dem amerikanischen Biirgerkrieg hochsten realen Olpreis, der An-
fang 2008 wieder erreicht wird (BP 2008, S. 16).

141



Anfang der 1980er nimmt er wieder zu und steigt auf fast 60 % des globalen
durchschnittlichen Pro-Kopf-Naturverbrauches. In der Tendenz gewinnen also
die jeweils reichen Lander im AuBBenhandel einen zunehmenden Anteil an 6ko-
logischem FuBabdruck. Die mittlere Zone ist iiber den gesamten Zeitraum
Transfergeber mit starken Schwankungen von rund 5 % wihrend bis tiber 40 %
kurz vor der zweiten Olkrise, bei leichter Tendenz zu einem wachsenden Ver-
lust.

In der mittleren Zone sind die Datenliicken am schwerwiegendsten, insbeson-
dere im Fall des Iran. Die Lander mit teilweise fehlenden fossilen Handelsda-
ten werden dennoch beriicksichtigt, damit die mittlere Zone zumindest Ende
der 1970er Jahre besser mit den anderen Zonen und mit dem monetéren Trans-
fer verglichen werden kann. Dafiir muss inklusive der Lander mit liickenhaften
Daten jedoch die zeitliche Entwicklung mit mehr Bedacht interpretiert werden.
Daher werden nun zusdtzlich die mittlere Zone und der Iran getrennt betrach-
tet: Abbildung 28 zeigt deren absoluten 6kologischen Transfer.
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Abbildung 28: Okologischer Transfer — Iran und mittlere Einkommenszone
ohne Iran

Absoluter Netto-Transfer. Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b und
Heston/Summers/Aten 2006.

Dabei ist der 6kologische Transfer des Iran seiner Erdol-Handelsbilanz sehr
dhnlich. Von 1978, kurz vor der islamischen Revolution, bis 1999 gibt es keine
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Daten iiber Irans Erddlexporte.** Zuvor, im Zuge der ersten Olkrise, erhdhte
das Land mit dem Schah als Verbiindeten der westlichen Industrieldnder seine
Olexporte drastisch, so dass sie Mitte der 1970er Jahre die der restlichen mitt-
leren Zone um ein Vielfaches iibertreffen. Nach der Revolution verringerte sich
Irans Erdolforderung zwar deutlich, die Exporte werden aber kaum ausgefallen
sein.**! Dies bestitigen die monetiren Exportzahlen — die Exporte fielen zwi-
schenzeitlich auf weniger als die Hélfte, erholten sich aber nach dem Krieg mit
dem Irak,*? und der Olsektor hatte immer einen grofen Anteil am Export —
1998 von 76 %.*3 Ohne den Iran liegt der dkologische Verlust der mittleren
Zone bereits 1974 unter jenem Irans, bezogen auf den FuBabdruck bei unter
10 %. Die Tendenz eines langfristig steigenden 6kologischen Verlusts wird
ohne den Iran noch deutlicher (Abbildung 28).

Die arme Zone hatte in den 1970er Jahren einen negativen dkologischen Trans-
fer, vorher und nachher war die 6kologische Handelsbilanz nahezu ausgegli-
chen (Abbildung 27). Dabei ist ein schwach steigender Trend in den positiven
Bereich zu verzeichnen.

Die beschriebene Entwicklung ist durch einen Wechsel in der Zusammenset-
zung der Einkommenszonen durch Auf- und Abstiege einiger Lénder in ithrem
relativen Pro-Kopf-Einkommen beeinflusst. Der Abstieg Venezuelas in die
mittlere Zone als groB3er 6kologischer Transfergeber und der Aufstieg Japans zu
den hohen Einkommen als grofler Transfernehmer begriinden die gegenldufige
Entwicklung des Transfers beider Einkommenszonen in den 1960er Jahren
(Abb. 27). Bei statischer Zoneneinteilung liegt der okologische Transfer der
mittleren Einkommen bereits zu Beginn des Untersuchungszeitraumes unter
dem der hohen Einkommen, sie geben also mehr 6kologischen Transfer ab. Die
Verluste der mittleren Einkommen sind bis 1990 etwas grofler und der Verlauf
ist gleichméBiger als bei der dynamischen Einteilung, so dass kein signifikanter
Trend mehr zu verzeichnen ist. Dies deutet darauf hin, dass die in die reiche
Zone aufgestiegenen Lander auch ihre 6kologische Handelsbilanz im Untersu-

440 Nach der Revolution boykottierte die USA iranisches Ol und die Olférderung und -ex-
porte wurden vom Iran geheim gehalten. Vgl. Stork 1980 und Halliday 2005, S. 287.
Weder in GFN 2005 b noch in UN COMTRADE 2008 sind die Erddlexporte des Iran
erfasst.

441 vgl. Ehlers 2005, S. 23 und S. 26.

442 IMF 2005.

443 vgl. Fischer Weltalmanach 2001, S. 378.

143



chungszeitraum zu ihren Gunsten veréndert haben, sie also tendenziell einen
kleineren 6kologischen Transfer abgeben bzw. einen grofleren gewinnen. Diese
Beziehung zwischen wirtschaftlichem Wachstum und Transfers wird noch auf
kleinerer raumlicher Ebene — in den Kapiteln 7 und 8 — untersucht werden. Im
Folgenden wird sie aber fiir die dynamische Zoneneinteilung verfolgt.

6.3 Einkommen und Naturverbrauch der Einkommenszonen

Um die wirtschaftliche Entwicklung mit den Transferergebnissen vergleichen
zu konnen, wird diese anhand des Pro-Kopf-Einkommens und des 6kologi-
schen FuBBabdrucks fiir die Einkommenszonen und China dargestellt.

6.3.1 Raumliche Verteilung von BIP und 6kologischem FuBabdruck

In den reichen Léndern verbraucht ein Mensch im Schnitt gut dreimal soviel
okologische Ressourcen wie in den Liandern mittleren Einkommens und gut
siecbenmal soviel wie in den armen Léandern (Tabelle 5).
verbraucht(e) das knappe Fiinftel der Weltbevdlkerung in den reichen Landern
die Halfte des globalen 6kologischen FuBabdrucks.

Insgesamt

Tabelle 5: Okologischer FuBabdruck der drei Einkommenszonen und Chinas

1961-2003 2000
Okologi- | ©kologi- | Bevolke- | ©Okologi- | ©6kologi- | Bevolke-
scher Fu3-| scher rung scher Fu3- | scher rung
abdruck in | Gesamt- abdruck in | Gesamt-
ha/(P- a) fuBab- ha/P fuBab-
druck druck
Hohe 5,6 52 % 19 % 6,4 50 % 17 %
Einkommen
Mittlere 2,0 16 % 16 % 2,2 16 % 15%
Einkommen
Niedrige 0,8 17 % 41 % 0,8 18 % 45 %
Einkommen
VR China 1,2 15% 24 % 1,5 16 % 23 %
Welt 2 | 355 Mrd. 180 2,1 11,6 Mrd | 5,5 Mrd.
ha Mrd. . ha

Angaben pro Person und anteilig am globalen FuRabdruck. Dynamische Zonenein-
teilung auf Basis von 118 Landern.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005b/2006 und Heston/Sum-
mers/Aten 2006.
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Die Einkommensunterschiede sind noch gravierender, so ist im Jahr 2000 das
nominale Pro-Kopf-Einkommen in reichen Landern fast 50 mal so hoch wie in
armen Landern, das Kaufkraft-Einkommen ist gut zehnmal so hoch.

6.3.2 Zeitliche Entwicklung von BIP und 6kologischem FuBabdruck

Die Einkommensschere hat sich {iber den Untersuchungszeitraum weiter geoff-
net, und zwar nicht nur absolut.*** Das Pro-Kopf-Einkommen der reichen Zone
stieg vom 3,7- auf das 4,1-fache des Weltdurchschnitts, in China kletterte es
von 16 % auf 45 % (Abbildung 29). Fiir die arme Zone blieb der Anteil bei
25 % des Weltdurchschnitts, und fiir die mittlere Zone nahm es sogar vom
Weltdurchschnitt auf 75 % ab.*+
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Abbildung 29: Pro-Kopf-Einkommen im Verhéltnis - Eihkommenszonen
Mittelwert aus nominalem und Kaufkraft-Einkommen pro Person im Verhéltnis zum
globalen Pro-Kopf-Einkommen. Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006.

Auch der okologische FuBabdruck zeigt eine sich 6ffnende Schere (Abbil-
dung 30): Fiir die reichen Liander nimmt er am stirksten zu, bei statischer

Zoneneinteilung ist die Zunahme noch grofler. Dabei gibt es zwischenzeitliche

444 Hier wird das Mischeinkommen als arithmetisches Mittel von nominalem und Kauf-
krafteinkommen betrachtet.

445 Hier wird die dynamische Zoneneinteilung betrachtet. Bei der statischen unterscheidet
sich nur die reiche Zone deutlich, die noch stirker ansteigt — vom 3,0- auf das 4,1-fa-
che.
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Riickginge, die wohl auf jeweils hohere Ol- bzw. Energiepreise zuriickzufiih-
ren sind. Allein fiir die armen Lander nimmt er bis Mitte der 1980er Jahre ab
und steigt seitdem leicht, bleibt aber noch unter dem Ausgangsniveau. Chinas
Pro-Kopf-FuBabdruck verdoppelt sich innerhalb von 40 Jahren, wobei sich der
Zuwachs seit 1980 beschleunigte, allerdings nicht im gleichen Ausmal} wie
beim Einkommen.
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Abbildung 30: Okologischer FuBabdruck der Einkommenszonen.
Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005b/ 2006 und Heston/Sum-
mers/Aten 2006.

Der Index fiir menschliche Entwicklung (HDI)*¢ zeigt die gleiche Abstufung
zwischen den drei Zonen und China (Abbildung 31). Dabei hat China bereits
1975 einen deutlichen Vorsprung vor der armen Zone, der sich auch beim Fuf3-
abdruck zeigt, wihrend es beim Einkommen noch weit hinter der armen Zone
liegt.*47

446 Der Human Development Index des United Nations Development Programme beinhal-
tet neben dem durchschnittlichen Kaufkrafteinkommen auch die Lebenserwartung und
die Bildung — anhand von Alphabetisierung und Schuleinschreibung — der Bevolkerung.

447 Ein direkter quantitativer Vergleich des HDI mit den anderen GrdBen ist nicht sinnvoll,
da die Komponenten des HDI jeweils nicht linear berechnet werden, sondern im Ver-
héltnis zu den Landern mit dem besten Wert.
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Abbildung 31: Human Development Index der Einkommenszonen
Dynamische Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und
UNDP 2007.

Insgesamt nehmen die 6konomischen Unterschiede zwischen den Zonen zu —
auch wenn China in den vergangenen 20 Jahren eine populdre und schwerge-
wichtige Ausnahme bildet — und das bei wachsenden Transfers zugunsten der
reichen Lénder, die im kapitalistischen Weltsystem das Zentrum bilden. Inwie-
weit diese fortschreitende Offnung der ,Entwicklungsschere® im Zusammen-
hang mit dem ungleichen Tausch steht — was die grundlegende Frage dieser
Arbeit darstellt, ist durch den direkten quantitativen Vergleich der Grolen zu
ermitteln.

6.4 Zusammenhang zwischen Transfers und wirtschaftlicher
Entwicklung der Einkommenszonen

Um Aufschliisse iiber die Beziehung zwischen wirtschaftlicher Position im
Weltsystem und ungleichem Tausch zu gewinnen, wird der 6kologische Fullab-
druck der Einkommenszonen den Transfers gegeniibergestellt. Fiir eine Kli-
rung der Beziehung zwischen wirtschaftlichem Wachstum und dem ungleichen
Tausch ist die zeitliche Entwicklung derselben GroBen zu vergleichen. Dazu
werden auBBerdem der monetire und 6kologische Transfer auf ihre gegenseitige
Abhéngigkeit untersucht.
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6.4.1 ,Raumlicher Zusammenhang‘ zwischen Transfers und
o6kologischem FuBabdruck

Die bisherigen Betrachtungen verdeutlichen bereits, dass es einen Zusammen-
hang zwischen den Transfers und dem Fuflabdruck gibt. Die Zone der hohen
Einkommen hat sowohl den hochsten monetdren wie 6kologischen Gewinn,
die der mittleren Einkommen den grofiten monetdren und dkologischen Verlust
(in Abbildung 32 sind die auf globale Werte bezogenen Transfers dargestellt).
Allein China verzeichnet monetir einen Verlust, aber Okologisch einen
Gewinn. Monetdrer und 6kologischer Transfer stehen fiir alle Zonen in einem
dhnlichen Verhiltnis zueinander. Dieses {iber den gesamten Untersuchungszeit-
raum gewonnene Bild dndert sich kaum fiir einzelne Zeitabschnitte.

Hohe Einkommen =
Mittlere Einkommen

Niedrige Einkommen g
China

normierte Werte ~-100 -50 0 50 100
B monetirer Transfer B monetirer Transfer [ 6kologischer
pro globalem PPP- pro Eigen-BIP Transfer pro globa-
BIP lem FuRabdruck
N 6kologischer B 6kologischer FuR-
Transfer pro Ei- abdruck

gen-FuRabdruck

Abbildung 32: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - Einkommenszonen
Monetérer und ©kologischer Transfer und 6kologischer FulRabdruck nach Zonen
normiert fir 1962-2002. Dynamische Zoneneinteilung, Basis 118 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b und IMF 2004/2005.

Der Zusammenhang zwischen Transfers und 6kologischem FuBabdruck gestal-
tet sich komplexer. Betrachtet man beide Transfers gemeinsam im Verhiltnis
zu den ,eigenen Verhéltnissen, d. h. zum eigenen Pro-Kopf-BIP und Fuflab-

druck, so ldsst er sich auf folgende Aussage zusammenfassen: Die reiche Zone
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mit dem grofiten Naturverbrauch gewinnt einen hohen monetdren und 6kologi-
schen Transfer. Die arme Zone mit dem geringsten Naturverbrauch verliert
monetdr viel und 6kologisch wenig. China mit etwas groBerem Naturverbrauch
verliert monetdr viel und gewinnt 6kologisch wenig. Die mittlere Zone schlie3-
lich mit einem noch etwas groerem Naturverbrauch, der aber nur gut ein Drit-
tel dessen der reichen Zone betrigt, verliert sowohl monetir als auch
okologisch viel.

Ohne die mittlere Zone gibt es also eine Linearitit — je geringer die Transfer-
summe, desto geringer die ,Entwicklung® in Form von Naturverbrauch und
Einkommen. Die mittlere Zone nimmt mit dem absolut gréfiten monetiren,
aber vor allem mit dem groflen 6kologischen Verlust, den sie quasi alleine fiir
den Rest der Welt trigt, eine Sonderstellung ein. Sie ist stirker in die globale
Arbeitsteilung integriert und hat einen wesentlich grofleren AuBlenhandel. Das
nominale Handelsvolumen pro Person ist im Schnitt in der mittleren fast sie-
benmal so hoch wie in der armen Zone, bei steigendem Trend. Letztere hat
zwar stets einen grofleren Verzerrungsfaktor ¢ und damit eine stirkere Unterbe-
wertung der Exporte (Abbildung 23), dieser Unterschied wird aber durch das
groBere Handelsvolumen mehr als ausgeglichen (Abbildungen 22 und 29). Und
da dieser Handel zum GroBteil mit der reichen Zone stattfindet, haben die Han-
delsgewinne durch den Austausch mit schlechter gestellten Landern ein relativ
geringes Ausmal}. Entscheidend scheinen aber die natiirlichen Voraussetzungen
der Zonen zu sein. Die arme Zone und China verfiigen iiber deutlich weniger
Rohstoffe und bioproduktive Flachen als die mittlere Zone. Die bioproduktive
Flache oder dkologische Kapazitit im Modell des FuBBabdrucks gibt das Poten-
zial fiir nachwachsende Ressourcen an. Die mittlere Zone hat die grofite 6kolo-
gische Kapazitit noch vor der reichen Zone, pro Einwohnerin ist sie mehr als
viermal so gro wie in der armen Zone oder China (Tabelle 6). Zusitzlich miis-
sen noch die mineralischen Ressourcen beriicksichtigt werden. Auch hier liegt
die mittlere Zone vor den anderen, insbesondere bei den Erdolvorkommen, die
gegenwirtig den grofiten Anteil am 6kologischen Austausch haben.
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Tabelle 6: Okologische Kapazitit der Einkommenszonen

hohe mittlere Niedrige .
Einkommen | Einkommen | Einkommen MR
Okologische
Kapazitat in ha/P 35 3.9 0.9 0.8

Werte fir das Jahr 2000 auf Basis von 146 Landern.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2006 und Heston/Summers/Aten
2006.

Die reiche Zone hat zwar eine groBe okologische Kapazitit, verbraucht aber
durch den hochsten Naturverbrauch diese fiir sich und beansprucht dariiber
hinaus noch Ressourcen anderer Zonen. Die arme Zone und China sind mit
ihren geringen natiirlichen Ressourcen nicht in der Lage, einen entsprechenden
okologischen Transfer zu leisten. Daher wird dieser von der mittleren Zone
geliefert.

6.4.2 Zeitliche Entwicklung von Transfers im Vergleich zum
okologischen FuBBabdruck

Der monetire und 6kologische Transfer verlaufen bei den hohen und mittleren
Einkommen gleichgerichtet, bei den niedrigen Einkommen und China hinge-
gen nicht (Abbildungen 33 - 36).

Fiir hohe Einkommen ist der langfristige Trend der Transfers deutlich anstei-
gend, seit den 1980er Jahren nimmt der monetire Transfergewinn aber relativ
starker zu als der 6kologische (Abbildung 33). Die positiven Transfers stimmen
auch mit dem wachsenden 6kologischen FuBabdruck {iberein. Dabei zeigt sich
eine enge Verbindung zwischen 6kologischem Transfer und FuBBabdruck. Beide
weisen zeitgleiche Ausschlige nach unten und oben auf, besonders deutlich
infolge der Olpreiskrisen ab 1973.

Das deutet darauf hin, dass der grofe 6kologische Verbrauch der reichen Zone
nur durch die stindige Zufiihrung von externer okologischer Kapazitdt zu
erhalten bzw. zu mehren ist, wenn nicht die eigenen Naturressourcen weiter
iibernutzt werden sollen. Immerhin wird heute von den reichen Lindern fast
ein Fiinftel (1,2 ha/Person) des eigenen FuBlabdrucks zuséitzlich eingefiihrt, um
den im globalen Vergleich dreimal so hohen FuBlabdruck zu erm&glichen.
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Abbildung 33: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - hohe Einkommens-
:AoomZtarer und o6kologischer Transfer und 6kologischer FuRabdruck. Dynamische
Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Fiir mittlere Einkommen ist der Trend beider Transfers langfristig fallend,
wobei der monetire insgesamt stirker abnimmt. Seit Mitte der 1970er Jahre
verlaufen beide sehr dhnlich (Abbildung 34). In den frithen 1970er Jahren
haben die Turbulenzen auf den Olmirkten den dkologischen Transfer zwischen
mittleren und hohen Einkommen stark abgeschwécht, wihrend die Entwick-
lung des monetiren wesentlich gleichmiBiger verlief.**® Der FuBabdruck
wichst bei monetéren wie Okologischen Transferverlusten nur wenig. Seine
Anderung — in Abbildung 34 durch 4 FufBabdruck?” dargestellt — folgt in deut-
lichem Mafe dem 6kologischen Transfer. Wenn sich der 6kologische Transfer-
verlust dndert, dndert sich auch die Steigung des FuBabdrucks — beim steil
fallenden Transfer Mitte der 1960er Jahre etwa schwécht sich der Anstieg des
FuBabdrucks ab und kehrt sich sogar in einen Abstieg um. Ein Teil der 6kologi-

448 AuBerdem sind, wie zuvor erwihnt, die Daten fiir den 6kologischen Transfer liicken-
haft.
449 A FufBabdruck ist die, relative Anderung des o6kologischen FuBabdrucks:

OF,,,—OF,; .
AFuﬂabdruck=T , Jahresindex i = 1961, ..., 2003
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schen Ressourcen kommt folglich dem Export und damit letztlich den reichen
Landern zugute, der eigene Verbrauch wird dadurch eingeschrénkt.

20 4
10 - ~ okologischer FuRabdruck _ )
\ , s DRCLAEN o W “‘ :‘ x.' :0 o
0 2 9 === . ; s 0
Y 0 000050k A FuRabdruck c
T8 o s —
:Q -10 - Vo AP O‘...! -2 -
® ) m\ ooo  okologischer =
s o0 S o0 Transfer 4 .
= S 00 s
- < 0<> (=]
:Q SO SO E
-30 - & 6 &
o <
< <
-40 -8 =
S monetdrer Transfer "
_50 rrrrrrrrrrr&rr 1+ r1rrrrrrrrrrrrrrr T rTr T T T T T -10 ©
1960 1970 1980 1990 2000
Jahr

Abbildung 34: Transfers und 6kologischer FuBabdruck — mittlere Einkom-
menszone

Monetéarer und 6kologischer Transfer und 6kologischer Ful3abdruck. Dynamische
Zoneneinteilung, Basis 89 L&ander (ohne Iran).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Fiir die niedrige Einkommenszone ist kein Zusammenhang zwischen moneté-
rem und Okologischem Transfer erkennbar (Abbildung 35). Ersterer ist immer
negativ und nimmt fortwéhrend ab, letzterer ist in den 70er Jahren noch deut-
lich negativ und steigt seither an, wobei er 1988 positiv und somit zum Gewinn
wird. Der 6kologische FuBlabdruck nimmt bis 1985 ab und anschlieBend wieder
zu. Fast zeitgleich mit der Umkehr des 6kologischen Verlustes in einen Gewinn
kehrt sich auch die Entwicklung des Naturverbrauches um. Zwischen den Kur-
ven der beiden GroBen ist zudem eine langfristige, zeitlich um etwa zehn Jahre
versetzte Parallelentwicklung zu erkennen.

In dieser dynamischen Betrachtung &ndert sich die Zusammensetzung der Lén-
der. Thre Zahl nimmt fiir die niedrigen Einkommen zur Mitte des Untersu-
chungszeitraumes hin ab und danach wieder zu. Der Verlauf wird dadurch aber
nur geringfiigig verdndert: Das Minimum des FuBabdruckes ist bei statischer
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Einteilung etwas hoher, und der 6kologische Transfer wird etwas spéter positiv
(1995). Die Parallele bleibt aber erhalten, bei zunehmendem o6kologischem
Transfer erholt sich der Naturverbrauch.

In den armen Liandern ist die Okologische Kapazitit im Durchschnitt am
geringsten und die Bevolkerung wiichst am stirksten.*° So ist der Spielraum
beim Ressourcenverbrauch sehr klein und die armen Linder scheinen auf —
wenngleich geringe — Zufuhr von auflen angewiesen. Der grofite Anteil des
wachsenden 6kologischen Transfergewinns geht auf den Import fossiler Brenn-
stoffe zuriick. Dieser Import diirfte aber fiir die &rmsten Lander aufgrund ihrer
schwachen AuBenhandelskaufkraft bei steigenden Olpreisen immer schwerer
finanzierbar sein.

25 — 1,0

. okologischer FuRabdruck

20 1 Mg

10

6kologischer Transfer.,
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<
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Jahr
Abbildung 35: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - niedrige Einkom-
menszone
Monetarer und 6kologischer Transfer und 6kologischer Fu3abdruck. Dynamische
Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Chinas Naturverbrauch wéchst konstant ab den 1970er Jahren bei stark zuneh-
mendem monetéren Verlust und langfristig konstantem 6kologischen Gewinn
(Abb. 36). Es gibt keinen sichtbaren Zusammenhang zwischen beiden Grofen.

450 Die okologische Kapazitidt der armen Zone sinkt zwischen 1961 und 2003 um den Fak-
tor 2,5 auf 0,7 ha/Person (mittlere Zone um Faktor 2,4 auf 4,0; reiche Zone um 1,4 auf
3,5; China um 2,0 auf 0,8).
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Chinas Wachstum seit Beginn der Marktoffnung baut vornehmlich auf den
Exportsektor, der preislich die Weltmarktkonkurrenten unterbietet*! und somit
den hohen monetéren Transferverlust begriindet. Der Bedarf an Ressourcen ist
dabei rapide gestiegen und wird seit 1990 unter anderem durch einen wachsen-
den okologischen Transfergewinn gedeckt.
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Abbildung 36: Transfers und 6kologischer FuBabdruck — China

Monetéarer und 6kologischer Transfer und 6kologischer FuRabdruck. Dynamische
Zoneneinteilung, Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Fiir die niedrige Einkommenszone und China steigen also die monetdren Ver-
luste inbesondere seit den 1980er Jahren, d. h. die Lénder verlieren Arbeitsleis-
tung iiber relativ billigere Exporte, wihrend sich der &kologische Transfer
kaum verdndert. Die Entwicklungen in sozialer und 6kologischer Dimension

sind also entkoppelt.

6.4.3 Korrelationen zwischen Transfers und 6kologischem
FuBabdruck

Die Korrelation zwischen monetirem und Okologischem Transfer fiir die
Zonen inklusive China innerhalb eines Jahres ist seit 1966 immer positiv und
seit 1971 immer groBer als 0,9. Allerdings liegen hier den vier Zonen entspre-

451 vgl. Bohrmann 2006. Chinas Terms of Trade gegeniiber Entwicklungslédndern fielen
zwischen 1993 und 2000 um 20 %. Vgl. Zhihai/Yumin 2002, S. 5-6.

154



chend nur jeweils vier Zahlenpaare vor. Die Untersuchung iiber léngere
Zeitrdume, welche die Entwicklung der Transfers beinhaltet, ergibt eine gro-
Bere Gesamtmenge und hat somit eine grofere Aussagekraft. Dabei kombiniert
sie den rdumlichen mit dem zeitlichen Vergleich. Die Korrelation fiir den
gesamten Zeitraum liegt bei p = 0,8, fiir einzelne Jahrzehnte betrachtet steigt
sie auf liber 0,9 und ist ebenfalls in den 1960er Jahren so gering, dass es in dem
Zeitraum keinen linearen Zusammenhang gibt (Tabelle 7). Mit China sind die
Korrelationen marginal niedriger als fiir die drei Zonen allein. Auf zonaler
Ebene liegt demzufolge bis auf die frithe Zeit, in der die Datenunsicherheit am
grofBten ist, ein signifikanter Zusammenhang zwischen beiden Transfers vor.
Tabelle 7: Korrelationen zwischen é6kologischem und monetarem Transfer -
Einkommenszonen

Korrelation zwischen moneta- 1962- 1962- 1972- 1982- 1992-
rem und 6kologischem Transfer | 2002 1972 1982 1992 2002

Einkommenszonen ohne China | 0,82** 0,13 0,83** 0,96** 0,97**

Einkommenszonen und China 0,77** 0,13 0,82** 0,93** 0,92**

Okologischer Transfer in % des globalen 6kologischen FuRabdrucks und monetérer
Transfer in % des globalen PPP-BIP fur Einkommenszonen auf Basis von 90 Lén-
dern. Signifikanz: * 95 %, ** 99 %.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b und IMF 2004/2005.

Zwischen Transfers und dem Naturverbrauch gibt es ebenfalls einen messbaren
Zusammenhang. Allerdings unterscheiden sich monetdrer und 6kologischer
Transfer erheblich in ihrem Einfluss auf den 6kologischen Fuflabdruck. Wéh-
rend der monetédre Transfer iiber alle Jahrzehnte mit dem FuBabdruck signifi-
kant korreliert, ist diese Korrelation fiir den 6kologischen Transfer geringer.*>
Der partielle Einfluss — also unter Ausschluss des monetiren Transfers — ist
sogar meist negativ, d. h., dass ein groBerer 6kologischer Verlust auch einen

groBeren Naturverbrauch bedeutete und umgekehrt.

Zusammenfassung des Zusammenhangs: Zwischen den Transfers gibt es eine
positive Beziehung, allerdings mehr in der Verteilung zwischen den Zonen als
in der zeitlichen Entwicklung. Die mittlere Zone verliert den gréfiten moneta-
ren und Okologischen Transfer, die reiche Zone gewinnt jeweils den grofiten

452 Fir Einzeljahre ist die Korrelation zwischen MT und OF immer groBer als 0,7. Zwi-
schen OT und OF ist sie in den frithen 1960er nahe -1, steigt aber in den positiven Be-
reich und liegt seit den 1970ern zwischen 0,6 und 0,9.
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Transfer. Seit den 1980er Jahren hat der monetére Transfer global stérker zuge-
nommen als der 6kologische.

Beide Transfers haben einen signifikanten Einfluss auf den Naturverbrauch.
Hierbei fillt aber die mittlere Zone heraus — als grofiter Transfergeber hat sie
nicht den kleinsten FuBlabdruck, denn der 6kologische Transfer wird maB3geb-
lich durch die natiirliche Ressourcenausstattung bedingt, die in der mittleren
Zone am groften ist. Eine zeitliche Verdnderung der 6kologischen Handelsbi-
lanz verdndert meist auch den FuBabdruck. Langfristig scheint aber der mone-
tire Transfer eine groflere Wirkung auf den Naturverbrauch zu haben.

6.5 Zwischenfazit: (Einkommens-)Zonen im Weltsystem

Im Rahmen der Weltsystemtheorie profitieren die Lander mit hohen Einkom-
men in der Rolle des Zentrums vom ungleichen Tausch. Sie erhalten in wach-
sendem Malle Werte aus den iibrigen Zonen, deren Handelsstrome auf sie
zugerichtet sind. Die Lander mittleren Einkommens kdnnen als Semiperipherie
gezéhlt werden: Sie sind durch eine tiefere Integration in die globale Arbeitstei-
lung gekennzeichnet als die Lander niedrigen Einkommens der Peripherie und
weisen absolut die hochsten Transferverluste auf. Okonomisch liegt China
gegenwartig zwischen diesen Zonen. Es verfligt ebenfalls {iber einen intensiven
AuBenhandel und hat sich mit billigen Industriegiitern quasi zur , Weltmarktfa-
brik® entwickelt. Als solche gibt es in erheblichem MaBe Produktleistung ans
Zentrum ab.*33 China kann aber aufgrund der in Teilen dynamisch wachsenden
Wirtschaft und geringer eigener Ressourcen keine dkologische Kapazitit abge-
ben und dhnelt vom Einkommen und den geringen natiirlichen Ressourcen
mehr der Peripherie. Gemessen an ihrem Einkommen verliert die Peripherie
ebenfalls erheblichen monetiren Transfer, d. h. sie liefert Produkte bzw. in
ihnen enthaltene Arbeit zum ,Dumpingpreis‘.** Allerdings verfiigt sie tiber ein
wesentlich geringeres Einkommen und generell iiber eine geringere Ressour-
cenausstattung als die Semiperipherie und das Zentrum. Entsprechend hat sie
den geringsten Naturverbrauch und eine nahezu ausgeglichene 6kologische
Handelsbilanz.

453 Beziehungsweise verliert China auch Produktionspotenzial, sofern die Kau-
kraftparitit die Exportpreise unterschitzen sollte (vgl. Abschnitt 3.4.3 und 6.1).

454 Beziehungsweise verliert die Peripherie auch Produktionspotenzial, da die Kaufkraftpa-
ritdt die Exportpreise etwas zu unterschétzen scheint.
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Die Transfers von den peripheren Zonen ins Zentrum haben sowohl in moneté-
rer als auch in 6kologischer Dimension zwischen 1960 und 2003 stark zuge-
nommen. Diese Zunahme wird seit dem Ende des ,Staatssozialismus® 1990
noch grofer, wenn die osteuropéischen und asiatischen Transformationsléander
mit berlicksichtigt werden, was im folgenden Kapitel erfolgt. Sie geben seither
erhebliche Transfers ab — vor allem monetiren. Seit den 1970er Jahren steigt
der monetdre Transfer in Form von Produktleistungen bzw. Produktionspoten-
zial stirker als der 6kologische Transfer in Form von Naturressourcen.** Denn
die Preise flir Giiter aus den peripheren Zonen haben sich insbesondere seit
1980 deutlich verbilligt, wie sowohl die steigende Abweichung der Kaufkraft-
paritdten als auch die fallenden Terms of Trade anzeigen. Eine Ursache hierfiir
diirfte die zunehmende Konkurrenz zwischen ,Billiglohnléndern® sein, die
unter Strukturanpassungsmafnahmen des IMF und der Weltbank zum Schul-
denmanagement eine zunehmende Integration in den Weltmarkt verfolgen
mussten.*¢ Diese Gleichzeitigkeit der Exportstrategien fiihrt zu einer Abwer-
tungsspirale bei Wihrungen, Lohnen und letztlich Preisen.*” Der Strom von
Naturressourcen ins Zentrum wéchst unterdessen nicht im gleichen Tempo,
denn seit den Olpreiskrisen hat sich der Naturverbrauch etwas vom Wirt-
schaftsprodukt abgekoppelt, so dass der Bedarf an auswértigen Ressourcen in
den reichen Léndern seitdem langsamer zunimmt. Durch den Wandel in der
internationalen Arbeitsteilung wird das Handelswachstum zwischen weniger
entwickelten und entwickelten Lindern also zunehmend von arbeitsintensiven
Industriegiitern und weniger von Rohstoffen getragen.*3

Die in diesem Kapitel vorgenommene Einteilung in Einkommenszonen unter-
sucht die Gruppen der reichen, mittleren und armen Lander. In dieser Betrach-
tung kann lediglich der Abstand zwischen den Zonen variieren. Die
Einkommens- bzw. Weltsystemzonen sind allerdings nicht homogen, und es
gibt zudem Bewegungen von Landern zwischen den Zonen. Dabei gelang den
weniger entwickelten Lidndern nur in Einzelfdllen oder Teilen ihrer Gesell-
schaft der Weg auf dem vom Zentrum vorgegebenen Pfad. Diese ,positiven’

455 Und nochmals verstirkt seit den 1990er Jahren durch die weitere Eingliederung der
Transformationslinder in die globale Arbeitsteilung.

456 vgl. Chossudovsky 2002, S. 59-80; Altvater/Mahnkopf 1999, S. 148-150 und S. 208-
210.

457 Tkeda 1996, S. 40-47.

458 vgl. WTO 2005, S. 30.
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Ausnahmen sowie die ,negativen‘ — als ,Absteiger* in der Weltsystemhierar-
chie — werden auf den kleineren rdumlichen Ebenen von Regionen und Natio-
nalstaaten in den beiden folgenden Abschnitten untersucht. Auf diese Weise ist
zu kliren, inwieweit die Wachstumsunterschiede von Regionen bzw. Landern
mit dem ungleichen Tausch in Beziehung stehen.

158



7 Ungleicher Tausch und wirtschaftlicher Entwicklung auf
regionaler Ebene 1960 - 2003

Um erstens die weltwirtschaftliche Position der Regionen und zweitens die
Unterschiede zwischen den dynamischen Wachstumsregionen und den zuriick-
fallenden Regionen in Bezug auf den ungleichen Tausch herauszuarbeiten,
werden zundchst das Einkommen und der Naturverbrauch der Regionen
betrachtet. So konnen der monetire und Okologische Transfer anschlieBend
entlang der Wachstumsdynamik der Regionen dargestellt und verglichen
werden.

7.1 Einkommen und Naturverbrauch der Regionen

7.1.1 Raumliche Verteilung von BIP und d6kologischem FuBabdruck

Die untersuchten Regionen weisen grofie Unterschiede im Entwicklungsindex
und im Naturverbrauch auf, der in Abbildung 37 als Gesamtwert im Vergleich
zur Bevélkerung dargestellt ist.*>° Den mit Abstand groBten okologischen Ful3-
abdruck pro Person haben im Jahr 2000 Nordamerika, Westeuropa und Asien-
Pazifik sowie als kleine Sonderregion die Arabischen Olstaaten. Diese vier sind
den hohen Einkommen zuzurechnen und verbuchen als einzige Regionen einen
monetiren Transfergewinn (Tabelle 8). Bei der dkologischen Handelsbilanz
fallen die Olstaaten erwartungsgemiB aus dem Rahmen: aufgrund ihrer groBen
Erddlexporte weisen sie einen iiberproportionalen dkologischen Transferverlust
auf. Beim Einkommen und Entwicklungsindex liegen sie ebenfalls weit hinter
den Zentrumsregionen, bei letzterem sogar hinter Osteuropa. Osteuropa zéhlt
gemeinsam mit Lateinamerika, Nordafrika-Nahost und den Nachfolgestaaten
der Sowjetunion (GUS) zur mittleren Einkommensgruppe. Lateinamerika und
die GUS geben einen hohen 6kologischen Transfer ab, die GUS ist in dieser
Gruppe auch groBter monetirer Transfergeber. Zu den armen Regionen zidhlen
Siidasien, Subsahara-Afrika, Siidostasien und China. Die beiden letzten sind
nahe an der Schwelle zu den mittleren Einkommen, wobei China seinen Auf-
wirtstrend nach 2000 fortsetzt, Siidostasien aber mit der Asienkrise zuriickfallt.

459 Alle Werte werden in diesem Kapitel fiir eine bessere Lesbarkeit tiber fiinf Jah-
re gemittelt dargestellt, weil teils grofe Jahresschwankungen die Ubersicht-
lichkeit einschrénkten.

159



"200Z dANN ‘45002 N9 ‘9002 USlY/SISWWNS/UOISSH UOA sisegd jne Jinmiu3 Jauabiz :sj1and
"8 913geL “|BA "[aniN sabuyeliuny lapue 9€T Jny udreq
uauoibay - 0002 Buniayjoaag pun yonipgegnd 1ayasiBojo) ‘IaH L€ Bunpligqy

! uareq aulRy| !
OIN 002 - At f o OIN 00T
/] O 00 -t foeees Ol 057 D 95’0 ®iLyy-erRyESqnS
PANT oo OIIN 005 950 ualsepns
'Y ul Yonipqegyng ;
_._._w:w_m_mnﬂwv_m_u buniajjonag o 0,0 1SOYEN-®|lIyEpPION
: - 120 uaIseIsopns
€2'0 'UIYD
9/'0 snd
6L'0 BjllawWeulle]
080 ualEEIS|Q 3Ydsiqely .
£8'0 edoinaiso
£€6'0 yiized-usisy
£6'0 edoinaysam .
+6'0 eylIaWepioN
xapu|

juswdojaA3Qg uewny

160



Tabelle 8: Regionen und Sonderregionen — Daten fiir 1998-2002
Region I?e%%lg BI\I/IPSISI/n HDI | d OhFa;n Olfalm 0%' 1;3:2 g/?) TOIE
in Mio | Person Person | Person
Nordamerika 310 | 33.000 /0,94 | 1,0 9,4 5,9 4.7 6
Westeuropa 31022800 0,93| 11 4,9 24 59 21
Asien-Pazifik 200 | 24.200 | 0,93 | 0,8 4,3 2,2| 10,7 48
Arabische Olstaa- 30| 13.200 | 0,80 | 1,6 52 1,0 56| -153
ten
Lateinamerika 500 | 5.400 0,79 | 1,9 2,0 58| -45 -30
Osteuropa 70| 5.9000,83| 21 3,0 20| -81 4
GUS 290 | 4.200|0,76| 51 3,2 4,4-132| -36
Nordafrika-Nahost 300 | 4.000|0,70| 2,0 1,7 09| -55 1
Siidostasien 390 | 2.800|0,72| 4,3 1,1 11|-221 -21
China 1.260 | 2.500 0,73 | 4,2 15 0,8|-10,0 10
Sidasien 1.190 | 1.500 0,57 | 5,6 0,7 04| -6,3 16
Subsahara-Afrika 530 | 1.200|0,47| 3,0 1,0 14| -89| -15
Welt 5.400| 6.600(0,71| 1,4 2,1 1,8 1 7

Jahresmittelwerte auf Basis von 90 + 20 Landern. Vgl. auch Abbildung 37. Sonder-
regionen kursiv.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b, IMF 2004/2005 und UNDP 2007.

7.1.2 Zeitliche Entwicklung von BIP und 6kologischem FuBabdruck

Insgesamt haben die Regionen relativ feste Positionen in den untersuchten Ein-
kommenszonen (Abbildung 38). Zwischen 1960 und 2003 gibt es nur einen
dauerhaften zonalen Wechsel, den Aufstieg der Region Asien-Pazifik von der
mittleren in die reiche Zone 1970. Allerdings entwickeln sich die relativen Pro-
Kopf-Einkommen der Regionen — d. h. ihr Verhiltnis zum globalen Durch-
schnittseinkommen — unterschiedlich. Lateinamerika, Subsahara-Afrika und
Osteuropa erlebten einen relativen Riickgang ihres Pro-Kopf-Einkommens,
ebenso die GUS, fiir die aber erst ab 1990 Daten vorliegen. Asien-Pazifik, Siid-
ostasien, Westeuropa und das schon in vorherigen Kapitel betrachtete China
erzielten einen relativen Anstieg. Siidostasien iiberschritt gar kurzzeitig die
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Schwelle zu den mittleren Einkommen (1995), in Folge der Asienkrise fiel es
aber wieder deutlich darunter.
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Abbildung 38: Einkommensentwicklung der Regionen.

Mischeinkommen von neun Regionen und drei Sonderregionen im Finfjahresmittel.
Basis 90 + 20 Lander, Legende siehe Abbildung 39 rechts.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006.

Der 6kologische FuBabdruck entwickelt sich dhnlich wie die Einkommen. Im
Verhiltnis zum globalen Durchschnitt wéchst der Naturverbrauch fiir die relati-
ven Einkommensgewinner an, allein fiir Stidostasien féllt er von 64 % 1961 auf
54 % 2003, nimmt aber seit den 1980er Jahren tendenziell leicht zu (Abbil-
dung 40). Das bedeutet, dass sich die pro Person zur Verfiigung stehenden
natiirlichen Ressourcen fiir Siidostasien trotz des deutlichen Einkommenszu-
wachses verringert haben.*6

460 Die Verdopplung des Pro-Kopf-FuBabdruckes von China wurde bereits in Abschnitt 6.1
in Abbildung 28 dargestellt.
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Abbildung 40: Okologischer FuBabdruck — Regionen |
FuBabdruck bezogen auf den globalen Durchschnitt fiir Regionen mit relativer Ein-
kommenszunahme.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005 b/2006.

Alle relativen Einkommensverlierer verzeichnen zugleich einen relativen Ver-
lust an Naturverbrauch (Abbildung 41). Fiir Subsahara-Afrika und die Trans-
formationslédnder Osteuropas und der GUS nimmt der Pro-Kopf-FuBabdruck
sogar absolut ab. Fiir erstere sinkt er stetig iiber den gesamten Zeitraum um
insgesamt knapp 20 %, fiir letztere rapide mit dem Ubergang von der Zentral-
in die Marktwirtschaft um 25-35 %. Fiir die GUS-Staaten gibt es nur Daten fiir
einen kurzen Zeitabschnitt, aber hier diirfte wie in Osteuropa, wo fiir nur drei
Léander langerfristige Daten vorliegen, bis in die 1980er ein Anstieg des Fuflab-
druckes erfolgt sein.

Der Naturverbrauch Siidasiens verringerte sich auch absolut (Abb. 42 zeigt die
relative Entwicklung). Es hatte 1961 mit 0,8 ha/Person ebenso den geringsten
FuBabdruck wie 2003 mit gut 0,7 ha/Person. Die Tendenz weist jedoch seit
1980 wieder leicht nach oben. Die Arabischen Olstaaten erfuhren nach der ers-
ten Olpreiskrise durch das Wachstum, das von den gestiegenen Einnahmen aus
den Olexporten getragen wird,*' einen beispiellosen Anstieg des Naturver-
brauchs, was sich mit der Einkommensentwicklung deckt (Abb. 38).

461 vgl. Scholz 2005, S. 12-13.
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Abbildung 41: Okologischer FuRabdruck - Regionen II
FuBabdruck bezogen auf den globalen Durchschnitt.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005b/2006.
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Abbildung 42: Okologischer FuBabdruck - Regionen I

FuRRabdruck bezogen auf den globalen Durchschnitt.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005b/2006.

0,5~

x globaler FuBabdruck

Die hier anhand des Einkommens skizzierten ,Aufsteiger* und ,Absteiger® und
konstanten Regionen werden im Folgenden auf ihre Transferentwicklung hin
untersucht, um mogliche Zusammenhinge zur relativen wirtschaftlichen Ent-
wicklung zu identifizieren.
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7.2 Monetarer Transfer der Regionen

7.2.1 Raumliche Verteilung und zeitliche Entwicklung von Transfer,
Handel und Wechselkursverzerrung

Drei von vier relativen Gewinnern, alle heutigen Regionen mit hohen Einkom-
men, zeigen einen fast durchgehend positiven und wachsenden monetiren
Transfer auf (Abbildung 43). Der grofite Gewinner, Asien-Pazifik, hatte in den
1960ern noch einen leichten Transferverlust, konnte diesen aber in den groBten
Gewinn verwandeln. Siidostasien hingegen weist einen dauerhaften und wach-
senden monetdren Verlust auf, der mit der Asienkrise ein Fiinftel seines BIP
iibertraf. Einen &dhnlich grofen monetiren Verlust erleidet auch China
(Abschnitt 6.1, Abbildung 20).
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Abbildung 43: Monetarer Transfer - Regionen |
Transfer bezogen auf das Einkommen fir Regionen mit relativer Einkommenszu-
nahme. Basis 90 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2004/2005.

% BIP

In Siidostasien wéchst der AuBenhandel pro Einkommen am stirksten, in
Asien-Pazifik nimmt er nur wenig zu (Abbildung 44). Den Unterschied zwi-
schen Gewinn und Verlust macht allerdings die Wechselkursverzerrung, also
die Bewertung der Exporte: Fiir Asien-Pazifik und Westeuropa hat die Verzer-
rung deutlich abgenommen und liegt seit den 1980er Jahren unter dem Ein-
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heitswert der USA. Fiir Siidostasien hingegen, das 1960 noch fast auf gleicher
Hohe mit Asien-Pazifik handelte, hat sich der nominale Wert der Wahrung im
Verhiltnis zum realen letztlich halbiert, mit einem besonders deutlichen Abfall
durch die Asienkrise, die ja hauptsdchlich eine Finanz- und Wéhrungskrise
war.*6? Aktuell werden die Exporte gut viermal niedriger bewertet als die der
anderen drei ,Gewinner*. Folglich ergibt sich ein groBBer monetérer Verlust.
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Abbildung 44: Handelsvolumen und Wechselkursverzerrung — Regionen |
Handelsvolumen bezogen auf das Einkommen fir Regionen mit relativer Einkom-
menszunahme. Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2004/2005.

Alle relativen Absteiger verlieren mit zunehmender Tendenz monetéren Trans-
fer (Abbildung 45). Besonders auffillig steigen die Verluste fiir Lateinamerika
Mitte der 1970er bis Mitte der 1980er Jahre, fiir Subsahara-Afrika in den
1980ern und fiir Osteuropa in den 1990ern.

462 vgl. Huffschmid 1999.
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Abbildung 45: Monetéarer Transfer — Regionen Il

Transfer bezogen auf das Einkommen. Basis 90 + 20 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2004/2005.

Fiir Lateinamerika ist der wachsende Verlust auf einen langfristigen Anstieg
des Handelsvolumens und einen starken Anstieg der Wechselkursverzerrung
von 1975 bis 1985 zuriickzufiihren (Abbildung 46). In den 1970er Jahren gab
es in vielen Entwicklungsldndern einen Wechsel von der Importsubstituierung
hin zur verstirkten Weltmarktintegration.**3 Insbesondere in Lateinamerika
wurde teilweise mit Hilfe autoritdrer Regierungen eine neoliberale Agenda ein-
geleitet, die eine Konzentration auf wenige Exportbranchen mit so genannten

464 Die in vielen Lindern gleichzeitige

komparativen Kostenvorteilen vorsieht.
Exportforderung sorgt generell fiir sinkende Preise der Exportgiiter, wenn es
nicht zu einer Erweiterung und Veredelung der Produkte (Upgrading) kommt.

465

Zeitgleich stieg die Verschuldung erheblich an,** was als Bedingung fiir neue

Kredite bzw. Umschuldung die neoliberale Anpassung verschérfte.

Eine dhnliche Politik wurde seit den 1980er Jahren auch in Subsahara-Afrika
verfolgt. Eine wichtige Mafinahme der zahlreichen von IMF und Weltbank auf-

463 vgl. Frobel/Heinrichs/Kreye 1988.

464 vgl. Frank 1975, S. 268-270; Goldfrank 1990, S. 69; Kaller-Dietrich/Mayer 2005
(www.lateinamerika-studien.at).

465 World Bank 2005.
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erlegten Strukturanpassungsprogramme war die Abwertung der Wéhrung, um
den internen Konsum zu verringern und die Exporte zu verbilligen.*® Als
Ergebnis hat sich die Wechselkursverzerrung von 1980 bis 1990 verdoppelt.

In Osteuropa nahm nach der Transformation der Handel mit den westlichen
Léndern stark zu. Fiir die EU-ferneren Staaten und insbesondere die GUS stieg
die Wechselkursverzerrung zunéchst enorm an, da die vorher festgeschriebenen
nominalen Wechselkurse auf dem freien Markt extrem fielen, um sich dann
wieder etwas zu erholen.*’ Bei derart kurzfristigen Schwankungen ist die
Frage, ob sich dadurch auch die Exporte verbilligen. Zumindest werden aber
Investitionen in den betroffenen Regionen billiger.
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Abbildung 46: Handelsvolumen und Wechselkursverzerrung — Regionen Il
Handelsvolumen bezogen auf das Einkommen. Basis 90 + 20 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006
und IMF 2004/2005.

Die beiden ,konstanten‘ Regionen haben einen dauerhaften Transferverlust, der
bei Siidasien stetig wichst und bei Nordafrika-Nahost zwischen - 3 % und
- 8 % schwankt (Abbildung 47).

Entsprechend dndern sich Handelsvolumen und die Wechselkursverzerrung d:
fiir Stidasien nehmen beide deutlich zu, wobei der Handel pro Einkommen bis

466 vgl. UnmiiBig/Walther 1999.
467 Heston/Summers/Aten 2006.

169



1970 einen zwischenzeitlichen Riickgang verzeichnet und die Region zur Jahr-
tausendwende die hochste Wechselkursverzerrung aller Regionen erreicht
(Abbildung 49, nach PWT 6.2). Siidasien ist demzufolge der derzeit billigste
Weltmarktproduzent. Dennoch ist der relative Transferverlust kleiner als in den
anderen armen Regionen, weil die Integration in den Weltmarkt noch wesent-
lich geringer ist.
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Abbildung 47: Monetarer Transfer Regionen Il

Transfer bezogen auf das Einkommen. Basis 90 + 20 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2004/2005.

Bei den arabischen Olstaaten schwankt der Transfer sehr weit zwischen Verlus-
ten und Gewinnen (Abbildung 47), wobei deutliche Parallelen zum Olpreis zu
erkennen sind (Abbildung 48). Zu Zeiten hoher Olpreise sinkt die Wechsel-
kursverzerrung und zu Zeiten niedriger Olpreise steigt sie. Die Preise fiir das
wichtigste Exportgut Ol verlaufen also in dhnlichem Mafe wie das gesamtwirt-
schaftliche Preisniveau. Die Kaufkraftmethode erweist sich somit in diesem
besonderen Fall mit sehr einseitigem Export von Rohstoffen als angemessene
Schétzmethode fiir den ungleichen Tausch. In Zeiten hoher Olpreise gewinnen
die Exporteure monetiren Transfer, in Zeiten von ,Dumpingpreisen‘, die
Massarrat zufolge fiir Ol und andere Rohstoffe meistens gelten, verlieren sie. 6
Dieser Zusammenhang zwischen Olpreis und monetérem Transfer ist auch in

468 vgl. Abschnitt 2.3.1 und Massarrat 1994, S. 92-94.
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anderen Léndern mit einem hohen Olexportanteil zu beobachten. Das Einkom-
men der arabischen Olstaaten, in denen Ol freilich einen Grofteil der Wirt-
schaftsleistung ausmacht, hingt ebenfalls stark vom Olpreis ab, wie die relative
Entwicklung in Abschnitt 7.1 zeigt (Abbildung 38).

“ 70 3,5
(2]

2 60 Nrealer Roholpreis 3
[ L

e "\ !

S 50 25
£

T 40 2

|

7 30 155
o}

<

3 20 1
<

% 10 0,5
2 -"/ nominaler Rohdlpreis ’
-r_é 0 rrrrroerrr+or et 0
€ 1970 1980 1990 2000

2 Jahr

Abbildung 48: Wechselkursverzerrung der Arabischen Olstaaten und Rohél-
preis
Werte nicht gemittelt, realer Olpreis mit Basisjahr 2000.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006
und BP 2008.

Die Regionen mit relativem Einkommenszuwachs erhalten mit einer Aus-
nahme einen zunehmenden monetiren Transfergewinn, die Regionen mit rela-
tiver Einkommensabnahme erleiden allesamt einen zunehmenden monetiren
Transferverlust. Die Ausnahme bildet Siidostasien: Trotz zunehmender Trans-
ferverluste ist es eine der wachstumsstirksten Regionen, wobei dieser Aufstieg
mit der Asienkrise 1997 einen Dampfer erhielt.*¢

Vergleich zwischen alten und neuen Kaufkraftparitiiten

Bei den meisten Regionen sind die Unterschiede zwischen den Wechselkurs-
verzerrungen nach den Kaufkraftparitidten der ICP-Runde 2005 und den hier
verwendeten der Penn World Table 6.2 nicht signifikant. Bei den reichen
Regionen Asien-Pazifik, Nordamerika und Westeuropa liegen beide Erhebun-

469 vgl. Kritke 2008.
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gen fast gleichauf, und bei den arabischen Olstaaten unterscheiden sie sich
maximal um 20 %, verlaufen aber fast parallel. Die Unterschiede fiir Latein-
amerika, Nordafrika-Nahost und Osteuropa liegen dazwischen. Bedeutender
sind die Abweichungen der neueren Wechselkursverzerrungen fiir die vier in
Abbildung 49 dargestellten Regionen. Am grofiten sind die Unterschiede bei
der GUS, wo die Daten der Penn World Table nach der Transformation Anfang
der 1990er Jahre im Gegensatz zu den ICP-Daten eine extrem hohe Wechsel-
kursverzerrung ergeben. Bei Siidasien und Siidostasien liegen die ,neuen’
Wechselkursverzerrungen iiber den gesamten Zeitraum von 1980 bis 2003 um
rund 40 % unter den ,alten‘. Nach den Kaufkraftparititen der ICP-Runde 2005
ist im Jahr 2000 die GUS der billigste Exporteur vor Siidasien. Der monetire
Transfer fiele mit diesen Zahlen fiir die GUS gleichméBiger und geringer, und
vor allem fiir Siidasien und Siidostasien geringer aus.

Sudasien
ICP 2005 PWT 6.2

ICP2005  PWT 6.2 ICP2005  PWT 6.2
Subsahara-Afrika Stidostasien
O | | | | | | | | | | | | | | | | | |
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Abbildung 49: Alte und neue Wechselkursverzerrungen — Regionen
Wechselkursverzerrung nach der Penn World Table 6.2 und nach ICP-Runde 2005
fur Regionen mit groen Unterschieden. Basis 90 + 20 Lander.

Quelle: Eigene Berechnung auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und World
Bank 2008 c.
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7.2.2 Vergleich mit den Terms of Trade

Vergleich mit den relativen Terms of Trade

Auf regionaler Ebene unterscheiden sich die Verldufe des monetiren Transfers
nach der Wechselkursverzerrung M7(d) und nach den Terms of Trade MT(ToT)
stirker als auf zonaler Ebene. Aber auch hier weisen beide Transfers die glei-
che, fallende Tendenz auf (Abbildungen 50 und 51).

0 Subasahara-Afrika i i
4 2 ateinamerika
NI MT(d) MT(TOT) MT(d)  MT(ToT)
afa o

% des Handels
N
o
o
|

-150 v

MT(ToT) MT(d)
Nordafrika-Nahost
-200 B B B e B B B B B EE HE I e
1980 1985 1990 1995 2000 2003
Jahr

Abbildung 50: Monetarer Transfer vs. Terms of Trade - Regionen |
Entwicklung des monetéren Transfers nach Kaufkraftparitaiten MT(d) und nach
Terms of Trade MT(ToT). Basis 70 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und
UNCTAD 2005 a/2007 a.

Wie fiir die arme Zone und China nimmt auch fiir Subsahara-Afrika und Siid-
asien MT(ToT) weniger ab als MT(d). Fiir Lateinamerika, Siidostasien und
Nordafrika-Nahost ist es umgekehrt: wie fiir die mittlere Zone, der diese
Regionen auch weitgehend angehdren, fallt MT(ToT) starker als MT(d). In Siid-
ostasien unterscheidet sich der Verlauf beider Transfers am stirksten zu Beginn
der 1980er und zur Asienkrise 1997/98. Es gilt die gleiche Vermutung wie bei
der mittleren Zone, dass die Produktivitdt in den exportorientierten ,neuen
industrialisierten Landern® im Exportsektor schneller stieg als in der Gesamt-
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wirtschaft.*’® In Lateinamerika 6ffnet sich die Liicke zwischen 1987 und 1993.
Hier diirfte der fallende Dollar und die nachfolgende Dollarbindung vieler Lan-
der eine Rolle spielen.*’! Das Ziel dieser Geldpolitik war ein stabiler und rela-
tiv hoher AuBenwert der Wéhrungen, was eine geringere Wechselkurs-
verzerrung bedeutet. So sank diese bzw. der AuBlenwert der Wahrung verbes-
serte sich, wihrend die Exportpreise nahezu konstant blieben. In Subsahara-
Afrika ist die umgekehrte Entwicklung zu beobachten. Mitte der 1980er Jahre
sank der AuBenwert der Wihrung rapide — d. h. d stieg*’? und MT(d) fiel — ins-
besondere durch StrukturanpassungsmaBnahmen,*’? wihrend die Exportpreise
in geringerem Maf3e sanken.
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Abbildung 51: Monetéarer Transfer vs. Terms of Trade — Regionen Il
Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparitdten MT(d) und nach
Terms of Trade MT(ToT). Basis 70 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und
UNCTAD 2005 a/2007 a.

Vergleich mit den absoluten Terms of Trade
Beim Vergleich der absoluten Exportpreise mit der gesamtwirtschaftlichen
Wechselkursverzerrung fiir das Jahr 1996 reihen sich die Regionen etwas iiber

470 vgl. Abschnitt 6.1.3.

471 vgl. Herr 2000, S. 327-328.; Fritz 2000, S. 254-264.
472 vgl. Abbildung 47.

473 vgl. UnmiiBig/Walther 1999.
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dem Verlauf ein, bei dem die zentrale Annahme exakt zutrife (Abbil-
dung 52).47 Demzufolge sind die Unterschiede bei Exporten etwas geringer als
fiir die Gesamtwirtschaft. Es gibt aber nur kleine UnregelméBigkeiten, China
etwa hat nach d ein hoheres gesamtwirtschaftliches Preisniveau als Siidasien,
aber niedrigere Exportpreise.*’> Insgesamt wird die zentrale Annahme fiir das
Jahr 1996 bekriftigt, der monetire Transfer kann zum GroBteil als Transfer von
Produktleistung interpretiert werden.

Folgerungen fiir die Interpretation des monetiren Transfers

Fiir Siidasien und Subsahara-Afrika scheint der nach der Kaufkraftmethode
berechnete monetire Transferverlust geméfl der Entwicklung der Terms of
Trade groBer als der Verlust von Produktleistung zu sein. Die Differenz wére
als Verlust von Produktionspotenzial zu interpretieren.*’® Fiir Siidostasien,
Lateinamerika und Nordafrika-Nahost hingegen scheint der berechnete Trans-
fer wie fiir die mittlere Zone seit 1990 geringer zu sein als der Verlust von Pro-
duktleistung, wenn die relativen Terms of Trade betrachtet werden. Werden
auch die absoluten mit einbezogen, so kann auch der berechnete monetére
Transfer vor den 1990er Jahren hoher gewesen sein, womit er damals als
Summe von Verlust von Produktleistung und Produktionspotenzial zu interpre-
tieren wire. Die Zusammensetzung lédsst sich mit den vorliegenden Daten nicht
eindeutig bestimmen. Der nach der Kaufkraftmethode berechnete Transfer
schétzt zumindest in den 1990er Jahren den monetéir ungleichen Tausch auf
regionaler Ebene in der Tendenz richtig ab. Der Vergleich der zeitlichen Ent-
wicklung zwischen den Regionen ist aber nur unter Vorbehalt mit Verweis auf
die Terms of Trade auszuwerten. Deshalb ist der monetire Transfer im Zweifel
als Transfer von Produktionspotenzial zu interpretieren.

Zusammengefasst zeigt sich eine enge Beziehung zwischen monetdrem Trans-
fers und weltwirtschaftlicher Position: reiche Regionen gewinnen Transfer
hinzu, arme geben Transfer ab. Bis auf Siidostasien wéchst auch die Wirtschaft
der monetdren Transfergeber langsamer als die der Transfergewinner.

474 vgl. Abschnitt 5.1.2 und Anhang D.3.

475 Diese Verschiebung bleibt auch mit den neuen Kaufkraftparititen erhalten: China mit
d = 2,4 und Stidasien mit d =3,0.

476 vgl. Abschnitt 3.4.4.
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Abbildung 52: Wechselkursverzerrung vs. Exportpreise - Regionen
Wechselkursverzerrung d gegenuber dem Exportpreisindex Px und Kurve der ange-
nommenen funktionalen Beziehung.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Feenstra et al. 2007 und Heston/Sum-
mers/Aten 2006.

7.3 Okologischer Transfer der Regionen

Der 6kologische Transfer zeigt eine groflere Spannbreite als der monetére. Bei
den ,Aufsteigerregionen® sind Westeuropa und Asien-Pazifik stindige Gewin-
ner von O0kologischem FuBlabdruck, wobei letztere Westeuropa seit Mitte der
1970er Jahre iiberholt hat und einen langen, sich abschwichenden Anstieg ver-
zeichnet (Abbildung 53). China gewinnt ebenfalls wéhrend des gesamten
betrachteten Zeitraums hinzu (Abschnitt 6.4, Abbildung 36). Nordamerika
hatte hingegen bis vor kurzem einen 6kologischen Uberschuss im AuBenhan-
del, was unter anderem auf dem groBen 6kologischen Export Kanadas beruht.
Bis 1970 war die okologische Kapazitit groBer als der FuBabdruck, danach
konnte der wachsende Bedarf noch durch eigene nicht erneuerbare Ressourcen
gedeckt werden. SchlieBlich haben aber vor allem die wachsenden Olimporte
die Exporte aufgewogen, so dass 2003 bereits 7 % des eigenen, mit Abstand
hochsten Naturverbrauchs extra eingefiihrt werden mussten. Siidostasien gibt
iiber den ganzen Zeitraum 6kologischen Transfer ab, in den 1970er und 1980er
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Jahren bis zu 40 % des eigenen Verbrauchs (bis 0,4 ha/Person). Seit 1987 ist
der Verlust riickldufig und liegt zuletzt mit etwa 20 % des eigenen Verbrauchs
so hoch wie zu Beginn der Zeitreihe.
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Abbildung 53: Okologischer Transfer - Regionen |
Transfer bezogen auf den eigenen 6kologischen FuRabdruck fir Regionen mit rela-
tiver Einkommenszunahme.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b.
Bei den relativen Einkommensabsteigern gewinnt als einzige Region Osteu-
ropa in der Zeitspanne seit 1991 dkologischen Transfer — vorher gibt es keine
Daten (Abbildung 54). Subsahara-Afrika, die drmste Region, und Lateiname-
rika verlieren stindig 6kologische Kapazitit. Lateinamerika ist iiber den Unter-
suchungszeitraum kumuliert und ohne fossile Brennstoffe der grofite
okologische Transfergeber. Die GUS hat seit Ende der 1990er Jahre einen noch
groBeren Transferverlust (vor 1992 liegen keine vollstindigen Daten vor). Siid-
asien als zweitdrmste Region gewinnt {iber den gesamten Zeitraum 6kologi-
schen Transfer. Sie hat die geringste 6kologische Kapazitit pro Einwohner und
so gilt hier, was im vorherigen Kapitel fiir die Zone niedriger Einkommen
gefolgert wurde: die Kapazititen fiir die Abgabe von 6kologischen Ressourcen
fehlen.

Die zwei Regionen mit — zumindest zeitweise — groBem Olexport erfordern
eine gesonderte Betrachtung, da sie die grofiten relativen Verluste aufweisen
(Abbildung 55). Nordafrika-Nahost verliert bis zu 90 % des eigenen FuBiab-

177



drucks, hauptsichlich durch den Iran, zu dessen Olexporten ab 1978 keine Zah-
len mehr vorliegen.#’” Daher entsteht die ausgeprigte Spitze Mitte der 1970er
Jahre, die im absoluten MaB jener der Arabischen Olstaaten nahe kommt: 1977
exportiert Nordafrika-Nahost fossile Brennstoffe mit einem FuBabdruck von
440 Mio ha, die Arabischen Olstaaten von 420 Mio ha und im Jahr darauf noch
etwas mehr. Auch hier liegen grof3e Datenliicken vor: Fiir die Vereinigten Ara-
bischen Emirate gibt es fast keine Daten iiber fossilen Handel und fiir Kuwait
und Saudi-Arabien fehlen sie bis 1970. Trotz des Olembargos erreicht der 6ko-
logische Verlust erst 1975 sein Maximum, die Olexporte gar erst 1979.478 Die
folgende relative Abnahme des Verlustes liegt im abnehmenden Olexport und
im steigenden eigenen Fuflabdruck sowie den steigenden Importen von Fuflab-

druck begriindet.
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Abbildung 54: Okologischer Transfer — Regionen Il

Transfer bezogen auf den eigenen 6kologischen FuRRabdruck fir Regionen mit rela-
tiver Einkommensabnahme und Siidasien.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b.

Zusammengefasst erhalten reiche Regionen mit hohem Naturverbrauch und
Aufsteigerregionen mehr Okologischen Transfer, und arme Regionen und
Absteigerregionen verlieren mehr 6kologischen Transfer. Allerdings gibt es
Ausnahmen und starke Ausreiler, die maBBgeblich auf die natiirliche Ressour-

477 vgl. Abschnitt 6.2.
478 Global Footprint Network 2005 b, UN COMTRADE 2008.
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cenausstattung zuriickzufiihren sind. Diese Bezichung zwischen 6kologischem
Transfer und Ressourcenausstattung wird am Beginn des folgenden Abschnitts

untersucht.
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Abbildung 55: Okologischer Transfer — Regionen lll
Transfer bezogen auf den eigenen 6kologischen Ful3abdruck.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b.

7.4 Zusammenhang zwischen Transfers und wirtschaftlicher
Entwicklung der Regionen

Um den gewonnenen Eindruck, dass Regionen mit monetiren wie dkologi-
schen Transfergewinnen sich wirtschaftlich besser entwickeln, zu prézisieren,
werden die Transfers und der Naturverbrauch in ihrer rdumlichen Verteilung
und ihrem zeitlichen Verlauf gegeniibergestellt.

7.4.1 ,Raumlicher Zusammenhang‘ zwischen Transfers und
o6kologischem FuBabdruck

Wie bereits fiir die Einkommenszonen gezeigt wurde, spielt bei den Regionen
die dkologische Kapazitét eine wichtige Rolle fiir den 6kologischen Transfer
(Abschnitt 7.1, Tabelle 8). Wenn der FuBlabdruck die Kapazitit iibersteigt, also
ein 0kologisches Defizit vorliegt, sind die Moglichkeiten fiir eine dkologische
Transferabgabe eingeschrinkt. Entsprechend korreliert der Transfer negativ mit
dem Defizit (Abbildung 56). Bei grofierem Defizit wird also der Transfer gro-
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fBer, d. h. es wird — wie bei den reichen Regionen — 6kologisch gewonnen. Bei
einem Uberschuss wird — wie bei Lateinamerika — Transfer abgegeben. Ohne
die Arabischen Olstaaten betrigt die Korrelation - 0,7. Ist die Olregion mit ein-
bezogen, ist die Korrelation null, was die Einschrinkung der dkologischen
Kapazitit verdeutlicht. Die reichen Olvorkommen tauchen in dieser GroBe
nicht auf, da sie nur bioproduktive Flachen fiir erneuerbare Rohstoffe erfasst,
die nicht erneuerbaren miissen zusitzlich beriicksichtigt werden. Auch der 6ko-
logische Transferverlust Stidostasiens beruht auf nicht erneuerbaren Ressour-
cen: Der okologische FuBabdruck schopft die gesamte erneuerbare Kapazitit
aus, die zusitzliche Abgabe kann nur noch durch Ausbeutung mineralischer
und fossiler Vorkommen, hier hauptsichlich Erdol aus Malaysia und Indone-
sien, gedeckt werden. Die Okologische Kapazitit gibt dennoch einen groben
Anhaltspunkt fiir die Ressourcenausstattung, solange sie wie hier auf die
Bevolkerungszahl bezogen wird. Zudem ist sie ein wichtiger Indikator fiir die
Zukunft, wenn insbesondere fossile Brennstoffe zur Neige gehen.”
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Abbildung 56: Okologisches Defizit und 6kologischer Transfer - Regionen
Werte bezogen auf den eigenen 6kologischen FuRabdruck fur das Jahr 2000. Basis
90 + 20 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005a+b/2006.

479 Die in Abschnitt 4.2 beschriebenen Einschrankungen hinsichtlich der Nachhaltigkeit bei
der derzeitigen Berechnungsmethode der GroBen 6kologischer Fulabdruck und Kapazi-
tdt bleiben bestehen.
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Durch den Einfluss der Ressourcenausstattung auf den 6kologischen Transfer,
ist bei der Betrachtung aller Regionen keine klare Beziehung zwischen mone-
tirem und Okologischem Transfer zu erkennen (Abbildung 57). Zwar liegen
beide Transfers bei einigen Regionen recht nahe beieinander, aber fiir Nord-
amerika, Osteuropa und speziell die Arabischen Olstaaten ist die Lage entge-
gengesetzt. Bei sechs Regionen und einer Sonderregion haben die Transfers
das gleiche, bei den verbleibenden drei bzw. zwei entgegengesetzte Vorzei-
chen. Ohne die drei Sonderregionen ergibt sich eine hohere Korrelation.

Zwischen beiden Transfers und dem Naturverbrauch lésst sich ebenfalls keine
so klare Beziechung erkennen wie auf zonaler Ebene. Fiir neun Regionen fillt
ein hoher monetirer Transfer eher mit einem groBen FuBabdruck zusammen,
wohingegen dies bei den Sonderregionen Osteuropa und GUS nicht der Fall
ist. Beim 6kologischen Transfer ist kein Zusammenhang mit dem Fuflabdruck
sichtbar.

Asien—pazifik | monetarer Transfer
I pro globalem B Skologi
. ologis
China _| okologischer T uBRabd
Lateinamerika | Pro globalem
-| FuRabdruck
Nordafrika- Nahost

Nordamerika

Siidasien
Stdostasien
Subsahara-Afrika

Westeuropa

Arabische Olstaaten
GUS
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Abbildung 57: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - Regionen
Uber 1962-2002 kumulierter monetérer und 6kologischer Transfer und 6kologischer
FuRabdruck, normiert (je hochster Wert = 100, auRer Arabische Olstaaten). Basis
90 + 20 Lander.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b und IMF 2004/2005.
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7.4.2 Zeitliche Entwicklung der Transfers im Vergleich zum
o6kologischem FuBabdruck

Bei den Aufsteigerregionen gibt es fiir Nordamerika und Asien-Pazifik eine
gleichgerichtete Entwicklung der Transfers und auch des Naturverbrauchs
(Abbildungen 40, 43 und 53). Asien-Pazifik, die Region mit dem nach China
zweitgrofiten relativen Einkommensgewinn, hat langfristig ansteigende Trans-
fers, wobei der monetidre zunehmend wichst, wihrend der Skologische zu
Beginn sehr steil ansteigt und zuletzt eine leicht negative Tendenz aufzeigt
(Abbildung 58). Der okologische Transfer und FuBabdruck zeigen eine sehr
dhnliche Entwicklung. Das Wachstum des Naturverbrauchs basiert vor allem in
den 1960er und 70er Jahren auf einer Erhéhung des 6kologischen Transferge-
winns. Aktuell wird etwa die Hélfte des 6kologischen FuBabdrucks Asien-Pazi-
fiks von auBlen zugefiihrt. Der FuBabdruck wéchst aber zuletzt stirker als der
Okologische Transfer, diese Liicke scheint durch den monetdren Transfer
geschlossen. Uber den 40-jéhrigen Untersuchungszeitraum betriigt die Korrela-
tion beider Transfers mit dem FufBabdruck 0,9.
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Abbildung 58: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - Asien-Pazifik
Monetéarer Transfer bezogen auf das eigene Einkommen, 6kologischer Transfer be-
zogen auf den eigenen FuRabdruck. Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

182



Fiir Westeuropa, Stidostasien und China lassen sich keine Beziechungen zwi-
schen den Transfers feststellen (Abbildungen 40, 43 und 53; China in
Abschnitt 6.4, Abbildung 36). Der Naturverbrauch Westeuropas wichst mit
dem monetiren Transfer, fiir Stidostasien und China ist es umgekehrt.

Bei den Absteigerregionen gibt es keinen erkennbaren Zusammenhang zwi-
schen den Transfers. Lateinamerikas 6kologischer Transferverlust ist iiber die
40 Jahre in etwa gleich geblieben, wihrend der monetire Verlust sich — bezo-
gen auf das Einkommen — fast vervierfachte (Abbildung 59). Wiahrenddessen
hat sich der Naturverbrauch geringfiigig erhoht. In Subsahara-Afrika ist die
Entwicklung der Transfers dhnlich uneinheitlich verlaufen (Abbildungen 45
und 54). Allerdings nimmt hier der Naturverbrauch stetig ab (Abbildung 41).
Fiir Osteuropa fallt der monetiare Transfer ebenso wie der Naturverbrauch,
allerdings liegen nur fiir kurze Zeit 6kologische Transferdaten vor. Fiir die
GUS liegen samtliche Daten erst ab 1992 vor und es ist kein Zusammenhang
zwischen den Grofen erkennbar.
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Abbildung 59: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - Lateinamerika
Monetérer Transfer bezogen auf das eigene Einkommen, 6kologischer Transfer be-
zogen auf den eigenen FuRabdruck. Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Stidasien erhédlt dkologisch einen relativ gleichbleibenden Gewinn, wéhrend
monetir ein wachsender Verlust zu verzeichnen ist (Abbildung 60). Dabei
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bleibt der Naturverbrauch nahezu konstant. Mit gleicher Tendenz verlaufen
monetérer Transfer und Naturverbrauch in Nordafrika-Nahost (Abbildungen 42
und 47). Hier liegt aber ein ungleichméBiger Verlauf des dkologischen Trans-
fers vor (Abbildung 55), fiir den wie erwahnt wichtige Daten des Iran fehlen.
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Abbildung 60: Transfers und 6kologischer FuBabdruck - Siidasien

Monetéarer Transfer bezogen auf das eigene Einkommen, 6kologischer Transfer be-
zogen auf den eigenen FuRRabdruck. Basis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Ein beinahe paralleler Verlauf zwischen monetirem Transfer und Naturver-
brauch kann schlieBlich fiir die Arabischen Olstaaten festgestellt werden
(Abbildung 61). Wie in Abschnitt 7.2 erldutert hingen der Preis des Hauptwirt-
schaftsgutes Erdol und der monetire Transfer eng zusammen. Ein hoher
Olpreis beschert einen monetiren Gewinn und aufgrund des hohen Anteils der
Olexporte ein héheres Einkommen, was wiederum die Konsummoglichkeit
stark ausweitet und damit den Verbrauch 6kologischer Ressourcen. Der dkolo-
gische Transfer ist hingegen in den Olstaaten von FuBabdruck und 6kologi-
scher Kapazitit abgekoppelt, da die Olvorkommen nicht in der dkologischen
Kapazitét beriicksichtigt sind.
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Abbildung 61: Monetéarer Transfer und 6kologischer FuBabdruck — Arabische
Olstaaten

Transfer bezogen auf das eigene Einkommen. Basis 90 + 20 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

7.4.3 Korrelationen zwischen Transfers und 6kologischem
FuBabdruck/ BIP

Der Naturverbrauch korreliert fiir die neun Regionen
ker mit den monetéren als mit den 6kologischen GroBen (Abbildung 62).

480 wie fiir die Zonen stir-

(Pro-Kopf-)Einkommen und Naturverbrauch korrelieren wie erwartet signifi-
kant.*8! Fast ebenso hoch ist die Korrelation dieser beiden Kennzeichen fiir die
Position im Weltsystem mit dem monetdrem Transfer. Zwischen 6kologischem
Transfer und Naturverbrauch ist keine Beziechung messbar. Vielmehr beein-
flusst die 6kologische Kapazitidt den Naturverbrauch und den okologischen
Transfer: eine bessere Ausstattung mit natiirlichen Ressourcen ermdglicht
einerseits einen hoheren eigenen Ressourcenverbrauch und andererseits eine
hohere Abgabe dieser Ressourcen. SchlieBBlich besteht eine noch signifikante
Korrelation zwischen monetirem und dkologischem Transfer.

480 ohne die drei Sonderregionen Arabische Olstaaten, GUS und Osteuropa.

481 Die hohe Korrelation des 6kologischen Fuflabdrucks mit dem Kaufkrafteinkommen ist
bereits in Abschnitt 3.5.2 angesprochen worden, die hier berechnete Korrelation mit
dem Mischeinkommen ist nur wenig niedriger.
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Abbildung 62: Korrelationen zwischen monetaren und dkologischen Gré3en —
Regionen.

Einfache lineare Korrelationen fuir Durchschnittswerte 1962-2002 von 9 Regionen
und Welt.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005. Signifikanz: * 95 %, ** 99 %.

Werden die drei Sonderregionen mit beriicksichtigt, sind die Korrelationen
allesamt geringer, zwischen Naturverbrauch und monetéren Groflen bleiben sie
aber signifikant. Abbildung 63 zeigt den 6kologischen gegeniiber dem moneti-
ren Transfer fiir alle Regionen auBer den Arabischen Olstaaten, weil diese auf-
grund ihres immensen Olexports aus dem Rahmen fallen. Die mittleren und
armen Regionen befinden sich alle im linken unteren Bereich des Diagramms,
d. h. sie haben geringe — fast immer negative — dkologische und monetére
Transfers. Bei den reichen Regionen weicht Nordamerika mit seinem negativen
Okologischen Transfer ab.

Wird die zeitliche Komponente einbezogen, ergeben sich fiir die neun Regio-
nen bis auf das erste Jahrzehnt positive Korrelationen (Tabelle 9). Wenn also
zwischen den Regionen oder zu verschiedenen Zeiten der eine Transfer groBer/
kleiner war, so war es tendenziell auch der andere.
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Abbildung 63: Monetérer vs. 6kologischer Transfer — Regionen

Uber 1962-2002 kumulierte Werten. Arabische Olstaaten liegen auRerhalb der Ska-
lierung.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b und IMF 2004/2005.

Tabelle 9: Korrelation zwischen monetarem und 6kologischem Transfer —
Regionen

1962-2002 | 1962-1972 | 1972-1982 | 1982-1992 | 1992-2002
9 Regionen 0,5** - 0,4%* 0,5** 0,5** 0,8**
9 Regionen +
) 0,0 0,9** -0,2 0,0 0,2
3 Sonderregionen

Berechnungsbasis 90 + 20 Lander. Signifikanz: * 95 %, ** 99 %.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b und IMF 2004/2005.

Abbildung 64 verdeutlicht den Unterschied zwischen den Beziehungen mone-
tirer Transfer-Naturverbrauch und dkologischer Transfer-Naturverbrauch. Fiir
erstere (graue Rauten) ist eine Ordnung zu erkennen: die &rmeren Regionen
sammeln sich im linken unteren Bereich bei negativem monetiren Transfer und
kleinem FufBabdruck, wihrend die reichen bei den hohen Werten zu finden
sind. Die Transformationsregionen GUS und Osteuropa stehen mit groflem
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Transferverlust bei mittlerem FuBabdruck etwas auflerhalb. Beim 6kologischen
Transfer (weile Rauten) sind die Werte hingegen viel weiter gestreut, es ist
keine lineare Beziehung mehr erkennbar.
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Abbildung 64: Transfers vs. Naturverbrauch - Regionen

Uber 1962-2002 gemittelter dkologischer FuRabdruck gegeniiber monetarem und
okologischem Transfer. Der 6kologische Transfer fiir Arabische Olstaaten (- 800 %)
liegt aulRerhalb der Skalierung. Basis 110 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b und IMF 2004/2005.
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Das Bild fiir gemittelte Werte wiederholt sich unter Einbeziehung der zeitli-
chen Komponente. Zwischen monetirem Transfer und Naturverbrauch ergibt
sich durchgehend eine signifikante Korrelation. Zwischen 6kologischem Trans-
fer und Naturverbrauch gibt es hingegen keine positive Beziehung, die partiel-
len Korrelationen sind sogar negativ. Mit den drei Sonderregionen sind die
Korrelationen wiederum geringer, eine schwache Beziehung zwischen moneté-
rem Transfer und FuBabdruck bleibt gleichwohl erhalten.

Zusammenfassung des Zusammenhangs: Insgesamt zeigt sich eine signifikante
positive Beziehung zwischen monetirem Transfer und okologischem Fuflab-
druck. Regionen mit groBerem monetirem Transfer, die also im Handel dazu
gewinnen, haben einen hoheren Naturverbrauch; Regionen mit kleinerem, die

188



verlieren, haben einen geringeren Naturverbrauch. In der zeitlichen Entwick-
lung wird dieser Zusammenhang bestitigt: in Regionen mit monetdrem Trans-
fergewinn wichst der FuBlabdruck wihrend des Untersuchungszeitraums
iiberdurchschnittlich, in Regionen mit monetirem Transferverlust wichst er
unterdurchschnittlich und nimmt teilweise sogar ab.

Demgegeniiber steht der dkologische Transfer in keiner klaren Beziehung mit
dem Naturverbrauch. Wie bereits bei den Einkommenszonen angedeutet ist
hier die Ausstattung an natiirlichen Ressourcen von ebensolcher Bedeutung wie
das Einkommensniveau. Von den Regionen mit geringer Ressourcenausstat-
tung verzeichnen die wohlhabenden einen hohen 6kologischen Transfergewinn,
die armen hingegen einen nur geringen oder gar einen Verlust. Die ressourcen-
reichen und einkommensarmen Regionen liefern den dkologischen Transfer.
Eine Ausnahme bilden die Arabischen Olstaaten, wo die Ertriige aus den Olex-
porten auf nur wenige Einwohner zu verteilen sind: Hier gehen 6kologischer
Verlust und Reichtum zusammen.

7.5 Zwischenfazit: Regionen im Weltsystem

Der ungleiche Tausch erscheint zunéchst als Merkmal der Position im Weltsys-
tem: Wihrend die reichen Regionen monetdr immer und dkologisch tendenziell
hinzugewinnen, verlieren die 4&rmeren Regionen entsprechend. Die Schere zwi-
schen reichsten und drmsten Regionen hat sich indes noch weiter gedffnet. Ein-
kommen und Naturverbrauch von Nordamerika und Westeuropa sind
iiberdurchschnittlich gewachsen, die von Siidasien stagniert und von Subsa-
hara-Afrika gefallen. Zwischen diesen Extremen gibt es aber relative Verschie-
bungen. Asien-Pazifik hat zu den reichen Regionen aufgeschlossen, China und
Siidostasien haben die drmsten weit hinter sich gelassen. Neben Subsahara-
Afrika ist auch Lateinamerika deutlich abgefallen — ihr reales Einkommen ist
seit 1980 gesunken. Seit dem Ende der Planwirtschaften gilt das Gleiche fiir
die Transformationsregionen Osteuropa und die GUS.

Die abgestiegenen Regionen haben grole monetire und bis auf Osteuropa auch
okologische Transferverluste gemeinsam. Regionen hingegen, die sich einen
anhaltenden monetidren und — wenn wegen geringer Ressourcenausstattung
ndtig — auch dkologischen Transfergewinn sichern, steigen in der Rangfolge
nicht ab, sondern legen sogar relativ zu, stirken also ihre Position. Die damit
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verbundene hohe Korrelation des monetéren Transfers mit dem Naturverbrauch
stiitzt die These einer wechselseitigen Verstiarkung von ungleichem Tausch und
Position im Weltsystem: Der Transfergewinn erhoht Einkommen und damit
Zugriff auf und Inwertsetzung von Naturressourcen, was wiederum die Macht-
position stirkt und damit den ungleichen Tausch mit den schwicheren Akteu-
ren, die Transfer verlieren. Die Position im Weltsystem beeinflusst zwar den
okologischen Transfer nicht direkt, allerdings sind die reicheren Regionen mit
geringerer Ressourcenausstattung — wie Asien-Pazifik und Westeuropa — in der
Lage, fiir den eigenen Verbrauch zusétzliche Naturressourcen einzufiihren. Die
armeren Regionen mit groBer Ressourcenausstattung — wie Lateinamerika oder
Subsahara-Afrika — geben diese ab anstatt sie selbst zu verbrauchen.

Ein Transfergewinn ist aber nicht notwendige Voraussetzung fiir den Aufstieg
einer Region, vielmehr scheinen sich die Transfers der Aufsteiger nach der
(Ausgangs-)Position zu richten: Westeuropa hat im gesamten betrachteten Zeit-
raum sowohl Produktleistung als auch Naturressourcen hinzugewonnen. Asien-
Pazifik gewinnt seit 1970 Produktleistung und stets Naturressourcen. China
hingegen zeigt seit den 1970er Jahren einen zunehmenden monetdren Verlust
bei konstantem 6kologischen Gewinn. Und Siidostasien verliert durchgehend
in beiden Dimensionen.

Der ungleiche Tausch ermdglicht also den zentralen Rdumen den verbilligten
Zugriff auf die Arbeitskraft und Natur der Peripherien. Er sichert so deren Posi-
tion und erschwert eine autholende Entwicklung innerhalb der kapitalistischen
Rangordnung. Diese bleibt fiir begrenzte Rdume und mit Abwirtsentwicklun-
gen im Gegenzug moglich.

Um den Zusammenhang zwischen ungleichem Tausch und wirtschaftlichem
Wachstum fiir eine grofere Zahl von Untersuchungseinheiten zu {iberpriifen,
werden auf der kleinsten rdumlichen MaBstabsebene die Nationalstaaten
betrachtet. Anhand von Landerbeispielen kann zudem deren weitere wirtschaft-
liche Konstellation detaillierter einbezogen werden. Auf dieser Grundlage las-
sen sich auch die Ungenauigkeiten insbesondere bei der Berechnung des
monetiren Transfers erfassen und gegebenenfalls korrigieren.
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8 Ungleicher Tausch und ungleiche Entwicklung auf
Landerebene 1960 - 2003

Um die Bezichung zwischen wirtschaftlicher Entwicklung und ungleichem
Tausch fiir Lander zu kldren, werden sie nach ihrem relativen Wachstum von
Einkommen und Naturverbrauch eingeteilt und dann im Vergleich ihr moneti-
rer und 6kologischer Transfer fiir den Zeitraum von 1960 bis 2003 bilanziert.
Im Anschluss werden Léanderbeispiele aus jeder Einkommenszone und mit
iiber-, unter- und durchschnittlichem Wachstum herausgegriffen. Die Bezie-
hung zwischen Entwicklung und ungleichem Tausch fiir diese Lander wird vor
dem Hintergrund ihrer gesamtwirtschaftlichen Situation dargestellt. Auf diese
Weise kénnen die Ursachen und die Wirkung von ungleichem Tausch unter
weiteren Faktoren wirtschaftlicher Entwicklung beleuchtet werden. Zudem
gestattet die ausfiihrliche Betrachtung insbesondere am Beispiel Pakistans und
Argentiniens zu erfassen, wie genau die Methode auf Lénderebene ist, wie sie
gegebenenfalls korrigiert werden kann und welche weiteren Transferarten jen-
seits des monetiren und 6kologischen ihre Wirtschaft beeinflussen.

8.1 Einkommen und Naturverbrauch gegeniiber Transfers auf
Landerebene

8.1.1 Raumliche Verteilung von BIP, 6kologischem FuRabdruck und
Transfers

Im Jahr 2003 hat das reichste Land**?> Norwegen mit 39.000 M-$*%3 ein iiber

hundert mal so hohes Pro-Kopf-Einkommen wie das drmste Land Athiopien

mit 370 M-$. Knapp hinter Norwegen folgen die Schweiz und USA, vor Athio-

pien stehen zundchst 15 weitere Lander aus Subsahara-Afrika und dann Nepal

mit 820 M-$. Den grofiten Naturverbrauch weisen erwartungsgemafl die USA

482 Hier sind 90 Lander berticksichtigt, fiir die seit 1960 durchgehend Daten vorliegen.

483 Mischeinkommen (= Mittelwert aus nominalem und Kaufkraft-Einkommen). Beim
Kaufkraft-Einkommen betrdgt der Faktor 47, beim nominalen Einkommen 450. Eine
durchschnittliche Norwegerin konnte also 47 mal so viele Waren im Inland kaufen wie
eine durchschnittliche Athiopierin, und 450 mal so viele in den USA. Alle Einkommen
und monetéren Transfers sind in diesem Abschnitt in 2000er-$ angegeben, also inflati-
onsbereinigt zu US-Preisen im Jahr 2000. Die Wéhrungseinheiten US-$, PPP-§ und
M-$ haben in den USA den gleichen Wert, international unterscheiden sie sich aber;
vgl. hierzu Abschnitt 3.2.
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mit einem Okologischen FuBabdruck von 9,6 ha/Person auf vor Finland mit
7,6 ha/Person (Abbildung 65). Einen beinahe 20 mal kleineren Naturverbrauch
hat Malawi mit dem kleinsten Fufabdruck aller Lander von 0,56 ha/Person,
davor liegt Pakistan als zweitdrmstes asiatisches Land mit 0,60 ha/Person.

1960/61 lag das damals reichste Land, die USA, mit einem Pro-Kopf-Einkom-
men von 13.000 M-$, noch lediglich um den Faktor 44 vor dem adrmsten, wie-
derum Athiopien mit knapp 300 M-$. Das zweitreichste Land war die Schweiz.
Und zwischen Athiopien und Nepal lagen damals noch u. a. China und Indone-
sien. Den grofiten Naturverbrauch hatte Australien mit 8,4 ha/Person weit vor
den USA mit 5,2 ha/Person. Den kleinsten 6kologischen FuBabdruck hatte
Pakistan mit 0,67 ha/Person hinter Mosambik (0,73 ha/Person).

Damit hat sich die Schere zwischen den reichsten und drmsten Léndern sowohl
beim Einkommen als auch beim Verbrauch natiirlicher Ressourcen seither wei-
ter ge6ffnet.*** Abbildung 66 zeigt die sich 6ffnende Einkommensschere zwi-
schen drmsten und reichsten Léndern, Abbildung 67 eine dhnliche Entwicklung
beim Naturverbrauch. Allerdings wichst der Fulabdruck wesentlich langsamer
als das Sozialprodukt, und gerade bei den drmsten Landern nimmt er sogar ab.
Dies war auch bei Australien der Fall, so dass sich grofiter und kleinster FuB3ab-
druck bis 1970, als die USA Australien iibertrafen, nicht weiter auseinander
bewegten. Bei den USA sind deutlich die Riickgénge des Naturverbrauchs
infolge der Olkrisen mit jeweils um zwei Jahre verzogerten Tiefstinden 1975
und 1982 sowie weniger ausgepragt direkt im Golfkriegsjahr 1991 zu erken-
nen. Langfristig steigt er aber weiter an, wihrend in Pakistan und vor allem
Malawi seit 1975 der Zugriff auf Naturressourcen weiter schrumpft.

484 vgl. Abschnitt 1.1; Kreutzmann 2008; Hails/Loh/Goldfinger 2006.
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Abbildung 66: Einkommensschere der Lander 1960-2003

Entwicklung des Mischeinkommens in 2000er M-$ (US-Inflation heraus gerechnet)
von reichsten und armsten Landern und der Welt.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006.
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Abbildung 67: Naturverbrauchsschere der Lander 1961-2003

Entwicklung des 6kologischen FuRabdrucks von gré3ten und kleinsten Verbrau-
chern und der Welt.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von GFN 2005 b/2006.
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Die zeitliche Spreizung féllt bei den Transfers noch gréBer aus als beim Ein-
kommen und Naturverbrauch. 2003 gewinnt die Schweiz pro Kopf der Bevol-
kerung mit 7.800 PPP-§ den hochsten monetiren Transfer vor den
Niederlanden, dessen Transfergewinn bezogen auf das Einkommen mit 28 %
vor der Schweiz mit 27 % liegt (Abbildung 68). Den groften Transferverlust
erleidet Weirussland mit 4.000 PPP-$ pro Person (32 % des BIP) vor Mauri-
tius mit 3.300 PPP-$ (21 %), bezogen auf das Einkommen verliert Mauretanien
mit 42 % am meisten. Okologisch gewinnt Zypern mit 4,3 ha/Person vor Siid-
korea mit 4,2 ha am meisten Transfer, das sind 76 % bzw. 96 % des eigenen
FuBabdrucks (Abbildung 69). Als bedeutende Olexporteure verlieren Norwe-
gen mit 37 ha/Person und Kuwait mit 14 ha/Person am meisten, an dritter
Stelle folgt Neuseeland, das Nettoimporteur von fossilen Brennstoffen ist, aber
grofle Mengen tierischer Produkte exportiert.

Bezogen auf den eigenen FuBabdruck verliert Gabun, ebenfalls ein Olexpor-
teur, mit 900 % am meisten 0kologischen Transfer. Auf Lénderebene ist also
der Einfluss der natiirlichen Ressourcenausstattung auf den Okologischen
Transfer noch deutlicher als auf regionaler und zonaler Ebene.

Vier Jahrzehnte zuvor*®® waren die monetiren Transfergewinne noch wesent-
lich niedriger als 2003. Schweden gewann mit etwa 500 PPP-$ am meisten vor
Venezuela und Frankreich mit rund 300 PPP-$. Bezogen auf das Einkommen
lag Venezuela mit 5 % vor Schweden (3 %). Die grofiten monetiren Transfer-
verluste machte Gabun mit 1.300 PPP-$ vor Trinidad & Tobago und Mauritius
mit jeweils knapp 1000 PPP-§. Letzteres lag beim relativen Verlust mit 19 %
des BIP mit Gabun gleichauf. Den grofiten 6kologischen Transfer gewann die
Schweiz mit 2,2 ha/Person, das entspricht 65 % des eigenen 6kologischen Ful3-
abdrucks, vor Belgien-Luxemburg (1,8 ha/Person, 50 % des OF). Der 6kolo-
gisch ungleiche Tausch ging am stirksten zu Lasten von Venezuela und
Neuseeland, die pro EinwohnerIn 8,8 ha (450 % des OF) und 7,4 ha (175 %
des OF) 6kologischen Transfer abgaben.

485 In diesem Absatz gelten alle Angaben flir das Jahr 1963, weil ab diesem Jahr fiir die
meisten Lander die 6kologischen Handelsdaten vollstindig vorliegen.
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8.1.2 Relative Entwicklung von BIP und 6kologischem FuBabdruck

Die Zunahme der Ungleichheit zwischen den Landern zeigt sich generell bei
der relativen Einkommensentwicklung und in der sich dndernden Zusammen-
setzung der dynamischen Einkommenszonen.*®® Wihrend von insgesamt 90
Landern acht in eine hohere Einkommenszone aufstiegen, davon sieben in die
reiche, sind 15 Lénder abgestiegen, davon zwolf in die arme Zone
(Tabelle 10).¥*” Die mittlere Zone schrumpfte zwischen 1960 und 2003 ent-
sprechend von 37 Léndern auf 22 und ihr Bevolkerungsanteil von 18 % auf
14 % zusammen. Unterdessen stieg die Bevdlkerung in der armen Zone von
32 % auf 40 % der Weltbevdlkerung.

Tabelle 10: Zusammensetzung der Einkommenszonen 1960 und 2003

Anzahl Lander Bevolkerung (Anteil)

1960 2003 1960 2003
Hohe Einkommen 19 23 450 Mio. (19 %) 840 Mio. (16 %)
Mittlere Einkommen 37 22 470 Mio. (19 %) 770 Mio. (15 %)
Niedrige Einkommen 33 44 860 Mio. (35 %) | 2.300 Mio. (44 %)
VR China 650 Mio (27 %) | 1.280 Mio. (25 %)

Auf Basis von 90 Landern.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und Ba-
bones 2005.

Grofle Verdnderungen der relativen Einkommen vollzogen sich ebenso inner-
halb von Zonen. Madagaskar als stindiges Mitglied der armen Zone erlitt von
allen untersuchten Lidndern den groften relativen Riickgang um 75 %. Neun
Léander konnten ihr relatives Einkommen mindestens verdoppeln, davon drei
EU-Mitglieder und sechs ostasiatische Lander, in 18 Landern fiel es um mehr
als die Halfte, davon 14 afrikanische, drei lateinamerikanische und Jorda-

nien.*88

Fiir die Untersuchung des Zusammenhangs zwischen relativem Wirtschafts-
wachstum und ungleichem Tausch dient neben dem Einkommen*® der 6kolo-
gische FuBlabdruck als MessgroBe: Lénder, die zwischen 1960 und 2003 im

486 vgl. Kapitel 6.

487 siehe Anhang A -,Daten ab 1960°.

488 Verdnderung der Mischeinkommen (= Mittelwert aus nominalem und Kautkraft-Ein-
kommen).

489 Hier wird wiederum das Mischeinkommen verwendet.
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Verhéltnis zum globalen Schnitt pro Person mehr als 10 % zugleich an FuBab-
druck als auch an Mischeinkommen hinzugewonnen haben, gelten als (rela-
tive) Aufsteiger, und jene, die jeweils mehr als 10 % verloren haben, als
Absteiger.* Unter den 90 Léndern gibt es 22 Aufsteiger, 39 Absteiger und 29
,Konstante*, deren FuBBabdruck und Einkommen sich nahe am globalen Durch-
schnitt verdndert haben (Tabelle 11, Abbildung 70). Es waren vorwiegend
wohlhabendere Liander, die sich relativ noch verbessern konnten: 15 von 22
Aufsteigern lagen bereits 1960 bei FuBabdruck und Einkommen kombiniert
iiber dem Durchschnitt. Unter den wenigen Aufsteigern aus der armen Zone
sind ,prominente‘ Vertreter: China war zu Beginn eines der &rmsten Lander
und konnte sein relatives Pro-Kopf-Einkommen verdreifachen und den relati-
ven Naturverbrauch um 50 % steigern, und Siidkorea schaffte mit einer relati-
ven Verfiinffachung des Einkommens als einziges Land den Aufstieg von der
armen bis in die reiche Einkommenszone. Von den Lindern mit konstantem
relativen Wachstum lag nur rund jedes dritte zu Beginn tiber dem Durchschnitt
und von den Absteigern nur jeder achte. Die meisten drmeren Lénder sind also
im Verhiltnis noch drmer geworden bzw. verbrauchen noch weniger FuBlab-
druck, weil sie weniger als der globale Durchschnitt zugelegt haben.

Tabelle 11: Wirtschaftswachstum und Transfers der Lander 1960-2003

relative Ent- | Naturverbrauch und Ein- | mittlerer | mittlerer beide

wicklung von kommen 1960 MT/BIP OT/OF zugleich
BIP und FuB- | gperdurch- | unterdurch- | Ge- | Ver- | Ge- | Ver- | Ge- | Ver-
abdruck schnittlich | schnittlich | winn | lust | winn | lust | winn | lust
Aufsteiger 15 7 12 10 16 6 9 3
Konstante 20 6 23 11 18 1 13
Absteiger 34 0| 39 | 17 | 22 0| 22

Relative Entwicklung von 6kologischem FufRRabdruck und Mischeinkommen mit
Startposition und mittleren Transfers zwischen 1960 und 2003. Fir das arithmeti-
sche Mittel sind der monetére Transfer pro Einkommen und der 6kologische Trans-
fer pro FuBabdruck jeweils fiir alle Jahre gleich gewichtet. So bleiben sie unabhan-
gig von Wirtschafts- und Bevolkerungsentwicklung. Zwischen relativer Entwicklung
und mittlerem monetéren Transfer besteht eine signifikante lineare Korrelation.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, Babones
2005 und GFN 2005 b/ 2006.

490 Der FuBabdruck ist im Gegensatz zum Einkommen unabhingig von der Bewertung der
Wihrung. Durch das Doppelkriterium werden mogliche positive Beziehungen zwi-
schen monetidrem Transfer und Einkommen sowie zwischen dkologischem Transfer und
FuBlabdruck aufgrund gleicher Datengrundlage umgangen.
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8.1.3 Zusammenhang von relativem Wirtschaftswachstum und
Transfers

Dass drmere Lénder mit geringerem Naturverbrauch wirtschaftlich meist noch
zusitzlich abfallen, hingt offenbar auch mit den Transferleistungen zusammen.
Wie auch bei den Regionen konnen zwar einige Lander trotz Transferverlusten
einen Einkommenszuwachs verzeichnen. Es gibt aber nur drei Aufsteiger, die —
gemittelt iiber den gesamten Zeitraum — zugleich monetédren und dkologischen
Transfer abgeben (Abbildung 71).4°' Hingegen erleidet mehr als die Hilfte der
Absteiger einen Transferverlust in beiden Dimensionen. Von den zehn Lén-
dern, die im Durchschnitt sowohl monetér als auch dkologisch gewinnen, sind
9 aufgestiegen. Und kein Land mit monetdrem Transfergewinn hat relativ an
FuBabdruck und Einkommen verloren (Abbildung 70)*2. Ein monetirer Trans-
fergewinn schiitzt also offensichtlich — im langjdhrigen Mittel — vor einem
Abstieg in der internationalen Stufenleiter und sichert die Verfiigung iiber
natiirliche Ressourcen. Denn aufler Australien weisen alle monetéren Transfer-
gewinner eine relative Erhohung des 6kologischen FuBabdrucks auf, d. h. ihr
(Pro-Kopf-)Anteil am wachsenden globalen Naturverbrauch hat zugenom-
men.*” Die entsprechende Untersuchung iiber den kiirzeren Zeitraum von
1980-2003, in dem die Datengrundlage zuverldssiger ist als vor 1980, liefert
das nahezu gleiche Ergebnis.

Die Ubereinstimmung des Naturverbrauchs mit dem monetiren Transfer ist
grofer als mit dem 6kologischen, dhnlich wie bei den Regionen. Erwartungs-
gemaf ist die Streuung bei den Nationalstaaten noch groBer. Es gibt zwar Staa-
ten, die mit einem iiberdurchschnittlichen Naturverbrauch einen hohen
monetiren Transferverlust erleiden — allen voran osteuropédische —, davon
machen einige zugleich einen 6kologischen Verlust. Die Kombination von
hohem Naturverbrauch und 8kologischem Uberschuss ist allerdings hiufiger
und extremer (sieche Abschnitt 8.3). Hierzu zéhlen insbesondere wohlhabende
arabische Erdolexporteure sowie diinn besiedelte Lander mit groBer 6kologi-

491 Dabei handelt es sich um Thailand, Malaysia und Trinidad & Tobago.

492 In der Karte gibt es dementsprechend kein Land mit zugleich bldulicher Farbung, die
im Mittel monetdren Transfergewinn anzeigt, und dichter Schraffur, die fiir relativen
Einkommensverlust steht.

493 Australien senkte seinen Pro-Kopf-Fuflabdruck wie oben gesehen von hochstem Niveau
ausgehend.
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scher Kapazitit wie Kanada. Letzteres hat durch einen stirkeren US-Dollar
Ende der 90er sogar einen monetiren Verlust gemacht — als Folge des groflen
Austauschs mit den USA. Den umgekehrten Fall, dass ein Land mit geringem
Naturverbrauch einen monetiren Transfergewinn macht, tritt fast nie auf.
Geringer Naturverbrauch und 6kologischer Transfergewinn sind hingegen, wie
die Zahlen fiir periphere Lander zeigen, nicht selten. Ein klares Muster ist folg-
lich ohne schematische Untersuchung schwer erkennbar.

Aufsteiger
(22)

Konstante
(29)

Absteiger
(39)

mittlerer OT < 0 |

-40 -30 -20 -10 0 10 20
Anzahl Lander, < 0: Start unterdurchschnittlich, Transfer negativ

Abbildung 71: Transfers und relatives Wirtschaftswachstum der Lander
Relative Naturverbrauchs- und Einkommensaufsteiger und -absteiger 1960-2003
mit Starteinkommen (1960) und mittleren Transfers. Vgl. Tabelle 11.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, Babones
2005 und GFN 2005 b/ 2006.

Zusammenfassend zeigt sich insbesondere ein Einfluss des monetiren Trans-
fers auf das relative Wachstum der Lander: Ein Transfergewinn fordert und ein
Transferverlust bremst tendenziell das Wachstum.

Im Folgenden werden exemplarisch die Entwicklungen von Einkommen,
Naturverbrauch und Transfers von reichen und armen Léndern sowie von Auf-
steigern und Absteigern gegeniibergestellt, um ein genaueres Bild des Zusam-
menhangs zwischen ungleichem Tausch und wirtschaftlicher Entwicklung zu
entwerfen. Dabei wird jeweils die Aussagekraft des monetiren Transfers durch
den Vergleich mit den Terms of Trade und den Abgleich zwischen alten und
neuen Kaufkraftparititen untersucht.
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8.2 Landerbeispiele

8.2.1 Sudkorea als gré3ter wirtschaftlicher Aufsteiger

Siidkorea schaffte mit einer integrierten exportorientierten Entwicklungsstrate-
gie unter einem autoritdren Regime und mit intensiver Unterstiitzung von Sei-
ten der USA den Aufstieg von der armen bis in die reiche Zone. Von 1960 bis
1996 stieg das Pro-Kopf-Einkommen iiber fiinfmal so schnell wie das globale
Mittel, von knapp 40 % auf iiber 220 % (Abbildung 73).4** Im Zuge der asiati-
sche Finanzkrise gab es anschliefend einen relativen Riickgang, mittlerweile
ist es aber wieder mehr als doppelt so hoch wie das globale Pro-Kopf-Einkom-
men. Auch der Naturverbrauch hat sich im Untersuchungszeitraum — absolut —
etwa verflinffacht und damit den mit Abstand groBten Anstieg aller Lénder.
Sein schnelles Wachstum wurde zwischenzeitlich ab Mitte der 1970er Jahre
infolge des Olpreisanstiegs und ab Mitte der 1990er Jahre durch die Asienkrise
unterbrochen (Abbildung 72).
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Abbildung 72: Okologischer FuBabdruck und Transfers — Siidkorea
Okologischer FuRabdruck und kologischer Transfer pro Person, monetarer Trans-
fer pro Einkommen, Finfjahresmittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005b/2006 und IMF 2004/2005.

494 nach Mischeinkommen ohne Inflation

203



4 6kologisches S 200 w
Handelsvolumen O
R
3 Bagfy — ] 150 &
£ | . "
] ‘ '-'I~.\ X
£ & =1 <
8 monetires "5 . ‘g
2 100 ©
5 Handelsvolumen By _ £
= S
e} =1
L °
o1 50 2
x ]
> E
e ]
0 \I rrrrrrrrrrrrrrrrrrrr e Tt T T T T T T 0 T
1960 1970 1980 1990 2000
Jahr

Abbildung 73: Pro-Kopf-Einkommen, Wechselkursverzerrung und Handelsvo-
lumina - Siidkorea

Wechselkursverzerrung d alt und neu - nach PWT 6.2 und ICP 2005, monetéares
Handelsvolumen pro Einkommen und 6kologisches Handelsvolumen pro Fuf3ab-
druck. Finfjahresmittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005 a/b, IMF 2004/2005 und World Bank 2008 c.

Diese Entwicklung wird durch den starken Anstieg beider Transfers begleitet.
Der monetédre Transfer war allerdings noch lange Zeit negativ, seit Mitte der
1970er Jahre steigt er gleichwohl an und seit 1993 ist er positiv und damit ein
Gewinn (Abbildung 72). Zuletzt lag er mit fast 10 % des eigenen BIP {iber dem
Durchschnitt aller reichen Lénder (8 % des BIP). Dieser fundamentale Wandel
ist auf die tief greifenden Verdnderungen der AuBlenhandelssituation zuriickzu-
fiihren. Das relative monetire Handelsvolumen — Exporte plus Importe pro
BIP*> — stieg von anfangs 12 % bis Mitte der 1970er auf gut 50 % an
(Abbildung 73). Ende der 1980er Jahre gab es einen vorldufigen Riickgang;
mit dem zwischenzeitlichen Einbruch des BIP und durch die weitere Offnung
der Wirtschaft nach der Asienkrise, als hohe IMF-Kredite zuriickgezahlt

werden mussten,*°

erreichte der AuBBenhandel wieder die Hélfte der gesamten
Wirtschaftsleistung. Die Wechselkursverzerrung 4 nahm indes insgesamt

deutlich ab. In der ersten Zeit fiel der AuBenwert der Wahrung noch und hatte

495 alle nominal in US-$.
496 vgl. Boris et al. 2000, S. 19-21; Kamppeter 2000, S. 100-103.

204



1963 einen ,Export fordernden‘, weil verbilligenden Verzerrungsfaktor von
3,6. Mit zunehmendem Erfolg der Entwicklungsstrategie, der stufenweisen
Verbesserung und Diversifizierung des Exportangebotes und bei deutlich stei-
genden Lohnen seit den 1970er Jahren,*’ sank d bis 1996 auf 1,25, was dem
Niveau der drmeren alten EU-Staaten entspricht. Der Transferverlust nahm
dennoch zundchst zu, da das Handelsvolumen insbesondere mit reichen
Landern stark anstieg. Mitte der 1970er Jahre war der Wendepunkt erreicht.
Ahnlich wie zuvor Japan, intensivierte Siidkorea in der Region den Austausch
mit weniger entwickelten Lindern.*® Auf der einen Seite reduzierte sich der
Transfer in die reicheren Linder USA und Japan durch den verringerten
Abstand der Wahrungsbewertungen, auf der anderen Seite empfing Siidkorea
zunehmend Transfer aus den benachbarten drmeren Landern, wohin teilweise
die einfacheren Produktionen ausgelagert wurden, so dass sich schlieBlich in
der Summe der Verlust in einen Gewinn umwandelte.**® Die Asienkrise 1997,
durch die die Wahrung stark an Wert verlor und der Verzerrungsfaktor kurz-
fristig um 60 % stieg, hat die Situation zwischenzeitlich verschlechtert. Der
Wechselkurs erholte sich aber grofBitenteils wieder und der monetére Transfer
stieg sogar tiber den alten Hochstwert.3%

Zwar verlor Stidkorea lange Zeit monetiren Transfer, war aber Skologisch
schon in den 1960er Jahren NutznieBer des AuBenhandels. Das dkologische
Handelsvolumen ist fast {iber den gesamten Zeitraum gewachsen (Abbil-
dung 73), und in der Bilanz wurde der inléndische Naturverbrauch immer mehr
von auBlen bereichert: Zu Beginn gewann das Land ein Fiinftel und zuletzt iiber
90 % des eigenen FuBabdrucks hinzu und verbrauchte damit 2003 auch absolut
mit iiber 4 ha/Person mehr als jedes andere Land an ,fremden‘ Ressourcen
(Abbildung 72). Siidkoreas steil wachsender 6kologischer FuBabdruck wird
also fast vollstindig vom okologischen Transfergewinn getragen. Beide Gro-

497 ILO 2008, 5A - wages, 5B - wages in manufacturing.

498 IMF 2005.

499 Siehe dazu auch den spéteren Abschnitt 8.2.7 iiber die Transferkette zwischen den Bei-
spiellandern.

500 Der monetire Transfer wurde kurzzeitig sogar negativ, stieg aber schnell wieder an, was
der fiinfjahrige Durchschnitt in Abbildung 77 nicht aufldst. Sicherlich sind die sozialen
Auswirkungen von lédnger andauernder Bedeutung, es kam national wie international zu
einer groflien Einkommensumverteilung durch Umschuldung und die vom IMF aufer-
legten Strukturanpassungsmafnahmen (vgl. Arrighi 2008, S. 472; Kalinowski 2005,
S. 173-175.). Zudem stiegen die AuBenschulden stark an (IMF 2008).
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Ben entwickeln sich annihernd parallel, wobei die ,Liicke, die durch eigene
Ressourcen gedeckt wird, immer kleiner wird.

Seit dem Wendepunkt des monetidren Transfers 1975 ldsst sich eine deutliche
Parallelentwicklung mit dem 6kologischen Transfer erkennen. Beide Transfers
steigen seitdem steil an, und der wirtschaftliche Einbruch 1997 hat auf beide
eine dimpfende Wirkung. Der monetére Transfer steigt dabei so viel stirker als
er zuvor abnahm, dass sich auch iiber den gesamten Zeitraum die gleiche posi-
tive Tendenz ergibt wie beim 6kologischen. Die lineare Korrelation zwischen
beiden Transfers betragt 0,78%%*.

Eine positive Beziehung zwischen den Transfers und dem Naturverbrauch ist
augenscheinlich.*! Ohne die Zufuhr zusitzlicher 6kologischer Kapazitit tiber
den Auflenhandel wire der steigende Naturverbrauch und damit die ressourcen-
intensive Entwicklung Siidkoreas nicht mdglich gewesen. Interessant ist die
Frage, ob dafiir — d. h. zur Finanzierung der Ressourcen — auch der wachsende
und letztlich positive monetdre Transfer notwendig war. Dafiir spricht, dass
aktuell alle Lander mit einem ebenso groflen oder groBeren Naturverbrauch
auller Portugal monetiren Transfer gewinnen und dieser fiir die reiche Zone
tendenziell zunimmt.

Vergleich mit neuen Kaufkraftparititen: Die Wechselkursverzerrung nach den
Kaufkraftparititen der ICP-Runde 2005 liegt maximal 10 % unter der nach der
Penn World Table 6.2 (Abbildung 73). Mit den neuen Kaufkraftparititen lige
der monetére Transfer also unerheblich hoher — d. h. kleinerer Verlust oder gro-
Berer Gewinn — als mit den alten.

Vergleich des monetiiren Transfers mit den Terms of Trade

Vergleich mit relativen Terms of Trade: In Suidkorea sind die Entwicklungen
des nach der Kaufkraftmethode berechneten monetiren Transfers M7T(d) und
des aus den Terms of Trade abgeleiteten M7(ToT) insgesamt gegenldufig
(Abbildung 74). Seit 1996, einem Jahr vor der Asienkrise, sind die Export-
preise um 40 % gesunken, wihrenddessen sanken auch die Importpreise, aber
deutlich geringer, so dass sich die Terms of Trade um 30 % verschlechterten.
Die Wirtschaft und die Wéhrung des Landes haben sich anscheinend erholt,
zugleich wurde aber wohl der internationalen Konkurrenz durch eine Reduzie-

501 Die lineare Korrelation betrdgt 0,99 (mit 99 % Signifikanz).

206



rung der Exportpreise nachgegeben, die in der Wechselkursverzerrung nicht
zum Ausdruck kommt. Inwieweit d das Exportpreisniveau reprisentiert, kon-
nen die absoluten Terms of Trade kléren.
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Abbildung 74: Monetarer Transfer vs. Terms of Trade - Siidkorea

Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparititen MT(d) und nach

Terms of Trade MT(ToT). Dynamische Zoneneinteilung, Basis 70 Lander (vgl. Ab-

schnitt 5.1).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und

UNCTAD 2005 a/2007 a.

Vergleich mit absoluten Terms of Trade: Der Exportpreisindex (Py=79) fiir
1996 zeigt das gleiche Preisniveau an wie die Wechselkursverzerrung fiir die
Gesamtwirtschaft (4 =1,2), was in Abbildung 75 daran erkennbar ist, dass
Siidkorea auf der Kurve fiir die zentrale Annahme liegt.>*> Da der Exportpreis-
index aber unterhalb der Regressionskurve liegt, sind die Exportpreise im inter-
nationalen Vergleich etwas niedriger als die gesamtwirtschaftlichen. Insofern
iiberschétzt die Wechselkursverzerrung die Exportpreise leicht und der erlangte
Gewinn von Produktleistung fiir 1996 diirfte geringer ausfallen als es der mit d
berechnete monetire Transfer MT(d) anzeigt.

Nach den absoluten wie relativen Terms of Trade ist der nach der Kaufkraftme-
thode berechnete monetire Transfer MT(d) in den 1990er Jahren hoher und in
den 1980er Jahren eher niedriger — vom Betrag her stets grofler — als der
Transfer von Produktleistung durch ungleiche Exportpreise. Dementsprechend

502 vgl. Abschnitt 5.1.2.
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zeigt der monetédre Transfer vor allem in der Vergangenheit eher eine Bilanzie-
rung der Opportunititskosten an: Siidkorea stellte vor den 1990er Jahren
Exportgiiter unter seinem Produktionspotenzial her und seitdem leicht dariiber.

Das wiirde bedeuteten, dass Siidkorea in der Phase seines Aufstiegs weniger
Produktleistung verloren hat als aktuelle Lander der armen und mittleren Ein-
kommenszone. Die Bedingungen im AuBlenhandel waren demnach aufgrund
nicht so breiter Konkurrenz billiger Anbieter nicht so ungiinstig wie sie sich
seit spétestens den 1990er Jahren fiir &rmere Lander darstellen.
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Abbildung 75: Wechselkursverzerrung vs. Exportpreise — Lander
Wechselkursverzerrung d gegeniiber dem Exportpreisindex Px fur 132 Lander mit
Regressionskurve und Kurve der angenommenen funktionalen Beziehung. Die un-
tersuchten Landerbeispiele sind gekennzeichnet.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Feenstra et al. 2007 und Heston/Sum-
mers/Aten 2006.

8.2.2 Frankreich als Wachstumsland in der reichen Zone

Frankreich gehdrt seit Beginn des Untersuchungszeitraums immer dem Zen-
trum an, wobei das Pro-Kopf-Einkommen relativ zum globalen Mittel noch
zunimmt (Abbildung 76). Damit ist es beispielhaft fiir die Kernstaaten der
Européischen Union als Teil der Region Westeuropa. Sein FuBabdruck stieg in
den vier Jahrzehnten kontinuierlich um insgesamt gut 80 % auf aktuell
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5,6 ha/Person an und gehorte stets zu den grofiten der Region.
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Abbildung 76: Einkommen, 6kologischer FuBabdruck, Transfers und
Wechselkursverzerrung - Frankreich

Wechselkursverzerrungen d alt und neu - nach PWT 6.2 und ICP 2005, 6kologi-
scher FuRRabdruck und 6kologischer Transfer pro Person, monetarer Transfer pro
Einkommen. Funfjahresmittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006, IMF 2004/2005 und World Bank 2008 c.

Dieser Anstieg wurde bis 1970 fast parallel vom ansteigenden 6kologischen
Transfer getragen. Nach dem Riickgang aufgrund sinkender Olimporte infolge
der Olkrisen war sein Anstieg aber geringer, und er hat nicht mehr den alten
Hoéchststand erreicht. Der monetdre Transfer hingegen nahm anfangs weniger,
seit Mitte der 1980er Jahre aber stirker zu als der 6kologische. Wie fiir die
gesamte Zone hoher Einkommen nimmt seither die Bedeutung des monetiren
Transfers im Verhiltnis zum 6kologischen zu. Fiir diesen Anstieg spielt neben
dem wachsenden Aulenhandel, der bezogen auf das Einkommen insgesamt um
140 % wichst, der relativ wachsende Wert der Wiahrung eine entscheidende
Rolle. Der nominale Wechselkurs der Wahrung liegt nahe an der Kaufkraftpari-
tit, d. h. die Wechselkursverzerrung ist nahe eins. Dabei hat sie einen langftis-
tig abfallenden Trend, die Exporte steigen in ihrem AuBenwert. Dieser Trend

wird durch zwischenzeitliche Hochphasen des Dollars vor allem zu Beginn der
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1980er Jahre unterbrochen. Der monetire Transfergewinn sinkt zu diesen Zei-
ten, da die Importe entsprechend teurer werden. Die Wechselkursverzerrung
nach den neuesten Kaufkraftparititen der ICP-Runde 2005 unterscheidet sich
nahezu nicht von der hier verwendeten.

Niveau und Verlauf des monetiren Transfers sind der reichen Zone sehr &hn-
lich, und auch Frankreichs 6kologischer Transfergewinn verlduft nahezu paral-
lel zu dem der reichen Zone, gleichwohl auf hoherem Niveau (Abschnitt 6.4,
Abbildung 33). Beide Transfers entwickeln sich dhnlich und zeigen auch eine
Verbindung zum Naturverbrauch, wobei der monetére starker als der 6kologi-
sche Transfer mit dem 6kologischen FuBlabdruck korreliert.

Vergleich des monetiiren Transfers mit den Terms of Trade

Da relative Terms of Trade fiir Frankreich nicht verfligbar waren, kann nur ein
Vergleich mit den absoluten erfolgen. Das Exportpreisniveau fiir 1996
(Py=134) entspricht dem gesamtwirtschaftlichen Preisniveau nach der Wech-
selkursverzerrung (d = 0,8), was in Abbildung 75 an der Lage auf der erwarte-
ten Kurve erkennbar ist.>%3

Frankreich verzeichnet demnach einen Gewinn von Produktleistung, der aber
etwas kleiner als der mit d berechnete monetére Transfer ist.’** Die Differenz
ist als Transfer von Produktionspotenzial zu betrachten.

8.2.3 Pakistan als stagnierendes Land der armen Zone

Pakistans Einkommen pro Person entwickelt sich im Untersuchungszeitraum in
etwa wie das globale Durchschnittseinkommen (Abbildung 77), es bleibt in
seiner relativen Position in der armen Zone auf deren durchschnittlichem Ein-
kommensniveau von 25 % des globalen Durchschnitts (Abschnitt 6.3, Abbil-
dung 29). Der Naturverbrauch entwickelt sich fiir Pakistan seit der Teilung®%
1971 noch ungiinstiger als fiir die arme Einkommenszone und nimmt tendenzi-
ell ab. Dabei erzielt das Land seit 1976 einen wachsenden Importiiberschuss
von Okologischem FuBabdruck. Dieser okologische Transfergewinn gleicht

503 Frankreich liegt etwas oberhalb der Regressionskurve, was bedeutet, dass im internatio-
nalen Vergleich seine Exporte etwas teurer sind als die gesamtwirtschaftlichen Preise.

504 Denn die Streuung bei den Exportpreisen ist geringer als bei der Wechselkursverzer-
rung d, vgl. Abschnitt 5.1.2.

505 Vor der Teilung liegen keine FuBabdruckdaten vor, alle weiteren Daten gelten auch vor
der Teilung allein fiir Westpakistan.
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teilweise die abnehmende Okologische Kapazitit pro Einwohnerln aus, die
hauptsiachlich auf das starke Bevolkerungswachstum zuriickzufiihren ist.
AuBerdem steigt seit 1970 der Import fossiler Brennstoffe an’%® und bei den
Exporten sinkt der Anteil von Primérgiitern.®” Auch hier dhnelt Pakistans Ent-
wicklung jener der gesamten armen Zone, die seit den 1980er Jahren in gerin-
gem Mafle 6kologisch hinzugewinnt (Abschnitt 6.2, Abbildung 27).
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Abbildung 77: Einkommen, 6kol. FuBabdruck und Transfers - Pakistan
Pro-Kopf-Einkommen im Verhdltnis zum Weltdurchschnitt, 6kologischer FuRab-
druck pro Person, monetéarer Transfer pro Einkommen, dkologischer Transfer pro
FuBabdruck; Finfjahresmittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

Beim monetiren Transfer setzt sich diese Ahnlichkeit fort, Pakistan gibt einen
von 2 % des Einkommens im Jahr 1960 auf fast 9 % in 2003 wachsenden
monetiren Transfer ab. Dieses Wachstum ist weniger auf das leicht zuneh-
mende relative Handelsvolumen als auf die deutlich steigende Wechselkursver-
zerrung  zurlickzufihren. Wihrend ersteres im Untersuchungszeitraum im
Verhéltnis zum BIP um 50 % zunimmt, steigt letztere um iiber 150 % (Abbil-
dung 78). Dabei treten drei starke Anstiege der Wechselkursverzerrung hervor:

anfang der 1970er Jahre infolge der Abwertung der Wéhrung, Anfang der

506 Pro Person liegt er 2003 mehr als dreimal so hoch wie 1975; GFN 2005 b.
507 vgl. Zaidi 1999, S. 167.
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1980er Jahre nach der Freigabe des Wechselkurses und in der zweiten Hilfte
der 1990er Jahre durch fortlaufende Abwertungen unter Einfluss des IMF.3%®
Dabei tibertraf die Abwertung deutlich die Inflationsdifferenz zu den wichtigs-
ten Handelspartnern, womit die Exporte noch konkurrenzfahiger im Preis wur-
den als in der Vergangenheit.’® Dennoch sehen viele Analysten nach wie vor
die pakistanische Rupie als iiberbewertet an und stimulieren so die Abwértsspi-
rale der Exportpreise.>!?
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Abbildung 78: Wechselkursverzerrung und Handelsvolumina - Pakistan
Wechselkursverzerrung d alt und neu - nach PWT 6.2 und ICP-Runde 2005, mone-
tare Handelsvolumen pro Einkommen und 6kologisches Handelsvolumen pro Ful3-
abdruck; Finfjahresmittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005 b, IMF 2004/2005 und World Bank 2008 c.

Vergleich mit neuen Kaufkraftparititen: Die Wechselkursverzerrung nach den
Kaufkraftparititen der ICP-Runde 2005 liegt zwischen 15 und 35 % unter der
nach der Penn World Table 6.2 (Abbildung 78). Mit den neuen Kaufkraftparita-
ten wire der monetére Transferverlust geringer als mit den hier verwendeten.

508 vgl. Hamid/Nabi/Nasim 1990, S. 20-22; Zaidi 1999, S. 7.
509 vgl. Zaidi 1999, S. 193-195.
510 vgl. Zaidi 1999, S. 181-182.
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Vergleich des monetiiren Transfers mit den Terms of Trade

Vergleich mit relativen Terms of Trade: Pakistan hat liber den gesamten Zeit-
raum einen dhnlichen Verlauf beider GroBen zu verzeichnen (Abbildung 79),
wobei die gesamte Abnahme von MT(d) die von MT(ToT) wie in der armen
Zone insgesamt iibertrifft.
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Abbildung 79: Monetarer Transfer vs. Terms of Trade — Pakistan

Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparititen MT(d) und nach

Terms of Trade MT(ToT). Dynamische Zoneneinteilung, Basis 70 Lander (vgl. Ab-

schnitt 5.1).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und

UNCTAD 2005 a/2007 a.

Den groBten Unterschied in der Anderung beider Transfers gibt es 1985/86.
Durch die deutliche Abwertung des Dollars sanken die Importpreise vor allem
von Rohstoffen, die Exportpreise stiegen jedoch, da die Exportrabatte abge-
schafft wurden. So verbesserten sich die Terms of Trade, die Wechselkursver-
zerrung sank aber trotz abwertendem Dollar leicht, denn der Wechselkurs
wurde gegeniiber einem Wahrungskorb nach unten angepasst.!!

Vergleich mit absoluten Terms of Trade: Der Exportpreisindex fiir 1996
(Px=37) stimmt relativ gut mit den gesamtwirtschaftlichen Preisen nach der
Wechselkursverzerrung (d = 3,9) iiberein. Pakistan liegt in Abbildung 75 etwas
iiber der erwarteten Kurve, die genaue Ubereinstimmung anzeigt, und etwas

511 vgl. Hamid/Nabi/Nasim 1990, S. 22.
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unter der Regressionskurve fiir alle Linder, die eine Ubereinstimmung beider
Preisniveaus im internationalen Vergleich bedeutet.

Der monetire Transfer kann zum Grofiteil als Transfer von Produktleistung
gedeutet werden. Die Differenz, um die die Wechselkursverzerrung die Export-
preise unterschitzt und die seit Mitte der 1980er Jahre zunimmt, ist als Transfer
von Produktionspotenzial zu interpretieren. Im Weiteren soll diese Deutung vor
dem Hintergrund der pakistanischen Wirtschaftspolitik betrachtet werden:
Inwieweit hat sie die inldndischen und die Exportpreise beeinflusst und stim-
men diese beiden der zentralen Annahme der Kaufkraftmethode entsprechend
iiberein?

Exportsteuern, Exportforderung und Wechselkursverzerrung in Pakistan

Fiir Pakistan stimmt der Verlauf des monetdren Transfers mit dem der Terms of
Trade gut iiberein, ersterer kann also als Maf} flir ungleichen Tausch von Pro-
dukleistung genutzt werden.

In den 1960er und 1970er Jahren gab es Exportsteuern auf Agrarprodukte,
zugleich wurden die Agrarpreise niedrig gehalten und der Industriesektor sub-
ventioniert.’!> Auf diese Weise wurde Einkommen vom Agrar- zum Industrie-
sektor transferiert. Durch die interne Umverteilung waren Agrargiiter im
Verhiltnis teurer als Industriegiiter. Im Exportsektor wurde dieser Unterschied
durch ein Bonussystem fiir verarbeitete Giiter noch verstarkt: Wéhrend der
effektive Wechselkurs fiir Agrargiiter dem offiziellen Wechselkurs entsprach,
lag er fiir verarbeitete Produkte gut ein Viertel hoher, so dass letztere billiger
exportiert werden konnten.’'* Die Wechselkursverzerrung war demnach fiir
Industriegiiter hoher und flir Agrargiiter geringer als fiir die Gesamtwirtschaft.
Insgesamt diirften sich beide Effekte in etwa ausgleichen und die Exportpreise
den gesamtwirtschaftlichen entsprechen. D. h. der iiber die Wechselkursverzer-
rung berechnete monetire Transfer zeigt in den 1960ern Jahren einen Transfer
von Produktleistung an.

Mit der Abwertung 1972 — von 4,76 auf 11,00 pR/US-$ — stieg die Wechsel-
kursverzerrung steil an. Das Bonussystem wurde abgeschafft, wahrend die
Exportsteuern insbesondere auf Agrarrohstoffe anstiegen. Es gab aber Steuerer-

512 vgl. WTO 1995.
513 vgl. Hamid/Nabi/Nasim 1990, S. 19-20.
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leichterungen vor allem im industriellen Exportsektor.’'* Wahrend der Bhutto-
Regierung Mitte der 1970er Jahre diirfte der Transfer von Produktleistung
geringer gewesen sein als der berechnete monetére Transfer.

Wihrend der Militardiktatur ab 1977 wurden eine stirkere Exportférderung
betrieben, so dass der berechnete monetire Transfer wieder eher mit dem
Transfer von Produktleistung iibereinstimmt. Dies zeigt auch der effektive
Wechselkurs fiir Exporte an, der in den 1980er Jahren etwa 10 % iiber dem
offiziellen lag.’'> Im Zuge der wirtschaftsliberalen Politik wurden 1982 die
Wechselkurse freigegeben und der monetéire Transfer stieg weiter an, wie es
auch die fallenden Terms of Trade anzeigen (Abbildung 79).

Seither, besonders mit dem Strukturanpassungsprogramm ab 1988, wurde die
Exportforderung intensiviert. Exportsteuern fielen fast vollstindig weg, so
dass die durch fortschreitende Abwertung steigende Wechselkursverzerrung die
Exportpreise richtig wiedergibt. Dies bestitigen die Exportpreise mit den wich-
tigsten Handelspartnern®'® und die absoluten Exportpreisindizes von 1996
(Abbildung 75). Nach den neuesten Kaufkraftparititen liegt die Wechselkurs-
verzerrung allerdings um bis zu einem Drittel niedriger (Abbildung 78), diese
Abweichung sollte als Fehlerbereich eingerechnet werden.

Neben dem monetidren Transfer durch ungleichen Tausch fallen fiir Pakistan
andere Transferarten an. So trdgt Pakistan eine hohe Auflenschuld. Die Zins-
zahlungen und der Schuldendienst stiegen bis Mitte der 1990er Jahre an und
liegen in der GroBenordnung des monetéiren Transfers (Abbildung 80).

Auf der Habenseite beschert die hohe Zahl der im Ausland tdtigen Pakistane-
rIlnnen dem Land wichtige Devisen: Thre Riicksendungen iibertreffen lange Zeit
noch den monetiren Transfer und den Schuldendienst (Abbildung 81). Daher
galten die pakistanischen Gastarbeiter, insbesondere in der Golfregion wie die
fiktive Person Aadil Darzi aus der Einleitung, eine Zeit lang als bedeutendstes
,Exportgut‘.>'7 Andererseits bedeutet die Abwanderung von Menschen aus
einer Region auch einen ,Humantransfer® durch den Verlust von ,Humankapi-
tal‘.

514 vgl. Hamid/Nabi/Nasim 1990, S. 20-21.

515 vgl. Zaidi 1999, S. 179-181. Der effektive Wechselkurs ist der nach Berechnung aller
Zulagen und Vergiinstigungen im Export bzw. Import anffallende Wechselkurs.

516 vgl. Zaidi 1999, S. 192-193.

517 vgl. Zingel 1994, S. 322.
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Abbildung 80: Schulden(dienst) von Pakistan

Gesamte langfristige AuRenschuld, Schuldendienst und Zinszahlungen als Anteil
vom Einkommen.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von World Bank 2005.
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Abbildung 81: Riicksendungen von Gastarbeiterinnen nach Pakistan
Im Verhéltnis zum BIP.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von World Bank 2005.
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8.2.4 Argentinien als Absteiger in die mittlere Einkommenszone

Wihrend das globale Durchschnittseinkommen zwischen 1960 und 2003 um
140 % stieg, fiel Argentiniens Einkommen pro Person inflationsbereinigt von
7.100 M-$ auf 6.900 M-$.5'8 Das Land rutschte Anfang der 1980er Jahre von
der reichen in die mittlere Zone ab und zdhlt weltweit zu den groBlen Verlie-
rern,’'® in Lateinamerika haben nur Nicaragua und Venezuela einen groBeren
relativen Einkommensverlust zu beklagen.’?°

Der argentinische Naturverbrauch pro Kopf hat sich im gleichen Zeitraum um
ein Drittel bzw. 0,8 ha/Person verringert (Abbildung 82).
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Abbildung 82: Einkommen, 6kologischer FuBabdruck, Transfers und Wech-
selkursverzerrung — Argentinien

Pro-Kopf-Einkommen im Verhdltnis zum Weltdurchschnitt, Wechselkursverzerrung
d alt und neu - nach PWT 6.2 und ICP-Runde 2005, 6kologischer FuRabdruck
OF und o6kologischer Transfer OT pro Person, monetéarer Transfer MT pro Einkom-
men; Funfjahresmittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006, IMF 2004/2005 und World Bank 2008 c.

518 In Preisen von 2000.
519 vgl. Babones 2005, S. 52
520 Heston/Summers/Aten 2006.
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Als Exporteur von vornehmlich agrarischen Produkten zahlt das Land fortwih-
rend zu den groBen Okologischen Transfergebern (vgl. Box 8). Aufgrund des
wachsenden monetiren wie 6kologischen Handelsvolumens®?! stieg der dkolo-
gische Transferverlust mit ausgeprigten Schwankungen von 1,5 auf 2,5
ha /Person. Argentinien verliert damit zuletzt mehr an FuBabdruck als es selbst
verbraucht. Wenngleich sich die kurzfristigen Anderungen des &kologischen
Transfers nicht im FuBabdruck widerspiegeln — auch weil die 6kologische
Kapazitit des Landes sehr groB ist — scheint der anhaltende Verlust von 6kolo-
gischen Ressourcen die Entwicklung negativ beeinflusst zu haben.

Box 8: Argentiniens Sojaexporte — Bsp. fiir 6kologischen Transfer

Beispiele fur die Folgen des 6kologischen Transferverlusts von Argentinien sind
Soja und Sojaprodukte als Exportguter mit dem grof3ten Wachstum in den letzten
Jahren. Zwischen 1996 und 2006 stieg Argentiniens Anbauflache fir Soja von 6
Mio auf 15 Mio ha, was die Halfte der gesamten Ackerbauflache des Landes aus-
macht. Die 1996 eingefiihrte Gensojasorte Roundup-Ready hat sich fast vollstén-
dig durchgesetzt und langst verlangt der Hersteller Monsanto Lizenzgebiihren,
die anfangs noch erlassen wurden. Diese Ausweitung des Anbaus hat nicht nur
andere Feldfriichte verdrangt, sondern fuihrte auch zu massiver Entwaldung und
vielerorts zur Auslaugung der Boden, was die Abhangigkeit von Diingern ver-
starkt. Der enorm steigende Einsatz des Herbizids Round-Up bewirkt bei den
schlecht aufgeklarten Landwirten Gesundheitsschaden und vermindert die Arten-
vielfalt. Schlief3lich kam es zu einer weiteren Konzentration des landwirtschaftli-
chen Grundbesitzes. (vgl. Viollat 2006) Die wachsenden Exporteinnahmen durch
Sojaprodukte — von 3,5 Mrd. 1999 auf 8,3 Mrd. US-$ 2005 (FAO 2008) — werden
also mit noch schwer abzuschatzenden 6kologischen und sozialen Schaden er-
kauft.

Der monetére Transfer ist im Mittel fast null und seine starken Schwankungen
riihren von der uneinheitlichen Wechselkursverzerrung her. Denn Argentiniens
Wihrungsgeschichte ist gekennzeichnet von Inflationen.3??> Diese wirkten sich
auch auf den AuBenwert der Wahrung aus, der groftenteils hoher als in ande-
ren Lindern mit vergleichbarem Einkommen war.’?3 Entsprechend gering ist
der monetére Transferverlust, wihrend der Bindung an den US-Dollar in den

521 IMF 2004/2005 und GFN 2005a/b.
522 vgl. Alschuler 1997, S. 140-145.
523 nach Heston/Summers/Aten 2006.
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1990er Jahren gab es sogar einen Gewinn (Abbildung 82). Der vergleichsweise
hohe AuBlenwert der Wahrung hatte aber durch die internationale Konkurrenz
zur Folge, dass die einheimischen Industrieprodukte im Vergleich zu teuer wur-
den.>?* Die in der Phase der Importsubstitution aufgebaute Industrieproduktion
brach ab dem Militérputsch 1976 durch die Offnung des Binnenmarktes und
steigende Zinsen ein und erhohte die Abhdngigkeit von Rohstoffexporten.’?
Parallel verlor das Land durch Zinszahlungen aufgrund seiner hohen Aufien-
verschuldung seit den 1970er Jahren und durch Kapitalflucht einen betréchtli-
chen Teil seines Sozialprodukts.®”® In der Folge der Finanzkrise mit
Zahlungsunfahigkeit wurde Anfang 2002 die Wéhrung um etwa 70 % abge-
wertet.’?’ Die Wechselkursverzerrung machte einen entsprechenden Satz nach
oben und der monetére Transfer fiel in den negativen Bereich. Der Export stieg
daraufhin stark an, wéhrend die nun im Inland teureren Importe einbrachen.>
Seither wiichst auch der Export verarbeiteter Giiter deutlich,3?° und die argenti-
nische Regierung ist bemiiht, den niedrigen Wechselkurs zu halten.>* So wer-
den Konkurrenten auf dem Weltmarkt unterboten und die internationale
Abwirtsspirale angetrieben.

Bis auf diese letzten Jahre ab der Wirtschaftskrise zeigt der monetére Transfer
keine positive Beziehung zum Naturverbrauch oder zum 6kologischen Trans-
fer.

Vergleich mit neuen Kaufkrafiparititen: Die Wechselkursverzerrung nach den
Kaufkraftparitdten der ICP-Runde 2005 liegt auBBer Anfang der 1980er Jahre
ca. 25 % unter der nach der Penn World Table 6.2 (Abbildung 82). Mit den
neuen Kaufkraftparitdten wére der monetire Transfer insgesamt hoher als mit
den alten: Die geringen Transfergewinne wéren grofer und die monetiren
Transferverluste kleiner bzw. kehrten sie sich in leichte Gewinne um.

524 vgl. Schvarzer 1997, S. 264-266.

525 vgl. Simon 1988, S. 156-159; Schorr 2004, S. 65.

526 vgl. Simon 1988, S. 155 und S. 159-161; World Bank 2005; Abbildung 85.
527 vgl. Boris/Tittor 2006, S. 49.

528 INDEC 2004, S. 413.

529 INDEC 2007 a.

530 vgl. Zlotnik 2007.

219



Vergleich des monetiiren Transfers mit den Terms of Trade

Vergleich mit relativen Terms of Trade: Fiir Argentinien sind die Entwicklun-
gen des iiber die Wechselkursverzerrung berechneten monetiren Transfers
MT(d) und des aus den Terms of Trade abgeleiteten MT(7ToT) lange nahezu
gleich (Abbildung 83). Dabei gibt es zwischenzeitliche Ausschldge von MT(d)
durch Inflation und Wahrungsumstellungen. Erst nach der Schulden- und Wirt-
schaftskrise ab 2001 kommt es durch die Abwertung der Wihrung auf ein Vier-
tel des vorherigen Aullenwertes zu einem steilen Fall des monetéren Transfers
MT(d) in die Verlustzone.?! Wihrenddessen steigen aber die Weltmarktpreise
der wichtigsten Exportgiiter, insbesondere von Soja, so dass sich die Terms of
Trade verbessern.33?
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Abbildung 83: Monetéarer Transfer vs. Terms of Trade — Argentinien
Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparititen MT(d) und nach
Terms of Trade MT(ToT). Dynamische Zoneneinteilung, Basis 70 Lander (vgl.
Abschnitt 5.1).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und

UNCTAD 2005 a/2007 a.

Vergleich mit absoluten Terms of Trade: Der Exportpreisindex fiir 1996
(Py=71) stimmt mit den gesamtwirtschaftlichen Preisen nach der Wechsel-
kursverzerrung (d = 1,4) iiberein, liegt aber unterhalb der Regressionskurve
(Abbildung 75). Daher sind Argentiniens Exportpreise im internationalen Ver-
gleich noch etwas niedriger als die gesamtwirtschaftlichen, so dass fiir 1996

531 Heston/Summers/Aten 2006.
532 vgl. WTO 2007, S. 2, 103 und 108; Eglau 2008.
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der monetére Transfer zu hoch ausfallen diirfte: Argentinien scheint weniger
oder keine Produktleistung durch ,zu teure‘ Exporte zu gewinnen.

Nach den absoluten Terms of Trade fallt der {iber die Wechselkursverzerrung
berechnete monetire Transfer(gewinn) 1996 etwas zu hoch aus. In Kombina-
tion beider Terms of Trade wére er in den 1980er Jahren und nach 2001 nicht
so viel zu niedrig, wie es bei der Betrachtung der relativen Terms of Trade
allein erscheint. Aber die Abweichungen sind noch so grof3, dass der monetére
Transfer hauptsachlich als Transfer von Produktionspotenzial zu deuten ist. Im
Weiteren ist zu untersuchen, ob nicht die Exportpreise nach 2001 so hoch sind
und die Produktivitit im Exportsektor im Vergleich zur Gesamtwirtschaft so
gut, dass Argentinien seitdem auch kein Produktionspotenzial verliert, wie es
der monetére Transfer suggeriert.

Argentiniens als ,Spezialfall‘: Exportpreise versus Wechselkursverzerrung

Nach der starken Wiahrungsabwertung Anfang 2002 infolge der Finanzkrise
verliert das Land rechnerisch monetdren Transfer, die Terms of Trade haben
sich allerdings seitdem verbessert (Abbildung 83). Bei steigenden Rohstoff-
preisen liegen die auf dem Weltmarkt gezahlten Preise iiber den eigenen Out-
putpreisen, die Exportpreise also iiber den gesamtwirtschaftlichen. Zudem ist
der argentinische Agrarsektor, der weiterhin einen bedeutenden Exportanteil
beisteuert,* aufgrund gilinstiger natiirlicher Bedingungen sowie hohem
Maschineneinsatz hochproduktiv und es diirfte kaum Produktionspotenzial ver-
loren gehen, wenn das Land in diesem Sektor produziert und exportiert. Des-
halb verliert Argentinien zumindest im Agrarsektor weniger Produktleistung
oder Produktionspotenzial als es die Wechselkursabweichung suggeriert. Somit
ist fiir Argentinien keine der Begriindungen fiir die Anwendbarkeit der Quanti-
fizierungsmethode hinreichend. Wo verbleibt also der zusétzliche Gewinn aus
der Differenz von Weltmarktpreisen und internen Preisen der Agrarexporte?

Einen Teil davon erhdlt der Staat {iber Exportsteuern: 2003 machten diese
Abgaben gut 10 % des gesamten nominalen Exportwertes von 30 Mrd. US-$
aus.>** Damit wird der eigentliche Exportwert in der Berechnung des moneti-
ren Transfers um mehr als 10 % {iiberschitzt. Mit dieser Korrektur reduziert
sich der Transferverlust von knapp 25 Mrd. PPP-§ bzw. 5,6 % des BIP auf

533 INDEC 2007 c.
534 INDEC 2008.
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16 Mrd. PPP-$ (3,6 % des BIP). Die hochsten Exportsteuern werden auf Olsaa-
ten und Getreide sowie daraus weiterverarbeitete Produkte erhoben. 2003
betrug der Satz 23,5 % auf Sojabohnen und 20 % auf Sojaprodukte wie 01,53
die aus Sojaexporten resultierenden Einnahmen betrugen etwa die Hailfte der
gesamten Exportsteuern. Mittlerweile betrdgt der Steuersatz 35 % und sollte in
diesem Jahr sogar auf 44 % angehoben werden, was aber nach breiten Protes-
ten vom argentinischen Senat abgelehnt wurde.33¢ Das Vorhaben deutet aber
an, dass die Profite der Agrarexporteure so hoch sind, dass es zumindest rech-
nerischen Spielraum fiir eine Steuererhohung gibt. Das liegt zum einen an den
steigenden Weltmarktpreisen, die fiir Soja seit Ende 2001 von 190 auf iiber
300 US-$ pro Tonne Ende 2003 stiegen.’*” Zum anderen sind durch die Wih-
rungsabwertung die internen Preise und Lohne im internationalen Vergleich
gesunken, was die Produktionskosten senkt.

Demzufolge kommt ein weiterer Teil des zusétzlichen Gewinns den Exporteu-
ren und GroBagronomen zugute. ,,Die Zeiten des Wahrungsverfalls, sinkender
Lohne und Massenarbeitslosigkeit waren stets die fetten Jahre der Agraroligar-
chie, die nach den Abwertungen mit ihren im Exportgeschéft eingenommenen
Dollars saftige Gewinne verbuchen konnte.“>*® Der Transfer der Gewinne ins
Ausland gehort seit dem Militirputsch 1976 zur ,,Akkumulationslogik>3°, und
»faktisch fliet aber weiterhin der grofite Teil der Gewinne der transnational
verflochtenen Wirtschaftselite ins Ausland ab“3*°, Die Exportsteuern konnen
die Exporteure wiederum auf Kleinbauern, Pachter und Angestellte abwélzen,
deren Einkommen im Nachkrisenboom kaum gestiegen sind.>*!

Die Einnahmen aus den Exportsteuern entspannen die Haushaltslage und so
kann die Regierung einerseits Sozialausgaben finanzieren, was den Druck der
Piqueteros verringerte.>*? Andererseits muss sie die hohen Kosten dafiir tragen,
den Wechselkurs niedrig zu halten, damit auch die verarbeiteten Produkte wei-

535 Auf Fleisch betrdgt der Steuersatz lediglich 5 %. FAO 2005, S. 70.
536 vgl. Sreeharsha/Barrionuevo 2008.

537 FAO 2003.

538 Simon 1988, S. 157.

539 Comision Especial de la Camara de Diputados 2001 2005, S. 19.
540 Geiger 2005, S. 526.

541 INDEC 2007 b.

542 vgl. Geiger 2005, S. 526-529.
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ter glinstig exportiert werden konnen.’* Inwieweit flir den verarbeitenden Sek-
tor die Exportpreise nach der Wahrungsabwertung sanken und der monetére
Transfer richtig berechnet wird, d. h. Argentinien einen Verlust von Produkt-
leistung oder Produktionspotenzial erleidet, ldsst sich im Rahmen dieser Arbeit
nicht abschétzen. Relative und absolute Exportpreisindizes deuten aber darauf
hin, dass der Verlust von Produktleistung auch hier geringer ist als berechnet.

Insgesamt erfolgt also ein geringerer monetérer Verlust als nach der Kaufkraft-
methode mit nominalem Export und Wechselkursverzerrung berechnet und mit
hoher Wahrscheinlichkeit auch als nach Exportsteuern korrigiert. Von den nied-
rigen internen Kosten profitieren also nur zum Teil die argentinischen Handels-
partner, zu anderen Teilen gewinnen die Exporteure und der Staat
Extraeinnahmen. Diese flieBen aber als Gewinne der Unternehmen oder als
Schuldendienst teilweise wieder auller Landes. Insbesondere die Schuldenlast
bewirkt Verluste in der Groflenordnung des berechneten monetiren Transfers
(Abbildung 84). Argentinien zahlt seit den 1970er Jahren bis zu 6 % des BIP an
Zinsen auf Aullenschulden und einen noch héheren Schuldendienst, wiahrend
die Verschuldung immer weiter anwuchs. Dies stellt eine Transferleistung auf
anderer Ebene dar.
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Abbildung 84: Schulden(dienst) von Argentinien

Gesamte langfristige Auenschuld, Schuldendienst und Zinszahlungen als Anteil
vom Einkommen.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von World Bank 2005.

543 vgl. Zlotnik 2007.
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8.2.5 Ghana als Absteiger in die arme Zone

Ghana rutschte bereits 1965 in die arme Zone, das Pro-Kopf-Einkommen fiel
im Vergleich zum globalen Durchschnitt um insgesamt gut zwei Drittel auf nur
noch 14 % in 2003 (Abbildung 85).

Dieser relative Abstieg wird von einem wachsenden und fast durchgehenden
monetdren Transferverlust begleitet. Um 1980 war der monetére Transfer posi-
tiv, als die Wechselkursverzerrung fiir ein armes Land mit bis zu 0,3 unge-
wohnlich niedrig war. Das bedeutet, dass die Waren in Ghana im Schnitt
dreimal so teuer waren wie in den USA. Dies erklért auch den Anstieg des Ein-
kommens (Abbildung 85).>** Anfang der 1980er Jahre kontrollierte die Regie-
rung den Wechselkurs und Auflenhandel, wihrend die inldndischen Preise stark
stiegen und der Wechselkurs auf dem Schwarzmarkt weit iiber dem offiziellen
lag.>* Die Wechselkursverzerrung und damit der monetére Transfer geben also
moglicherweise das eigentliche Preisniveau nicht richtig wieder. Dennoch gab
es auch preisliche Faktoren fiir die damals so niedrige Wechselkursverzerrung:
die Preise der beiden wichtigsten Exportgiiter Ghanas, Kakao und Gold,
erreichten um 1980 ihren Hochststand. Die héheren Exportpreise haben fiir
bessere Einnahmen gesorgt und den Wechselkurs gestiitzt. Der Kakaopreis fiel
in der Folge deutlich, 1985 war er nur noch halb so teuer und bis 1990 auf
weniger als ein Viertel gesunken.>*¢ Gold war 1980 fiir kurze Zeit etwa zehn-
mal so viel wert wie 1970 und fiel bis 1985 auf ein Drittel und in der Folge
noch weiter.>*” Allerdings hatte auch Ol als wichtiges Importgut zu dieser Zeit
einen Hochstpreis, war vom Volumen aber unbedeutender.>*8

Ab 1983 griffen IMF und Weltbank durch Kreditvergabe aktiv in die Wirt-
schaftspolitik ein und verordneten unter anderem eine Abwertung der Wéh-
rung.>* Zum Folgejahr stieg die Wechselkursverzerrung auf das Dreifache, bis
2000 sogar auf mehr als das Zehnfache, was die Exporte verbilligte. In dieser
Periode nahmen auch der reale Gold- und Kakaopreis weiter ab. Der monetire

544 Abgebildet ist das Mischeinkommen und mit dem héheren nominalen Wechselkurs war
dessen nominaler Anteil grofer.

545 vgl. Otobusin 1992, S. 143-145.

546 Reale Kakaopreise ohne Inflation, Gilbert 2007, S. 20.

547 Reale Preise ohne Inflation, goldprice.org.

548 BP 2008, S. 16; Global Footprint Network 2005 b.

549 vgl. Schilder/Schultheis 2005, S. 9-10.

224



Transfer fiel dementsprechend extrem in den negativen Bereich. Anfang dieses
Jahrzehnts verliert Ghana mehr als 20 % des eigenen Einkommens durch
ungleichen Tausch, doppelt so viel wie die Lander der armen Zone im Durch-
schnitt.
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Abbildung 85: Einkommen, 6kologischer FuBabdruck, Transfers und Wech-
selkursverzerrung — Ghana

Pro-Kopf-Einkommen im Verhéltnis zum Weltdurchschnitt, Wechselkursverzerrung
d alt und neu - nach PWT 6.2 und ICP-Runde 2005, 6kologischer FuRabdruck und
Okologischer Transfer pro Person, monetérer Transfer pro Einkommen; Finfjahres-
mittel auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006, IMF 2004/2005 und World Bank 2008 c.

Bis 1990 verlor Ghana auch 6kologischen Transfer, in den 1960er Jahren noch
mit abnehmender Tendenz (Abbil-
dung 85). Dieser Verlust passt zum bis dahin abnehmenden Naturverbrauch,

ein Drittel des eigenen FuBabdrucks,

der aber nach 1990 wieder etwas stieg. Dass der dkologische Netto-Transfer
schlieBlich positiv wurde, liegt vor allem am monetiren Handelsdefizit: Die
Importe in nominalen US-$ {ibertrafen immer mehr die Exporte. Der Okotrans-
fer — korrigiert fiir eine ausgeglichene monetire Handelsbilanz>*° — hat sich seit

den 1980er Jahren kaum veréndert und ist noch immer leicht negativ. Dass der

550 vgl. Abschnitt 4.1.
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nominale Wert der Importe zuletzt doppelt so hoch war wie der der Exporte ist
wiederum der fallenden Wiahrung bzw. fallenden Exportpreisen geschuldet.
Ghana konnte die Exporte offenbar nicht im gleichen Mafle erhohen wie
sowohl Importe durch fallende Zolle und die Wechselkursverzerrung infolge
der Abwertung anstiegen.>' Ferner ist der positive Trend des okologischen
Transfers auch auf die abnehmende 6kologische Kapazitit des Landes zuriick-
zufiihren.

Monetirer und 6kologischer Transfer verlaufen uneinheitlich. Beide Transfers
zeigen keinen dem okologischen FuBabdruck dhnlichen Verlauf, die in der
Summe hohen Verluste passen aber zum Riickgang des FuBabdrucks sowie des
relativen Einkommens- und Entwicklungsniveaus.

Vergleich mit neuen Kaufkraftparititen: Die Wechselkursverzerrung nach den
Kaufkraftparititen der ICP-Runde 2005 liegt seit Mitte der 1980er Jahre bis
40 % unter der nach der Penn World Table 6.2 (Abbildung 85). Zu Beginn der
1980er ist die neue Wechselkursverzerrung hingegen deutlich hoher, sie fallt
nicht so ungewdhnlich bis weit unter 1 ab wie nach der PWT 6.2. Mit den
neuen Kaufkraftdaten wére der monetire Transfer also insgesamt ausgegliche-
ner und der Verlust seit 1985 deutlich geringer.

Vergleich des monetiiren Transfers mit den Terms of Trade

Vergleich mit relativen Terms of Trade: Firr Ghana stimmen die Entwicklungen
des tliber die Wechselkursverzerrung berechneten monetdren Transfers MT(d)
und des aus den Terms of Trade abgeleiteten MT(ToT) fast gar nicht {iberein
(Abbildung 86). Zu Beginn der 80er Jahre fallen in Ghana noch beide, seitdem
hat sich MT(ToT) kaum verschlechtert, MT(d) fiel hingegen extrem.

Vergleich mit absoluten Terms of Trade: Der Exportpreisindex fiir 1996
(Py=159) liegt iiber den gesamtwirtschaftlichen Preisen nach der Wechselkurs-
verzerrung (d = 3,2) (Abbildung 75). Im internationalen Vergleich stimmen sie
aber {iberein, denn Ghana liegt auf der Regressionskurve. Damit wére 1996 der
Transfer von Produktleistung nur wenig geringer als der mit d berechnete
monetire Transfer MT(d).>>

551 vgl. Schilder/Schultheis 2005, S. 9-10.
552 da bei den Exportpreisen die Streuung geringer ist als bei d, vgl. Abschnitt 5.1.2.
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Abbildung 86: Monetéarer Transfer vs. Terms of Trade — Ghana

Entwicklung des monetaren Transfers nach Kaufkraftparititen MT(d) und nach
Terms of Trade MT(ToT). Dynamische Zoneneinteilung, Basis 70 Lander (vgl.
Abschnitt 5.1).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und
UNCTAD 2005 a/2007 a.

Der monetire Transfer scheint den Transfer von Produktleistung in den 1990er
Jahren nur geringfiigig zu liberschitzen. In der ersten Hélfte der 1980er Jahre
erscheint er tendenziell zu hoch, d. h. Ghana gewinnt weniger Produktleistung
oder verliert sogar. Ursache kann die staatliche Regulierung des Wahrungskur-
ses sein, und erst nach den Abwertungen als Strukturanpassungsmafnahme
gibt die Wechselkursverzerrung das Preisniveau — der Gesamtwirtschaft wie
der Exporte — genauer wieder. Die neuen Kaufkraftparititen bestitigen diese

Deutung.

8.2.6 Zusammenfassung der Ergebnisse fiir die Lédnderbeispiele

Insgesamt sind bei den Lénderbeispielen die zeitlichen Verldufe von Transfers
und Naturverbrauch uneinheitlich, es ist eher ein direkter Einfluss des moneté-
ren als des okologischen Transfers zu erkennen. Ein {iberdurchschnittliches
Wachstum des Naturverbrauchs scheint fast nur durch langfristig positive
Transfers moglich, eine relative Abnahme hingegen nur bei negativen Trans-
fers.

Der Vergleich mit den Terms of Trade zeigt, dass die zentrale Annahme der
Kaufkraftmethode auf Lianderebene nur eingeschrinkt gilt, in der spiteren
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Phase des Untersuchungszeitraums gilt sie aber besser als in fritheren. Der {iber
die Wechselkursverzerrung berechnete monetire Transfer MT(d) stellt in der
Regel eine Kombination aus Transfer von Produktleistung und Produktionspo-
tenzial dar. Mit den neueren Kaufkraftparitdten wird der Transfer von Produkt-
leistung tendenziell genauer bestimmt, die UnregelmiBigkeiten auf
kleinrdumiger Ebene bleiben aber bestehen.

8.2.7 Transferkette zwischen den Beispiellandern

Aufgrund der unterschiedlichen Wechselkursverzerrungen und der damit ver-
bundenen ungleichen Bewertung ihrer Exporte bzw. der ungleichen Nutzung
ihrer Produktionspotenziale ergibt sich eine strukturelle AuBenhandelshierar-
chie zwischen den Handel treibenden Landern. Abbildung 87 zeigt diese Hier-
archie zwischen den fiinf Beispielldndern fiir 2003.

Frankreich

Siidkorea

d
‘ Pakistan

Argentinien

»
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/
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Mio PPP-$ 1 200 500 1000

Abbildung 87: Transferkette fiir Beispiellander 2003

Monetére Transfers zwischen Landern in Mio PPP-$.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2005.
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Die Transferkette verdeutlicht, wie die Lénder einerseits den besser gestellten
einen monetiren Transfer leisten und andererseits von schlechter gestellten die-
sen empfangen, wie dies auch zwischen den Einkommenszonen und China in
Abschnitt 6.1 (Abb. 21) zu erkennen ist. Zudem zeigt sich ein niedriger Trans-
fer infolge des geringen Handels zwischen den drei drmeren Léandern, die
hauptséchlich mit reichen Léndern im Austausch stehen.

2003 1970
100% 100 24.000US-$ 5,6 ha 83 9.000 US-$ 3,9 ha
Frankreich Frankreich
-\ Argentinien
75% -
Stidkorea
Ghana
50% Pakistan
Stidkorea
Argentinien —
25% |Ghana |
Pakistan ‘ ‘ | |
Preisniveau Lohn FuRabdruck Preisniveau Lohn FuRabdruck

Abbildung 88: Preise, Lohne und FuBabdruck der Beispiellander

Abstufung der funf L&ander nach ihrem gesamtwirtschaftlichen Preisniveau (=
100/d), dem Bruttolohn im verarbeitenden Sektor ohne Zusatzkosten und dem 6ko-
logischen FuRabdruck pro Person.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von GFN 2006 und eigene Berechnungen auf
Basis von ILO 2008 und Heston/Summers/Aten 2006.

Der AuBBenbewertung ihrer Wahrung entsprechend unterscheiden sich auch die
Loéhne in den Landern — also der Preis der Arbeit. In Frankreich ist der Brutto-
lohn in der Industrie 2003 fast 30 mal hoher als in Pakistan (Abbildung 88) —
inklusive Zusatzkosten diirfte der Abstand noch groBer sein.”>* Der 6kologi-

553 Dargestellt sind die Bruttolohne ohne Zusatzkosten im verarbeitenden Sektor. Die Un-
terschiede zwischen den gesamten Lohnkosten wéren noch grofler, da die Zusatzkosten
wie Versicherungsanteile der Arbeitgeber in den reicheren Landern einen grof3eren An-
teil ausmachen: In Frankreich ca. 40 %, in Stidkorea gut 30 % und in Argentinien nur
etwa 10 % der Lohnkosten. Fiir Pakistan und Ghana sind nur die Bruttolohne verfiigbar
(ILO 2008). Die Zusatzkosten diirften hier sehr niedrig sein. In Pakistan wurden zwar
unter der Regierung Ali Bhutto in den 1970er Jahren Sozialgesetze verabschiedet, die
von den Arbeitgebern eine Renten- und Bildungsabgabe fiir die Beschiftigten einfor-
derten, dies galt aber erst ab einer Betriebsgrole von 20 Beschéftigten. In der Folge
wurden viele Arbeiten in neu geschaffene Kleinbetriebe ausgelagert, um die zusitzli-
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sche FuBabdruck der Léander fiigt sich ebenfalls in die Abstufung ein.

1970 sah die Abstufung noch anders aus: nach der Wechselkursverzerrung
stand Stidkorea am unteren Ende der Transferkette, die geringsten Lohne und
den kleinsten FuBBabdruck hatte damals bereits Pakistan (Abb. 89). Die moneta-
ren Transfers waren 1970 deutlich geringer, Frankreich gewann von den vier
anderen Léndern inflationsbereinigt etwa 120 Mio PPP-$, 2003 waren es
bereits 3,7 Mrd. Die Handelsbeziehungen zu Siidkorea sind unterdessen beson-
ders gewachsen und die Transferstrome haben sich Siidkoreas Aufstieg entspre-
chend umgekehrt. Zu beachten bleibt, dass der monetdre Transferverlust von
Argentinien 2003 eher iiberschitzt wird und der von Siidkorea 1970 eher als
Transfer von Produktionspotenzial als von Produktleistung zu interpretieren ist.

Frankreich

Argentinien
/ ‘

Ghana ’
Pakistan
Siidkorea
monetarer Transfer:
Mio PPP-$ 1 10 25 50

Abbildung 89: Transferkette fiir Beispiellander 1970

Monetare Transfers zwischen Landern in Mio konstanten 2003-PPP-$ (vergleichbar
mit den Werten in Abb. 87, aber mit 20-facher Pfeilstarke pro PPP-$).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006 und IMF
2005.

chen Kosten zu umgehen (vgl. Zimmermann 2005, S. 25-26).
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Die Lohnschere hat sich zwischen 1970 und 2003 drastisch gedffnet (Abbil-
dung 90). Wiihrend die Lohne — nach ihrer internationalen Kaufkraft in US-$3%*
— in Frankreich und vor allem Stidkorea stark anstiegen, nahmen sie in Argenti-
nien, Ghana und Pakistan ab. Niedrige Lohnkosten gelten gemeinhin als ,kom-
parative Vorteile‘, die ,Entwicklungsstrategie® ist in Niedriglohnldndern
entsprechend eine Spezialisierung auf arbeitsintensive Branchen. Diese Ten-
denz konnte allein Siidkorea umkehren, Pakistan und Ghana zeigen den typi-
scheren Weg, indem sie im Niedriglohnbereich verhaftet blieben. Sie konnten
nur auf Basis billiger Arbeit und im Fall von Ghana und auch Argentinien von
billigen Rohstoffen exportieren, wie etwa das Beispiel der FuBlballproduktion
in Pakistan verdeutlicht (Box 9). Ahnlich wie die L&hne hat sich auch der 6ko-
logische FuBabdruck der Beispielldnder auseinander bewegt.
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wv

= e
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N ] 0oog

3 [ F oo = 0o
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w 500 — = —
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Abbildung 90: Bruttoléhne in Beispiellindern

Bruttoldhne im verarbeitenden Sektor ohne Zusatzkosten in konstanten 2003-US-$
(US-$-inflationsbereinigt). Fir Ghana sind die Léhne vor 1975 und nach 1991 an-
hand des Pro-Kopf-Einkommens extrapoliert.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von ILO 2008 und Heston/Summers/Aten
2006.

554 Nach der inldndischen, in PPP-$ gemessenen Kaufkraft sind die Léhne 2003 hoher.
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Box 9: Warenkette Fu3bélle

Die Warenkette von FuRbéllen aus Pakistan gibt ein deutliches Bild der unglei-
chen Léhne zwischen Landern der Peripherie und Landern des Zentrums (Abbil-

dung 91}. sonstige Lohne

Material in Pakistan
importiertes Material

Lohne der
FuRballndher_innen

Sonstige
Produktionskosten

Transportkosten
und Zoll

Handel, Marketing, (Design,)
Gewinn, Steuern im Importland /
Stammesitz

Abbildung 91: Wertschépfung von FuBballen aus Pa-
kistan.

Quelle: Eigener Entwurf auf Basis von teiweise nicht ver-

offentlichten Daten von Zimmermann. Vgl. u. a. Zimmer-

mann 2005.
Vom Endpreis von rund 25 € verbleiben nur knapp 3 € in Pakistan, wo mit groRem
Abstand der gréf3te Arbeitsaufwand anfallt. Dort werden aus den Rohstoffen das
Material der Fu3balle angefertigt und die Fuballe per Hand genaht, was pro Ball
etwa zwei bis drei Stunden dauert. Die meist zu Hause oder in kleinen Werkstéat-
ten tatigen Naherlnnen werden pro Stiick bezahlt und verdienen so pro Stunde
zwischen 20 und 50 Eurocent. Die niedrigen Léhne sind Voraussetzung fiir die
ungleiche Wertschdpfung in der Warenkette. Selbst das Design erfolgt bereits teil-
weise in den groRReren Sportartikelfirmen des Landes und nicht mehr in den trans-
nationalen Unternehmen, die die Auftrége erteilen.

Ohne Wechselkursverzerrung (bei d = 1 statt 5), also bei nach der Kaufkraftme-
thode gleichem Preis, wirde sich der Wertschdpfungsanteil in Pakistan von 12 %
auf 40 % erhdhen. Daflr kdnnte zwar im Inland nicht mehr, im Ausland allerdings
die finffache Menge an Produktleistung eingekauft werden.
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8.3 Zusammenhang zwischen Transfers und wirtschaftlicher
Entwicklung auf Landerebene

8.3.1 ,Rdumlicher Zusammenhang‘ zwischen Transfers und
okologischem FuBabdruck

Wie an den Lénderbeispielen gesehen ist bei einigen, vor allem reichen Lén-
dern eine dhnliche zeitliche Entwicklung von monetirem und 6kologischem
Transfer gegeben. Dies gilt auch zwischen monetdrem Transfer und 6kologi-
schem FuBabdruck, noch deutlicher tritt die zeitliche Verbindung zwischen
okologischem Transfer und FuB8abdruck hervor.

Zwischen den Landern ist die Streuung der beiden Transfers erheblich. Es gibt
einige Lénder mit positivem monetdren und negativem Okologischen Transfer
sowie mit umgekehrter Kombination. Die natiirliche Ressourcenausstattung
variiert auf dieser MaBstabsebene nochmals stirker als bei den Regionen, was
mafgeblich den 6kologischen Transfer beeinflusst. Somit gibt es auch keine
direkte Beziehung zwischen Okologischem Transfer und FuBabdruck. Zwi-
schen monetdrem Transfer und 6kologischem FuBabdruck gibt es diese schon.
Hier gilt, dass reichere Linder mit hoherem Naturverbrauch in der Mehrzahl
monetiren Transfer gewinnen, und umgekehrt, dass d&rmere Lander mit gerin-
gem Naturverbrauch fast ausschlieBlich monetéren Transfer verlieren. Diese
Beziehung ist aber nur bedingt linear, wie der Test auf Korrelation im Folgen-
den verdeutlicht.

8.3.2 Korrelation zwischen Transfers und 6kologischem FuBabdruck/
BIP

Die Korrelationen zwischen den Grofen sind dhnlich wie bei den Regionen,
nur insgesamt etwas schwécher (Abbildung 92). Der Naturverbrauch korreliert
auch bei Landern stirker mit den monetiren Groflen, mit den 6kologischen
GroBen ist keine signifikante Korrelation mehr vorhanden. Die beiden Trans-
fers haben ebenfalls keine erkennbare Verbindung mehr. Der okologische
Transfer hdngt noch, wie bei den Regionen, leicht von der 6kologischen Kapa-
zitdt ab. Fiir die Grofe ,0kologische Kapazitit® gilt dabei die in Abschnitt 6.2
beschriebene Einschrinkung, dass sie nur erneuerbare Ressourcen misst.
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Werden 6kologische Kapazitit und FuBabdruck gemeinsam durch das dkologi-
sche Defizit>*® ausgedriickt, so wird die Korrelation fiir Einzeljahre noch etwas
hoher (Tabelle 12). Die negative Korrelation bedeutet, dass bei einem groBeren
okologischen Defizit mehr 6kologischer Transfer gewonnen, und bei groferem
okologischen Uberschuss mehr abgegeben wird. Insgesamt variieren die Werte
fiir Einzeljahre kaum.

Naturverbrauch
01%#-# (O F) 0!3*::- - -
Einkommen 6kologische
Kapazitat
.:-* \0
2, 3
?A_r Qo ")%* g;
2 NS
/
monetarer okologischer
Transfer 0 Transfer

Abbildung 92: Korrelationen zwischen monetaren und 6kologischen GréRen -
Lander

Einfache lineare Korrelationen fir Giber 5 Jahre gemittelte Werte von 1965-2003 flr
90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005. Signifikanz: * 95 %, ** 99 %.

Tabelle 12: Korrelationen zwischen Naturverbrauch, Transfers und 6kologi-
schem Defizit - Lander

1965-2003 1965 1975 1985 1995 2003
MT-OT -0,0 -0,1 0,2 -0,2 -0,0 -0,1
OF-MT 0,6** 0,4* 0,5%* 0,6** 0,7** 0,6**
OF-OT -0,2* -0,3* -0,2 -0,3* -0,3* -0,2
OF-OK 0,4*
OD-OT - 0,5 - 0,5 - 0,6% - 0,5 -0,6%* 0,7+

Einfache lineare Korrelationen fiir 90 Lander; Okologischer FuRabdruck (OF), Mo-
netarer Transfer (MT), Okologischer Transfer (OT), Okologisches Defizit (OD). Si-
gnifikanz: * 95 %, ** 99 %.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005a+b/2006 und IMF 2004/2005.

555 &kologisches Defizit = dkologischer Fuflabdruck — Biokapazitit; vgl. Abschnitt 3.5.1
und 7.4.
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Abbildung 93 zeigt den monetiren Transfer iiber den 6kologischen FuBabdruck
fiir 2003. Bis auf wenige Ausnahmen haben Linder mit geringerem Naturver-
brauch einen negativen, und Linder mit groBerem Naturverbrauch einen positi-
ven monetdren Transfer. Von den Landern mit kleinerem FuBabdruck
(<3 ha/Person) haben im Jahr 2003 lediglich Yemen, die Republik Kongo,
Syrien, Libanon und Serbien Montenegro einen monetiren Transfergewinn.
Von denen mit groflerem FuBabdruck (> 4 ha/Person) haben Portugal, Saudi-
Arabien und einige osteuropdische Linder einen monetiren Transferverlust.
Die osteuropdischen Lénder und Portugal stehen in engem Austausch mit den
reichen Landern Westeuropas und mit den USA und haben mit im Vergleich
sehr niedrigen Lohnen die Rolle der giinstigen Zulieferer.>>® Dadurch verlieren
sie monetdren Transfer. Der Lebensstandard ist aber durch die relativ hohe Ent-
wicklung der ehemals staatssozialistischen Lander oder die enge Verbindung
mit Westeuropa im globalen Vergleich hoch und dementsprechend grof3 ist der
Naturverbrauch.
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Abbildung 93: Monetérer Transfer vs. 6kologischer FuBabdruck

Far 139 Lander, drei Einkommenszonen und Welt in 2003.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006, GFN
2005b/2006 und IMF 2004/2005.

556 IMF 2005; vgl. Chossudovsky 2002, S. 92.
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Insgesamt ist die Streuung der Wertepaare recht groB3, so dass die lineare Kor-
relation lediglich 0,6 betrigt.

Zusammenfassung des Zusammenhangs:

Zwischen monetirem Transfer und Okologischem FuBabdruck gibt es eine
positive Beziehung. Lénder mit hoherem monetdren Transfer haben in der
Regel einen groferen, und Lidnder mit niedrigerem Transfer einen kleineren
Naturverbrauch. In der zeitlichen Entwicklung wéchst bei Landern mit positi-
vem monetiren Transfer der Naturverbrauch, wihrend er bei Lidndern mit
negativem monetiren Transfer eher stagniert oder abnimmt. Lénder mit einem
im langjdhrigen Mittel monetdren Transfergewinn konnten ihren Naturver-
brauch und ihr Einkommen im Verhdltnis zum globalen Durchschnitt meist
erhohen, und keines von ihnen zihlt zu den relativen Absteigern.

Der 6kologische Transfer hdngt demgegeniiber stark von den im Land vorhan-
denen Ressourcen sowie vom eigenen Verbrauch dieser Ressourcen ab. Bei
hoherem 6kologischen Defizit, wenn der eigene Verbrauch nicht durch eigene
Ressourcen gedeckt werden kann, wird tendenziell mehr dkologischer Transfer
hinzugewonnen. Das Defizit wird also durch Zufuhr von 6kologischem Fuf3ab-
druck ausgeglichen. Bei héherem 6kologischen Uberschuss kann mehr &kolo-
gischer Transfer abgegeben werden.

Eine direkte Beziehung zwischen 6kologischem Transfer und Naturverbrauch
ist auf Lénderebene ebenso wenig nachweisbar wie zwischen okologischem
und monetirem Transfer.

8.4 Zwischenfazit: Lander im Weltsystem

Die Untersuchung auf Landerebene zeigt einerseits eine gewisse Verdnderlich-
keit in der weltwirtschaftlichen Rangordnung, andererseits eine grofle Stabilitit
bei den aktuell reichen Lindern des Zentrums, die ausschlieSlich monetére
Transfergewinner sind und ihren relativen (Pro-Kopf-) Anteil am globalen Res-
sourcenangebot ausbauen konnten.

Bei wachsender globaler Wirtschaft weisen die meisten Lidnder im Untersu-
chungszeitraum eine Verdnderung ihres relativen Einkommens auf, aber ledig-
lich ein Viertel der Lander hat die Einkommenszone gewechselt. Denn viele
arme Léander sind im Verhéltnis noch drmer geworden, und die meisten reichen
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noch reicher. Die Schere zwischen den drmsten und reichsten Lindern hat sich
also noch weiter gedffnet.

In einer Periode zunehmender weltwirtschaftlicher Integration ist der — wach-
sende — monetdre Transfergewinn ein Merkmal zentraler reicher Lénder. Er
ermdglicht, wenn nétig, die Zufuhr zusitzlicher Naturressourcen von aullen,
und zwar insbesondere fossiler Brennstoffe, um die wirtschaftliche Akkumula-
tion voranzutreiben. Ein langfristiger monetérer Gewinn und Zugriff auf Res-
sourcen schiitzt die Lander des Zentrums vor einem Abstieg in der
kapitalistischen Hierarchie.

Aus der reichen Zone sind letztlich nur die drei lateinamerikanischen Vertreter
Argentinien, Uruguay und Venezuela gefallen. Sie gaben stets dkologischen
Transfer ab, dies gilt aber auch fiir Australien, Kanada und Neuseeland und
scheint somit — wenngleich diese die schlechteste Entwicklung aller ,westli-
chen® Lénder durchmachten und Neuseeland auch zu den relativen Absteigern
zahlt (Abbildung 75) — noch kein hinreichendes Kriterium fiir einen Abstieg in
der Weltsystemhierarchie zu sein. So haben die lateinamerikanischen Lander
zudem eine koloniale Vergangenheit und blieben auch nach ihrer formellen
Unabhéngigkeit an europdische und US-amerikanische Interessen gebunden.>’
Sie wurden schon frilh von multinationalen Unternehmen des Zentrums
erschlossen, die sie als Quellen billiger Rohstoffe und Arbeit nutzten, aber
keine integrative Entwicklung ihrer Investitionen beforderten.>5

Einige Lander konnten auch mit zwischenzeitlichen Transferverlusten in der
Stufenleiter nach oben klettern, dabei verwandelte sich der Verlust bald in
einen Gewinn oder zumindest ein Transfer war stets positiv. Ausnahmen bilden
die siidostasiatischen Lénder Malaysia und Thailand.>*° Deren Einkommen und
Naturverbrauch stagniert aber seit der Finanzkrise 1997 und es ist fraglich, ob
sie ihren Naturverbrauch weiter steigern kdnnen, wenn ihre eigenen Ressour-
cen knapper werden. Sie miissten sich dann wie China in zunehmendem Maf3
fremde Ressourcen aneignen. Dies wiirde allerdings den globalen Ressourcen-
wettlauf und die Naturdegradierung verschérfen und wire kaum moglich, weil
sie iiber geringere Machtmittel als China und die Konkurrenten im Zentrum

557 Diese Abhéngigkeit verringerte sich zwischenzeitlich nur in Krisenzeiten des Zentrums
wie wihrend der Weltwirtschaftskrise und der beiden Weltkriege. Vgl. Frank 1966.

558 vgl. Sunkel/Mortimore 2001, S. 77-80.

559 Sowie Trinidad & Tobago, ein bevolkerungsarmes, Ol exportierendes Land.
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verfiigen. In jedem Falle ginge eine solche Zufuhr auf Kosten anderer Regio-
nen, die als Ressourcenlieferant dienten.

Unterdessen sind andere Lénder in der Rangordnung abgefallen. Die Zone
mittlerer Einkommen hat sich ausgediinnt. In China aber sind die kiistennahen
Regionen wirtschaftlich stark gewachsen und bereits der Semiperipherie zuzu-
rechnen, andererseits hat sich die Lage der ldndlichen entlegeneren Raume und
vieler WanderarbeiterInnen prekarisiert, die mehr als zuvor als peripher einzu-
ordnen ist.® China scheint somit den Aufschwung und den monetéren Trans-
fer zu Lasten der drmeren Bevolkerung als Quelle der billigen Arbeit zu
erwirtschaften. Auf lange Sicht ist es fraglich, inwieweit ein groles Land oder
eine groBere Region in der weltwirtschaftlichen Hierarchie aufsteigen kann,
wenn es wie China stets monetdren Transfer verliert und der globale Ressour-
cenverbrauch immer mehr die 6kologische Kapazitét iiberschreitet. Denn die
Kaufkraft und damit auch ein monetirer Transfergewinn ist wichtige Grund-
lage fiir die Aneignung von natiirlichen Ressourcen. So basierte die partikulére
nachholende Entwicklung von Siidkorea auf der stindigen Zufuhr von
Naturressourcen. Eine Entwicklung Chinas in diese Richtung scheint bereits
die internationale Ressourcenkonkurrenz anzutreiben und birgt zum einen
groBBes Konfliktpotenzial und mindert zum anderen zusétzlich die Entwick-
lungschancen anderer Regionen.

Materielle Grundlage im gegenwértigen Akkumulationsregime bleiben die
Naturressourcen. Der signifikante Zusammenhang zwischen monetdrem Trans-
fer und Naturverbrauch zeigt an, wie wichtig die Kaufkraft zur Aneignung der
Naturressourcen ist. Welche monetéren Mittel fiir welche Art von ,Naturgehalt*
notig sind, wird im folgenden Abschnitt liber die Beziehung zwischen mon-
etdrer und okologischer Dimension untersucht.

560 vgl. Taubmann 2001.
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9 Zusammenhang zwischen monetarer und 6kologischer
Dimension

In diesem die quantitative Untersuchung abschieenden Kapitel werden die
monetire und Okologische Dimension der Wirtschaft und des Auflenhandels
direkt gegeniibergestellt. Damit kann der ,Preis der Natur® herausgearbeitet
werden, um zu beantworten, wie teuer die Naturressourcen gehandelt werden
und ob sie einen einheitlichen Preis besitzen oder ob ihr Preis auch abhingig
von der Herkunft — d. h. von der weltwirtschaftlichen Position des produzieren-
den Landes — ist und damit einen 6kologisch ungleichen Tausch befordert. Fiir
eine moglichst breite Erfassung der Naturressourcen wird wird neben dem 6ko-
logischen FuBabdruck auch der Materialaufwand nach der Stoffstromanalyse
als 6kologisches Mal} verwendet.

9.1 Wert der Natur

Seit Anfang des Jahrzehnts stiegen die Preise fiir von Naturressourcen stark an
— seien es nicht erneuerbare wie Ol oder nachwachsende wie Getreide,®!
wenngleich sie mit der weltweiten Wirtschaftskrise ab Mitte 2008 einen Ein-
bruch erfuhren.’®? Auf der einen Seite wuchs so zwischenzeitlich die ,Entschi-
digung® fiir die Entnahme aus der Natur — wobei die Frage ist, inwiefern diese
dem Naturerhalt zugute kommt. Auf der anderen Seite verstirkt sich deren
ungleiche Verteilung, weil Zahlungsfihige sich auch bei steigenden Kosten die
Ressourcen aneignen kdnnen, wihrend immer mehr Arme akut in ihrer Exis-
tenz bedroht sind. Welchen Wert hat die Natur und wie hingen monetirer

Reichtum und Naturnutzung zusammen?

Fiir eine ,Internalisierung‘ der Umweltkosten miisste den unentgeltlichen bzw.
zu billigen natiirlichen Ressourcen ein monetédrer Wert zugeteilt werden. Wenn-
gleich eine monetire Bewertung nicht erneuerbarer Giiter wie von Erddl oder

fruchtbarem Boden bedenklich sein mag,>%

so konnen sie doch gegen einen
monetidren Wert erwerbbar angeeignet werden. Entsprechend lassen sich den

Naturressourcen — und damit dem 6kologischem FuB3abdruck — monetire Werte

561 vgl. F.A.Z., 29.2.2008; Héanggi 2008.
562 vgl. finanzen.net 20.2.2009 (www.finanzen.net/rohstofte).
563 vgl. Abschnitt 3.1.2.
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zuordnen. Im Folgenden werden das monetdre MaB fiir die Wirtschaftsleistung
mit dem 6kologischen fiir den Naturverbrauch verglichen, im Handel sind das
der Preis und der 6kologische Gehalt der Ex- und Importe. So kann ein Zusam-
menhang zwischen monetirer und 6kologischer Dimension untersucht werden,
um die Beziehung zwischen den beiden Typen ungleichen Tauschs eine Ebene
hoher zu kléren.

In den vorangegangen Kapiteln wurde bereits deutlich, dass nur auf groBerer
rdumlicher Ebene — bei Zonen und Regionen — eine positive Bezichung zwi-
schen monetdrem und 6kologischem Transfer besteht. Ein solcher parallel auf-
tretender monetdrer und 6kologischer Transfer stellt sich aus Perspektive der
Transfergeber wie folgt dar: Lander oder Regionen, die Waren mit niedrigerem
nominalen Wert (Marktpreis) als Kaufkraftwert exportieren, exportieren auch
mehr 6kologischen Gehalt. Dabei besteht folgender Zusammenhang zwischen
Marktpreis, Kaufkraftwert und Okologischem Gehalt: von Transfergebern
exportierte Waren besitzen im Verhéltnis zum Marktpreis sowohl einen hdhe-
ren Kaufkraftwert als auch einen relativ groferen 6kologischen Gehalt. Weil
der Marktpreis ihrer Exporte vergleichsweise niedrig ist, miissen diese Lénder
mehr exportieren, so dass sie sowohl in der Kaufkrafthandelsbilanz als auch in
der dkologischen Handelsbilanz Uberschiisse aufweisen. Sie geben also einen
Teil Produktleistung und dkologischen FuBabdruck unentgeltlich ab.

Auf Landerebene verlaufen die beiden Transfers hingegen nicht parallel. Daher
ist es sinnvoll, die gehandelten Giiter monetér und 6kologisch zu vergleichen,
um einen mogliche Verbindung der beiden Dimensionen aufzudecken: wie der
Kaufkraftwert mit dem 6kologischen Gehalt zusammenhéngt.

9.2 Monetéarer gegeniiber 6kologischem Wert im AuBenhandel

Die beschriebene positive Beziehung zwischen Marktpreis und monetirem
Wert und okologischem Gehalt konnte etwa fiir Rohstoffe gelten oder fiir
Waren mit niedrigem Verarbeitungsgrad, was aber nur eingeschriankt zutrifft.
Denn gerade die Preise fiir verarbeitete Waren sind mit der Verlagerung in
weniger entwickelte Regionen zuriickgegangen. Speziell in Siidostasien und
China werden immer komplexere Waren produziert, die aber zu verbilligten
Preisen exportiert werden. China exportiert fast ausschlieBlich verarbeitete Pro-
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dukte>®* und erhélt pro exportiertem Hektar FuBabdruck rund 1.500 US-$ — das
sind 300 US-$ mehr als die reiche Einkommenszone (Abbildung 98). Der nach
China importierte FuBabdruck kostet nur ein Drittel soviel, die Importe beste-
hen immerhin zu einem Fiinftel aus Primérgiitern. Entsprechend gewinnt China
okologischen Transfer. Die Exporte sind dennoch um ein Vielfaches billiger als
in den reichen Léndern und China leistet einen hohen monetiaren Transfer.

Am meisten musste 2003 fiir einen aus der Schweiz exportierten Hektar FuBBab-
druck mit durchschnittlich 4.300 US-$% bezahlt werden, 1965 waren es infla-
tionsbereinigt noch 5.000 US-$ (Abbildung 94). Im Jahr 2003 wurden fiir die
billigsten Naturressourcen aus Gambia 130 US-$ bezahlt, FuBabdruckimporte
kosteten das Land fast fiinfmal soviel. 1965 erhielt der Tschad lediglich 60 US-
$ fiir jeden exportierten Hektar. Die reiche Zone erhielt stets einen héheren
Marktpreis fir die FuBabdruckexporte als die mittlere Zone, am wenigsten
erhielt die arme Zone. Der Preis fiir von China exportierten FuBabdruck hat
sich in den letzten 20 Jahren am stirksten erh6ht und bertrifft heute wie
erwéhnt den der reichen Zone. Ein solcher ,Preisanstieg® ist also nicht unmit-
telbar ein Merkmal von Entwicklung bzw. geringerem ungleichen Tausch, son-
dern vielmehr vom Wandel in der internationalen Arbeitsteilung, mit einer
Verlagerung von verarbeitenden Industrien in die Semiperipherie und Periphe-
rie.

Im globalen Schnitt hat sich der Preis fiir 6kologischen Fulabdruck inflations-
bereinigt von 500 auf rund 1000 US-$ verdoppelt, die natiirlichen Ressourcen
haben also an monetidrem Wert gewonnen.’® Die Preisunterschiede fiir Kauf-
kraftwerte sind nicht ganz so erheblich. 2003 mussten fiir den gleichen Waren-
korb in der Schweiz und in Japan am meisten bezahlt werden — 1,33 US-$ fiir
den Gegenwert von 1 PPP-$ Kaufkraft. Am billigsten konnte in Usbekistan mit
9 US-Cent pro PPP-$ eingekauft werden. Im drmsten Land Athiopien waren es
noch giinstige 14 US-Cent. 1965 war Ruménien der Wechselkursverzerrung

564 Fischer Weltalmanach 2001.

565 Alle Geldwerte sind inflationbereinigt in 2003er-US-$ angegeben.

566 Die Steigerungsrate fiir den gehandelten FuBabdruck liegt damit hoher als fiir den ge-
samten verbrauchten Fuflabdruck: das nominale BIP pro Hektar Naturverbrauch stieg
global von 1.700 auf 2.800 US-$. Rein rechnerisch hat sich also die Wirtschaftsleistung
leicht vom Naturverbrauch entkoppelt. Die unterschiedliche Steigerungsrate kann je-
doch u. a. an weniger vollstindigen Handelsdaten als Konsumdaten fiir den 6kologi-
schen FuBabdruck in fritheren Jahren liegen.
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nach mit 3 US-§ am teuersten, weit vor Syrien mit 1,33 US-$ und den USA,
wo 1 PPP-$ der Berechnungsmethode gemiB jederzeit 1 US-$ kostet. Am bil-
ligsten waren Exporte aus Mali mit 21 US-Cent pro Kaufkraftdollar.>®’

4.500 \ N Maximum

1.500

hohe Einkommen Weltdurchschnitt
mittlere Einkommen

Minimum

US-$/ha

1965 1970 1975 1980 1985 1990 1995 2000 2003
Jahr
Abbildung 94: Preise 6kologischer Exporte
Nominaler Wert der FuRabdruckexporte auf Basis von 90 Landern.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten, IMF 2004/
2005 und GFN 2005a+b.

Fiir den 6kologischen Transfer ist der Marktpreis des importierten FuBBabdrucks
ebenso wichtig wie der des exportierten, die reichen Lander etwa importieren
2003 FuBabdruck fiir weniger als 1.000 US-$ pro Hektar und damit billiger als
sie ihn exportieren, was ihren 6kologischen Transfergewinn ermdoglicht. Ent-
scheidend fiir den 6kologischen Transfer ist letztlich das Verhéltnis der moneté-
ren Werte von importiertem und exportiertem FuBabdruck, und ergibt — als
Gegenstiick zur monetdren Wechselkursverzerrung — die ,0kologische Aufen-

handelsverserrune®: d _ nominale Importe | Fufabdruck der Importe
& - Qoo nominale Exporte | Fufabdruck der Exporte

Ist di, kleiner eins, so erhélt ein Land mehr Geldwert fiir den exportierten Ful3-
abdruck als es fiir den gleichen importierten bezahlen muss, bei ausgeglichener
nominaler Handelsbilanz — wenn in US-$ genauso viel importiert wie expor-

567 nach Heston/Summers/Aten 2006.
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tiert wird — gewinnt es okologischen Transfer. Bei ds, grofer eins verhdlt es
sich umgekehrt.

Insgesamt bewegt sich die 6kologische Auflenhandelsverzerrung zwischen 0,1
und fast 10 und hat eine groBere Spannbreite als die monetire Wechselkursver-
zerrung. Unter anderem bei Olexporteuren war sie sogar zeitweise iiber 20. In
Abbildung 95 ist aber die Auflenhandelsverzerrung Argentiniens als eine der
hochsten dargestellt, weil die jeweiligen Hochstwerte mit so groBen Schwan-
kungen einhergehen, dass sie schwer nachvollziehbar sind. Die reiche Zone
liegt fast immer unter eins, seit 2000 auch die arme Zone. Die Zone mittlerer
Einkommen hingegen weist immer weit hohere Import- als Exportpreise fiir
den FuBabdruck auf. Chinas Verzerrung liegt sehr niedrig, da das Land wie
erwéhnt fast nur verarbeitete Produkte ausfiihrt, aber 6kologisch ,gehaltvollere®
Rohstoffe importieren muss. Noch extremer ist dieser Umstand fiir Japan, das
durchgehend die niedrigsten Verzerrungen reprisentiert.

6.0 ’Aﬂt‘mmn\/\/’\\
3,5

China
3 hohe Einkommen
Japan (Minimum) mittlere Einkommen

niedrige Einkommen

Weltdurchschnitt

d_oko

1965 1970 1975 1980 1985 1990 1995 2000 2003
Jahr

Abbildung 95: Okologische AuRenhandelsverzerrung

Ab der gestrichelten Linie (dso= 3,5) &ndert sich der Maf3stab der y-Achse. Dass
der globale Wert nicht konstant eins ist, liegt an der eingeschrénkten Landeraus-
wahl und unvollstandigen Daten fiir den Handel mit 6kologischem FuRabdruck. Ba-
sis 90 Lander.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten, IMF
2004/2005 und GFN 2005a+b.
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Wie die Ergebnisse fiir Einkommenszonen bereits andeuten, ist zwischen der
monetiren Wechselkursverzerrung und der 6kologischen Auflenhandelsverzer-
rung keine Beziehung zu erkennen, und zwar auf allen drei rdumlichen Ebenen.
Abbildung 96 stellt die AuBenhandels- iiber der Wechselkursverzerrung fiir
Regionen und Zonen im Jahr 2003 dar. Die niedrige Einkommenszone, China
und Siidasien haben geringe dkologische Aulenhandelsverzerrungen, wodurch
sie einen — wenngleich geringen — 6kologischen Transfer empfangen, und eine
hohe Wechselkursverzerrung, was ihren groflen monetdren Transferverlust
bedingt. Die Arabischen Olstaaten hingegen haben eine hohe okologische
AuBenhandelsverzerrung bei geringer Wechselkursverzerrung — sie verlieren
okologischen, gewinnen aber monetiaren Transfer.

6,0
aArabische Olstaaten

Lateinamerika
Nordafrika-Nahost

1,5 —mittlere Einkommenig
Nordamerika JSubsahara-Afrika

)
<
:OI /
T 1 Mﬁt #Osteuropa JdSidostasien
hohe Ei’l‘kommen/ Westeuropa & niedrige Einkommen
0,5 3 Chi o
Asien-Pazifik ‘l'na Sudf\'slen
0 | | | | | | | |
0 1 2 3 4 5 6 7 8
d_m

Abbildung 96: Monetdre Wechselkursverzerrung vs. 6kologische Auenhan-
delsverzerrung 2003

FUnfjahresmittel.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten, IMF
2004/2005 und GFN 2005a+b.

Kaufkraftwert und 6kologischer Gehalt unterscheiden sich demnach bei den
gehandelten Waren. Der 6kologische Gehalt einer Ware ist immer gleich der
Menge aller eingesetzten Rohstoffe, nach jedem Verarbeitungsschritt nimmt er
dem Input entsprechend zu. Auch der monetdre Wert nimmt durch die einge-
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setzte Arbeit vom Rohstoff zu den verarbeiteten Produkten hin zu. Diese
Zunahmen unterscheiden sich offensichtlich. Die Zunahme des 6kologischen
Gehalts ist, abgesehen von verschieden effizienten Produktionsweisen, iiberall
gleich. Die Zunahme des monetiren, nominalen Wertes hangt maf3geblich vom
Preis der Arbeit ab. Der Arbeitspreis wiederum hingt stark von der Wechsel-
kursverzerrung ab und damit — wie bereits an den Ergebnissen zu den Transfers
ausgefiihrt — eng mit der Stellung der Lander und Regionen im Weltsystem.
Wenn Produktionen bestimmter Waren in drmere Gebiete verlagert werden,
dann sinkt generell ihr Preis.’®® Die Warenpreise haben also eine ,weltsystemi-
sche Komponente*, wie im folgenden auch der Vergleich zwischen den Preisen
fiir 6kologischen FuBabdruck und Materialaufwand zeigt.

9.2.1 Preise von dkologischem FuBabdruck und Materialaufwand

Zwischen Export- und Importpreisen pro Ressourceneinheit zeigt sich ein sehr
unterschiedliches Verteilungsmuster. Fulabdruck- wie Materialexporte der rei-
chen Lindern sind deutlich teurer als die der armen, mit Ausnahme von
Mexiko und den Philippinen (Abbildung 97). Die Preise der FuBabdruck- und
Materialimporte unterscheiden sich hingegen viel weniger (Abbildung 98).

Am billigsten sind die Ressourcenexporte aus Lateinamerika, das noch zum
groBen Teil Primérgiiter ausfithrt. Bei Mexiko aber macht sich der wachsende
Anteil verarbeiteter Exportprodukte vor allem im Preis pro Materialaufwand
bemerkbar, da diese eine relativ zur Wertschopfung geringe Masse aufweisen.
Die siidostasiatischen Lander sind zunehmend auf arbeitsintensive Industrien
spezialisiert, was zu relativ hohen Preisen pro Ressourceneinheit fiihrt. Die
Philippinen exportieren den geringsten Anteil an Primérgiitern und einen hohen
Anteil an elektronischen Geréten und haben die hochsten Preise pro Ressour-
ceneinheit.’® Fiir die EU-15 verdndern sich die Exportpreise zwischen 1980
und 2000 kaum, fiir Lander mit wachsendem Export von Primérgiitern wie
etwa Kolumbien sinken die Preise hingegen deutlich. Dies liegt zum einen an
der verdnderten Zusammensetzung der Exporte, zum anderen am Riickgang
fast aller Rohstoffpreise seit 1980.570

568 Die Abnahme der Terms of Trade fiir verarbeitete Produkte aus weniger entwickelten
Léandern bestétigt dies. Vgl. Abschnitt 3.3; UNCTAD 2005 b, S. 87-91.

569 vgl. Eisenmenger/Schandl/Ramos-Martin 2007, S. 195-197.

570 vgl. Pérez-Rincon 2006, S. 9-10 u. 14, siche auch das Beispiel Kolumbien im folgenden
Abschnitt.
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Abbildung 97: Preise fiir FuBabdruck und Materialaufwand der Exporte
Nominaler Wert im Verhaltnis zu 6kologischem Fuf3abdruck und direktem Material-
verbrauch der Exporte — 1980 und 2000.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Schitz/Bringezu 2008, www.material-
flows.net, Pérez-Rincon 2006, Russi et al. 2007, Eisenmenger/Schandl/Ramos-
Martin 2007, GFN 2005 b, Schitz/Moll/Bringezu 2003, Moll/Bringezu/Schiitz 2003
und IMF 2005.

Die Zusammensetzung der Importe ist wesentlich ausgeglichener, hier stechen
Mexiko mit einem hohen Anteil Halbwaren und Japan mit einem hohen Anteil

an Primérgiitern heraus.

Insgesamt zeigt sich, dass erstens die Rohstoffexporte deutlich billiger pro Res-
sourceneinheit sind als verarbeitete Exportgiiter, und zweitens die Exporte der
reichen Lander pro eingesetzter Ressource teurer sind als die Exporte der
armen und als die eigenen Importe. Dieser Umstand wird durch die Wechsel-
kursverzerrungen verstarkt, die eine hohere Kaufkraft der Wahrungen zentra-
ler, und eine geringere Kaufkraft der Wéhrungen peripherer Lander bedeuten.
Dadurch brauchen die reichen Lander weniger Gegenwert ihrer kapitalintensi-
ven Exportprodukte fiir die rohstoffintensiveren Importe aufzuwenden und
erhalten in der Regel einen physischen Transfer — unabhéngig davon, ob in Fla-
che oder Masse gemessen. Dieser Effekt verdeutlicht sich auch, wenn die
gesamte Produktionskette einer Ware betrachtet wird (siche Box 10).
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Abbildung 98: Preise fiir FuBabdruck und Materialaufwand der Importe
Nominaler Wert im Verhaltnis zu 6kologischem Fuf3abdruck und direktem Material-
verbrauch der Importe — 1980 und 2000.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Schitz/Bringezu 2008, www.material-
flows.net, Pérez-Rincon 2006, Russi et al. 2007, Eisenmenger/Schandl/Ramos-
Martin 2007, GFN 2005 b, Schitz/Moll/Bringezu 2003, Moll/Bringezu/Schiitz 2003

und IMF 2005.

Die ungleichen Preise der Naturressourcen sind eine Voraussetzung flir den

okologisch ungleichen Tausch zwischen armen und reichen Léndern. Sowohl
die ungleiche Bewertung der Exporte und der inldndischen ,Verwertung* von
Naturressourcen als auch die damit verbundenen ungleichen physischen Han-
delsbilanzen und Ressourcenverbriuche werden von beiden Quantifizierungs-

methoden bestétigt.
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Box 10: Warenkette Bananen

Bananen sind ein wichtiges agrarisches Exportprodukt Ecuadors. Die Aufschlis-
selung der Warenkette von Bananen nach der Wertschopfung und dem Naturver-
brauch unterstreicht deren ungleiche Aufteilung in der internationalen Arbeitstei-
lung. Der Grol3teil des 6kologischen FuRabdrucks fallt in Form von Plantagenfla-
che fur den Anbau der Friichte im Herstellerland an, wahrend der Hauptteil der
monetaren Wertschdpfung im reichen Verbraucherland verbleibt (Abbildung 99).
Von der 6kologischen Last muss das Verbraucherland nur den verschwindend
geringen Anteil des Handels und die Effekte des StraBenguterverkehrs direkt tra-
gen. Letzterer wirkt allerdings tber Emissionen in die Atmosphére vor allem glo-
bal und betrifft so wiederum verstérkt die armeren Lander.

100%
Steuern BRD
Profit Handel (BRD)
80%
Transport Stralke (BRD)
60% 1" Hafen + Transport Schiff
Verwaltung —
40%- Material/
Importzoll sonstige Kosten in Ecuador
20% -
- Anbau / Bauern
0%
Wertschopfung FuBabdruck

Abbildung 99: Warenkette Bananen — Wertschépfung und FuRabdruck
Zusammensetzung der Wertschdpfung und des 6kologischen Fufl3abdrucks fir
Bananenexporte aus Ecuador nach Deutschland (Angaben zur Berechnung in An-
hang E).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von BanaFair 2007, a.e.b.e. 2008, Martin
1999, Hoffmann/Lauber 2001, HDE 2007, FAO 2008 und 2006, DESTATIS 2008,
GFN 2005a/b.

Fairer Handel mit héheren Preisen und sozialen Projekten fiir die Erzeuger erhéht
zwar deren Anteil an der Gesamtwertschopfung, andert aber das Verteilungsmus-
ter nicht wesentlich.
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9.3 Preise verschiedener Naturressourcen

Wie bereits beschrieben ist der ,teuerste’ Fulabdruck jener der gesamten Wirt-
schaftsleistung eines Landes. In der Schweiz wurden in 2003 8.400 US-$ pro
Hektar Naturverbrauch erwirtschaftet, in Athiopien, dessen Wihrung nur ein
Zehntel des AuBenwertes des Schweizer Franken besitzt,”’! waren es lediglich
120 US-$ pro Hektar (Tabelle 13). Der exportierte FuBabdruck ist etwas billi-
ger, im Weltdurchschnitt um den Faktor 2,8.

Tabelle 13: Preise fir 6kologischen FuBabdruck

Produkt/ Herkunft US-$ pro Hektar
Schweiz 8.400
z/élllgs)cizazfgs(l)glstung Athiopien 120
Welt 2.800
Schweiz 4.300
Exporte in 2003 Gambia 130
Welt 1.000
Rohdl (Januar 2008) 700
Weizen (Januar 2008) 420
CO,-Zertifikate (seit Einflihrung) 0,05 -30

Nach verschiedener Herkunft bzw. Rohstoffen.

Quelle: Eigene Berechnung auf Basis von GFN 2005a+b/2006, Heston/Sum-
mers/Aten 2006, IMF 2005, Handelsblatt 7.2.2008, Bernier 2007.

Zum Vergleich sind in Tabelle 13 konkrete Rohstoffe angefiihrt, die wie zu
erwarten erheblich glinstiger sind: Fiir einen globalen Hektar’’> Weizen, der
etwa 1,1 Tonnen des Getreides liefert, fallen Anfang 2008 gut 400 US-$ an.
Rohol kostet bei 100 US-$ pro Barrel umgerechnet etwa 700 US-$ pro Hektar
der notwendigen Forstfliche, um das Kohlendioxid aus seiner Verbrennung
wieder aufzunehmen. Damit ist das Recht, diese Fliche zur Energie- oder
Kunsstoffgewinnung wirtschaftlich zu nutzen um ein Vielfaches teurer als
deren Verschmutzungsrecht: Auf dem européischen Markt fiir CO,-Emissions-
rechte kostete eine Tonne Kohlendioxidausstol — das entspricht etwa einem
Hektar FuBBabdruck — zu Beginn zwischen 20 und 30 €, im September 2007 fiel

571 Im Verhéltnis zum Kaufkraft-Wechselkurs.
572 Hier wird nur in ,globalen Hektar® gemessen, es geht also um eine theoretische Fliche.
Vgl. Abschnitt 3.5.1.
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der Kurs auf einen Tiefststand von 5 Cent pro Tonne, auf dem Future-Markt
blieb er aber iiber 20 €. Folglich lohnt sich die Vermeidung von CO,-Emissio-
nen nicht immer, deren Kosten wiederum mit der monetiaren Wechselkursver-
zerrung zusammenhéngen: ,,Angesichts der modernen Ausstattung der Betriebe
und der hohen Arbeitskosten miissen in Europa 80 Euro investiert werden, um
eine Tonne weniger CO, zu produzieren. In China kostet dieselbe eingesparte
Tonne im Durchschnitt 3 Euro.*573

9.4 Aneignung von Arbeit und Natur im Weltsystem

Im globalen Handel kann quantitativ kein messbarer Zusammenhang zwischen
der monetdren Dimension — iiber die Kaufkraftparitit — und der 6kologischen —
iiber den FuBabdruck — ausgemacht werden. Die monetire Verzerrung steht
nicht in positiver Beziehung mit der 6kologischen. Die Untersuchung der
Transfers zeigt bereits, dass monetdrer und 6kologischer Transfer allein auf
hoherer raumlicher Ebene eine Parallelitit aufweisen. Folglich konnen Indus-
trieprodukte zu ,Dumpingpreisen‘ aus anderen Quellen bzw. Regionen bezogen
werden als verbilligte Naturressourcen. Der monetdr ungleiche Tausch — quan-
tifiziert durch den monetiren Transfer — und der 6kologisch ungleiche Tausch —
quantifiziert durch den o6kologischen Transfer — sind als zwei getrennt zu
betrachtende Merkmale desselben Mechanismus zu betrachten, namlich der
weltsystemischen Aneignung von Werten des reichen Teiles auf Kosten des
armen Teiles der Welt.

Entscheidend fiir die Versorgung mit Naturressourcen ist dabei die Kaufkraft
auf dem Weltmarkt, ihr Kennzeichen der nominale Wechselkurs der Wéhrun-
gen. Lander des Zentrums mit niedriger Wechselkursverzerrung, deren nomina-
ler Wert im Auflenhandel also verhéltnismdBig hoch ist, konnen sich die fiir ihr
Wirtschaften notwendigen Ressourcen im Vergleich zu den armen Landern mit
hoher Wechselkursverzerrung kostengiinstig aneignen. Im Ergebnis gibt es
einen tendenziellen Transfer von 6kologischer Kapazitit (bzw. von Material)
von den armen in die reichen Lénder, mit den in den Abschnitten 6.4, 7.4 und
8.3 herausgearbeiteten Differenzierungen aufgrund der natiirlichen Ressour-
cenausstattung. Und so verbrauchen die reichen Liander ein Vielfaches der
begrenzten Giiter unseres Planeten im Verhéltnis zu den armen Léndern.

573 Bernier 2007, S. 13.
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10 Schlussfolgerungen

Der ungleiche Tausch zwischen Zentrum und peripheren Zonen kann deren
unterschiedliche Entwicklung zu einem gewissen Mal} erklaren. Der monetére
und okologische Ressourcenfluss von drmeren in reichere Ridume stellt im
Untersuchungszeitraum ein deutliches Merkmal des kapitalistischen Weltsys-
tems dar und scheint dessen hierarchische Struktur zu verfestigen. In Anbe-
tracht sich verringernder natiirlicher Ressourcen wird nachholende
Entwicklung immer schwieriger und erscheint auf breiter Ebene nahezu
unmoglich.

Das gegenwirtige Wirtschaftssystem verursacht mehr denn je strukturelle
Gewalt fiir einen groflen Teil der Weltbevolkerung. Die Lander hohen Einkom-
mens machen im Jahr 2003 weniger als ein Sechstel der Weltbevolkerung aus,
verbrauchen aber die Hilfte des globalen 6kologischen FuBlabdrucks. Damit
hat sich die Kluft zu den armen Léndern beim Naturverbrauch und beim Ein-
kommen seit 1960 noch vertieft. Wéahrenddessen nehmen der Verbrauch und
die Degradation der natiirlichen Ressourcen zu. Das Versprechen nachholender
Entwicklung durch Marktéffnung und Freihandel wurde nicht eingeldst, viel-
mehr hat sich die Lage der d&rmsten Menschen im Zuge der Wirtschaftsliberali-
sierung verschirft und der Aufstieg in der kapitalistischen Weltwirtschaft blieb
die Ausnahme. Vor diesem Hintergrund erscheint die weltsystemische Betrach-
tung sinnvoll. Ihre Annahme eines ungleichen Tausches als zentralem Mecha-
nismus in einer ungleichen globalen Arbeitsteilung wurde quantitativ
untersucht. Bei der Berechnung wirken zwar statistische Ungenauigkeiten und
Datenliicken einschrinkend. Nach dem Vergleich mit alternativen GroBen
erweisen sich die verwendeten Methoden aber als angemessen fiir eine Quanti-
fizierung des ungleichen Tausches in zwei Dimensionen: Die Kaufkraftme-
thode bestimmt den monetdren Transfer in Form von Produktleistung bzw.
Produktionspotenzial, und die Bilanzierung des 6kologischen FuBBabdrucks gibt
den 6kologischen Transfer in Form von Naturressourcen an.

Der ungleiche Tausch nimmt im gesamten Untersuchungszeitraum von 1960
bis 2003 zu, wobei der monetiare Transfer seit etwa 1980 besonders stark
wachst. Wahrend Lénder des Zentrums fast ausnahmslos monetiren Transfer
gewinnen, verlieren China und die Ldnder der Semiperipherie — allen voran in
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Stidostasien — am meisten, da sie stirker als die Ladnder der Peripherie in die
globale Arbeitsteilung integriert sind. Im Verhéltnis zu anderen makrodkono-
mischen finanziellen Messgrolen erreicht der monetire Transfer einen bedeu-
tenden Umfang: die Lidnder des Zentrums gewinnen im Jahr 2003 einen
monetédren Transfer von etwa 8 % ihres BIP aus Semiperipherie und Peripherie,
gewihren aber in die entgegengesetzte Richtung eine offizielle Entwicklungs-
hilfe von lediglich 0,3 % und Netto-Direktinvestitionen’™* von circa 0,6 %
ihres BIP. Die Peripherie und Semiperipherie kdnnten mit ihren monetiren
Transferabgaben in Héhe von rund 10 % ihres BIP ihre gesamten Auslands-
schulden in gut drei Jahren begleichen.’”> Vom wachsenden o6kologischen
Transfer profitieren ebenfalls Lander des Zentrums am meisten, besonders in
Westeuropa und Japan. Die Ressourcenzufuhr von aulen deckt im Jahr 2003
rund ein Fiinftel des Naturverbrauchs des Zentrums. Den grofiten 6kologischen
Transfer leisten Lander mit guter Ausstattung an Naturressourcen, die zu einem
groflen Teil zur Semiperipherie zu zdhlen sind. Umgekehrt gibt es auch unter
den armen Léndern trotz ihres geringeren Pro-Kopf-Naturverbrauchs Nettoim-
porteure von Okologischem Fuflabdruck, weil es ihnen an eigenen Naturres-
sourcen mangelt. Die Semiperipherie ist mehr als eine Ubergangszone
zwischen Zentrum und Peripherie: sie verfiigt tiber die grofiten 6kologischen
Reserven, kann diese aber nicht selbst vollstidndig einsetzen, weil sie zugleich
die groBten Transfers leistet. Die Zunahme der Transfers zwischen den Zonen
ist zum einen auf den wachsenden internationalen Handel und zum anderen auf
die Verbilligung der Produkte aus drmeren Landern seit den frithen 1980er Jah-
ren zurlickzufiihren.

Zwischen den Transfers und dem Einkommen und Naturverbrauch besteht eine
positive Bezichung: Erstens empfangen Lénder mit hohem Einkommen und
Naturverbrauch mehr Transfer, wihrend solche mit niedrigem Einkommen und
Naturverbrauch mehr Transfer abgeben. Zweitens wachsen Einkommen und
Naturverbrauch bei den Transfergewinnern relativ stirker als bei den Verlie-
rern. Insbesondere ein monetérer Transfergewinn scheint das wirtschaftliche

574 Bei Auslandsinvestitionen ist ebenfalls die Wechselkursverzerrung bzw. das Preisgefal-
le zwischen den Léndern zu beriicksichtigen. Zentrumslidnder kénnen demnach in peri-
pheren Landern (um den Faktor d) billiger investieren als im eigenen Land.

575 eigene Berechnungen auf Basis von World Bank 2005. Vgl. auch UNCTAD 2007 b,
S. 4 und S. 251-254; Fithrer 1996, S. 42-44; Terres des Hommes/Welthungerhilfe 2008.
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Wachstum zu begilinstigen. Zwischen dem monetéren und 6kologischen Trans-
fer besteht hingegen keine signifikante Beziehung, Produktleistung und
Naturressourcen werden demnach nicht in gleichem Mafle transferiert. Insge-
samt wird die relative wirtschaftliche Entwicklung der &rmeren Lénder durch
den ungleichen Tausch eingeschrinkt und die Polarisierung zwischen armen
und reichen Landern setzt sich sowohl beim Einkommen und Naturverbrauch
als auch beim Umfang der Transfers fort.

10.1 Ungleicher Tausch als Faktor der Weltsystemhierarchie

Nachdem das kapitalistische Weltsystem bereits gegen 1900 globale Ausdeh-
nung erreicht und somit seine dufere, riumliche Expansion vollendet hatte,’”¢
durchlief es infolge der beiden Weltkriege, wihrend der zentrale Lander um die
Hegemonie kidmpften, eine innere Desintegration.’”” In der zweiten Hélfte des
20. Jahrhunderts ist es wiederum weiter nach innen expandiert, d. h. die Welt-
regionen werden wirtschaftlich enger verkniipft und neue Bereiche der Gesell-
schaften in das Kapitalverhiltnis eingebunden. Diese Expansion nach innen ist
verbunden mit der formalen Unabhdngigkeit vieler peripherer Staaten, aber
einer politisch sowie wirtschaftlich meist fortwéhrenden oder gar wachsenden
Abhingigkeit.’’® Sie vollzieht sich im Zuge eines neuen Integrationsschubs in
die Weltwirtschaft, in dem Welthandel und Finanzstrome weltweit liberalisiert
und intensiviert sowie Offentliche Giiter privatisiert werden. Der zunehmende
ungleiche Tausch zeigt an, dass sich im Laufe der wachsenden inneren Integra-
tion die seit dem Kolonialismus bestehenden Ungleichheiten zwischen den
Weltsystemzonen fortfithren und vertiefen. Dies erfolgt allerdings kaum mehr
iiber formale Unterordnung und offene Gewalt, sondern durch strukturelle

Gewalt in einer ungleichen globalen Arbeitsteilung.3”

Diese Arbeitsteilung beschert dem Zentrum wachsende Gewinne an
Gebrauchs- wie Tauschwert: Der monetidre Transfergewinn bringt dem Zen-
trum die Inanspruchnahme externer Produktleistung bzw. die verbesserte Nut-

576 vgl. Unruh 2000.

577 vgl. Ikeda 1996, S. 38; Wallerstein 1996, S. 215.

578 Alte imperialistische Handelsstrukturen zerbrachen, neue, komplexere entstanden.
,Dennoch prégten iiberkommene kolonialzeitliche Strukturen weiterhin die unabhingig
gewordenen Lander.* Knox, Marston 2001, S. 102-103.

579 vgl. Abschnitt 2.1; Frank 1980, S. 29-32; Galtung 1975, S. 12.

253



zung des eigenen Produktionspotenzials ein. Und der dkologische Transferge-
winn sichert ihm die Nutzung zusétzlicher natiirlicher Ressourcen. Das fordert
ein starkes wirtschaftliches Wachstum und ermdglicht einen Massenkonsum,
der die interne wirtschaftliche Ungleichheit und somit den Konflikt zwischen
Kapital und Arbeit in den Landern des Zentrums auszugleichen hilft und die
eigenen Ressourcen verhiltnisméBig schont.’® Auf diese Weise gewinnt das
Zentrum soziale und physische Ordnung auf Kosten der peripheren Zonen.
Letztere hingegen behalten auch in einem fortwdhrenden Wandel der globalen
Arbeitsteilung ihre untergeordnete Position als ,Lieferanten‘ der Ressourcen.

10.2 Wandel der globalen Arbeitsteilung

Wihrend sich das Zentrum auf die nichtmaterielle Produktion wie Design und
Vertrieb spezialisiert, werden immer mehr industrielle Produktionen und
zunehmend auch Dienstleistungen vor allem in die Lander der Semiperipherie
und nach China ausgelagert. Die sich daraus ergebende Industrialisierung in
drmeren Léndern vollzieht sich im Allgemeinen durch Investitionen des Zen-
trums und dient maBgeblich dessen Versorgung mit giinstigen Giitern und
hoheren Profiten fiir die investierenden Unternehmen.*®! Da sie sich vornehm-
lich auf niedrige Produktionskosten durch billige Arbeitskréfte und schwache
Umweltauflagen stiitzt, ist ihr Nutzen fiir die Lander meist gering oder sogar
negativ. Die Produktionsverlagerung beschleunigt sich seit den 1980er Jahren
durch die neoliberale Strukturanpassungspolitik, die eine verstarkte Integration
aller Liander in den Weltmarkt und die Offnung weitgehender gesellschaftlicher
Bereiche flir (internationales) Kapital verfolgt.’®?> Seitdem ist besonders der
monetéire Transfer ins Zentrum nochmals deutlich gestiegen. Dort nehmen die
Profite zu — wie angesprochen durch die vermehrte Einfuhr billiger Produkt-
leistung, aber auch durch die Flexibilisierung und Verbilligung der Arbeit
innerhalb des Zentrums.®®3 Die daraus resultierenden Nachteile fiir die
Erwerbstitigen des Zentrums konnen zum Teil durch die billigeren Konsumar-
tikelimporte aus den peripheren Zonen ausgeglichen werden und sind somit

580 vgl. Spehr 1996, S. 94-97.

581 vgl. Chossudovsky 2002, S. 88-91 und 98-105; van Ark, Stuivenwold, Ypma 2005, S. 5.
582 vgl. Altvater/Mahnkopf 1999, S. 208-210.

583 vgl. Somel 2005, S. 5-7.
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leichter vermittelbar.’¥* In den Peripherien ist ein Konsummodell nach Vorbild
des Zentrums hingegen nur fiir einen begrenzten Kreis der Bevolkerung zu ver-
wirklichen, die Lebensumstinde der filir den Export titigen Menschen gestalten
sich prekédr und hingen maBigeblich von der wirtschaftlichen Konjunktur im
Zentrum ab. Dies zeigt sich beispielsweise in der 2008 beginnenden weltweiten
Wirtschaftskrise an den exportorientierten Orten der Peripherien, wo viele
Menschen ihre Lohnarbeit ohne soziale Absicherung verlieren, da die Nach-
frage aus den reichen Lindern einbricht.’® Auf diese Weise wird zusitzliche
soziale Ordnung von den peripheren Zonen an das Zentrum abgegeben. Der
okologische Transfer ist unterdessen nicht in gleichem Malle wie der monetire
angewachsen, da der Spielraum bei den natiirlichen Ressourcen angesichts
schwindender Rohstoffe und zunehmender Naturdegradation enger geworden
ist. Die unterschiedliche Zunahme der beiden Transfers kann als Zeichen eines
wechselnden Akkumulationsregimes gedeutet werden, indem der soziale
Entropiefluss gegeniiber dem physischen an Bedeutung gewinnt.>8¢

10.3 Fortfithrung der Ungleichheit statt nachholender Entwicklung

GemiB der Modernisierungstheorie miisste die Industrialisierung der drmeren
Lander (im Zuge des Arbeitsteilungswandels) einen Fortschritt in Richtung
nachholender Entwicklung bedeuten, stattdessen verstdrkt sich der ungleiche
Tausch sogar und verfestigt tendenziell die Weltsystemhierarchie. Und trotz
eines wachsenden globalen Durchschnittseinkommens verbleibt ein betrdchtli-
cher Anteil der Weltbevélkerung in Armut.>®” Deshalb hat es keine breite nach-
holende Entwicklung auf dem vom Zentrum vorgegebenen Pfad gegeben, nur
in wenigen Einzelfdllen war ein Aufstieg innerhalb der Weltsystemhierarchie
moglich.

Zwischen 1960 und 2003 gelang es zumindest einigen Liandern aufzusteigen,
auch wenn sie eine Zeit lang durch ungleichen Tausch benachteiligt wurden.

584 vgl. Somel 2005, S. 17.

585 vgl. Rimmele 2008. Fiir 2009 wird gegeniiber 2007 mit einem Anstieg der Zahl der
weltweit prekdr Beschéftigten um bis zu 115 Mio und der Arbeitslosen um bis zu 50
Mio gerechnet. Aulerdem wird eine Zunahme der arbeitenden Armen um bis zu 175
Mio erwartet. Vgl. ILO 2009, S. 20-22 und S. 34-41.

586 vgl. Abschnitt 2.3.2; Biel 2006, S. 130-132.

587 Nach Schitzungen der Weltbank leben 1,4 Mrd. Menschen von weniger als 1,25 PPP-$
pro Tag. Vgl. ILO 2009, S. 13.
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Aus der Peripherie oder Semiperipherie aufstrebende Lénder versuchen dazu in
der Regel, durch billigere Arbeit oder Naturressourcen gegeniiber ihren Kon-
kurrenten einen Marktvorteil zu erlangen. Mit Hilfe der Exporteinnahmen und
auf die neuen wirtschaftlichen Aktivitidten aufbauend gilt es, langfristig seine
Position zu verbessern und letztlich von anderen Lindern im ungleichen
Tausch zu profitieren. Der Erfolg einer solchen exportorientierten Wachstumss-
trategie scheint aber unter anderem an besondere duflere Bedingungen gekniipft
zu sein. So basierte die wirtschaftliche Strategie der Aufsteigerregionen Asien-
Pazifik und von Siidostasien mehr auf nationaler Kontrolle iiber die Investitio-
nen als auf Fremdbestimmung durch ausldndisches Kapital und Tochtergesell-
schaften von transnationalen Unternehmen, wie dies im absteigenden
Lateinamerika der Fall war. Die Ubernahme von Technologien und deren Inte-
gration in die interne Wirtschaft dienten einer Exportstrategie der Industrie, die
bei gleichzeitigem Schutz der internen Branchen international steigende Markt-
anteile sicherte und eine stufenweise Fortentwicklung der Industrie forderte.>®8
Dies geschah im Fall von Siidkorea und Taiwan unter einem lange autoritiren
Regime und der Protegierung von Seiten der USA, die aufgrund der ,System-
konkurrenz® mit dem staatskommunistischen Block zu forderlichen Wirt-
schaftsbeziehungen bereit waren.’®® Vor allem aber war die internationale
Konkurrenz bis zum Einsatz der Strukturanpassung in weiten Teilen der Peri-
pherien ab den 1980er Jahren, seitdem viele Lander gleichzeitig mit billigen
Angeboten auf den Weltmarkt dringen, noch gering. Und vor der Einfithrung
des TRIMS-Abkommens mit der WTO-Griindung 1995 konnten noch schér-
fere Bedingungen an das investierende Kapital angelegt werden.>°

Gegen die Wachstumsstrategie spricht, dass durch ungleichen Tausch zumin-
dest zeitweise menschliche oder natiirliche Ressourcen geopfert werden. Selbst
wenn der Aufstieg eines gesamten Landes gelingt, haben Teile der Bevolke-
rung oder die Umwelt darunter zu leiden. In China zum Beispiel hat sich die
Lage in den Binnenregionen teilweise verschlechtert und die Arbeitsbedingun-
gen sind vielfach katastrophal.**! Chinas am durchschnittlichen BIP gemesse-

588 vgl. Sunkel/Mortimore 2001, S. 70-74.

589 vgl. Kalinowski 2005, S. 51-56; Arrighi 2008, S. 20.

590 vgl. Fritz 2005, S. 21.

591 vgl. Schnyder 2005; Vincenco 2008. Trotzdem bedeutet der Verlust dieser Lohnarbeit,
wie weiter oben erwidhnt, eine zusdtzliche Verschlechterung der Situation. Denn auf-
grund des eingeschlagenen (Entwicklungs)Weges existieren zumindest kurzfristig kaum
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ner Aufschwung geht also unter anderem zu Lasten der d&rmeren und landlichen
Bevolkerung als Quelle billiger Arbeit. Angesichts der Tatsache, dass der
Mehrzahl der drmeren Lénder der Aufstieg nicht gelingt, erscheinen der Auf-
wand und das Risiko, diesen vergeblich zu leisten, sehr hoch. Im Fall der siid-
ostasiatischen ,Tigerstaaten‘ belegt die Asienkrise von 1997 dieses Risiko: In
ihrer Folge sind das Einkommen und der Naturverbrauch relativ zum globalen
Durchschnitt zuriickgefallen, wihrend der monetire Transferverlust deutlich
gestiegen ist. Dies unterstreicht ihre bleibende Abhéngigkeit vom Zentrum und
stellt einen erheblichen Riickschlag in ihrer Entwicklung dar.’*? In Zukunft
diirfte es fiir Stidostasien auBerdem schwieriger werden, in der wachsenden
Konkurrenz um natiirliche Ressourcen ihren Wachstumspfad wieder fortzuset-
zen und einen so hohen Naturverbrauch wie Siidkorea, der grofite Aufsteiger
im Untersuchungszeitraum, zu erlangen.

10.4 Konkurrenz um Kaufkraft und Naturressourcen

Ohne das eigene Vorkommen natiirlicher Ressourcen oder deren Zustrom von
auflen und ohne eine Beseitigung des monetidren Verlusts scheint ein anhalten-
der wirtschaftlicher Aufstieg oder gar ein Aufschlieen zu den reichen Léndern
kaum moglich. Der Asien-Pazifik-Region gelang die schnelle Umkehr eines
monetdren Verlusts in einen Gewinn auf Kosten von im Weltsystem schlechter
gestellten Regionen. Und China gelingt (noch) die wachsende Zufuhr von Roh-
stoffen, um die es mittlerweile insbesondere in Afrika und Lateinamerika mit
dem Zentrum konkurriert.>*> Dies erfolgt ebenfalls auf Kosten vor allem der
betroffenen und anderen schlechter gestellten Regionen. Fiir die Entwicklung
der Produktivkrifte ist ndmlich nicht allein die Akkumulation von Kapital not-
wendig, sondern zugleich die Verfiigung {iber Naturressourcen und insbeson-
dere Energie, die immerhin rund die Halfte des okologischen Handels
ausmacht. In den siidostasiatischen Landern etwa steigt die in der Produktion
verfligbare Arbeitskraft schneller als der Energieeinsatz, so dass der Energie-
einsatz pro Arbeitsstunde sinkt. Dieser ist trotz moglicher Effizienzgewinne ein
wichtiger Gradmesser und Voraussetzung fiir eine hohere Arbeitsproduktivitét.
Hilt diese Entwicklung an, so bleiben diese Lander in arbeitsintensiven und

Alternativen fiir die Lohnabhéngigen.
592 vgl. Boris et al. 2000, S. 12-13 und 17-22.
593 vgl. Arrighi 2008, S. 474; Mallet 2006.
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nach nominalem Marktwert unproduktiven Industrien verhaftet.>** Dieses Bei-
spiel veranschaulicht die Bedeutung des 6kologischen Transfers fiir die wirt-
schaftliche Entwicklung. Lander, die {iber dieses produktive Potenzial durch
ihre hohe Kaufkraft verfiigen konnen, erhalten damit den Abstand zu jenen, die
das nicht vermogen.

Die Abhiingigkeit von externen Rohstoffen fiihrt bei zunehmender Uberbean-
spruchung und Minderung der globalen natiirlichen Grundlagen zu einem
immer stirkeren Konkurrenzkampf um die politischen und &konomischen
Positionen in der Weltsystemhierarchie. Denn eine vorteilhafte Position, die
durch Reichtum und ungleichen Tausch in ihrer Wechselwirkung mit politi-
scher und militdrischer Macht gekennzeichnet ist, ermdglicht den Import not-
wendiger Kapazititen. Liander mit niedriger Position und ausreichender
Ausstattung mit Naturressourcen miissen hingegen Okologische Kapazitit
abgeben und sind auf einen Weg nicht nachhaltiger Entwicklung gezwungen.
,»Es ist beinahe unmdglich fiir ein Land, aus dieser Art von Positionskonkur-
renz auszusteigen. In einer vollen Welt wiirden die Rivalen keinen einseitigen
Riickzug akzeptieren, und selbst wenn sie es titen, diirfte es technisch unmog-
lich sein®, von den negativen Folgen globaler Umweltbelastungen wie des Kli-
mawandels  unberiihrt zu bleiben.’”> Der Konkurrenzkampf erhoht den
Naturverbrauch aller Teilnehmer und ist ein Negativsummenspiel, da ein Teil
der Naturressourcen allein zum Erhalt bzw. zur Verbesserung der Position ein-
gesetzt wird, ohne einen Zuwachs an Wohlstand einzubringen. Die konkurrie-
rende Kapitalakkumulation treibt folglich die Hierarchisierung voran bzw.
reproduziert sie fortwéhrend.>%°

10.5 Konsequenzen fiir die Entwicklungsstrategie

Obwohl die globale Polarisierung durch den ungleichen Tausch gefordert wird
und fortschreitet sowie die natiirlichen Grundlagen immer weiter iibernutzt
werden, bestimmt die strategische Konzeption der nachholenden Entwicklung
weiterhin die weltweit propagierte Entwicklungspolitik.>®” Die Weltbank etwa
stellt unter Verweis auf den Export als wichtigsten Wachstumsmotor den drme-

594 vgl. Eisenmenger/Schandl/Ramos-Martin 2007, S. 208.
595 Andersson/Lindroth 2001, S. 117.

596 vgl. Lipke 2002, S. 31.

597 vgl. Scholz 2004, S. 75; Abschnitt 1.2.
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ren Lindern ein Aufholen in Aussicht.>*® Wirtschaftswachstum und Marktlibe-
ralisierung gelten also auch nach aller Kritik an der (neo)liberalen Strukturan-
passungspolitik als unverzichtbare Grundlage.>® Selbst wenn es um die als
Milleniumsziel ausgegebene Reduzierung der Armut geht, nennt die Weltbank
die Forderung von Wachstum in einem Atemzug.®® Dass alle Menschen durch
wirtschaftliches Wachstum von der Armut befreit werden oder gar durch nach-
holende Entwicklung das ,westliche® Konsumverhalten nachahmen koénnen,
erweist sich insbesondere angesichts knapper werdender Ressourcen und
wachsender Umweltprobleme als ein duflerst unrealistisches Unterfangen.
Dabher bestehen offenbar schwerwiegende Widerspriiche zwischen den rhetori-
schen Anspriichen und den tatsidchlichen Gegebenheiten. Denn bereits mit der
ersten Olpreiskrise sei ,,der naive Glaube an die Angleichung und weitere Stei-
gerung der Einkommen aller Menschen auf der Welt“ verschwunden.®®! Bei
(neo-konservativen) Politikern sowie Wissenschaftlern scheint unterdessen
eine fragmentierte Welt akzeptabel geworden, die eine autoritire Fiithrerschaft
des ,Westens® legitimiere.%? , Die westlichen Machteliten sind sich mehr oder
weniger einig darin, die Herstellung von weltweiter Ordnung und einer gelin-
genden Kapitalakkumulation auch mittels Gewalt herzustellen®.% Dement-
sprechend gestattet die NATO-Doktrin seit 1999  Kriseneinsitze und
,humanitire Interventionen‘, die vor diesem Hintergrund als Mittel im weltwei-
ten Konkurrenzkampf um Ressourcen erscheinen — um die Aneignung von
Arbeitswert und den Skologischen Zufluss zur Sicherung von Akkumulation
und Naturverbrauch.®* Im gleichen Sinne kann die Férderung des Freihandels
durch die Welthandelsorganisation (WTO) interpretiert werden. Wenn der glo-
bale Handel als Instrument der Umverteilung zugunsten der méchtigen Lander
bzw. Akteure dient, indem er regionale Grenzen des Ressourcenangebots und
der Akkumulationsmoglichkeiten iiberwindet, dann fordert die Handelsliberali-
sierung den ungleichen Tausch. ,,Die WTO leistet damit einen erheblichen Bei-

598 vgl. World Bank 2007 b, S. xii-xv.

599 vgl. Bello 2007.

600 vgl. World Bank 2007 ¢, S. 1 und S. 3.

601 Nitsch 1999, S. 314.

602 nach den Gedanken wichtiger Politikberater wie Henry Kissinger in den USA und Ro-
bert Cooper in der EU; vgl. Kreutzmann 2008, S. 682-686.

603 ten Brink 2008, S. 640.

604 vgl. Mies 2002. Dabei geht es auch um die Sicherung der ,,Akkumulation durch Enteig-
nung*, nach Harvey 2003, S. 149-153.

259



trag zur Ausweitung und Festigung des hierarchischen Weltsystems.“®0> Auf
diesem Weg kommt es vielmehr zu fragmentierender als zu nachholender Ent-

wicklung.0¢

Dabei beteiligten sich viele (semi)periphere Lénder in der Vergangenheit an
den Handelsliberalisierungen und auch in der aktuellen WTO-Handelsrunde
fordert die Gruppe der 20 (G-20)%"7 die weitere Marktoffnung fiir Industrie-
und vor allem Agrarprodukte und zielt damit vor allem auf den Abbau von
Agrarsubventionen im Zentrum. Davon diirften insbesondere die Exportunter-
nehmen dieser Lander durch eine VergroBerung des Absatzes profitieren. Der
okologische Transferverlust der G-20- und anderer ressourcenreicher Lénder
wiirde somit weiter steigen und den Kaufkréftigen einen vermehrten Zugriff
auf auswirtige Naturressourcen garantieren. Hier zeigt sich, dass ,alle Mit-
gliedsstaaten [der WTO] durch Klasseninteressen geprigt [sind], die nicht sel-
ten grenziiberschreitend konvergieren.“°® Fiir den GroBteil der Bevédlkerung
der Peripherie und Semiperipherie erweist sich jedoch die Strategie, mittels bil-
liger Exporte die Konkurrenten am Weltmarkt zu unterbieten, um den Weg
,nachholender Entwicklung’ einzuschlagen bzw. die Position in der globalen
Wirtschaftshierarchie zu verbessern, in der Regel als kontraproduktiv. Lang-
fristig gewinnbringender diirfte es sein, die Wirtschaftsbeziehungen mit reiche-
ren Léndern (wieder) einzuschrinken und mehr auf solidarische
Zusammenarbeit mit gleichberechtigten Partnern zu setzen. Ein solcher Ver-
such wird mit dem Projekt ALBAS® in Lateinamerika unternommen, bei dem
es unter anderem zu einem geldlosen Austausch von Arztbehandlungen aus
Kuba gegen Erdol aus Venezuela kommt.6!% Allerdings mangelt es dem Projekt
entgegen seiner Grundsétze bisher an demokratischer Beteiligung und es setzt
eher auf grofle Infrastrukturmafinahmen wie eine Gaspipeline durch Siidame-

605 Fritz 2005, S. 20.

606 vgl. Scholz 2002.

607 Zur G-20 haben sich mittlerweile 23 ,Entwicklungsldnder® mit ,,besonderem Interesse
fiir Landwirtschaft” zusammengeschlossen, um in WTO-Verhandlungen einheitlich auf-
zutreten. G-20 (Www.g-20.mre.gov.br.).

608 Fritz 2005, S. 22.

609 Alternativa Bolivariana para los Pueblos de nuestra América (Bolivarianische
Alternative flir die Volker unseres Amerika). Von Venezuela und Kuba initiierte Wirt-
schaftsgemeinschaft als  Alternative zur  Amerikanischen  Freihandelszone
(ALCA/FTAA). Vgl. Portal Alba (www.alternativabolivariana.org).

610 vgl. Hildebrandt 2008, S. 96-97.
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rika im Stile konventioneller Wirtschaftspolitik als auf dezentrale und 6kolo-
gisch nachhaltige Konzepte.®!! Doch selbst bei einem Erfolg von Projekten wie
ALBA erscheint eine Abkopplung vom Zentrum als allenfalls langfristiges Vor-
haben. Denn das Interesse an den Ressourcen der peripheren Zonen und deren
verbleibende Abhéngigkeit von den Exporteinnahmen stellen vorldufig kaum
iiberwindbare Hiirden dar. Demnach miissten namentlich das Zentrum und die
internationalen Institutionen einen Strategiewechsel vollzichen, um eine fried-
volle und ausgeglichene Entwicklung auf globaler Ebene zu erreichen. Im
AuBenhandel wire ein erster Schritt getan, wenn die reichen Léinder einen
angemessenen Gegenwert fiir die Produkte aus den armen Léndern entrichte-
ten.®'2 Auf okologischer Ebene wire eine Reduzierung des Naturverbrauchs
angeraten. Beide Malinahmen lassen sich aber unter dem Paradigma von Pro-
fitmaximierung und Wachstumsférderung kaum erreichen.

Deshalb sollte eine globale Entwicklungspolitik statt quantitativem Wachstum
partizipatorische und solidarische Wirtschaftsstrukturen férdern und stets die
okologischen Grenzen beachten. Fiir ein solches Vorgehen erscheint es letzten
Endes notwendig, die Machtfiille der wirtschaftenden Akteure zu beschrianken,
um eine tendenzielle Gleichberechtigung zu erreichen. Das derzeitige Abkom-
men iiber Rechte am geistigen Eigentum (TRIPs) im Rahmen der WTO ist nur
ein Beispiel dafiir, wie die Rechte der Stirkeren geschiitzt und dabei nachhal-
tige Entwicklung verhindert werden.®'> Es mangelt némlich nicht an Ideen und
Technologien, mit denen sich eine drastische Verminderung von Ressourcen-
verbrauch und Umweltverschmutzung ohne Einschrinkung des Wohlstands
verwirklichen liefe.®'* Dazu miissten sie jedoch frei und allgemein zuginglich
sein anstatt durch Patentrechte geschiitzt und fiir maximalen Profit eingesetzt —
oder zuriickgehalten — zu werden. Auf basisdemokratischer Basis und mit soli-
darischer Hilfe konnten sie so an die Bediirfnisse von Menschen und Umwelt
angepasst eingesetzt werden. Als Konsequenz ndhme der Druck auf die natiirli-

611 vgl. Fritz 2007, S. 18, 26-29 und 35.

612 Sogenannten ,Fair Trade® gibt es bereits, er setzt allerdings ein bewusstes Konsumver-
halten und entsprechende Kaufkraft voraus und macht nur einen &uf3erst geringen Anteil
am Welthandel aus. Dieser Anteil wéchst zwar stark, dabei gibt es jedoch teils inkonsis-
tente Entwicklungen. Vgl. Forum Fairer Handel 2008; Klevers 2006; Hope 2006.

613 vgl. Fritz 2005, S. 21-22; Bongers 1999.

614 vgl. u. a. Wuppertal Institut 2005, S. 165-184; Pretty/Hine 2001; Aachener Stiftung Ka-
thy Beys 2009 (www.factor-x.info [27.2.2009]).
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chen Ressourcen ab und es ergébe sich ein groBerer Gestaltungsspielraum und
verringertes Konfliktpotenzial. Eine solche, teilweise radikale Abkehr von Pro-
fitmaximierung und Wachstum liefe allerdings dem Grundprinzip des kapitalis-
tischen Weltsystems, ndmlich der scheinbar unbegrenzten Kapitalvermehrung,
zuwider. Am Ende stiinde — als vielleicht einziger Ausweg aus dem ,Entwick-
lungsdilemma*“ — , die Transformation des aktuellen hin zu einem humaneren
Weltsystem.

10.6 Grenzen der Methodik und weiterfiihrende Untersuchungen

Die Datenbasis der Quantifizierungsmethoden weist Unsicherheiten auf, darun-
ter insbesondere die Kaufkraftparititen, fiir die mittlerweile neue Daten verdf-
fentlicht wurden. Sie weichen teilweise stark von den in dieser Arbeit
verwendeten Kaufkraftparitdten ab und konnten noch nachtriglich zum Ver-
gleich der Berechnungen herangezogen werden.®'> Demnach dndern sie nicht
den Trend und die GréBenordnung der berechneten monetdren Transfers. Der
Vergleich mit alternativen Kenngroflen bestitigt ebenfalls tendenziell die
Ergebnisse der angewendeten Methoden, und zwar sowohl im Ausmalf als auch
in der Verteilung und Entwicklung. Auf groBriumiger Ebene ist die Uberein-
stimmung am hdchsten, daher sind die Schitzungen hier am zuverléssigsten zu
interpretieren.

Der okologische Transfer zeigt eine hohe Ubereinstimmung mit den Stoff-
strombilanzen. Im Vergleich mit dem monetiren Transfer zeigen auch die
Terms of Trade einen wachsenden Nachteil fiir die drmeren Lénder an. Die
begriindete Annahme, dass die gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftparititen auch
das Niveau der Exportpreise angeben, trifft auf groBraumiger Ebene gut zu und
wird also in der Tendenz bestétigt. Demzufolge ist der monetédre Transfer vor-
nehmlich als ein Transfer von Produktleistungen zu interpretieren. Die Diffe-
renz zwischen den Terms of Trade und den Ergebnissen der Kaufkraftmethode,
die bei Einzelldndern recht grof} sein kann, driickt einen Transfer von Produkti-
onspotenzial aus,%'® fiir das keine VergleichsgroBe vorliegt.

Die Methode muss gleichwohl korrigiert werden, wenn in einem Land Auf-
oder Abschlidge auf Exporte vollzogen werden, wie es in Argentinien durch

615 vgl. Abschnitte 4, 4.2.3 und 4.3.
616 vgl. Abschnitt 3.4.3.
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Exportsteuern seit der Finanzkrise 2001 geschieht. In dem Fall verliert das
Land bei Agrarexporten einen wesentlich geringeren monetiren Transfer als
nach der Kautkraftmethode ohne Korrektur berechnet. Dieses Beispiel verdeut-
licht, dass die Schétzungen des ungleichen Tauschs auf kleinrdumiger Ebene
durch die Besonderheiten eines Landes, die sich fiir groflere Rdume eher aus-
gleichen, verzerrt werden konnen.

Fiir weiterfiihrende Untersuchungen bietet es sich zuallererst an, die aktuellen
Kaufkraftparititen der Weltbank zu verwenden. Generell bedarf es fiir zuver-
lassigere Schitzungen des ungleichen Tauschs genauerer und passenderer
Daten. Wiinschenswert wiren ausgereifte absolute Terms of Trade fiir einen
langeren Zeitraum, die dann mit den Kaufkraftparititen verglichen werden
konnten.®'” So lieBe sich der monetidre Transfer genauer in einen Anteil von
Produktleistungen und von Produktionspotenzial aufteilen. Auf 6kologischer
Ebene verbesserte sich die Aussagekraft des Okologischen Transfers und
zugleich des 6kologischen FuBabdrucks durch einen Vergleich mit Stoffstrom-
bilanzen im weltweiten Umfang und {iber einen ldngeren Zeitraum. Mit Hilfe
der Erfassung weiterer Umweltaspekte wie des Wasserverbrauchs im Modell
des 6kologischen Fullabdrucks lieBe sich seine Genauigkeit erhdhen.

Um eine umfassende Bilanz weltwirtschaftlicher Beziehungen zu erstellen,
wiren zudem weitere Transfers zwischen Nationalstaaten zu betrachten: bei-
spielsweise der Schuldendienst und Zinszahlungen sowie internationale Inves-
titionen und Gewinnmitnahmen, auflerdem der ,Humantransfer® durch
Migration sowie die Riicksendungen der GastarbeiterInnen.

In einer sich jenseits nationalstaatlicher Grenzen fragmentierenden Welt konnte
die Verteilung innerhalb von Nationalstaaten oder zwischen transnationalen
Klassen und Akteuren untersucht werden: die leitende Frage wére letztlich,
welche Menschen in der Weltwirtschaft profitieren und verlieren, und inwie-
weit dies mit ihren Interessen und Handlungen zusammenhingt. Eine Analyse-
methode auf dieser Ebene wire die Untersuchung von Produktionsketten. Auf
diese Weise konnten fiir ausgewéhlte Waren alle zur Produktion und Verteilung

617 Sie werden aus Kaufkraftparititen fiir Exporte abgeleitet. Diese sind aufgrund der ge-
ringeren Warenmenge und -libereinstimmung zwischen den Léndern ungenauer als ge-
samtwirtschaftliche Kaufkraftparititen. Vgl. Abschnitt 5.1.2.
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notigen Arbeitsschritte und deren Umweltauswirkungen sowie die beteiligten
Akteure betrachtet werden.

Reslimee

Die vorliegende Arbeit fokussiert auf einen Ausschnitt weltwirtschaftlicher
Beziehungen und externer Faktoren eines kapitalistischen Entwicklungsansat-
zes von Liandern. Die Berechnung des ungleichen Tauschs von Arbeitsleistung
und Naturressourcen ermdglicht, die Ausbeutungs- und Abhéngigkeitsstruktu-
ren innerhalb der globalen Arbeitsteilung, die in der Weltsystemtheorie und
anderen dependenztheoretischen Ansdtzen eine zentrale Aussage darstellen,
quantitativ abzubilden. Die Umverteilung durch die ungleiche globale Arbeits-
teilung wird dabei als ein wesentlicher Mechanismus des kapitalistischen Welt-
systems bestétigt. Arme Lénder geben durch ungleichen Tausch einen
betrachtlichen Anteil ihrer menschlichen und natiirlichen Ressourcen an die
reichen Lénder ab, indem ihr Sozialprodukt auf dem Weltmarkt strukturell
geringer als das der reichen Lander bewertet wird. Dadurch werden die armen
Lander in ihren wirtschaftlichen Entwicklungsmoglichkeiten eingeschrinkt,
wihrend die reichen Lénder ihren Besitz und ihre Macht weiter ausbauen kon-
nen. Diese ungleiche Machtverteilung wird also ,,durch einen systematischen
ProzeB} produziert und reproduziert, in dem die Energien der Habenichtse stetig
eingesetzt werden, um die Macht, den Status und den Reichtum der Besitzen-
den zu erhalten und zu vermehren.*“¢'® Auf individueller Ebene kann dies am
einleitenden Beispiel von Aadil und Justus veranschaulicht werden. Aadil
arbeitet fiir Justus und die anderen Hotelgidste fiir einen Billiglohn, der ihm
kaum Spielraum zur Entfaltung oder Verbesserung seiner Lebensumstéinde
lasst. Justus hingegen ist mit seinen finanziellen Mitteln in der Lage, viele
Menschen wie Aadil fiir sich bzw. seinen privilegierten Lebensstil arbeiten zu
lassen. Dazu hat er die Wahl zwischen zahlreichen alternativen Lebensentwiir-
fen, ohne sich — anders als Aadil — um die Befriedigung seiner Grundbediirf-
nisse sorgen zu miissen. Auf diese Weise pflanzt sich die ungleiche
Entwicklung auf individueller Ebene fort.

618 Young 2002, S. 431.
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Wenngleich der ungleiche Tausch als Ausbeutungsprozess nur eine Form im
Geflecht vielfacher Unterdriickungsverhéltnisse darstellt,®'® beschreibt er eine
grundlegende und die Moglichkeiten der Menschen weit beeinflussende Logik
und Struktur. Der Profit bestimmt die Akkumulationsrate des Kapitals und die
Akkumulation bestimmt die Kaufkraft. Im scheinbar endlosen Verwertung-
swettbewerb wird die Profitmaximierung zum primdren Mafstab fiir die
Zuteilung der natiirlichen Ressourcen und menschlichen Arbeitskraft. Die Ver-
teilung des Arbeitsproduktes — und damit die soziale Gerechtigkeit — sowie das
Ausmal des Naturverbrauchs — und damit die 6kologische Verantwortlichkeit —
sind demgegeniiber nur untergeordnete Variablen. Die resultierende ungleiche
Verteilung bedeutet auch eine Ungleichheit in den Handlungsmdoglichkeiten der
Menschen und die Ubernutzung der Naturressourcen mindert ihren Gestal-
tungsspielraum. Eine gerechte(re) und dkologische(re) Verteilung scheint nur
durch ein neues wirtschaftliches Paradigma, das dem Sozialen untergeordnet
und an den Bediirfnissen der Menschen ausgerichtet ist, moglich.

619 vgl. Young 2002, S. 428-430.
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Anhang

A Daten fiir untersuchte Lander

Tabelle 14: Grundlegende Untersuchungsdaten aller beriicksichtigten Lander

Einkommenszone
_ Bevol- | Mischein- d q | MT in | OFin (Netto-)
Land/Region |kerung in| kommen in PWT) | (ICP) %des| ha/ |OTin ha/ 2003 | 1960
1.000 | M-$/Person BIP | Person| Person'
Asien-Pazifik 221.340 23.439 0,9 09 14 4,2 19/ a b
Australien 19.728 29.074 11 11 9 6,6 -112 a a
Japan 127.736 29.560 08 08 16 4,4 35 a b
Sidkorea 47.463 15.442 14 15 13 4,1 4.2 a c
Neuseeland 3.946 22.369 1,2 1,1 6 5,9 -12,3] a a
Nordkorea 22.466 767 181 - 14 0,2l ¢
China 1.286.975 3.296 42| 2,5 -14 1,6 0,2 c c
Osteuropa-
Zentralasien 411.261 6.232 3,2 -12 3,4 0,8/ b
GUS 290.062 5.868 45 33 -13 35 -1,3| b
Armenien 3.326 3.047 6,1 34 -19 1,1 04 c
Aserbaidschan 7.831 2.529 45 3,6 -16 1,7 -11 ¢
Weil3russland 10.322 7.677 78 3,6 -32 33 1,1 b
Estland 1.409 10.310 22 1,8 -13 6,5 34| b
Georgien 4.934 2.607 6,4 32 -17 0,8 0,1 ¢
Kasachstan 16.764 5.868 5,0 3,4 -12 4,0 02l b
Kirgistan 4.893 1.959| 10,8 41 -20 1,3 0,1 ¢
Lettland 2.349 8.225 25 21 -9 2,6 -38/ b
Litauen 3.593 8.597 24 2,1 -6 4,4 03 b
Moldawien 4.440 1.694 6,6/ 35 -32 1,3 0,1 c
Russland 144.526 7.599 41 3,3 -9 4,4 24| b
Tadschikistan 6.864 1.151 9,4 5,0 -28| 0,6 0,1 ¢
Turkmenistan 4776 5.087 35 4 3,5 0,1 b
Ukraine 48.055 3.966 6,6 4,3 -26 3,2 03 b
Usbekistan 25.982 2297 11,00 4,2 -15| 1,8 01 ¢
Osteuropa —
klein 71.118 7.160 19 2,1 -7 3,0 02 b
Ungarn 10.150 11.219 1,7, 1.8 -9 3,5 09 b
Polen 38.587 7.598 18/ 21 -4 33 00 b
Rumanien 22.380 4.565 26| 28 -14 24 02 b b
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Tab. 14-1I Einkommenszone
' Bevol- | Mischein- d d | MTin OFin (Netto-)
Land/ Region |kerung in| kommen in ew) | (cP) %des| ha/ |OTin ha/ 2003 | 1960
1.000 | M-$/Person BIP | Person| Person
Osteuropa-Zentralasien — Rest 2,1
Albanien 3.527 3.193 27 2,6 -9 14 05 ¢
Bosnien-
Herzegowina 3.989 2.622 2,0 2,4 -11 2,3 0,1 ¢
Bulgarien 7.588 5.808 34 3,0 -21 3,1 01 b
Kroatien 4522 8.491 1,7 1,7 -5 2,9 13 b
Tschechien 10.238 12.637 19 1,9 -14 4,9 -05 a
Mazedonien 2.063 3.996 25 28 -14 2,3 06/ b
Serbien-
Montenegro 8.104 2.797 1,3 2,6 1 2,3 0,6/ c
Slowakei 5.402 8.808 19 22 -14 3,2 15 b
Slowenien 1.936 18.027 15 14 -5 3,4 10 a
Mongolei 2.712 1.057 3,5 3,7 -8 3,1 0,1 ¢
Lateinamerika 537.863 5.488 2,3 2,2 -5 2,0 -06) b b
Argentinien 38.741 7.403 3,4 2,6 -6 23 25 b a
Belize 266 5.302 22 1,9 -16 2,8 11 b
Bolivien 8.586 2.079 35 37 -6 13 02| ¢ b
Brasilien 182.033 5.290 28 25 -4 2,1 -05 b b
Chile 15.665 8.973 28 23 -8 2,3 1,7 b b
Kolumbien 41.662 4.179 34, 27 -9 13 03| b b
Costa Rica 3.896 6.692 20 1,8 -9 2,0 0,7 b b
Kuba 11.269 4.873 2,4 -2 1,5 02 b
Domin. Rep. 8.716 4.815 3,0 2,6 -18 1,6 04 b b
Ecuador 13.710 3.293 23 25 -6 1,5 -09 ¢ c
El Salvador 6.470 3.679 22 22 -8 1,4 05 b b
Guatemala 13.909 2.916 23 22 -8 13 03 ¢ b
Haiti 7.528 1.282 42| 3,6 -14 0,6 02 c
Honduras 6.670 1.712 2,4 2,8 -30 1,3 03 ¢ c
Jamaica 2.696 3.812 15 21 -2 1,7 0,7 b b
Mexiko 104.337 7.303 14| 16 -3 2,6 -0,3| b b
Nicaragua 5.129 2.188 4.4 3,0 -20 1,2 -0,1 ¢ b
Panama 2.961 6.668 21 1,7 -17 1,9 09 b b
Paraguay 6.037 2.935 49| 3,6 -13 1,6 05| ¢ b
Peru 28.410 3.387 2,2 24 -2 0,9 -1,0 [ b
Trinidad u. Tob. 1.104 14.606 21 1,5 -17 31 52 a b
Uruguay 3.413 6.357 29 22 -4 1,9 23 b a
Venezuela 24.655 5.194 2,0 2,3 -5 2,2 22 b a
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Tab. 14-11l Einkommenszone
' Bevol- | Mischein- d d | MTin OFin (Netto-)
Land/ Region |kerung in| kommen in ew) | (cP) %des| ha/ |OTin ha/ 2003 | 1960
1.000 | M-$/Person BIP | Person| Person
Nordafrika-
Nahost 340.923 4.148 26| 21 -9 1,8 -0,1 b b
Algerien 32.819 3.999 30 25 -17 1,6 -18 b b
Agypten 74.719 3.092 47 35 -10 1,4 03 ¢ c
Iran 68.279 4563 38 41 -10 24 -08/ b b
Israel 6.117 20.383 12| 1.2 6 4.6 29 a a
Jordanien 5.460 3.075 24 1,9 -6 1,8 08 ¢ b
Libanon 3.728 6.021 14| 1,7 3 2,9 15 b
Marokko 31.689 2.878 3,2 1,9 -14 0,9 0,5 ¢ c
Syrien 17.586 1.683 1,9 2,9 -1 1,7 1,1 ¢ c
Tunesien 9.925 5.284 32 22 -22 1,5 04 b b
Tlrkei 71.252 4.628 18 1,9 0 2,1 06/ b b
Jemen 19.350 886 20/ 36 14 0,8 06| ¢
Arabische
Olstaaten 28.962 14.293 15 1.8 11 55 -6,9 a
Kuwait 2.183 23.083 14| 1,9 6 7,3 -145 a
Saudi-Arabien 24.294 11.613 1,71 1,9 1 4,6 6,2 b
VA Emirate 2.485 32.764 1,00 1,2 57 11,9 a
Nordamerika 324.253 36.444 1,0 1,0 6 94 0,8/ a a
Kanada 31.636 28.401 11 1.2 2 7,6 72 a a
USA 292.617 37.313 100 1,0 6 9,6 16| a a
Sudasien 1.413.772 1.774 5,6 3,2 -7 0,7 0,1 ¢ G]
Afghanistan 28.717 390 4,1 3,7 -4 0,1 0,00 ¢
Bangladesch 138.448 1.383 5,7 2,6 -7 0,5 0,1 ¢
Indien 1.049.700 1.887 57 32 -6 0,8 01 ¢ c
Nepal 26.470 879 69 36 -7 0,7 01 ¢ c
Pakistan 150.695 1.617 48/ 3,3 -9 0,6 01 ¢ c
Sri Lanka 19.742 2.929 54 3,1 -16 1,0 03 ¢ c
Slidostasien 531.921 2.794 41| 2,7 -20 1,1 02 ¢ c
Kambodscha 32.207 373 47 3.3 -25 0,7 0,0 c
Indonesien 234.893 2.557 4.8 2,6 -13 1,1 -03] ¢ c
Laos 5.922 924 45 4,0 -8 0,9 0,0 c
Malaysia 23.093 8.905 3,0 24 -25 2,2 -18 b b
Papua-Neuguing 5.296 2.745 6,0 2,7 -29 2,4 -0,3] ¢
Philippinen 84.620 2.404 4.4 2,7 -28 1,1 04 c b
Thailand 64.265 4.937 35 2,7 -21 14 01 b c
Vietnam 81.625 1561 56/ 36 -31 0,9 02| ¢
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Tab. 14-IvV Einkommenszone
_ Bevél- | Mischein- d d | MTin OFin (Netto-)
Land/ Region |kerungin| kommen in Pw) | (cP) %des| ha/ |OTinhal/| 2003 | 1960
1.000 | M-$/Person BIP | Person| Person'

Subsahara-Afriki 688.461 1.224 30 24 -8 1,0 01 ¢ c
Benin 7.041 936 28/ 2,6 1 0,8 0,1 ¢ c
Botswana 1.573 6.620 1,8 2,3 -6 1,6 01 b

Burkina Faso 13.228 762 4.4 2,9 -6 1,0 0,1 ¢ c
Burundi 6.096 440 8,4 38 -10 0,7 0,1 ¢ c
Kamerun 15.746 1.878 3,3 2,3 -8 0,8 -0,3| ¢ c
Zentralafrik. Rep| 3.684 641 2,9 2,1 -4 0,9 -04| ¢

Tschad 9.253 649 40 36 -5 1,0 0,0 c c
DR Kongo 56.625 273 45 23 -12 0,6 0,0 c

Rep. Kongo 2.954 1.441 1,4 2,8 29 0,6 38 ¢ c
Eisenbahnkiiste 16.962 1.713 31 2,0 -11 0,8 -05 ¢ c
Eritrea 4.362 361 36| 49 -12 0,7 0,2 c

Athiopien 66.558 402 70 4,1 -14 0,8 0,1 ¢ c
Gabun 1.322 6.673 2,1 27 -14 1,4 97 b b
Gambia 1.501 623 41 4,1 -23 1,4 04 c c
Ghana 20.468 1.041 46| 29 -20 1,0 01 ¢ b
Guinea 9.030 1.731 76 24 -17 0,9 01 ¢ b
Guinea-Bissau 1.361 407 3,6 2,8 -4 0,7 -0,1 ¢ c
Kenia 31.639 874 28 28 -4 0,8 01 ¢ c
Lesotho 1.862 1.486 41 2.2 -16 0,8 03 ¢ c
Liberia 3.317 250 2,7 2,3 -264 0,7 01 ¢

Madagaskar 16.980 577 2,6 2,4 -5 0,7 0,00 ¢ c
Malawi 11.651 568 6,00 31 -19 0,6 0,1 c c
Mali 11.626 814 32 23 -3 0,8 0,0 c c
Mauretanien 2.913 1.028 4.6 3,3 -42 1,3 0,1 ¢

Mauritius 1.210 11.197 38 2,0 -21) 1,9 09 b b
Mosambik 18.568 983 6,4 2,4 -16 0,6 0,00 ¢ c
Namibia 1.927 3.649 24 1,8 -6 1,1 -31 b

Niger 11.059 549 41 2,6 -6 1,1 0,2 c c
Nigeria 133.882 894 26| 31 -9 1,2 02| ¢ c
Ruanda 7.810 747 5,9 3,3 -6 0,7 0,1 ¢ c
Senegal 10.580 1.278 32 22 -8 1,2 03 ¢ b
Sierra Leone 5.733 409 3,3 2,7 -15 0,7 0,2 ¢

Somalia 8.025 461 3.8 -3 0,4 0,0 c

Sldafrika 42.769 6.763 25 2,0 -6 2,3 04| b b
Sudan 38.114 851 28 29 -1 1,0 0,0 ¢

Swasiland 1.161 5.581 6,1 24 -13 1,1 05 b

Tansania 35.922 636 35 2,9 -4 0,7 0,1 ¢ c
Togo 5.429 581 2,7 2,4 -1 0,9 -0,1| ¢ c
Uganda 25.633 718 4,71 3,3 -7 1,1 01 c c
Sambia 10.307 741 25 26 0 0,6 02| ¢ b
Simbabwe 12,577 1.586 4,0 -9 0,9 0,0 ¢ b
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Tab. 14-V Einkommenszone
_ Bevél- | Mischein- d g | MTin OFin (Netto-)
Land/Region |kerung in| kommen in W) | (cP) %des| ha/ |OTinha/| 2003 | 1960
1.000 | M-$/Person BIP | Person| Person'

\Westeuropa 395.137 27.373 0,9 1,0 12 5,1 13| a a
Osterreich 8.150 30.584 0,9 1,0 11 4,9 13 a a
Belgien-

Luxemburg 10.832 29.575 09 1,0 24 5,6 3,7 a a
Zypern 772 20.363 14| 1,2 19 5,7 43 a
Danemark 5.397 34.682 0,8 08 15| 58 3,1 a a
Finnland 5.220 27.790 0,8/ 09 26 7,6 -3,3| a a
Frankreich 60.008 28.734 0,9 0,9 8 5,6 14/ a a
Deutschland 82.583 28.329 0,9 1,0 14 4.5 18 a
Griechenland 11.075 16.338 1,1 1,3 7 5,0 28 a b
Irland 4.007 34.376 0,7, 09 22 5,0 -19 a b
Italien 57.961 25.007 100 1,0 10 4,2 26| a a
Malta 400 16.366 1,77 1,5 -9 3,8 3,7 a
Niederlande 16.148 30.775 0,8 1,0 28 4.4 12 a a
Norwegen 4575 41.600 0,7 0,9 14 5,8 37,1 a a
Portugal 10.386 16.559 13 1,2 -3 4,2 32 a b
Spanien 42.144 21.717 11 1,2 5 54 30 a b
Schweden 8.970 30.689 0,8 08 16 6,1 22 a a
Schweiz 7.226 37.977 0,7/ 0,7 27 51 1,70 a a
GroRbritannien 59.282 29.279 0,9 0,9 8 5,6 12| a a
Welt 6.180.869 7.152 15 1.2 0 2,2 0,1 b b

Eingeteilt nach Regionen. Werte fir 2003 auf Basis von 146 Landern. Zoneneintei-
lung: a — hohe Einkommen, b — mittlere Einkommen, ¢ — niedrige Einkommen. An-
merkungen: i — 6kologischer Transfer fur 2002; ii — Pakistans Daten gelten auch vor
1971 nur fur Westpakistan; iii — Athiopiens Daten gelten auch vor 1992 nur fiir
Athiopien ohne Eritrea.

Quelle: Heston/Summers/Aten 2006, GFN 2005 b/2006, IMF 2004/2005 und eigene
Berechnungen auf deren Basis.

B Erganzungen zur Bestimmung von Kaufkraftparitaten

Nationale Einkommensbilanzen konnen von der Nachfrageseite als Summe des
Endverbrauchs von Waren, von der Einkommensseite als Summe aller Léhne
und Profite und von der Produktionsseite als Summe aller Wertzuwéchse der
verschiedenen Sektoren erhoben werden. Im Grunde sollten alle Methoden den

gleichen Wert ergeben.5%0

Beim International Comparison Project wird das Kaufkrafteinkommen von der
Nachfrageseite bestimmt. Diese Methode ist einfacher, da weniger Preise erho-

620 vgl. Maddison 2007 a, S. 295.
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ben werden miissen.%?! Die Erhebung von der Produktionsseite wird beim
International Comparison of Output and Productivity (ICOP) favorisiert.
Soweit es die Daten zulassen In- und Output zu unterscheiden, werden hierbei
alle Wertschopfungsanteile der beriicksichtigten Sektoren gezéhlt. Da sich in
den beiden Ansidtzen die eingehenden Daten unterscheiden — im groben Ver-
braucher- gegeniiber GroBhandelspreisen —, fallen die Ergebnisse unterschied-
lich aus.

Fiir die beste Vergleichbarkeit zwischen den Léndern wird beim ICP zur
Bestimmung der Kaufkraftparititen ein multilaterales Verfahren angewandt.
Bis zur letzten ICP-Runde 2005 fand das Geary-Khamis-Verfahren Anwen-
dung. Es ist, wie andere ICP-Verfahren, invariant gegeniiber dem Bezugsland,
d. h. die Kaufkraftparititen dndern sich nicht, wenn das Bezugsland wechselt.
Ferner ist es auch transitiv, d. h. direkte Vergleiche zwischen zwei Landern
haben dasselbe Ergebnis wie indirekte tiber dritte Lédnder. Demgegeniiber ist
beim ICOP der Vergleich zwischen den Lindern aufgrund mangelnder einheit-
licher Daten noch bilateral — jeweils mit den USA als Vergleichsland. Dieses
Verfahren ist nicht invariant: wenn Lénder {iber ein gemeinsames Bezugsland
verglichen werden, kdnnen gegeniiber einem direkten Vergleich Abweichungen

auftreten.%?2

C Ungleiche Preise fiir Industrie- und Exportgiiter®??

Datenauswertung zum Unterschied zwischen verarbeitendem Sektor
bzw. Exportsektor und gesamter Volkswirtschaft

Die Aufschliisselung der Kaufkraftparitit in 31 Unterkategorien (Sektoren) in
der Penn World Table fiir 1996 zeigt Unterschiede in den Preisniveaus der ein-
zelnen Kategorien. Am geringsten ist die Abweichung von der mittleren Kauf-
kraftparitdt in Japan, Nordamerika und Westeuropa, am groften in Afrika und
den Transformationsldndern der Gemeinschaft unabhéngiger Staaten. Aller-
dings ist die Streuung der Preisniveaus nicht einheitlich und eine klare Zuwei-
sung zu handelbaren und nicht handelbaren Giitern erscheint kaum méglich.524

621 vgl. Feenstra et al. 2007, S. 2.
622 vgl. van Ark 1993.
623 zu Abschnitt 3.4.2b-d
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Explizite Kaufkraftparititen fiir den Industrie- und fiir den Exportsektor sind
bisher selten. Fiir OECD-Linder®® und wenige Linder der Semiperipherie gibt
es Daten iiber Stundenlohn, Arbeitsproduktivitidt und Lohnstiickkosten fiir den
verarbeitenden Sektor und die gesamte Okonomie. AuBerdem wurden fiir aus-
gewihlte Lander Preisquotienten fiir Industriegiiter nach der Wertschopfung in
der Produktion, sogenannte ,,Unit Value Ratios*, bestimmt, die Industrie-Kauf-
kraftparititen entsprechen. Das Groningen Growth and Development Centre
(GGDC) arbeitet seit den achtziger Jahren an solchen ,,International Compari-
sons of Output and Productivity (ICOP)*“.%2¢ Ferner sind im Rahmen eines
alternativen Ansatzes fiir die internationale Kaufkraftparititenschitzung von
der Produktionsseite explizit Import- und Export-Kauftkraftparititen fiir das
Jahr 1996 ermittelt worden. %’

C.1 Preisquotienten und Lohnstiickkosten fiir Industrie und
Gesamtwirtschaft im Vergleich

Im folgenden werden Gréfen und Messwerte des ICOP vorgestellt. Um sie mit

der von der Kaufkraftparitit abgeleiteten Wechselkursverzerrung d vergleichen

zu konnen, werden sie in spezielle Wechselkursverzerrungen umgeformt.

Der ,Preisquotient® UVR (Unit Value Ratio) setzt die Preise der Produktion fiir
eine Ware i nach ihren Mengen zwischen zwei Lindern 4 und B ins Verhiltnis:

UVR = Preis; , - Menge, ,

1 628
Preis, ,- Menge, ,° mit B als Bezugsland.

Der Preisquotient entspricht im Prinzip der Kaufkraftparitét fiir die verarbei-
tende Industrie (PPPp.q). Zur Erhebung sollen im Gegensatz zum ICP der Welt-
bank nicht die Ausgaben- sondern die Produktionswerte herangezogen werden.
Allerdings stehen letztere seltener zur Verfiigung, weshalb teilweise wiederum
auf die Ausgabenwerte zuriickgegriffen wird. Die entsprechende Wechselkurs-

NER NER

PPP,, UVR

verzerrung fiir den Industriesektor ist: ;4 = (mit nominalem

624 Penn World Table 2005, IIla/b. Selbst Regierungs- und Verwaltungsausgaben konnen
auch ein Kostenfaktor fiir Exporte sein.

625 Oranization for Economic Cooperation and Development (Organisation fiir wirt-
schaftliche Zusammenarbeit und Entwicklung).

626 vgl. van Ark 1993, S. 376.

627 vgl. Feenstra et al. 2007; Abschnitte 3.4.2 und 5.1.2.

628 van Ark 1995, S. 72.
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Wechselkurs NER).

Die Lohnstiickkosten ULC (Unit Labor Cost) ergeben sich als Quotient von
Lohn und Arbeitsproduktivitit eines Sektors oder der Gesamtwirtschaft:

_ Lohnkosten pro Stunde ,,
Produktion pro Stunde

ULC

Die Lohnkosten werden nach dem nominalen, die Produktion nach dem Kauf-
kraftwert oder der Produktionsmenge angegeben. Die Lohnstiickkosten eines
Landes A werden iiblicherweise im Verhéltnis zu einem Bezugsland B ermit-
telt. Dann entsprechen sie dem Kehrwert der Wechselkursverzerrung, jeweils
fiir den betrachteten Wirtschaftssektor. Die nur auf die Lohnstiickkosten bezo-
ULC,

ULC, "

gene Wechselkursverzerrung ist also: d ;¢ 4 =

Der Unterschied zwischen den beiden Groflen ist, dass in die UVR mit den
Preisen der produzierten Giiter nicht nur die Lohnkosten sondern alle Faktor-
kosten eingehen.

Die Wechselkursverzerrung d fiir die gesamte Wirtschaft (BIP), wo der multila-
terale Bezug bereits in der Kaufkraftparitdt PPP%° und dem nominalen Wech-

NER
PPP,, "

selkurs NER enthalten ist, lautet:8! d = dyp =

Die industriellen Kaufkraftparititen (UVR / PPP}.,) unterscheiden sich deutlich
von den gesamtwirtschaftlichen (PPPgp) (Tabelle 15). Dabei haben die resul-
tierenden Wechselkursverzerrungen d;,» mit dem Bezugsland USA die gleiche
Tendenz wie dpp nach der Penn World Table. Es ist zu beachten, dass den
industriellen und den gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftparititen unterschiedli-
che Berechnungsmethoden zugrunde liegen. PPP;, wurde in bilateralen Ver-
gleichen fiir ein einziges Jahr ermittelt, PPPyp, im multilateralen Vergleich in
einer langen Zeitreihe, wobei auch Interpolationen vorgenommen wurden.
Somit ist auch die Datengrundlage nicht identisch. Die gesamtwirtschaftlichen
Kaufkraftparitdten konnen als zuverldssiger angesehen werden, da die Berech-

629 van Ark/Stuivenwold/Ypma 2005, S. 4.
630 PPP.':PPPBJP.
631 vgl. Abschnitt 3.3.
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nung und Datenerhebung in zahlreichen Runden des ICP schon erprobt sind.®*
AuBerdem konnen bei den industriellen Kaufkraftparititen nicht alle Sektoren
beriicksichtigt werden.®33

Im Vergleich industrieller mit Dienstleistungs-Kaufkraftparititen fiir OECD-
Linder zeigt sich eine groBere Ubereinstimmung zwischen den beiden Sekto-
ren. Die osteuropdischen Lander sind nach den Produktionspreisen in beiden
Sektoren deutlich giinstiger als die westeuropéischen, wobei die Unterschiede
im Dienstleistungssektor groBer sind.®*

Tabelle 15: Industrielle vs. gesamtwirtschaftliche Wechselkursverzerrungen

Jahr dina (UVR) | depr (PPP) Anmerkungen

USA alle 1,0 1,0

. 1,2 offizieller Wechselkurs
China 1987 1,8 3.8 Marktwechselkurs
Kanada 1,0 1,1
Japan 0,9 0,7
Sidkorea 1997 1,1 1,3
Taiwan 1,2 -
Indonesien 1,6 3,8
Indien 2002 1,7 6,0 dine bezogen auf Deutschland
Sudafrika 1993 0,9 2,0
Tansania 1989 1,2 2,5 kaum industrielle Exporte
Sambia 1990 1,0 2,0

Industrielle Wechselkursverzerrungen (ding) Nnach UVR, gesamtwirtschaftlichen (dgp)
nach PPP.

Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Erumban 2007, Inklaar/Wu/van Ark
2003, Stuivenwold/Timmer 2003, Szirmai/Prins/Schulte 2002,
Szirmai/Yamfwa,/Lwamba 2002, van Ark/Timmer/Inklaar 2002, van Dijk 2002, Wu
2001; Heston/Summers/Aten 2006.

Die Lohnstiickkosten ULC fiir die Gesamtwirtschaft weichen hingegen in dhn-
lichem MaBe vom Bezugsland USA ab wie die Kaufkraftparititen PPP. Fiir
einige Lander wurden zugleich Lohnstiickkosten fiir den Industriesektor und
die gesamte Wirtschaft veroffentlicht. Da beiden die gleiche Methode zugrunde
liegt, kann der Unterschied als Anhaltspunkt fiir die Kaufkraftparititen und als
Test fiir den Balassa-Samuelson-Effekt dienen. Insgesamt weichen fiir die

632 Trotzdem treten auch bei den Kaufkraftparitdten groe Abweichungen auf, wie die ICP-
2005-Runde zeigt; vgl. Abschnitt 4.2.

633 vgl. Timmer/Ypma/van Ark 2007, S. 36.

634 vgl. Timmer/Ypma/van Ark 2007, S. 29-31.
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untersuchten Lénder die Lohnstiickkosten in der Industrie weniger vom
Bezugsland USA ab als in der gesamten Wirtschaft. Sie bestitigen aber den
Trend der Kaukraftparititen, insofern die Lohnstiickkosten der Entwicklungs-
lander auch in der Industrie noch deutlich unter denen der Industrieldnder lie-
gen. Tabelle 16 zeigt die ungefiahren Wechselkursverzerrungen dyc des
Industriesektors und der Gesamtwirtschaft fiir neun Lénder, die aus den Lohn-
stiickkosten im Verhiltnis zu den USA abgeleitet wurden.®3® Zum Vergleich ist
wiederum d nach der Kaufkraftparitit aufgelistet. Die Unterschiede zwischen
der Wechselkursverzerrung nach Lohnstiickkosten und nach der Kaufkraftpari-
tit sind recht gering. Die Unterschiede zwischen Industriesektor und Gesamt-
wirtschaft sind ebenfalls gering, so dass der Balassa-Samuelson-Effekt®3¢ nicht
bestitigt wird. Die Abweichung der Wechselkurse kann zu geringem Anteil auf
die Unterschiede der Lohnstiickkosten zwischen Dienstleistungs- und Indus-
triesektor zuriickgefiihrt werden, die hier stellvertretend fiir nichthandelbare
und handelbare Produkte stehen.®’

Tabelle 16: Wechselkursverzerrungen nach Lohnstiickkosten und nach
Kaufkraftparitat

1980 1985 1990 1995 2000
dULC dBIP dULC dBIP dULC dBIP dULC dBIP dULC dBIP
PP PP PP PP PP
Ind | BIP P Ind |BIP P Ind |BIP p Ind | BIP P Ind |BIP P
Ungarn,
Tschechien, 1,4(2,0(20(1,6]22]22
Slowakei,
Polen
Japan o,7(o8(10}/0,7|10}J1,1/(0,6(0,7/0,7]0,60,5]0,5]0,8|0,7]0,6
Sidkorea 1,2(11,3|15(1,411,712,0(1,011,2(1,4]0,8(1,0|1,2|1,7]|1,5(1,4
Taiwan 2,9 2,9 1,8 1,6 1,7
Indonesien 24129 3,314,0 3,9(/3,3 3,5(6,7 5,6
Mexiko 1,111,111,411,712,212,0]11,5]12,5(1,8|2,012,6]2,0(1,2(2,4(1,4

Industrielle und gesamtwirtschaftliche Wechselkursverzerrungen nach den Lohn-
stickkosten (du.c), und gesamtwirtschaftliche nach Kaufkraftparitat (dse).

Quelle: Eigene Berechnungen auf Grundlage von van Ark/Stuivenwold/Ypma 2005,
Stuivenwold/Timmer 2003; Heston/Summers/Aten 2006.

635 Die Lohnstiickkosten sind aus Grafiken in van Ark/ Stuivenwold/ Ypma 2005 und Stui-
venwold/Timmer 2003 abgelesen.

636 vgl. Abschnitt 3.4.1; Krugman/Obstfeld 2004, S. 527-528.

637 wenngleich diese Gleichsetzung fragwiirdig ist, wie in Abschnitt 3.4.2 bereits dargelegt.
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Ein weiterer aufschlussreicher Aspekt ist, dass die Lohnstiickkosten bei allen
untersuchten Landern iiber den gesamten Zeitraum sehr stark vom Wechselkurs
abhingen. Beispielhaft wird dieser Umstand an Siidkorea in Abbildung 100
verdeutlicht. Wahrend die relative Arbeitsproduktivitit in der Industrie fort-
wahrend zunimmt, wird die ansteigende Tendenz der relativen Lohnkosten
durch Wechselkursschwankungen iiberkompensiert, was letztendlich die Lohn-
stiickkosten signifikant beeintrachtigt. Besonders augenfillig ist dies mit der
Abwertung der koreanischen Wihrung infolge der Asienkrise 1997.93% Binnen
zwel Jahren halbiert sich der Aulenwert des Won beinahe, die Lohnstiickkos-
ten fallen um etwa ein Drittel. Der inldndische Kaufkraftwert des Won hat sich
in dieser Zeit kaum geéndert, weshalb auch die Wechselkursverzerrung d von
knapp 1,2 in 1996 bis auf gut 1,8 in 1998 stieg.®3® Mit derselben Menge inter-
nationaler Dollars konnten nun 50 % mehr Waren in der Gesamtwirtschaft
sowie 100 % mehr Arbeit in der Industrie in Siidkorea erworben werden. Fiir
die Gesamtwirtschaft ist der Verlauf der Lohnstiickkosten sehr éhnlich. Thre
vom Wechselkurs beeinflusste Entwicklung bekréftigt die Annahme, dass auch
die Exportpreise von dem Verhiltnis des nominalen zum realen Wechselkurs
abhingen.

Wihrend die industriellen Kaufkraftparititen tendenziell den Unterschied zwi-
schen Dienstleistungen und Industrie bestétigen, ist der Unterschied bei den
Lohnstiickkosten nur gering. Die Datengrundlage ist fiir beide GroBen gering,
fiir letztere aber zeitlich umfassender. Die Daten bestétigen nicht eine Produkti-
vititsdifferenz der Arbeit zwischen den Sektoren, wie sie die neoklassische
Annahme vermutet, als Ursache fiir die Abweichung der Kaufkraftparitit.
Denn die Lohnstiickkosten sind auch in der verarbeitenden Industrie in den
peripheren Léndern niedriger: ,,Wie bereits in fritheren ICOP-Untersuchungen
angedeutet, ist der Gebrauch der nominalen Wechselkurse nicht gewédhrleistet
und wiirde zu einer Unterschitzung der Produktivitét [des Faktors Arbeit; Anm.
d. A.] in den weniger entwickelten Landern fiihren.“®4* Folglich konnte die Pro-
duktivitit der anderen Faktoren wie etwa Kapital(giiter), die ebenfalls in den
(Export-)Preis eingehen, ungiinstiger ausfallen.

638 vgl. van Ark/Stuivenwold/Ypma 2005, S. 11.
639 Heston/Summers/Aten 2006.
640 Stuivenwold, Timmer 2003, S. 27, eigene Ubersetzung.
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Abbildung 100: Stellung der Industrie in Slidkorea

Im Verhaltnis zu den USA (USA(1980) = 100 %).

Quelle: van Ark/Stuivenwold/Ypma 2005, S. 9.

C.2 (Preis-) Unterschiede fiir ,handelbare und nicht handelbare* Giiter

Relative Preisunterschiede zwischen handelbaren und nicht handelbaren
Giitern wurden bereits im weiteren Rahmen des ICP untersucht. Heston et. al.
ordnen fiir die Benchmark-Runde von 1985 aus den 139 Basiskategorien alle
Dienstleistungen und Baugewerbe den nichthandelbaren, den Rest den handel-
baren Giitern zu.**' Diese grobe Unterscheidung entspricht nicht unbedingt den
wirklich gehandelten Giitern.**? Fiir 64 Lander mit hohem, mittlerem und nied-
rigem BIP werden die Preisdhnlichkeit in beiden Kategorien, die Varianz der
Preisverhiltnisse und die Verbindung dieser zum realen BIP bestimmt. Zwi-
schen Lindern mit &hnlichem Einkommen ist die Preisdhnlichkeit tendenziell
hoéher, und bei handelbaren Giitern ist sie insgesamt auch etwas hoher.** Die

641 vgl. Heston et al. 1995, S. 4.

642 AuBlerdem fallen, durch die Betrachtung der Endverbraucherpreise im ICP, Dientleis-
tungen, die als Zwischenprodukte im Exportsektor anfallen, statistisch den handelbaren
Endprodukten zu. Vgl. Heston et al. 1995, S. 20.

643 vgl. Heston et al. 1995, S. 9-11.
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Varianz der Preisverhiltnisse zeigt das gleiche Ergebnis: in allen ICP-Studien —
1975, 1980 und 1985 — ist die Varianz fiir handelbare Giiter geringer, nimmt
aber zeitlich zu, was an der Aufnahme neuer, drmerer Linder in die jiingeren
Studien liegen konnte.*** Lander mit niedrigerem Einkommen haben eine gro-
Bere Abweichung des Preisniveaus, was bereits in fritheren Untersuchungen
ermittelt wurde und eine Grundlage der Quantifizierungsmethode iiber PPP
ist.%4 Letztendlich liegen handelbare Giiter preislich niher beieinander als
nicht handelbare, und fiir reichere Lander ndher als fiir arme. Es scheint also
angleichende Tendenzen durch internationalen Handel zu geben. Es bleiben
allerdings auch fiir als handelbar definierte Waren Preisunterschiede, die kaum
geringer sind als fiir als nicht handelbar definierte.

Auch die absoluten Terms of Trade — bzw. Export-PPP — dhneln insbesondere
auf zonaler Ebene ihren gesamtwirtschaftlichen Preisverhéltnissen, also der
Kaufkraftparitiat (PPPgp). Dieser Vergleich wird ausfiihrlich in den Abschnitten
5.1.2, 6.1, 7.2 und 8.2 durchgefiihrt.

Die vorgestellten empirischen Ergebnisse konnen also die landlaufige
Annahme zur Abweichung der Kaufkraftparitidten und das Gesetz des Einheits-
preises auf dem Weltmarkt nicht bestéitigen. Zum einen gibt es keinen ,ausrei-
chenden® Unterschied zwischen Binnen- und Exportsektor, wie ihn die
Balassa-Samuelson-Theorie vorschldgt, um die Abweichung zu erkldren. Zum
anderen zeigen Vergleiche nur der Exportpreise, dass diese eben nicht interna-
tional einheitlich sind, sondern sich vielmehr an der Abweichung von der
gesamtwirtschaftlichen Kaufkraftparitét orientieren.

D Ergénzungen zur quantitativen Untersuchung

D.1 Berechnung von ékologischem Import und Export

Die Berechnung des 6kologischen Transfers aus dem 6kologischen FuBabdruck
der Importe bzw. Exporte wird in Abschnitt 4 dargestellt. Hier wird die Berech-
nung letzteres aus den vom Global Footprint Network (GFN) zur Verfiigung
gestellten Daten erklért.

644 vgl. Heston et al. 1995, S. 17.
645 vgl. Kravis/Heston/Summers 1982.
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Fiir insgesamt 150 Lander und die Welt®* fiir die Jahrginge von 1961 bis 2002
liegen vor:%4

— 0Okologischer FuBBabdruck des (Natur-)Verbrauchs eines Landes

— 0Okologischer FuBabdruck der Importe und Exporte ohne fossile Brennstoffe
in Hektar pro Person

— Importe und Exporte von Kohle®®, Erd61®* und Erdgas®’ in Tonnen

— nationale Kohlenstoffintensitidten (Umrechnungsfaktor von Energie- in Koh-
lenstoffgehalt).

Die Ermittlung des 6kologischen Fullabdrucks der — verbrauchten oder gehan-
delten — Waren wurde in Abschnitt 3.5 skizziert. Die genaue Umrechnung ist
der Academic Edition 2005 des Global Footprint Network (GFN 2005 a) zu
entnehmen. Ziel der Organisation ist die Berechnung des konsumtiven 6kologi-
schen FuBlabdrucks, die Im- und Exporte fallen bei der Berechnung mit an. Der
Energie-FuBBabdruck wird nicht iiber Energieproduktion und -handel ermittelt,
sondern iiber den CO,-Aussto. Daher wird fiir fossile Brennstoffe diese
Umrechnung nicht vorgenommen und muss ergdnzend durchgefiihrt werden,
um die 6kologische Handelsbilanz zu erweitern.®’! Dafiir werden soweit mog-
lich Umrechnungsfaktoren von GFN 2005 a benutzt. Es fehlt der Energiegehalt
der Energietriiger, der fiir Kohle und Ol von WWF/Redefining Progress 2000
{ibernommen wird und fiir Erdgas ergiéinzt.®?> Der 6kologische FuBabdruck OF
ergibt sich aus den Masseeinheiten der Energietréger:

_ Masse:Kohlenstoffgehalt- Energiegehalt
Kohlenstoffabsorptiony,,,

OF

Aquivalenzfaktor Korrekturfaktor

jéhrliche Kohlenstoffabsorption von Waldfldchen im Weltdurchschnitt: 1 t/ha,
Aquivalenzfaktor fiir Waldflichen: 1,38.

646 Die ,Welt* umfasst die jeweils in einem Jahrgang beriicksichtigten Lénder.

647 GFN 2005 b.

648 SI (System International) 1-32: Stein- und Braunkohle sowie andere kohleartige Fest-
brennstoffe.

649 SI 1-33: Rohol sowie daraus weiterverarbeitete Brennstoffe.

650 SI 1-34: gasformige und verfliissigte Erdgase.

651 Der Handel mit Energie macht einen groflen Anteil des 6kologischen Handels aus.

652 Der Energiegehalt von Erdgas und verfliissigtem Gas wird auf 45 MJ/kg festgesetzt,
was im oberen Drittel der unterschiedlichen Qualitdten liegt. Auch Kohle und Ol sind
relativ hoch eingestuft.
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Laut GFN 2005 a werden rund 7 Gt des ausgestoBenen CO, von Ozeanen
absorbiert. Das waren 1960 noch fast 70 %, im Jahr 2003 nur noch 27 % des
vom Menschen ausgestoBenen CO,. So bleiben 1960 gut 30 %, 2003 73 % fiir
Waldflachen, der Korrekturfaktor wéchst also durch den steigenden Kohlendi-
oxidausstofl im Untersuchungszeitraum von 0,31 auf 0,73.

Kohlenstoffgehalt (Masse C pro Energieeinheit) und Energiegehalt (pro Masse

Energietrager):
Kohlenstoffgehalt [t /Gj] | Energiegehalt [Gj/t]
Kohle 0,0258 30
Ol 0,0200 45
Erdgas 0,0200 45

Ohne Korrekturfaktor ergeben sich als Umrechnungsfaktoren von Masse des
Energietragers in Flachenverbrauch:

Umrechnungsfaktor [ha/t]
Kohle 1,07
ol 1,24
Erdgas 0,95

Um den Wert pro Person zu erhalten, wird noch durch die Bevolkerungszahl
geteilt. Wihrend die Pro-Kopf-Werte von GFN 2005 b mit Bevolkerungszahlen
von der FAO berechnet werden, werden in den anderen eigenen Berechnungen
die Zahlen der Penn World Table 6.2 verwendet. Dies ergibt einen kleinen sys-
tematischen Unterschied, der aber im Ergebnis unerheblich ist.

Der FuBabdruck der Exporte wurde in GFN 2005 b zum Teil mit nationalen
Kohlenstoffintensitidten berechnet. Zum internationalen Vergleich sollten die
Werte aber einheitlich iiber die weltdurchschnittliche Kohlenstoffintensitit
ermittelt werden. Daher werden die Exporte mit dem Verhiltnis von globaler
zu nationaler Intensitit multipliziert:

__globale Kohlenstoffintensitt
nationale Kohlenstoffintensitdit *

korrigierter Fufababdruckexport

Schlielich werden die jeweiligen FuBBabdruckimporte und -exporte addiert:
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Fufababdruckexport = Fufabdruckexport ;.. + Fufabdruckexport,,,,. ..

gesamt

und analog fiir die Importe.

D.2 Einteilung der Einkommenszonen

Die Einteilung der Weltsystemzonen erfolgt in dieser Arbeit nach dem durch-
schnittlichen Pro-Kopf-Einkommen der Lénder. Sie orientiert sich an der Ein-
teilung von Babones 2005.° Ahnlich wie Arrighi und Drangel®* triigt er die
Lander nach ihrem Pro-Kopf-Einkommen und ihrer Bevdlkerungszahl in
einem geglétteten Histogramm auf. Dabei treten drei Einkommensgruppen ent-
sprechend den drei Weltsystemzonen hervor (vgl. Abschnitt 2.1, Abbil-
dung 4).%° Die Bevolkerungsminima dienen als Grenzen zwischen den
Einkommenszonen. Babones nutzt nominale oder Kaufkraft-Einkommen zur
Einteilung. In dieser Arbeit wird der Mittelwert aus beiden — das Mischein-
kommen — verwendet. Fiir den Untersuchungszeitraum 1960-2003 werden die
Grenzen wie folgt ermittelt:

— Die nominalen und Kaufkraft-Einkommensgrenzen werden fiir 1995, das
Basisjahr von Babones Berechnungen, mit seinem Structure of the World-
Economy Analytical Tool®® ermittelt.5>7

— Die nominalen und Kaufkraft-Einkommensgrenzen werden im Verhéltnis
zum globalen Einkommen®® — als Durchschnitt der 90 {iber den gesamten
Untersuchungszeitraum beriicksichtigten Lander — {iber den gesamten Zeit-
raum extrapoliert.

— Aus den nominalen und Kaufkraft-Einkommensgrenzen wird der arithmeti-
sche Mittelwert berechnet. Ergebnis sind die Mischeinkommensgrenzen fiir
44 Jahrgénge (Abbildung 101).

653 vgl. Babones 2005, S. 44-52; Abschnitt 2.1.

654 vgl. Arrighi 1990.

655 vgl. Babones 2005, S. 39-43.

656 vgl .Babones 2005, S. 41.

657 Einstellungen: nominal: GNP/FX mit Smoothing Kernel 0,15; Kaufkraft: GNP/PPP mit
Smoothing Kernel 0,08.

658 eigene Berechnungen auf Basis von Heston/Summers/Aten 2006.
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Abbildung 101: Einkommensgrenzen fiir Weltsystemzonen
In Pro-Kopf-Mischeinkommen.
Quelle: Eigene Berechnungen auf Basis von Babones 2005 und Heston/Summers/
Aten 2006.
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D.3 Einteilung der Regionen

Die Auswahl der Regionen erfolgt nach den Kriterien rdumliche Ndhe, wirt-
schaftliche Ahnlichkeit (Pro-Kopf-BIP) und Datenverfiigbarkeit und orientiert
sich bei den 'Entwicklungslindern' an der Einteilung der Weltbank (vgl.
Abschnitt 4.3). Neun Regionen haben im Jahr 2000 mindestens 200 Millionen
EinwohnerInnen, eine Wirtschaftskraft von jeweils iiber 1 Billion PPP-$ und
decken den gesamten Untersuchungszeitraum 1960-2003 ab. Aus der Region
,Europa und Zentralasien‘ wurden mit der GUS und Osteuropa zwei Sonderre-
gionen und aus Nordafrika-Nahost mit den Arabischen Olstaaten eine weitere
Sonderregion. Sie sind deutlich kleiner oder decken wegen eingeschriankter
Daten nur einen geringen Teil des Untersuchungszeitraumes ab. Sie gestatten
aber zusitzliche Einblicke, ndmlich in die Situation der Transformationsldnder
(Osteuropa ab 1970 und die GUS ab etwa 1995) und der bevolkerungsarmen
Ol exportierenden Linder, deren Wirtschaft im Wesentlichen auf der Ausbeu-
tung dieses einen natiirlichen Rohstoffs beruht.
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D.4 Vergleich des monetaren Transfers mit den Terms of Trade

Die monetéren Transfers aus der Wechselkursverzerrung (M7(d)) werden mit
den Terms of Trade iiber die aus den Preisindizes des AuBlenhandels abgeleite-
ten monetdren Transfers (MT(107T)) fir Landergruppen und ausgewéhlte Ein-
zellander verglichen.

Quelle

Die hier verwendeten Preisindizes fiir Entwicklungsldander stammen von der
UNCTAD.** Sie beinhalten die Indizes der Export- und Importstiickwerte
(,unit value indices of exports/ imports‘: uviX/ uviM) fiir einzelne Entwick-
lungslénder sowie zusammengefasst fiir Landergruppen wie die ,entwickelten
Lander® oder ,Entwicklungslédnder — Industriegiiterexporteure®. In aufgeschliis-
selter einheitlicher Form fiir Einzelldnder liegen nur Daten ab 1980 vor, wes-
halb hier nur der Zeitraum von 1980 bis 2003 ausfiihrlich verglichen wird. Fiir
diesen Zeitraum liegen fiir 70 Lander mit mittlerem und niedrigem Einkom-
men, fiir die auch der monetire Transfer berechnet wurde, ausreichende
Preisindizes vor.

Preisindizes fiir die USA, die fiir die Berechnung der Beziehung zwischen
monetirem Transfer und Terms of Trade nétig sind, stammen von der United
Nations Statistics Division (UNSD).660

Berechnung

Die — relativen — Terms of Trade 7oT sind das prozentuale Verhiltnis der
Stiickwerte-Indizes (uvi) von Exporten (X) und Importen (M):
uviX
ToT = M -100 (1).
Das Verfahren der Aggregation der Daten von Einzelldndern zu Léndergruppen
in den UNCTAD-Daten ist nicht angegeben. Daher werden Preisindizes und
Terms of Trade fiir die Landergruppen — alle Entwicklungslédnder sowie ein Teil

der Regionen — aus den Einzellaindern berechnet, gewichtet nach ihren Expor-

659 Handbook of Statistics verschiedener Jahrgéinge: UNCTAD 2005 a (CD-ROM mit Da-
ten fiir einzelne Lander und Léndergruppen 1980-2003), UNCTAD 1994 und UNCTAD
1987 (jeweils Buchform mit Daten fiir Lindergruppen 1960-1993/1985).

660 UNSD 2008.
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Zuz

ten und Importen: uviX ;= z X, (2) (X: Exporte, Land 7), und entspre-

chend fiir den Importpreisindex wuviM. Fiir die Terms of Trade:

X
ToT,,= z:l’MEL 100 (3).

EL

Lindergruppen

Nach eigener Aggregation wie oben beschrieben werden eine Gruppe von allen
70 Entwicklungslindern mit monetirem Transfer, zwei Einkommenszonen
(niedrige und mittlere) und China, sowie sechs Regionen dieser Lander, die der
sonstigen Einteilung in dieser Arbeit entsprechen®!, untersucht.

Formaler Zusammenhang zwischen monetirem Transfer und Terms of

Trade

Um die formale Beziechung zwischen dem monetiren Transfer und den Terms

of Trade — bzw. den Preisindizes des Au3enhandels — abzuleiten, wird von fol-

genden Néherungen ausgegangen:

1. Nach der zentralen Annahme entspricht die Kaufkraftparitdt PPP dem Ver-
héltnis der Exportpreise eines Landes 4 und des ICP-Bezugslandes USA:

ppp= Preise,  Exportpreise,

Preise g, - Exportpreise g, ).
2. Mit nominalem Wechselkurs NER := [ (0. E. d. A.) wird aus der Wechsel-

NER _ Exportpreise g,
PPP Exportpreise ,

kursabweichung: d= (5). Hier miissen die Exporte

und Importe nicht mehr gleiche Produktleistungen darstellen wie bei den
Warenkorben, in der Grundannahme steckt bereits die Verallgemeinerung
auf vergleichbare, d. h. vom Wert her gleiche Produktleistungen.

3. Die Exportpreise des exportierenden Landes (B) sind ungefahr gleich den
Importpreisen des importierenden Landes (4):
Exportpreisey~ Imporipreise ; (6).
Die Preise verhalten sich proportional zu den Preisindizes:
Exportpreise ~ uviX und entsprechend fiir Importe. Wenn die Zeitreihen
der Preisindizes entsprechend abgestimmt werden (siche unten Gleichun-

661 vgl. Anhang A.
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gen /] und /2), dann entspricht auch der Exportpreisindex von Land B
dem Importpreisindex von Land A4 uviX ,~uviM , (7).

Die Terms of Trade bzw. Preisindizes liegen nur als relativer Index vor, so dass
hier nur ein Vergleich der Anderungen der beiden GroBen monetirer Transfer
und Terms of Trade vorgenommen werden kann.

Der monetédre Transfer — im Folgenden M7(d), weil er mit der Kaufkraftme-
thode iiber die Wechselkursverzerrung d berechnet wird — wird hierfiir im Ver-
hiltnis zum Handelsvolumen betrachtet, um die formale Herleitung zu
vereinfachen. Zwischen zwei Landern 4 und B betrigt er:

(dy—d ) (X+M)

MI(d)==——3"37

=(dy—d,) (8).

Mit den beiden Ndherungen (1. und 2.) gilt fiir die Wechselkursverzerrung von
Land 4:

_ Exportpreiseys,  uviX 4

4 Exportpreise,, uviX , ©)

—und entsprechend von Land B:

_ Exportpreiseys  uviX ;s uviX g

Exportpreise, uviX ,  uvi

Die Preisindizes konnen so angepasst werden, dass ihr Quotient dem der Preise
bzw. d entspricht. Fiir ein Basisjahr — und zwar den Beginn der Reihe 1980 —

wird festgelegt:
uiX s 1950 . uviX ys 1950

d 41950 = % = uviX 4 1950°= d (11) und
UVIA 4 1950 A.1980
uviX ys 1950 . uwiX s 190

d g 1950 = M = wiM ,; 1959:= d (12),
UVLML 4 1980 B.1980

wobei hier der Austauschpartner B die ganze Welt ist. Die Multiplikation der
Preisindizes mit einem beliebigen Faktor — hier 1/d — ist zuldssig, da sie ledig-
lich eine relative Entwicklung der Preise beschreiben. Die relative Entwicklung
wird durch Neusetzung der absoluten Werte einer Zeitreihe nicht veréndert.

Mit (11) und (12) in Gleichung (8) ergibt eine direkte Beziehung zwischen dem
monetiren Transfer MT(d) und dem aus Preisindizes bzw. den Terms of Trade
bestimmten MT7(ToT):
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MT(d)=d, —d ,~ uviX ys — uviX yg

:= MT (ToT
wiM ,  uviX , (ToT) (13).

So kann allein aus dem Exportpreisindex der USA und dem Export- und
Importpreisindex des untersuchten Landes die Beziehung zum monetéren
Transfer hergestellt werden.

Mit (13) kénnen die Anderungen von monetirem Transfer AMT(d) und Terms
of Trade AMT(10T) verglichen werden. Eine entsprechende Beziehung gilt
somit auch zwischen den Terms of Trade und der Wechselkursverzerrung:

X d
4100 = 22100 (14),

ToT , =
0% uviM , d,

D.5 Bestimmung der Korrelationen

Die Korrelationen zwischen monetidrem und 6kologischem Transfer und zwi-
schen Transfers und 6kologischem FuBabdruck werden jeweils mit den Trans-
fers pro globalem Mittelwert berechnet: monetdrer Transfer pro globalem
Durchschnittseinkommen und 6kologischer Transfer pro globalem Durch-
schnittsfulabdruck. Auf diese Weise werden die Werte zeitlich ,deflationiert’,
da ein insgesamt wachsendes Einkommen bzw. wachsender Naturverbrauch
herausgerechnet werden, sie bleiben aber rdumlich im gleichen Verhiltnis
zueinander.

Fiir die Korrelation zwischen 6kologischem Defizit und 6kologischem Transfer
werden beide Werte auf den eigenen 0kologischen FuBabdruck bezogen, um
groBe Verzerrungen zwischen den Rdumen zu vermeiden. Dies ist zweckdien-
lich, da die Frage lautet, welcher Anteil vom Naturverbrauch fehlt und welcher
Anteil vom Naturverbrauch gewonnen bzw. abgegeben wird und wie diese
Anteile zusammenhéngen.

Signifikanz

Alle Korrelationen, die signifikant von Null verschieden sind, werden gekenn-
zeichnet: fiir 95 %ige Wahrscheinlichkeit mit einem Sternchen (*), fiir 99 %ige
Wabhrscheinlichkeit mit zwei Sternchen (**).
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E Berechnung der Warenkette Bananen (zu Exkurs in
Abschnitt 9.2)

Wertschopfung:

Fiir die Wertschopfungskette dient die Preiszusammensetzung von BanaFair
2007 als Grundlage. Statt des ,fairen Preises‘, den BanaFair den Produzenten
zahlt, wird der Referenzpreis der Ecuadorianischen Exporteursgesellschaft
(a.e.b.e.) verwendet, der fiir konventionelle Bananen gilt. Die Zusatzzahlungen
fiir fairen Handel und 6kologischen Anbau werden nicht beriicksichtigt. Die
Kosten im Handel und der Profit gehen aus der Zusammenstellung von
BanaFair nicht hervor, daher werden sie nach Martin 1999 anteilig vom
Gesamtpreis genommen: Der Einzelhandel inklusive Vertrieb macht demnach
34 % und der Profit 17 % aus.

okologischer FuBBabdruck:

Der FuBabdruck der Produktion wird im Weltdurchschnitt nach GFN 2005 a
verwendet. In Ecuador sind die Ertrdge zwar etwas geringer als im Weltdurch-
schnitt, das Ergebnis sollte aber so allgemeingiiltiger bleiben. Die Allgemein-
giiltigkeit wird beim Handel und Transport eingeschrinkt, da Deutschland als
Verbraucherland dient.

Fiir den Transport auf dem Seeweg von Guayaquil nach Hamburg wurden
11.000 km und fiir den innerdeutschen Transport 500 km veranschlagt.®®? Die
Hochseeschifffahrt verbraucht 0,1 MJ Primirenergie bzw. 9,2 g CO,-Aquiva-
lent pro Tonnenkilometer, der StraBengiiterverkehr 1,7 MlJ/tkm bzw.
135 g/tkm.% Die Umrechnung in 6kologischen FuBabdruck erfolgt iiber den
Faktor von Forstfliche pro Kohlenstoffabsorption: 1 ha Forst nimmt im globa-
len Schnitt 1 t Kohlenstoff pro Jahr auf.®** Hinzu kommt der Aquivalenzfaktor
fiir Forstflache von 1,37.96

Der FuBBabdruck des Handels wurde grob iiber das Umsatz-Energie-Verhéltnis
und die Verkaufsflache des deutschen Handel- und Gastgewerbesektors iiber-
schlagen:

662 eigene Schitzungen.

663 Lauber/Hoffmann 2001, S. 189.
664 GFN 2005 a.

665 vgl. Abschnitt 3.5.
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Der Umsatz im Handel und Gastgewerbe betrug 2005 1.240 Mrd. €,5 der
Energieverbrauch 770 PJ bzw. 0,21 - 10" kWh.%” Demnach war der Umsatz
pro Energie 1.240 Mrd. € /(0,21 - 10" kWh) = 5,81 €/kWh. Dieser Wert deckt
sich gut mit dem einer Osterreichischen Einzelhandelsstudie aus den 1990er
Jahren, nach der sich ein Umsatz von rund 4 €/kWh ergibt.%® Bei Durch-
schnittspreisen von 1,22 €/kg filir Bananen bedeutet dies einen Energieaufwand
von 0,21 kWh/kg.6®°

Die Verkaufsfliche betrug im Jahr 2003 11.400 ha,®’ sie wird hier unabhingig
von der Geschosszahl gerechnet. Einerseits befindet sich der Einzelhandel oft
in mehrgeschdssigen Gebduden, andererseits ist diese Fliche ein Nettowert,
weiterer infrastruktureller Flaichenaufwand wie Parkplédtze kommt noch hinzu.
Der Flachenaufwand fiir Bananen im Einzelhandel wird iiber das Verhéltnis am
Gesamtumsatz von 1,12 Mrd. €/ 372 Mrd. €°7! = 3 °/,, ermittelt: er betrégt also
3 °/oo von 11.400 ha, das sind 34 ha fiir 921.000 t°7? gekaufter Bananen.

F Glossar

dissipative Struktur: Stabil geordnete (thermodynamische) Struktur, die mit
der Umgebung Energie austauscht, also offen ist. Durch Aufnahme niedriger
Entropie und Abgabe hoherer wird sie aufrecht erhalten.

Entropie: (Thermodynamische) ZustandsgroBle, welche die ,(Un)Ordnung*
eines Systems beschreibt. Die Anderung der Entropie beschreibt den Wan-
del, in einem abgeschlossenen System kann die Entropie bei allen Umwand-
lungen nur grofer werden — d. h. die Ordnung abnehmen.

Entwicklung: Der Begriff Entwicklung wird hier wirtschaftlich verstanden
und synonym mit kapitalistischer Entwicklung benutzt. Der Begriff orien-
tiert sich hauptsichlich am wirtschaftlichen Wachstum. Entwicklungspara-
meter sind das Pro-Kopf-Einkommen und der Naturverbrauch gemessen

666 DESTATIS 2008.

667 Umweltbundesamt.

668 vgl. Wirtschaftskammer Oberdsterreich.

669 Bananen werden also wie alle anderen Umsitze des Handels eingeschitzt.
670 HDE 2007.

671 FAO 2006, FAO Statistics Division 2008, DESTATIS 2008.

672 FAO Statistics Division 2008.
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durch den 6kologischen Fulabdruck. So wird das Mischeinkommen pro Per-
son, der Mittelwert aus dem nominalen und Kaufkraft-Einkommen, zur Ein-
teilung der Zonen verwendet.

Extramehrwert: Mehrwert, der iiber der gesellschaftlich durchschnittlichen
Mehrwertrate liegt. Er entsteht, wenn etwa die Produktionskosten unter-
durchschnittlich niedrig oder der Preis iiberdurchschnittlich hoch ist.

Gebrauchswert: Beschreibt den praktischen Nutzen einer Ware im gesell-
schaftlichen Zusammenhang. Ohne Gebrauchswert kann es keinen
Tauschwert geben.

Kaufkrafteinkommen: Einkommen nach der Kaufkraftparitit, angegeben in
internationalen bzw. Kaufkraft-Dollars (PPP-$). Es gibt den eigentlichen
Konsum bzw. die Produktion eines Wirtschaftsraumes ohne Preisverzerrung
wieder.

Kaufkraftparitit: Verhiltnis des inldndischen zum ausldndischen Preisniveau.
Bei der Erhebung der Kaufkraftparitdten durch das International Compari-
son Program ist die USA das Bezugsland. (Auch: Gleichheit der Kaufkraft
zwischen Wéhrungen iiber Wéhrungsgrenzen hinweg. In der Realitét
herrscht insbesondere zwischen armen und reichen Wahrungsrdaumen keine
Kaufkraftparitét, denn die Preise sind in letzteren viel hoher.)

Kaufkraftwechselkurs (PPP): (auch: realer Wechselkurs) Wechselkurs, nach
dem in allen Landern der gleiche Warenkorb gekauft werden konnte, d. h. es
gélte Kaufkraftparitit. Sein Gegenstiick ist der nominale Wechselkurs, der
an Devisenmarkten gehandelt wird.

Kaufkraftwert: Wert von Waren nach der Kaufkraftparitit, angegeben in
internationalen bzw. Kaufkraft-Dollars (PPP-$). Der Kaufkraftwert einer
Ware ist iiberall gleich groB und wird deshalb als ,eigentlicher Wert’
bezeichnet.

Lohnstiickkosten: Lohnkosten (monetér) pro produzierter Menge (physisch).

Mischeinkommen: Das Mischeinkommen ist der Mittelwert aus dem nomina-
len und dem Kaufkrafteinkommen. Beide Groflen sind wichtig fiir die Beur-
teilung der wirtschaftlichen Stirke eines Landes, weswegen ihr Mittelwert
fiir die Einstufung in Einkommenszonen verwendet wird.
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nachholende Entwicklung: An den entwickelten Industrieldndern orientierte
Entwicklung in verschiedenen Stadien mit dem Entwicklungsstand der
Industrieldnder als Ziel. Die nachholende Entwicklung ist ein Konzept der
Wachstums- und Modernisierungstheorien und wird auch von den Depen-
denztheorien verfolgt. Thr Hauptaugenmerk liegt auf wirtschaftlichem
Wachstum.

nominales Einkommen: Einkommen nach dem nominalen Wechselkurs,
angegeben in der inldndischen Wéhrung oder in US-Dollar. Das nominale
Einkommen gibt die internationale Kaufkraft der Lédnder an, mit der sie sich
am Weltmarkt Giiter und Ressourcen aneignen konnen.

nominaler Wechselkurs (VER): (auch: nominaler Geldwert) Offiziell auf
Finanzmaérkten oder von Notenbanken gehandelter Wechselkurs.

okologischer Fulabdruck: Fliche zur Bereitstellung der durch das Wirtschaf-
ten des Menschen verbrauchten Ressourcen und zur Aufnahme der anfallen-
den Abfille. Grundlegend ist die Annahme einer Kreislaufwirtschaft, in der
alle genutzten Ressourcen erneuerbar sind.

objektiver Wert: Nach einer messbaren Grofle innewohnender Wert einer
Ware, etwa nach der zur Produktion notwendigen Arbeitszeit oder Energie.

Opportunititskosten: Kosten, die anfallen, wenn Ressourcen nicht optimal
eingesetzt werden. Im Rahmen der internationalen Arbeitsteilung in dieser
Arbeit ist das durchschnittliche produktive Potenzial die Messlatte: Werden
Waren unter schlechteren Bedingungen als dem durchschnittlichen Potenzial
produziert, so fallen Opportunititskosten an, werden sie unter besseren
Bedingungen produziert, so werden Opportunitdtskosten gespart.

physische Handelsbilanz: Bilanziert den physischen Gehalt — in Form von
Flachen- oder Materialaufwand — der Exporte gegeniiber den Importen. Eine
positive physische Handelsbilanz bedeutet, dass nach dem physischen Mal}
mehr exportiert als importiert wurde, das Land also im AuB3enhandel physi-
sche Substanz abgibt.

Produktionsketten: (auch: Warenketten, Wertschopfungsketten) Meist netz-
werkartige Verbindung von Produktionsschritten einer Ware innerhalb der
internationalen Arbeitsteilung. Die Produktionskette erfasst dabei den Pro-
duktzyklus von der Entwicklung iiber die Rohstoffgewinnung und Verarbei-

311



tung bis zum Verkauf. Bei dkologischen Produktzyklen wird auflerdem der
laufende Gebrauch und die anschlieBende Entsorgung eingerechnet.

Produktionspotenzial (reales): Das Produktionspotenzial gibt die gesamtwirt-
schaftliche Leistungsfahigkeit in der Produktion nach der Kaufkraftparitét
wieder. Der Gewinn bzw. Verlust von Produktionspotenzial beim ungleichen
Tausch ist eine Art des monetiren Transfers.

produktives Potenzial: Das produktive Potenzial beschreibt den Gebrauchs-
wert von Giitern fiir die Produktion anhand ihres nutzbaren 6kologischen
Gehalts.

Produktivitit: Physische Produktionsmenge pro Arbeitseinheit.

Produktleistung: Ware bzw. Dienstleistung, die ein bestimmtes Bediirfnis
befriedigt (z. B. eine Einheit Grundnahrungsmittel, eine Anwaltsberatung).
Produktleistungen werden in Warenkorben zur Ermittlung der Kaufkraftpari-
taten verglichen. Eine Produktleistung wird durch eine bestimmte Arbeits-
leistung mit einer bestimmten Menge natiirlicher Ressourcen erstellt. Der
Gewinn bzw. Verlust von Produktleistung beim ungleichen Tausch ist eine
Art des monetdren Transfers.

realer Wechselkurs: (auch: realer Geldwert) siche Kaufkraftwechselkurs.

Stoffstromanalyse: Bestimmt in physikalischen Einheiten den Materialauf-
wand — in der Regel die Masse — der gehandelten Waren zwischen Léndern.
Dabei kann der direkte Materialaufwand — d. h. die direkte Masse — der
Waren beriicksichtigt werden oder zusétzlich der indirekte Materialaufwand.
Er schlieB3t alle zur Herstellung notigen Materialien, darunter auch Abfille,
mit ein, die als ,0kologischer Rucksack® bezeichnet werden.

Stoffstrombilanz: Bezeichnet den gesamten Materialaufwand einer Volkswirt-
schaft oder deren physische Handelsbilanz nach dem Materialaufwand der
Exporte und Importe.

subjektiver Wert: Wert einer Ware nach Angebot und Nachfrage auf dem
Markt. Er bestimmt nach der neoklassischen Theorie — unter vollkommenen
Marktbedingungen — den Preis der Ware.

Tauschwert: Der Tauschwert einer Ware richtet sich der Arbeitswertlehre
zufolge nach der im gesellschaftlichen Durchschnitt notwendigen Arbeit zu
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deren Produktion. Voraussetzung ist ein Gebrauchswert der Ware. Der
Marktpreis einer Ware pendelt um ihren Tauschwert.

ungleicher Tausch: Austausch von Waren — auch iiber Geld —, die nach ihrem
Marktwert gleich, nach einem innewohnenden ,objektiven Wert® aber
ungleich sind.

unvollkommener Markt: Nach der Neoklassik haben auf freien, vollkomme-
nen Mirkten alle Marktteilnehmenden die gleiche Ausgangsposition, es
herrscht vollkommene Konkurrenz und Information vor. Bei unvollkomme-
nen Mérkten sind diese Bedingungen in irgendeiner Form nicht gegeben.

Wachstum: In dieser Arbeit bedeutet Wachstum die Zunahme statistisch erho-
bener volkswirtschaftlicher Groen wie des Bruttoinlandsproduktes oder des
okologischen FuBBabdrucks.

Warenkette: siche Produktionskette.

Wechselkursverzerrung (d): Beschreibt die Abweichung des nominalen
Wechselkurses (NVER) von der Kaufkraftparitiat (PPP): d = NER/PPP.

Weltsystem: Soziales System, das weitgehend eigenstindig funktioniert und
dessen Entwicklung weitgehend durch innere Krifte beeinflusst wird. In die-
ser Arbeit ist das ,moderne‘ bzw. ,kapitalistische® Weltsystem nach Waller-
stein gemeint.
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