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ERSTES KAPITEL
1 Der landliche Geldverleih in Entwicklungslandern

1.1 Der Geldverleiher als Inbegriff des landlichen infemellen Finanzsektors in Indien

Der informelle Geldverleiher ist einer der bekastea und wichtigsten Vertreter des infor-
mellen Finanzsektors. Sehr vielfaltig sind die Meigen Uber seine Tatigkeit und die Bedeu-
tung des informellen Geldverleihs fur die landliddevolkerung bzw. die landliche Entwick-
lung. Das typische Vorurteil sieht den Geldverleihech immer als Kredithai und Ausbeuter
der armeren Bevdlkerung. Die Haltungen der Wisdwaffler gegeniiber den Geldverleihern
reichen von studied neglect to active hostilitfChandavarkar 1983: 139). Dabei wurde die
Institution landlicher Geldverleiher schon immetarschiedlich bewertétDie weit verbrei-
tete negative Sicht des Geldverleiher z.B. als

»--. a man whose entire livelihood is gained fromleiting a poor peasantry through exhor-
bitant interest rates(Harper 1961: 170)

oder als
“lynch-pin of the rural credit machineéryChandavarkar 1983: 799)
sowie seineruthless exploitation of borrowers at his hand&Gill 2003: 1)

ist wesentlich gepréagt von moralischen Urteilen Basis einer eingeschrankten analytischen
Betrachtung der Geldverleihertéatigkeit, ndmlich der H6he des Nominalzinssatzes, sowie
von einzelnen Erfahrungen aus der Vergangenhaid&atzlich gab es aber auch schon frih
vereinzelt positive Einschatzungen wie die von Kman (1959: 74), der den Geldverleiher im
Sinne eines verlasslichen Finanzmanagers als

... friend, philosopher and guide of the ryot ahd village artisan.” (1959: 74)

bezeichnet (ebenso Thingalaya 2003). Seit den 19F&leren konnten viele Studien zum
Thema nur wenig an dem insgesamt eher schlechteddRuGeldverleihers in den landlichen
Gebieten Indiens andern, auch wenn sich zunehmandeestandnis des informellen Finanz-
sektors als forderlich fur die Kreditversorgung demeren Bevolkerung herausbildete. Zahl-
reiche staatliche MaRnahmen seit der Unabhangigidiiens in 1947 versuchten, die Bedeu-
tung des Geldverleihers fur die Kreditversorgungldedlichen Armen erheblich zu reduzie-
ren. Der Einfluss des Geldverleihers konnte zwariivgert werden, eine aktuelle Studie im
Auftrag der Weltbank stellt dennoch fest, dass@eldverleiher noch immer der wichtigste
Kreditgeber der armeren Bevdlkerung ist (Basu 2@t., auch Gill 2003, United Nations
2006: 7ff.).

Hinter der Finanziellen Entwicklungszusammenarbed FordermalRinahmen des Finanzsek-
tors in Entwicklungslandern tberhaupt steht dieeBrinis, dass Finanzierung und Entwick-
lung zusammen gehdren (Schmidt 2000). Finanzieemgdglicht der armeren landlichen
Bevolkerung mit einer sich modernisierenden, waetise Volkswirtschaft mitzuhalten und
wirkt dabei nachhaltiger als Subventionen (Uniteatidbhs 2006: 38). Die deutsche Entwick-

! Auch die moderne indische Literatur setzt sichfig&u mit dem Geldverleiher auseinander. Meist jgdwird
er bei Beschreibungen der Situation indischer Baaés Ausbeuter dargestellt, wie z.B. in Premcd{ldssiker
,Godan“ (1936). Eine positivere Darstellung fing#th z.B. in R.K. Narayans , The Financial Expert952)
oder ,Paraja“ von Gopinath Mohanty (1987).
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lungshilfeministerin Heidemarie Wieczorek-Zeul Kteite Mikrokredite entsprechend als
.eines der erfolgreichsten Instrumente in der Entlmicgspolitik Uberhaupt (Kaufmann
2007: 9). Denn (Mikro-)Finanzierung hilft u.a., dBersonenkreis zu erweitern, der in einer
modernen Volkswirtschaft Fuld fassen kann, und kadamit gleichzeitig einseitige Macht-
konzentrationen in einer sich entwickelnden Gesk#if verhindern. Insbesondere fir die
armere landliche Bevolkerung ergeben sich allesliggpRe Hemmnisse beim Zugang zu
Finanzdienstleistungen. Da landliche Geldverlethew. oft Geldverleiherinnen Kredite gera-
de dieser Zielgruppe anbieten, sollte seine bzee. Trtigkeit u.a. auch im Rahmen von Ent-
wicklungsbemihungen neutral eingeschétzt und Fongsmadglichkeiten sollten ausgelotet
werden.

In den vielen Darstellungen zum indischen Geldveelefehlt meist jedoch jegliche Wert-
schatzung des komplexen Netzwerkes an finanzi@tdrulden, sonstigen Geschéaftsgelegen-
heiten und Chancen, das indigene GeldverleiherBarikiers aul3erhalb formeller Banken-
systeme Uber verwandtschaftliche und Kasten-Bengd bzw. Uber ihre Kontakte zu po-
tentiellen Investoren und Kreditgebern in zahlreichieligiosen und sékularen Institutionen
bereitstellen kdnnen (Rudner 1994: 39). Es istewmuten, dass landliche Geldverleiherkre-
dite sogar einen Wert tber formelle Kredite hinbamhalten, der die fortwahrende Existenz
der Geldverleiher rechtfertigt und der zu ihrer 8aing fir die Entwicklung der landlichen
Regionen beitragt. Die jungste Diskussion in Indeerm Thema (Sharma/ Chamala 2003,
Thingalaya 2003, Reserve Bank of India 2007) zeigss die aktuellen Erfahrungen mit den
Geldverleihern nunmehr eine neutrale, differengidetrachtung seiner Tatigkeit ermdgli-
chen.

Die vorliegende Arbeit nun soll die Finanztechnaéd@ndlicher indischer Geldverleiher ana-
lysieren, um ihre besonderen Qualitdten aufzuzeifetei ist davon auszugehen, dass in-
formelle Geldverleiherkredite das Angebot des fdkemeFinanzsektors komplementar ergéan-
zen. Um die Finanztechnologie der Geldverleihereamgssen beurteilen zu kénnen, ist es
zunachst erforderlich, seine Klientel zu charakteren. AnschlieRend wird die Finanztech-
nologie in dieser Arbeit detailliert mit Hilfe vamodernen neoinstitutionalistischen und wirt-
schaftsanthropologischen Erklarungsansatzen aedlysim die soziokulturellen Aspekte der
Kreditvergabe auf unvollkommenen Markten in Entviicigslandern angemessen erfassen zu
konnen. Die Analyse wird zeigen, warum der Geldibdr Uber einen so langen Zeitraum
trotz enormer wirtschaftlicher und sozialer Entviizigen und heftigster Verdrangungsbemdu-
hungen seine groRe Bedeutung fir die landliche @@rBevoélkerung beibehalten hat und
meist eher als verlasslicher Finanzmanager arsdtaitredithai anzusehen ist.

Indien als Referenzregion zahlt mit einer Bevolkeruon rund 1,1 Milliarden Menschen und
einem jahrlichen Pro-Kopf-Einkommen von 820 $ (Gédpitaf zu den Entwicklungsléandern
mit niedrigem Einkommen (2006, The World Bank 200id)den vergangenen Jahren ist das
Pro-Kopf-Einkommen zwar gestiegen, doch hat diesdié armere landliche Bevolkerung
haufig keine wesentliche Verbesserung des Leberdatds mit sich gebracht. Vom wirt-
schaftlichen Aufschwung profitieren wesentlich dhdische Mittel- und Oberschicht. Mehr
als 71% der Inder leben in [&ndlichen Gebietenpdaiber 30% unter der Armutsgrenze (The
World Bank 2007), und sind damit nur unzureichent formellen Finanzdienstleistungen
versorgt. Die landliche armere Bevdlkerung machh Ziberwiegenden Teil die Kundschaft
des informellen Finanzsektors Indiens aus.

2 Unter Beriicksichtigung der hohen Kaufkraft einéDbollars in Indien ist das jahrliche Pro-Kopf-Eatkmen
kaufkraftbereinigt rund viermal so hoch.
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Der landliche Finanzsektor Indiens ist in vieleridinsicht durch Besonderheiten gekenn-
zeichnet. Zum einen finden sich z.B. im Vergleiah zelen afrikanischen Landern unge-
wohnlich viele formelle Finanzinstitutionen im ldithen Raum. Zum anderen haben die
informellen Geldverleiher schon aus historischesiG#spunkten eine besondere Stellung in
der indischen Gesellschaft gehabt. Auf dem indischgbkontinent findet sich ein besonders
vielfaltiges, regional unterschiedlich ausgepra@psektrum informeller landlicher Finanzin-
stitutionen neben einer Vielzahl von Mikrofinanzingionen und Finanzdienstleistungen
anbietenden Nichtregierungsorganisationen. Angesiieser potentiellen Konkurrenz ist die
anhaltende Bedeutung des landlichen Geldverleitemserkenswert. Damit bietet das landli-
che Indien ideale Voraussetzungen, um die Besoraderhund die Qualitat der Finanztech-
nologie landlicher Geldverleiher zu analysierenlién befindet sich derzeit in einer Phase der
Transition. Wéhrend einzelne Bevdlkerungsteile abem in landlichen Gebieten noch eher
traditionell leben, haben sich andere Bevolkerwilgst vor allem die wachsende Mittel-
schicht, der modernen westlichen Lebensweise ahgender Geldverleiher ist sowohl in
der eher traditionellen landlichen Sphare aktivaalsh in den moderneren urbanen Regionen.
Die vorliegende Arbeit konzentriert sich auf dererelraditionellen landlichen informellen
Geldverleih.

1.2 Ausgangspunkte der Analyse informeller Finanzthnologie

1.2.1 Einige finanzwirtschaftliche Grundbegriffe

Die finanzielle Infrastruktur einer Volkswirtschaft nimmt wesentlichen Einfluasf die
Menge, Art und Qualitat der in den landlichen Gadneverfugbaren Finanzdienstleistungen.
Nach Geis (1975: 72) ist die finanzielle Infrasturkdabei definiert als die

»Summe aller Finanzierungsinstitutionen, Finanzméri&inanzierungsinstrumente, finanz-
wirtschaftliche Normen und Verhaltensweisen, kuszfiaanzieller/ monetarer Unterbau der
Wirtschaft*

Bouman/Hospes (1994a: 4) betonen mit ihrer Bezeighiler finanziellen Infrastruktur als
»ever changing composition of financial eco-systesngerseits ihren transitorischen Charak-
ter. Andererseits weist diese Umschreibung aupdrallele Existenz unterschiedlicher (loka-
ler, regionaler) Finanzsysteme in den Entwickluégdern hin, die teilweise nur rudimentar
miteinander verbunden sind, sowie auf die Tatsadhes einzelne Finanzintermediare sich
auch zwischen den Finanzsektoren fortentwickelmkan(s.u.). Auch der landliche informel-
le Geldverleiher z&hlt zur finanziellen Infrastrukeiner Volkswirtschaft. Doch seine Aktivi-
taten lassen sich gerade aufgrund seiner Inforandligl. Kapitel 1.2.2.1) nicht messen bzw.
nur aulRerst ungenau schatzen. Dennoch pragt eelenvEntwicklungslandern wesentlichen
die landliche finanzielle Infrastruktur, indem eom&Sumkredite fur die landliche drmere Be-
volkerung gewahrt (vgl. z.B. Germidis et al. 19@ited Nations 2006, fir Indien: Basu
2006).

Die Anbieter von Finanzdienstleistungen werdenFat&nzierungs- oder Finanzinstitutionen
i.e.S? bezeichnet. In einer arbeitsteiligen Volkswirtdthegen die sog. Finanzintermediare
wesentlich zur Mittlung zwischen finanziellen Ubshesseinheiten, also z.B. den privaten
Haushalten (Arbeitnehmer-Haushalte), und finanameDefiziteinheiten, den Investoren (z.B.

% In der Literatur finden sich auch Begriffe wiendinzielle Sphare* odefipancial landscape(vgl. z.B. Bou-
man/Hospes 1994), die jedoch aufgrund ihrer bdight#n Unschérfen hier keine Verwendung findenesoll

4 Zur weiteren Fassung des Begriffs ,Institution® iRahmen des Neoinstitutionalismus z.B. als Fi-
nanz(ierungs)instrument (vgl. Kapitel 1.4.2.2.).
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Landwirte) (vgl. z.B. Priewasser 1986: 11f.)bddabei erweisen sie ihre fachliche Kompe-
tenz, indem sie Sach- und Finanzanlagen finanztédobisch (s.u.) so verandern, dass sie den
Praferenzen von Kapitalnachfragern bzw. Kapitalai@on entsprechen. Die Finanzinstitutio-
nen, die keine echten Mittler sind, weil sie wiB.zder landliche Geldverleiher in erster Linie
eigene Mittel als Kredite herausgeben, sollen inigémden demgegentber als Finanz-
dienstleister bezeichnet werden. Zu den typischenanZinstitutionen und Finanz-
dienstleistern zahlen samtliche Banken, Sparkas&euitgenossenschaften, Versicherungs-
unternehmen usw. als Vertreter des sog. formelieanzsektors (vgl. Kapitel 1.2.2.1) ebenso
wie Geldverleiher, traditionelle Spar- und Kreditgpen, Mikrokreditinstitutionen wie Nicht-
regierungsorganisationen (NGO), die Finanzdierstttagen anbieten, als typische Vertreter
des sog. informellen und semi-formellen Finanzsskgegl. Kapitel 1.2.2.1, auch 1.2.3.)

Gemal neoliberaler Auffassung Uber die BedeutumgRinanzierung fur die Entwicklung

liegt die wesentliche Funktion der finanziellenradtruktur in der Mobilisierung von Erspar-
nissen und der Bereitstellung von gesammelten Mitia Investoreh Den Finanzintermedi-

aren kommen dabei besondere Funktionen zu. Ger&(IR2ff.) unterscheidet vier soziotko-
nomische Grundfunktionen und Nebeneffekte von timsbinen der finanziellen Infrastruktur:

die Vermittlungsfunktiofy die sog. Transformationsfunktiorfemlie Schépfung von Finanz-
anlagen sowie eine finanzwirtschaftliche Innovagfonktion (vgl. auch Hartmann-Wendels
et al. 1998, Schmidt 1986, Schmidt/ Terberger 198@Idverleiher Gbernehmen nicht alle
diese Funktionen und erscheinen aus diesem Grundmér sich entwickelnden Volkswirt-

schaft zunachst als nicht forderungswiirdig, daMikkung ihrer Tatigkeit begrenzt ist.

Als Finanzmarkt bezeichnet man grundséatzlich dedagklichen Ort, an dem sich Angebot
an und Nachfrage nach Finanzdienstleistungen gégestiéhen und sich ein Preis bilden
kann. In den (landlichen) Finanzsystemen der Ehdwigslander finden sich viele kleinere
und grolRere Finanzmarkte, die sich allerdings nicheinem einheitlichen Finanzmarkt im
neoklassischen Sinne zusammenfassen lassen utrdtbfinoglicher lokaler Nahe nicht ein-
mal mit einander verbunden sein mussen (vgl. Kbpi&: 4.1.1).

Formelle Finanzdienstleistungen (vgl. Kapitel 1)2a&rden grundsatzlich Gber den Markt
sowie bei Entwicklungsbanken und — programmen biginem gewissen Grad Uber staatli-
che Lenkung vermittelt. Daneben finden sich im lém&n Raum zahlreiche Finanzdienst-
leistungen wie z.B. die Kredite von landlichen Geldeihern, die aul3erhalb des (offiziellen)
formellen Markte¥’ zustande kommen und deren Preis sich wesentlichoaiotkonomische
Faktoren stutzt (vgl. Kapitel 2.5, 4.1, 4.2, auchi€51975). Auf ,dem landlichen Finanz-
markt“ kann die Angebots- und Konkurrenzsituati@mzg unterschiedlich ausfallen. In abge-
legenen Gebieten kdnnen sich auch nur einzelneefardiinden, die dann eine lokale Mono-
polstellung innehaben.

> Zur Theorie der Finanzintermediation vgl. z.B. @eaum/ Thakor (1995), Scholtens (1993), Still(2002).

® Germidis et al. (1991) zeigen einen guten Ubekhliger typische Anbieter der unterschiedlichen fisakto-
ren in den Entwicklungslandern. Speziell zum inkdést Finanzsektor vgl. Basu (2006), Ghate et al9Z),9
Schrader (1994a, 1996), Srivastava/Basu (2004).

" Daneben sind noch die Abwicklung und Verwaltung dahlungs- und Wertpapierverkehrs sowie die Kredit
schopfung zu nennen (vgl. z.B. Priewasser 1986; Efy 1988: 234ff., Scholtens 1993: 117, StillH2002).

® Im Rahmen der Vermittlungsfunktion erfolgt eingiomale, sektorale bzw. soziale Selektion und Vépiknng
von finanziellen Transaktionspartnern (Geis 19¥&iterfiihrend z.B. Greenbaum/ Thakor (1995).

® Zu den Transformationsfunktionen zahlen die FristeosgréRen-, Risiko-, Arten- und Informationsistor-
mation (vgl. Gurley/ Shaw 1960, Geis 1975, 199Q:Shmidt/ Terberger 1996).

10 Zur Kritik an der ,Markt-Fiktion* im Zusammenhanyit landlichen Finanzmarkten vgl. z.B. Trenk (1991:
39f., 50ff.).
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Mit den Begriffen Finanzinstrument, Finanzdienstieng bzw. Finanzkontrakt, Finanzbezie-
hung™* wird im Wesentlichen das bezeichnet, was die Fimastitution als verfiigbare Leis-
tung bereitstellt. Hierzu gehoéren Kreditfazilitatgrebst Burgschaften und Garantien), (mone-
tare) Spar- und Anlagemoglichkeiten (vgl. z.B. Breldeck 1997, Fiebig 1996, GTZ 1997b,
Vogel 1984, Vogel/ Burkett 1986), Versicherungsleigien und versicherungséahnliche Ver-
trage?. Teilweise wird der Begriff Finanzinstitution giéibedeutend verwendet (vgl. auch
Kapitel 1.4.2.2). Bei dem Begriff Finanzinstrumesnotl der instrumentelle Charakter der Leis-
tung, bei Finanzdienstleistung der Leistungscharaketont werden. Finanzkontrakt stellt
entsprechend den Vertragsaspekt in den Mittelpvit Kapitel 3.2.2.3). Im Zusammen-
hang mit den landlichen Gebieten der Entwicklungdé wird haufig von Finanzbeziehun-
gen gesprochen. Dieser Begriff betont das Gbemndtmezelkontakt hinausgehende (vertragli-
che) Verhaltnis der Transaktionspartner zueinarabes,zugrunde liegende Vertrauen und die
zahlreichen sozio6konomischen Bindungen und Eis#iieuf die wirtschaftlichen Transakti-
onen (vgl. Kapitel 2.5, 4.2.2). Der Finanzkontraktd dabei eher ,ganzheitlich* aufgefasst,
indem nicht der singulére, rein 6konomische Aktden Mittelpunkt gestellt wird. In den
landlichen Gebieten der Entwicklungsléander sind ‘digtschaftseinheiten typischerweise
durch ein Geflecht solcher Beziehungen miteinanaggknipft, die sich dann gegenseitig
beeinflussen (vertiefend Kapitel 2.2, 2.5, 4.2.2,3).

Der englische Begrifffinance wird haufig mit Finanzierung oder Kredit Uberget3chmidt
(2000) und Krahnen/ Schmidt (1994: 9) weisen jedmghdie Doppelbedeutung des Begriffes
»financé hin: Finanzierung kann einerseits als reiner Kréetrachtet werden, also konkret
als die bereitgestellten finanziellen Mittel. Aneeseits aber kann Finanzierung auch als Pro-
zess der Bereitstellung sowie der bereitstellerfiaanzinstitutionen aufgefasst werden. Im
Rahmen der vorliegenden Betrachtung soll Finanagpiiud.R. konkret als Kredit betrachtet
werden. Der Begriff informelle Finanzierunigpformal financg umfasst u.a. die Kredite aus
dem sog. informellen Finanzsektor (vgl. Kapitel.2)2 wahrend gnicrofinancé vereinfa-
chend einerseits fur eine Bewegung steht und arsigt®in der Praxis eher die Finanzdienst-
leistungen bezeichnet, die a&rmeren Bevolkerungggnupinsbesondere Kleinstunternehmern
durch semi-formelle Finanzinstitutionen zur Verfilgugestellt werden (vgl. z.B. Ledger-
wood 1999, auch Basu 2006). Dennoch richten siébrnrelle und Mikrofinanzierungen
weitgehend an die gleiche Klientel: vor allem dren@, nicht bankfahige (vgl. hierzu z.B.
Hein 1993: 10) Bevélkerung. Informelle Finanzierurgg sich dabei ,von unten* entwickelt,
wahrend microfinance meist von Gebern motiviert und oft ,von oben nagften“ (vgl.
Schreiner 2000: 1) entstanden ist.

Unter Kredit wird i.d.R. die entgeltliche Uberlasguvon Mitteln (Geld oder Waren) (iber
einen vorher vereinbarten, befristeten Zeitraunstaeden (vgl. z.B. Hein 1993: 45f., Hart-
mann-Wendels et al. 1998: 193). Aufgrund der indl&hen Raum vorherrschenden sozio-
kulturellen Einflisse muss diese westlich gepr&génition jedoch weit ausgelegt werden.
Das ,andere” Zeitempfinden der landlichen Bevolkerun Entwicklungslandern (vgl. Kapi-
tel 2.4, 3.2.1.1, 4.3.1.2.2, 4.3.3) fuhrt dazu,sdasi der informellen Kreditvergabe nicht un-
bedingt eindeutige Befristungen ausgesprochen weidadem stehen haufig unkompliziert
Prolongationsmaoglichkeiten offen (vertiefend Kap#ed.1). Aul3erdem existiert das Phano-
men der willentlich offen gelassenen Schuld: Kieelziehungen werden auch ohne auf3erlich
erkennbaren Grund aufrecht erhalten (vertiefenditdb@.5.2, 2.5.6, 4.2.2.2). Der Begriff
Kreditgeschaft umfasst dann die Gesamtheit dedemtangebotenen unmittelbaren und mit-
telbaren Finanzierungsmaoglichkeiten verbundenenvaiditen einer Finanzinstitution (vgl.

' quch Finanzanlage, Finanztitel, Finanzierungsform
12 \Weiterfiihrende Literatur z.B.: Hartmann-Wendelsakt(1998), Schmidt (1987), aber auch Nitsch (1980
1984, 1992), Nitsch/ Schwarzer (1995), Hess 2003.
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Hein 1993: 45ff.). Der Begriff Geldverleih wird adfe in den landlichen Gebieten der Ent-
wicklungslander haufigen kommerziellen informell@nsleihungen von Geld oder Waren
verwendet. Bei der Kreditleihe dagegen verpflichdeth der Kreditgeber gegentber den
Glaubigern des Kreditnehmers, flir dessen Schuklistehen, sofern der Kreditnehmer selbst
ihr nicht nachkommen kann. Die im landlichen Raueilg explizit teils tber ,Sippenhaf-
tung” greifenden) Birgschaften zéhlen grundsatziihzu (vgl. z.B. Hartmann-Wendels et
al. 1998: 193, aber auch Kapitel 3.2.3.2, 4.3.5.2).

Bei klassischen Bankkrediten werden haufig banktielibzw. konventionelle Sicherheiten
gefordert. Hierunter werden die im formellen Finsgktor Ublichen Sicherheitsanforderungen
verstanden: mobile und immobile SachsicherheitenRi@&nder oder Rechte an Grundstiicken
und Geb&uden sowie verlassliche PersonensicharhgieeBlurgschaften und Garantien von
renommierten Personen oder Institutionen (vgl. HBin 1993: 55ff., Hartmann-Wendels et
al. 1998: 195ff., Rudolph 1984). Daneben gibt ddreeche weitere, vor allem im informellen
Finanzsektor verwendete Formen von Kreditsichezheitie Eigentumsvorbehalte, Pfander
oder auch die Gruppenhaftufigvertiefend Kapitel 4.3.5).

Die vorliegende Arbeit wird sich wesentlich mit deénalyse der Finanztechnologie der in-
formellen landlichen Geldverleiher, insbesondened&reditvergabetechnologie, beschafti-
gen. Dabei soll der Begriff Finanztechnologie dieafischen Merkmale, die besondere Ver-
fahrensweise und Methodik umfassen, die bei debang, Umsetzung und Nutzung von
Finanzinstrumenten Anwendung findet.

Im Besonderen geht es um die Art und Weise, wiarkirerung i.w.S. ,gemacht” wird. Dabei
kann die Perspektive einerseits der Anbieter, alBoder Kreditgeber, andererseits der Nach-
frager, also der Kreditnehmer, unterschieden werBas Prinzip eines (monetéren) Kredites
ist im Allgemeinen die entgeltliche befristete Bestellung von Liquiditat. Doch die jeweili-
ge Ausgestaltung, die angewendete Kredittechnolalg® kann ganz unterschiedlich ausfal-
len: Die Angebotsbestimmung (Kredittyp, Refinanareg, Konditionierung: Kredithéhe,
Laufzeit, Besicherung), der gewahlte MechanismusSalektion von Kredithehmern (Kre-
ditwurdigkeitsprufung, Forderung von ,Signalen” wiécherheiten, vgl. Kapitel 3.2.1.2), die
spezielle Methodik zur Sicherstellung der Kredikiemhlung (Formen ddeglonitorings Ver-
halten bei Riuckzahlungsschwierigkeiten o.a.; vgipitel 3.2.3.2, 3.2.3.4, 4.4) sowie ver-
meintlich nebensachliche Geschaftsgebaren wie Offszeiten, Kundennahe, Formularer-
fordernis bzw. -gestaltung usw. (vgl. z.B. Kap#el.2) machen wesentlich die finanztechno-
logische Konfiguration eines Kredites aus. Aus Sd#s Kredithehmers manifestiert sich die
Kredittechnologie in Kreditmerkmalen wie Antragspedere (z.B. burokratischer Aufwand,
temporére Zuganglichkeit), Liquiditatsform (z.B.rbanbar), Bereitstellungsform (z.B. in
einer Summe/ in Teilauszahlungen, vor Ort/ in dentzale ) und -zeitpunkt (sofort/ spéater),
Laufzeit (z.B. kurz- oder langfristig, flexibel),nEgyeltregelung (z.B. viele kleine Gebihren
und Provisionen, nur Marge), Ruckzahlungsmodahtéte Raten, in einer Summe), Prolon-
gationsmdglichkeiten (z.B. mit/ohne) oder auch 8ibkitenerfordernis (bankubliche Sicher-
heiten). Die Perspektive des Kreditgebers erfordere Kredittechnologie, die neben hohen
Ruckzahlungsquoten ausreichend Rentabilitdt erwaésst (vertiefend Kapitel 3.2.2.2.1),
wahrend fur den Kreditnehmer eine mdglichst auftéiggge schnelle Bereitstellung liquider
Mittel im Vordergrund steht (vertiefend Kapitel 34).

Die finanztechnologische Konzeption der jeweiliggdnanzinstrumente nimmt wesentlichen
Einfluss auf die Mdglichkeiten von Finanzdienstlera, soziobkonomischen Grundfunktio-

13 Zur Problematik der Gruppenhaftung vgl. zBRsley/ Coate (1993), Braun (2000), Burkett (198@yereux/
Fishe (1993), Ladman/ Afcha (1990), Tarigan-Sib@@g5).
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nen wahrzunehmé? iber die die unterschiedlichen Praferenzstruktwler finanziellen
Uberschuss- und Defiziteinheiten ausgeglichen wemstdlen. Geldverleiher erfillen diese
Grundfunktionen nur eingeschrankt bzw. gar niclgl.(Kapitel 4.1.2). lhre informelle Fi-
nanztechnologie ist dennoch von besonderem Interdasviele Autoren sie als ein mogliches
Vorbild fur das Design erfolgreicher Mikrofinanzinemente ansehen (vgl. z.B. Ardener/
Burman 1995, Basu 2006, Bouman 1995, Burkett 192&key 1994, Christen 1989, Von
Pischke 1992, Staschen 1998, Zeller 2001) und dezilGeldverleiher haufig komplementar
zum formellen Finanzsektor tatig ist.

Finanzwirtschaftliche Normen und Verhaltensweisagén als ,invisible institutions” (Geis
1975, 1989) wesentlich zum Funktionieren von Finldenstleistungen bei. Hierzu zahlen
rechtliche Regelungen wie z.B. die Bankengesetaggbdas Pfandrecht oder auch Eigen-
tumsregelungen ebenso wie informelle Vereinbarurgeischen Transaktionspartnern. Im
informellen Geldverleih spielen soziobkonomischahaitensregeln eine gréfiere Rolle als
formalrechtliche Regelungen (vgl. z.B. Kapitel 2451.1, 4.2.2.2).

1.2.2 Zum Konzept der informellen Finanztechnologie

1.2.2.1 Der informelle Finanzsektor als rein deskptive Kategorie

Lange Zeit wurde der sog. informelle Finanzsektichinals spezielles Phanomen wahrge-
nommen. Das herkdbmmliche Bankensystem stand imelditbkt der Untersuchungen und
verlassliche Informationen Uber das Ausmalfd undrdigktionsfahigkeit des informellen Fi-
nanzsektors lagen nicht vor bzw. wurden nicht egesiommel?. Anfang der 1970er Jahre
entwickelte der Anthropologe Keith Hart das Begpfiar der ,formellen und informellen®
Einkommensmaoglichkeiten, um die Beschaftigungschanic Accra/ Ghana zu charakterisie-
ren (Hart 1973f. Durch die Kenya Studie des International Laboéfic® 1972 fand diese
Diktion und damit die Dualisierung der Wirtschatteinen informellen und einen formellen
Sektor weltweit Beachtung. Das Dualismus-Konzeptdewor allem in den 1990er Jahren
durch zahlreiche Studien unterschiedlicher Disagii (vgl. z.B. Germidis et al. 1991, A-
dams/ Fitchett 1992, Ghate et al. 1992, Boumanpel®4994) aufgegriffen und auf den Fi-
nanzsektor in den Entwicklungslandern Gbertraggh &chneider-Barthold et al. 1995: 15f.,
auch Chandavarkar 1983: 129, Germidis et al. Y99Angesichts der extremen Heterogeni-
tat des informellen Finanzsektors bevorzugten émezAutoren (z.B. Seibel 1989, Germidis
1990, The World Bank 1989, Kropp et al. 1989, KeiinSchmidt 1994, Bouman/ Hospes
1994, BMZ 1994) eine Trichotomisierung des Finakiss in formell, semi-formell und

4 Da Finanzintermediare haufig mehrere dieser Fankti gleichzeitig erfiillen, kann man die Wahrnehgnun
einer Funktion nicht isoliert einzelnen Finanzditgistungen zuordnen (Geis 1975: 72).

15 Zur Entstehungsgeschichte des informellen Findtaee vgl. z.B. Germidis et al. (1991). Einerseitgibt
sich der informelle Finanzsektor als Reaktion aufnigel des formellen Finanzsektors (z.B. Schamp 1989
Bouman 1990: 167), andererseits wird er auf eistisch gewachsene Dichotomie innerhalb der wigtt-
chen und sozialen Strukturen in Entwicklungslandemickgefiihrt (z.B. Germidis 1990: 8). Beck (199i&ht
die Ursache des finanziellen Dualismus bzw. derxigtenz in der Informationsasymmetrie zwischen kred
nehmer und Kreditgeber begriindet.

' Der Ausdruck informeller Sektor findet sich beseior Keith Hart, z.B. bei Tina Wallace (1972) (haEl-
wert/ Evers/ Wilkens 1983: 281). Als eigenstandigeqriff wurde er allerdings zuerst von Hart préeis
Schon Geertz (1963) benutzte den Begriff deazaar-type econorfiyum die landliche Okonomie von den
westlichen bzw. westlich gepréagten Okonomien zenscheiden. Die Bielefelder Entwicklungssoziolodea
ben fiir den informellen Sektor den Begriff ,Ubergiskonomie* gepragt (Elwert/Evers/Wilken 1983).

" Dennoch wurde das Dualismus-Konzept selbst vieniver auf der Ebene des (stadtischen) informelle
Sektors als im Finanzbereich diskutiert (Chandavdl@85: 129). In der entwicklungspolitischen Dissios
finden sich zahlreiche Kritiker, die das DualisnmsAzept in Frage stellen. Vgl. z.B. Elwert/ Evevgilkens
(1983: 283), Schamp (1989: 12f.), Schiel (1987, a8rh Schutte (1994).
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informell, die sich zunehmend durchgesetzt hat, evalie Begriffe inhaltlich nicht immer
einheitlich belegt sind.

Grundsétzlich herrscht Einigkeit dartber, wie siehn formelle Finanzsektor zusammensetzt:
Er wird von den klassischen Finanzintermediaren\{fiesentlichen Banken und Sparkassen,
Versicherungsinstitute 0.4.), Regelungsinstitutionge z.B. eine Bankenaufsichtsbehorde,
sowie finanziellen Hilfsinstitutionen wie z.B. Biathaftseinrichtungen, also dem klassischen
Bankensystem gebildet, das in den Entwicklungsléndd.R. durch die Kolonialherren nach
westlichem Vorbild eingefuhrt wurde (vgl. z.B. Gedis et al. 1991, Krahnen/ Schmidt
1994).

Lange haben Sozialwissenschaftler und Entwickluxgsgen angenommen, dass die Trans-
aktionen im sog. informellen Finanzsektor Uberhanigiit bzw. nur in geringem Mal3e forma-
lisierten Regelungen des Staates unterworfen gegtnauch Schamp 1989: 8). Gleichzeitig
wurde angenommen, dass diese Transaktionen in ekfe@mabgrenzbaren dkonomischen
Sektor der Volkswirtschaft stattfinden, so dasé sier Begriff ,informell“ zur Charakterisie-
rung solcher Transaktionen herausgebildet®habwohl sich gezeigt hat, dass dies inhaltlich
keine Entsprechung findet. Informelle Finanzdiexistungen sind keinesfalls unorganisiert
noch unreguliert. Man kann auch nicht davon ausgetiess im informellen Finanzsektor nur
die armere, nicht bankféahige Bevolkerung aktivlistindien finden sich sogar nicht unerheb-
liche Mengen an Schwarzgeld im informellen Finakizse(Acharya/ Srinivasan 1983, 1985,
Wildenauer 1992). Wenn auch meist keine staatlRbgulierung erfolgt und auch keine for-
melle Gesetzgebung bzw. Rechtsprechung greift,esteben doch zahlreiche soziale Regu-
lierungen bzw. soziale Normen, die die informellenanzbeziehungen regeln (vgl. Kapitel
2). Gerade im informellen Finanzsektor nehmen igaliie Machtverhaltnisse, aber auch eth-
nische, verwandtschaftliche bzw. generell primdediboyalitdten grof3en Einfluss auf die
Finanzbeziehungen (vgl. Chandavarkar 1983: 12MkKrd991). Unter dem Begriff des in-
formellen Finanzsektors werden dann auch ganz softexdliche Finanzinstitutionen zusam-
mengefasst. Im Wesentlichen haben sich dabei zwséi#e zur Abgrenzung durchgesetzt:

» The non-institutional financial sector, also refedrto as the unorganized or informal sector,
covers all financial activities outside the ambitimstitutional finance' (Chandavarkar 1983:
129)

Chandavarkar (1983), Germidis et al. (1991), Glia888), Ghate et al. (1992), Steinwand
(1991a) oder Trenk (1991) z.B. grenzen den infoleneFinanzsektor negativ ab, so dass all
diejenigen Finanzinstitutionen dem informellen Finsektor angehéren, die nicht der Ban-
kenregulieruny’ unterliegen. Zum informellen Finanzsektor als tegene Residualkategorie
zahlen die unterschiedlichsten Finanzinstitutiomde z.B. Genossenschaften (sofern die
Bankengesetzgebung sie nicht der Bankenregulietntgrwirft), dérfliche Geldverleiher,
anschreibende Handler, Rotierende Spar- und Kmregifgen (RoSCAs) sowie Freunde und
Verwandte als Kreditgeber. Diese Sichtweise ist @imeder Praxis der Entwicklungszusam-
menarbeit orientiert, bringt aber angesichts detetdgenitdt der Finanzinstitutionen eine
groRRe Begriffsunscharfe und wenig analytische Vaouagsmoglichkeiten mit si¢h

¥Dabei wurde der englische Begriff ,informal“, zuudsch zwanglos, formlos, vereinfachend mit dem -deut
schen ,informell, d.i. unférmlich, tGbersetzt.

19 Zur Bankenregulierung zahlen z.B. Kapital-, Resemwnd Liquiditatsvorschriften, Zinssatzbegrenzunged
Vorschriften fir das Rechnungswesen.

2 1m Extremfall werden durch diese Definition z.BdischeChit Fund Companiegrgl. z.B. Nayar 1973, Wil-
denauer 1996) als streng marktwirtschaftlich ausgtate, auf der Funktionsweise rotierender Spad- Kiredit-
gruppen basierende Finanzinstitutionen, die zwehntnider Bankenregulierung unterliegen, aber durshait
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Krahnen/ Schmidt (1994; auch Braun 2000) macherndamalitat an der Nichtzugehorig-
keit zum formellen Rechtssystem fest. Dabei unkesisien sie das allgemeine Rechtssystem
sowie im Besonderen die Bankengesetzgebung undekdaamit drei Formalisierungsgrade
voneinander abgrenzen. Neben dem informellen Fsektar, der aul3erhalb jeglichen
Rechtssystems operiert, unterscheiden sie auctse®nformellen Finanzsektor, der zwar
nicht der Bankengesetzgebung, aber dem allgemd&teehtssystem unterliegt (z.B. Genos-
senschaften, einige Mikrofinanzinstitutionen, vidleanzielle Nichtregierungsorganisatio-
nen). Diese Unterscheidung bringt den Nachteils ahs Zuordnung z.B. eines Geldverlei-
hers von dem Rechtssystem des jeweiligen Landesngbh Diese am Rechtssystem orien-
tierte Abgrenzung geht zudem nicht auf die in datwicklungszusammenarbeit tradierte
Zuordnung einzelner Teilnehmer zu den unterschiket Sektoren efh AuBerdem vermit-
telt sie den Eindruck, dass informelle Finanzinsin aulRerhalb jeglicher Normen tatig seien
(aber Kapitel 2.5, 4.1).

Schroll (1991/ 1992) verzichtet ganz auf eine Daéin des informellen Finanzsektors. In
seiner  entwicklungssoziologischen Diplomarbeit wvehd er, ein  wirtschafts-
anthropologisches Unterscheidungskriterium zu ésehi. Die Besonderheit informeller Fi-
nanzbeziehungen sei, dass sie im Wesentlichen anpRzitat gegriindet sind. Hier zeigt
sich das Problem der zeitlichen BetrachtungspetsgekMag dies fur die informellen Fi-
nanzbeziehungen bis zur ersten Halfte des 20. Jatiets zutreffen, so zeigen doch die wei-
teren Entwicklungen im informellen und formellenn&nzsektor der Entwicklungslander,
dass es vor allem im urbanen informellen Finanzsaktht mehr zutreffen muss. Professio-
nell arbeitende Geldverleiher (vgl. Kapitel 1.2rRjtzen die Moglichkeiten des Marktes, um
sich zu refinanzieren und wenden formelle Formankdeditrationierung an (vgl. z.B. Basu
2006, Das-Gupta/ Nayar 1989, Patole/ Ruthven 2R0fhjven 2001, Zander 1996).

Einige Autoren empfehlen, Informalitdt und Formilials Gradmald zu verstehen, da sich in
der Realitat ein Kontinuum zwischen reiner Infortdalund reiner Formalitat mit gleitenden
Ubergangen findet (vgl. z.B. Weiss 1987: 101). Bieisten Finanzinstitutionen lassen sich
irgendwo zwischen diesen beiden Extremen einor@gwngin Asian Development Bank 1990:
188). Zudem muss Informalitat transitorisch aufgsfaverden, d.h. dass sie nur ein vortber-
gehender Status sein kann. Die Schwierigkeit dgriBsabgrenzung weist auf die bisweilen
extreme Heterogenitat des informellen Finanzsektorssowie auf die Schwierigkeit seiner
Erfassung und Beurteilung. Im Laufe der 1990ere&lat sich der BegrifMicrofinanceim
Sinne eines finanztechnologisch orientierten Vednésses herausgebildet (vgl. Kapitel
1.2.1), ohne dabei die Anbieter vibticrofinancebesonders unterscheiden zu wollen.

Die vorgestellten Abgrenzungsansatze haben eirgesthrankte Leistungsfahigkeit gemein-
sam, da sie keine einheitliche, landeribergreifef®rdnung einzelner Finanzinstitutionen
bzw. Finanzbeziehungen zum sog. informellen Fingktos gewahrleisten. Zahlreiche Auto-
ren betonen dann auch, dass der Begriff informélieanzsektor keine analytische, sondern
nur eine deskriptive Kategorie sein kann (z.B. EtivEvers/ Wilkens 1983: 281,283; Nickel
1984; Schamp 1989: 24; Schmidt 1987: 97ff.; Sclrerel®86: 113, Trenk 1991: 52ff.). Inten-

modernen Finanzinstitutionen vergleichbar sind,eané Stufe mit autochthonen finanziellen Selb&biuppen
gestellt, die teilweise noch nicht einmal UberBirchfihrungssystem verfugen.

L Existiert eine Geldverleihergesetzgebung, die thimhm Bankenrecht gezahlt wird, so ist er dem semi-
formellen Finanzsektor zuzuordnen. Existieren k&ntsprechenden Gesetze bzw. ist er gesetzliclotearbso
gilt er als informell. Diese Zuordnung erfolgt dammabhéngig von dem Umfang des Geschéaftsbetrielbess
sich also um einen kleinen ,Gelegenheitsgeldveglgithandelt oder um einen professionell organisigrt
hauptberuflich tatigen stadtischen Geldverleiher.

22 7.B. werden Genossenschaften haufig aufgrund iNgte zur Zielgruppe als semi-formelle Institutione
aufgefasst, selbst wenn sie dem Bankenrecht wegerii
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sive Forschungen haben gezeigt, dass viele darh@nliUnterscheidungsmerkmale zwischen
dem sog. formellen und informellen Finanzsektorhauat jeweils anderen Sektor aufzufinden
sind. AuB3erdem sind in den Entwicklungslandern &dmwh Finanzinstitutionen oder auch
Nachfrager nach Finanzdienstleistungen in beidem bizei Finanzsektoren akfir Microfi-
nancebezeichnet einen bestimmten Typ Klein(st)kredijaéxe, der nicht unbedingt mit den
gewachsenen Formen im informellen FinanzsektorEagwicklungslander tbereinstimmen
muss, so dass der Begriff ebenfalls nur als detskeiKategorie verwendet werden kann.

Aufgrund der Natur informeller Finanzbeziehungeht gis wenig verlassliche Studien zum
Umfang des informellen Finanzsektors in den Entlmicgslandern, allenfalls grobe Ein-
schatzungen (vgl. Bouman 1979: 255, Germidis e1200, zu Indien z.B. Srivastava/ Basu
2004, Deolalkar 1999, Basu 2086)Grundsatzlich stiitzen die meisten Autoren dies€he
dass gemessen an der finanziellen Aktivitat deormélle Finanzsektor grundsatzlich im
landlichen Raum eine erheblich héhere Bedeutun@lsain stadtischen Gebieten (vgl. Ger-
midis et al. 1990, Chandavarkar 1983: 130). AufiBampirischer Studien in Sud- und Sud-
Ost-Asien vermuten Schrader und Zatleine zunehmende Bedeutung des stadtischen in-
formellen Finanzsektors. Insgesamt gesehen lasistjsdoch auch ein Zurickdrangen von
Teilen des informellen durch den formellen Finakisefeststellen.

1.2.2.2 Finanztechnologie als Abgrenzungskriterium

Trotz unterschiedlicher Abgrenzungskriterien unteeifehlenden analytischen und begriffli-
chen Schérfe erscheint als Basis der nachfolgeBeémachtungen des informellen Geldver-
leihs eine Abgrenzung mindestens zweier finanzihphéaren notwendig. Im vorliegenden
Zusammenhang ist eine Orientierung an der verwendéhanztechnologieund die Be-
schrankung auf die betrachtete Finanzbeziehungailniso dass man eine Abgrenzung von
z.B. formeller und informeller Finanztechnologih&@t. Dabei wird trotz der begrifflichen
Unschéarfe weiterhin das Begriffspaar formell untbimell verwendet, um einen direkten
Bezug zu der Begrifflichkeit in der verwendetenekitur zu schaffen. Die Fokussierung auf
die Technologie erlaubt es, dass eine Finanzitistitugleichzeitig informelle und formelle
Finanzdienstleistungen anbietet, was heute bebeiteinigen semi-formellen Mikrofinanz-
institutionen zu beobachten ist. Aufl3erdem wird ie$ leichter verstandlich, warum ein ein-
zelner Kreditnehmer sowohl formelle als auch infells Kredite in Anspruch nimmt, bzw.
bei Zugang zu beidem, den einen oder anderen Yr&e ertbrigt sich auch eine Trichoto-
misierung (vgl. Kapitel 1.2.2.1). Sofern im Folgenddie Begriffe informell, formell oder
semi-formell Verwendung finden, erfolgt dies depkxi und bezieht sich auf die in der Ent-
wicklungszusammenarbeit gebrauchlichen vagen Alzgiregen.

Strittig bleibt nattrlich, was unter den Begriffesrmelle und informelle Finanztechnologie
zu verstehen ist. Als erste Anndherung sollen asediStelle vorwegnehmend einige die Fi-
nanztechnologie beeinflussende Charakteristikarahdar Literatur isoliert werden. Unstrit-
tig ist, dass formeller und informeller Finanzseki@rschiedene Finanztechnologien nut-

23 7.B. refinanzieren sich Geldverleiher gelegentlih formellen Banken oder Festangestellte mit Aagzau
formellen Banken betatigen sich in RoSCas.

*Chandavarkar (1983: 130ff.) z.B. beschreibt gemesse dem Verhaltnis der landlichen Verschuldung im
Vergleich zu den Anspriichen des Bankensystem gégerdem privaten Sektor den informellen Finanzsekto
in den 1950er Jahren in ca. der Halfte von 16 Beli§mdern als groR3er als der formelle, wahrenadsdh den
1970er Jahren nur noch in 3 von 17 Beispiellandeminformelle Finanzsektor gréRer als der formelée. In
ungefahr der Halfte der Lander umfasste der infdlenténanzsektor allerdings mindestens 75% des ddem.

% in persénlichen Gesprachen
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zerf®, um Finanzdienstleistungen unterschiedlichen Berdhgsgruppen mit differierenden
Bedurfnissen anbieten zu kdénnen. Finanzbeziehuegihlen dabei in den verschiedenen
Bevolkerungsgruppen unterschiedliche Funktionere WiKapitel 2 noch ausfuhrlich darzu-
stellen ist, sollen Kreditbeziehungen im landlichémfeld der Entwicklungslander haufig die
Subsistenz sichern und dabei sowohl der Konsumtlen nvestition als auch sozialen Ver-
pflichtungen dienen. Kredit im formellen Finanzsektsoll grundsatzlich zur Gewinn-
erzielung Uber Investitionen verfligbar sein bzwgeaogenen Konsum ermdglichen, um den
relativen Wohlstand zu erhdhen. Die nachfolgendeella stellt zur Erleichterung des Ein-
stiegs in die Thematik vorwegnehmend wesentlichar&lteristika informeller und formeller
Finanztechnologie grob gegenuber (vgl. Kapitel 4).

Schaubild 1.1: EinfGhrende Gegenuberstellung wesdither Charakteristika informel-

ler und formeller Finanztechnologie am Beispiel deKredits
Quelle: eigene Zusammenstellung

Finanzdienstleistungen/ | informell formell
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Rahmenbedingungen

Soziobkonomische Normen

Reahtlind aufsichtsrechtliche
Vorschriften

Typische Klientel

Vorwiegend armere Bevolke-
rung, nicht bankféahig, tberwie-
gend Analphabeten

Etablierte, eher wohlhabendere Be
volkerung, meist regelmafiges Ein;
kommen

Arbeitsorganisation

Einfach, selten standardisiert

Delegationsbeziehungen, standard
siert, technisiert

Interaktionsmodus

Einfluss sozialer Bindungen,
Einbettung

Konzentration auf 6konomische
Funktion eher singularer Leistunge

-

Dienstleistungsangebot

Oft sehr beschrankt

Megdtaltiges Angebot

Kreditvertrag

Individualisiert

Eher standardisiert

Tatigkeitsmotivation des
Kreditgebers

Eher Sicherung des aktuellen
Lebensstandards

Eher Gewinnerzielung, Wachstums
orientierung

Ausbildung des Kreditge-
bers

Eher traditionelle, tiber Generar

tionen Uberlieferte Kenntnisse

Eher formelle fachliche Ausbildung

In Kapitel 4 soll dann im Einzelnen auf die hieteiressierende informelle Finanztechnologie
landlicher Geldverleiher eingegangen werdetnterschiedliche Rahmenbedingungen, ver-
schiedene Zielgruppen, der differierende Grad armBbsierung, ein verschiedenes Leis-
tungsangebot sowie unterschiedlicche Verhaltengneisnd Ausbildungsniveaus machen
bereits an dieser Stelle deutlich, dass es sieh b#ormellen Geldverleih nicht um eiggh,

sondern vielmehr um eirlew technologyhandeln muss (vgl. vertiefend Kapitel 4.1.2). Die
Arbeitsweise des Geldverleihers beruht also ehieklainen Feinheiten eines soziokulturellen
Insiders (vgl. Kapitel 4.2.1.2) als auf technologischendumationen im Sinne deSinancial

%6 Natiirlich nutzen formelle und informelle Kreditgglbei der Kreditvergabe auch iibereinstimmendentech
logische Elemente: Ein (Geld-)Kredit stellt z.B.nar die Bereitstellung von liquiden Mitteln gegeasdrlick-
zahlungsversprechen dar und wird eine entsprechBfadeing der Refinanzierung (Uber Dritte oder agis d
eigenen Vermdgen) erfordern. Doch bei der Kondiédnmg der Bereitstellung und bei den MaRBnahmen bei
Abweichungen von den vereinbarten Bedingungen tasief ,formelle” und ,informelle” finanztechnologghe
Besonderheiten aufzeigen.

" Durch Abgrenzung in den Kapiteln 3 und 4 ergibhsilann indirekt die typische formelle Finanztedbgie
landlicher Banken (vgl. hierzu auch Ghate et aB29Schrader 1994, Deolalkar 1999, Basu 2006) nitiet
Gegenstand der vorliegenden Arbeit ist.
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Engineeringbzw. der Finanzchemie (vgl. z.B. Perridon/ SteR@d3: 22f.). Grundsatzlich ist
jedoch zu berlcksichtigen, dass es unterschiedkcnmmen des landlichen Geldverleihs gibt
(vgl. Kapitel 1.2.3), mit denen unterschiedlicheafiztechnologische Feinheiten verbunden
sind.

1.2.3 Die Vielfalt des informellen Geldverleihs

Der informelle Finanzsektor (Kapitel 1.2.1) bestéleute aus zahlreichen individuen- und
gruppenbezogenen Institutiorf&ndie zum Teil aus Traditionen erwachsen sind csieh
andererseits als Reaktion auf Defekte des formétieanzsektors ergeben haben (vgl. z.B.
Ghate 1988: 65f., Wildenauer 1992). Hinzu kommemrei&che semi-formelle Finanzinstitu-
tionen (vgl. Kapitel 1.3). Zunéachst lasst sich ggrische landliche informelle Finanzsektor in
drei unterschiedliche Segmente unterscheiden gtginwand 1991, Trenk 1991: 10, Schau-
bild 1.2).

Zu dem als nicht-kommerziell zu bezeichnenden Segméahlen Finanztransaktionen mit
Freunden, Verwandten und Nachbarn, die primar k&mmmerzielle Ausrichtung haben
(vgl. z.B. Steinwand 1991, Wildenauer 1992: 28thrader 1996, Trenk 1991). Als nachstes
kann man ein sog. kommerzielles Segment untersehemi dem die Geldverleiher (vgl. z.B.
Roth 1978, 1983), die fur Indien typischen indigerigankiers (vgl. z.B. Schrader 1992,
1996, Wildenauer 1992: 29ff.), die Pfandleiher (\@B. Bouman/ Bastiaanssen 1992: 182,
Schrader 1996, Wildenauer 1992) und die Geldvergrafugl. z.B. Wildenauer 1992: 47f.,
Hill 1986: 87, Bouman 1984: 235, Harriss 1980: 14&h)len, weil ihre Geschaftstatigkeit eine
kommerzielle Ausrichtung hat. Zum dritten Segmeéittlen kooperativ organisierte finanziel-
le Selbsthilfegruppen wie Spargruppen (vgl. z.Bldéfmauer 1992: 53f., Germidis et al. 1991:
95), Kreditgruppen (vgl. z.B. Holst 1985: 147f., [dédnauer 1992: 72), RoSCAs (Ardener/
Burman 1995, Bouman 1979, 1983, 1989, Germidis 4981: 100, Nayar 1992, Wildenauer
1996, Schrader 1996) und ASCRAs (Bouman 1989, 18@4midis et al. 1991: 81, 93, Wil-
denauer 1992: 54f.). In allen drei Segmenten fisagt auch Geldverleih.

Historisch gesehen war der Kleinkredit in l&andlicl&ebieten hauptsachlich eine Angelegen-
heit fur Freunde und Verwandteandlords Handler und reiche Landwirte (vgl. Dalisay
1937, Kierkvliet 1977, McLennan 1980, Sacay 196&hnBloro/ Yotopolous 1991: 35, vgl.
Kapitel 4.1). Die als nicht-kommerziell bezeichmet&editvereinbarungen werden héaufig als
zinslose ,Not- und Gefélligkeitskredite” eingest(¥gl. Trenk 1991: 12). Auch wenn, heute
noch immer (nicht nur) in der &rmeren Bevolkerugniienangehorige, Freunde und Nach-
barn, diejenigen sind, die bei wirtschaftlichen Bignigkeiten bzw. bei Kapitalbedarf als ers-
te um Hilfe gebeten werd&h sollen die sog. Verwandtschaftskredite in degdaben Unter-
suchung keine Beriucksichtigung finden. Streng geanemkénnen zwar auch Familienmit-
glieder, Verwandte und Freunde sich als Geldveslelhetatigen, doch sind die Verwandt-
schaftskredite so spezifisch konditioniert und albem stets von zahlreichen nicht-6konomi-

“Eine gute allgemeine Ubersicht tber die informelénanzinstitutionen findet sich z.B. in Germidis a.
(1991), Krahnen/ Schmidt (1994), speziell zu AsieB. Ghate et al. (1992), Schrader (1994), SrivagtBasu
(2004), Steinwand (1991), Wildenauer (1992).

29 Solche Verwandtschaftskredite machen in den Ehtuigsléandern einen beachtlichen Teil informellér F
nanzierungen aus (Asian Development Bank 1990: 492 Besley 1995). Diall India Rural Credit Survey
(Reserve Bank of India 1954: 168) stellte Anfang t#50er Jahre fest, dass 14% der von den Bauenelde-
ten Kredite von Verwandten gewahrt wurden. Eineaiumenstellung von Das-Gupta et al. (1989: 102)dauf
Basis des 1981e&Zensus of Indiaeigt, dass der Anteil der Kredite von Freunded \arwandten in landlichen
Gebieten Indiens 15,2% der gesamten Verschuldusgachte, wahrend der Anteil in den Stadten nur 8% b
trug. Die indischeRural Financial Access Stud3003 stellt dagegen fest, dass in der untersudRégion der
informelle Kredit zu gut 30% von Freunden und Vemdign stammt (Basu 2006: 25).
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Schaubild 1.2: Der informelle Finanzsektor in den dndlichen Gebieten der Entwick-

lungsléander
Quelle: Zusammenfassung nach Steinwand (1991)kTA991:10), Wildenauer (1992)
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schen Beweggrinden motiviert, dass jeder Einzeatfaliert betrachtet werden sollte und ver-

allgemeinernde Aussagen nur bedingt vertretbarisehe Denn soziale Beziehungen sind

hier die Ursache flr die Kreditvergabe und verwéadi@manztechnologische Merkmale kon-

nen keinesfalls als typische Charakteristika dezi®ring angesehen werden. Der typische
landliche Geldverleih erfolgt vor allem im kommeien Segment des informellen Finanz-

sektors. Wie sich in den Kapiteln 3.2.2.1.2, 431nd 4.5.2 zeigen wird, ist die Verzinsung

eines Kredites nur eines der zahlreichen finann@dgischen Merkmale und seine Existenz
kann auch nicht als Indiz fur die Kommerzialitdtes Kreditverhaltnisses herangezogen wer-
den (vgl. auch Ghate 1988: 68).

Die dem kommerziellen Segment zuzuordnenden indigdBankiers sind eine Besonderheit
des indischen informellen Finanzsektors. Es harglelt um Familienunternehmen, die au-
Berhalb des formellen Bankensystems als echte Amtarmediare tétig sind (Das-Gupta et
al. 1989: 55, Germidis et al. 1991: 104, Governnwnindia 1971: 16, 1972: 440, Karkal
1967: 22, Rudner 1994, Schrader 1992, 1996). Dsibdi typischerweise besondere, meist
dem Handel zugeneigte Kastengemeinschaften inrdidéetier tatig, darunter diklarwaris,
Shroffsund insbesondere dMattukottai Chettiar®. Angepasst an die spezifischen Beson-
derheiten der Kreditnehmer und ihrer Tatigkeitssagiverden Depositenanlagen angeboten
und besicherte und unbesicherte, meist kurzfriskgedite vergeben. Durch das weitver-
zweigte familidre Netz, das sich bis in die LanBarma, Malaysia, Singapur oder Sri Lanka
erstreckt (vgl. Das-Gupta et al. 1989: 553f., Sdara 992, Wildenauer 1992: 32f.) wird auch
Uberweisungsverkehr ermoglicht. Das sehr funktighisfe Netzwerk der indigenen Bankiers
sicherte die hohe Effektivitat des informellen Bamkens insbesondere wahrend der Koloni-
alzeit (Rudner 1994). Ebenso wickeln die indigeBankiers die Hundi ab, ein sehr popula-
res kurzfristiges, dem Wechsel ahnliches infornseeeditinstrumenrit (Rudner 1994: 92ff.,
Government of India 1971: 47, 1972: 441, TimbergaA1980b, Wildenauer 1992: 34, auch
Wikipedia!), das sich auch als Instrument fur dezidBansfer eignet (vgl. Das-Gupta 1989:
509, Wach 1991: 156). Schon zu Beginn der 1970eeJstellte die indische Regierung fest,
dass die Geldverleiher meist zahlreicher als intkgBankiers und in ganz Indien zu finden
sind (Government of India 1971: 17). Noch Ende I#80er Jahre waren indigene Bankiers
trotz des Wachstums des formellen Finanzsektorbeielh aktiv (Gupta 1990: 178). Inzwi-
schen scheint es allerdings, dass sich die Baakngien in Indien wieder vermehrt dem
Handel zugewendet haben, weil sie dort hohere Ramdirwirtschaften kénnen (vgl. auch
Schrader 1992, Evers/ Schrader 1899)Veil es sich bei den indigenen Bankiers um echte
Finanzintermedidre handelt und weil sie inzwiscibarwiegend im stadtischen informellen
Finanzsektor tatig sind, sollen sie im Folgenden&éesondere Bertcksichtigung finden.

% In Indien gilt der Berufsstand des indigenen Barkials ,erblich (Wildenauer 1992: 32). Diattukottai
Chettiarswaren in der Periode von 1870 his 1930 die wiséidankier-Kaste Sidindiens. Rudner (1994) ana-
lysiert deren Bedeutung und die Verbindung des Bagkschéafts mit dem Handel insbesondere wéhrend de
Kolonialzeit. Weiterfuhrend auch Das-Gupta et 4B§9: 552), Government of India (1971: 35, 19722)44
Gupta (1990: 178), Jain (1929: 28), Schrader (19B)berg/ Aiyar (1980b).

%1 Die Hundi ist aus lokalen Gebrauchen entstanden und sog&ainmen des internationalen Kapitaltransfers
selbst dem Bundeskriminalamt bekannt geworden (V2&&1). Vgl. Auch die Ausfuhrungen auf déomepage
der Reserve Bank of India http://www.rbi.org.inf@ncy/museum/m-hundi.html (Zugriff am 3.01.08).

%2 Bei den indigenen Bankiers scheinen die Bemiihundgsrformellen Finanzsektors, den informellen Getdv
leiher zu verdrangen, erfolgreich gewesen zu $aimtypischen indigenen Bankiers boten zuletzt @eh ein
den formellen Finanzinstitutionen vergleichbaresk®mum an Finanzdienstleistungen an eine sichankablé
Klientel an. Wahrscheinlich bezieht sich die Abwandg in den Handel nur auf das Hauptgeschéft,ass d
nebenberuflich weiterhin Bankgeschafte betrieberdam (vgl. Kapitel 4.2.3.1). Dies zeigt sich auehid, dass

die Hundiim internationalen Kapitaltransfer bekannt geworg (Wach 1991: 156, Fuf3note 31).
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Pfandleiher sind grundsatzlich Geldverleiher, dredite gegen die Verpfandung von Mobi-
lien, in Asien insbesondere gegen Gold und Schiffuekrgeben. Landliche Pfandleiher ak-
zeptieren auch ungewodhnlichere Pfander wie Gebsgegenstande und Gegenstande, die
nur regional z.B. als Statussymbol von Wert sinB.(8ogar ein defektes Transistorradio). Da
die informelle Pfandleihe aufgrund der Stellung \Rféandern eine vergleichsweise risikoar-
me Kreditvergabe ist (vgl. Kapitel 3.2.2.1.3) unmsansten im Wesentlichen den Prinzipien
des informellen Geldverleihs folgt, soll sie im §ehden nicht gesondert betrachtet wetden

Schaubild 1.3: Geldverleiher im landlichen Raum
Quelle: eigene Zusammenstellung

Geldverleiher
im landlichen Raum

Professionelle Semi-Professionelle Saisonale
Geldverleiher Geldverleiher Geldverleiher

Gelegentlicher
Geldverleih

‘ Hauptberuflich tatig ’ ‘ Nebenberuflich tatig ’

Personen mit
regelmafigem

Grof3grundbesitzer,
Bootseigner

—— Handler, Lieferanten,

— Ernteaufkaufer, Muller

Die fur die folgende Untersuchung interessantertrgar des informellen Finanzsektors, die
landlichen Geldverleiher im engeren Sinne, zahkem kommerziellen Segment des infor-
mellen Finanzsektors. Das stereotype Bild des iémeih Geldverleihers beschreibt ihn als
einen alten Mann, der mit seinem Notizbuch an eiBamm lehnt und auf Nachfrage sofort
Geld verleiht®. Doch in der Realitét ist der Geldverleiher aulféltige Weise im landlichen

Raum tatig. Nicht selten sind gerade im landlicRaum Geldverleiherinnen aktiv. Zuguns-
ten einer besseren Lesbarkeit soll im Folgendendemt Begriff Geldverleiher die Gesamt-
heit der Geldverleiher und Geldverleiherinnen germesein. Die Basis der Tatigkeit landli-

% In Suidasien wird traditionell in Gold, Silber uMessingartikeln ,gespart* (Bouman 1989: 81). Gdiells
haufig den einzigen Besitz der landlichen Frauen 8 erhalten Goldschmuck als Geschenk von ikieer
mannern oder als Brautgeschenk von ihren Vaterhn Kapitel 2.4.2).

3 Weiterfiihrende Literatur zur Pfandleihe in Indi@muman (1989, 1990), Bouman/ Bastiaanssen (1992},
riss (1980, 1983: 235), Schrader (1996), Wildengd®02, 1993). Zur besonderen Stellung von Gold.bzw
Goldschmuck in der indischen Pfandleihe z.B. Bouifi®84: 235, 1989: 8, 71ff., 87), Drake (1980), Hélkar
(1975).

% Rudner (1994: 35ff.) stellt die indischen Sterpety des Geldverleihers gegeniiber.
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cher Geldverleiher sind vor allem soziale Netzweseiie Markt- und sonstige Beziehungen

des Geldverleihers zu anderen (vgl. Rudner 19%thathdem, wie intensiv der Geldverlei-

her sein Geschaft betreibt sowie ob und welchevémtSicherheiten er verwendet, lassen sich
grundsétzlich folgende drei Gruppen des Geldveslaititerscheiden (Schaubild 1.3).

Zunéchst gibt es die Gruppe der professionellerdyeeleiner, die ihren Lebensunterhalt
hauptséachlich Uber den Geldverleih verdienen. Zuueewdhnlicheren indischen Geldver-
leihern gehéren dabei Kirchen- und Tempel-Verwaam die Kredite gegen Schuldscheine
gewahren (vgl. Stein 1961) und Bettler-Kasten, ae ,lender of last resoft(vgl. Birch
1971) schnell und unkompliziert einspringen. Lacii Kreditgeber haben unterschiedliche
Motivationen, Kredite zu vergeben. Der professittn@eldverleiher vergibt Kredite, um ein
regelmafRiges Einkommen zu erzielen. Er entspriamidam ehesten dem typischeomo
oeconomicusder sich auf den Handel mit Geld spezialisiett kBeute arbeiten allerdings
deutlich weniger Geldverleiher in Indien hauptbkcuf (vgl. bereits Bouman 1989: 70, Roth
1978, Schrader 1996, auch Basu 2006). VielmehrenuErnteaufkaufer, Handler, Lieferan-
ten, Gro3grundbesitzer, Muller usw. als semipraodesdle Geldverleiher die nebenberufliche
Kreditvergabe, um ihre Geschéafte zu erleichterti @03, Bouman/ Moll 1992: 219, Harriss
1980: 114, auch Trenk 1991: 37, Rudner 1994, fertteKapitel 4.2.3). Schon zu Beginn der
1960er Jahre waren Gro3grundbesitzer und Handéemdist einzigen grofl3eren Kreditgeber
der landlichen armeren Bevolkerung Indiens (Kark@67: 23). Grundsatzlich basiert das
Kreditverhaltnis bei der semi-formellen Kreditvelngaauf Land (im Sinne eines Grol3grund-
besitzerssumGeldverleihers; vgl. Kapitel 2.5.4, 4.2.3) odef Waren (im Sinne eines Hand-
ler-cumGeldverleihers), wobei in Indien seit geraumert Zeifgrund der zunehmenden Ent-
wicklung und Kommerzialisierung landlicher Gebieie Bedeutung der Grol3grundbesitzer-
Kredite abgenommen und die der Handler zuzunehmiezirg (vgl. Ghate 1988: 68, Deolal-
kar 1999, Gill 2003: 6f.). Auch Harriss (1980: 1B&hreibt den HandlesumGeldverleihern
eine deutlich groRere Bedeutung zu als den haugtiokien Geldverleihern. In landlichen
Gebieten finden sich heute vor allem nebenberuflitsh Geldverleiher tatige Handler und
Ernteaufkaufer (vgl. z.B. Gill 2003: 6f., Hill 19885, Roth 1978, Schrader 1996, Wildenauer
1992Y°. Bereits Harriss (1980: 127) stellte fest, dassdmi verzinster bzw. unverzinster
Geldverleih zunehmend Bedeutung als ein InstrurdeatWettbewerbs unter den landlichen
Héandlern gewonnen hat. Swaminathan (1991) fandubedass sich der Anteil an professio-
nellen Geldverleiherkrediten von 59 % in 1977 aif4lin 1985 verringert hat, wahrend im
gleichen Zeitraum sich der Anteil der HandéemmGeldverleiher von 9 auf 23% erhoht hat.
Gill (2003: 1, 6f.) stellt fest, dass dercumGeldverleiher” vorherrschender informeller Kre-
ditgeber im landlichen Raum ist und betont, dagmisi entwickelteren Regionen bei ver-
besserten technologischen Bedingungen in der Latmbhiaft dadnterlinking weiterhin von
grof3er Bedeutung sei und mit zunehmender Kommesiealng der HandetumGeldverleih
gefestigt werde.

Aul3erdem vergeben vor allem in Sudindien vermégen@evolkerungsgruppen, wie z.B.
einfache Regierungsangestellte, Lehrer und Biurcdelife in Stadten bzw. reiche Witwen
oder pensionierte Regierungsangestellte in ihredlighen Herkunftsgebieten gelegentlich
Kleinkredite an einen eingeschrankten ihnen belamiersonenkreis, meist zu bestimmten
Terminen im Jahr (vgl. Bouman 1989: 77, 89, Kad&b7: 23, Schrader 1996). Diese Grup-

% Bereits dieAll India Rural Credit SurveyReserve Bank of India 1954: 167, 169) stellte, fdass 93% der
Kredite an Bauern von Geldverleihern vergeben wuraeobei 38 % der Geldverleiher noch einen weiteren
Beruf ausgeiibt haben. Dabei wurde darauf hingewjakass die Messung des Kreditvolumens nebenbarefli
Geldverleiher schwierig ist, da oft nicht eindeutigstimmt werden kann, ob es sich um einen echtediK
handelt (Reserve Bank of India 1954: 170). Haupiitieh arbeitende Geldverleiher fanden sich dagegam
allem in Stadten (ibd.). Zur heutigen Situation.\zgB. Basu (2006) und Gill (2003).
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pe der Geldverleiher lasst sich als saisonale @édleier bezeichnen. Das Verhaltnis zu den
Kreditnehmern ist nicht so eng, dass es sich umvaiedtschaftskredite handeln kdnnte. Die
Kreditgeber arbeiten aber auch nicht professioselijass es sich um eine vollwertige neben-
berufliche Tatigkeit handelte. Die saisonalen Gettbiher verfliigen meist tber ein regelma-
Biges Einkommen (Bouman/ Moll 1992: 218), verleiitee eigenen, aber auch bei formellen
Finanzinstitutionen oder Geldverleihern aufgenomenigtittel. Sie vergeben i.d.R. kurzfristi-
ge Klein(st)kredite. Auch die saisonale Geldveregitigkeit beruht im Wesentlichen auf den
Spezifika des informellen Geldverleihs und soll Folgenden keine eigenstandige Berick-
sichtigung finden.

Eine eindeutige Zuordnung einer Kreditbeziehungeimer der vorgestellten Geldverleiher-
Typen ist teilweise gerade aufgrund der vielfalig®zialen Verflechtungen (vgl. Kapitel 2)
im l&ndlichen Raum problematisch. Stellvertreteind,len” typischen indischen Geldverlei-
her, soll in Kapitel 4 die Finanztechnologie derl¥@it-Geldverleiher und der Handletim
Geldverleiher ausfihrlich analysiert werden. Valktgeldverleiher als die aus Sicht der Lite-
ratur wahrscheinlich ,typischsten landlichen Geddeiher dienen am ehesten als Ver-
gleichsobjekt fur landliche Banken. HandtemGeldverleiher als die zurzeit am haufigsten
vertretenen Geldverleiher nutzen durch die Verkaoigfunterschiedlicher Transaktionen
besondere kostensparende und Anreize schaffendazt@chnologien.

1.3 Indiens informeller Finanzsektor als Referenzfianzsystem
1.3.1 Vom Aufstieg und Niedergang der Geldleihe imdien

1.3.1.1 Zur Entstehung und Entwicklung des kommerallen Geldverleihs in Indien

Die Entstehung des indigenen Geldverleihs gehndieh in die Zeit der Entwicklung des
Handels zwischen benachbarten Regionen zuriickal¥eden lokalen Bedurfnissen entstan-
denen indigenen Finanzinstitutionen wurden zundachder Literatur nicht begrifflich unter-
schieden, sondern unter dem Begiifligenous bankinggusammengefasst (Karkal 1967:
126). Altere Quellen unterscheiden nicht zwischersehiedenen Formen des Geldverleihs,
sondern subsumieren indigene Bankiers, PfandleihérGeldverleiher i.e.S. unter dem Beg-
riff Geldverleih. Die in diesem Unterkapitel entsphend zwangsweise verwendete weite
Fassung des Begriffs landlicher Geldverleih wird\fierlaufe der Arbeit jedoch wieder aus-
differenziert.

Die frUhesten vorliegenden Informationen tUber Galai gehen in die Vedische Zeit (ca.
1200-600 v. Cht’) zuriick. Es war zur damaligen Zeit nicht ungewiitimlisich zu verschul-

der?®. Dennoch wurden sowohl Wucher als auch Insolvemachtet. Dem Insolventen drohte
zudem eine lebenslangliche Schuldknechtsthatur damaligen Zeit wurden vor allem Wa-

37 Zeitangaben zu historischen Ereignissen in Indied je weiter sie zuriickliegen in der Literatuufig um-
stritten. Im Zusammenhang mit der vorliegendensehaftswissenschaftlich ausgerichteten ArbeitdistEx-
aktheit der gemachten Zeitangaben nicht von enidehder Bedeutung. Die genannten Zeitrdume solielh v
mehr helfen, sich ein ungeféhres Bild von der iodién Struktur der erlauterten Entwicklungen zu inesc
Deshalb werden die genannten Zeitangaben Standdeweur indischen Geschichte entnommen (Berkemer
1995).

3 Of forms of contract the only one of which we krmawthing was the loan, rna. The Vedic Indian was an
inveterate gambler, and for that among other causesseems always to have been ready to incur”debt.
(Rapson 1962: 87)

% Unter der Schuldknechtschaft versteht man die filbeung des Schuldners, eines Angehorigen bzw. der
gesamten Familie in das ,Eigentum” des Glaubigees. Angehdrige muss solange fiir den Glaubiger waitdez
bzw. nur gerinfligig entlohnt arbeiten, bis die Sdhabgedient ist. Auch kann der Kreditgeber denhySaen-
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renkredite in Anspruch genommen (vgl. auch Ros&8198). Es war Ublich, verzinsliche
Kredite zu gewéahren, wobei die Zinszahlungen nicbhetar zu leisten waren. Die Hohe der
Zinssatze der damaligen Zeit ist nicht bekannt §eapl962: 87).

Konkretere Hinweise auf die Existenz der Geldlaihd auf Geldtransaktionen sowohl in bar
als auch tUber Finanzinstrumente liegen aus derufeif00 - 200 vor Christi vor (z.B. Karkal
1967). In den Schriften dieser Zeit werden konk&tessatze genannt, wobei die Hohe der
Zinssatze nicht von der Transaktionsart, sondem der Kastenzugehorigkeit des Kredit-
nehmers abhing (Jain 1929: 4%.)Damals waren einige Unternehmer bzw. -gruppehiam-

del bzw. Handwerk und gleichzeitig als Bank fur Bevolkerung téatig. Man nahm Depositen
verzinslich entgegen, nutzte die so erhalteneneMiilr eigene Investitionen oder lieh sie an
Geschaftspartner und Kunden aus. Kreditvertrageleunur selten schriftlich dokumentiert.
Zahlungsverzug wurde massiv mit Gefangnis bestddt Sicherheit dienten bereits Mobilien
oder Birgen (Karkal 1967: 127f.). Zur damaligentZritzten nur die Geldverleiher (i.w.S.)
ihre finanziellen Uberschiisse (in monetarer undal@m nicht monetarer Form) zur kom-
merziellen verzinslichen Kreditvergabe und waremidlalie einzigen Anbieter von Finanz-
dienstleistungen. Die breite Bevolkerung hortete idberschiisse oder stellte sie im Rahmen
von Reziprozitatsverpflichtungen (vgl. Kapitel 2pbFreunden oder Verwandten zur Verfu-
gung (Rapson 1962: 195).

Buddhistische Schriften berichten, dass nicht sefikefrauen und Kinder beliehen, verkauft
bzw. in Schuldknechtschaft gegeben wurden. Ebestseon einer sehr extremen Form der
Bankrotterklarung zu lesen: Der zahlungsunfahigbufiner 1adt seine Glaubiger ein, um
sich vor ihren Augen selbst zu toten (Rapson 1263).

Etwa zu Beginn der christlichen Zeitrechnung enid¢a die altindischen Rechtsbiicher, die
auch das Finanzwesen regeln. Die zwischen 200 woistCund 200 nach Christi (Rother-
mund 1995) entstandene Manusmriti ist die beriiltakindische RechtssammidhgSie
enthalt u.a. je ein Kapitel tiber Depositen und Bé&irsowie zum Schuldreéft Desweiteren
weist die Manusmrti auch auf einen entscheidendand® im damaligen Bankgeschéft hin.
Man betrieb nicht mehr nur das reine Aktivgesclifeditvergabe), sondern auch das Pas-
sivgeschatft (Depositenhereinnahme) (Manusmrti IN9). In dem altindischen Rechtsbuch
finden sich verschiedene Empfehlungen zur Schuiegbung, die u.a. ein Gerichtsverfahren,
List, ,Ubliche Gebaren” und Gewalt nennen (Manushitt: 49). Mit "Ublichen Gebaren" ist
eine aus heutiger Sicht ungewohnliche Art der Stdintreibung gemeint: das sdgharna
Dabei setzte sich der Glaubiger vor das Haus dbeal@wers und fastete solange, bis entwe-
der die Schuld beglichen wurde oder der Glaubigehungerte. Aus Angst, von dem Geist
des toten Glaubigers belastigt zu werden, gelargesSchuldner meist, die falligen Zahlun-
gen zu leisten (Rapson 1962: 253).

knecht” bei jemand anderen fur sich arbeiten lagsgh Roser 1998: 23, Servet 2003: 99, auch Widen

1992, Krahnen/ Schmidt 1994: 33). Wenn -wie selufipadie vom Glaubiger zu stellende Nahrung digdtye

der Arbeit weitgehend aufzehrte, wandelte sich Stiduldknechtschaft in eine lebenslangliche Dauetiktae
schaft (vgl. Roser 1998: 23). Servet (2003: 10@tgrpretiert die Schuldknechtschaft als sozialei®sung, die
haufig bereits vor Entstehen der Schuld bestandée.rEntsprechend ergebe sich die Schuldknechtsubht

allein aufgrund der Verschuldung, sondern vor alldenFolge aus der auf Statusunterschieden berehdod-

gleichheit in der Beziehung.

%' Schon frith zeigte sich, dass bei finanziellen $a&tionen der soziale Status Einfluss auf die Kvéitidig-

keit und/ oder auf die Verhandlungsmacht nimmtt{eéend Kapitel 4.2, 4.3).

“! Eine ausfiihrlichere Darstellung des Inhalts dentanrti zum Geldverleih findet sich z.B. in Wildeea

(1992), Karkal (1967), Rapson (1962).

2 Manusnmti: 8. Buch, Kapitel 1 und 2
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Auch in der Manusmrti (VIII: 142) werden die Zinggg je nach Kastenzugehdrigkeit unter-
schiedlich hoch bemessen. So z.B. 2% p.m. von Baalem 3% von Kshatriya, 4% von
Vaishya und 5 % von Sudta Gleichzeitig werden auch Obergrenzen fiir Zings#stge-
setzt. Der in einer Summe zu zahlende Zins solhmmsen mit dem urspringlichen Kreditbe-
trag maximal das Zweifache des urspriinglichen Ketliages nicht tbersteigen. Sofern es
sich um Warenkredite handelt, die z.B. das AusteNen Getreide zum Inhalt haben, soll die
Summe aus Kreditbetrag und aufgelaufenen Zinserfrdiagache des urspringlichen Kredit-
betrages nicht Ubersteigen (Manusmrti VIII: 151iedreigt, dass schon zu Beginn der christ-
lichen Zeitrechnung die Bemessung des Zinssatpneskeitische Angelegenheit war, die nicht
nur 6konomischen Argumenten folgen durfte. Aul3erdeande zwischen monetéren und
nicht monetaren Krediten unterschieden. Da die @bere fur Zinsen auf Warenkredite ho-
her angesetzt wurde, kann man vermuten, dass Wadbtegkdeutlich riskanter bzw. rentierli-
cher waren (vgl. Kapitel 4.3.1.2). Zinsforderungédig Uber die festgesetzten Hochstgrenzen
hinausgingen, konnte man im tbrigen niabft dem Rechtsweg einfordern (Manusmrti VIII:
152). Unbezahlte Schulden mussten von Angehérigetierer Kasten regelmaRig in Form
der Schuldknechtschaft (vgl. Kapitel 1.3.1.1) aberet werden (vgl. Rapson 1962: 256).
Allerdings konnten weder Pfander noch Depositerfallen. Unabhangig vom Zeitablauf
mussten sie an den berechtigten Hinterleger zurgtdteet werden (Manusmrti VIII: 145).

Im zwélften Jahrhundert dienten auch Tempel alskBefi, die sowohl Depositen annahmen,
als auch Kredite vergaben (Desai 1967: 25). Inmslidchen Tempeln wurden sowohl besi-
cherte als auch unbesicherte Kredite an die Gl@ambiggrgeben (Appadorai 1936: 288), wo-
bei der personliche (auch religiose) Ruf des Safarksl von besonderer Bedeutung fur seine
Kreditwtrdigkeit war. Allgemein galten die Tempds dcentres of hoarded wealtiibd.:
300), weil die religiosen Zentren neben ihrer Tigigals Geldverleiher Gberschiissige Gelder
zur Vorsorge fur Notzeiten in Goldschmuck und Siegen anlegten.

In der Mogul Zeit (ca. 15. bis 18. Jahrhun®rspielten vor allem indigene Bankierfamilien

eine wichtige Rolle bei der Finanzierung des Hamddder Kreditinstrumente (Karkal 1967:

130). Schon damals gewahrte der Staat Kredite Db#e an Bedurftige, um Wucher zu un-

terbinden (echte durchgeleitete Forderkredifepa die indigenen Bankiers damals die ein-
zigen etablierten Finanzinstitutionen waren, wutire Bedeutung mit dem Erstarken von
Handel, Handwerk bzw. Industrie. Durch die vielertenschiedlichen Zahlungsmittel im da-

maligen Indien bot sich ihnen auch ein sehr eiitigs Geschéaft als Geldwechsler. Aul3er-
dem stellte der Staat bedeutende indigene Ban&lsrSteuereintreiber und staatliche Ban-
kiers ein, was ihre Stellung in der Gesellschalftevestarkte (ibd.: 131).

Die Machtkdmpfe und die zunehmenden militdrischarsgaben wahrend der Mogul-Zeit
sorgten daflr, dass die Grundsteuererhebung zumehiméseld erfolgte, weil sich Geld viel
besser als Naturalien von entlegenen Provinzereidentrale transferieren liel3 (Rothermund
1995a: 89). Um die Steuern monetar einziehen zmddnmusste das Land vermessen, eine
Steuerverwaltung eingerichtet und eine allgemeireplierte Wahrung geschaffen werlfen

43 Brahmanen, Kashytriya, Vaishya und Sudra bezeithmeHinduismus die Hauptkastengruppen, hier in der
Reihenfolge ihres sozialen Status (vgl. z.B. Bdthkd 1995).

“4 Die Geldverleiherfunktion der Tempel ergénzte dehdtivitaten im Bereich der infrastrukturellen Enck-
lung (z.B. Bewasserungsprojekte o. &.) der zugghiirRegion. Auch in anderen Landern gewéahrten Tempe
Darlehen an Bediirftige (vgl. z.B. Roser 1998: 23).

4> Zeitangabe nach Speer (1965), vgl. FuRnote 38

% Im ersten Jahr wurden fiir solche Kredite keines@mverlangt, anschlieRend mit fortlaufender Latfes
Uber 10 Jahre) ansteigende Zinsen, in Hohe vor¥6 |85 100% p.a. (Karkal 1967: 130).

" Die damalige Rupie hatte einen hohen Silberantbei das Silber noch iiber den AuRenhandel inslLan
gebracht werden musste (Rothermund 1995a: 99).
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Nachdem dieses System einige Zeit erfolgreich fonidrte, weitete im 17. Jahrhundert der
Mogul-Herrscher Aurangzeb die Zahl der Grundstesrethtigten deutlich aus und nahm in
die Hierarchie auch Hindus auf (ibd.: 91f.). Dasr@lrapazierte die Grundsteuerbasis und
fuhrte zu Bauernunruhen. Gleichzeitig bot dies deropaischen Machten mehr Handlungs-
spielraum.

1.3.1.2 Die britische Kolonialherrschaft und die Seuldenexplosion

Die historischen Entwicklungen vor allem in der &wialzeit trugen wesentlichen zur heuti-
gen Stellung und zum Ruf des indischen Geldvensibei. Zu dieser Zeit gab es auch zu-
nehmend Aufzeichnungen der Geldverleiher- und Barkétigkeiten, die bis zum ersten
Drittel des 20. Jahrhunderts dann in Kontenbiclueh Berichten der staatlichen Institutio-
nen ihren Hohepunkt fanden (Rudner 1994: 3, audhgillaya 2003). Als die Briten im 17.
Jahrhundert nach Indien kamen, benétigten auclkisgnzmittler. Sie errichteten u. a. auf-
grund von Sprachschwierigkeiten zunachst ihre @gdfinanzinstitutionen. Der Aul3enhan-
del Indiens wurde daraufhin von auslandischen Baradtegewickelt, die die indigenen Ban-
kiers und Geldverleiher zumindest in den Stadtemelmend in den Hintergrund drangten.
Nichtsdestotrotz bestand in Indien ein sehr efi@giund leistungsstarkes informelles Bank-
wesen (Rudner 1994: 37f.). Insbesondere in laneticBebieten konnten die Geldverleiher
ihre Vormachtstellung groéf3tenteils behalten. Besondersiert waren die informellen Geld-
verleiher im nationalen Geldtransfer (meist indigdankiers), den Geschaftsbanken zur da-
maligen Zeit noch nicht anbot®n

Die britischen Kolonialherren tibernahmen von deol3&roguln das Grundsteuersystem. Hat-
ten die GroBmoguln noch zwischen veranlagter utsfi¢alich (geringerer) eingetriebener
Steuer unterschieden, so setzten die Briten dwabs veranlagte Betrdge auch vollstandig
eingetrieben wurden (vgl. Rothermund 1995a: 94).geengstem Zahlungsverzug wurde der
Landbesitz des Schuldners versteigert. Einige andisGeldverleiher nutzen die Auktionen
von Landbesitz, um gunstig Grundbesitz zu erwefli@h: 95). Gleichzeitig vermutet man in
diesem harten Durchsetzungsverfahren der Britea A Vorbildfunktion fur die zuneh-
mende gerichtliche Schuldeneintreibung auch dureld\&rleiher (Rothermund 1995a).

In den fast 200 Jahren britischer Kolonialherrschaben die Briten sowohl den institutionel-
len Rahmen als auch die strukturellen Bedingungemfiustrielles und landwirtschaftliches
Wachstum malfigeblich beeinflusst (vgl. Rothermun@sg® Im 19. Jahrhundert wurde In-
dien ein abhangiges Agrarland. Uberschiissige Galdeden in Grundbesitz investiert. Dies
erschien allein schon deshalb rentabel, weil l@genhder Bevolkerung Land knapper wurde
und relativ an Wert gewafth Durch die rechtlichen Reformen wurde es méglldmd mit
Hypotheken zu belast#h 1913 betrug der Gesamtumfang der Verschuldunigdhdr Bau-
ern ca. 5 Mrd. Rupien (ibd.: 487), wobei es stadgonale Unterschiede in der Intensitat der
Verschuldung gab. Die steigenden Bodenpreise giimgdibrigen nicht mit einer Produktivi-
tatserhdhung einher. Weiterhin bearbeiteten kleisHiche Familienunternehm&nden Bo-

“8 Der nationale und teilweise auch internationaléd@@nsfer wurde meist tiber indigene Bankierfamilab-
gewickelt. Dazu bediente man sich der noch heudeltsamerdundi(vgl. Kapitel 1.2.3).

“9In der Zeit von 1860 bis 1913 stieg der Preis agnarland um 4% pro Jahr. Zum Vergleich: Der Pedisr
anderen Guter stieg im gleichen Zeitraum um nuf. ¢z p.a. (Rothermund 1995c: 487).

* Grundpfandrechte und deren Verwertung machersémst wenn Eigentumsrechte definiert sind, Gruneteig
tum Ubertragen werden kann und die juristische Bagtzbarkeit von Anspriichen gewahrleistet ist. \dgkh
Kapitel 2.4.2,3.2.2.1.3, 3.2.3.2,3.2.4,4.5.2.3.

*1 Nach Rothermund (1995c: 487) diente Landerwenrteindamaligen Zeit nur der Ausbeutung billiger Arbe
kraft der Kleinbauern, eine nicht seltene Intergtionh der traditionalen Patron-Klient-Beziehungegl.(Kapitel
2.5.6).
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den, die durch Schuldendienst und Grundsteueriastreerhéhten Vermarktungsdruck aus-
gesetzt waren und deshalb ihre Agrarprodukte kalfigoten bzw. anbieten mussten.

Die Nattukottai Chettiarsvaren die wichtigste Banker-Kaste Sudindiens uoigib ein sehr
ausgereiftes Angebot an FinanzdienstleistungerfRudner 1994: 1, 983. Wahrend der Ko-
lonialzeit konnten die Geldverleiher ihre Positstérken und den Geldverleih erheblich aus-
weiten. Dies ging jedoch mit einer extrem zunehnmeendndlichen Verschuldung einher. Im
kolonialen Diskurs des 19. und Anfang des 20. Jakdérts Uber die Auswirkungen der Ko-
lonialherrschaft spielten das Erstarken der Maeht@eldverleiher und diesgpcial relations

of debt” eine grofl3e Rolle. Fur die zur damaligen Zeit &stl3enterschiedlich entwickelten
Regionen wurden verschiedene Ursachen fur die zeindfamatisch zunehmende landliche
Verschuldung identifiziert, die in Kapitel 4.5.2.4 wieder aufgegriffen werdsilen.

Aufgrund der hohen landlichen Verschuldung entstageits Ende des 19. Jahrhunderts ein
Regulierungs- und Kontrollbedarf, der zu rechtlicfi®egelungen fuhrte, die allerdings in den
einzelnen indischen Bundesstaaten nicht einheittingfiementiert wurden (vertiefend Kapitel
4.1.1, auch Schrader 1996). In den 1930er Jahrestaaden z. B. die noch heute gultigen
Moneylenders Actglie Hochstzinssatze festsetzen, eine Mindestliachihg fordern und zur
Registrierung zwingen (vgl. Kapitel 4.1.1). Gleieitig wurden Gesetze zur Ubertragungs-
madglichkeit von als Sicherheit dienender Landerdestgesetzt, um den Transfer von Land
verschuldeter Bauern erheblich einzuschrénken.ntagerne informelle bzw. semi-formelle
Finanzinstitutionen ¢hit Fund Companies.a. vgl. Kapitel 1.2.3) gibt es heute eine Reihe
von rechtlichen Regelungen, die aber keinesfaltsdei Kontrolle und Aufsicht, wie sie fir
den formellen Finanzsektor Indiens existieren, Mgchbar sind (vgl. Wildenauer 1992).
Aufgrund institutioneller Gegebenheit und aufgrufehlender Klagebereitschaft bzw. -
fahigkeit erfolgen gerade im landlichen Raum di®rimellen Finanztransaktionen (wieder)
aul3erhalb jeglichen formellen rechtlichen Rahmens.

Die Vernetzung der Geldverleiher hatte einen wéisben Einfluss auf den Handel Indiens
Uber mittlere und grof3e Entfernungen. Auch die haBeuer- und Abgabenforderungen der
britischen Kolonialherren waren ohne die informeli@eldverleiher nicht leistbar gewesen
(Rudner 1994: 41). Mit der Unabhangigkeit Indiensl der zunehmend geldverleiherfeindli-
chen Gesetzgebung nahm die Bllitezeit des Geldheré#n Ende. Seitdem hat der Anteil der
Geldverleiherkredite aus zahlreichen Griinden iredadien stetig abgenommen (vgl. auch
Kapitel 1.3.2). Insbesondere in den weniger entaliek landlichen Gebieten nimmt der
Geldverleiher jedoch weiterhin eine bedeutendeluiglbei der Kreditversorgung armerer
Bevolkerungsgruppen ein (z.B. Reserve Bank of 1201@7: 7, United Nations 2006: 7ff.).

1.3.2 Besonderheiten des heutigen indischen Geldieghs
1.3.2.1 Zahlreiche formelle Finanzinstitutionen inlandlichen Raum

Nach einer Periode der forcierten Entwicklung demifzsystems verfugt Indien heute tber
eine sehr differenzierte finanzielle InfrastruRfuBereits von 1950 an hat die indische Regie-

2 Neben derNattukottai Chettiargjab es weitere ,Bankiers* bekannte Handler-Kastenz.B. dieMarwaris
(vgl. z.B. Rudner 1994: 26ff., vgl. Kapitel 1.2.3).

°3 Bose (1994) tragt wesentliche Artikel dieser Dision alsReprintzusammen und kommentiert sie aus zeit-
gemaler Perspektive.

** Eine detaillierte Darstellung der Entwicklung desmellen Finanzsektors sowie seines aktuellenuStat
Indien findet sich in z.B. Basu (2006), Deolalka®99) und Meyer/ Nagarajan (2000: 165ff.), auch $dan
(2001), Bakshi (1999), Krishnaswamy et al. (198Gff.3 Burgess/ Pande (2003) und Burgess/ PandeigWo
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rung ihren Aktivitaten die Annahme zugrunde gelégsss es einen Zusammenhang zwischen
dem Zugang zu Finanzierung und der Armutsreduzgegibt (Basu 2006). Seit den 1950er
Jahren wird entsprechend versucht, die landlich@Rerung mit reichlich subventioniertem
Kredit zu versorgen. Dies erfolgte u.a. Uber dididtalisierung der Geschéaftsbanken in
1969° und tiber die Férderung von KreditgenossenschéBasu 2006: 10, Bell 1990: 322).
Indiens Social Banking Programmeahlt dabei zu den grof3ten je in Angriff genomnmene
staatlich gelenkten Kreditprogrammen in Entwickisidgdern und hat nachweislich zur Re-
duzierung der landlichen Armut gefuhrt (Burgessided Wong 2004: 11f.). Am erfolgreichs-
ten waren die Expansion des landlichen Zweigsteiezes und zahlreiche Kreditprogramme,
die die a&rmeren Bevolkerungsgruppen beguinstigten.

Mit Bezug auf das landliche Finanzwesen verfolglien einen Multi-Agency-Ansatz: Ge-
nossenschatftliche Institute, Geschaftsbanken, Ratiianken und andere formelle Institute
versorgen die landliche Bevolkerung mit Finanzdiemrsungen. Unterstitzt wird dieser An-
satz u.a. von der Reserve Bank of India, Mational Bank for Agriculture and Rural Deve-
lopment (NABARD), dem Spitzeninstitut im Bereich des Adaadits, und demNational
Cooperative Development CorporatigNCDC), die eigens gegrindet wurde, um Projekte
und Programme von Landwirtschafts- und agroindel#n Genossenschaften zu finanzieren
bzw. zu fordern.

Zu den zahlreichen Bemiuhungen der indischen Ragierie landlichen Regionen mit for-
mellem Kredit zu versorgen, zahlen d&irected Credit Approach”(u.a. Zinssatzhdchst-
grenzenr’, ZielgréRen fir die Kreditvergabe an bestimmtddgigopen —Priority Sector Len-
ding‘-, Auflage spezieller Kreditprogramme, vgl. z.Bal&hi 2000, Basu 2006), ein umfang-
reiches von der NABARD betreutésnking-Programm (zur Verknupfung von Selbsthilfe-
gruppen und formellen Banken, Meyer/ Nagarajan 2066, Hannover 2005) und Refinan-
zierungsmodelle fir Mikrofinanzinstitutionen (z.Bakshi 2000).Commercial Banks.B.
haben die Auflage, 10% der Kredite an die armengBerung auszureicheRegional Rural
Bankssollen vor allem die &rmere Bevdlkerung bedienaah ldndliche Kreditgenossenschaf-
ten sollen sich auf den landlichen bzw. Landwirgdtskredit spezialisieren (Bakshi 2000: 4,
Burgess/ Pande 2003). In den 1980ern gipfelte ddgippenforderung in soglaan me-
las’, auf denen die staatlichen Banken der landlicheneren Zielgruppe zahlreiche Kredite
ohne sorgféaltige Bonitatsprifung gewahrten. Dakend nur das vermittelte Kreditvolumen
im Vordergrund (Meyer/ Nagarajan 2000: 165; Srigaat Basu 2004, vgl. kritisch Kapitel
3.2.3.1). Doch selbst wenn formelle Banken direkbavorzugte landliche Zielgruppen Kre-
dite herauslegen, scheinen doch die groR3eren,chvatidich arbeitenden Bauern beginstigt zu
werden und die Marginal- und Kleinbauern aul3enzuobleiben (Basu 2006: 40).

(2004) liefern eine detaillierte Analyse der Mal3meh seitens der indischen Regierung zur Férderandpdd-
lichen Finanzierung.

> Rund 92% des formellen Finanzsektors unterlieggitither Kontrolle (Deolalkar 1999: 60).

* Subventionierte Kredite an besonders bediirftiggp@en (Frauen, Behinderte, Kastenlose usw.Caenmer-

cial Banksmit einer Laufzeit von bis zu 3 Jahren unterliegérer Zinssatzhéchstgrenze bis 12 % (Basu 2006,
Meyer/ Nagarajan 2000: 170). Zur Problematik vons&atzhdchstgrenzen siehe auch United Nations {2006
100ff.)
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Schaubild 1.4: Prasenz formeller Finanzinstitutiona im landlichen Raum
Quelle: Bakshi (2000: 3)

Art der Institution Anzahl Landliche/ semi-urbane
Zweigstellen
Commercial Banks 106 32.854
Regional Rural Banks 196 14.142
State Co-operative Banks 28 789
District Co-operative Banks 367 12.128
Primary Co-operative Credit 92.000
Societies
State Land Development Banks 19 1.154
Primary Land Development 745 686
Banks
Summe 1.461 153.753

Die Tabellen 1.4 und 1.5 zeigen anschaulich, waeksim Vergleich zu anderen Entwick-
lungslandern der formelle Finanzsektor im landlicRaum vertreten ist.

Schaubild 1.5: Bevolkerung je Filiale, 2002
Quelle: Basu (2006: 16)
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Schaubild 1.6: Zweigstellendichte in Indien bezogeauf 16 Bundesstaaten
Quelle: Burgess/ Pande 2003; Basu 2006
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Mehr als die Halfte aller Zweigstellen formellerrik@n befinden sich in den landlichen Ge-
bieten (Meyer/ Nagarajan 2000: 166). Die Zweigstedichte (Bevolkerung je formelle Bank-
filiale) fiel von 65.000 Menschen je Filiale in 1®&uf 15.000 in 1998 (Meyer/ Nagarajan
2000: 166, Deolalkar 2000: 105). Heute verfugtdémdii.a. tber 32.000 landliche Filialen von
Commercial Bankaind Rural Regional Banksca. 14.000 Genossenschaftsbanken, 98.000
PACs Primary Agriculture Credit Societi¢s nebst einem enormen Postnetzwerk mit
154.000 Amtern (Basu 2006: 10, Schaubild 1.6). d&eslene Kreditvorschriften unterstit-
zen eine sektoral und regional ausgeglichene \fengiformeller finanzieller Aktivitaten,
was sich in der Entwicklung des Anteils an formelirediten zeigt. Der Anteil des instituti-
onellen Kredits wuchs in gesamt Indien von 8,8%Jahr 1951 auf 53,3 % in 1991 (Schau-
bild 1.7).

Schaubild 1.7: Herkunft der Kredite an landliche Haushalte, gesamt Indien, 1951-1991

(in Prozent)
Quelle: Basu (2006: 17)

Year | Banks | Cooperati- | Govern- Total Relatives/ Money- Others
ves ment instnl. friends lenders

1951| 1.1 4.6 3.1 8.8 14.4 68.6 8.2

1961| 0.3 104 6.6 17.3 5.8 60.9 16

1971 2.4 20.1 6.7 29.2 13.8 36.9 20.1

1981 | 28.6 28.6 4.0 61.2 9 16.9 12.9

1991 | 29 18.6 5.7 53.3 6.7 15.7 24.3

Note: Others includes non-institutional source$estthan friends and relatives and moneylenders, teaders,
agriculturist money lender, landlord, etc.
Source: All India Rural Credit Survey, RBI; All iadDebt and Invesment Survey (AIDIS), NSSO.

34



Dennoch urteilt Deolalkar mit Bezug auf ddegional Rural Bankslass das landliche Bank-
system heute schwach ist und in den Filialen staturspringlich geplanfarefoot ban-
kers" (Deolalkar 1999: 93) nur hoch bezahlte Mitarbei#tig sind. Der Anteil der landlichen
Kredite am gesamten Kreditvolumen stieg von 4,61%972 auf 10,1% in 2001 (Basu 2006:
16).

Indien ist daftr bekannt, dass in der Vergangenheiienstande armerer Kredithehmer rela-
tiv leichtfertig und ohne 6konomische Motivatiorlassen wurden. Noch bis zu Beginn der
1990er Jahre wurden vor Wahlen oder aus anderdisploén Griinden zahlreichen sdumigen
Schuldnern pauschal die Schulden erla¥sdies filhrte im Zusammenhang mit den zahlrei-
chen subventionierten Zielgruppenkrediten zu eiBemoralisierung der Ruckzahlungs-
bereitschaft landlicher Schuldner (vgl. Mahajanii®éa 1996, nach Meyer/ Nagarajan 2000),
was dieMoral HazardProblematik (vgl. Kapitel 3.2.3.1) verstarkte uden gesamten Fi-
nanzsektor schwachte. Noch in 1996 wurden 20% Khledite vonCommercial Banksicht
zuriickgezahtf (Meyer/ Nagarajan 2000: 166). Damit bleibt dielschte Riickzahlungsquo-
te von nur 50% - 60% bis Mitte der 1990er Jahrd. (8ghaubild 1.8) weiterhin ein Haupt-
problem der formellen Kleinkreditvergabe.

Schaubild 1.8: Anteil zuriickbezahlter Krediteé® der wichtigsten landlichen formellen
Finanzinstitutionen (1982-1996)

Quelle: Sankaranarayanan (1998); NABARD Annual Reft896/ 1997, zitiert nach Meyer/ Nagarajan (2000:
180)

Years | Primary agricultural | Primary land develop-| Regional rural | Commercial

credit societies ment banks banks banks
1982/83| 60 52 52 55
1986/87| 60 59 50 57
1989/90| 51 28 33 49
1992/93| 53 52 41 56
1995/96 61 56

®Recovery refers to total principal and interest ambrecovered relative to old and new loans thatengdue on
that date.

®1990: Worst drought year; loans written off

Die Reformen der 1990er Jahre betrafen auch desngsektor. So wurden z.B. nach und
nach die Zinssétze flir Genossenschaften (1994 Ragibnal Rural Bank§1996) freigege-
ben. Heute gibt es z.B. fi@ommercial Bank$estgesetzte Kreditzinshéchstgrenzen noch bis
zu einem Betrag von Rs 200.68@udem ist der staatliche Anteil an d@ommercial Banks
allmahlich reduziert und ein zunehmender WettbewierbBankensektor etabliert worden
(Meyer/ Nagarajan 2000: 168, Basu 2006: xv). Meletthewerb wurde zugelassen, indem
heute z.B. auch stadtische Genossenschaftsbanka@wittschaftliche Kredite vergeben dur-
fen. Trotz zahlreicher Reformen in den 1990er Jakvied der landliche Kredit aufgrund von
politischem Druck weiterhin staatlich reguliert (&ai 2000: 3, Basu 2006: xv). Die indische
Regierung dominiert noch immer die l&ndlichen fdfere Finanzinstitutionen. Qirected
Credit' und Subventionen — wenn auch weniger als zuveerzerren nach wie vor Risiko/

*" sog.Debt WavingMeyer/ Nagarajan (2000: 166), auch Srivastava/ §2604). Weitere Negativanreize der
Regierungspolitik vgl. Basu (2006: 30ff).

% Im Vergleich hierzu betrug der Prozentsatz in mekien ca. 10% und in Thailand ca. 7,7 % (Claessens
Glaessner 1998).

*9 vgl. FuRnote 58. Damaliger Wechselkurs $4.700yelldr Wechselkurs £ = 58,01268 INR bzw. 1 INR =
0,01724€ (Stand 04.01.2008) (www.oanda.com/convert/)

35



Ertrags-Verhéltnisse in der landlichen KreditvergdBasu 2006: xv). Zudem ist die juristi-
sche Infrastruktur noch immer tberfordert.

Heute hat Indien eines der grof3ten FilialnetzeWlelt (Schaubild 1.10). Auch bezogen auf
das je Bankfiliale versorgte Gebiet steht Indietenimational gut da (vgl. Schaubild 1.9). Im
Durchschnitt versorgt eine landliche Bankfillialeennal so viele Kunden wie eine stadtische.
In landlichen Gegenden betragt der Kredit pro Kiyfd Rs 900 (US$ 20) im Vergleich zu

Rs 20.600 (US$ 450) fur stadtische Regionen. Did dar Kreditkonten im landlichen Raum

bezogen auf die landliche Bevolkerungszahl betiedjglich 3,4%, wahrend das Verhaltnis
im stadtischen Umfeld dreimal so grof3 ist (Basu62a@). Landliche Filialen sind allerdings

nicht computerisiert und bieten im Vergleich zudstchen ein eingeschranktes Angebot
(ibd.: 13). Trotz der vergleichsweise hohen Zwalshdichte im [&ndlichen Raum und der
zahlreichen subventionierten Kreditprogramme ka@nfdrmelle Finanzsektor die finanziel-

len Bedirfnisse der landlichen Bevoélkerung bis éeutht ausreichend befriedigen. Ein Ver-
gleich der Jahre 1972 und 2001 (Schaubild 1.119tzsvar, dass sich die landliche Kredit-
versorgung verbessert hat, allerdings im Verglaeh Versorgung nicht landlicher Gebiete
nur aul3erst geringfugig. Der informelle Finanzsekieibt in den landlichen Gebieten In-

diens relativ stark vertreten.

Schaubild 1.9: Reichweite der Bankfilialen
Quelle: Basu (2006: 12)

Average population served per bank Average area per branch

branch
Year Overall Rural Non-rural (Sq kms)
1942 40,241 91,151 12,389 232,4
1981 19,137 29,685 8,820 88,7
1991 14,054 17,858 8,700 52,6
2001 15,515 22,841 8,461 47,8
2001* 12,806 NA NA 39,5

Note: *Including cooperative bank branches.
Sources: RBI; Basic Statistical Returns 2002, Haodbof Statistics 2003, NABARD; Census of Indial200

Zudem koénnen die formellen Finanzinstitutionen nounmer nicht alle finanziellen Bedurf-
nisse der landlichen Bevolkerung befriedigen. Issbeere der Bedarf an Produktionskredi-
ten kann nur zu einem geringen Anteil aus formeQerellen gedeckt werden (vgl. Karmakar
1999: 293). Vor allem die armere landliche Bevdlkey hat trotz des relativ hohen Angebots
faktisch keinen Zugang zu formellen Krediten (\&thaubilder 1.12, 1.13). Die Art und Wei-
se, wie formelle Banken Kleinkredite gewahren zistlem weit von den Usancen des infor-
mellen Finanzsektors entfernt:

»The procedures are cumbersome, the staff unfrigraiid the transaction costs are high.

Repeat loans, except for crop production, are raeen for borrowers who have repaid
fully.” (BASIX 2000a)
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Schaubild 1.10: Internationaler Vergleich der Zweigtellendichte bezogen auf das Ein-
zugsgebiet (gkm)
Quelle: nach Kumar (2005:29)
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Schaubild 1.11: Entwicklungen des landlichen Bankwsens: Trends im Zeitablauf
Quelle: Reserve Bank of India, nach Basu (2006: 16)

Indikatoren Jahr Landlich Nicht landlich
Depositen (tausend Rs) 1972 5.396,9 78.199,6
2001 1.394.313,6 8.100.019,3
Kredite (tausend Rs) 1972 2.572,7 53.565,4
2001 544.312,5 4.840.025,4
Depositen : BSP (Prozent) 1972 11 16,0
2001 6,6 38,5
Kredit : BSP (GDP) (Prozent) 1972 0,5 10,9
2001 2,6 23,0

Schaubild 1.12: Zugang zu formellen Krediten, nachHaushaltskategorie
Quelle: RFAS 2003, zitiert nach Basu (2006: 21)

Indicator Marginal | Small | Large | Comercial | Others | Total
With formal loan outstanding 12.97 30.79| 44.36. 16.78 2947 21,01
Without formal loan 87.03 69.2]1 55.64 83.22 70.53 8.99

Note: Marginal farming households = landholding <tre; small = 1 to 4 acres; large farms = >4 acres;
commercial households = with or without land buthwincome from non-farm sources exceeding halbl t
household income; others = mixed households witld land non-farm commercial incomes but the latiing
less than half of their total household income.

Auch Karmakar (1999: 208) und Basu (2006) beschreitie Situation staatlicher landlicher
Banken als sehr schwierig. Im Allgemeinen ist dagltssche Angebot formeller Finanz-
dienstleistungen professioneller, auf die Beduskider Klientel zugeschnittener und diszip-
linierter als das landliche Angebot (vgl. Ruthedfd999: 44). Aufgrund geringer Personal-
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ausstattung, einer nicht zielgruppenporientiertersbNdung, konzeptioneller Mangel (keine
Ausrichtung auf Viabilitat bei Klein(st)kreditprogmmen), der Zeitintensitivitat der Kleinst-
kreditvergabe, dem fehlenden Kontrahierungszwaetgbidie landlichen formellen Finanz-
institutionen der armeren Bevoélkerung tatséchlicin eingeschrankt Zugang zu formellen
Finanzdienstleistungen (vgl. auch United Nation8&07). Weder im Rahmen noch aul3er-
halb von Kreditprogrammen ist es vorgesehen, diggdnden finanziellen Bedarfe der arme-
ren Bevolkerungsgruppen zu bedienen.

Zugleich zeigen sich in Indien deutliche regiondlieterschiede bei dem Zugang bzw. der
Inanspruchnahme von Finanzdienstleistungen (Sclihildi4). In den entwickelteren westli-
chen, sudlichen und ndrdlichen Regionen stellt giéh die Versorgung mit formellen Kredit
deutlich besser dar als in den weniger entwicketistichen und zentralen (und nordostli-
chen) Gebieten, obwohl dort der Bevoélkerungsadil deutlich hoher ist.

Schaubild 1.13: Geringer Zugang der Landbevdlkerungzum formellen Finanzsektor,

2003
Quelle: RFAS 2003, Basu (2006: 18)
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Note: Marginal farming households = landholding<tra;small =1to4 acres; large farms = >4acres; contme
cials households = with or without land but witrcéme form non-fram sources exceeding half of tobalse-

hold income; others = mixed households with land aon-farm commercial incomes but the latter biesis!

than half of their total household income.
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Schaubild 1.14: Regionale Unterschiede bei Finanzstleistungen
Quelle: Basu (2006:13)

Region Share in all Share in| Regional perl Share in all Share in alll Share in all
India GDP | population | capita India credit | India  de-| India bank
GDP/national posits branches
per capital
GDP
Northern 18% 13.8% 1.28% 21.5% 22.9% 16.1%
Northeast- 3% 3.7% 0.76% 1.5% 1.6% 2.5%
ern
Eastern 14% 23.6% 0.58% 9.2% 12.9% 17.7%
Central 17% 26.6% 0.64% 8.9% 13.6% 20.3%
Western 22% 15.5% 1.39% 32.2% 26.4% 15.6%
Southern 28% 16.9% 1.63% 26.6% 22.6% 27.4%
Total 100% 100% 1.00 100% 100% 100%

Source: RBI, Basic Statistical Returns 2002; RBIn#book of Statistics 2003; Census of India 2001.

1.3.2.2 Geldverleiher als nach wie vor wichtige latiche Kreditgeber

Indiens landlicher informeller Finanzsektor lagshsheute regional in einen weniger institu-
tionell entwickelten (Dominanz des GeldverleihersNordindien und einen starker instituti-
onell entwickelten (ausgebautes modernes Segmemi,sd Anbieter) informellen Finanz-
sektor in Stidindien unterteil®h Man kann ein traditionelles Segment (z. B. Geltbiker)
unterscheiden, das bereits vor Existenz des foemélinanzsektors bestanden hat, sowie ein
modernes Segment (z. B. Nicht-Bank-Finanzinstingrg, das sich als Reaktion auf Re-
gulierungen und Funktionsstérungen im formellenaRizsektor herausgebildet hat und anti-
zyklisch zur Regulierung des formellen Sektors vgi¢la.B. Ghate 1988 : 65f.). Der Uber-
gang zwischen beiden Segmenten des FinanzsekitansnisTeil flie3end, was vor allem am
Beispiel derChit Fundsdeutlich wird (Kapitel 1.2.3, vgl. Wildenauer 199%ayar 1975). Je
nach Entwicklungsstand der betrachteten Regiorefirglch im heutigen Indien ganz unter-
schiedlich entwickelte und ausgerichtete informeited semi-formelle Finanzinstitutionen,
angefangen mit der einfachsten Form des Geldverigiluer seine Geschafte lediglich in ei-
nem kleinen Buch festhélt bis hin zu einer professionell gefiihrten statiéscRoSCA Chit
Fund Companymit tber 100 Teilnehmern (z.B. Wildenauer 199294). Die grof3e Anzahl
professionell ausgerichteter informeller und seonivfeller Finanzinstitutionen werden von
Nayar (1992: 195) zwar noch als ,informell* bezaieh Germidis et al. (1991: 104) weisen
ihnen aber bereits den Status eines legalisiegparabanking zu. Heute zahlen einige zu

% Folgende plausible Griinde sind wesentlich firaliestwicklung, deren ausfiihrliche Analyse an diGtetle
nicht erfolgen kann: Bevélkerungsdichte, regionalgschaftliche Vorteile, Einflisse historischer dWiations-
bewegungen, Mentalitdtsunterschiede, Durchsetzlbartie Rechtsansprichen (vgl. auch Schrader 1986,
denauer 1997, Srivastava/ Basu 2004, Basu 2006).

®1 Dieser Typ Geldverleiher wird detailliert in R.Klarayans RomanThe Financial Expeftbeschrieben. Der
Roman handelt von einem Geldverleiher im 20. Jaidbtt der seine Handlungen eher an der Gottheghrak
ausrichtet als an 6konomischer Planung. Zunachbsitat er nur als Kreditvermittler (zwischen forfeel Ban-
ken und informellen Kunden), anschlieBend als idakger Geldverleiher, was ihm in dem Roman aber zum
Verhangnis wird.
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den Mikrofinanzinstitutionen, andere zu den sogchitbankfinanzinstitution€f (vgl. auch
Basu 2006: 6, Kapitel 1.2.3). Manche informelledfininstitutionen haben nur regionale Be-
deutung und kdnnen lokal/ regional unterschiedlishsgestaltungen aufweisen.

Durch den seit Mitte der 1950er Jahre deutlich géwanen formellen Finanzsektor erlebten
die indigenen Bankiers eine starke Konkurrenz uegabnen, nach neuen Tatigkeitsfeldern
zu suchen. GrolRRere stadtische indigene Bankieranbeg, ihre Geschafte immer starker zu
formalisieren, so dass sie bezuglich ihres Orgénissgrades und des Ausmalles ihres Ge-
schaftes formellen Finanzinstitutionen immer ahmdicgeworden sind. Sie werden deshalb
teilweise zu den Nicht-Bank-Finanzinstitutionen &g, eine Gruppe banknaher Finanzinsti-
tutionen, die den Mikrofinanzinstitutionen @hnelndudennoch nicht direkt zum formellen
Finanzsektor gehoren. Einige indigene Bankiers habeh in sog.Finance Corporations
(Nayar 1982b) umgewandelt, i. e. Finanzinstitutmndie Einlagen mit dem Hauptzweck der
Kreditvergabe annehmen und professionell forterkglic Daneben bieten sie weitere kun-
denorientierte Serviceleistungen wiindiDiskontierung, arbeiten als Treuhander und bie-
ten Beratungsdienste an, wie z. B. eine Beratuzgidieh der Einkommensteuer oder des
Wertpapierkaufs. In Kerala florierten dignance Corporationgeitweilig durch den Anstieg
der Uberweisungen indischer Arbeiter aus den Gudfsh (Das Gupta et al. 1989: 59, Sree-
nivas 1975: 99). lhre Kreditkundschaft besteht Isghlich aus der urbanen Mittelklasse.
Indigene Bankiers sind inzwischen tberwiegend ifmanoen Raum tatig, teilweise als Han-
delsgesellschaften. Ihre Bedeutung fiir den Geldireithat sich verringert. Mehr und mehr
Uberlassen sie ihr typisches Geschéaft entwedereltermbzw. modernen semi-formellen Fi-
nanzinstitutionen (Germidis et al. 1991: 104f., iader 1996). Als urspringliche ,Handler-
kaste" scheinen sie sich aufgrund attraktivererdien wieder zunehmend dem Handel zu-
zuwenden (vgl. auch Schrader 1992, 1994, Rudned)19deinere Geldverleiher sind in
landlichen Gebieten allerdings wichtige Kreditgebgeblieben (Sharma 2000: 2). Gerade in
entlegeneren landlichen Gebieten arbeiten vielel&eleiher noch traditionell. Selbst solche
Institutionen wie die Schuldknechtschaft (vgl. Kepil.3.1.1) sind z.B. im relativ armen
nordindischen BundesstaBihar immer noch ein ernstzunehmendes Problem.

Beobachtungen der Reserve Bank of India zufolg& gan Anteil informeller Finanzierung
an den gesamten Krediten an private Haushalte 886 & 1951/52 auf 39% in 1980/81,
wahrend im gleichen Zeitraum der Anteil der forreellFinanzierungen von 7% auf 61 %
gestiegen ist (Schaubild 1.15). Demgegenuber famd\ebltbank heraus, dass in der zweiten
Halfte der 1990er Jahre der Anteil der informel&ahulden landlicher Familien 78 % betrug
bei nur 22% formeller Schulden (The World Bank 189%5997c, nach Meyer/ Nagarajan
2000: 191). Die kurzlich fertig gestellieural Finance Access Stu@p03 fand heraus, dass
44% der befragten Haushalte mindestens einen ieitemKredit in den letzten 12 Monaten
aufgenommen hatten (Basu 2006: 7, 24ff.). Der deiztormelle Kredit wurde zu mehr als
der Halfte beim Geldverleiher aufgenommen (Schdubil6). Erhebungen im gleichen Zeit-
raum im Rahmen einer Studie der Reserve Bank a& Ifich Ubrigen durchgefiihrt von Re-
gierungsangestellten), zeigten, dass immerhin &nt&f des ausstehenden Kredits an bauer-
liche Familienwirtschaften von Geldverleihern staimnwobei der Anteil in den Bundeslan-
dernBihar, Manipur, Punjah Rajasthan Tamil Naduund Andhra Pradesldeutlich Gber dem
nationalen Durchschnitt standen und Andhra Pradeshhdchsten Anteil aufwies. Die Bun-

%2 Dje zahlreichen Nicht-Bank-Finanzinstitutionendsigine Besonderheit des indischen informellen Fisak-
tors. Es handelt sich um eine heterogene GruppeFimenzinstitutionen, die im Aktiv- (Kreditvergabeahpd
Passivgeschaft (Depositenannahme) tatig ist, dar@ttit Fund und Nidhi-Gesellschaftenk-inance Corpora-
tions Investment-Gesellschaften, Teilzahlungskreditgisshaften undLeasingGesellschaften (vgl. z.B.
Schrader 1996, Nayar 1982b, Wildenauer 1992).
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deslanderrAndhra Pradestand Tamil Nadugelten dabei als ausreichend an den formellen
Finanzsektor angebunden (Reserve Bank of India:2Z007

Schaubild 1.15: Anteil der Schulden landlicher Haukalte nach verschiedenen Kreditge-

bern: Ergebnisse derDecennial Survey4951-1981
Quelle: Reserve Bank of India (1997: 543), zitrth Meyer/ Nagarajan (2000:191)

Lenders 1951 1961 1971 1981
1. Institutional Lenders 7.1 14.8 29.2 61.2
Cooperatives 2.9 9.1 20.1 28.6
Commercial and regional rural banks 1.1 0.4 2 2 28.0

2. Noninstitutional lenders 92.9 85.1 70.8 38.8
Money lenders 43.8 14.9 13.8 8.3
Farmer lenders 24.8 45.9 23.1 8.6
Trader lenders 6.1 7.7 8.7 3.4
Landlords 2.0 0.9 8.6 4.0
Friends and relatives 14.4 6.8 13.8 9.0
Others 1.8 8.9 2.8 55

Schaubild 1.16: Ursprung des letzten informellen Kedits, in Prozent der Haushalte
Quelle:Rural Financial Access Stu@p03, nach Basu (2006: 25)

Ursprung letzter informeller Kredit % der Haushalte
SHG/ NGOs 2,89
GroR3grundbesitzer 7,76
Geldverleiher 55,87
Freunde/ Verwandte 31,36
Andere 2,12

Schaubild 1. 17: Informelle Kredite in Prozent dergesamten Kredite
Quelle: BASIX 2000

Jahr Landwirte Nicht-Landwirte gesamt
1961 81.6 89.5 83.7
1971 60.3 89.2 70.8
1981 36.8 63.3 38.8
1991 33.7 44.7 36.0

41



Karmakar (1999: 140f.) z.B. beobachtet im landlicReissa dass auch heute noch die Vor-
urteile Uber den formellen Finanzsektor sowie gében denTribals diesen den Kreditzu-
gang faktisch zunachst verwehren bzw. durch Bestegdyeldforderungéh verzogerte
Auszahlungen, zuséatzliche Auflagen usw. erheblidtreveren. Vor allem fur die armere
landliche Bevdlkerung sind informelle Finanzierungeach wie vor von grof3er Bedeutung
(Meyer/ Nagarajan 2000: 191, Basu 2006: 6f.). Inltdémkstudien (1995c, 1997c, Meyer/
Nagarajan 2000: 192) zeigte sich, dass vor allenikdasumkreditbedarf sowohl der armeren
als auch der reicheren landlichen Haushalte zurei@eol3teil von informellen Kreditgebern,
insbesondere den landlichen Geldverleihern befytedird. Basu (2006: 22) betont, dass in-
formelle Kredite vor allem fur unvorhergesehene &&lvon Bedeutung sind. Dies bestatigt
die Vermutung, dass die armere Bevolkerung nochamm hohem Maf3e vom informellen
Finanzsektor abhéangig ist (Basix 2000: 4, Schaabild17, 1.18). Familien mit einem Ver-
mdogen unter 5.000 Rs beanspruchten zu 58 % infeerfeédite, wahrend Familien mit ei-
nem Vermogen von uber 250.000 Rs immerhin noch%z¥linformelle Kreditgeber in An-
spruch nahmen (Schaubilder 1.17). 70% der margiffalandlosen Bauern verfiigen nicht
iiber ein Bankkonf, 87% haben keinerlei Zugang zu formellem Krediaré® Finance Ac-
cess Study 2003, nach Basu 2006: 18). Die StudieBasu (2006: 24ff.) zeigt entsprechend,
dass informelle Kredite fiir die &rmsten (Kategonearginal und commercidl®) aber auch
fur die Kleinstbauern von grof3er Bedeutung sindhébbild 1.18, 1.19).

Schaubild 1.18: Umfang des informellen Kredits, nat Haushaltskategorie
Quelle: Rural Financial Access Study 2003, Bas®62@5)

Indicator mar- small | large | commer- | others | total
ginal cial

Borrowed in past 12 months (% houset8.24 39.84 | 35.9 39.07 42.82 44.06

holds)

Loans currently outstanding (% houset4.58 34.79 | 31.45| 36.13 39.9 40.07

holds)

Avergae debt/ borrower (Rs.) 9,152 12,%28,572| 13,075 17,8849 11,136

Average debt/ household (Rs.) 4,332 4,836,373 5,007 7,498 4,790

Nachdem die indische Regierung lange Zeit den métlen Finanzsektor und insbesondere
den Geldverleiher zu verdrangen suchte, hat sittiemveile zunehmend eine freundlichere
Haltung gegenuber dem informellen Finanzsektorlietal{Sharma/ Chamala 2003, Reserve
Bank of India 2007). Einerseits werden finanzi§kdbsthilfegruppen z.B. von dBlrABARD
Uber ein Linking-Programm (Hannover 2005, Meyer Zasu 2006, auch Karmakar 1999,
Reserve Bank of India 2007) unterstitzt, anderesrseerden zunehmend auch Handiern
Geldverleiher als Vermittler fur formelle Kredite Betracht gezogen (Meyer/ Nagarajan
2000: 193, Varghese 2004a, b, ¢, Reserve Bankdad R007).

%3 Gupta/ Chaudhuri (1997) untersuchen die Wirkungem Bestechlichkeit/ Korruption im formellen Finanz
sektor.

% Marginale Bauern verfiigen laut Definition deural Finance Access Stu@903 iiber weniger als 1 ha Land-
besitz.

% Basu (2006) z.B. enthélt auch statistische Angalien die Verfiigbarkeit von Depositenkonten undsitére-
rungen, die im vorliegenden Zusammenhang nichtBeseutung sind.

% Haushalte der Kategorigommercial* verfiigen laut Definition deRural Finance Access Stu@p03 uber
(zusatzliches) nicht-landwirtschaftliches Einkommelas mindestens die Halfte des gesamten Haushaltse
kommens ausmacht.
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Schaubild 1.19: Anteil der formellen und nicht formellen Kredite, nach Umfang der As-

sets der Haushalte
Quelle: Basix 2000

Household Assets Institutional Agency Non-institutional All
(Rs 000) Share as % Agency Share as %

Less than 5 42 58 100
5-10 47 53 100
10-20 44 56 100
20-30 68 32 100
30-50 55 45 100
50-70 53 47 100
70-100 61 39 100
100-150 61 39 100
150-250 68 32 100
250 and above 81 19 100
All Classes 64 36 100

1.4 Zu den theoretischen Grundlagen der Analyse infmeller Finanztechnologie

1.4.1 Erfordernis einer interdisziplinaren Herangelrensweise

Die Beschaftigung mit den Problemen in den Entwingklandern in den letzten Jahrzehnten
hat gezeigt, dass eine monodisziplindre Herang&ess in der Regel nicht fir eine umfas-
sende Betrachtung landlicher Finanzbeziehungeneigusr Schon in den 1980er Jahren
machte man die Erfahrung, dass wirtschaftlich wwhnisch korrekt geplante und durchge-
fuhrte Projekte der Entwicklungszusammenarbeigd&eckten Ziele nicht oder nur mit zahl-
reichen Nachbesserungen erreichten (Braun/ Frem8@, 1991: 8). Die fehlende Nach-
haltigkeit und Breitenwirkung von Entwicklungshii@jekten wurde intensiv diskutiert (vgl.
z.B. Bohnet 1986) und man erkannte, dass die Ueshighflir vor allem in der fehlenden Be-
ricksichtigung fichtquantifizierbarer gesellschaftlicher Bedingeng (Braun/ Fremerey
1991: 8), den sog. soziokulturellen Faktoren (eéetid Kapitel 2) lag. Jede Bevdlkerungs-
gruppe (nicht nur) in den landlichen Gebieten detwicklungslander ist von individuellen
sozialen, kulturellen und /oder religiosen Besohdien gepragt, die wesentlichen Einfluss
auf ihr Verhalten nehmen. Selbst innerhalb eingésabketeten Landes kdnnen erhebliche so-
ziokulturelle Unterschiede zwischen einzelnen Bketilngsgruppen bestehen, wie z.B. zwi-
schen der Stadt- und Landbevélkerung, zwischenssthen Minderheiten und der Bevolke-
rungsmehrheit oder auch zwischen unterschiedli¢t@stenzugehdrigen (vgl. Kapitel 2.1).
Diese Erkenntnis hat dazu gefiihrt, dass seit défeirQahren soziokulturelle Aspekte dauer-
haft in der Entwicklungspolitik verankert wurderg{vz.B. BMZ 1995). Die vorliegende Ar-
beit darf entsprechend nicht nur eine mikro6konaimesTheorie zugrunde legen, sondern
muss sich mit Hilfe wirtschaftsanthropologischeklBrungsansatze auch eingehend mit den
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soziokulturellen Besonderheiten der beteiligten @lesrungsgruppen auseinandersetzen. In
der Vergangenheit hat eine rein 6konomische Betwachinformeller (Finanz-)Beziehungen
i.d.R. zu einem negativen Urteil GUber den Geldviede gefuhrt (vgl. Kapitel 1.3.1.2, 2.6,
4.5), wahrend eine interdisziplinare Betrachtungdamuchaus positiver Einschétzung fuhren
kann.

Gegenstand der vorliegenden Analyse ist der infdentgeldverleih in den landlichen Gebie-
ten Indiens und damit Kreditbeziehungen, die votreexen Marktunvollkommenheiten in
einer sehr risikobehafteten Umgebung gekennzeictinet (vgl. Kapitel 2.3., 3.1). Fur den
formellen Finanzsektor ,untypische®, oft ,nicht bdiahige” Kredithehmer unterhalten ein
Bindel von Beziehungen zu einem oder mehreren telgern (vgl. Kapitel 2.5.1, 4.2.2,
4.2.3). Diese Kreditbeziehungen lassen sich nibineowveiteres isoliert betrachten. Als mik-
robkonomische Theorie wird die vorliegende Analgsa Neoinstitutionalismus heranziehen,
da er sich im Gegensatz zur Neoklassik explizit vharktunvollkommenheiten auseinander-
setzt’ (vgl. Kapitel 3). Um den soziokulturellen Besortugiten landlicher Finanzbeziehun-
gen gerecht zu werden, bezieht die nachfolgendelys@aauch einige wirtschaftsan-
thropologische Erklarungsanséatze (vgl. Kapitel 2ri) ein. Nachfolgend wird zunachst ein
einfiihrender Uberblick Giber die der Analyse zugeutidgenden Ansatze gegeben, um diese
im zweiten und dritten Kapitel problembezogen zttigéen und im 4. Kapitel in die Betrach-
tung der Finanztechnologie des landlichen Gelditests einzubeziehen.

1.4.2 Die neoinstitutionalistischen Ansétze

1.4.2.1 Uberblick Uiber die neoinstitutionalistische Ansatze
"Modern institutional economics should study marhass, acting within the constraints im-
posed by real institutions(Coase 1984: 231)

Diese Forderung Coase’ weist auf die Begrenzthamitethemals vorherrschenden neoklassi-
schen Lehre hin. Starke Abstraktionen vom realeacBe&hen und rigide Annahmen lassen
die neoklassische Betrachtungsweise vor allemraéhernd vollkommene Markte wie z.B.
den Kapitalmarkt geeignet erscheifferEs zeigte sich jedoch, dass sich zahlreiche Emubl
nicht neoklassisch erklaren lie8&nwas schlieRlich dazu filhrte, dass sich eine Reibéer-
ner mikrodkonomischer Erweiterungen der Neoklassikausbildetefi, die allgemein unter
dem Begriff der Neoinstitutionalistischen Ansatzavb des Neoinstitutionalism(fszusam-

® Lipton weist schon 1976 (1976: 546) auf den bexpan Nutzen der Neoklassik fiir die Analyse inforerel
Finanzbeziehungen hin.

% Die Bedingungen des vollkommenen Marktes sind: bigenitat der Giiter, keine personlichen Praferenzen
zwischen den Marktteilnehmern, keine raumlichen keidie zeitlichen Differenzen zwischen ihnen sovaé-
standige Markttransparenz (z.B. Siebke 2002: 6&l)n neoklassischen Modell des vollkommenen Kapital
marktes und einer Kritik daran vgl. z.B. Schmidériierger (1996) oder Stillhart (2002), aber auckbsBtker/
Kesting (2003: 327).

% Zur Geschichte des Neoinstitutionalismus vgl. £Bei/ Leschke/ Sauerland (1999: 27ff.), Terberd®94).

© Zum Verhéltnis zwischen Neoinstitutionalismus uNdoklassik vgl. ebenfalls Erlei/ Leschke/ Sauerland
(1999), Terberger (1994), Richter (1998).

> Oliver Williamson (1975, 1985, 1988, auch Williaong Masten 1995), filhrender Vertreter des Neointitit
nalismus, pragte den BegrifNéw Institutional Economitdur die zahlreichen unterschiedlichen mikrodkono-
mischen Ansatze, die auch als Neoinstitutionalisbeeeichnet werden. Die neoinstitutionalistischeguinen-
tationslinien entstanden zunachst unabhéngig vandir als Antwort auf die Grenzen der NeoklasstotZl
unterschiedlicher Schwerpunkte der einzelnen Aesiétzman dazu lUibergegangen, sie als Einheit zadbgéen.
Eine umfassende Darstellung der unterschiedlichaminstitutionalistischen Ansatze findet sich z.B.Ruru-
botn/ Richter (2003), Richter (1994), Terbergerdd®
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mengefasst werden. Einzelne Annahmen der Neoklassiérden aufgegeben, um wesentli-
che Phanomenen des 6konomischen Geschehens seéltét erlautern zu konnen. Dabel
liegt das Hauptaugenmerk der neoinstitutionellersdare auf der Erklarung der Entstehung
von Institutionen, die Untersuchung ihrer Wirkungerd die Analyse institutioneller Arran-
gements (vgl. Kapitel 1.4.2.2).

Die neoinstitutionalistische Investitions- und Fmeerungstheorie hat zwar die gleichen
Wurzeln wie die neoklassische (vgl. z.B. Terberf#7), unterscheidet sich aber insofern als
sie von unvollkommenen Markten ausgeht und den Ksper Kooperation und Gemeinsam-
keit bei Finanzierungsproblemen in den Vordergrstadlt (Schmidt/ Terberger 1996: 382ff.,
Terberger 1994). Der Begriff des Neoinstitutiormaliss fasst mehrere theoretische Ansétze
zusammef?: die Informationsdkonoml& den Transaktionskostenangatzdie Property
RightsTheori€® und die AgencyTheory’ (vgl. Kapitel 1.4.2.2). lhnen gemeinsam ist die
Veradnderung des neoklassischen Annahmerahmens ienAndlyse von Institutionen als
zentrales Anliegen (vgl. z.B. Furubotn/ Richter 200erberger 1994,

Die neoinstitutionalistischen Ansatze gehen vonollkemmenen Markten und asymmetrisch
verteilten Informationsstanden aus, beschaftigeh seben exogenen mit verhaltensbeding-
ten (endogenen) Risiken, betrachten den Mensclebealchrankt rational und opportunis-
tisch’® veranlagt, erkennesecond besSituationefi’ unter bestimmten Bedingungen als op-
timal an und kdnnen damit die Situation in den l@heén Gebieten der Entwicklungslander
viel realitatsnaher als die Neoklassik abbildenr dem Hintergrund, dass Informationsbe-
schaffung teuer ist und Informationsverarbeiturtiebliche Kompetenz erfordern kann, wird
erklarbar, dass nicht alle 6konomischen Transakhoauf etablierten Markten vollzogen
werden konnen (vgl. Williamson 1985). So kann dé®institutionalistische Finanzierungs-
theorie z.B. die Knappheit finanzieller Mittel udaé im Vergleich zu einem westlichen Kapi-
talmarkt &ufRerst ungiinstigen Tauschbedingungen adwgen als die Neoklassikntensiv
erlautert werden u.a. auch Einigungs- und Koopamaprobleme bei Interessenkonflikten

2 Die rigiden Annahmen der Neoklassik sind: Annateimes vollkommenen Kapitalmarkts, risikoscheuer In-
vestoren, hoher Informationseffizienz und die Zugielegung einperiodiger Betrachtungen (vgl. z.Brigten/
Steiner 2003: 1-25).

3 Terberger (1994) erlautert ausfiihrlich dieses aveiérstandnis des Neoinstitutionalismus und weitzrnit
von der engeren (und alteren) Auffassung Schmit@81) ab, der die neo-institutionalistische Finanangs-
theorie wesentlich auf dé&xgencyTheorie aufbaut.

™ Die Informationsdkonomie ersetzt die neoklassissheahme, dass alle Marktteilnehmer gleich gut rinfo
miert sind, durch die Annahme asymmetrisch veeeilbformation zwischen den Transaktionspartnergl. V
z.B. Akerlof (1970), Spence (1973), Rothschildigiitz (1976), aber auch Furubotn/ Richter (2003hi8idt/
Terberger (1996), Stiglitz/ Weiss (1981).

> Die neoklassische Annahme, dass der Tauschvoigastgnfrei erfolgt, wurde durch die Annahme, dasss d
eigentliche Tauschvorgang Kosten verursacht, néindie sog. Transaktionskosten, ersetzt. Vgl. z.Bage
(1937), Williamson (1975), (1979), (1985), aber ladurubotn/ Richter (2003), Schmidt/ Terberger @)99
Terberger (1994).

®vgl. Alchian/ Demsetz (1972), Coase (1960), alshaFurubotn/ Richter (2003), Schmidt/ Terberd€19g),
Terberger (1994).

"vgl. Jensen/ Meckling (1976), Ross (1973), Stiglit974), aber auch z.B. Furubotn/ Richter (2068hmidt/
Terberger (1996), Terberger (1994).

"8 Wie u.a. Furubotn/ Richter (2003) und Terberg@9d) ausfiihrlich zeigen, kann man die unterschibdh
Ansatze als gemeinsames Theoriegerust betrachtemaimer wird im Folgenden meist gemeinschaftlicmvo
Neoinstitutionalismus gesprochen.

" Bereits Richter (1998) hat deutlich gemacht, dassh in der Neoklassik dem Menschen nicht untéirsiet,
kein Egoist zu sein, sondern dass vielmehr, daadliés wissen, opportunistisches Verhalten in deok\assik
verhindert werden kann.

8 Aufgrund von Marktunvollkommenheiten kann nachinstitutionalistischen Betrachtung keifiest-best-im
Sinne einer pareto-optimalen Lésung erreicht werden
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sowie die Folgen unterschiedlicher Informationsd&nder Beteiligten Uber bewer-
tungsrelevante Eigenschaften.

Im Mittelpunkt der Betrachtungen des Neoinstituéilismus steht die Analyse von Institutio-
nen, die sich nach Ansicht der meisten Neoinstihaiisten eher spontan entwickeln (z.B.
Richter 1990: 572, vgl. auch Williamson 1985, Sdlttti erberger 1996: 186ff., 267ff.). Die

neoinstitutionalistische Finanzierungstheorie ba#iat sich mit der Rekonstruktion und Be-
urteilung von Finanzinstitutionen jeder Art (vglerberger 1997), wobei der Begriff Instituti-

on sehr weit gefasst ist (vgl. z.B. Schneider 18f; Furubotn/ Richter 2003: 7ff., Schotter
1986: 117). Okonomische Institutionen umfassenimiéerkdommlichen Sinne konkrete Ein-
richtungen wie Banken oder Geldverleiher (als Famastitution), aber auch einzelne Finanz-
instrumente (Kreditvertrag), Unternehmungen, Markidfentliche Regulierungen oder

Rechtsnormen (formale gesetzliche Rahmenbeding)ngmmie soziale Normen (wie z.B.

der Gruppendruck bei Gruppenkrediten) (vgl. Pi€nétl 1990: 178; Richter/ Bindseil 1995:

132). Schneider (1987: 4) definiert Institutioneit Bezug auf die Unsicherheit als

"... eine Menge an Handlungen und FolgehandlungeanHandlungsablaufen), die gedank-
lich geordnet werden unter dem Blickwinkel, ob wne sie zur Verringerung von Unsicher-
heit geeignet sind.”

Bardhan (1989: 3) sieht Institutionen als Elemeatdaler Interaktion:

"Institutions are the social rules, conventionsdarther elements of the structural framework
of social interaction."

Nach North (1989: 239) bestehen Institutionen adsrinellen Zwangen, formellen Regeln
und den Durchsetzungsmechanismen fir beides. érédi (1999: 23ff.) fokussieren ihre De-
finition auf die Kanalisierung individuellen Verhahs. Sie verstehen unter einer Institution

"eine Regel oder ein Regelsystem, einen Vertrag @de¥ertragssystem (jeweils inklusive
ihrer Durchsetzungsmechanismen), durch den odedaseVerhalten von Individuen kanali-
siert wird"

Institutionen kdnnen also z. B. neben vom Unterrathigestalteten Vertragen oder der Ver-
fassung auch die Kultur einer Gesellschaft seiteit al. (1999: 25f.) fassen dabei unter
dem Begriff Kultur die Vielzahl informeller Verhaihsregeln sowie diem jeweils betrachte-
ten Kulturraum gesprochenen Sprachen, die vorhbesden Religionen und die gemeinsame
Geschichte zusammen. Stiglitz (2001: 19) weist darauf hiassl auch Familienstrukturen,
die vorgeben, wer was zu tun hat und von wem wasirégt wird, als Institution aufgefasst
werden konnen. Diese sog. (internen) Institutioneterscheiden sich zwischen den Kulturen
bisweilen erheblich und nehmen grof3en EinflussdasfHandeln der Individuen (vgl. Kapitel
2.1). Da jedoch die kulturelle Entwicklung in deedel langfristig vonstatten geht, fassen
Erlei et al. (1999: 25f.) sie bei der Betrachturom \kurz- und mittelfristigen Problemen als
ebenso exogen auf wie z.B. Naturgesetze und dbsemiceuerbare Ressourcenpotential.

Damit ist die Spanne der analysierbaren und eriitérb Phdnomene im Zusammenhang mit
Finanzierungsbeziehungen grundsétzlich sehr wédtsge Wahrend Schneider (1993: 18-22)
noch eine klare und deutlich abgrenzbare Definities Begriffs geschaffen hat, tolerieren

Terberger (1994) und Schmidt/ Terberger (1996: 388)oft unprazise und vage Verwen-

dung des Begriffs Institution. Stiglitz (2001: I@ht dann soweit, zu sagen:
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"An institution is a primitive concept, and the &8s course is not to define"i{Stiglitz 2001:
19)

Wichtigster Ausgangspunkt ist die Tatsache, dass Bistitution um ihrer Funktion willen
geschaffen worden bzw. entstanden ist (Schmidtd&rger 1996: 390ff.) und deshalb neoin-
stitutionalistisch betrachtet werden sollte.

1.4.2.2 Wesentliche Grundannahmen

Da der Neoinstitutionalismus inzwischen eine anemnk& und haufig angewandte Theorie ist,
sollen in diesem Kapitel die fur die nachfolgendealyse relevanten Grundannahmen nur
kurz vorgestellt werden. Kapitel 3 vertieft danrs deeoinstitutionalistische Instrumentarium
mit Bezug auf landliche Finanzierungsbeziehungen.

Hinsichtlich der theoretischen Grundannahmen sinthzhst die Annahmen tber das Indivi-
duum von Bedeutung: Die neoinstitutionalistischens#&tze gehen davon aus, dass jeder
Handelnde Uber eigene Praferenzen, Ziele und ldediigt. Damit sind die Menschen ver-
schieden und handeln verschieden. Da die untedigdtien Handlungen der Menschen die
zu untersuchenden Phanomene erst entstehen lag&esen die Betrachtungen dann auch bei
den Ansichten und dem Verhalten der Individuen &ese(vgl. Furubotn/ Richter 2003: 3).
Auch im Rahmen des Neoinstitutionalismus maximieden Individuen ihren individuellen
Nutzen unter gegebenen Rahmenbedingungen. Tegenitien Vertreter der neoinstitutiona-
listischen Ansatze noch die neoklassische Auffagsam vollkommener individueller Ratio-
nalitaf’, so legen einige Autoren (z.B. North 1978b: 973llis¥hson 1985, 1993: 11) mitt-
lerweile die Mdéglichkeit unvollkommener individuetl Rationalitdt zugrunde: Die Individuen
verfugen uber unvollstandige und Uber die Zeit ndeiliche Praferenzen. Diese einge-
schrankt rationalen Individuen missen bereits ventrdgsabschluss dafir sorgen, dass spate-
re unvorhergesehene Ereignisse regelbar bleibdnKwgbs 1990: 745). Mit diesen Zusam-
menhangen beschétftigt sich die Theorie unvollstardvertrage (vgl. Kapitel 3.2.2.3).

Williamson (1985, 1993) geht davon aus, dass Iddien unter bestimmten Bedingungen
opportunistisch handeln. Dabei versteht er untggd@pnismus

....Self-interestedness with guile, whereupon ecoroagents will sometimes say one thing
and do another...(Williamson 1993: 11).

Dies entspricht einerseits dem Lugen, Stehlen ugtdiBen. Andererseits gibt es auch subti-
lere Arten opportunistischen Verhaltens: Die Handeh kdnnen (vor und nach Vertragsab-
schluss) zu ihrem eigenen Vorteil unaufrichtig sémadem sie z.B. relevante Informationen
zurtckhalten oder ihre eigenen Préferenzen veligchlevorsatzlich irrefihren oder verwir-
ren (ibd.). Auch aus diesem Grund ist es erforderldass sich Vertragspartner bereits vor
Vertragsabschluss vor sich evtl. negativ auswirkendnwagbarkeiten schitzen.

Grundlegend fir den Neoinstitutionalismus ist dieotmationsékonomie. Denn allen neoin-
stitutionalistischen Ansatzen gemeinsam ist diegdbg der rigiden neoklassischen Annahme
vollkommener Markttransparenz bzw. gleichverteiligiormationen und Erwartungen unter
den Marktteilnehmern. Die Informationsokonomik gdavon aus, dass im Regelfall die In-
formationen zwischen den Marktteilnehmern unglerehteilt sind (sog. asymmetrische In-

81 Diese Auffassung vollstandiger und vollkommenetidelitat wird heute noch in der Prinzipal-Agenten
Theorie, der 6konomischen Analyse des Rechts umdPdblic-ChoiceTheorie vertreten (Furubotn/ Richter
2003: 3f)
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formationsverteilung) und dass sich daraus Markillkemmenheiten ergeben. Bei ungleich
verteilter Information kénnen sich zahlreiche Bediiangsprobleme ergeben, die zu den
noch zu erlauternden Phdnomenen adverse Selelapit¢l 3.2.1.2) undMoral Hazard
(Kapitel 3.2.3.1) sowie schlief3lich zum Marktversadgihren kénnen. Auch in den landli-
chen Gebieten der Entwicklungslander gilt es, tastinen zu schaffen bzw. vorhandene In-
stitutionen zu starken, die die Probleme aus asynsuoker Informationsverteilung mildern
helfen.

Ausgehend von einer asymmetrischen Informationsirerty sind ein oder mehrere Markt-
teilnehmer besser informiert als andere, was diekannt ist. Dabei wird unter Annahme
strategischen und opportunistischen Verhaltenscheis den beteiligten Parteien ein Interes-
senskonflikt unterstellt: Fir den besser inforn@erMarktteilnehmer besteht der Anreiz, den
Informationsnachteil des Vertragspartners zu seegiganen Gunsten auszunutzen, indem er
eine minderwertige Gegenleistung liefert. Die Mirvdertigkeit der Gegenleistung kann von
Anfang an bestanden haben oder durch Einwirkunddsser Informierten zu seinen eigenen
Gunsten nach Vertragsabschluss eingetreten seenAbmahme asymmetrisch verteilter In-
formation fihrt also auch zur Beschaftigung mit déemhalten der Marktteilnehmer. Charak-
terziige wie Vertrauen, Ehrlichkeit und Verlassliethhhehmen einen wesentlich Einfluss auf
das Zustandekommen von Markttransaktionen. Nebtrex (exogene) Risiken treten damit
endogene, sog. Verhaltensrisiken, die wesentlichZlstandekommen und den Ablauf von
Vertragen beeinflussen kénnen. Hinzu kommt, dass\Wdirtragsparteien die Zukunft nicht
genau voraussehen konnen. Nicht alle Eventualititesen sictex antein einem Vertrag
festschreiben (vgl. Williamson 1985, 1993), es swht mangelnde Voraussicht. Es gilt, die
Vertragsvereinbarungen so flexibel zu gestalteas @& sich relativ leicht und kostengiinstig
an neue und unerwartete Situationen anpassen l@sgler-urubotn/ Richter 2003: 100f.).
Nachverhandlungen sind auf jeden Fall einzuplanen.

Den Mitgliedern einer Gesellschaft werden GberSmstem von Regeln und Normen sanktio-
nierte Verfugungsrechte (Richter 1990: 5di¢ eine bestimmte Beziehung zwischen Sachen
und Individuen begriinderzugeordnet. Unter Verfligungsrechten versteht mamwéamesten
Sinne

"das Recht, physische Guter oder geistige Leistungagebrauchen und Nutzen aus lhnen zu
ziehen sowie das Recht, von anderen Personen siiminetes Verhalten zu fordér(Furu-
botn/ Richter 2003: 5).

Im Allgemeinen bestehen dieBeoperty Rightan einer Kontrolle Giber Ressourcen im Sinne
von Gutern oder Diensten, also z.B. im Eigentunigran einer Sache oder auch dem An-
spruch aus einem Kreditvertrag. Das Recht, vonrandein bestimmtes Verhalten zu fordern,
weist darauf hin, dass den Individuen auch ausr&@en (Kreditvertrag, Arbeitsvertrag) Ver-
tragsrechte entstehen. DReoperty RightsTheorie beschaftigt sich entsprechend u.a. mit dem
in den Entwicklungslandern haufigen Problem unvalidig definierter Eigentumsrechte und
dem Nebeneinander vielfaltiger Eigentumsnormen. (Efdrecht, Gemeineigentum, vgl. Ka-
pitel 2.2, 2.4.2). Innerhalb einer GesellschafdistKonstellation der Verfligungsrechte durch
eine sogGovernance Structur@Villiamson 1979, 1985, 1993), einem Uberwachungsd
Durchsetzungssystem, ein Verflgungsrechte bestimesennd garantierendes System von
Normen und Garantieinstrumenten gewahrleistet. rigieinstitutionalistische Betrachtungs-
weise geht davon aus, dass die Verhaltensweiseimdigrduen durch Sanktionen beeinfluss-
bar sind, im Sinne des Prinzips "Angst vor Strgfejl. Richter 1990: 572, aber auch ,Zuwei-
sung von Ehre und Schande” nach Elwert 1983, Klapify. Diese Sanktionen ergeben sich
entweder aus den vorhandenen Gesetzen und derspedftung (vgl. Kapitel 3.2.3.4, 3.2.4)
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oder aber auch aus sozialen Normen (Gewohnheitsiretigiose Brauche usw., vgl. Kapitel
2.5,4.3.5.2, 4.4.2). Aufbauend auf de@moperty RightsAnsatz beschaftigt sich die Kontrakt-
theorie mit der 6konomischen Analyse und Erklarumgerschiedlicher (Finanzierungs-
)Vertragstypen.

Ausgangspunkt transaktionskostentheoretischer Bipenigen ist die Aufgabe der neoklassi-
schen Annahme reibungs- und kostenloser Marktpsezdsin arbeitsteilig organisiertes und
auf Spezialisierung beruhendes Wirtschaftssystem kas neoinstitutionalistischer Sicht nur
dann effizient funktionieren, wenn die in den Austzhbeziehungen auftretenden ,Reibun-
gen“ moglichst gering ausfallen. Solche ,Reibung&itinen die Informationsbeschaffung,
Verhandlungen, Koordination, Steuerung, Kontrolteeoz.B. auch Anpassungsmafinahmen
sein. Um eine Institution zu schaffen, zu betreibewie die Einhaltung ihrer Regeln zu ge-
wabhrleisten, aber auch bei ihrer Nutzung fallent€onsan, die sog. Transaktionskosten (vgl.
Richter 1990: 573, Richter/ Bindseil 1995: 133M)ansaktionskosten lassen sich als Ver-
tragskosten (z.B. Hoff/ Braverman/ Stiglitz 1998ffassen. Vor Vertragsabschluss umfassen
sie Anbahnungskosten im Sinne von Such- und Infoomskosten und Vereinbarungskosten,
Verhandlungs- und Abschlusskostervertiefend Kapitel 3.2.2.2). Nach Vertragsabss&lu
zahlen Kontrollkosten, Anpassungskosten bei unwvgds=henen Ereignissen sowie Durch-
setzungskosten zu den Transaktionskosten (vgl. BaBdhan 1989: 5, Richter 1990: 577,
1994: 6f., Picot/ Dietl 1990: 178, Williamson 198%). Die Definition, Uberwachung und
Durchsetzung von Verfigungs- und Vertragsrechtergbebenfalls Kosten mit sich.

Aus transaktionskostentheoretischer Sicht sindHBarptzweck und die Hauptwirkung von
Institutionen die Einsparung von TransaktionskogWilliamson 1985: 1, Williamson/ Mas-
ten 1995). Andererseits fuhren die Errichtung uredNutzung von Institutionen ebenfalls zu
Transaktionskosten. Eine Institution ist als winisitlich vorteilhaft anzusehen, solange der
Nutzen aus der Institution i.S.d. Transaktionskositesparung die Kosten der Errichtung und
Benutzung der Institution Ubersteigt und insgesaimpositiver Nettoeffekt erzielt wird.

Im Rahmen der Prinzipal-Agenten-Theorie kommt dechRsfigur der Vertretung eine be-
sondere Rolle als analytisches Konzept zu. DerzRxah (Vertretener) lasst den Agenten
(Vertreter) fur sich handeln, hat aber Probleme, Hiandlungen zu tGberwachen, weil er vor
allem die Ergebnisse der Vertretungshandlungendmubn kanfi. Deshalb ist es Aufgabe
des Prinzipals, ein Anreizsystem fur den Agentereriwerfen, so dass dieser im Sinne des
Prinzipals handelt (vgl. Kapitel 3.2.3.2). Die Pripal-Agenten-Theorie beschéftigt sich dann
auch mit den vielfaltigen Interessenskonfliktensahien Prinzipal und Agenten.

Im Mittelpunkt der Betrachtungen der neoinstitugibstischen Finanzierungstheorie stehen
Finanzierungsprobleme und Finanzierungskonzepte waviollkommenen Finanzmarkten
(Geis 1990: 33) und damit auch die Rekonstruktiod Beurteilung von Finanzinstitutionen
(vgl. Schmidt 1983: 186ff., 267ff., Terberger 199Dje neoinstitutionalistische Finanzie-
rungstheorie beschéftigt sich vor allem mit deroinfations- und Anreizproblemen von Fi-

82 Zeitaufwand und Kosten des Aushandelns, Entschgikosten, Kosten der Informationsverarbeitung und
gaf. Beratungskosten, teilweise auch bereits Akoeiten z.B. fur die Gewahrung von Rabatten als &angfiz.

% Die Prinzipal-Agenten-Beziehung ist eine Delegatlmeziehung, die haufig als Auftraggeber-Auftragneh
Verhaltnis umschrieben wird. Allerdings kommt efwgencyBeziehung nicht nur durch ein explizites Auftrags-
verhdltnis zustande, weshalb im Folgenden eine itase Definition zu Grunde gelegt werden soll. Nac
Schmidt/ Terberger (1996: 411) ist digencyBeziehung dadurch gekennzeichnefags die Konsequenzen der
Entscheidungen oder Handlungen eines Wirtschaffsktgnicht nur es selbst betreffen, sondern awrhMut-
zen eines anderen Wirtschaftssubjekts beeinflist@nnachfolgenden Zusammenhang ist dabei von Bede
tung, dass der Agent i.d.R. besser informiertlsder Prinzipal und dass deshalb die InformatianeAgency
Verhaltnis asymmetrisch verteilt sind.
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nanzbeziehungen und eignet sich damit besonderdidliBetrachtung der aus Bankensicht
eher untypischen landlichen Finanzbeziehungen twiEklungslandern.

Mit Bezug auf die Kreditbeziehungen gehoéren Infdioraund Vertrauen zu den zentralen
Begriffen, denn Information und Kommunikation siwesentliche Voraussetzungen von Fi-
nanzbeziehungen bzw. —arrangements. Geschickttutitstelle Arrangements, die insbe-
sondere Kooperationsanreize setzen, vertrauensdidglal3nahmen (i.S.v. Selbstbindungen)
und im Falle von Vertrauensbriichen auch Sankticespial enthalten (Geis 1990: 33), kon-
nen Finanzbeziehungen effizienter gestalten. Init€kbp werden die l&andlichen Finanzbezie-
hungen als prekare Partnerschaften (Schmidt 19&Sfjlarlich betrachtet und die entspre-
chend relevanten Argumentationslinien des Neoingtitalismus problembezogen darge-
stellt.

1.4.2.3 Zur Rechtfertigung des verbalen Ansatzes gddeoinstitutionalismus

In formalen Modellen werden meist zahlreiche Annahmind damit auch Einschrdnkungen
gemacht, die teilweise die tatsachliche Situationeaingeschrankt abbilden kénnen. Die Er-
gebnisse solcher Analysen sind stets mit BezugleuAnnahmen zu werten und angesichts
der unterschiedlichen 6konomischen und soziokularreBedingungen in den landlichen
Gebieten der Entwicklungslénder i.d.R. nur bedimgtallgemeinerbar. Verbale Analysen
dagegen kénnen ohne diese Ausschlisse und Einkanigan vorgehen und vor allem zahl-
reiche soziokulturelle Faktoren berlcksichtiger, sich ggf. nicht modellieren lassen. Dabei
haben sie allerdings den Nachteil, dass ihre Eligebrweniger prazise sind. Beide Herange-
hensweisen haben ihre Berechtigung und liefernwetet Erkenntniss€. Zahlreiche modell-
theoretische Arbeiten im Rahmen des Neoinstitutismais (vgl. z.B. Braverman/ Stiglitz
1982, Bardhan 1980, 1989a, Esguerra 1993) habenalah bereits zu wertvollen Erkennt-
nissen uber die Funktionsweise und die Institutioaaf landlichen Finanzmarkten gefuhrt.
Teilweise wurde in den neo-institutionalistischenafysen allerdings auf explizite Modellie-
rungen verzichtet, um real beobachtbare Vorganggliom$t genau abbilden zu kénnen und
.einen grofReren Spielraum fur die Entwicklung undvé&mdung ... auf realistische Fdile
(Furubotn/ Richter 2003: 173) zu erhalten.

Insbesondere in Bezug auf lokale landliche Finamktedawirden sehr komplexe formale

Modelle entstehen, deren Aussagekraft im Regeli@th die zahlreichen, lokalspezifischen

Annahmen stark eingeschrankt werden musste. Esnsdst unmdglich, das gesamte im

landlichen Raum flr Kredite relevante Beziehungggét, in das jeder Transaktionspartner
eingebunden ist, sowie jegliche finanzierungsretésa soziobkonomischen Faktoren parallel
im Rahmen eines Modells zu betrachten und gleitiyzeu handhabbaren, aussagekraftigen
und verallgemeinerbaren Ergebnissen zu kommen £Bl. auch Schmidt/ Terberger 1996:

407f., Terberger 1994: 106ff., auch Krahnen 1985).

Da die vorliegende Arbeit sich mit den indischendlichen Finanzbeziehungen beschétftigt,
bei denen neben 6konomischen auch zahlreiche, mniedingt modelltheoretisch formulier-

bare soziobkonomische Faktoren von entscheidenddelBung sind, soll und muss die Ar-
beit eine verbalokonomischen Analyse vornehmen.nDeim soll an zahlreichen Stellen auf
modelltheoretische Analysen und deren bedingt kgmadeinerbaren Ergebnisse Bezug ge-
nommen werden.

8 Terberger (1994: 106ff.) erlautert ausfiihrlich démergang von der analytischen Stringenz zur Réwtiahe
und liefert eine umfangreiche Rechtfertigung debalen Ansatzes.
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1.4.3 Wirtschaftsanthropologische Ansatze zur Erkléung von Finanzbeziehungen
Wesentlich fur das Verstandnis von FinanzbeziehmngeEntwicklungslandern sind nicht
nur die am Markt wahrnehmbaren 6konomischen Benigéin, sondern auch die sog. ,Nicht-
Marktbeziehungen® (vgl. z.B. Trenk 1991: 38ff.). uBghbeziehungen innerhalb der landli-
chen Familien sind namlich grundsatzlich nicier den Markt vermittelt. Dies gilt ebenso
fur zahlreiche Beziehungen zwischen Familien bawDritten (vgl. Malinowski 1979, Pola-
nyi 1978, auch Bardhan 1980). Diese ,Nicht-Markibbeangen® sind dennoch ékonomisch
relevant und beeinflussen im landlichen UmfeldR.dsamtliche 6konomischen Aktivitaten
(vgl. Kapitel 2.5.1).

Entsprechend der Auseinandersetzung zwischen Ns=pkland Neoinstitutionalismus fand
Anfang der 1960er Jahre eine grundlegende Auseansetzung in der Wirtschaftsanthropo-
logie zwischen der sog. formalistischen und deswutiivistischen Stromung statt, in der der
Status und die Disziplin der Wirtschaftsethnologpevie ihr Verhaltnis zur Wirtschaftstheorie
heftig diskutiert wurden (vgl. z.B. Firth 1964a, hew 1980: 72ff., auch Trenk 1991: 56ff.,
Zattler 1997: 101ff.). Die sog. Formalisten legigasentlich die Neoklassik zugrunde und
setzten die individuelle Entscheidungsfindung auchandlichen Raum der Entwicklungs-
lander in den Mittelpunkt der Betrachtungen. Sieggn davon aus, dass die 6konomische
Theorie allein auch als Erklarungsmodell fur dadivilduelle Handeln in landlichen Famili-
enwirtschaften ausreicht. Die sog. SubstantiviggeB. Polanyi 1957) dagegen betonten die
Bedeutung kultureller Aspekte und wiesen auf dieiade Einbettung wirtschaftlichen Han-
delns hin. Unter der Annahme der Interdependenschen gesellschaftlichen Strukturen,
kulturellen Werten und individuellem Verhalten gemgsie davon aus, dass die Neoklassik fur
die Analyse der landlichen Wirtschaftsformen in dariwicklungslandern nur in sehr einge-
schranktem MaRe verwendet werden k&nn@irtschaftliches Handeln ist ihrer Ansicht nach
immer auch sozial determiniert. Neben dem Marktaustabsstimmen damit weitere soziale
Transaktionsmechanismen die institutionelle Einbmegjtder Wirtschaft (vgl. Firth 1967, Rop-
ke 1969, Trenk 1991: 56ff., Zattler 1997: 101f.).

Die heutige Wirtschaftsanthropologie versucht, $ghe landliche Austauschbeziehungen vor
dem Hintergrund lbergeordneter sozialer Struktateanalysieren und zu erklaren (vgl. z.B.
Elwert 1980, 1983, 1985a, 1987, Elwert/ Evers/ \&hlKL983, Trenk 1991). Der Einfluss so-
ziobkonomischer Normen und Verhaltensweisen autahdlichen Tauschbeziehungen wird
deutlich. Die Familie steht in den landlichen Geédredabei im Mittelpunkt aller Aktivitaten
und familiare Belange Uberlagern andere mdoglichesdbeidungsmotivationen (vertiefend
Kapitel 2.4). Die landliche Familie wird nicht dilwr¢hre Individuen, sondern eher im Ver-
wandtschaftsverbund als Einheit betrachtet undsdi@ale Sicherung als wesentliches Ent-
scheidungsmotiv erkannt (vgl. Meillassoux 1983, hakitein 1995: 37ff.). So sehen die Wirt-
schaftsanthropologen z.B. das ausgepragte ,Ubers#latkiil“ (Lipton 1968, Scott 1977) als
fur 6konomisch relevante Entscheidungen wesentliaheaals z.B. das Gewinnstreben (vertie-
fend Kapitel 2.5.3). Wirtschaftliches Handeln ist dorflichen Umfeld stets sozial eingebet-
tet, d.h. dass eben nicht nur individuelle matkri@®edirfnisse das 6konomische Handeln
bestimmen, sondern dass auch eine soziale Detemnny vorliegt (vgl. Kapitel 2.5.1). Akti-
vitdten werden i.d.R. nicht isoliert geplant, vollen und beurteilt, sondern eher im Verbund.
Interlinking, also die VerknUpfung mehrerer 6konomischer Elmeakhung gilt als typische
landliche Interaktionsform (vertiefend Kapitel 254.2.3). Insgesamt sehen die Wirtschafts-
anthropologen die landliche Wirtschaft als Moralé&mie an, in der andere Verhaltensregeln
und —motivationen gelten, als die rein 6konomisBetrachtung zulasst (vgl. z.B. Elwert
1985, 1987, Elwert/ Evers/ Wilken 1983, Lipton 1968atteau 1991, Scott 1976, 1977,

8 polanyi (1978) und Dalton (1971) z.B. schlieBends Betrachtung nicht monetérer Wirtschaftsforrdan
Anwendbarkeit der Neoklassik vollkommen aus.
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Trenk 1991, Trenk/ Nour 1992). Die theoretischers@®ne der Wirtschaftsanthropologie ver-
suchen dann u.a., die Entstehung informeller Fineanzhungen zu erklaren und die relevan-
ten Zusammenhénge zwischen 6konomischen und nkamednischen Beziehungen im l&and-

lichen Raum aufzuzeigéh

In den Kapiteln 2 und 4 wird immer wieder auf dabstantivistische Gedankengut zurick-
gegriffen, um die 6konomischen Handlungen im laidin Raum und insbesondere die
Geldverleiherbeziehungen zu erlautern. Die Einlgtier Wirtschaft (vgl. Kapitel 2.5.1), die
sog. Reziprozitatsnorm (vgl. Kapitel 2.5.2), @afety-firstMaxime (Kapitel 2.5.3) und ins-
besondere dakterlinking (vgl. Kapitel 2.5.4, 4.2.3) sind dabei wesentlici die Analyse
und das Verstandnis landlicher Finanzbeziehungen.

1.4.4 Zur Literaturauswabhl

Uber mehr als ein Jahrhundert wird der indisched@xleiher im Rahmen der Diskussion
Uber den indischen Finanzsektor thematisiert. Bgsgelt sich in der umfangreichen Litera-
turliste wider. Der informelle Finanzsektor und \atem der Geldverleiher scheinen aller-
dings seit Ende der 1990er Jahre ein wenig auddde gekommen zu sein. Daflr sind die
in Indien sehr zahlreichen Mikrofinanzinstitutionenden Mittelpunkt der Recherchen ge-
ruckt. Das gesunkene Interesse mag u.a. damit rosah@éngen, dass aufgrund der Informa-
litat und damit der erschwerten Erforschbarkeit Getdverleihers und der in der Praxis nur
schwer zu bekampfenden Vorurteile gegeniber derdvégeéiher eine Forderungsmoglich-
keit des Geldverleihers in der Entwicklungszusamamiegit lange nicht gesehen wurde. Den-
noch nutzen auch Mikrofinanzinstitutionen teilwedie Finanztechnologie des landlichen
Geldverleihers. Seine fehlende Erfassbarkeit fudazu, dass der Geldverleiher trotz seiner
Prasenz langere Zeit Gber nicht behandelt wurdeBefyinn dieses Jahrtausends begann man
in Indien, sich dann wieder mit dem Geldverleiherbefassen, meist im Zusammenhang mit
Linking-Programmen und Forderaspekten (Sharma/ Chamaf @b@van 2003, Thingalaya
2003, Reserve Bank of India 2007).

Seit die Finanzbeziehungen in den 1980er Jahraseim Mittelpunkt der Entwicklungszu-
sammenarbeit gertckt sind, gibt es eine Fille asevischaftlicher und nicht wissenschatftli-
cher, publizierter und ,grauer” Literatur zu forreel und informellen Finanzbeziehungen in
Entwicklungslandern. Uber das Internet sind mittlsite zahlreiche Ergebnisse mehr oder
weniger fundierter kleinerer Studien, Feldforscremgsw. sowie ,graue” Papiere verflgbar.
Sah man sich in den 1980er Jahren vor allem einateribeschaffungsproblem gegeniber, so
stellt sich dem Interessierten heute eher das &mbhus der Fille des Angebots fundierte
und aussagekréftige Literatur herauszufiltern.

Noch bis in die 1980er Jahre hinein gab es Ubeeni@dtudien Gber das formelle Finanzsys-
tem in einzelnen Entwicklungslandern, was mit deabmen der Datenbeschaffung zu-
sammenhing, aber auch mit dem damaligen Focusidan&ellen Entwicklungszusammen-
arbeit (vgl. Krahnen/ Schmidt 1994). Daneben verditichten z.B. einzelne Anthropologen
und Soziologen ihre regionenspezifischen Beobagatundie aber keinesfalls verallgemei-
nerbar waren und aus einer eher nicht finanziethiegsetischen Motivation heraus erfolgten
und nicht unbedingt die heute tUblichen 6konomisdrarhtermini bzw. Methoden verwende-

8 Der Sammelband von Firth verdeutlicht bereits 18@4Bedeutung wirtschaftsanthropologischer Erkiggs
muster fir die Analyse landlicher Finanzbeziehundes wurden zwar vor allem formalistische Standpeink
vertreten, doch finden sich auch substantivistisslgumente. Firth selbst weist auf die Einbetturigsehatftli-
cher Transaktionen in ein Geflecht aus politisctemzialen, rituellen, moralischen und ethischen térehin
(1964: 16, 31) und verwendet auch bereits die Kategles ,sozialen Kredites* (1964: 30).
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ten (z.B. Birch 1971, Bailey 1964, Geertz 1962] #8882, Karkal 1967, Lipton 1968, 1976,

Scott 1976, Shipton 1989), so dass die Literatcintninbedingt dem Anspruch eines Okono-
men genugte. Ende der 1980er Jahre folgten Studiefuftrag der Weltbank (1989), der

Asian Development Bank (1990, Ghate 1992) oder ramdenternationalen Organisationen

(Germidis et al. 1991) zur Verbesserung der Kredgorgung der landlichen Bevolkerung
mit entsprechend finanzierungstheoretischer Ausrigp Die verfiigbare Literatur wurde

differenzierter, landerspezifische Studien kamemeii Mit zunehmender Betrachtung des
nicht-formellen Finanzsektors wurde den sozioOkolsohen Besonderheiten eine groliere
Bedeutung beigemessen. Hinzu kam die tiefere Aiesdifizierung des nicht-formellen Fi-

nanzsektors sowie die Literatur Uber den semi-flameFinanzsektor (vgl. Seibel 1985,

1994) und die Mikrofinanzinstitutionen (z.B. Stasohl998, Zeller 2001). Erganzend liegen
aktuelle Studien internationaler Organisationereighefir Indien vor (Basu 2006, Srivasta-

va/ Basu 2004, Deolalkar 1999, Meyer/ Nagarajar02@0ch Lanjouw/ Stern 1998, Jayara-
man/ Lanjouw 1999).

Fur Indien gibt es zahlreiche empirische Informagio zu informellen und semi-formellen
Finanzinstitutionefl. Dennoch ist eine Verallgemeinerung bzw. eine \ééchbarkeit prob-
lematisch u.a. aufgrund der unterschiedlichen Hrhgbzeitpunkte, der unterschiedlichen
Erhebungsziele und —methoden sowie der soziokllearéinterschiede innerhalb der zahl-
reichen indischen Ethnien. Spezielle Literatur Udby l&ndlichen Geldverleiher ist nur wenig
vorhanden und besteht eher in vereinzelten Beobaghh (z.B. Birch 1971, Evers 1978a, b,
Igbal 1988, Roth 1978, 1983, Varghese 2004a, ieks liegt einerseits an der Informalitat,
der schlechten Erreichbarkeit der Geldverleiher dexdTabuisierung von Kreditbeziehungen,
andererseits aber auch an der Simplizitat des @d&dlhergeschafts. In der Literatur finden
sich haufiger theoretische Analysen informeller dilgeziehungen, die von der Annahme
homogener Kreditgeber urek posthomogener Kredithehmer ausgehen. Bhaduri (1978), B
su (1984a), Braverman/ Srinivasan (1981), BravefrBaiglitz (1982), Mitra (1983) z.B. ge-
hen in ihren Modellen davon aus, dass dem Kredim@emur ein Kreditgeber zur Verfligung
steht. Doch die Realitat in den landlichen GebietenEntwicklungslander zeigt, dass i.d.R.
mehr als nur ein Kreditgeber verfiigbar ist, wenn flegang faktisch auch nicht immer ftr
alle gewahrleistet ist (vgl. Kapitel 1.3.2.1, 3.3,14.1). Fur z.B. Indien wurden auch unter-
schiedliche Kreditgeber mit unterschiedlichen Kreelitragstypen betrachtet (z.B. Bell 1988,
Bliss/ Stern 1982, Khasnabis et al. 1982, Lanjo8tern 2003, Timberg/ Aiyar 1984). Die
Studien von Basu (2006) bzw. Srivastava/ Basu (R@@Mhalten beispielsweise u.a. eine
Untersuchung von landlichen Haushalten, die sididen Zugang zu Finanzdienstleistungen
im landlichen Raum konzentriert. Um das Niveau diedArt des Zugangs zu Finanzdienst-
leistungen in Korrelation setzen zu kdnnen, wurden Einnahmen- und Ausgabenprofile der
befragten Haushalte erstellt. Die Studien dokuneeeti zudem Korruption sowie die Metho-
den, mit denen Renditen erwirtschaftet werden.

In der entwicklungstheoretischen und —praktisch@aratur zum informellen Finanzsektor
Indiens findet vor allem der landliche informellen&nzsektor Berlcksichtigung. Typische
urbane Phanomene werden zwar erkannt, aber nansstigehend behandelt bzw. die urbane
Besonderheit nicht herausgearbeitet (vgl. aberaNa®982a, Das-Gupta/ Nayar 1989, Patole/

87 vgl. u.a. z.B. Asian Development Bank (1990, 19%4ardhan/ Rudra (1978, 1980a, b), Basu (1997)uBas
(2006), Bell (1990), Belll Rousseau (2000), Beltinfvasan (1989), Bliss/ Stern (1982), Bouman (1989
Chaudhuri (2002), Deolalkar (1999), Ghate et a®9¢), Hess (2003), NABARD (1989, 1993), Jayaraman/
Lanjouw (1999), Lanjouw (1994), Lanjouw/ Stern (3DOMeyer/ Nagarajan (2000), Nayar (1982a, 1982b,
1986), Platteau/ Abraham (1984), Platteau et &8Q1 1985), Platteau/ Nugent (1992), Reserve Bdirikdia
(2007), Schrader (1994, 1996a), Sharma (1998, 2@g)endra/ Katar (1994), Sinha (2000), Srivast®&asu
(2004), Stokes (1994), Subramaniam (1994), Swadd122002), Swaminathan (1991), Timberg/Aiyar (1,980
1984), Townsend (2000), Tsai (2003), Wiggins (1992)
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Ruthven 2001, Ruthven 2001). Deutlich wird dabagsdlange Zeit eine moralisch motivierte,
aufgrund der hohen Zinssatze abwertende Beurtedesgseldverleihs im Mittelpunkt stand,
die die Verdrangung des Geldverleihs empfahl (Kglpitel 2.6). Nach demll India Rural
Credit Survewon 1991 wurde durch die indische Regierung keiagere offizielle Untersu-
chung zum landlichen (informellen) Finanzsektor madrgenommen. Aber die Weltbank hat
2003 in Zusammenarbeit mit dedational Council of Applied Economic Resea(BiCAER)
eineRural Finance Access Stu@@FASY® in Indien durchgefiihrt, die detaillierte Daten aus
zwei Bundesstaaten zur Verfligung stellt (Basu 280&astava/ Basu 2004).

Den wirtschaftsanthropologischen Erklarungsansafekgend ergibt sich das Problem der
Landerspezifika. Je nach Finanzbeziehung konneemieshe Unterschiede gerade durch die
Bericksichtigung soziokultureller Besonderheitenseiven den Beobachtungen in z.B. Lan-
dern Afrikas oder Asiens bestehen. Bei Verwendumisghaftsanthropologischer Literatur

sind also Kenntnisse Uber die soziokulturellen Bedsoheiten einzelner Regionen erforder-
lich. Hinzu kommt, dass die Gesellschaften in detwkcklungslandern zahlreiche Verande-
rungen erfahren und dass einzelne Beobachtundereise nur noch fur traditionale Gesell-

schaften gelten. Zugleich werden die informellest&ye vieler traditionaler Gesellschaften
durch zunehmenden Marktanschluss aufgeweicht, a@ass unmittelbar formelle Sicher-

heitsnetze verfigbar sind (vgl. Kapitel 2.4.3.%)4so dass in Gesellschaften in Transition
ggf. andere Bedingungen vorherrschen.

Die Herausforderung bei der Literaturauswahl beseaterseits in der Fulle der Daten und
der Interdisziplinaritat der Thematik, anderersgitder temporaren und regionalen Spezifitat
bei gleichzeitiger Notwendigkeit zur Verallgemeimeg. Die in der vorliegenden Arbeit ver-
wendete Literatur aus unterschiedlichen Jahrzehspeagelt zugleich die verschiedenen
Kenntnisstande, die unterschiedlichen Schwerpudkte Herangehensweise und auch die
Entwicklungslinien des Geldverleihs und seiner Wiahmung und Bewertung wider. Das
Phanomen Geldverleiher soll hier mindestens Ubenrene Jahrzehnte betrachtet werden:
Altere und neuere Literatur finden in der Arbeitriwendung. Dabei gelten Daten aus alteren
Studien grundsatzlich nicht als tberholt, da dre@l&hen Regionen Indiens und die dort le-
benden Bevdlkerungsgruppen auch heute noch in gaterschiedlicher Weise entwickelt
sind (Sharma 2000: 2). Vielfach musste Literatueriderwandte Themengebiete und allge-
meine Literatur Gber den informellen Finanzsekterangezogen werden, weil es an ausrei-
chend 6konomischen Analysen konkret der Geldvesté&iltigkeit in Stidasien fehlt. Die um-
fangreiche und heterogene Literaturliste diesereArist also der Komplexitdt des Themas
einerseits und der Problematik der Literaturquedledererseits geschuldet.

1.5. Zur Relevanz des landlichen formellen Finanzkeors fur die Analyse

Auf den ersten Blick trennen den landlichen Geltbreer ,Welten“ vom formellen Finanz-
sektor. Doch war der Geldverleiher bereits vor demstehen des formellen Finanzsektors
vorhanden und existiert seit Jahrzehnten nebenfann(Kapitel 1.3). Dabei passt sich der
Geldverleiher standig flexibel an Veranderungenfammellen Finanzsektor und bei seiner
Kundschaft (ggf. auch als Reaktion auf Defekte foesellen Finanzsektors) an (Floro/ Yo-
topolous 1991: 35).

Das Angebot des Geldverleihers muss sich grunddath der Konkurrenz, zu der im landli-
chen Raum Indiens eben auch der formelle Finanasgkhort (vgl. Kapitel 1.3.2.1), messen
lassen. Aus entwicklungs- und finanzpolitischersBektive ist zudem interessant, wie sich

% Die Rural Financial Access Studymfasste 6.000 landliche Haushalte in den zwdsatkn StaateAndhra
Pradeshmit guter Kreditversorgung im landlichen Raum ditthr Pradeshmit schlechter Kreditversorgung.
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formelle und informelle Finanztechnologie untersdae und welche Starken und Schwachen
der informelle Geldverleih im Vergleich zum formesil Kreditangebot aufweist. Eine Analyse
informeller Finanztechnologie kann dem formellendfizsektor helfen, die &rmeren Bevdlke-
rungsgruppen nachfrageorientiert und effizient etsergen. Andererseits kann sie eine Ein-
dammung ,ausbeuterischen” Geldverleihs erleichibeifen.

Der formelle Finanzsektor und speziell sein im lémegn Raum verfigbares Kreditangebot
dienen also im Rahmen dieser Arbeit als Abgrenzungd Vergleichsmafistab. In Kapitel
1.3.2.1 hat sich bereits gezeigt, dass aufgrunttezelher Bemihungen der indischen Regie-
rung die landlichen Gebiete zwar vergleichsweiseaguden formellen Finanzsektor ange-
bunden sind, doch haben auch in Indien die landticArmen einen relativ schlechten Zu-
gang zu formellen Finanzdienstleistungen. Die al@lUrsache dafiir angefihrten zahlreichen
Probleme landlicher Kleinkreditvergabe geben dateit Mal3stab vor, an dem sich der land-
liche Geldverleiher messen lassen muss. Zu diesdriden gehdren im Wesentlichen: die
sog. Kosten-Erlos-Schere der Kleinkreditvergabe. (gpitel 3.2.2.2.1) sowie soziokulturell
bedingte Probleme (vgl. Kapitel 3 Kapitel 3 wird an gegebener Stelle auf diese Rrob
des formellen Finanzsektors bei der landlichenri{t)kreditvergabe verweisen. Gerade das
fur die landliche armere Bevdlkerung typische Fmeathalten, die vielen kleinen Betrage,
die mit hohen Transaktionskosten verbunden sindjesdie typische Probleme der raumli-
chen Distanzen bilden die Hirden fur die formeBanken nicht nur bei der Kreditvergabe
im landlichen Raum (vertiefend Kapitel 2.2). Abeich auf der Nachfragerseite werden Ban-
ken nicht unbedingt als eine mdgliche Option wahogemen.

» 1he levels of mutual inconvenience and discomfadarthe poor look at banking as an al-
most inaccessible service, and the banks felt bzeiking with the very poor was not a
.pankable“ proposition? (Puhazhendi/ Badaytal 2002: 1f.)

Zudem ist in der Vergangenheit deutlich gewordessdsich informeller und formeller Fi-
nanzsektor gegenseitig beeinflussen und aus ertwiggpolitischen Grinden auch dim-
king beider Finanzsektoren sinnvoll erscheinen kanh Ggrmidis et al. 1991, Kropp et al.
1989, Seibel 1985, Varghese 2004a, b, c). Andatersehen viele Autoren die informelle
Finanztechnologie als Vorbild fir das Design enfeigher Mikrofinanzinstrumente (vgl. z.B.
Ardener/ Burman 1995, Bouman 1995, Burkett 1988sk€g 1994, Christen 1989, Von
Pischke 1992, Staschen 1998, Zeller 2001) und rerkldas mit den Schwachen des formel-
len Finanzsektors bei der Versorgung der landliciremeren Bevdlkerung.

1.6 Ziel und Gang der vorliegenden Arbeit

Die vorliegende Arbeit hat sich zum Ziel gesetafzazeigen wie und warum der Geldverlei-
her im l&ndlichen Indien auch heute noch eine selev Klientel bedient bzw. bedienen kann,
die vom grundsatzlich im landlichen Raum verfigha@mellen Finanzsektor trotz entspre-
chender Férderprogramme nicht versorgt wird. AuiBaer neoinstitutionalistischen Finan-
zierungstheorie und wirtschaftsanthropologischesdre wird die Arbeitsweise typischer
landlicher Geldverleiher Indiens im Sinne der hhepiflichen Geldverleiher und Héandler-
cumGeldverleiher analysiert, um seine finanztechnisldgen Besonderheiten herauszuarbei-
ten. Dabei werden auch die Grenzen seiner Tatigleeitlich.

Im ersten Kapitel wurden nach einfihrenden Bemegkanbereits einige Grundzusammen-
hange zum informellen Finanzsektor (Kapitel 1.2deatlicht, die Besonderheiten des land-

8 Weiterfiihrende Literatur hierzu z.B. Basu (20G)er auch schon Hartig (1989), von Stockhausen4(198
The World Bank (1989).
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lichen indischen Geldverleihs auch aus historis&ieht und die daraus gewachsene Bedeu-
tung des Geldverleihers fur die landlichen Regiomehiens erlautert (Kapitel 1.3) sowie ein
Uberblick tiber die theoretischen Grundlagen derefr{Kapitel 1.4) gegeben. AnschlieRend
wurde auf die Relevanz des formellen Finanzseldlsr¥ergleichsmal3stab verwiesen (1.5).

Das zweite Kapitel zeigt ausfuhrlich die aus wintsitsanthropologischer Sicht unterschiedli-
chen soziokulturellen Faktoren, die wesentlichenfl&ss auf die finanziellen Aktivitaten der

Bevolkerung nehmen. Neben den faktischen Beschriygwuauf kleinste 6konomische Be-
trage (Kapitel 2.2) und den besonderen Risikenliémer Existenz (Kapitel 2.3) ist die fami-

liare Prasenz fur sdmtliche Handlungen (Kapite) 2@h grof3er Bedeutung. Samtliche 6ko-
nomischen und nicht primér 6konomischen Aktivitaterfunktionierenden landlichen Ge-

meinschaften werden von zahlreichen in Kapitel &Buterten informellen Normen und

Verhaltensweisen bestimmt, die im Extremfall inethierhaltensbeeinflussung gesetzliche
Bestimmungen ubertreffen konnen bzw. diesen gletcchmen. Abschlielend wird die in der

Literatur bei der Erorterung landlicher 6konomigschédnomene haufig anzutreffende Nei-
gung zur moralischen Wertung problematisiert (Kelt6).

Das dritte Kapitel beschreibt die allgemeine Auggaituation fur landliche Kreditgeber in
Indien aus neoinstitutionalistischer Sicht, diergisétzlich sowohl fiir den formellen als auch
fur den informellen Finanzsektor gleich ist. Angdss der Tatsache, dass die Kunden der
Geldverleiher in Indien i.d.R. zumindest zu einesil Buch potentielle Zielgruppe formeller
landlicher Kreditgeber sind, gelten zahlreiche Aesfihrungen sowohl fiir formelle als auch
informelle landliche Kreditgeber. Allerdings istedBewaltigung der Risikopositionen in vie-
len Bereichen bei den mal konkurrierenden, mal ergénzenden formellen bzw. informellen
Kreditgebern unterschiedlich. Um die Grundprobldéamellicher Finanzierung aus neoinstitu-
tionalistischer Sicht besser verdeutlichen zu kénmveerden erst im vierten Kapitel beide
theoretischen Ansatze zusammengefihrt und die &ribeise der Geldverleiher detailliert
dargestellt. Die in Kapitel 3 gemachten Ausfuhrungber die landliche Kreditvergabe orien-
tieren sich am Kreditvergabeprozess, um die spehifin Schwierigkeiten einzelner Phasen
der Kreditvergabe besser herausstellen zu kdnretasSen sich im Rahmen der neoinstituti-
onalistischen Finanzierungstheorie besondere Rrabieor (Kapitel 3.2.1), wahrend (Kapitel
3.2.2) und nach Vertragsabschluss (Kapitel 3.2@n)ie in der Kreditausfallsituation identifi-
zieren (Kapitel 3.2.3.5), die sich aus Informatessnmetrien und Besonderheiten Vagen-
cy-Beziehungen ergeben. Gleichzeitig werden versehied theoretische Losungs-
maoglichkeiten diskutiert, wie z.B. Aspekte der Kiteationierung (Kapitel 3.2.1.3) und die
Sicherheitenproblematik (Kapitel 3.2.2.1.3). Geramlggesichts unausgereifter rechtlicher
Rahmenbedingungen und unvollstandiger Infrastruktutandlichen Raum werden auch die
besonderen Probleme der Vertragsdurchsetzung @epR.4) behandelt. Dabei werden in
Kapitel 3.2.2 eingehend neben den Vertragsbestitert@Kapitel 3.2.2.1.1) vor allem auch
die Kosten der Kreditvergabe (Kapitel 3.2.2.2) thésiert, die sowohl auf Kreditgeber als
auch auf Kreditnehmerseite entstehen und nicherselts wesentlicher Aspekt zur Beurtei-
lung der Vorteilhaftigkeit von Kreditbeziehungerrdmegezogen werden.

Das vierte Kapitel nun befasst sich mit dem Losangatz des landlichen indischen Geldver-
leihers im Sinne des hauptberuflichen Geldverlasihgrd des HandlesumGeldverleihers fur
die Grundprobleme landlicher Kreditvergabe. Spseife Besonderheiten der landlichen
Geldverleihertatigkeit wie z.B. die Freiheit in déertragsgestaltung und geringe Verwal-
tungskosten (Kapitel 4.1) sowie raumliche und saziorelle Nahe zum Kunden (Kapitel
4.2) werden ebenso hinsichtlich ihrer Wirkung aah Kreditvergabeprozess analysiert wie
die Vertragskonditionierung, das sind Zinssatzepftch 4.3.1), Kreditvolumen und Auszah-
lungszeitpunkt (Kapitel 4.3.2), Laufzeitbegrenzuongd Bewd&hrungserfordernis (Kapitel
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4.3.3), Tilgungsmodalitaten (Kapitel 4.3.4) sowierungsmaoglichkeiten der Riickzahlung
(Kapitel 4.3.5), und entgegenkommende Prolongateresnbarungen (Kapitel 4.4.1) sowie
gof. eigenwillige Methoden der Schuldeneintreibi{gpitel 4.4.2). Die vielfach kritisierte
Hohe der Geldverleiherzinsen wird eingehend diskutKapitel 4.3.1.1 — 4.3.1.2.3). Dabei
wird sowohl auf das in den vorangegangenen Kapgédiwterte neoinstitutionalistische als
auch auf das wirtschaftsanthropologische Gedankeeguriert. In Kapitel 4.5 werden mog-
liche Negativanreize, die landliche Geldverleiher bervorteilendem Verhalten bringen
kénnen, identifiziert und diskutiert. Auf Basis dergebnisse der vorangegangenen Analyse
wird die Tauglichkeit der Interpretation der Gelde#erbeziehung als Mikro-Versicherungs-
institution in Kapitel 4.6 diskutiert. AbschlieRemgerden in Kapitel 4.7 die Ergebnisse der
Analyse zusammengefasst.

In Kapitel 5 folgen eine kurze Zusammenfassung {t€ap.1) und eine Einschéatzung zu den
kunftigen Entwicklungen (Kapitel 5.2). Die umfasdenLiteraturliste bildet den Abschluss
der Arbeit.
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ZWEITES KAPITEL
2. Wesentliche Charakteristika landlicher 6konomisber Transaktionen in Indien

2.1 Von der soziokulturellen Eingebundenheit der ladlichen Bevdlkerung
"Customs and institutions play an important rolesimaping not only society but also eco-
nomic relations within it.'(Basu/ Jones/ Schlicht 1987: 2)

Wirtschaftliche Aktivitaten sind von kulturell bedjten Wertvorstellungen gepragt. Kultur im
anthropologischen Sinne umfasst dabei ein Systesr\\erten, Erinnerungen und Traditio-
nen, mit denen sich eine Gruppe von Menschen (Geutieaft, Organisation) von den ande-
ren unterscheidet (vgl. Eagleton 2000, Huntingté@8). Neuere Ansatze (Schiffauer 1997,
Giddens 1997, Sokefeld 2000) verstehen Kultur atslltkt menschlicher Praxis. Kultur ist
demnach durch soziale Interaktion konstituiert. dgsthiedliche Pragungen beeinflussen so
das Verhalten der Menschen, wie z.B. die gelebtenidanikation, aber auch praktizierte
Handelsbeziehungen. Dabei schafft ein Handlungseahiher durch Wertefelder strukturiert
und durch bereits etablierte Institutionen durchsat wird, die Basis fur Vertrauen, das wie-
derum eine essentielle Voraussetzung fur die Fangtahigkeit von Markten ist (vertiefend
Kapitel 2.5.2, vgl. Stiglitz 1989: 25f., Weiss 20@70).

Schon in einer umfassenden Studie der amerikamséhevicklungsbehérde A.I.D. aus den
1970er Jahren wird die Bedeutung soziokulturellgtéren betont (Donald 1976: 54f.). Be-
reits damals war der Zusammenhang zwischen u.aleloksozialen und religiosen Werten,
kulturellem Zeitempfinden, kulturspezifischem Kribgigriff, sozialer Organisation kleinb&u-
erlicher Gesellschaften, der Herausbildung einésraktiven Beziehungsgeflechtes und der
Ausgestaltung wirtschaftlicher Transaktionen bekaKulturelle Besonderheiten verandern
im Zeitablauf ihren Charakter. Dabei wird Kultur iAlltag immer wieder neu und immer
wieder anders hergestellt, so dass die Menschém mnveréndert einer ,immer schon vorge-
gebenen Kultur” folgen. Ebenso kdnnen Einflisse aofden kulturelle Pragungen beeinflus-
sen und verandern. In den meisten Entwicklungskinfiledet sich eine ethnische, kulturelle,
religiose, sprachliche und wirtschaftliche Heterdtig (Trenk 1991: 149). Die lokalen Unter-
schiede und insbesondere die kulturelle Heterogeldihdlicher Gemeinschaften erschweren
grundsatzlich das Verstandnis und die Analyse olesglén wirtschaftlichen Handelns. Zudem
nehmen die in landlichen Gebieten gultigen Struurtraditionellen Normen, Abhangig-
keits- und Autoritatsverhaltnisse sowie die traidRollenverteilung der Geschlechter einen
pragenden Einfluss auf das Finanzverhalten dewibhagn. Informelle Finanzbeziehungen
spiegeln dann auch die 6konomischen, sozialen uftdrkllen Besonderheiten eines Landes
wider (vgl. schon Schmidt 1987: 58). Jeder Analysd Beurteilung von Finanzbeziehungen
muss daher auch eine Betrachtung der lokalen salniokllen Besonderheiten vorangehen.
Gleichzeitig muss man sich dabei der eingeschraniigtigkeit von Verallgemeinerungen
erzielter Ergebnisse bewusst sein. Nachfolgencsainige typische, fir das landliche In-
dien relevante soziokulturelle Faktoren ndher lobtet werden.

Einfluss der Religion

Grundsatzlich nehmen in Indien die zahlreichen fmedtten Religionen starken Einfluss auf
das tagliche Leben insbesondere in landlichen @ahie/orherrschend sind vor allem der
durch das Kastensystem gepragte Hinduismus (80d&Bevolkerung, Schaubild 2.1) und
der vor allem im noérdlichen Indien vorzufindendtars (13,4% der Bevoélkerung, Schaubild

58



2.1). Daneben sind noch weitere Religionen wie #&. Sikhismu¥ (in Nordwestindien),
das Christenturt sowie der BuddhismdSregional bedeutsam.

Schaubild 2.1: Verteilung der Religionen in Indien
Quelle: Census of India 2001, http://www.censusirghv.in/Census_Data_2001/ India_at_glance/religgpx
(Zugriff am 04.01.2008)

Religious Composition Population * (%)
Hindus 827,578,868 80.5
Muslims 138,188,240 134
Christians 24,080,016 2.3
Sikhs 19,215,730 1.9
Buddhists 7,955,207 0.8
Jains 4,225,053 0.4
Other Religions & Persuasions 6,639,626 0.6
Religion not stated 727,588 0.1
Total * 1,028,610,328 100.0

* Note: * Excludes figures of Paomata, Mao Marand &urul sub-districts of Senapati district of Manigstate

Der Hinduismus ist u.a. gekennzeichnet von dem lé&awan die Wiedergeburt, der Karman-
Lehre”® und dem Kastenwesen (vgl. z.B. von Stietencrorb)l99as traditionelle hinduisti-
sche Kastensystem schreibt jedem Einzelnen den kigngat Gleich- und Anderskastigen
genau vor. Dabei kann der Umgang mit Menschen meedeaste erheblich eingeschréankt
sein und auch den 6konomischen Austausch auf Aosef@lie beschranken. Im statistischen
Mittel sind in einem indischen Dorf 15-20 Kastemntigten (ohne Subkasten; Bronger 1995:
39). Ursprunglich konnten einzelne Kasten vereimé@d mit Berufsgruppen gleichgesetzt
werden, was in landlichen Gegenden auch heute edannbar iSf. Informelle Normen
(vgl. Kapitel 2.5) und die Historie traditionelletandlungen kénnen dauerhaft Einfluss auf
den Ruf einzelner Kasten nehmen. Der Uber Jahreetuigebaute Ruf beeinflusst im landli-
chen Raum das Handlungsspektrum einzelner Kasteharger. Rudner (1994) erlautert,
dass sich neben den religios bedingten Kastenlsdzanggemeinschaften tber Investitionen
und Transaktionen in symbolisches bzw. sozialesndgen (vgl. Kapitel 2.5) etabliert haben.
Dartber hinaus seien aus Kasten ethnische Grupp&orden, die von den Massenmedien

% Erlauterungen zum Sikhismus gibt z.B. Stukenb2895§).

°1 Die Besonderheiten indischer Christen erlaut&t Gensichen (1995).

%2 \Jon Stietencron (1995) weist darauf hin, dassvaéte Auffassung der indischen Verfassung den afdin
Buddhismus unter den Hinduismus fasst. Vi€itcast-Hindus sind zum Buddhismus tbergetreten.

% vereinfachend dargestellt pragen die Taten diersigSeele, was negative bzw. positive Auswirkureyen
das personliche Schicksal noch in diesem odemieneispateren Leben hat.

% Die Chettiars(vgl. Rudner 1994) sind z.B. eine alte Handler#§gsgl. Kapitel 1.2.3), bekannt sind auch die
Dhobis als Wascher-Kaste. Zurzeit von Rudners Studie 4193ff.) Anfang der 1980er Jahre bestimmte die
Kastentradition deNattukottai Chettiar;och wesentlich deren berufliche Ausrichtung uaced Ruf. Bronger
(1995: 42ff)) erlautert ausfuhrlich, wie die Kagibederung der Dorfbevdlkerung sich auch heute riactier
Siedlungsgestaltung des Dorfes widerspiegelt urel sié die wirtschaftlichen Aktivitdten maf3geblicbein-
flusst.
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und von Regionalpolitikern mit Bezug auf ihre Grappugehdrigkeit beeinflusst werden
(z.B. ,scheduled castemnd tribes).

Grundsatzlich erlaubt der Hinduismus die Zinsnahumeé die Ansammlung von Vermdgen,
was allerdings auf eine bestimmte der vier hindkgben Lebensphasen beschrankt wird (vgl.
auch Desai 1967, Wildenauer 1992). Der Isfadagegen, der vor allem im nérdlichen Indien
teilweise lokal zu einer wesentlichen Minderheibh@e und zudem zunehmend erstarkt, ver-
bietet grundsétzlich die Zinsnahme (arBiba wortlich Zuwachs), weshalb sich weltweit ein
Islamic Bankingentwickelt hat, das versucht, auch ohne Verzinsomgngeren Sinne Bank-
geschafte anzubiet®h In seinem anderen Ansatz greift dalsmic Bankingzumindest dem
Anspruch nach Aspekte auf, die in der Finanziedeisammenarbeit schon lange diskutiert
werden: Der Schwerpunkt bei der Kreditvergabe sdtatt auf konventionellen Sicherheiten
mehr auf der Qualitdt und Durchflhrbarkeit der gapn Investitionen liegen; das Prinzip
der Profitteilung hilft, Risiken (und Chancen) vegise vom Kredithehmer abzuwalzen (vgl.
Scheiterbauer 1998: 23f.). Schrader (1998a: 2)eweshalb dakslamic Bankingals einen
Versuch, die Wirtschaft (wieder) starker kultumshzubetten.

Die Hauptaktivitat des Islamischen Bankwesens bleimachst die kurzfristige Handelsfi-
nanzierung. Langfristige Finanzierungen erfolgetraditionellen Familien meist tber fami-
liare Netzwerke, wobei die Verzinsung eben indirgldistungen, Waren usw.) erfolgt (Wil-
son 1995, Muller 1993). Grundsatzlich ermutigt tdam das Sparen fiur den Unterhalt der
Familie (vgl. z.B. Desai 1967: 14). Islamische Bamkzeigen sich dann auch bei der Deposi-
tenmobilisierung selbst &rmerer Bevolkerungsgrupgmsonders erfolgreich.

In l&ndlichen Gebieten sind die Gesellschaften neloér traditionell bestimmt, so dass die
religiosen Normen grof3en Einfluss auf die 6konohescAktivitaten nehmen kénnen. Ande-

rerseits zeigen sich zunehmend moderne Einflidsdi@Werhaltenskodices. Doch gerade im
Bereich von Glaubenssystemen und Machtstrukturen ki'e Anpassung von sozialen Nor-

men, Werten und Institutionen an veranderte (6kascime) Umweltbedingungen sehr lange
Zeit bendtigen, so dass in landlichen Gebietemvéele moderne und tradierte Verhaltensre-
geln, die ggf. sogar widerspriichlich sein konneshemeinander Gultigkeit haben (vgl. Kapi-

tel 2.5.2). Solche sozialen Normen, Werte und tustinen kdnnen sich verselbstandigen und
es extrem schwierig machen, sie in Frage zu stéligh Geertz 1978, Abraham/ Platteau

2001: 15ff.§”. Dennoch hat eine empirische Langzeitstudie fdieim ergeben, dass auch En-
de der 1990er Jahre noch kaum Veradnderungen dewotikechen Struktur vieler indischen

Dorfer stattgefunden haben (Jayaraman/ Lanjouw :199Sharma 2000: 2).

Regionale Disparitaten/ ethnische Besonderheiten

Selbst innerhalb ein und desselben Landes gibeetiche regionale Unterschiede beziiglich
der kulturellen und religiosen Besonderheiten, edwirtschaftlichen Bedingungen, der
Markte und dem jeweiligen 6konomischen Entwicklistgad eines Dorfes. Insbesondere
Indien zeichnet sich durch seine grof3e ethniscledfali aus und wurde oft alelting Pot

% Nur ein geringer Anteil der indischen Moslems geliér Mittelklasse an. Die meisten Moslems zélzdem
unteren Drittel der gesellschaftlichen Hierarchien( Schwerin 1995: 167). Zur Verbreitung und Augpirig
des indischen Islam vgl. z.B. von Schwerin (1995).

% Weiterfiihrende Literatur zunslamic Bankingund seinen Stérken und Schwachen z.B.: Ghorbamhad/
Rudolf (2005), Amereller (1995), Barraclough (1998)ornelisse/ Steffelaar (1995), Khan (2003), Miille
(1993), Rohe (2005), Saeed (1996), Schrader (198&nen (1997) oder Wilson (1995).

" vqgl. die Entwicklung der Mitgiftforderungen (Stislort ,Sanskritisierung®, vgl. z.B. Merz 1998, Hayam
1997: 25f).
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der Kulturen bezeichnet (vgl. z.B. Bock/ Rao 1993¢r Subkontinent beherbergt hunderte
verschiedener Ethnien, darunter zahlrei€tibals® (ibd.).

Historische Migrationsbewegungen sowie 6konomisaind 6kologische Griinde haben dazu
geflhrt, dass sich Indien in zahlreiche untersdiuledoziokulturell gepréagte Bevolkerungs-
teile aufspalten lasst. Verallgemeinernd lasst giéh ein ,Std-Nord-Gefélle* identifizieren.
Grundsatzlich weist der Stden eine bessere 6korbmisnd 6kologische Ausgangssituation
auf, der Sidwesten gewahrt den Frauen tendenzetlt freiheiten. Verallgemeinernd zeigt
sich auRerdem, dass die GroéRRen der landlichen @Gdereigen Suden zunehmen (Bronger
1995: 39, auch Basu 2006). Der Norden dagegenoisiallem von einer hohen Bevolke-
rungsdichte und zahlreichen Migrationsbewegunggmagg. Hier findet sich auch die Stam-
mesbevoélkerung, die sich vor allem im ,Stammesdftittekonzentriert (Bock/ Rao 1995:
122). In Indiens weniger entwickelten Ost-, Zenttald Nord-Ost-Gebieten finden sich 54%
der Bevolkerun® (Basu 2006: 13). Im landlichen Raum leben diersuhiedlichen Bevél-
kerungsgruppen oft nebeneinander, wobei sie duschaterschiedliche Traditionen, Werte
und Verhaltensmuster parallel aufrecht erhaltenstmichtiger ist es bei einer Analyse 6ko-
nomischer bzw. finanzieller Aktivitaten, sich vefénde Kenntnisse Uber die soziokulturellen
Besonderheiten der betrachteten Bevolkerungsgruppeerschaffen.

Die indische Verfassung erkennt 18 Sprachen aigieife Schriftsprachen an (Berger 1995:
104), wobei der Kolonialsprache Englisch eine bdsom Bedeutung als Bindeglied zu-
kommt. Wahrend sich in den Stadten Englisch alsk&m®is- und Handelssprache bzw. in
ganz Indien als Bildungssprache durchgesetzt $tat) den landlichen Gebieten insbesondere
auch fur die 6konomischen Aktivitaten die Lokalgra vorherrschend. D€ensus of India
von 2001 zahlt rund 200 eigenstandige SprachenDialkgkte, was nur als Beispiel fur die
Vielfalt regionaler und gruppenbezogener Sprachemnesh soll, die letztlich eine Uberregiona-
le Kommunikation und damit auch die Verbreitung mwer Einflisse behindern kann.

Externe Einflliisse auf das soziokulturelle Geflige

Nicht nur tradierte soziokulturelle Besonderheitereinflussen das 6konomische Verhalten
der landlichen Bevoélkerung, sondern aufgrund deslifogens von Modernisierung i.w.S. in
die landlichen Gegenden auch positive und neg&idlgen fremder, z.B. westlicher Einflis-
se. Dies zeigt sich auch im wirtschaftlichen Verdralund im Umgang mit Geld. So erlautert
Trenk (2001: 488) z.B. digkulturgebundene Wahrnehmung des Gelddsitht nur in Bezug
auf afrikanische Gesellschaften stellt er festsdfie Monetarisierung landlicher Gesellschaf-
ten in Entwicklungslandern vor allem in Bereichdig westliche Moral fir Geld eher tabui-
siert, vorangekommen ist.

"Indem alles einen Preis hat, nimmt alles Warenak#er an, es hat den Anschein, als ob die
gesamte soziale Sphéare gleichsam kommodifiziedt Wifrenk 2001: 489).

Um zu zeigen, dass Geld in vielen Kulturen viel efabgener gebraucht wird als in westli-
chen Gesellschaften, nennt er einige Beispieledans sozialen, religiosen und erotischen
Bereich (Trenk 2001: 488ff". Trenk vermutet, dass im westlichen Denken denditigen

% Der Begriff Tribals bezeichnet die Stammesbevélkerung Indiens. Hawifig auch die Bezeichnungdivasi
verwendet.

% Unter dem ,Stammesgiirtel* wird im Allgemeinen dasitralindische Wald- und Bergland zwischen Guijarat
und West-Bengalen verstanden.

1% hei nur 40,5 % der Bankfilialen (vgl. Kapitel 123L)!

191 Dje Tatsache, dass Bargeld als Gabe z.B. auf Hdteimzund ahnlichen Feiern unter 6ffentlicher Bekga-

be der Betragshéhe gegeben wird, findet im westticbenken noch am ehesten Verstandnis. Doch die Ver
knUpfung von z.B. Religion und Geschéaft sowie ditl@hnung sexueller Dienste (auch in der Ehe) neitdGe-
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von Geld in gewisse soziale Beziehungen deshalbumitehagen begegnet wird, weil dort
das Geld fur wirtschaftliche Verhaltnisse stehg dian normalerweiséals unpersonlich,
sporadisch, auRermoralisch und kalkulieren(@tenk 2001: 493f.) empfindet. In Beziehun-
gen, die im Gegensatz dazu eher als personlickerdafi, moralisch und altruistisch empfun-
den werden, scheint Geld in westlichen Gesellsehatther als unangebracht. In den Gesell-
schaften aber, in denen soziale Beziehungen "egttgh sind (vgl. Kapitel 2.5.1) und die
wirtschaftliche Sphare nicht als eigenstandig wahagnmen wird, wird seiner Ansicht nach
die Zirkulation des Geldes nicht nur auf einen, lémden 6konomischen Bereich des tagli-
chen Lebens beschraf# Im negativen Fall fiihrt die Modernisierung zuegirrheblichen
Schwachung der sozialen Strukturen in der dorficBemeinschaft (vgl. Eisenstadt 1961).
Die Langzeitbetrachtung von Jayaraman/ Lanjouw 9129) hat gezeigt, dass in indischen
Dorfern, die wirtschaftlich gesehen heterogened,siraditionelle berufliche Strukturen (wie
z.B. kastenbasierender Handel) diffuser geworded, $n dem Mal3e wie die Bevolkerung an
die ,AulRenwelt* angebunden wurde und ihre Aktivetdiversifizieren konnte.

Ein Fehlen von traditioneller Solidaritat (z.B. $tammesgesellschaften, vgl. Kapitel 2.5.2)
oder auch einer Art ,modernen Blrgersinns“ (in devdernen Industriegesellschaft) wird
durch eine Vielzahl unterschiedlichster Abhangitdeund Schutzbeziehungen kompensiert
(vgl. Streck 1987: 110ff., Kapitel 2.5.6). Entsgrend weisen auch viele landliche Studien in
Indien z.B. aufgrund der Marktintegration auf efederung und Aufweichung von traditio-
nellen Kastenbeziehungen hin (z.B. Jayaraman/ uanjb999: 25). Insbesondere die lokale
Wahrnehmung von und die Haltung zu kastenbasiestezialem Ranking sowie die Korrela-
tion von rituellem und 6konomischem Status hat sichzunehmender Verdnderung der so-
zialen und wirtschaftlichen Umwelt gewandelt, styerkastenbezogene Trennungen wurden
aufgeweicht (ibd.: 21). Eine die soziale doérflidHesrarchie beeinflussende Kastenmobilitéat
wird vor allem in den mittleren und oberen Kastestdestellt. In ihrer Langzeit-Studie stellen
Jayaraman/ Lanjouw (1999: 25) z.B. fest, dass dresehaftliche Position der traditionell
dominanten, nicht anbauenden Kaste haufig nachnact von anderen Familien Gbernom-
men wird, die traditionell eigentlich Bauern wanemd inzwischen von den modernen land-
wirtschaftlichen Moglichkeiten stark profitiert heiih Das Aufweichen traditioneller Regel-
systeme wie des Kastensystems bleibt dennoch 8erstuangwieriger und schwieriger Pro-
zess (z.B. Hayami 1997: 183. Die Giiltigkeit dieser Aussagen auch fiir die alkéuBituation
wurde kirzlich in der TV-Sendung ,Indien 2025. Bewachende Riese” (arte, 22.4.2008,
22.50 Uhr) bestatigt. Ein Aufbrechen des Kastemsystbedeute heute vor allem, dass insbe-
sondere in den Stadten die strenge Hierarchie attledes Kastensystems aufgegeben werde.

Neben diesen beispielhaft aufgefihrten soziokulemeFaktoren, die Einfluss auf das 6ko-
nomisch relevante Verhalten der landlichen Bevalkgrnehmen, sind noch weitere Faktoren
wie z.B. spezifische Umweltbedingungen, die Gestdlierverhaltnisse oder tradierte Trans-
aktionsmechanismen von Bedeutung, die in den nlyghiden Kapiteln 2.2. bis 2.5 vertieft

werden sollen. Weil kulturelle Pragungen immer aimer der Faktoren sind, die menschliche
Handlungen beeinflussen, kann in einer auRergevabtam Situation bei einer singularen

Handlung auch anders als ublich verfahren werdechAliese méglichen Ausnahmefalle gilt

schenken, die dennoch ganz offensichtlich nichtsRrastitution zu tun haben, trifft im Westen ofif &Jnver-
stéandnis und Ablehnung (Trenk 2001: 488ff.).

192 Trenk zitiert in seinem Artikel einen Studentercimaler Riickkehr aus seinem Feldaufenthalt, derigieh
das dorfliche Leben in Westafrika empdéiié sind ja noch kapitalistischer als wir! Vom Hatien reden sie,
als ob es um eine Investition ginge...Es gibt Gaeph keine unentgeltliche Liebe...Keinen stortKiaeruption;
Beamte zu bestechen gehort fiir sie zum normalerabigngrit der Blrokratie. Und die sogenannte tradiéte
Religion schlieRlich ist ein bloRes Geschaft, delnme Geld lauft da gar nichts(Trenk 2001: 488)

193 Eine negative Folge der Mobilitét tradierter Vdtiasregeln ist auch die sog. ,Sanskritisierungéayaimi
1997: 25f., vgl. Ful3note 98).
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esnlkg)gi Analysen landlicher 6konomischer Beziehungererkennen und zu bericksichti-
gen .

2.2 Die Herausforderungen defPenny Economy

Die wirtschaftlichen Transaktionen sind in den l&ten Gebieten der Entwicklungslander
durch extrem niedrige Volumina bei hoher Haufiglggkennzeichnet, die den u.a. saisonal
bedingten Liquiditatsschwankungen der Bevolkerund der aus unterschiedlichen Grinden
fehlenden frei verfigbaren monetaren Ersparnis. ¢gpitel 2.4.3.2, auch Fiebig 1996, GTZ
1997b) entgegenkommen. Der Kauf einer einzelnearéitg, einer einzelnen Tablette bzw.
einer kleinen Portion Reis flr eine Mahlzeit sirzkeso Ublich wie die Kreditaufnahme fir
einen einzigen Markttag. Dies hat dazu gefiihrtsdaan die landliche Okonomie auch als
Penny Economyezeichnet hat (z.B. Bouman/ Houtman 1988, Bouh®&9: 99). Okonomi-
sche Transaktionen in der landlicHeenny Economigennen keine festen Offnungszeiten, die
wirtschaftlichen Aktivitaten sind héaufig in den Temgblauf eingebunden und werden je nach
Anfall getatigt. Dabei sind private und unterschigte 6konomische Aktivitaten miteinander
verbunden und nicht ohne weiteres isoliert zu lobten (vgl. Kapitel 2.5.1).

Die rdumlichen Gegebenheiten sind Ursache flur edtagive, lokale Isolation der dorflichen
Gemeinschaften. Kleinbauern, Handler, Geldverlelmt. arbeiten in einem geographisch
eng begrenzten Gebiet bzw. in einem eingeschramkegktsegment (Ghate 1988: 65, vertie-
fend Kapitel 4.1). Folglich herrschen im landlicheaum zahlreiche kleine, regional abge-
grenzte Markte vor, die meist untereinander ni@mtmenswert verbunden sifitl Der Begriff
der Penny Economgpielt gerade auch auf diese Atomisierung der kéaak. Auf den klei-
nen, begrenzten Markten fehlt i.d.R. ein ausreidbeiVettbewerb, einzelne Anbieter kdnnen
ein lokales Monopol inne haben (vgl. auch Kapitél ).

Unbestritten sind landliche Markte weit entfernhvaem theoretischen Ideal des vollkomme-
nen Markte¥® in der neoklassischen Wirtschaftstheorie. Landli€inanzmarkte sind damit
grundsétzlich unvollkommene Finanzmarkte, was sidblgenden wesentlichen Charakteris-
tika manifestiert: Der Informationsfluss und diedilvachungsmaoglichkeiten von Vertragen
sind eingeschrankt. Es herrscht keine vollkommewakiirrenz. Zudem fallen zahlreiche
zusatzliche (Transaktions-)Kosten an (vertiefengitéh 3.2.2.2). Die Entwicklungslander
verfigen zwar oft Uber geeignete allgemeine undildcachtliche Regelungen, in der Regel
haben die landlichen Akteure aber keine Zugriffshebgeit auf ein ausreichendes formales
Rechtssystem, so dass fur wirtschaftliche Transa&h grundsatzlich ein Durchsetzungs-
problem besteht (vgl. vertiefend Kapitel 3.2.4)s Aroblematisch erweist sich regelméiig das
Feststellen des Eigentimers der zu stellenden ®BietheGrundbicher werden nicht immer
verlasslich und zugéanglich gefuhrt. Haufig ist @agentum nicht eindeutig einer Person zu-
zuordnen, das Eigentumsrecht nicht schriftlich ao&ntiert oder Grundstiicke stehen in Ge-
meineigenturt?’. Eigentumsiibertragung ist nicht ohne weiteresPfiivatpersonen méglich.
Ebenso kénnen nicht immer weitere Anspriiche awd 8igherheit (z.B. anderer Kreditgeber)
festgestellt werden. Entsprechende Register sioigrrs Uberhaupt gefuhrt, oft schwer er-
reichbar (weit entfernt, nicht immer 6ffentlichyymmit hohen Kosten einsehbar und oft nicht
Kreditgeber gerecht aufgearbeitet (handschriftliEiidrung in chronologischer Reihenfolge).

194 ygl. auch die Ausfilhrungen zur Binnen- und AuReordllin Kapitel 2.5.2

195 Gemeint ist hier das Fehlen einer regionalen Viedlenheit der Markte. Im Gegensatz hierzu wird inpike
2.5 ausfihrlich die starke Verbundenheit der Teikigin der ,eingebetteten Wirtschaft diskutiert.

1%yv/gl. FuBnoten 69, 73

197 Zu Eigentumsrechten an Landereien vgl. z.B. Atw(t@b0), Feder/ Feeney (1990) und Feder et al.q198
fur Thailand.
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Auch die Durchsetzung von Anspriichen kann mihsarabssichtslos sein, weil sich z.B.
bereits der Nachweis eines bestehenden Ansprudbesclawierig bis unmoglich erweist
(Fleisig 1995a: 3).

Andererseits nehmen soziale, ethische und religiisenen bzw. tradierte Verhaltensmuster
grof3en Einfluss auf die Aktivitdten der Beteiligtemgl. Kapitel 2.5): Neben etwaige formal-
rechtliche Regelungen treten soziale Sanktionsnmsimen, die auch im landlichen Raum
wirtschaftliche Aktivitaten ermdglichen und durcte®r machen.

2.3 Von Risiken gepréagter Alltag

Im landlichen Raum ist der Alltag von zahlreicheastenzbedrohenden Risiken bestimmit,
die die landliche Bevdlkerung regelmafig in soziatel wirtschaftliche Notlagen bringen
konnen, die sie i.d.R. weder logistisch noch finalhohne fremde Hilfe bewaltigen kann
(Gséanger 1993, vgl. auch Anderson/ Khambata 1984&@3, Hartig 1989: 116f.). Diese (ex-
ternen) Risiken kénnen sich zum Einen auf die Hammhitglieder selbst beziehen (z.B.
Krankheit, Unfall, Tod), zum Anderen das Produksiergebnis (Ernteausfall durch schlechte
Witterungsbedingungen, Naturkatastrophen, Schésbeigll, Vermarktungsprobleme auf-
grund von unvollkommene Markten bzw. fehlendem Nargang) bzw. die Lebensbedin-
gungen (Beschadigung der Behausung, VerseuchungWaesserversorgung, Bedrohung
durch illegale/ terroristische Gruppierungen, obiirefferi®® (vgl. z.B. Gsanger 1993, Braun
2000). Auch die typischerweise geringe Kapitalaattstg in der traditionellen Landwirt-
schaft bringt ein hohes Risiko mit sich. Im Krisahfverden Liquiditatsreserven und liqui-
dierbare Vermogensguter der &rmeren landlichen IRexdng nicht immer ausreichen, plotz-
lich eintretende grol3ere Liquiditatsengpasse alsmign (Hartig 1989: 117ff., vgl. Kapitel
2.4.4). Speziell die Tatigkeit in der Landwirtsahiat fir die kleinb&uerlichen Familien daher
mit einem hohen existentiellen Risiko verbunden.diesen taglichen Risiken kommen ggf.
noch bedrohliche Einflisse aufgrund von makrookasoher und/ oder politischer Unsi-
cherheit hinzu (z.B. Burgerkriege). Jeder Einkomsagsfall bedroht nicht nur die Existenz
des familiaren Betriebes, sondern zugleich auch(#zsrleben der gesamten Familie (vgl.
Kapitel 2.4).

Der das Uberleben der Familie sichernde Einkomntemssist wesentlich von der relativ
kalkulierbaren Saisonalitat (saisonal variierendél3@n wie Nahrungsmittelbedarf, Arbeits-
krafterfordernis oder Erntemenge), von unvorherigesen, nicht planbaren Ereignissen (Na-
turkatastrophen, Unfalltod) sowie planbaren Entlungen (Verheiratung, religiose Feste,
Alter) bestimmt (vgl. Lipton 1968). In Ermangeluagsreichender formeller Absicherungs-
maoglichkeiten (Basu 2006, Geis/ Hartig 1983, Hal@g89, Gsénger 1993, Nitsch 1992,
Nitsch/ Schwarzer 1995, vgl. auch Kapitel 2.4.3.8) hat die l&andliche Bevdlkerung zahlrei-
che Bewaltigungsstrategien und spezifische (infdepasoziale Arrangements (vgl. Kapitel
2.5) entwickelt, um in dem widrigen Umfeld ihr Uledyen langfristig sichern zu konnen.
Diese Risikobewaltigungskompetenz kann von einaforinellen) Kreditgeber grundséatzlich
im Rahmen der Kreditwurdigkeitsprifung positiv bet@ewerden und soll deshalb unter Ka-
pitel 2.4.4 besonders ausgefuhrt werden. Angesidets widrigen Rahmenbedingungen

198 Geis/ Hartig (1983: 107ff.) unterscheiden bezogahdie Betriebe von Kleinbauern in Ghana Basisd un
Modernisierungsrisiken. Zu den Basisrisiken zéldiendie typischen Produktionsrisiken wie Misserntereis-
verfall bei Uberproduktion 0.4., einen Mangel amiiegerecht verfiigbaren Betriebsmitteln wie SaatBiihger
oder auch Kredit, unzureichende Beratung, ungerdeg®ermarktungssysteme sowie die unzureichenddi{and
che Infrastruktur. Zum Modernisierungsrisiko zahteeis/ Hartig (1983) die Risiken auf Beschaffungad
Absatzmarkten, aus der Fremdfinanzierung, aus Rtepezialisierung, aus der Beratung sowie aus fietkem
Abschdpfungen staatlicherseits, des landlichen ¥&eleihers bzw. eines Zwischenhandlers (vgl. auelntig
1989: 116ff.).
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kommt den Finanzbeziehungen (als Kredit-, Spar- Medsicherungsfazilitaten; Kapitel
2.4.3) eine besondere Bedeutung fiir die Entwicldorigglichkeiten der landlichen (Armeren)
Bevolkerung zu, weil sie zuséatzlich positiv auf dnglividuelle Risikobewaltigung wirken
konnen (vgl. auch Besley 1995c: 2125) und vorhaesidintwicklungspotential realisieren
helfen. Die zahlreichen, die Subsistenz bedrohemisiken pragen u.a. auch das Entschei-
dungsverhalten der landlichen Bevdlkerung, wasapitel 2.5.3 ausfuhrlich dargestellt wird.

2.4 Die Familie im Mittelpunkt

2.4.1 Wesentliche Charakteristika von Familienwirtghaften

Um beurteilen zu kénnen, ob und in welcher Fornéimdlichen Gebieten der Entwicklungs-
lander bedarfsgerechte und angepasste Finanzeishsatigen angeboten werden, ist u.a. eine
umfassende Analyse der Nachfrageseite, also dezr(jellen) Kreditnehmer selbst erforder-
lich. In Indien leben noch immer mehr als 70 % Bevoélkerung auf dem Lande (The World
Bank 2007). Der tberwiegende Anteil der &rmerendB@rung Indiens lebt in landlichen
Gebieten (Kapitel 1.1). Von den geschéatzten 260. MicdArmut lebenden Indern finden sich
rund 193 Mio. (ungefahr 74%) auf dem Lande (Badd620). Weitere 180 Mio. der Landbe-
volkerung leben an der Grenze zur Armut. Die Mehrthieser Haushalte sind Marginal- oder
Kleinbauern. Zu den Armsten zahlen die Landloseas(B2006: 27).

In den landlichen Gebieten der Entwicklungslanaédeh die Menschen i.d.R. in Familien-
verbanden, die ungeteilte Familiengemeinschdftakshara, Joint Family bildet das Kern-
stick der agrarisch-traditionellen HindugesellsthBfe Menschen verstehen sich als Teil
ihrer Familie und nicht als Individuen. Das einzekamilienmitglied lebt und arbeitet in der
Familie, der familiare Betrieb ist oft Arbeits- uldohnstatte zugleich. Soziale, familiare und
wirtschaftliche Belange werden grundsatzlich nisbtiert wahrgenommen, sondern sind eng
miteinander verwoben (Abraham/ Platteau 2001: &jJed Einzelne ist fest in kollektive Le-
bensbereiche eingebunden, die u.a. zahlreiche Wensaeisen vorgeben und sowohl die
Auswabhl der potentiellen 6konomischen Transaktiomhes Einzelnen bzw. seiner Familie als
auch deren konkreten Inhalt und Umfang genau fgstid&konnen. Trotz Reformbemuihungen
konnte die ungeteilte Familiengemeinschaft bisheintrabgeschafft werden. Frauen sind da-
von in besonderem Malf3e betroffen (vgl. Kapitel2),4denn mit dedoint Familyist auch die
Beschrankung der Miteigentimerstellung auf die rénen Abkdmmlinge verbunden. Sie
bildet den institutionellen Hintergrund fur die ditonellen Mitgift-Forderungen. Trotz ge-
setzlicher Ge- und Verbotdlie Dowry Prohibition Actvon 1961) und zunehmend harter
Strafbestimmungen kénnen Mitgiftmorde nicht immerhindert werden. Béteille (1996b:
447) beobachtete Mitte der 1990er Jahre eine Vigisghg der Werte in der indischen Ge-
sellschaft noch starker hin zur Familie:

»...modern Hindus, whether of a secular persuassomot, are no longer committed to caste,
as Hindus were in the past, but (...) they contitude committed to the family(Béteille
1996b: 447).

Shah (1996: 537ff.) und Uberoi (1996: 387ff.) beggnh eine wieder zunehmende Bedeutung
der Grol3familie und ihrer vereinigten Ressourcenriodernen Indien, was sich z.B. in der
enormen Bedeutung der Grol3familie bei der Existehesung in Krisenzeiten widerspiegelt
(vgl. auch Kapitel 2.4.4).

Die landliche Bevélkerung in den Entwicklungslamdererfiigt im Allgemeinen Uber eine
unzureichende schulische und berufliche Ausbildungindien betragt der Alphabetisie-
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rungsgrad 61 % (The World Bank 2007). Im landlictkaum und bezuglich der Frauen ist
diese Quote noch niedriger. Die Ausgangssituatemadmeren Bevdlkerung ist dabei beson-
ders schlecht: Die Informationen, die Fahigkeited die Technologie-Basis sind besonders
schwach und das Volumen ihrer Handlungen bleibhaésunabhéangig von der verfolgten

okonomischen Aktivitat gering (Karmakar 1999: 207).

Entsprechend sind die Kenntnisse Uber ManagememtQantrolling in einem landlichen
Familienunternehmen héchstens in Ansétzen und alfeBasis der Erfahrung vorangegan-
gener Generationen vorhand®h Verschriftlichungen von Zahlungsstromen des Urekf
mens erfolgen i.d.R. nicht (vgl. Krahnen/ Schmig94.: 36ff.). Die Unkenntnis des Alphabets
und die geringe Bildung flihren aul3erdem dazu, @asliche Familienwirtschaften Schwie-
rigkeiten mit bankublichen Formularen und dem bdtiktiem Procedere bei der Abwicklung
von Finanzkontrakten haben. Landliche Familienwhegten beherrschen meist nur regionale
Sprachen und sehen in dem Vorherrschen der Kokprathe innerhalb formeller Finanz-
institutionen eine grof3e Zugangsbarriere (vgl. Kaan 1999: 207, Basu 2006). Kulturelle
Differenzen zwischen der landlichen Bevdlkerung umeist ortsfremden Bankangestellten
verstarken die Kontaktschwierigkeiten und Kommutd@sprobleme (Karmakar 1999:
293f.).

Die Familie und das Familienunternehmen sind tymseeise eng miteinander verknupft. Im
Familienbetrieb sind entsprechend 6konomische Batdangen von familidren und sozialen
Belangen Uberlagert. Deshalb soll die in den Erklwitgslandern vorherrschende Wirt-
schafts- und Lebensform typischer armerer landti@evolkerungsgruppen im nachfolgen-
den Zusammenhang mit der Bezeichnung Familienvhiatftacharakterisiert werden (Tscha-
janow 1923, vgl. auch Braun 2000, Klein 1995, 2atl9963°. Dabei umfasst der Begriff
Familienwirtschaft alle konsumtiven und produktiiemnktionen innerhalb der Familie (z.B.
Braun 2000: 23). Konsumtive Funktionen dienen prichér Reproduktion der Familie, pro-
duktive Funktionen eher der Erzielung von Einkunfider wirtschaftliche Aktivitaten in der
Familienwirtschaft selbst oder vermittels Lohnatb@&rundsatzlich zeichnen sich die Famili-
enwirtschaften durch eine geringe Arbeitsteilungl WBroduktivitat aus. Die verwendeten
Produktionsverfahren sind i.d.R. zeit- und arbeitsisiv. Im Familienbetrieb arbeiten viele
Familienmitglieder ohne Entlohnung mit. Die Untdrmeenseigner sind immer auch selbst
beschaftigt. Grundsatzlich wirtschaften Familiengahaften fir den Eigenbedarf sowie zur
Bedienung von meist lokalen Markten und armerendB&rungsschichten (Hannig et al.
1993: 8f.). Die armsten landlichen Familienwirtsithia (Landlose und Marginalbauern) le-
ben meist von unregelmalligen Beschéaftigungsveibééin, aber auch vom Verkauf von
landwirtschaftlichen Produkten (vgl. Basu 2006:. 29 hauptsachlichen Quellen des landli-
chen familiaren Einkommens sind entsprechend Asbgikommen und Verkaufserlése aus
den landwirtschaftlichen Produkten (Schaubild 2¢2, auch 2.4.4).

199 ygl. hierzu ausfiihrlicher z.B. Braun (2000: 23ff.)

110 Der in der Entwicklungszusammenarbeit haufig getintee Begriff der Klein(st)unternehmen scheint im
Zusammenhang der vorliegenden Analyse nicht geeifrie Abgrenzung der Kleinstunternehmen vor allem
sog. informellen Sektor erfolgt ndmlich i.d.R. nddimsatz- und BilanzgréRen sowie nach Beschéaftigtelen,
welche jedoch wenig Aussagekraft und Erklarungsigdieziiglich dem (im weitesten Sinne 6konomiscle-rel
vanten) Verhalten der wirtschaftlich relevanten Hemmitglieder sowie kultureller und sozialer Hiigse ha-
ben. Selbst die Formalitat oder Informalitat dertiikéten ist fur die Beurteilung der eigentlich&manz-
beziehung von eher zweitrangiger Bedeutung (vgthaBraun 2000: 21ff.). Braun (ibd.: 22) weist ddrhin,
dass in jlingerer Vergangenheit auch in der Entwitggzusammenarbeit eine weitere Ausdifferenziedes
Begriffs ,Klein(st)unternehmen* erfolgt ist, da eur eine grobe Kategorisierung der Zielgruppe i ®ringt.
Es findet sich z.B. die Unterscheidung zwischenhs&stenzbetrieben® und ,Akkumulationsbetrieben” sodie
Unterscheidung zwischeantrepreneurundsurvivor-Betrieben (Schmidt/ Zeitinger 1992: 28f.), was ¢da/die
Subsistenzorientierung armerer Bevolkerungsgrupeeiicksichtigen soll.
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Schaubild 2.2: Einkommensstruktur der landlichen Amen
Quelle: Basu (2006: 29)
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Einkunfte aus wirtschaftlichen Aktivitaten in demrilienwirtschaft werden einerseits fr
betriebliche Zwecke eingesetzt, dienen andererabis nicht selten auch der Reproduktion
der Familié' sowie der Anschaffung langlebiger Konsumgiiter .(\Bfaun 2000: 21ff.).
Haufig flieRen aul3erbetriebliche Einkinfte in damiliaren Betrieb (z.B. Uber Saisonarbeit
oder handwerkliche Nebentétigkeiten), teilweisedwarB. Umlauf- oder Anlagevermdgen
Uber aul3erbetriebliche Einkinfte beschafft. Da HRanwirtschaften grundsatzlich keine
strenge Trennung von betrieblichen und auRerbditien Aktivitdten vornehmen, ist die
Beurteilung der Rentabilitat eines Familienbetrehig einen Aul3enstehenden nur erschwert
maoglich. Konsum-, Produktions- und Investitionsehtdungen sind in Familienwirtschaften
aufs Engste miteinander verwoben und lassen satft igoliert betrachten (vgl. auch Kapitel
2.5.1). Landliche Familienwirtschaften zeichnerhsauch durch unregelmafiige Ausgaben
aus. Meist fallen kleinere Ausgaben taglich odezhaunregelmallig an. Aul3ergewdhnliche
Ausgaben fallen i.d.R. wegen medizinischer oderaserzZwecke an (Schaubild 2.3).

In den meisten Fallen ist die Kapitalintensitat Bamilienunternehmen nicht sehr grof3. Die
verschiedenen Einkommensstréme der gesamten Fameitten gepoolt und fur unterschied-
liche familiare und betriebliche Belange ausgegel#&ort, wo finanzielle Ressourcen am
dringendsten bendétigt werden, flieRen sie zuerstauich wenn dabei kurzfristige konsumtive
Ziele zu Lasten von langfristigen investiven Zieleegiinstigt werden. Aufgrund der Be-
grenztheit der Ressourcen bleibt oft nicht ausexidhKapital fir das Familienunternehmen

M1 ausreichende Ernghrung dient in erster Linie ddstenzsicherung, gleichzeitig aber auch der Aurfrexhal-
tung der Arbeitsfahigkeit und damit auch mittelpaemduktiven Zwecken (vgl. Kapitel 2.4.3.1).
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Ubrig, was es noch anfalliger fiir externe Schocksden lasst. Im Krisenfall muss dem Fami-
lienunternehmen i.d.R. Kapital entzogen werden,das Uberleben der Familienmitglieder
zu sichern ($og der Familienkas$eKrahnen/ Nitsch 1987: 99). Im Falle einer schaver
Erkrankung oder dem Tod wird der Familienwirtschaidem Humanvermdgen entzogen,
was Familie und Betrieb weiter schwachen kann. I&olcicht prognostizierbaren und nur
unzureichend abgesicherten Krisensituationen koueetJrsache fur das Scheitern oder zu-
mindest einen deutlichen sozialen Abstieg von Famiirtschaften sein und auch zu ihrer
Zahlungsunfahigkeit fihren (vgl. Hannig et al. 1988, Braun 2000: 23ff.). Im landlichen
Raum gibt es grundsétzlich nur eingeschrankte Mbggiten, das (monetéare) familiare Ein-
kommen zu diversifizieren, da nur relativ wenig@€adandwirtschaftliche Einkommensmag-
lichkeiten vorhanden sind (Reardon/ Taylor 199618 Andererseits haben die Familien-
wirtschaften zahlreiche Strategien entwickelt, um Krisenfall durch monetare und nicht
monetare Zuflisse ihre Existenz einigermal3en autiedealten zu kbnnen (vgl. Kapitel 2.4.4,
2.5).

Schaubild 2.3: Struktur der Ausgaben der landlichenArmen
Quelle Basu (2006: 29)
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Die familiaren Einkommen- und Ausgabenstrome sclearsaisonal aufgrund der Anbau-
zyklen, klimatischer Bedingungen, nicht kalkuliedraNaturkatastrophen, Krankheiten von
Familienmitgliedern, sozialen Ereignissen (Verheing, Todesfall) sowie regelméaRig auftre-
tenden religiosen Feierlichkeiten (vgl. Kapitel ,2234.3, auch Basu 2006: 29). Familienwirt-
schaften verfiigen oft nur Uber eine geringe Kapitsétattung, so dass sie im landlichen
Raum regelmé&Rig auf Finanzdienstleistungen i.wf§ewiesen sind. Die Finanztransaktio-
nen der armeren Bevolkerung aggregierten in deerdathung von Ruthven (2001) bzw.
Patole/ Ruthven (2001) zu 113% bis 167 % des Eimkensniveaus im landlichen Allahabad
(vgl. auch Rural Finance Access Study 2003, Bafi6RAufgrund der Zyklizitat der Ein-

und Ausgabenstrome sowie ihrem Leben am Rande xistgeBEzminimums sind Familien-

wirtschaften im Regelfall alternierend Nettosch@dbzw. Nettosparer. In ,schlechten Zei-
ten” konnen externe negative Einflusse (Krankhéntfall, Ernteschaden durch schlechte Wit-
terung usw.) oder auch lebenszyklusbedingte Ausyéiteelle Feste, Hochzeiten, Begrabnis
usw.) dazu fuhren, dass sich die Einkommensstrarhalend verschlechtern und die Famili-
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enwirtschaft sich dauerhaft verschulden mtfs®ies verstarkt sich durch die geringen Spar-
fazilitaten (Kapitel 2.4.3.2), den fehlenden audtenden formellen Vorsorge- und Versiche-

rungsmaoglichkeiten (vgl. Kapitel 2.4.3.3) und dudike stetige Gefahr des Ressourcenabzu-
ges aufgrund von sozialen Verpflichtungen (vgl. k&®.5.2).

2.4.2 Frauen als Kreditnehmerinnen

Frauen sind zwar haufig Zielgruppe von (formell®hkrofinanzprogrammen, aber noch im-
mer berucksichtigt das Produktdesign nur allmahtah Genderspezifischen Aspekte der
Nutzung von Finanzdienstleistungen (vgl. schon 30hn1999). Nichtsdestotrotz nehmen
GenderSpezifika grofRen Einfluss auf die Ausgestaltund &erformanz landlicher Finanz-
beziehungen. Deswegen werden nachfolgend einigentlehie soziobkonomische Aspekte
der Kreditvergabe an indische Frauen dargestallierh zeigt sich, dass auch die Frauen ei-
nen wesentlichen Beitrag zur Uberlebenssicherungrseits und zur Kreditwirdigkeit der
Familienwirtschaft andererseits beitragen kénnen.

Intensive empirische Studien von informellen unohismrmellen Finanzbeziehungen haben
gezeigt, dass das 6konomisch relevante VerhaltenM@nnern und Frauen (nicht nur) in

Entwicklungslandern sehr verschieden sein kann. @@tz 1995, Goetz/ Gupta 1996, vgl.
auch Lachenmann 1999, Downing 1991). Vor allemandlichen Indien z.B. zeigt sich eine

nachhaltige Ungleichheit zwischen Mannern und Hra{(dayaraman/ Lanjouw 1999: 22f.,

Bloom/ Craig/ Malaney 2000). Nur im sudwestlichennBesstaat Kerala finden sich noch
Erinnerungen an eine matriarchalische Gesellscivafin einigen Kastengruppen noch heute
Manner in die Familien der Frauen einheiraten uedeadbfolge mitterlicherseits erfolgt (Ro-

thermund/ Rothermund 1995: 132ff.). Die Stellung Beau ist in Kerala entsprechend gut.
Ansonsten ist in der landlichen noch weitgehenditicnell bestimmten indischen Gesell-

schaft die Position der Frau eher schwHch.

Die Arbeitskraft der Frauen und Kinder tragt gruitdich wesentlich zur Erhaltung der Fa-
milienwirtschaft bei. Dabei erflllen Frauen furehfFamilien

»unique livelihood enhancement functions ...as lerskof the health, nutritional, and educa-
tional status of other household membe(&betz/ Gupta 1996: 46)

Insbesondere zur Bewaltigung von saisonalen Einkensschwankungen ist das zusatzlich
erwirtschaftete Einkommen der Frauen von BedeutAngere Frauen in landlichen Gebie-
ten Indiens sind vor allem fur die Subsistenzsighgrverantwortlich und verfligen Gber um-
fangreiche Kenntnisse und Erfahrungen bezuglichiarlebenssicherung der Familienwirt-
schaft im Krisenfall. Vor allem armere Bauerinnamdribal- Frauen als die wichtigsten
Nahrungssucher bzw. —sammler haben eine aul3ergbahEhKenntnis geeigneter Produkte
der Wiesen und Walder, die helfen, Zeiten von aadalen Nahrungsmittelknappheiten zu
Uberbricken (Boulding 1976, Shiva 1988 zitiert nagfarwal 1991: 191, Kapitel 2.4.4). Da-
mit verfigen gerade die landlichen Frauen Uber tdaditionelle ~ und Erfahrungswissen,
dass zu einer Aufwertung ihres Humanvermégens amitcauch zu ihrer Kreditwirdigkeit
beitragen kantt* (vgl. Kapitel 2.4.4).

112 Hiervon zu unterscheiden sind andauernde Schuilefezgen, die aus nicht 6konomischen Griinden auf-
rechterhalten werden (vgl. Kapitel 2.5.2, 2.5.6.).

113 7ur veranderten Stellung der indischen Frau inMigtelklasse vgl. Rothermund/ Rothermund (1995613
sowie Poggendorf-Kakar (2002).

114 Bloom/Craig/ Malaney (2000: 166) sprechen in diegkisammenhang voménder equit
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In traditionalen landlichen Gesellschaften herracheterschiedliche und haufig strenge Rol-
lenverteilungen zwischen den Geschlechtern voudirkommt beim Aufbau und der Kulti-
vierung sozialer Beziehungen eine bedeutende Rollénsbesondere auch tber das Einheira-
ten in andere Familien wird das familiare Netzwausgebaut (vgl. Agarwal 1991: 197, Merz
1998, Kapitel 2.4.4}°. Die vor allem auch in landlichen Gebieten haufarherrschende
Ideologie weiblicher Zuriickhaltung (female seclusigpurdah ideology*'® und aufgrund
der klassen- und kastenbedingten Geschlechtertngnistidie soziale und ékonomische Mo-
bilitat landlicher Frauen stark eingegrenzt. DerRifingsradius einer Frau ist haufig im We-
sentlichen auf ,Haus und Hof* begrenzt. Meist halsech die Frauen zahlreichen gesell-
schaftlichen, religiésen und nicht zuletzt fam#idrAutoritaten (Schwiegermutter, Enemann,
altester Sohn) unterzuordnen, die u.a. ihren Umgaihgseld einschranken und ihnen auch
die Kreditaufnahme verbieten kénnen. Damit habeau@&m haufig kaum Zugang selbst zu
traditionellen (informellen) Finanzinstitutionen & World Bank 1998a). Im konservativ-
traditionellen Umfeld ist es Frauen oft nur im R&mvon Kontakten zu anderen Frauen im
eng begrenzten Umkreis (auch Geldverleiherinnenglictd informelle Finanztransaktionen
(in Form des Verleihs von kleineren Mengen Geldrddaturalien/ Reis und einer Form von
Ersparnis in Naturalien) zu tatigen, die, solangek®ine zu grof3en Volumina umfassen,
nicht dem unmittelbaren Zugriff durch die mannlicHeamilienangehdrigen unterliegen (vgl.
Montgomery/ Bhattacharya/ Hulme 1988) Im Extremfall galt und gilt:

-[W]omen borrowing cash and generating cash incared towards a contradiction of exist-
ing norms*, (Montgomery/ Bhattacharya/ Hulme 1986: 99)

In den landlichen traditionalen Gesellschaften vaiodh eine strenge Arbeitsteilung zwischen
den Geschlechtern praktiziert. Frauen und Kindemmkiérn sich typischerweise um das
Kleinvieh und sind fir das Funktionieren des Haiisharantwortlich (Mitra 1985, Banerjee
1988, George 1988). In diesem genau abgesteckt@icBehaben landliche Frauen die Kon-
trolle Giber bestimmte, meist mit dem Konsum vertamedHaushaltsentscheidung€nMan-
ner dagegen haben in landlichen Gesellschaftenghdid dkonomische Kontrolle Uber die
wesentlichen einkommenschaffenden Aktivitdten. $gpe mannliche Tatigkeitsbereiche
sind z.B. Ackerbau, Zimmerhandwerk, Reishandel.(@gletz 1995).

In Indien erfahren Frauen grundsatzlich eine stérlsaisonale Beschaftigungs- und Ein-
kommensfluktuation als Manner (Agarwal 1991: 17j7fie haben generell weniger Beschéf-
tigungsmoglichkeiten und erhalten ein geringerek&@nmen als Manner. Haufig betreiben
Frauen Kleinstunternehmen (Hausgarten, Verkaufuberschissigen Ernte auf dem lokalen
Markt), die es ihnen ermoglichen, auch unabhangimgden Einkinften aus dem Familienbe-
trieb eigenes Einkommen zu erwirtschaften. Schiminshufgrund der Tatsache, dass die Ar-

15 Gleichzeitig kann dabei jedoch die Bindung anedigne Familie verloren gehen. Insbesondere in Ndegt
Indien fUhren soziale Brauche haufig dazu, dassvdibeirateten Tochter zunehmend den engen Koatakt
ihrer eigenen Familie verlieren. Das kann soweltegre dass sie in Notféllen - aus Angst mit einensfAlll die
bestehende Beziehung zu geféhrden - lieber beirdv@géiher oder Nicht-Familienangehorigen Geld atfn
men (Agarwal 1991: 198). Insbesondere das Leiheindder Betrdge bringe einen Verlust an Prestige.

118 yor allem im (l&ndlichen) Nordwesten Indiens hehts,territorial purdah vor, eine effektive raumliche
Segregation des Dorfes nach dem Geschlecht. Dienlichen“ Bereiche wie z.B. der Markt sind klar abg
grenzt und es wird von den Frauen erwartet, dasdisi,mannlichen” Bereiche meiden. Faktoren wiei&e
tat, Alter, ob sie eine Tochter oder Schwiegerteckdt, sowie ihre Klasse/ Kaste bestimmen daleiBtiwe-
gungsfreiheit einer Frau. Gro3ere Freiheiten habBnaltere Frauen mit erwachsenen S6hnen, unceRraus
armen Familien und/ oder aus niedriger Kaste. kigean und Bangladesh wirdeyritorial purdah‘ noch stren-
ger verfolgt (Agarwal 1991: 179).

7 Dort, wo NGOs aktiv sind, konnte diese Situatiamoth die Férderung von finanziellen Selbsthilfegrep
(fur Frauen) erheblich verbessert werden. Diestieaedoch auch Nachteile mit sich, auf die u.aFufnote
121 hingewiesen wird.

118 Djese Entscheidungsgewalt obliegt allerdings niictmer einer einzelnen Frau. Siehe weiter unten.
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beitskraft der Frauen im landlichen Raum von denikanwirtschaft aufgrund ihrer vorran-
gigen und oft alleinverantwortlichen Rolle bei déersorgung der Kinder absorbiert wird,
haben sie kaum Mdglichkeiten, aktiv auf dem lokaebeitsmarkt zu suchen. Auch dier-
dahldeologie und die Festsetzung der sozialen Geslatde Rollen grenzen die Moéglichkei-
ten fur Frauen, ihre eigene Arbeitskraft zu korigotn sowie diese nach Wunsch auszutau-
schen, deutlich ein (Agarwal 1991: 179). Landli¢lvauen haben wegen ihrer familien- und
haushaltsbezogenen Aufgaben dann auch viel wedigdvioglichkeit als Manner, die Allo-
kation der Ressourcen der Familienwirtschaft (kigene Zeiteinteilung inbegriffen) zu be-
einflussen (vgl. The World Bank 1998a: 2). Der 1&9Census of India zeigte, dass der
Uberwiegende Teil déviarginal WorkersFrauen sind und dass noch viel mehr Frauen Arbeit
suchen als diejenigen, die auch Arbeit haben gasix 2000: 2).

Unter indischen Frauen ist die Analphabetenraté mgpdRer als unter indischen Mannern, sie
haben weniger Zugang zum Informationsaustausch @BMarkten) und zu Medien (Agar-
wal 1991: 179, Census of India 2001, Jayaramanjouan1999: 22f.). In sehr konservativen
mannerdominierten Gesellschaften kommt hinzu, dass~rauen der Zugang zu Markten nur
aulRerst eingeschrankt gewahrt wird und sie furAdisnahme und Durchfihrung fast jeder
produktiven Tatigkeit Manner einbeziehen miisS&fGoetz 1995: 233).

Die landlichen Frauen benétigen Kredite, um in iKteinstunternehmen zu investieren und
um akute finanzielle Engpasse, die die laufendarzierung der Haushaltsausgaben gefahr-
den, zu Uberbriicken. Fur die zahlreichen Nebetk&iten bendtigten in einer Untersuchung
der indischerNational Sample Survey Organisatidie befragten weiblicheklarginal Wor-
kersleicht zugangliche Kleinkredite: 53,6 % der befesgFrauen bendétigten eilsgart-Up
Finanzierung, 22.2 % Betriebsmittelkredite (vglsBa2000: 2).

Schaubild 2.4: Finanzierungsbedarf landlicher weilither Marginal Workers
Quelle: Basix (2000: 2)

assistance required (by women marginal workers seelg or available | percent of women seek-
for work at their household premises). ing assistance
No assistance 2,1

Initial finance on easy terms 53,6

Working capital facilities 22,2

Raw materials availability 4.6
Marketing 1,7

Training 10,5
Accommodation 0,4

Other Assistance 4,9

Total 100

Kredit kann den Handlungsspielraum der landlicheauén erweitern und helfen, den
Gebrauch vorhandener Ressourcen (inklusive ihréj dber die Aktivitaten zu optimieren
(The World Bank 1998a). Erfahrungen in informellemd semi-formellen gruppenbasierten
Finanzinstitutionen haben deutlich gemacht, dasglite an Frauen zu der&mpowerment
beitragen (Goetz 1995: 232). Bei genauerer Betuachbat sich in dem durch den Islam ge-
pragten Bangladesh allerdings gezeigt, dass hdididglontrolle tber die finanziellen Mittel

¥ Fur Bangladesh gilt nach Goetz/ Gupta (1996: 68ps dass die geschlechterbezogene Arbeitsteifudgr
alsJoint Venturezu betrachtenden Familienwirtschaft und der gestiterbezogene Marktzugang es fiir Frauen
nahezu unmoglich machen, die volle individuelle Kolte Gber den eigenen Produktionsprozess zu gelan
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aus dem Kredit an die ménnlichen Familienmitgliedbertragen wird bzw. werden muss,
wahrend die Frauen weiterhin fur die termingeredhfé@llung des Kreditvertrages einzuste-
hen haben (Goetz 1995, Goetz/ Gupta 1996). Diecihraaben eher die Kontrolle tber klei-
nere als Uber groRere Kreditvolumina (Goetz/ Gup@6: 48ff.}%°. Dies scheint sich daraus
zu ergeben, dass die Investitionstatigkeiten dauéin oft zu geringfiigig sind, so dass es fir
eine Familienwirtschaft sinnvoller erscheint, gni3Ereditvolumina in ,mannliche* Aktivi-
taten zu investieren (vgl. Goetz/Gupta 1986)Dies bestétigt die Auffassung, dass in einer
Familienwirtschaft erst nach Eingang finanziellertt®! Gber deren Verwendung bestimmt
wird. Dort wo aus Sicht der Familienwirtschaft dasld am sinnvollsten verwendet werden
kann, fliel3t es hin (Kapitel 2.4.1), unabhangigalgwelches Familienmitglied das Geld ein-
gebracht hat.

Indische Frauen sind im Vergleich zu den Mannewhaezogen auf die Eigentumsrechte in
einer nachteiligen Situation (Agarwal 1988). Didtigié indische Gesetzgebung gibt Frauen
zwar fast Uberall grundsatzlich das Recht, Lantdesitzen, zu nutzen und zu verauldern. Erst
2005 wurde mit denHindu Succession (Amendment) Ath Meilenstein beziglich der
Gleichstellung der Frau im Erbrecht geschaffen @gé2005). Doch Gewohnheitsrecht und
Brauche bestimméff, dass Frauen i.d.R. Uiber keine anerkannten Erfispéehte an Land
noch tber Kontroll- oder VeraufRerungsrechte veriligew. ihre Rechte aufgrund sozialen
Drucks nicht wahrnehmen (vgl. Agarwal 1991: 217k). Norden Indiens z.B. verzichten
viele landliche Frauen zugunsten ihrer Brider agéBumsrechte. Vor allen in tribalen Ge-
sellschaften werden Frauen haufig Nutzungsrechdestanden, doch im Zuge der Privatisie-
rung von Land in Gemeinschaftseigentum, das typisehise Mannern zugestanden wurde,
sind auch die Nutzungsrechte der Frauen zunehmentmren gegangen (ibd.).

Das Fehlen akzeptierter Eigentumsrechte fur Fréindet sich nicht nur bei landwirtschatftli-
chen Gutern, sondern ebenso bei anderen Vermoggrsganden. Innerhalb einer Familie
ist es i.d.R. schwierig, individuelles Eigentumideinvieh zuzuordnen. Obwohl Frauen und
Kinder sich typischerweise um das Kleinvieh kimmevarden ihnen keine eigenen Verfi-
gungsrechte zugebilligt. Das Vermégen landlicheuen reduziert sich damit meist auf we-
nige kleinere Tiere und Gegenstande wie den geteg&chmuck oder wertvollere Haus-
haltsutensilien, die sie als Mitgift erhalten habBoch selbst hier ist nicht gesichert, dass die
Frauen auch die Kontrolle Gber ihr Eigentum besitg&garwal 1991: 218, Goetz/ Gupta
1996). Zudem stellen die Frauen im Notfall ihrenmmalerweise getragenen Schmuck zur
Verpfandung zur Verfugung (vgl. Kapitel 2.4.4, aubuman 1989), was im Ubrigen dazu
fuhrt, dass alle Nachbarn erkennen kdnnen, daksdgicFamilie verschuldet hat. Durch Ar-
mut wird die nachteilige Situation von Frauen wewterscharft.

Auf den ersten Blick erscheinen Frauen deshalbdygémzlich als wenig kreditwirdig und vor
allem als unattraktivere Kreditnehmer im Verglemh Mé&nnern. Dennoch gelten Frauen in
Entwicklungslandern als bessere Sparer und veidhssé Kredithehmer mit fundiertere

120 Es zeigte sich in Bangladesh auch, dass in demendominierten ruralen Gebieten das wirtschaftliEne
starken und die damit gewonnene Autoritat und stiégide Unabhéngigkeit der Frauen meist unerwiinstht i
Dazu kommt, dass in landlichen Gebieten Bangladéed, insbesondere in grof3eren Mengen, traditi@med
von Mannern (vor allem dem Familienvorstand) zutkallierende Ressource ist (vgl. Goetz/ Gupta 1996)

121 Fir Bangladesh haben Goetz/ Gupta (1996: 53) desitit, dass die traditionelle Arbeitsteilung, dien
Marktzugang eben fast ausschlie3lich den Méannerbelailt, ;nakes it virtually inevitable that women’s loans
will be used jointly by themselves and productiem within the househaltfibd.) Manner verwalten zwar ihre
Kredite tGiberwiegend selbst, doch sind auch sie #hrfen der Arbeitsteilung nach Geschlecht und Altgrdie
strenge Verteilung von Aktivitaten innerhalb denféenwirtschaft fuir produktive Prozesse angewie@dont-
gomery/ Bhattacharya/ Hulme 1996: 102).

122 Ausnahmen finden sich z.B. im matrilinear geprag&idwesten und Nordosten Indiens und in Familien
ohne Sohne.
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Ruckzahlungsfahigkeit und attraktiver Ruckzahlumggglin als Manner (vgl. Goetz/ Gupta
1996: 45, Wildenauer 1992, The World Bank 1998a,ZBM)04). Empirische Studien zeigen,
dass landliche Frauen zahlreiche Kredite nachfrageindabei auch besonders hohe Riickzah-
lungsraten aufweisen. In Bangladesh hat sich sgegagigt, dass die Auswirkungen auf den
Konsum der Familienwirtschaft der Kredithahme dufchuen zweimal gré3er sind als die
der Kredithahme durch M&nner (The World Bank 19%3%>

Das bessere Sparverhalten fihrt man im Allgemedsauf zurtick, dass Frauen durch den
taglichen Umgang mit knappen (Lebensmittel-)Ressmuim Haushalt an das ,Sparen® ge-
wohnt seien und weniger dazu neigen, vorhandensodesen fiir personliche und unproduk-
tive Zwecke einzusetzen als Manner dies tun. Redf@iges ,Sparen” von kleineren Mengen
Naturalien ist bei Frauen im landlichen Indien @biiTraditionsgemal legen sie taglich teil-
weise (ber individuellen Konsumverzicht eine HarbdReis'** als Reserve fiir iberraschen-
den Besuch bzw. fiir Notzeiten zurlick, meist ohres @lie Familie davon Kenntnis hat (vgl.
Bouman 1989: 53, Nayar 1986: 32, Siddiqui 1984,0hkuer 1992). Traditionelle Verhal-
tensmustef® sorgen ebenso dafiir, dass Verzicht fiir die komsiews Inderin eine tagliche
Erfahrung ist. Nicht zuletzt gelten Frauen auchhdés als ,bessere” Kreditnehmer (The
World Bank 1998a: 2), weil ihre Aktivitaten aufgdimhrer eingeschrankten Mobilitat und
ihres regelmalRigeren und relativ kontrollierbaregdsablaufes durch Kreditgeber besser zu
uberwachen sind.

Bezogen auf das landliche Agypten erklaren TrendiN1 992) die schlechtere Spar- und
Kreditrickzahlungsmentalitat von Mannern im Vergtezu Frauen mit deren eher reprasen-
tativen sozialen Pflichten:

"Durch ihre 6ffentliche Lebensweise sparen in Agggianner weniger als Frauen. Manner
sind haufig in ein kostspieliges Beziehungsgefleoht Einladungen und Gegeneinladungen
am Arbeitsplatz und im Café eingebunden. Daduremles fiir sie sehr schwer sein, ihr Geld
zusammenzuhalten und Teile ihres Einkommens zarspéFrenk/ Nour 1992: 5f'f°

Empirische Studien in Indien bestatigen diese Ausifilmg: Typischerweise wird das Ein-
kommen der Frauen fur die familidren GrundbedUstmig/ie Nahrung und Brennstoff ver-
wendet, wahrend die Einkommen der Manner zu eineafian Teil fur Tabak und Alkohol
ausgegeben werden (Gulati 1978, Mies et al. 1983rga 1980, Mencher/ Saradamoni
1982, alle zitiert nach Agarwal 1991). ReprasemtaRflichten mannlicher Familienvertreter
finden sich in vielen landlichen Gebieten der EokMingslander und dienen u.a. auch der
wichtigen Aufrechterhaltung der sozialen Beziehum{egl. Kapitel 2.3, 2.4.4, 2.5.2, 2.5.3).
Zudem sind Manner i.d.R. auch nicht mit der Hauski#thrung und damit mit der Einteilung
knapper Ressourcen betraut.

Trotz der hohen Kreditwirdigkeit der landlichen k&a gewahrt der formelle Finanzsektor
oft genug nur dem mannlichen Haushaltsvorstandhefredit. Informelle Geldverleiher ge-
wahren grundséatzlich den Familien Kredit und besigtitigen dabei auch die Kreditwirdig-
keit der Frauen (vgl. Kapitel 4.2.1). Geldverleiheen vergeben auch direkt und ausschliel3-

123 Allerdings war der Effekt der Kredite auf das Meihkommen der Familienwirtschaft bei Kreditvergaime
Manner hoher als bei Kreditvergabe an Frauen, dieilM&nner mehr in physisches Kapital investieifEne
World Bank 1998a: 3).

124 Eine Handvoll Reis* hat sich in Indien im Selb#fesbereich als eine Art Motto fiir das Sparen dgesetzt
(z.B. Wildenauer 1992).

125 50 bestimmt z.B. die Speisereihenfolge fiir eiriulgige Hindu grundsatzlich, dass sie erst speisef) d
wenn die Manner und Kinder in der Familie satt sibgks gilt in traditionellen Familien nicht nur Krisenzei-
ten.

126 Ahnlich argumentiert auch Rogg in Bezug auf Ind2@07: 27).
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lich Frauen Kredi’. Ebenso unterstiitzen viele moderne Mikrofinaniimnsonen gezielt
Frauen (vgl. z.B. Karmakar 1999, Basu 2006)

2.4.3 Typische Finanzdispositionen landlicher Famgnwirtschaften

2.4.3.1 Konsumieren kommt vor Investieren

Angesichts der relativ niedrigen, unsicheren underu schwankenden Einkommen armerer
landlicher Familienwirtschaften kommt dem KonsumeegroRe Bedeutung zur Uberlebens-
sicherung zu. Zu den wesentlichen Konsumausgabbiorge grundsatzlich Erndhrungs-,
Wohnungs-, Gesundheits- und Bildungsausgaben gugh Kapitel 2.4.1, Basu 2006: 4). Bei
der armeren Bevolkerung stehen die Ausgaben furtajeche Erndhrung, Erhaltung der
Wohnstatte und fur Kleidung im Vordergrund, watltreor allem vorbeugende Gesundheits-
ausgaben und BBildungsausgaben oft zurtickgesteliiem missen. Indem eine bessere Er-
nahrung zu einer verbesserten Arbeitskraft futatrkder Konsum letztlich auch die Produk-
tion steigern. Bei sehr niedrigem Lebensstandamth&d entsprechend samtliche Konsum-
ausgaben als Investitionen gedeutet werden, weit® Arbeitsproduktivitat erhéhen (vgl.
FuBnote 112, schon von Stockhausen 1984: 25). Basoffe Familieneinkommen wird also
zunéchst fur die Ernahrung samtlicher Familienrigtgr eingesetZ®. Das Ausgabenprofil
der landlichen armeren Haushalte ist durch kleie¢rdje, die taglich bzw. unregelmalig
anfallen. Typischerweise kommt mindestens einntaligh eine meist zu finanzierende gro-
Bere, unvorhergesehene Ausgabe hinzu (Basu 2006: 4f

Wie in den vorangegangenen Kapiteln erlautert, Oggnh &rmere landliche Familienwirt-
schaften oft nur punktuell tiber zudem begrenztantiielle Uberschiisse, auf die einerseits in
absehbarer Zeit zuriickgegriffen werden muss undaddererseits vor fremden Ansprichen
(z.B. aufgrund von sozialen Verpflichtungen von Maarn und Verwandten bzw. Kreditge-
bern, vgl. Kapitel 2.5.2) zu schiitzen sind. Wieelisrdeutlich wurde, sind im landlichen Um-
feld Konsum-, Produktions- und Investitionsentsdbagen, Ersparnis, Kredit und Versiche-
rung aufs engste miteinander verwoben (Kapitell2.4zinanziell relevante Transaktionen
stellen oft gleichzeitig z.B. eine Ersparnis undeeinvestition dar und beinhalten dabei noch
konsumtive oder sogar absichernde Elemente (Tidokf 1992: 5; vgl. auch Firth/ Yamey
1964, Schmidt 1987: 28f., Shipton 1992, Wildenal@92). Der Kauf einer Ziege z.B. ver-
sorgt die Familie mit Milch, die konsumiert und/evdverkauft werden kann. Gleichzeitig
bindet die Ziege finanzielle Mittel, die dann nidhirch Dritte im Rahmen von reziproken
Ansprichen (Kapitel 2.5.2) abgezogen werden kénimerNotfall kann die Ziege nach guter
Pflege gewinnbringend veraufRert werden, um rascanfielle Mittel zur Sicherung des
Uberlebens zu erhalten. Insbesondere Jungvieh kiammit simultan ein Wertaufbewah-
rungsmittel, eine Investition und/ oder ein Versiangssubstitut sein (vgl. auch Zattler 1997:
133). Dabei wird die Eignung eines Gutes als tdegildktivum fir eine landliche Familien-
wirtschaft wesentlich von seiner Wertbestandigkstiner Liquiditat, aber auch von seinem
Zusatznutzen (als Konsum- oder Produktionsgut)rnest

Doch selbst in den materiell armsten Gesellschafterden nicht alle Ressourcen fur Ernah-
rung, Wohnung und Bekleidung eingesetzt. Dartbeails werden Wiinsche und Bedurfnisse
befriedigt, die sich u.a. aus dem sozialen, kullkemeoder religiosen Leben ergeben (Graf

127 Insbesondere der Nebenerwerb durch Verkauf vomrhlien auf Mérkten wird durch Geldverleiherinnen
finanziert. Teilweise ist es fur die Frauen abeshalgichter und (fir die Familie) unauffalliger, nvesie Rotie-
rende Spar- und Kreditgruppen organisieren (v@tzui ausfihrlich z.B. Ardener/ Burman 1995, furiémdz.B.
Wildenauer 1996).

128 |n groRBen Notzeiten muss manchmal von dieser Reaggwichen werden, um das Uberleben der Familie zu
sichern. Vgl. hierzu Agarwal (1991) sowie Kapitet.2.
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2002: 23). Meillassoux (1983: 148f.) erlautert, das zur Aufrechterhaltung einer Gemein-
schaft als Produktions- und Reproduktionsgemeirisalrad zur Wahrung der etablierten
hauslichen und dorflichen Verhaltnisse erforderbeln finanzielle Mittel auch fur ,soziologi-
sche Investitionen* zu verwenden, wie dies z.B.ldiestung von Heiratsgtitern, Geschenken
usw. ist. Landliche Familienwirtschaften sind dahd@ufig kulturell verpflichtet, bei besonde-
ren familidren Anlassen wie z.B. Hochzeiten und Bbgissen teure Feierlichkeiten auszu-
richten bzw. wertvolle Geschenke zu stellen (vgloR001). Die dabei anfallenden einmali-
gen, teilweise extrem hohen Konsumausgaben siaherRosition der Familienwirtschaft in
ihrer sozialen Gemeinschaft und damit auch ihrepfinshe innerhalb des sozialen Netzes,
das wesentlich zur Bewaltigung von Risiken und Atrrdient. Die Ausrichtung 6ffentlich
beobachtbarer Festlichkeiten dienen also u.a.alsnas where reputations are maintained
and enhanced(Rao 2001: 15) und bringen private 6konomische soziale Ertrage (hdherer
Status, dadurch ggf. bessere Verhandlungsmacht, Bweladungen zum Essen durch andere
Dorfmitglieder 0.4.) mit sich. Die Ausgaben armdésrdlicher Haushalte ftir festliche Anlas-
se kénnen sich ubers Jahr verteilt auf rund 15 Pigdsamten Haushaltsausgaben summieren
(ibd.). Aufgrund ihres sozialen und 6konomischenrd@& sollte solchen Ausgaben daher
nicht nur ein konsumtiver Charakter zugebilligt de*.

In der Landwirtschatft findet sich zunachst ein @a&éder und damit zyklischer Investitionsbe-
darf. In &rmeren Familienwirtschaften erfolgenRdkeine Finanzinvestitionen, nur duf3erst
selten Erweiterungsinvestitionen, wenn tberhaupAllgemeinen als Ersatzinvestitionen. In
subsistenzorientierten Familienwirtschaften erfalghn meist identischer Ersatz. Die Ersatz-
investitionen werden i.d.R. erst nach volliger Atmung getétigt, wobei keine Vorsorge im
Sinne buchhalterischer Abschreibungen getroffedwm landlichen Raum bringt Investiti-
onsbedarf damit grundsatzlich Kreditbedarf mit sitfa in l&andlichen Regionen meist ein
hohes Angebot an preiswerten Arbeitskraften verdiigkt, erfolgen i.d.R. keine Rationalisie-
rungsinvestitionen. Im Krisenfall (z.B. Diirre, Usehwemmung) besteht dringender Investi-
tionsbedarf, der im ungunstigsten Fall die gesdragion betrifft und mangels ausreichender
Absicherungsmoglichkeiten sowie begrenzter Kreditighbarkeit zu einem erheblichen Eng-
pass fuhren kann.

2.4.3.2 Sparen als Uberlebenssicherung

Das Verandern von Einkommensstromen durch Erspadiesmit unmittelbarem Konsum-
verzicht verbunden ist, gilt im l&andlichen Raum ailse der grundlegendsten Finanzdispositi-
onen (Schmidt 1987: 28f.). War man lange Zeit deirdng, dass die Armen zu arm zum
Sparen seien (vgl. hierzu z.B. Fiebig 1996, Vo@84l, Vogel/ Burkett 1986), so haben mitt-
lerweile zahlreiche Studien bewiesen, dass lanellleamilienwirtschaften (investitions- und)
sparfahig sintf°. Dabei wahlen sie allerdings fiir westliche Venhigke teilweise ungewohn-
te Sparformen. Das gangige Verstandnis von Spandnkuedit als Erwerb von Geld bzw.
Liguiditatsinstrumenten bzw. als formeller Vertrdbgi dem der Kreditgeber gegen das Rick-
zahlungsversprechen des Kreditnehmers Liquiditatvarfiigung stellt, sei deshalb mit Be-
zug auf Entwicklungslander zu eng (Lee 1983: 104).

Weil es wegen des Brachliegens und der Gefahr vehdiahl keine attraktive Sparform dar-
stellt, wird in den landlichen Gebieten nicht nuarg@eld gespart (,Horten"). Die landliche
Bevolkerung spart haufig in nicht-monetarer Formdem z.B. unmittelbar Realvermdgen

129 Rao (2001) weist aber auch auf die negativen Aspéfentlichen Feierlichkeiten im Falle eines nidigén
Statuswettbewerbes unabhéangig von InvestitioneBozialvermégen hin. Vgl. hierzu auch Bloch/ Raok#ie
(1999).

1301984 sprach Vogel noch von ddorgotten half of rural finance Z.B. Fiebig (1996), GTZ (1997) haben die
Sparfahigkeit der &rmeren Bevolkerung eindeutiglkamant.
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gebildet wird (Hausbau, Lagerung von Naturalienwé&tb von Haustieren, aber auch von
Goldschmuck, Anpflanzung eines Baumes 0.4.). Gdd ist insbesondere auch in Studasien
(vgl. Kapitel 1.2.3; auch z.B. Bouman 1989, Wilde@a 1993 sowie Trenk/ Nour 1992 fir
Agypten) ein attraktives Wertaufbewahrungsmittetl wmird oft als ,Sparanlage“ genutzt.
Gold dient gleichzeitig als Schmuck und verfligt rileenen hohen Prestigewert. Gold-
schmuck ist Teil der Mitgift und der Geschenke @nTbchter bzw. Ehefrau und ist ein sehr
liquides Wertaufbewahrungsmittel, weil es jederbeit Goldschmieden oder Juwelieren be-
liehen oder verkauft werden kann (vgl. Trenk/ NA992: 6, Bouman 1989, auch Kapitel
2.4.2). Haufig wird auch in Produktionsvermogen f{Bgel, Schafe, Kihe 0.4.) ,gespart”,
auch wenn es sich im strengen Sinne um eine Itiegstiandelt. Wie im vorigen Unterkapi-
tel erlautert, kann im landlichen Raum oft genuqé&eklare Unterscheidung zwischen dem
Sparen einerseits und der Investition (z.B. dureh Brwerb von Vieh) bzw. dem Konsum
(z.B. Erwerb von Schmuck) getroffen werden. Derddsthied wird meist an der Motivation
z.B. des Viehkaufs festgemacht. Auch die gegemgeetiilfe und das Eingehen von rezipro-
ken (finanziellen) Verpflichtungen wie das Gewéahmon Darlehen oder Unternehmens-
beteiligungen (vgl. Kapitel 2.5.2 ) kdnnen als eifeem des (sozialen) ,Sparens” angesehen
werden, sofern sie kinftige (Hilfs-) Anspriiche lisgten.

Ersparnisse werden fur kinftigen Konsum oder Inttesen zurickbehalten bzw. dienen
konkret als Reserve fiir unvorhergesehenen B¥dawi/elche Form der Vermdgensbildung
die landliche Familienwirtschaft wahlt, ist wesesttl abhdngig vom Ertrag (Verzinsung),
vom Zugang zu den Finanzinstrumenten, ihrer Sigietnd der Liquiditat konkurrierender
Anlagemoglichkeiten (vgl. z.B. Fiebig 1996, Schmid@87: 29). Ein Zugang zu formellen
Sparfazilitaten ist fur die armere landliche Bewilkng meist nicht gegeben, der Zugang zu
informellen Sparanlagen ist meist sehr begrenzt (vgrzu z.B. Fiebig 1996, GTZ 1997).
Geldverleiher bieten i.d.R. keine Sparfazilititen a

2.4.3.3 Soziale Sicherung als Uberlebenssicherung

Sparen steht haufig in Verbindung mit dem Wunsathn@bsicherung gegen Risiken aller
Art. Unter einem sozialen Sicherungssystem versteint im Allgemeinen die Gesamtheit der
gesellschaftlichen Regelungen, die durch Festsgtzam Anspriichen den Mitgliedern in

einer Gesellschaft das physische Uberleben undh@iimales Konsumniveau sichern sowie
einen Schutz vor unvermeidbaren Risiken gewahreséri@er 1993: 1V). Grundsatzlich sind
im [&ndlichen Raum der Entwicklungslander keinegadd@en formalen Vorsorge- und Versi-
cherungsmaglichkeiten verfigbar. Nur selten ist 8ienme der zuganglichen informellen
Absicherungsmaoglichkeiten ausreichend, um der iéneh Familienwirtschaft dauerhaft

einen angemessenen Lebensstandard zu sichermdn Wleltbank-Studie zeigte sich, dass
82% der befragten indischen Haushalte Uber keinsitreerungen verfigen und nur 15%
Uberhaupt Zugang zu Versicherungen hatten. Hidrdedelte es sich vor allem um Lebens-
versicherungen. Rund 73% der Befragten zeigten enmefriedigte Nachfrage nach dieser
Versicherungsform (Basu 2006: 24). Die unzureiclkeexdrsorgung mit formellen sozialen

Sicherungsmaglichkeiten fuhrt wesentlich zu eimstdbilitdt der Familienwirtschaften.

Zunachst kann z.B. Ersparnis, aber auch die Einkemsdhversifikation in Form der Auf-
nahme nichtlandwirtschaftlicher Nebentatigkeitemwbin Form des Anbaus von Mischkultur
das Uberleben der Familienwirtschaft sichern (Schrib87: 29, vgl. auch Kapitel 2.4.4).
Ebenso kann auch die Sicherung des Zugangs zu eiegasslichen (informellen) Kreditge-
ber in Notzeiten einen Versicherungscharakter ameah(vgl. Kapitel 4.6). Im landlichen
Umfeld sind flr die Familienwirtschaft aber voreai zahlreiche informelle Absicherungs-

1317 B. Getreide im Sinne der ,Handvoll Reis* (vglagitel 2.4.2, FuRnote 125).
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maoglichkeiten, insbesondere die familien-, verwaodafts- und gemeinschaftsorientierten
Systeme, umso bedeutsamer (Gsanger 1993: V, R&y %99). Grundsatzlich kann dabei die
Bildung sozialer Gruppen als Institution gegen wdlielle und soziale Risiken angesehen
werden (vgl. Germidis et al. 1991: 230, Ray 19983,4auch Platteau 2002). Der Aufbau so-
zialer Arrangements innerhalb der Grof3familie underhalb von sozialen Gruppen (Dorf-
gemeinschatft, religiosse Gemeinschaft, ethnischéuidgtsgruppe 0.a.) und ahnliche auf sozi-
ale Bindungen basierende Versicherungssubstitutenee eine besondere Stellung bei der
Uberlebenssicherung ein (vgl. Kapitel 2.5.2, 2.23%.6). Dabei kommt der Intensitat und
Dynamik des Solidaritatsprinzips, das vor allementnalb von GrofRfamilien und religiésen
oder anderen sozialen Gruppen praktiziert witerch seine notlagenbezogene Wirkungswei-
se eine besondere Rolle &lsstrument der sozialen Sicheruhgu (Gsanger 1993: V). Ver-
pflichtungen aus dem Eingehen solcher sozialendBerigen sind stets vor dem Hintergrund
des langfristigen (Sicherungs-)Nutzens aus diesaeBungen zu beurteilen. Auch eine Ana-
lyse landlicher Finanzbeziehungen, die oft Teilckel sozialen Absicherungsbeziehungen
sind, muss den langfristigen (Sicherungs-)Nutzerbentcksichtigen.

Es lasst sich beobachten, dass traditionelle Sieftenetze mit zunehmender Marktorientie-
rung? und ,Modernisierung* der Gesellschaften verloreehen (vgl. besonders Platteau
2002: 8ff.). Insbesondere ModernisierungsprozessePdoduktions- und Sozialsysteme set-
zen die tradierten Systeme einem sténdigen Veréndgsdruck aus und schwachen sie zu-
nehmend, ohne dass bisher ausreichend staatlictze Ngbstituierend wirken konnten (vgl.

Gsanger 1993). Dies flihrt zu einer weiteren Vegstiterung der Absicherungsmaoglichkei-

ten der landlichen Bevoélkerung und macht den Zugand(rediten noch bedeutsamer (vgl.

Kapitel 4.6).

2.4.3.4Kreditbedarf der Familienwirtschaften

Wesentlich flir den Ausgleich der bei landlichen Heamwirtschaften typischen Einkom-
mensschwankungen sind vor allem schnell und ausmedt verfiigbare Kreditmittel (und na-
turlich liquide Sparmitteff® Das Volumen der Kreditnachfragéwird dabei grundsatzlich
durch die Investitionstatigkeit, die individuelleenégenslage, den Konsum der Familien-
wirtschaften sowie durch unvorhersehbare Ereigriestimmt (vgl. von Stockhausen 1984).
Die Kredithachfrage ist damit saisonal und situagyschieden und aufgrund der zahlreichen
Risiken haufig nicht planbar. Kredit hat fur dievé@re Bevdlkerung letztlich auch deshalb
eine grol3e Bedeutung, weil sie in Anbetracht ilmiedrigen 6konomischen Ausgangshniveaus
und ihres Ublicherweise hohen Uberschusses an utmenArbeitskraft mit den kreditierten
Mitteln grundsatzlich hohe Renditen und Wachsturoggyu erreichen kénnen (Karmakar
1999: 208).

32im Sinne eines Ubergangs von der Subsistenz- zuktiesellschaft

133 Hossain (1987, nach Agarwal 1991: 203) findetireeStudie in Bangladesh heraus, dass allein éfizite
aufgrund saisonal bedingter Einkommensschwankudgech Ausleihungen zu 30% von Verwandten, zu 21%
von Handlern und zu 11% von Geldverleihern finariziew. tber den Verkauf von Vermdgensteilen odar d
Transfer von Gaben unterschiedlichster Art von Rdem, Verwandten, Nachbarn, ggf. auch Politikerw.us
ausgeglichen werden.

134 Aussagen zum konkreten Volumen der Kreditnachfisgjen aufgrund der Ungenauigkeit hier nicht erfol
gen. Denn Schatzungen des Volumens der Kreditreghfkonnen nur den marktwirksam gewordenen Kredit-
bedarf widerspiegeln. Schon von Stockhausen (128#:) vermutet einen weitaus héheren latenten riiea
rungsbedarf, der wegen unzureichender EinschatdengKreditwirdigkeit nicht offen zu Tage tritt. Hin
kommen das Problem der Erfassung informeller Knedihfrage und das Problem der Abgrenzung zwischen
Geldleihe im Rahmen reziproker Anspriiche (vgl. kelp2.5.3) und einem ,echten Kredit. Mit Sicherhjs-
doch lasst sich fiir den landlichen Kreditmarkt endEntwicklungslandern ein Nachfrageiberhang ktiests
(vgl. Kapitel 4.1.1).
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Die Kreditnachfrage setzt sich aus der Nachfragd ikonsum-, Betriebsmittel- und Investi-
tionskrediten zusammen (vgl. auch Ray 1998: 531pufgrund der Verbundenheit der fi-
nanziellen Aktivitdten der landlichen Familienwaisften und der Tatsache, dass liquide
Mittel stets dorthin flieRen, wo sie am notigsterdgvgl. Kapitel 2.1, 2.4.3.1), ist eine solche
lehrbuchmafige Trennung i.d.R. praktisch wenigwtirbzw. mdglich. Insbesondere wegen
der Nahe zum Existenzminimum nimmt dann auch diehftage nach Konsumkretiit eine
besondere Stellung ein. Die Verwendung finanzielgtel fir den Konsum sagt im landli-
chen Umfeld nichts Uber den sozialen Wert der FEiaang aus (Schmidt 1987: 30). Denn
der Erhalt von Arbeitskraft und Gesundheit solite landlichen Raum wie bereits erlautert
auch als Investition in Humanvermodgen angesehedeme(vgl. Kapitel 2.4.1).

Zu Beginn eines Anbauzykluses werden typischerwBisgiebsmittelkredite bendtigt, um
Saatgut, Dungemittel, Pflanzenschutzmittel o.8beschaffen. Hier ist eine Finanzierung er-
forderlich, die nach Verkauf der Ernte zurlickbezatrden kann. Betriebsmittelkredite sind
auch bei verzogertem Zufluss familiarer Einkommeasse erforderlich. Der typische Inves-
titionskredit hingegen dient der Schaffung von migghem Einkommen. Die Studie von Ba-
su (2006: 25f.) zeigt, dass informelle Kredite wien befragten landlichen Haushalten vor
allem fur Notfalle in der Familie und soziale Aubga (Geburt, Hochzeit, Todesfall) Ver-
wendung finden (Schaubild 2.5, vgl. auch Kapit&8l2.2).

Schaubild 2.5:Verwendung des letzten informellen Kredits, in Proent der Haushalte™’
Quelle: Rural Financial Access Study (RFAS) 2008 mBasu (2006: 26)

Invest in land, building 13.33
Purchase in machinery/ equipment 2.36
Purchase livestock 5.83
Purchase inputs 3.92
Family emergency 28.76
lliness of livestock animals 1.44
Social expenditure 18.54
Routine household expenditures 11.61
Repay other loans/ debt 1.12
Others 13.08

Die 6konomischen Handlungen der Familienwirtschmafteissen immer im Kontext von be-

trieblichen, sozialen und familidren Belangen gesehlverden: Der Kleinbauer handelt

gleichzeitig als Unternehmenseigner als auch atsilleavorstand, der fur die Sicherung der

Existenz seiner Familie verantwortlich ist (Kapi2e#.1). Entsprechend muissen im landlichen
Umfeld Kreditantragsteller nicht als Einzelpersongondern als Vertreter von Familienwirt-

schaften betrachtet werden.

135 Neben verschiedenen Formen der Fremdfinanziertage landliche Familienwirtschaften grundsatzlich
auch Eigenfinanzierungsfazilitdten bzw. Risikokabiach, die im landlichen Raum meist nur Uber idéor-
mellen Finanzsektor verfligbar sind (z.B. Klein 1p98 diesem Zusammenhang ist darauf hinzuweisass d
daslslamic Bankingversucht, Eigenfinanzierungsmaglichkeiten beraitzllen (vgl. Kapitel 2.1).

136 Konsumtive Verwendungsvarianten sind z.B. saisan@ingpass, bei unerwartetem Einkommensausfall,
Sicherung einer ausreichenden Ernahrung der Familisschaften, familiar bedingter Konsumanstieg $Ach-
tung religidser, aber auch sozialer Feierlichkeité® Hochzeiten und Todesfeiern; im KrankheitsBdizahlung
von Arzten und Medikamenten), Bestechungsgelddr Kapitel 2.4.1).

137 Da die befragten vor allem anbauende Familienchiegften waren, wird nur relativ wenig Working Capit
nachgefragt.
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Die landlichen Familienwirtschaften benétigen innddionalitdt und Abwicklung flexible,
individuell zugeschnittene Finanzierungen, um dextkége einhalten zu kénnen. So werden
neben monetaren Krediten auch noch immer Warertkredichgefragt (z.B. wird ein ,Saat-
gut“-Kredit mit der Ernte in Waren zurlckbezahigl.\Kapitel 4.2.3.1). Grundsatzlich findet
sich zunéchst ein hoher Bedarf an kurzfristigendkes, weil die gehaltenen Vermdgensteile
nicht unmittelbar liquide sind (vgl. z.B. Germidi990: 14). Meist dienen diese als ,Uberbri-
ckungskredite* vor der Aussaat oder der Ernte baw.Beschaffung von Umlaufvermdgen
(vgl. z.B. Schmidt 1987: 35ff.). Hinzu kommen Konskredite zur kurzfristigen Finanzie-
rung bei Notlagen oder fur soziale bzw. religioseegke (vgl. Kapitel 2.4.3.1). Nach Besse-
rung der allgemeinen Situation (Lebensstandardsadbewaltigung) ist auch allmahlich mit
einem zunehmenden Bedarf an langfristigen Krediteth hOheren Kreditvolumina zu rech-

nen=g,

Insbesondere stehen im landlichen Raum grundstitzéime konventionellen Sicherheitéh
zur Verfugung (vgl. Kapitel 2.4.1, auch z.B. GeB8I: 80, Hartig 1989, Fleisig 1995a: 3,
1995b: 1, Ghate 1992, The World Bank 1989, aucllefat997: 162ff.). Landliche armere
Familienwirtschaften verfigen i.d.R. nicht tber Ki®ditsicherheit geeignetes Land (Basu
2006: 30, vgl. auch Kapitel 2.2). Zugleich ist d@schaffen von geeigneten Ersatzsicherhei-
ten aufwandig und teuer. Dennoch verlangen fornigdieken im landlichen Raum auch heu-
te noch vor allem Landbesitz als Sicherheit firdftes wenn der zu besichernde prozentuale
Anteil des Kreditvolumens auch relativ niedrig alieih kann (Basu 2006: 13). Familienwirt-
schaften ohne Grundbesitz werden entsprechendoait formellen Finanzsektor rationiert
(vgl. Basu 2006: 24, vertiefend Kapitel 3.2.1.3).

Prospektive Kreditwirdigkeitsprifungen sind nicht bei den armsten Familienwirtschaften
erforderlich. Die Kreditlaufzeit kann oft nur vagestimmt werden, Prolongationen sind auf-
grund der zahlreichen Risiken haufig erforderlioler(iefend Kapitel 3.2.3.5, 4.3.3, 4.4.1).

Ruckzahlungsprobleme entstehen oft nur voribergelieis zur nachsten besseren Ernte)
und nicht generell (vgl. Kapitel 3.2.1.1, 4.4.1)e® wird von formellen Kreditgebern meist

verkannt, und Rickzahlungsschwierigkeiten werderschnell als Ausfall gedeutet. Kredit-

rickzahlungsmodalitaten sollten sich daher flexéedie wirtschaftliche und soziale Situati-
on der Familienwirtschaften anpassen lassen. LémglFamilienwirtschaften erwarten eine
hohe Flexibilitat bei der Kreditbereitstellung: Biéeiten, Formalitaten und die (kurzfristige)

Verfugbarkeit der Kredite missen an die familidiigfordernisse angepasst sein.

Es hat sich gezeigt, dass fir landliche Familietseiraften der Zinssatz nicht das entschei-
dende Kriterium fur die Kreditaufnahme ist (vertiefl Kapitel 4.3.1.2.3). Schon von Stock-
hausen (1984: 146, 1981b) stellt fest, dass Kkleieth@he Familienwirtschaften relativ hoch-
verzinsliche Kredite aufnehmen, obwohl sie UbergBlt und liquidierbares Goldverméogen
sowie Schmuck verfigen. Dies zeigt einerseits, desslen Familienwirtschaften verfligba-
ren Kreditfazilitaten nicht als ausschlief3liche widjtatsreserve ausreichen (Mengen oder
Verwendungsbeschrankungen, fehlende Nachhaltigied)die leicht liquidierbaren Vermo-
gensgegenstande als zusatzliche Reserve bzw. Nemging dienen. Andererseits weist diese
Beobachtung auch darauf hin, dass (informelle) Kbediehungen (vgl. Kapitel 1.2.1) nicht
nur eine finanzielle, 6konomische Komponente halsendern auch weitere konkrete oder
potentielle Vorteile aus ihr erwachsen (mussen). (dgpitel 2.5.2, 2.5.5). Neben die rein
Okonomischen Komponenten der individuellen (infolerg Kreditvertrage treten soziale
Rechte und Verpflichtungen, die die Ausgestaltuag Hreditvertrages beeinflussen und sie
zu einer Beziehung machen, bei der die sozialen géoanten wichtiger als die 6konomi-

138 Schon von Stockhausen (1984: 26ff.) weist daraufdass der hohe Anteil der kurzfristigen Verbicidkei-
ten auch in der fehlenden Verfligbarkeit langfrstigreditfazilititen begrindet sein kann.
139 Zum Begriff der konventionellen oder bankiiblict&nherheiten vgl. Kapitel 1.2.1.
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schen sein konnen (vertiefend Kapitel 4.2.2, auél) Bei der Beurteilung von Uber einen
einmaligen Kreditvertrag hinausgehenden Kreditdemgen miussen die nicht-6konomischen
Komponenten ebenfalls Berlcksichtigung finden (Kglpitel 2.5, 4.2).

Weil im landlichen Raum der Finanzierungsbedarkemem grofRen Teil unvorhersehbar ist
und plétzlich eintreten kann, bevorzugen landligteditnehmer dauerhafte eingebettete
Kreditbeziehungen (vgl. Kapitel 2.5.5, 2.5.6, 4)2[2ber die im Notfall kurzfristige Kredit-
bereitstellungen tUbernehmen langfristige GeldviegleBeziehungen hierbei eine Versiche-
rungsfunktion (vgl. Kapitel 2.4.3.3, vertiefend £24.6).

2.4.4 Landliche Risikobewaltigungsstrategien als hiig verkanntes Human- und Sozial-
vermogen

Landliche Familienwirtschaften haben Strategien waakelt, um die einkommens-
bedrohenden Faktoren Saisonalitat und unvorhergasetNotfall zu bewaltigen und dabei
mindestens ihre Existenz zu sichern. Aufgrund iwielfaltigen, kreativen und diversifizie-
renden Strategien zur Sicherung einer minimalensiSténz erweisen sie sich dabei als
,Uberlebenskiinstler‘. Nachfolgend sollen exemptiriginige Risikobewaltigungsstrategien
landlicher Familienwirtschaften im Krisenfall amiBgel der Saisonalitat ausfuhrlicher dar-
gestellt werden. Es wird sich zeigen, dass dies&ké&bewaltigungsstrategien ein Zeichen fur
hohe Flexibilitat, 6konomische Kompetenz und veldgies Humanvermdgen (im Sinne von
,tacit knowledg&®, auch gnder equitwgl. FuRnote 115) sind, welches vor allem formelle
Kreditgeber bisher verkennen. Das (finanz-) wirgdtlithe Potential einer Familienwirtschaft
ist ndmlich fur den regionalen und kulturellersider weit groRer als es eine Auflistung ihrer
typischen Vermodgenselemente vermuten lasst. Emlibeachten, dass die grol3en regionalen
und klimatischen Unterschiede eine hohe Flexibiki@erseits und zahlreiche unterschiedli-
che Risikobewaltigungsstrategien andererseits hiervmgen, so dass die nachfolgenden Aus-
fuhrungen nur ein mogliches Spektrum am Beispislldedlichen Indiens aufzeigen kénnen.

Angesichts der vielfaltigen Risiken im landlicheau® (vgl. Kapitel 2.3) versuchen Famili-
enwirtschaften im Sinne der Risikominderung durdkebsifikation mehrere monetare und
nicht monetare, regelménige und sporadische Einlkamaquellen zu schaffen bzw. verfligbar
zu halten (vgl. Kapitel 2.4.1, Tabelle 11.2). Wenman den Diversifikations- und Einkom-
mensbegriff etwas weiter fasst und die Uberlebehssiing in den Mittelpunkt stellt (vertie-
fend Kapitel 2.5.3), kann man entgegen der haufiglemung fehlender Diversifikations-
maoglichkeiten im landlichen Raum (z.B. Braun 20@aitler 1997), einige, teilweise rudi-
mentare, an ddPenny Economgvgl. Kapitel 2.2) ausgerichtete Diversifikationsatze iden-
tifizieren. Insbesondere die hohe Anpassungsfatigless Konsumverhaltens (inklusive der
Ernahrung, bzw. der Einschrankung derselben) lénelti Familienwirtschaftéfi' kann als
Diversifikationsansatz aufgefasst werden. Neben diszkten, regelmaRig in Anspruch ge-
nommen Ressourcen steht landlichen Familienwirtsaha.B. Gber Nutzungsrechte an Ge-
meineigentum auch ein indirektes RessourcenpotentraVerfiigung, das im Krisenfall den
Ressourcenzufluss sichern kann.

Ausgangspunkt der Sicherung von Zuflissen Uberkbehtiger Ressourcen ist zunachst die
GrolRfamilie, der nicht nur im landlichen Indien e@ibesondere Bedeutung zukommt (Kapitel

10 vertiefend zum ,impliziten Wissen“ vgl. z.B. Neugvé2001)

141 Agarwal (1991) erlautert auf Basis zahlreichereair und fremder Studien in Indien und Bangladgph t
sche Strategien zur Existenzsicherung im landlidRanm, die zur Bewaltigung der Probleme aus Saisaha
(1991: 174ff.) und Katastrophen (1991: 206ff.) einkelt wurden. Dabei geht er detailliert auf praldite An-
derungen im Konsumverhalten zur Anpassung des Issbemdards in Krisensituationen ein. Vgl. hierzahau
Maitra (1998).
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2.4.1): Im Krisenfall stehen grundsatzlich sam#idRessourcen der Grol3familie zur Verfi-
gung. Hierzu zahlt einerseits das konkrete 6koncmeikapital (bzw. Vermoégen), das regel-
mafRige Haupt- und Nebeneinkommen der hauptberufitben Familienmitglieder sowie
auch sporadische bis regelmalige Einkommen nehdhblertatiger Familienmitglieder.
Andererseits bestehen die Ressourcen der Grolf¥#amuich im Humanvermégemdman
Capital)*? bzw. im sozialen und kulturellen Vermogen (Soeiatl Cultural Capitat} der
Familie als Ganzer. Zum Humanvermdgen der Familiesghaft zahlen vor allem die Ar-
beitskraft, die Managementfahigkeiten sowie ggthtesches Know-how samtlicher Famili-
enmitglieder. Unter dem Sozialvermédgen werden ihngekheinen die inner- und aul3erfamili-
aren Beziehungsnetzwerke der Familienwirtschafstaeden, die ggf. Anspriiche auf mone-
tare und nicht-monetal¥ Leistungen begriinden (vgl. Béteille 1996b: 443ii|1995: 66f.;
auch Kapitel 2.5). Zum kulturellen Vermdgen zahgamliellich u.a. die kulturspezifische
Bildung, besondere Fertigkeiten oder Talente, desamt Elemente der besonderen Lebens-
weise sind (vgl. Béteille 1996b: 439, Merz 1996: 4)

Humanvermdgen bzw. soziales und kulturelles Vermogjad fur regionaleOutsider nur
schwer einzuschétzen und zu bewerten, stelleneaen erheblichen Faktor bei der Ressour-
cenmobilisierung im Krisenfall dar und kénnen baricksichtigung z.B. im Rahmen einer
Kreditwirdigkeitspriufung die Einkommens- und Verradgsituation einer Familie deutlich
positiver darstellen (vgl. Kapitel 4.2.1.2).

Innerhalb der Grof3familie steht also (auf Basispreker Beziehungen; vgl. Kapitel 2.5.2)
umfangreiche Hilfe zur Problembewaéltigung zur Vediig. Dartber hinaus wird externe
soziale Unterstitzung (weitere Verwandtschaftseurdschafts-, Nachbarschafts- oder Pat-
ronagebeziehungen) in Anspruch genommen, die dieln Beziehungen zwischen sozialen
Gruppen oder Personen ergeben, in denen auch haftikche Erwagungen bestimmend sind
(vgl. ausfuhrlich Kapitel 2.5). Dabei bestimmen dagiale und kulturelle Vermégen der Fa-
milie das Ausmal} externer sozialer Unterstiutzungsiitechend ist die Grof3familie auch
stetig bemuht, ihr soziales und kulturelles Vermbgieirch Aufbau und Unterhaltung von
Beziehungen zu erweitern. Dabei kommt z.B. der ¥eatung der Kinder im Sinne dér-
ranged Marriageeine besondere Bedeutung zur Erweiterung diesgalaso und kulturellen
Vermogens zu (vgl. Kapitel 2.4.3.1, Merz 1998).Heutigen Indien stellt diarranged Mar-
riage selbst in der gebildeten stadtischen Gesellsehafstark reguliertes, aufwandiges Un-
ternehmen mit groRer Bedeutung fur die gesamte f@malke dar (vgl. Béteille 1996a, auch
Batabyal 2001). Dem Heiratsarrangement geht, wiezNIE998) am Beispiel eines Polizeian-
gestellten hoherer Kaste detailliert darstellteaimfangreiche Recherche tiber das Vermdgen
der Familie der potentiellen Braut voraus, bei deben dem dkonomischen vor allem das
kulturelle und soziale Vermdgen der einheiraten@esf3familie im Mittelpunkt steht.

142 or allem in der englischsprachigen, aber aucteinireichen deutschen Publikationen wird statt Hwae:
mogen vereinfachend der Begriff Humankapitdughan Capital verwendet. Da der Vermdgensbegriff weit
weniger negativ belegt ist als der Kapitalbegsfi|l hier der Begriff Humanvermdgen verwendet wardggl.
z.B. Aschoff 1977, auch Scholz et al. 2004, SchBi¢htel 2005). Im Zuge der Diskussion um eine Huma
vermdgensrechnung hat sich der Begriff des Humandgens in Deutschland etabliert. Orientiert an rebie
lanziellen Erfassung der Potenziale von Mitarbaitst nur der Begriff Vermdgen sinnvoll, der diet®wiale
als Aktiva erfasst. Im vorliegenden Kontext wirdchwgerade auf diese Potentiale Bezug genommen.b@ane
findet sich noch der Begriff Humanressourcen.

143 Entsprechend findet sich in der Literatur haufig Begriffe Sozialkapital und kulturelles Kapit&a aber
auch hier der Vermdégensbegriff inhaltlich passernstesoll er Verwendung finden.

144 Kapitel 2.5 behandelt ausfiihrlich die sozialeretaktionsmechanismen, iiber die Sozialvermégen batge
werden kann. Hierzu gehdren natirlich vor allemhadie nur schwer quantifizierbaren Anspriiche undoivel-
lichkeiten aus reziproken Beziehungen (vgl. Kapitél.2).
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Neben dem monetéren, sozialen und kulturellen Vgendkann auch das Potential der Grol3-
familie zu den nachfolgenden, beispielhaft ausgdéeglStrategien zur Bewaltigung krisen-
hafter saisonaler Einkommensschwankungen (Agar@@1:1174ff., 197), die im landlichen
Raum in unterschiedlichem Ausmald und Umfang Verwegdinden, ihre Kreditwirdigkeit
erheblich beeinflussen (vertiefend Kapitel 4.2.1.2)

1. Einkommensdiversifikation einschlie3lich saisonaleMigration

Bezlglich des konkreten sporadischen bis regelre@itaupt- und nebenberuflichen Ein-
kommens samtlicher Familienmitglieder ergeben swchéndlichen Raum (begrenzte) Mog-
lichkeiten zur Einkommensdiversifikation inklusiver saisonalen Migration als Risikoab-
sicherung (Agarwal 1991: 174ff., Rogaly/ Rafiqué2)) Die Einkommensdiversifikation ist
z.B. mdglich in Form von Anbau unterschiedlicherhansorten (Mischkultur, vgl. auch Ka-
pitel 2.5.3), das Halten einer Vielzahl unterschat@r Nutztiere (Kuh, Schaf, Huhn) sowie
durch zusatzlichen Handel (vgl. auktterlinking, Kapitel 2.5.4, 4.2.3). Von Bedeutung sind
auch nichtlandwirtschaftliche (Neben-) TatigkeitenB. Handwerk, Dienstleistungen). In
Krisenzeiten kdnnen Familienmitglieder, die biskemner einkommensschaffenden Beschéf-
tigung nachgingen (Kinder, Frauen, Altere), einelibergehende Beschéftigung aufnehmen.
Réaumliche Diversifikation zeigt sich in saisonaldigration, die im landlichen Indien aller-
dings meist nur fur jingere, gesunde Manner mogétifAgarwal 1991: 177, Rogaly/ Rafi-
que 2003). Empirische Untersuchungen haben im éibrggzeigt, dass sich insgesamt gese-
hen Einkommensausfalle aufgrund der Diversifikatiniger auf die Ernahrung und starker
auf andere Konsumelemente auswirken (Maitra 1998).

2. Ausnutzen kommunaler Ressourcen

Auch aus traditionellen Rechten an kommunalen Ressd*® (dérfliches Gemeineigentum
an Anbau-, Weide- und Uferflachen, Walder o.a.)ebejn sich Mdglichkeiten, tber einen
befristeten Zeitraum z.B. Uber ,Jagen und Sammeia“Existenz zu sichern (vgl. Agarwal
1991: 172ff., Platteau 2002: 4ff.). Der Zugang msdn kommunalen Ressourcen und staatli-
chen Waldern spielt zudem eine bedeutende RolleldreSicherung des Uberlebens armerer
Haushalte und Gbernimmt dabei eine Funktion ¥ksrsicherung gegen chronischen Hurfger
(Platteau 2002: 5, Agarwal 1991). Denn kommunalssBearcen kdénnen nicht nur Nahrung
und Brennmaterial fur den Eigengebrauch oder demdelaverfligbar machen, sondern auch
z.B. medizinische Krauter, Tierfutter, Material fdausbau und Handwerk liefern. Studien in
Indien zeigen, dass die &rmere Bevolkerung teilv@8 % und mehr ihres gesamten Ein-
kommens aus kommunalen Ressourcen b&2dgtaatliche Walder werden in &hnlicher Wei-
se vor allem von tribalen Gemeinschaften zur Uberssicherung und Einkommens-
schaffung genutzt. Allerdings ist zu beachten, dasshlechten Perioden die Bedeutung sol-
cher kommunaler Ressourcen fiir alle Betroffenenmaom, dass aber auch ihr Nutzungs-
potential saisonalen Schwankungen unterliegt uedNiitzungskapazitat naturlich begrenzt
ist. Das steigende Bevolkerungswachstum, 6kologisekeranderungen und zunehmende
Marktintegration konnen die 6konomische Bedeutuaigkbmmunalen Ressourcen erheblich
verringern®’. Nutzungsrechte an kommunalen Ressourcen werdéphétweise einge-
schrankt. Sie werden auf Angehorige der Dorfgenosiais meist durch Geburt oder Heirat
Ubertragen (Dasgupta 1987).

145 Scott (1976) bezeichnet diese Rechte als moralisétmspruch (noral claint) des Dorfangehérigen gegen
die Dorfgemeinschaft (vgl. Kapitel 2.5.3).

10yv/gl. z.B. Agarwal (1991: 182), Dasgupta (1987)chieet al. (1988), Jodha (1986), Platteau (20082). 4f

147 Zur Effizienz der Nutzung kommunaler Ressourcein Bgland/ Platteau (1996), zur Privatisierung kamm
naler Ressourcen vgl. z.B. Platteau (2000, 200&.),L.Baland/ Francois (1999).
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3. Ruckgriff auf soziale Beziehungen und informelle Keditnetzwerke

Innerhalb von Grol3familien, dorflichen Gemeinschaftind anderen sozialen Gruppen geho-
ren die Bitte um bzw. das Leisten von Unterstizaag Alltag (Von Pischke 1992: 327).
Reichere Mitglieder der Dorfgemeinschatft sind i.dv@rpflichtet, in Notfallen wie z.B. sai-
sonalen Engpassen den Armeren durch die Vergab&neaatiten zu helfen (vgl. Trenk 1991:
57). Im Rahmen von sozialen Beziehungen zu Nachlfasunden und Verwandten (vertie-
fend Kapitel 2.5.3), von Patron-Klient-Beziehunggertiefend Kapitel 2.5.6) und auf Basis
anderer informeller (Finanz-)Beziehungen (vgl. Kelpl.3.2) ist ebenfalls kurzfristige Hilfe
zur Uberlebenssicherung tiblich. Diese Hilfeleisem@rfolgen regelmaRig in Form von Ar-
beitsleistungen oder eben kurzfristigen, monetadar nicht-monetaren Krediten und enthal-
ten im Regelfall zumindest die Verpflichtungen gGegenleistung. Die Hohe der Verzinsung
kann dabei von der Intensitdt der zugrunde liegenBeziehung abhé&ngen (vgl. Kapitel
4.3.1.2). Aus diesen Leistungen kénnen Vorteileerach Verpflichtungen entstehen, die
evtl. erwirtschaftete Gewinne vorzeitig abziehed &Reinvestitionen verhindern (vgl. Kapitel
2.5.1).

4. Ruckgriff auf Haushaltsvorrate und Anpassung des atuellen Konsumverhaltens
Traditionell bilden Frauen und Kinder alltdglichekiere Vorrate an Getreide, Dung (als
Brennmaterial), getrockneten Beeren, Grasern unsidietc., die in Notzeiten zur Konsum-
tion oder dem Verkauf zur Verfigung stehen (vglpka 2.4.2). Langerfristige schlechte
Perioden erfordern zusétzlich eine Anpassung deslverhaltens durch die armere Be-
vOlkerung. Diese Anpassung kann in einer Vereindaghder verzehrten Nahrung bestehen
(schlechtere Qualitat, Wildgemuse 0.4.), in einedikierung der gesamten verzehrten Men-
ge (,Strecken* und Auslassen von Mahlzett&nhund in einer Anpassung der Verteilung von
Nahrung innerhalb der Familf€. Es ist offensichtlich, dass diese Form der Beguiy von
Einkommensengpassen nur voribergehend mogliclZustem verschlechtert sie das Leis-
tungspotential der betroffenen Familienmitglied&duch eine Anpassung des sozialen Kon-
sumverhaltens, die Verschiebung einer geplanterniotoder die einfachere Ausgestaltung
einer religiosen Feierlichkeit z.B., sind Folge dempassung an Krisensituationen (vgl. z.B.
Agarwal 1991: 203).

5. Ruckgriff auf Vermogensteile

Naturlich kénnen die landlichen Familienwirtschafi@uch einzelne Vermogensteile zu ver-
auf3ern versuchen. Dabei werden die nicht unmittedbbdkommensschaffenden Vermogens-
gegenstande zuerst verkauft. Davon ist haufig daseso sparliche Vermégen der Frauen
(Schmuck, wertvolle Haushaltsausstattung, Beklemluretroffen, das sie in ,besseren Zei-
ten” nicht unbedingt zurtick erhalten (vgl. Kapi#ed.2). Zu beachten ist, dass sich z.B. auf-
grund von regionalen Krisensituationen bzw. aufdgremer territorialen Abgeschiedenheit
gof. keine Nachfrage findet.

Empirische Studien haben gezeigt, dass es regiondlsoziale Unterschiede in der Wirkung
der Saisonalitat auf die &rmeren landlichen Hadslgabt (vgl. Agarwal 1991: 205f). In Pha-

sen groRerer Katastrophen wie Dirre and Hungersndss eine Familienwirtschaft zudem
Uber langere Zeitrdume eine hohe Flexibilitdt sogee starkere Erfindungs- und Innovati-
onskraft zeigen, um ihr Uberleben zu sichern (iml.: 206ff.). Caldwell et al. 1986 (zitiert

nach Agarwal 1991) fanden heraus, dass sich dersuthten Familienwirtschaften in neun
indischen Ddorfern der Notwendigkeit einer Divegrung kunftiger Einkommen als Risiko-

148 ygl. Mitra (1988) nach Agarwal (1991: 200).

149 Die traditionelle Reihenfolge der Speisung weish dannern und anschlieBend den Kindern das Recht z
zuerst Nahrung aufzunehmen. Frauen erhalten essthbel3end Nahrung, und nur dann, wenn etwas Ubrig
bleibt. Vgl. Fernandes/ Menon (1987), Caldwellle{986), beide zitiert nach Agarwal (1991: 200).

83



absicherung stark bewusst waren und deshalb z€eragtisch manche Familienmitglieder
einen nicht-landwirtschaftlichen Beruf austben diefbzw. gezielt nach einem Schwieger-
sohn mit urbanem Einkommen suchten.

Mit zunehmender Entwicklung, der Landprivatisierunugl. Kapitel 1.3.1.2) und zunehmen-
dem Marktzugang sind viele der traditionellen Dsitékationsmdglichkeiten aufgeweicht
worden bzw. verloren gegangen. Hinzu kommt, dastogiksche Veranderungen wie z.B. der
Ruckgang der Waldflachen, aber auch der Bevolkeszungachs die Mdglichkeiten der Kri-
senbewaltigung ebenfalls eingeschrankt haben Rlgtteau 2002: 11ff.). Dabei sind vor al-
lem noch die kommunalen Ressourcen, die Einkommesrsifikationsstrategien und die
saisonale Migration von entscheidender Bedeutumgdé$ Auffangen saisonaler Einkom-
mensschwankungen. Traditionelle Patron-Klient-Beamgen (Kapitel 2.5.6), Unterstitzung
innerhalb der weiteren Verwandtschaft und inforenddreditsysteme konnen nur begrenzte
Hilfe leisten, stehen nicht immer zuverlassig zarfidgung und vor allem die ersten beiden
verlieren zunehmend an Bedeutung (Agarwal 1991).205

Die Betrachtung der Strategien zur Bewaltigungaater Einkommensschwankungen land-
licher Familienwirtschaften hat gezeigt, dass s@&hel Familienmitglieder Beitrdge zur
Uberwindung der Engpésse leisten konnen, wobeidfranft eine groRere Last als andere
Familienmitglieder tragen missen (vgl. auch Kaytdl?2).

2.5 Spezifische Gesetzmaligkeiten 6konomischer Akitéten im landlichen Raum

2.5.1 Von der Theorie der sozialen Einbettung wirtshaftlichen Handelns

Lange Zeit erfuhren die 6konomischen und insbesendie finanziellen Aktivitaten landli-
cher Familienwirtschaften auch in der Wirtschafteespologie nur rudimentére Beachtung.
Im Zusammenhang mit einer fundamentalen Kontroversgerhalb der Wirtschafts-
anthropologie werden dann zu Beginn der 1960ereJdiw finanziellen Transaktionen der
landlichen Bevélkerung in den Entwicklungslandeemmrehrt analysieft®. Die Vertreter der
sog. substantivistischen Richtung (vgl. Kapitel.3)4entwickelten dabei die Theorie der
~eingebetteten Wirtschaft®, die die Bedeutung deémpettung“ von Wirtschafts- in Sozialbe-
ziehungen im landlichen Raum der Entwicklungslaratalysiert. Polanyi (1957, 1978) gilt
als einer der Hauptvertreter dieses substantieistis Ansatzes.

Okonomisches Handeln ist seiner Meinung nach vemabkozial determiniert und lasst sich
nicht (nur) aus individuellen materiellen Bedurgaa ableiten. Er lehnt die Vorstellung des
homo oeconomicti® ab (vgl. auch Kapitel 2.5.3) und geht davon aassdich 6konomische
Motivation aus gesellschaftlichen Zusammenhangetwiekelt (Polanyi 1978: 76).
Wirtschaft definiert er als

... an instituted process of interaction between raad his environment, which results in a
continuous supply of want satisfying material meagbd. 1957: 248)

130 Firth (1964: 29ff.) fasst in einem Sammelbandreadig den damaligen wirtschaftsanthropologischenrite
nisstand zu den landlichen Kreditbeziehungen zusatmm

131 bie Handlungsmaxime eines isoliert wirtschaftendam auf sich selbst gestellttomo oeconomicusutet
»Setze deine Mittel (Ressourcen) so ein, dass diedéilutzen maximierst. Oder: Verwirkliche einenestiggb-
ten Eigennutzen mit dem geringst moglichen Eindaizer Ressourceh(Biesecker/ Kesting 2003: 127). Wie
dieses und die folgenden Kapitel zeigen, entspididgses Konzept nicht dem typischen Mitglied eiléerdli-
chen Dorfgemeinschatft in Entwicklungslandern. Genbéifd Neoinstitutionalismus entspricht es auch e
typischen Wirtschaftssubjekt in den Industrielamdgml. Williamson 1985 und z.B. Biesecker/ Kest2@03:
131f)).
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Dabei gilt, dass 6konomische Handlungen des Individs in seine (und den familidren) So-
zialbeziehungen eingebettet sind (ibd.: *¥%)Das Individuum handelt, um seinen gesell-
schaftlichen Rang, seine gesellschaftlichen Andpriend seine Wertvorstellungen zu si-
chern und eben nicht, um vorrangig sein indivicegelhteresse an materiellem Besitz zu wah-
ren (ibd.). Es ist davon auszugehen, dass, sohathAschbeziehungen in ein Netzwerk sozi-
aler Beziehungen ,eingebettet” sind, wahrscheinligder ein Anreiz noch die Mdglichkeit
zur Maximierung eines individuellen 6konomischernrtéds besteht (vgl. Polanyi 1978: 76f.,
Trenk 1991: 62ff.; vgl. auch Kapitel 2.5.3). Dedhalar es fir Polanyi notwenig, 6konomi-
sche Transaktionen in nicht westlichen Gesellsehaginer anderen Form der 6konomischen
Analyse zu unterziehen, die von der zur damaligeih vorherrschenden Neoklassik in eini-
gen Punkten abzuweichen hatfe

Das Wirtschaftssystem als Ganzes wird von nichtOkaachen Motiven getragen (Polanyi
1978: 75). Die Okonomie ist

... embedded and enmeshed in institutions, econamdmoneconomic. The inclusion of the
noneconomic is vital. For religion or governmentynize as important for the structure and
functioning of the economy as monetary institutionghe availability of tools and machines
themselves that lighten the toil of labofPolanyi 1957: 250)

In einer indigenen Okonomie werden TransaktioneteruBeriicksichtigung des Status der
Transaktionspartner vorgenommen: Verwandtschaétiischaft oder Feindschaft, die Kas-
ten- oder Dorfzugehdrigkeit usw. sind transaktietesrante Statusmerkmale (Bailey 1964:
105). Dabei sind sie nur ein Element in dem Blund®l Beziehungen, das die Vertrags-
partner miteinander verbindet. In der indigenen iakoie erfolgen Produktion und Distribu-
tion von Waren und Dienstleistungen grundséatzliberimultifunktionale soziale Institutio-
nen, die sich eben aus diesen verwandtschaftlich@chbarschaftlichen, religiosen, politi-
schen oder ahnlichen Beziehungen gebildet habenindigene Okonomie ist eine Funktion
der sozialen Organisation und ist Nebenproduktveewandtschaftlichen Beziehungen bzw.
politischen und religiosen Verpflichtungen (TrenR91: 65). Okonomische Beziehungen
missen im Sinne einé&3ettingAnsatzes deshalb im kulturellen Kontext stets Ellmente
eines Ubergeordneten Systems aus sozialen Bezieamgesehen werden (Firth 1964: 16).
Aus diesem Grunde kbnnen sie auch nur im Zusammenimét relevanten sozialen, politi-
schen, rituellen, moralischen oder gar asthetistherten erklart werdén’.

Grundsatzlich kann man von einer sozialen Einbgtaer Wirtschaft i.e.S. immer dann spre-
chen, wenn in einer Gesellschaft jegliche sepanateinspezifischen, auf wirtschaftlicher Mo-
tivation beruhenden Institutionen fehlen (Polar§v8: 77, vgl. auch Trenk 1991: 64). Statt-
dessen wird die geordnete Produktion und Distrisuiiber zwei weitere Transaktionsme-
chanismen gewahrleistet: Polanyi (1978: 77) zeig#ss in indigenen Okonomien neben dem
reinen ,Marktaustausch® wie er von der Neoklassikgestellt wird, noch zwei weitere Trans-
aktionsmechanismen existieren, die sog. ,Rezipabziind die ,Redistribution®, die von den
ursprunglich nicht 6konomischen Verhaltensprinzipter gegenseitigen Hilfe und des Tei-
lens herrihren (vertiefend Kapitel 2.5.2).

52| achenmann et al. (2002) gehen davon aus, dasgedehlechtsspezifische Focus auf 6konomischensTran
aktionen und Veranderungsprozessen paradigmatiisali€ Einbettung der Wirtschaft in die Kultur uGesell-
schaft ist. In ihrem Sammelband finden sich emgligsUntersuchungen, die die Verflechtungen soziaher
o6konomischer Welten bei gleichzeitiger Berlicksgtig geschlechtsspezifischen 6konomischen Handelns
analysieren.

133 Polanyi (1957: 242) bezeichnete diese Form dendkischen Analyse als ,institutionelle Analyse“gdi
auch tatsachlich dem Neoinstitutionalismus nahtat $teyl. auch Trenk 1991: 64).

134 Beziiglich landlicher Finanzbeziehungen vgl. scHarper (1961: 177).
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Die soziale Einbettung der landlichen Wirtschafhgr dann mit sich, dass die nachfolgend
vorzustellenden spezifischen soziokdnomischen dktemsmodi meist nebeneinander Giil-
tigkeit haben. Wie sich im Folgenden immer wiedeigen wird, ergeben sich fir die erlau-
terten Sachverhalte breite UberschneidungsbergicBelnterlinking in langfristigen Patron-
Klient-Beziehungen im Rahmen ddoral Economys.u).

In einer traditionell eingebetteten Wirtschaft régecht der Preis die Allokation der Produk-
tionsfaktoren Boden und Arbeit, sondern das soZid&werk. Verwandtschaftliche, nach-
barschaftliche oder freundschaftliche Beziehungestimmen Art, Dauer und H6he der Ver-
teilung von Ressourcen. Insbesondere in Notzeiiethdie Bedeutung dieses Allokationsme-
chanismus offenbar: Der moralische Anspruch auktétiitzung durch das soziale Netzwerk
garantiert die Subsistenz in einem hoch riskanterfeldl ohne Zugang zu formellen Versi-
cherungsmadglichkeiten (vgl. Kapitel 2.4.4). Deneiner eingebetteten Wirtschaft vorzufin-
denden ,Markten“ kommt dann auch nicht die Bedegtan, die sie in westlichen Okono-
mien haben. Im Vordergrund stehen vielmehr die Itgedaftlichen Austauschformen, vor
allem die nachfolgend erlauterte Reziprozitat urdiBribution (vgl. Trenk 1991: 62ff., Ka-
pitel 2.5.2).

2.5.2 Soziale Transaktionsmechanismen traditionelleGesellschaften: Redistribution
und Reziprozitat

"Unlike what we find in the ‘Invisible hand’ doate, which is at the root of the market-based
view of the economic system, the presumption isttieapursuit of selfish ends runs counter
to the collective good in the general cag@braham/ Platteau 2001: 5)

Mit dem Begriff ,traditionelle Solidaritat* (Gsangd993: 37, vgl. auch Elwert 1980, 1980a)
wird die Funktionsweise eines sozialen Sicherurgjesys charakterisiert, das auf Basis von
Familien, Verwandtschaft, Nachbarschaft, sozialetzWerke und Dorfgemeinschaften orga-
nisiert ist. Es handelt sich um ein System der gegiégen Hilfe und Unterstitzung, das das
Uberleben des Einzelnen in der Gemeinschaft undsa@eneinschaft selbst sichert. Es mani-
festiert sich in Austauschbeziehungen innerhalbFaenilien- und Verwandtschaftsverbande,
in Nachbarschaften, Freundschaften und anderealenzZNetzwerken und dient u.a. der ge-
nerellen Unterstitzung der (schwachen) Mitgliedew.bder Hilfe in Notsituationen. Zur tra-
ditionellen Solidaritat lassen sich unterschiedligdeutende soziale Transaktionsmechanis-
men zuordnen, die auf urspriinglich nicht 6konomisuaitivierte Verhaltensmuster der ge-
genseitigen Hilfe und des gemeinsamen Teilens kgehen: Altruismus, Loyalitat, Redistri-
bution und Reziprozitat (Elwert 1980, 1991; Gsantg93: 36ff.; Polanyi 1978: 74ff.; Trenk
1991: 66ff.). Dabei sind Redistribution und Rezigtat™>° die firr die eingebettete Wirtschaft
(vgl. Kapitel 2.5.1) typischen Transaktionsmechian@s und bestimmen wesentlich die insti-
tutionelle Einbettung der Wirtschaft. Gleichzeitigrkdrpern sie traditionell erprobte Strate-
gien der langfristigen Uberlebenssicherung (vglis&/@001: 368; Kranton 1996, vgl. Kapitel
2.5.3). Die Reziprozitat ist eher ein Ausdruck @Gagenseitigkeit von 6konomischen Bezie-
hungen, die Redistribution eher ein Ausdruck deweteilung zwischen Individuen (Polanyi
1957: 250f.), die die Vermeidung von einseitigedividueller Einkommens- und Vermo-
gensakkumulation zum Ziel haben kann.

Altruistische Handlungen werden fir das Wohlbefmagnes Dritten ohne jegliche Erwar-
tung einer Gegenleistung erbracht. Sie sind inriltealen Form untypisch und in der Reali-
tat nur selten vorzufinden. Loyalitat ist haufignvdem Interesse an einer langfristigen sozia-
len Absicherung gepréagt. Auch wenn dafur kurzfgidtiachteile in Kauf genommen werden

1% als ,Nicht-Markttransaktionen®, vgl. auch Ben-Pibrg1980: 3)
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missen, zeigen sich Individuen oder Familien emerelPersonen oder auch Gruppen gegen-
Uber loyal. Loyalitat ist ein typisches Merkmal s&atron-Klient-Beziehungen (vgl. Kapitel
2.5.6).

Die Redistribution als eine in dorflichen Gemeiraftbn dominante gesellschaftliche Aus-
tauschform ist stets eine Beziehung innerhalb gibergeordneten sozialen Einheit, die Hie-
rarchie impliziert und mit dem Versuch der sozialdmverteilung verbunden ist (Polanyi
1978: 77ff., vgl. auch Trenk 1991: 62ff.). Z.B. saeit und verwaltet eine lokale Autoritat
sozial obligatorische Waren- und Dienstleistungew.lfinanzielle Mittel, um sie fir eigene,
religiose oder soziale Zwecke sowie in Notfallecméesten Regeln (um) zu verteilen (Dal-
ton 1967: 158, auch Elwert 1980, 1991)Die festen Regeln sowie soziale Sanktionen bis
hin zum Ausschluss aus der Gemeinschaft sorgerr,ddéi$s die Distributionsregeln ein-
gehalten werden. Jeder akkumulierte Reichtum istexteilen, z.B. Uber aufwandige Feste.
Die ,Reichen” erhalten firs Abgeben Prestige, Lagiund Hilfsbereitschaft (vgl. z.B. auch
Ben-Porath 1980: 7, Weiss 2001: 368). Bourdieu @1926, auch Mauss 1968) weist auf die
enorme Bedeutung des Gebens fir die Position dgdoums bzw. der Familienwirtschaft
innerhalb der sozialen Gemeinschatft hin:

"A man possesses in order to give. But he alsogssss by giving. A gift that is not returned
can become a debt, a lasting obligation; and the sacognized power - recognition, per-
sonal loyalty or prestige - is the one that is ab¢a by giving."

Die Reziprozitatsnorm ist in indigenen Okonomiem Batwicklungslander der relevanteste
traditionelle Transaktionsmechanismus. Dieses Rrides (6konomischen) Austausches und
der sozialen Interaktion ist insbesondere in |&h&in Gebieten weit verbreitet (Trenk 1991:
39, 74). Grundsatzlich werden Uber den AustauschGuatern bzw. Leistungen soziale Bin-
dungen geschaffen, die wiederum zum Austausch varelVund Leistungen nach Ablauf
einer (zum Teil unbestimmten) Zeitspanne berechtlgav. verpflichten (ibd.: 66ff.). Sobald
man an Verwandte oder einen Patron um Hilfe bigetsteht ein reziproker Anspruch auf die
eigene Arbeitskraft oder die von Familienmitglied®zw. auf die eigenen Ressourcen. Hilfe
erfolgt also im stillschweigenden gegenseitigenvEiatandnis reziproker Anspriiche. Scott
(1976: 28) sieht diese Hilfeleistungen gerade dbséla ebenso wertvoll wie Ersparnisse fir
Notzeiten an.

Reziprozitat ist also ein Transaktionsmodus, den aus sozialen Verpflichtungen zum Aus-
tausch von Gabér ergibt und,wesentlich zur Integration und Koh&renz sozialeu@pen*
(Trenk 1991: 65) beitragt. Gaben sind nach Ablanéreoft unbestimmten Zeitspanne durch
Gegengaben zu erwidern. Die materielle Seite destatigches ist dabei eingebettet in die
soziale Beziehung, die auf Dauer angelegt ist @gth Kapitel 2.5.5).

Grundsatzlich bezeichnet die Reziprozitat eine sgimsthe Beziehung zwischen zwei unab-
hangigen Wirtschaftssubjekten (Personen oder so@alppen). Man kann je nach Solidari-
tats-Grad folgende Formen unterscheiden: genezdbsibalancierte und negative Reziprozi-
tat (Sahlins 1974: 191ff.; auch Elwert 1980, 19Brknk 1991: 70f.). Einflussfaktoren auf die
Realisierung der einen oder anderen Form der m@kapr Verpflichtungsbeziehung sind der

1% Die in Kapitel 2.5.6 diskutierten Patron-Klient:®Behungen nehmen bei der Redistribution eine Seteler
lung ein. In den landlichen Gemeinschaften der kaktwngslander sind die Wohlstands-UnterschiedeRi.d
offensichtlich. GroRzigigkeit hat im Rahmen der®aKlient-Beziehungen hier einen anderen Charaler

fur seinen Klienten verantwortlich muss ein PatrmarRahmen der Beziehung zumindest gelegentlichzirgig
sein.

157 Zum Begriff der Gabe vgl. Mauss (1968), Elwertq19 Trenk (1991); zu anonymen Geschenken vgl. Tit-
muss (1970).
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Verwandtschaftsgrad, die raumliche Nahe, der redafWohlstand, die soziale Rangstellung
sowie insbesondere die soziale Distanz zwischerBeégiligten (Sahlins 1974: 191ff.).

Die generalisierte Reziprozitat wird als ,solidalies Extrem* dargestellt. Im Rahmen von
Reziprozitatsverpflichtungen wird Unterschitzungvgbrt, fur die aber nicht unmittelbar und
auch nicht generell eine Erwiderung erwartet witthe Gegenleistung erfolgt nur dann,
wenn sie dberhaupt nétig wird und dann auch mogsthDie Verpflichtung zur Gegenleis-
tung ist weder zeitlich, quantitativ noch qualiabestimmt, geht aber keinesfalls unter, son-
dern bleibt diffus und vage bestehen. Uber einagdéen Zeitraum kann die Leistung auch
unsymmetrisch erfolgen: Nur der Gebende leisteteatiass dies zu einem Abbruch der so-
zialen Beziehung fuhrt. Generalisierte Reziproghiarziehungen sind typisch innerhalb eines
Familienverbandes, innerhalb der Verwandtschaft hgidengen Freundschaften. Das Teilen
von Lebensmitteln mit bedurftigen Verwandten (zdBr verwitweten Schwester) ist im land-
lichen Raum eine typische generalisiert reziprokep¥lichtung.

Mit balancierter Reziprozitdt werden Formen deslden Austausches von Waren und
Dienstleistungen bezeichnet, bei denen durch dipneke Leistung in absehbarer Zeit eine
aquivalente Gegenleistung erforderlich wird (z.Berik 1991: 70). Die Leistung unterliegt
neben einem sozialen auch einem klaren materi¢tiemresse. Deshalb fuhrt der Unwille
bzw. die Unfahigkeit zur Gegenleistung auch zum ibb der sozialen Beziehung. Die
Symmetrie der Transaktionen nimmt bei der balatemeReziprozitat dann auch eine Vor-
rangstellung ein. Balancierte Reziprozitat findehs/or allem innerhalb sozialer Netzwerke
und Selbsthilfeorganisationen.

Uber das landliche Indien hinaus ist es tiblichsdash die Frauen untereinander pragmatisch
helfen, indem sie sich kleinere Mengen NahrungsmiBrennstoffe o.a. leihen. Unter Man-
nern ist es ublicher, sich Uber reziproke Arbegslmgen, das Teilen von Wasser, das Verlei-
hen von landwirtschaftlicheimputs Vieh oder Maschinen, gegenseitig auszuhelferitia-

len Gesellschaften finden sich haufig Gruppenanuait zahlreiche andere Arrangements zum
Austausch von Arbeitskraft \fjork parties, vgl. Kar 1982, Majumdar 1978). Innerhalb des
Kastensystems ist es deutlich leichter, Unterstigaeon Angehdrigen der eigenen Kaste zu
erlangen als von Angehorigen anderer Kasten (Cdlldwvel. 1986). Uber diese Formen des
alltdglichen solidarischen Helfens verfestigen siokiale (reziproke) Beziehungen, die dann
als langfristige Beziehungen Versicherungscharaktbalten kénnen (vgl. Kapitel 2.4.3,
2.5.5).

Unter der negativen Reziprozitat werden zahlreibehaltensweisen zusammengefasst, die
unsoziale Austauschformen betreffen, wie z.B. aggjves Verhandeln, béswilliges Ausnut-
zen der Schwéchen des Verhandlungspartners bigunmnDiebstahl (vgl. Trenk 1991). Bei
dieser Austauschform steht der individuelle Vorteil Vordergrund. Die Beziehung ist des-
halb auch nicht langfristig ausgerichtet, sonddrer esingular. Auf Kosten des anderen sollen
bei der negativen Reziprozitat individuelle Voreedrwirkt werden. Die negative Reziprozitéat
kennzeichnet dann auch Beziehungen im sozial pengpl) interethnischen Bereich, also vor
allem die Beziehungen zu Fremden.

Die im Gegensatz zu den sozialen Transaktionsmétrhan des Austausches stehenden
Marktbeziehungen erfolgen vor allem zwischen fremDérfern und zwischen unterschiedli-
chen Stammen bzw. sozialen Gruppen. Sie werdemnraditionalen landlichen Umfeld als
eine eher marginale Form der Transaktion angeselerpor allem fiir unpersonlichen, nicht-
subsistenzbezogenen Austausch relevant ist (\8l.Pdatteau 1991: 113, Abraham/ Platteau
2001: 7ff.). Marktbeziehungen werden entsprechesd Khtegorie "negative Reziprozitat"
(Service 1979) zugeordnet und entsprechen dem vitllaméon (1985) erlautertensélf-
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interest seeking with gullealso der aus dem Neoinstitutionalismus bekanAi@mahme op-
portunistischen Verhaltens (vgl. Kapitel 1.4.2 2t allen verfigbaren Mitteln kann das In-
dividuum in Marktbeziehungen seinen personlichemnt&lbsuchen (Abraham/ Platteau 2001
7ff., auch Williamson 1985: 47).

Die verschiedenen Ebenen mehr oder weniger rezprékerhaltens fihren zu einer Tren-
nung zwischen eindnside und eineiOutsideMoral bzw. einer Binnen- und Auf3enmoral: Je
nachdem, ob der Kontraktpartner einer spezifisdPersonengruppe (Irder) angehért oder
nicht Outside), gelten unterschiedliche moralische Verhaltensmor parallel neben einan-
der. Die Schaffung und Aufrechterhaltung einerk&arBinnensolidaritat und ihre deutliche
Abgrenzung nach auf3en erfolgt z.B. Uber Genergpéitigagement in offentlichen Projekten
oder die Zurschaustellung von Religiositat z.B. hauw geschaftlichen Beziehungen (vgl.
Evers/ Schrader/ Pavadarayan 1994), was gleichzeitr Akkumulation von kulturellem
Vermoégen und zur Rechtfertigung bzw. ,Schaffung Ydzeptanz” erwirtschafteter Gewin-
ne dienen kann. Ein Wirtschaftssubjekt kann siateihalb solcher verschiedenen Sphéaren
der Moral ganz unterschiedlich verhalten, wobes dijesellschaftlich legitimiert sein kann
und damit noch lange nicht ,unmoralisch® sein m&s.kann innerhalb der eigenen sozialen
Gemeinschaft von dem Wirtschaftssubjekt erwartadesm, ,anderen zu helfen, mit anderen
zu teilen und sie zu unterstutzéBvers/ Schrader 1999: 3f.; Sphéare der Binnenithdraden
Beziehungen zu Fremden dagegen, kann er sich heutest sogar exploitativ verhalten
(Sphére der AulRenmoral).

Polanyi (1977: 42f., 1979: 226) betont, dass de dominanten Transaktionsmechanismen
Marktaustausch, Reziprozitat und Redistributiorvielen landlichen Gesellschaften neben-
einander existieren, wobei allerdings meist einerFgorherrschend sei. Welche Form des
Austausches vorherrscht, ist abhangig von demdokghtwicklungsstand und dem Grad des
Marktanschlusses der landlichen Gesellschatft.

Mauss (1968) hat gezeigt, dass selbst die extratmati®n des unilateralen Gebens in Form
von Geschenken oder Erweisen eines Gefallens ais Bes Austausches angesehen werden
kann. Haufig namlich werden vor allem innerhalbgfaistiger Beziehungen (vgl. Kapitel
2.5.5) Geschenke gegeben, um Verpflichtungen zue@etungen zu schaffen, die mehr
oder weniger genau definiert sein, implizit odepleztt genannt werden kénnen (vgl. Mauss
1968). Entweder wird das Geschenk angenommen, ausilsozialen Zwéangen eine Ableh-
nung nicht in Frage kommt oder weil man darin laisgf einen Vorteil sieht. Die explizite
Verweigerung der Annahme eines Geschenkes ist aactm haufig ein Zeichen fir Misstrau-
en. Entsprechend gilt auch nicht nur fur informéleditbeziehungen, dass die Toleranz ho
her Aul3enstande ein Signal flr hohes Vertrauen bmplizites Drohpotential ist (Ben-Porath
1980: 7).

Vor dem Hintergrund reziproker (oder auch redisttiler) Anspriiche innerhalb des Famili-
enverbandes lasst sich die "Mitgliedschaft" in eir@milienwirtschaft grundsatzlich als eine
Malinahme des langfristigen Sparens und Versicherngeiteren Sinne ansehen (vgl. Kapi-
tel 2.4.3.2). Uber die familidaren reziproken Beziegen halt ein Familienmitgliedmehr
oder weniger zurechenbare Beteiligungsansprlti¢Battler 1997: 130). Je nach Rang inner-
halb der Familienwirtschaft und individueller Lalgat das Familienmitglied Zugang zu jegli-
cher Art von familiaren Ressourcen (Arbeitsleistemg finanzielle Ressourcen, Produk-
tionsmittel, wichtige soziale Beziehungen o.4., W#pitel 2.4.4). Haben landliche Familien-
wirtschaften nur geringen Zugang zu anderen Firanagsmaoglichkeiten, stellt die Rezipro-
zitat eine bedeutende Methode zur Bewaltigung visik& Uber die Etablierung und Starkung
interpersonaler Bindungen dar (Adams 1992: 12):rlte langfristigen reziproken Bezie-
hungen kdnnen nicht nur unvorhergesehene Notf#llankheit, Unfall, Naturkatastrophe
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bedingt), sondern auch Lebenszyklus bedingte te@npobPefizit- und Uberschussphasen
(z.B. Alter) ausgeglichen werden (vgl. Kapitel 2)4.In seiner 6konomischen Analyse zeigt
Kranton (1996), dass je mehr Mitglieder einer Gersehaft auf reziproke Art austauschen,
die Suchkosten um so starker auf dem Markt steiamn ist Reziprozitdt umso leichter
durchsetzbar und bringt einen héheren Nutzen ald/dekttausch. Deshalb kann reziproker
Tausch fortbestehen, selbst wenn er ineffizientJst starker aber die Marktanbindung ist,
umso mehr wird reziproker Tausch zuriickgedranditissevenn er effizient ist.

Abraham/ Platteau (2001: 7ff.; auch Von Pischke21l@27) weisen auf eine mogliche hem-
mende Wirkung von sozialen Transaktionsmechanisimsbgsondere von den traditionellen
Redistributionsnormen bzw. der Reziprozitatsnormin In tribalen Gesellschaften kann es
durchaus rational sein, individuelle Wohlstandsgewi Uber Redistributionsnormen oder
Reziprozitdtsnormen umzuverteilen. Die Umverteiknegeln werden von allen Gemein-
schaftsmitgliedern anerkannt, weil sie auf langghSim Sinne der Uberlebenssicherung bzw.
Versicherung von Vorteil sind. Die Zurickweisungesi Unterstutzungsforderung hat schwe-
re negative Folgen fir das liquide Mitglied inndbhder Gemeinschaft. Die Redistributions-
und Reziprozitatsnormen kdnnen aber auch dazurijild@ss die Anreize zu individuellen
Gewinnerwirtschaftung, Ersparnis und Unternehmergggnommen werden, weil die per-
sonlichen Ertrage aus der unternehmerischen Tétigkeer auch Kreditmittel und zur Til-
gung bzw. Zinsleistung akkumulierte Mittel sowiengeell Erspartés® von Dritten abgezo-
gen werden kbnnen. Erwirtschaftete Gewinne werdgnvgrzeitig abgezogen und Reinvesti-
tionen verhindert. Individuelle Vermégensakkumwativird bei Giltigkeit gewisser sozialer
Transaktionsmechanismen schlimmstenfalls als uasaahrgenommen und als eine Flucht
aus dem traditionellen sozialen Netzwerk interpret{Fafchamps 1992: 160-163, Platteau
1991: 160f., vgl. auch Weiss 2001: 369).

2.5.3 Moralékonomie und Nutzenmaximierung

Viel mehr als in stadtischen Regionen wird das okaische Verhalten der Bevélkerung in
den landlichen Gebieten der Entwicklungslander siehés der hohen Risiken (vgl. Kapitel
2.3) von Gewohnheiten, Gebrauchen und soziokulasr@&lormen bestimmt (vgl. Kapitel 2.1,
z.B. Bouman 1990: 167, Stockhausen 1981a: 44, Tt80k). Im saisonalen Rhythmus wer-
den die Familienwirtschaften mit komplexen Entsdbagsproblemen konfrontiert, die unter
Berucksichtigung zahlreicher familirer Interesséa z.B. Status, aber vor allem Einkom-
mens- und Uberlebenssicherung sowie sozialer Abgicly umgehend zu l6sen sind (auch
Klein 1996: 44). Die individuelle Nutzenmaximierung Sinne einer Gewinnmaximierung
als bestimmendes Handlungsprinzip hat im landlidderfeld deshalb meist nur geringe Be-
deutung, die Risikoaversion dagegen gehdrt zu tirkssen Handlungsmotiven (vgl. z.B.
Bouman 1979: 263, Scott 1976, 1977, Lipton 1968pd&ktions- und soziale Aktivitaten
werden eher durch traditionelle soziokulturelletimsonen als durch gewinnorientierte
Handlungslogik beeinflusst (Bajracharya 2001: 20ltér manifestiert sich in handlungslei-
tenden Wertefeldern, die wiederum Einfluss nehménvarhaltensnormen und Organisatio-
nen, die den Aktionsradius der landlichen Familigtsehaften aufspannen (Weiss 2001:
373). Die Handlungsstrategien der Menschen spiegedist rational nachvollziehbar den
Handlungsrahmen wider, der z.B. von den Machthakasar auch durch Schwachen in der
juristischen oder offentlichen Infrastruktur (vddapitel 2.2) vorgegeben wird. Selten sind
Handlungen im landlichen Umfeld irrational, sondeihrer der Reflex unvollkommener An-
reizsituationen (vgl. auch Kapitel 4.5.1).

%8 Auch diese Tatsache erklart die Neigung landlidkemilienwirtschaften, freie Mittel umgehend zuden
(vgl. Kapitel 2.4.3.2).
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Im Rahmen der Neoklassischen Wirtschaftstheorie¢ getm davon aus, dass die Individuen
als homo oeconomicukntscheidungen stets gemald ihrer individuellerz&hunaximierung
(im Sinne einer Gewinnmaximierung) trefféh In Anlehnung an diese neoklassische Auf-
fassung sind kleinbauerliche Verhaltensweisen labgjé als irrational interpretiert worden
(vgl. hierzu z.B. Firth 1964, Trenk 1991). Der Nesiitutionalismus als moderner Ansatz
geht von einer beschrankten Rationalitat aus, die lddividuen u.a. bei unvollkommener
Information bedingt rationales Verhalten zubilligtapitel 1.4.2.2, Williamson 1985, Furu-
botn/ Richter 2003: 100ff.).

Das Verhalten der landlichen Familienwirtschafteriediegt nicht unbedingt dem fur die
westlichen Marktbeziehungen angenommenen individileinomisch rationalen Verhalten.
Wirtschaftsanthropologen wie Scott (1976, 1977)rddpton (1968) haben gezeigt, dass die
Erfahrung von Subsistenzkriséhdie kleinbauerlichen Familienwirtschaften deraepigigt
hat, dass sich eine ,Subsistenzethik” in einernpalestischerMoral Economyherausgebildet
hat, bei der die (familienbezogene und damit koNel Existenzsicherung eine grol3e Rolle
bei der Entscheidungsfindung einnimmt, was eingtkseth Risikoaversion landlicher armerer
Haushalte entspricht. Das Streben nach Sicherbeit §ir die landliche Bevdlkerung im
Vordergrund, jegliche Einkommensoptimierungspriiezip stehen dahinter zurit® Die
Betrachtung der eingebetteten Wirtschaft lasst slamit um das Konzept der Moral-
okonomie erweitern, Subsistenzethik und Subsistaargie sind ebenfalls Aspekte der ein-
gebetteten Okonomie (Kapitel 2.5.1).

Der sog.Moral Economy Ansatz in der Wirtschaftsanthropologie grindehsauf der An-
nahme, dass die traditionellen dorflichen Gemeiafieh grundsatzlich ihre Mitglieder mit
sozialer und 6konomischer Sicherheit zu versorgdrefi® (vgl. Kapitel 2.4.3.3). Das sozia-
le Recht auf eine minimale Existenz wird dabei atlen Mitgliedern gemeinsam sicherge-
stelltt®® Es gelten feste Gewohnheitsrechte, die eine Mamte von Ressourcen in der Ge-
meinschaft mehr oder weniger detailliert regelnl.(\apitel 2.5.2). Sollte ein Mitglied der
Gemeinschaft gegen eine oder mehrere dieser Regelurerstol3en, kann es seine traditio-
nellen Rechte auf Subsistenzsicherung verlieren ausd der Gemeinschaft ausgeschlossen
werden. Diese sozialen Arrangements und zugehékiggomische Institutionen, insbesonde-
re die Institutionen der Redistribution und Rezgi@t (vgl. Kapitel 2.5.2), sind nach dem
Moral Economy Ansatz allein deshalb entstanden, um Hunger witeve alltdgliche Bedro-
hungen zu bewaltigen (Scott 1976: 32; Platteau 199%). Scott (1976: 40) hebt dabei her-
vor, dass die sozialen Arrangements in der Gemleafisaicht darauf zielen, dass alle gleich
sind, sondern nur darauf, dass das Uberlebengaiichert ist.

139 vgl. auch Bourdieu (1979: 345ff.), Zattler (19901ff.). Zur neoklassischen Nutzenmaximierung uachd
Konzept desiomo oeconomicugyl. z.B. Biesecker/ Kesting (2003: 127ff.), ScHififerberger (1996: 38ff.).

10 |n den landlichen Gebieten der Entwicklungsléandied haufig davon ausgegangen, dass Familienwiafsch
ten dem Subsistenzrisiko unterliegen, also dermk®Risiass die materielle Versorgung der Familieninaitigr
nicht gewahrleistet ist (vgl. z.B. Répke 1970: 10).

181 ygl. vor allem Elwert (1985, 1987), Elwert/ EveWlilken (1983), auch Braun (2000), Klein (1996)ptdn
(1968), Platteau (1991), Scott (1976, 1977), Trgi®01), Trenk/ Nour (1992), Zattler (1997)

%2 Grundlegende Literatur zMoral EconomyAnsatz z.B.: Belshaw 1965, Dalton 1971, Polany#4,9Scott
1972, 1976, Sahlins 1963, 1972, Lipton 1968.

183 Scott (1976: 176ff.) geht sogar von einem morhabscAnspruch des Dorfbewohners gegen die Dorfgemein
schaft auf Subsistenzsicherung aus (vgl. FuRno®. Eblglich versuchen die dorfliche Gemeinschait $o-
weit méglich auch der individuelle Haushalt (im &@neines Selbstversorgers) in wesentlichen Subgisteei-
chen autark zu sein. Institutionelle Arrangemedis,auf auf Kooperation basierenden WertesystemenMbo-
ral-Kodexen aufbauen, sorgen dann dafiir, dassiaberel lebensnotwendige Guter an die HaushalteGger
meinschaft gelangen. Dabei werden Markte zur Mertgi der Lebensmittel an Bediirftige als ungeeidmet
trachtet (Platteau 1991: 115). Vielmehr spielen dexi Redistribution eben andere soziale Arrangesneime
bedeutende Rolle (Kapitel 2.5.2).
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Das zentrale wirtschaftliche Dilemma der von auReregativen Einflissen stark abhéngigen
landlichen Bevdlkerung besteht nach Scott (197@uf) darin, dass sie die dauerhafte Siche-
rung ihrer Subsistenz dem O0konomischen Gewinnmaximgskalkil eindeutig vorziehen
missen. Das Ziel des typischen landlichen Kleinbaubesteht also eher darin, sein (familié-
res) Einkommen mindestens auf Hohe des Existenemimis dauerhaft zu stabilisieren statt
es periodenbezogen zu maximieren (ibd.). Dies&afsty-First-Prinzip (Scott 1976: 5) be-
zeichnete Entscheidungsmaxime liegt dann auch dgsten technischen, sozialen und mora-
lisch-ethischen Arrangements in traditionellen liotetn Gebieten zugrunde. Scott (1976:
15ff.) erlautert dieses Prinzip zum Einen am Bekpier Auswahl unterschiedlich ertrag-
reichen Saatgutes, bei der der Kleinbauer diejemmgast traditionelle Sorte vorzieht, die ihm
dauerhaft (wenig abhéngig von den Witterungseis#a$ einen Ertrag von mindestens dem
Existenzminimum sichert, auch wenn eine anfélligetederne Sorte ihm einen hdheren
durchschnittlichen Ertrag einbrachte (vgl. auch ikdp2.4.4). Bezogen auf eine typische
GroR3grundbesitzer-Pachter-Beziehung (vgl. Kapitgl6) zeigt Scott (ibd.: 8, 29ff.) entspre-
chend, dass ein Pachtverhéaltnis, das dem Pachtenirimales am Subsistenzminimum ori-
entiertes dauerhaftes Einkommen garantiert als geerausbeuterisch empfunden wird als
eines, das eine ernteabhangige Entlohnung vorsaebh wenn der durchschnittliche Ertrag
letztlich héher ware. Als Beurteilungsmal3stab esmchen 6konomischen Beziehung liege
nicht die Fragewie viel wurde genommen“sondernwie viel bleibt Gbrig?“ zugrunde (sog.
~Subsistenztest” nach Scott 1976: 8, 1977: 31, 33).

Die Guiltigkeit desSafety-FirstPrinzips fuhrt jedoch nicht dazu, dass landlictenHien-
wirtschaften grundsatzlich Risiko meiden (Scott 2:930). Vielmehr bedeutet es, dass im
Sinne einer ,Subsistenz-Routine” Risiken generelinggden werden (Scott 1976: 24, auch
4f., 15, 17). In einer Entscheidungssituation wilex Kleinbauer also immer die Moéglichkeit
wahlen, bei der die Wahrscheinlichkeit einer Udmeleskrise minimiert wird. Ein das Uber-
leben sicherndes, wenn auch nur maRiges Einkomwieth,grundséatzlich einer an der Ma-
ximierung des durchschnittlichen Ertrages orietgieiEntscheidung vorgezogen (vgl. Lipton
1982: 263). Eine konservative Haltung fuhrt hieretner Praferenz dessen, was sicher und
kalkulierbar ist gegenuber risikoreicheren Altever (vgl. Lipton 1968: 331). Dabei handelt
der Kleinbauer durchaus rational. Unter Berucksiging desSafety-FirstPrinzips lassen
sich vermeintlich irrationale oder ausbeuteriscimaiende 6konomische Beziehungen im
landlichen Raum als versteckte Formen der Versictteerklaren (Lipton 1968: 341" So
kénnen sogar relativ hohe Investitionen finanzrellad nicht finanzieller Mitteln in soziale
Beziehungen (z.B. hohe Brautpreiszahlungen, Aualjesg teurer Hochzeitsfeiern bzw. Be-
stattungsrituale) zur langerfristigen Einkommentssiang fur die auf Subsistenzsicherung
bedachte Familienwirtschaft rational sein, selbehmvsie eine Vorrangstellung vor den be-
reits geringen Mdglichkeiten zu 6konomischen Inviesten einnehmen (Elwert 1987: 318,
auch Weiss 2001: 374, vgl. auch Kapitel 2.4.4)!

Aus der Subsistenzethik kdnnen sich zahlreichenische (z.B. bewahrte ggf. ertragsschwa-
che, dafir robuste Anbausorten) und soziale Arnareges (diverse Formen gegenseitiger
Hilfe, reziproke Beziehungen, Kapitel 2.5.2), dag.dnterlinking (vertiefend Kapitel 2.5.4,
4.2.3), aber auch Patron-Klient-Beziehungen (vienieé Kapitel 2.5.6) ergeben, die das zum
Uberleben der Familienwirtschaften erforderlichentisteinkommen sicherstellen sollen,
aber auch eine asymmetrische Knechtschaft beimhiaitenen.

Ein Vorherrschen der Subsistenzethik und informatzialer Institutionen findet sich heute
noch insbesondere in landlichen, schwer zuganglickebieten und in wenig entwickelten

184 Nach Scott (1976: 6) sind diese Formen sozialehe3iing eher ein Produkt der Notwendigkeit als eites
Altruismus. Das Phanomen des Gemeineigentums amdGtiicken, die auch gemeinsam bewirtschaftet werden
hat eine vergleichbare soziale Grundsicherung Miaglieder der Gemeinschaft zum Ziel.
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und storanfalligeren Gemeinschaften (Bajrachary@12®). Die Safety-FirstMaxime gilt
besonders fiir Subsistenzbetriebe und landliche IFeswirtschaften, die am Rande des Exis-
tenzminimums leben. Mit zunehmendem Zugang zu akaschen Aktivitaten aul3erhalb des
Dorfes kann sich die wirtschaftliche Situation #@amilienwirtschaften verbessern. Csafe-
ty-First-Maxime wird entsprechend bei zunehmender wirtgtiblaér Besserstellung, verbes-
serter Ausstattung der Familien mit Land und Sisibilung der Ernteertrage, allgemein mit
zunehmender Entwicklung landlicher Gebiete an Bedauverlieren (vgl. schon Scott 1977:
33). DieMoral Economyund ihre Institutionen werden zunehmend verwasssitdie tradi-
tionellen Formen einer sozialen Grundsicherung reghab. Da formelle Sicherungssysteme
aber nur rudimentér und in landlichen GebieterRi.djar nicht vorhanden sind (vgl. Kapitel
2.4.3.3, 4.6), entfallt dann ein wichtiger Grundster Uberlebenssicherung.

2.5.4Interlinking als sozialer Interaktionsmodus

»1raditional institutions allowed for none but migte ties, and no economic activity ... could
be adequately described without invoking other &id relationship. Modern institutions
permit single-interest relationships, but it is smmes to the interest of one, sometimes of
both parties to transform these into multiple tieBailey 1964: 118)

Vor dem Hintergrund der hohen Unsicherheit im lé&fdin Raum versuchen viele Familien-
wirtschaften sich in ein moglichst vielfaltiges Reaitkonomischer und nicht dkonomischer
Beziehungen einzubinden. In traditional-agrarisc@&sellschaften in den Entwicklungsléan-
dern sind Faktor-, Produkt- und Sozialbeziehungeshdlb haufig untrennbar miteinander
verbunden (vgl. Bardhan 1980: 82, Bell 1988; TréBR1: 34). Unter Interlinkin§® versteht
man die Kombination unterschiedlicher Leistungsblezngen zwischen ein und denselben
Personen, die nicht unabhéngig von einander zustd&othmen (Braverman/ Srinivasan
1984: 65f.). Vertrage werden gleichzeitig auf ,M@mk*® unterschiedlicher Art (z.B. Kre-
ditmarkt, Arbeitsmarkt und Markt fir Boden) vereamb (vgl. z.B. Bardhan 1980, Basu
1984a, Bell 1988, Braverman/ Srinivasan 1981, &4aitt1995, Quibria/ Rashid 1984, Wil-
helm 1998). Grundsatzlich findet sich der Interak$imodudnterlinking in langfristigen Be-
ziehungen (vgl. Kapitel 2.5.5) einzelner Wirtschaitbjekte, weil es ihnen auf relativ einfa-
che Weise den Zugang zu unterschiedlichen Markitdrer und damit zur Uberlebenssiche-
rung beitragt.

Haufiges Beispiel fuinterlinked Transactionsind die auch in Kapitel 2.5.6 zu diskutieren-
den GroRR3grundbesitzer-Pachter-Verhaltnisse (v@. 3chmidt 1987: 97). Denn ein Grol3-
grundbesitzer geht als Pachtgeber mit seinem Rauleist mehrere Beziehungen gleichzeitig
ein: bei der Verpachtung von Land (Pachtverhaltmis) der (saisonalen) Anstellung von Ar-
beitskraften (Arbeitsverhaltnis), bei der Vergalmsm Wroduktions- und Konsumtionskrediten
(Kreditbeziehung), bei der Inputbeschaffung und \dermarktung des Outputs (Handelsbe-
ziehung) oder ahnlichen Transaktionen. Das Grolgtpesitzer-Pachter-Verhaltnis umfasst
dann zahlreiche Transaktionen, die alle Teil einegassenden, verbundenen (i.d.R. nicht
verschriftlichten) und ggf. generationentbergretem Vertrages sind, der mehrere Markte
berthrt (vgl. Bardhan 1980: 82). Vertragskonditioneerden individuell auf Basis vergange-

165 auchinterlinked Transactionsder verbundene Wirtschaftsbeziehungen. Sie sind sog.Linking zu unter-

scheiden, welches die Verknupfung von unterschibdh Finanzsektoren bezeichnet (vgl. z.B. Kropplet
1989).

186 Selbstverstandlich ist im vorliegenden Zusammegldet Begriff Markt nicht so zu verstehen, wiereden

klassischen Okonomie-Lehrbiichern definiert wirdf ame ausfiihrlichere Kritik am Marktbegriff wurdbereits

in Kapitel 1.2.1 hingewiesen (vgl. auch Trenk 1939f, 50ff.). Da im Zusammenhang des vorliegendearias
diese Kritik am Marktbegriff im Zusammenhang mizg@konomischen landlichen Transaktionen stetvagie
ist, wird im Folgenden zugunsten der Lesbarkeitda@fSchreibweise in Anfiihrungszeichen verzichtet.
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ner und potentieller Transaktionen vereinbart. Bieteiligten bewerten einzelne Trans-
aktionen stets vor dem Hintergrund der gesamtegjdangen Beziehung.

In der Literatur sind di&hare Contractsals verbundene Beziehungen und im Rahmen von
Patron-Klient-Beziehungen ausgiebig behandelt warti#t Bezug auf Indien sind vor allem
die GroRR3grundbesitzer-Pachter-Verhaltnisse dokuiererfBardhan/ Rudra 1980a,b, Bardhan
1989, Braverman/ Stiglitz 1982, Eswaran/ Kotwal 398harma/ Dreze 199@&ingh, N.
2000). Platteau/ Nugent (1992) halten jedoch vienafur die heutige Zeit ddaterlinking in

der indischen Kleinfischerei fur reprasentativernadch Art und Ausgestaltung des verbunde-
nen Arbeitsvertrages kann der Schiffseigner dasrasdes von ihm zu tragenden Produkti-
ons- und Preisrisikos bestimmen und das Ausmal3ryppstischer Verhaltensweisen (vgl.
Kapitel 1.4.2.2, 3.2.3.1) wie z.B. vorsétzlicheigge Arbeitsproduktivitat, Fehlmanagement
von Aktiva, Angabe eines zu geringen Outputs bameszu hohen Inputs beeinflussen (vgl.
Platteau/ Nugent 1992, Datta/ Nugent 1989)

Die vorliegende Arbeit beschaftigt sich vor allenit slen verbundenen Kreditbeziehungen,
also der Verknupfung von Kredit mit weiteren Lerggsbeziehungen (vgl. Kapitel 4.2.3, vgl.

z.B. Platteau/ Abraham 1987: 480ff., Rao/ Subralyaan1983). So finden sich in Indien

z.B. viele Handler, die im Zusammenhang mit Hargkdshaften Kredite gewahren (vgl.

Kapitel 1.2.3), was bereits beim aufgrund der satn Einkommensschwankungen Ublichen
~Anschreiben” ansetzt (vgl. Kapitel 4.2.3). Die Yriipfung von Handel und Kredit sichert

dem Handler einerseits die Nachfrage (Kundenbindlurgh Serviceleistung,) und anderer-
seits den Warenzugang sichern (Kreditgew&hrungrgegekauf der kommenden Ernt&)

Wesentliches Ergebnis dekterlinking ist einerseits die Verbundenheit der unter-
schiedlichsten Méarkte miteinander und anderersiétd atsache, dass der Preis fir eine Ware
bzw. Leistung nicht mehr nur ihren eigenen Wert bklutzen widerspiegelt, sondern auch
den Wert der verbundenen Beziehung(en). Die Bgteiii orientieren sich nicht am Nutzen
einzelner Beziehungen, sondern an den langfristigen und Nachteilen des Beziehungs-
bindels. Die einzelnen 6konomischen Transaktioriemé&n deshalb nicht isoliert betrachtet
werden. Denn die Konditionen der Teilvertrage wardemer unter Beriicksichtigung samt-
licher vergangener, aktueller und potentieller Xé&gsbeziehungen ausgehandelt und kénnen
nicht allein als MaRstab firr den Wert einer einerlransaktion herangezogen werden
Bezogen auf die landlichen Kreditbeziehungen bedealds, dass nicht einzelne Kreditkondi-
tionen (wie der Zinssatz, vgl. Kapitel 4.3.1.1) deéasschlag fur die Vorteilhaftigkeit der
Kreditbeziehung geben, sondern der langfristige zblut des finanziellen und nicht-
finanziellen Beziehungsbundels.

Neben den Vorteilen aus engen, zahlreichen okorabrais und nicht-6konomischen Bezie-
hungen zu ein und denselben Familien (vgl. Kagit2l2), konnen sich aus ddnterlinking
auch einseitige Abhangigkeitsverhaltnisse und digseVertrage ergeben (vgl. Kapitel 2.5.6,

167 Bei einfachen Arbeitsvertragen triilge der Schiffeer das gesamte Produktions- und Preisrisiko tselbs
Gleichzeitig ware der Schiffseigner als Patron dgmannten opportunistischem Verhalten ausgesétat es
kontrollieren zu kénnen. Wiirde stattdessen eindoBnting je Stuck vereinbart, kdnnte der Patron zeas
Produktionsrisiko, aber nicht das Preisrisiko teil&/irden Vertrdge mit fester Entlohnung abgesaelostrii-
gen die Fischer allein das gesamte Produktions-Riatrisiko und der Schiffseigener wére nur noem dRisi-

ko des Missbrauchs von Aktiva ausgesehittare Contractslagegen sorgen fir eine Teilung von Produktions-
und Preisrisiko und helfen das opportunistischehsléen einzudammen (vgl. Platteau/ Nugent 1992; B&&ta/
Nugent 1989).

188 Dies ahnelt denCross Sellingkonzept der westlichen Banken (vgl. z.B. Hein 1:9986 auch Olsen 1994:
133).

1% Dies ghnelt dem Biindelpreiskonzept der westliddemken (vgl. z.B. Hein 1993: 243f.).
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2.6, 4.5.2). Im Rahmen von funktionierenden tradiglen Gesellschaften kénnen solche Ab-
hangigkeiten im Sinne der Uberlebenssicherung Woafter als ihr Fehlen sein.

2.5.5 Langfristigkeit als stabilisierendes Merkmalkozio6konomischer Beziehungen
Solidarische Transaktionsmechanismen haben vanahesozialen Beziehungen in familia-
ren, nachbarschaftlichen, traditionalen dorflichemd &hnlichen Gemeinschaften Gultigkeit.
Es handelt sich dabei vor allem um enge, auf Vieemabasierende, langfristig ausgerichtete
Beziehungen. Die Langfristigkeit bringt Stabilit&grtrauen und Verlasslichkeit mit sich und
kann dadurch einen wesentlichen Beitrag zur indieign familienorientierten Existenz-
sicherung leisten. Langfristige Beziehungen binden Beteiligten dauerhaft und schaffen
gegenseitige (informelle) Anspriiche.

Die langfristige Ausrichtung ist damit ein wesetttks Kennzeichen innerfamiliarer, ver-
wandtschaftlicher und Austausche innerhalb engeraly Gruppen (Ben-Porath 1980: 3).

Dabei wird die Dauer der Beziehung nicht zu Begpezifiziert und die Beziehung héufig

uber Generationen hinweg fortgefiihrt. Die langigestBeziehung bildet die Basis fur Trans-
aktionen unterschiedlichen Typus, wobei Vertragsimahgen jeweils nur rudimentar festge-
legt werden. Vielmehr gelten bestimmte allgemeint(melle) Prinzipien und Verhaltensre-

geln, die aus dem sozialen Umfeld stammen. Dier&get umfassen i.d.R. stark interdepen-
dente Elemente, die nicht isoliert bewertet werki@men. Es existiert keine punktuelle Auf-

rechnung einzelner Komponenten der Beziehung.

Uber dauerhafte, wiederholte Transaktionen zwisatienund denselben Beteiligten bildet
sich gegenseitiges Vertrauen, das durch das Inkerpa ,personlicher Elemente* (Hayami

1997: 245) in die 6konomischen Transaktionen namistérkt werden kann. Diese personli-
chen Elemente kbnnen zum Einen in dem AustausciGasthenken (Mauss 1968) und dem
Beiwohnen bei sozialen Ereignissen (Hayami 199%) Béstehen, aber auch in der ,Spezifi-
tat" (,identity nach Ben-Porath 1980) der Beziehtifig

Langfristige, wiederholte, auf Vertrauen basiere#ziehungen lassen eine Art "morali-
schen Kodex" in der Gemeinschaft entstehen (vgin&wmoral, Kapitel 2.5.2). Diejenigen,
die von den langfristigen Beziehungen profitiereerden nicht mit denjenigen handeln, die
als "unehrenhaft” (i.S.v. unmoralisch, unzuverigsbekannt sind. Insbesondere in kleineren
Gemeinschaften, in denen ein hohes Mal3 an Infoomsdustausch Uber enge personliche
Beziehungen besteht, werden die (sozialen undchiflichen) Kosten der Zuweisung von
Schande sowie der sozialen Achtung, Diskrimierumg) Ausgrenzung aufgrund von amorali-
schem Verhalten besonders hoch sein (z.B. Haya®i:145f.; vertiefend Kapitel 4.3.5.2,
4.4.2).

Langfristige Beziehungen sind immer personalisi®&&ziehungen (vgl. Abraham/ Platteau
2001: 7ff.). Durch den wiederholten, dauerhafterstausch lernen sich die Vertragspartner
immer besser kennen und erhalten quasi nebenb&iziios Informationen, die fur die 6ko-
nomischen Transaktionen relevant sein kdnnen (&gstrerhalten in der Vergangenheit, Kri-
senbewaltigungskompetenz, familiare und andereeHitw. Unterstitzung, vgl. Kapitel

179 Nach Ben-Porath (1980) nehmen die Charaktereippafien (jdentity’) der beteiligten Individuen bzw.
Familien wesentlichen Einfluss auf deren sozio6koisehe Beziehung. Ben-Porath unterscheidet indétidu
und kollektive tdentity'. Die kollektive ,jdentity bezeichnet z. B. den Sachverhalt, dass die Famder auch
ein Stamm aufgrund ihres Verhaltens in der Vergahgit z.B. fiir Zuverlassigkeit oder auch Pinktlieilsteht
(vgl. Kapitel 1.3.1.2). Die Charaktereigenschaftastimmen wesentlich die institutionelle Ausgestadt der
i.d.R. langfristigen Beziehungen. In Anlehnung @s &onzept spezifischer Investitionen sollen solgbenti-
ty“-belegten Beziehungen im Folgenden als ,spezisBeziehungen“ bezeichnet werden. Vgl. auch Akérlof
Kranton (2001).
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4.2)'™. Durch die Gewohnheit der regelmaRigen, oft Geimren iibergreifenden Beziehun-
gen konnen in funktionierenden traditionalen Gesélhften auch informelle Anspriche auf
z.B. eine bevorzugte Behandlung (Verkauf knappessBearcen nur an die durch langfristige
Beziehungen gebundenen Familien), einer gegenseitifnterstiitzung in Notzeiten entste-
hen. Unter langfristigen sicherheitsorientiertersiG@spunkten sind fur die Beteiligten nicht
die einzelnen Transaktionen relevant, sondern dietBauerhaftigkeit und Krisenbewahrung
der langfristigen Beziehung als solcher. Durchesitstehen die in landlichen Regionen und
fur armere und wenig gebildete Bevilkerungsgrudfiemlas Uberleben wesentlichen Bezie-
hungen.

Manche (6konomischen) Transaktionen sind nur iralbrbestimmter durch langfristige Be-
ziehungen gebundener Gruppen maoglich, teilweiserbewn personliche Merkmale wie z.B.
die Kastenzugehorigkeit einzelne Vertragskonditofgl. generalisierte Reziprozitat, Kapi-
tel 2.5.2, auch Kapitel 2.1). Nach Ben-Porath (1990sind die sich in der langfristigen Be-
ziehung offenbarenden, besonderen Charaktereigaftsclder Beteiligten dann die Hauptde-
terminante der institutionellen Transaktionsformie Zugehorigkeit zu einer bestimmten
GrolRfamilie kann als Signal fur bestimmte Charakige (Ehrlichkeit, Treue, besondere Fer-
tigkeiten) dienen, aber auch als Signal dafir, @ctvem Ausmal verlassliche Unterstiitzung
durch die Familie zu erwarten ist bzw. in welchems/al} diese Verantwortung fir ihre Mit-
glieder Gibernimmt (Ben-Porath 1980: 12).

Aufbau und Unterhaltung der Spezifitat einer larsgiiy ausgerichteten Beziehung, die meh-
rere Transaktionen Uber einen langeren Zeitrauraraoegenfasst, kann mit groRem Aufwand
verbunden sein, auch wenn die Investitionen inedigsziehung bzw. einzelne Transaktionen
nach kurzfristigen Beurteilungskriterien unverhénal3ig oder gar irrational erscheinen mo-
gen (vgl. Ben-Porath 1980: 6, Kapitel 2.4.2, 2.5S8Ibst die hohen Ausgaben fur die Aus-
richtung einer Hochzeit, die die Familien haufig tmohen Schulden belasten, stehen in Zu-
sammenhang mit Signalen und ,Abgaben” im Sinne gegenseitigen Garantien einer auf-
rechterhaltenen Beziehung (Ben-Porath 1980: 7, ke 1998, Kapitel 2.5.3§%

Im negativen Fall konnen solche engen, seit Geioaext ggf. unverandert bestehenden lang-
fristigen Beziehungen auch von Stagnation, wenigoassungsbereitschaft an moderne
marktwirtschaftliche Transaktionen sowie biswenesnig Flexibilitat gekennzeichnet sein.

2.5.6 Patron-Klient-Beziehungen
Unter einer Patron-Klient-Beziehung versteht man

"a special case of dyadic (two-person) ties invgvan largely instrumental friendship in
which an individual of higher socio-economic stafpatron) uses his own influence and re-
sources to provide protection and/or benefits fgreason of lower status (client) who, for his
part, reciprocates by offering patronajéScott 1972: 8)

Patron-Klient-Beziehungen als stark personalisiBegiehungen sind also dadurch gekenn-
zeichnet, dass zwei Wirtschaftssubjekte im Rahmeesdangfristig orientierten Austausch-
verhaltnisses mehrere 6konomische und nicht-Okosamei Beziehungen unterschiedlicher

1 Dies wird auch in westlichen Gesellschaften gemutausbanken filhren u.a. das Kontokorrentkonto und
schlieBen aus den Kontobewegungen auf die Krediligkeit von potentiellen Kreditkunden. Vertragskomf
mes Verhalten in der Vergangenheit fihrt haufigvetbesserten Kreditmdéglichkeiten in der Zukunftyiee
versa.

172 strategische Vorteile aus fortgesetzten Beziehunggrden in der Spieltheorie genauer analysies. Béi-
spiel fir kann die adverse Selektion gelten (Aet®70, Kapitel 3.2.1.2).
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Art eingehen, die alle miteinander verbunden sugl. (Kapitel 3.5.4, 4.2.3). Insofern @hneln
die Patron-Klient-Beziehungen einem Blndel laterlinked TransactionsAllerdings sind
Patron-Klient-Beziehungen bei einem hohen Mal3 gemgseitiger Hilfe stets von grolR3er Un-
gleichheit zugunsten des Patrons gekennzeichnet,bean Interlinking nicht zwingend der
Fall ist (Trenk 1991: 150). Aufgrund dieser ungh&n Machtposition zwischen Patron und
Klient kommt der Langfristigkeit der Beziehung (Kimb 2.5.5) und dem Vertrauen beider
Parteien zueinander eine besondere Bedeutung zu.

Auf der materiellen Seite umfassen Patron-KlientiBleungen meist die Markte fur Land,
Arbeit, Kredit und Versicherung (vgl. z.B. Bardh2®80). Daneben werden auf der immate-
riellen Seite u.a. Loyalitat (gegenuber dem Patads)politische Unterstitzung oder als In-
formationslieferant gegen Schutz (des Klientenagstht (vgl. Trenk 1991: 149ff.). In tradi-
tionellen Patron-Klient-Beziehungen gewéhrt derdtapft eine tber das reine Pachtverhalt-
nis hinausgehende soziale Grundsicherungr{ymal social right§ Scott 1977: 34).

Angesichts der Tatsache, dass das soziale, 6kodoenisnd politische Leben in den landli-
chen Gebieten vor allem Uber personliche Kontadaejale Beziehungen und Einfluss voll-
zogen wird, sind die Beziehungen im Sinne einesdrdichen Kredits oft weit wichtiger als
materieller Kredit (Trenk/ Nour 1992: 18). Der seHijve ,Wert" eines Patron-Klient-
Verhéltnisses besteht entsprechend nicht nur in kaerkret vereinbarten Leistungsbezie-
hungen, sondern auch in den potentiellen bzw. laiakr Hilfs- und Unterstitzungs-
leistungen, im ,persénlichen Kredit* und den Beziegen, die der Patron seinem Klienten
zur Verfiigung stellen kanf?.

In den landlichen Gesellschaften der Entwicklunggéi sind (im Gegensatz zu den tribalen
Gesellschaften) die Wohlstands-Unterschiede ofédtigith und lassen sich meist nicht ohne
weiteres ausgleichen. Deshalb hat die ,Grol3zUgigkanes traditionellen Patrons in diesen
agrarischen Gesellschaften einen besonderen Char&ké eine Pflicht des Patrons als Ho-
hergestelltem gegeniber einem Abhangigen dar, daseh Subsistenz er verantwortlich ist
(Abraham/ Platteau 2001: 7). Die Grof3ziigigkeit Basrons spiegelt daher lediglich seine
Bereitschaft wider, ein karges Uberleben der Kéentu sichern (ibd.), und nicht etwa eine
Bereitschaft, Einkommen zu redistribuieren (vgl.pKel 2.5.2). Die klientelistische Aus-
tauschweise zwischen Patron und Klient beruht ppielt auf der generalisierten Reziprozitat
(vgl. Eisenstadt/ Roninger 1984: 34, vgl. Kapitéh.2). Dabei rechnen die Beteiligten die
Leistungen und Gegenleistungen nicht streng gegander auf. Vielmehr handelt es sich bei
den Leistungen in der Tendenz eher um ,Gaben” {mmé&von Mauss 1968), die in die vor-
handene langfristige Beziehung eingebettet sind\tgmpflichtungen der unterschiedlichsten
Art mit sich bringen (vgl. Trenk/ Nour 1992: 18, ptel 2.5.2, 2.5.4, 2.5.5). ,Geschenke" des
Patrons sollten deshalb als Elemente eines vetste@kbeitslohnes mit Versicherungscha-
rakter betrachtet werden. Dem Patron sichern sd@&@mehungen ausreichend Arbeitskrafte,
den Klienten eine hinreichende Subsistenz. PatientBeziehungen sind auch als traditio-
nelle Formen der sozialen Sicherung (vgl. Kapitdl.3) intensiv in der Literatur behandelt
wordert™.

Ressourcen werden in Patron-Klient-Beziehungent nsdhiert, sondern als Biundelpacka-
ge dedl; vgl. FulRnoten 169, 170) ausgetauscht. Die Vgsavarhaltnisse sind i.d.R. nicht
genau spezifiziert. Ihre Durchsetzungskraft berndrt allem auf Vertrauen und informellen
Sanktionspotential (Eisenstadt/ Roninger 1984: 838f,). Patron und Klient flhlen sich in
hohem Mal3e einander verpflichtet.

173 Seott (1976: 329ff., 1977: 31ff.) behandelt ausitih die Vorteilhaftigkeit traditioneller Patronként-
Beziehungen unter Berucksichtigung Gafety-FirstMaxime (vgl. Kapitel 2.5.3).
1747 B. Platteau (2002: 6ff.), Trenk (1991), Brema8g3), Epstein (1967), Vatuk (1981), Lewis (1958).
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Typisches Beispiel fir Patron-Klient-Beziehungert @as Grol3grundbesitzer-Pachter-
Verhaltnis im Sinne deSharecroppiny®, in dem der GroRgrundbesitzer nicht nur Land an
den Pachter verpachtet, sondern auch z.B. Kreditgdonsumkredit, vgl. Kapitel 4.2.3,
4.2.4), Zwischenhéandler (Bereitstellung von Saataw. Aufkauf der Ernte) und vor allem
Arbeitgeber (saisonale Erntemithilfe) ist (nicBhare ContractsKapitel 2.5.4). Der Grol3-
grundbesitzer tragt einen Teil der Produktionskosted des Risikos (vgl. auch Scott 1976:
329ff., 1977: 31ff.). Es hat sich gezeigt, dash $iz den GroRgrundbesitzer u.a. bezogen auf
die Ressourcenschonung die Verpachtung haufigimvdaler erweist als die Beschaffung
von Saison-Arbeitern (vgl. Hayami 1997: 254ff.).rR&chter leistet nicht nur Pacht, sondern
neben zahlreichen entlohnten und nicht entlohntenddeistungen auch Loyalitat gegentber
seinem Patron (vgl. auch Hayami 1997: 255). DiddBnung fur Leistungen innerhalb der
Patron-Klient-Beziehungen entspricht dabei grurdiséit nicht einem fiktiven ,Marktpreis®,
sondern erfolgt in starker Abh&ngigkeit zu dem geea Beziehungsgeflecht. Auch hier las-
sen sich die einzelnen Transaktionen innerhallBderehung nicht isoliert bewerten.

Vor allem in Nord-Indien kennt man das sdgjmaniSystem, das in der traditionellen Dorf-
gemeinschatft in nicht-monetarisierten Regionensigipiwar (Fuller 1989: 36). Dasjmant
System beinhaltete tUber Generationen festgelegbeitdr und Dienstleistungsbeziehungen
zwischen hochkastigelrandlordsals Patrone (soglajmang und ihrer Klienteh'®, die in ei-
ner Beziehung reziproker Verpflichtungen standeaol¢kda 1967: 287). Wahrend die Klien-
ten Arbeit, Pacht oder Dienstleistungen in die Beang einbrachten, leistete der Patron z.B.
feste regelmafige Entlohnungen in Form von Natmalind gewahrte eine Reihe von Rech-
ten. Diese Rechte beinhalteten z.B. Nahrungsnpielden zu festlichen oder zeremoniellen
Anlassen, ein Platz fur die Behausung, das Redgtie8 und Kréuter einzusammeln oder
gelegentlich abgetragene Kleidung des Patrons lzalten, abgeerntete Felder nach Resten
durchsuchen zu dirfen sowie im allgemeinen ein Raah Unterstitzung im Notfall z.B.
durch zinsfreien Kredit (Agarwal 1991: 193). RudE994: 39ff.) betont, dass das Jajmani-
System kein pan-indisches Phanomen ist und dasgegyrhanden, nur einen Teil der Dorf-
O0konomie ausmachte (auch Fuller 1989). Denn ineimdeien stets 40 — 60 %, in Extremfal-
len bis zu 80 % des dorflichen Outputs aus denddibrébgeflossen und eben nicht im Dorf
verblieben. Parallel zu den hierarchisch strukttere Patron-Klient-Beziehungen hatte es in
den landlichen Gegenden Indiens schon immer elsgeglichene kommerzielle Handelsbe-
ziehungen gegeben (ibd.: 40).

Als eigenstéandiges soziales Sicherungsnetz isf@asani-System untergegangen, u.a. weil
die moralischen Werte des Austausches innerhaldaesani-Systems den modernen west-
lich gepragten Werten entgegenstehen (vgl. Bail@§41 107ff.). Varianten dedajmant
Systems finden sich jedoch noch in abgelegenerafeidganz Indiens. Einzelne Bezie-
hungen dedajmani-Art sowie typische Charakteristika des SystEfmkénnen auch heute
noch Einfluss auf 6konomische und finanzielle Akéiten im landlichen Raum nehmen.

Patron-Klient-Beziehungen sind meist auf eine laDgeier ausgerichtet, haufig lebenslang
bzw. sogar generationenubergreifend. Platteau (18688) findet in der indischen Kleinfi-

scherei jedoch Formen einer ,losen* Patronage-Beig, die dadurch auch eine geringere
Abhangigkeit mit sich bringe. Hier ist der Ubergang den weniger komplexen und heute

175 Zum Sharecroppingrgl. z.B. Hayami (1997: 247ff.), Bardhan/ Rudr@§M), Braverman/ Srinivasan (1981),
Braverman/ Stiglitz (1982), Braverman/ Guasch ()9&&guerra (1993), Newberry/ Stiglitz (1979), Quab
Rashid (1984), Singh, N: (2000). In dem in der fatar behandelteBharecroppingsteht i.d.R. das Arbeitsver-
haltnis im Mittelpunkt der Patron-Klient-Beziehunggl. auch Kapitel 4.2.3.1.

178 pachter, Landarbeiter, Bedienstete, und Angehiitége,Service-Kasten* (Geistliche, Bauern, Frisoné-
scher usw.)

Y7 Im Sinne eines ,harmonischen Abhangigkeitsveriggas (Bock/ Rao 1995: 119) zahlen hierzu z.B. die
unbalancierte Abhangigkeit sowie das Interessamagfiistigen Beziehungen (vgl. Kapitel 2.5.5).
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haufigereninterlinked Transactiongwischen mehr oder weniger gleichgestellten Partne
flieRend. Durch Ablosung des die Beziehung mandestden Kredits ggf. mit Hilfe eines
neuen Arbeitgebers ist es relativ leicht moglidbh saus einer bestehenden Beziehung zum
Bootseigner zu l6sen (Platteau/ Murickan/ Delba&85l ®Platteau 1995, Kapitel 4.2.3). Gleich-
zeitig sind die reziproken Rechte und Pflichtensaichen ,losen“ Patronage-Beziehungen
klar definiert und der Austausch von personlichemigEgenkommen sowie die Ubernahme
symbolischer Funktionen spielen, wenn Uberhaupt,eme marginale Rolle (Platteau 1995:
768). Zwar konnte schon Anfang der 1990er Jahre Rigtkgang vieler Patron-Klient-
Beziehungen in der Landwirtschaft festgestellt wwarddoch zumindest flr den Bereich der
indischen Kleinfischerei zweifelt Platteau (19959Y den archaischen Charakter von Patro-
nage-Beziehungen an und sieht sie in dieser moaddtaan fortbestehen (vgl. auch Platteau/
Nugent 1992: 1).

Traditionelle Patron-Klient-Beziehungen finden safsonsten nur noch in abgelegenen, we-
nig entwickelten Gegenden. Solange die Dorfer ssokert sind, konneroodwill und Re-
spekt der armen Nachbarn von groRem psychologiscineinpraktischen Wert z.B. zum
Schutz des Eigentums eines GroRgrundbesitzer§’$dboch je mehr die Dérfer Anschluss
an den Markt bzw. an moderne Infrastruktur erhaltess insbesondere im Zusammenhang
mit dem Anbau modernen Saatgutes fur den Marktgtérfom so weniger werden sie um Un-
terstiitzung des lokalen Grol3grundbesitzers bitt@is§en) und um so eher wird dieser aufh6-
ren, sich als generdser Patron zu verhalten, @ebdbsistenz seiner Klienten sichert (Hayami
1997: 257, Scott 1976, 1977). Mit zunehmender Maidezrung der Gesellschaften erodieren
die Patronage-Beziehungen entsprechend (Agarwdl: 19®), ihre Struktur wird zunehmend
einseitiger. Gleichzeitig hat der Rickgang der Fiomsfahigkeit traditioneller sozialer Struk-
turen auch zur Entstehung und Verbreitung einetzdld bisweilen sehr einseitiger infor-
meller Abhangigkeits- und Schutzbeziehungen in [dedlichen Gebieten gefiihrt. Diese in-
formellen Beziehungen gehen oft auf die tradititarePatronage-Formen zurlick, passen sich
allerdings flexibel den veranderten Umstanden deseBschaft an (vgl. Trenk 1991: 149f.).
Damit stellen die heute zu beobachtenden ,moderk@mtmen der Patronage Utberwiegend
eine angepasste Form der sozialen Sicherung b@nderten sozialen und wirtschaftlichen
Rahmenbedingungen dar. In der zahlreichen Literatber verbundene Arbettim
Kreditbeziehungen wird haufig nicht zwischen trafieller Patronage (die immer auch ein
Kreditelement enthalt) und modernen Formen von Abigkeitsbeziehungen unterschieden
(Bhalla 1987, Breman 1985, zitiert nach Agarwal1)99

Breman (1985) und Banerjee (1988, beide zitierhnagarwal 1991) sehen den grof3en Un-
terschied vor allem darin, dass die modernen Abigiedsbeziehungen lediglich ausbeuteri-
sche Elemente, aber nicht mehr die Subsistenzganand damit das Versicherungselement
enthalten. Bei einer Bewertung dieser auf den erBleek ausbeuterisch anmutenden lang-
fristigen Abhangigkeitsbeziehungen wird dann eindassende Analyse samtlicher Transak-
tionen um so wichtiger, um die eigentliche Bedegtder Beziehung z.B. fir die Sicherung
des Existenzminimums der Pachter-Familie erfasaénnen.

2.6 Zum Problem der moralischen Bewertung traditiorller Wirtschafts- und Sozialbe-
ziehungen

Lange Zeit wurden die Verhaltnisse in den landlrci@ebieten der Entwicklungslander und
insbesondere deren in Kapitel 2.5 vorgestellterzifpehen sozio6konomischen Interakti-
onsmodi unter dem Blickwinkel westlicher WertmaBstéand neoklassischen Gedankengutes
betrachtet (beispielhaft Kratoska 1975: 1). Dabeiden i.d.R. einzelne Elemente landlicher

178 Hat der GroRgrundbesitzer einen guten Ruf, wirth m8. seine ggf. in Not geratene Kuh selbstveritém
retten. Hat er einen schlechten Ruf, wird keinagegifen.
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Beziehungen (insbesondere die Kreditbeziehunglers@nalysiert, was dann zu einer mora-
lischen Verurteilung als z.B. unsozial und aush#sdb fiuhren musste. Zahlreiche wirt-
schaftsanthropologische Arbeiten vor allem auch donal EconomyAnsatz, das Entstehen
des Neoinstitutionalismus und eine veranderte gltm der Entwicklungszusammenarbeit
haben dazu beigetragen, die strengen idealtypidebsitionen bei der Analyse von 6konomi-
schen und vor allem Kreditbeziehungen in den Erdwitgslandern aufzuweichen. Dennoch
spielen nicht nur in der Literatur gerade bei deuBeilung komplexer Beziehungen, dem
Interlinking, der klientelistischen Austauschweise (z.B. TreAR1t 151ff.) und der in den
Kapiteln 3 und 4 auszufiihrenden Kreditbeziehungemahisierende Argumente immer wie-
der eine groR3e Rolle (vgl. vertiefend Kapitel 4.3,4.5).

Wie in Kapitel 2.1 erlautert sind moralische Werstellungen grundsatzlich kulturell ver-
schieden. So weist Trenk (2001, auch Elwert 198871 z.B. auf die Kulturgebundenheit der
moralischen Billigung von Bereichen hin, in die eeiNonetarisierung vordringen darf (vgl.
Kapitel 2.1} In den Entwicklungslandern zeigt sich deutlich Bmfluss von von den west-
lichen Moralvorstellungen differierenden religiosend moralischen Prinzipien, die meist
weniger als im Christentum auf das Individuum, sssndnehr auf die Gruppe bzw. Gemein-
schaft (GroRR3familie, Dorfgemeinschaft) ausgericlsiatd (Kapitel 2.4.1) und auch nicht im-
mer eindeutig dem christlichen Prinzip der Nachgtbe folgen. Im Hinduismus z.B. werden
soziale Ungerechtigkeiten teils aus dem Karma hseeaklart und haufig viel leichter hinge-
nommen und weniger kritisiert als in christlich gigten Gesellschaft&fl. Die typische
marktokonomische Analyse Ubersieht haufig die défenden Wertmal3stdbe der landlichen
Moral Economy In dem von zahlreichen Risiken gepragten Alltagifgn landliche Famili-
enwirtschaften auf zahlreiche vom Konstrukt éesno oeconomicugifferierenden Verhal-
tensmuster und Entscheidungsmaximen zuriick, dieniltle dauerhafte Subsistenz sichern.
Auch in teilweise modernisierten landlichen Okonemsind soziale Transaktionsmechanis-
men wie Redistribution und Reziprozitat (Kapit€h.2) noch von Bedeutung, wirtschaftliche
Aktivitaten werden eingebettet (Kapitel 2.5.1), Wage im Verbund geschlossen (Kapitel
2.5.4) und ggdf. langfristige Abh&ngigkeitsbezieremgingegangen (Kapitel 2.5.6), auf dem
Weg, das dauerhafte Uberleben der gesamten Fasitllier zu stellen. Das soziale Netz wird
so weit gestrickt, dass im Notfall bzw. in Extretaationen zahlreiche Strategien und poten-
tielle Ressourcen herangezogen werden kdnnen, aridegertod zu vermeiden (vgl. Kapi-
tel 2.4.4). Bei einer Analyse von dkonomischen Bleangen in Entwicklungslandern sollten
nicht nur die herrschenden kulturellen Besondeghehertcksichtigt werden, sondern die
Analyse maoglichst frei von personlichen, durch eigene Sozialisation gepragten Wertvor-
stellungen erfolgen.

Wie sich gezeigt hat, steht im Rahmen tsral EconomyAnsatzes nicht das (westliche)

Kriterium der Einkommensmaximierung im Vordergrusdndern die Subsistenzsicherung
(Kapitel 2.5.3). Der landliche Pachter entschediethaus rational auf Basis seiner individu-
ellen Wertevorstellungen und Lebensumstande. \firetden landlichen Gebieten praktizierte
Pachtbeziehungen erscheinen auf den ersten Bliigkuand eines geringen Ernteanteils als
ausbeuterisch. Doch hat sich gezeigt, dass gema8uthsistenzethik die absolute Hohe der
Pachtabgabe nur eine untergeordnete Rolle spiepi{&l 2.5.3). Bei der Entscheidung fur
eine Abhangigkeitsbeziehung stehen vielmehr Loésuogelle fir Krisensituationen im Vor-

7 |n manchen schwarzafrikanischen Gesellschafteesst.B. (iblich, dass die Frauen ihren Mannern mege
Zinsen Kredit gewahren (vgl. Shipton 1989: 12), wash westlichen Moralvorstellungen im Allgemeinen
vorstellbar wére.

180 Auch hier haben die gesellschaftlichen und wirttichen Entwicklungen Veranderungen mit sich gebt.

In indischen Grosstadten haben traditionelle WelSstibe oft nur noch in Teilbereichen des sozialelpehs
(inshesondere beim Heiraten) groRe Bedeutung. DieagAlasst soziale und Kastenunterschiede verweisch
Zum anderen haben sich zunehmend Unberthrbare mesagetan, um fir ihre Rechte zu kampfen (ggf. durch
den Ubertritt zum Buddhismus, vgl. z.B. Bock/ R&83: 126ff.).
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dergrund, also Mechanismen, die die SubsistenzPdekbters in jeder Ernteperiode sichern
(Scott 1977: 30). Der klientelistischen Austausdaser&kkommt dabei haufig die Funktion ei-
ner elementaren Versicherung zu (Lipton 1968: 34#&nk 1991: 25, 135, auch Kapitel 4.6).
Grundsatzlich erscheint die Patron-Klient-Beziehumder den besonderen Rahmenbedin-
gungen also fir beide Parteien als insgesamt \twafegr als andere mogliche Losungen (sin-
gulére Vertrage mit unterschiedlichen Vertragspart)®* und sollte trotz der etablierten Un-
gleichheiten moralisch nicht pauschal verurteiltaes.

Grundsatzlich wird durch das Eingehen einer Pakiient-Beziehung zunachst die soziale
und wirtschaftliche Ungleichheit zwischen Patrond ullient zwar manifestiett> Um
~ochutz” als soziale Sicherung zu erhalten, musKdlent langfristig und nicht selten gene-
rationstibergreifend ein Abhangigkeitsverhaltnisgelren, in dem der Patron die Kontrolle
Uber seinen Zugang zum Markt und zu offentlicherie@iisowie seine Verfligungsgewalt
Uber seine eigenen Ressourcen Ubernimmt (EisehdRamtinger 1984: 214). Doch der
“schwéchere” Klient wird samtliche wirtschaftlichend sozialen Beziehungen zum Patfon
unter dem Blickwinkel ihres Beitrages zur Subsigsgtherung seiner Familie in seine Vor-
teilhaftigkeitsbewertung einbeziehen. Dabei ist atlem zu berlcksichtigen, dass einigen
landlichen Armen nur wenig bis gar keine Alternativzur Verfligung stehen!

Gerade landliche Geldverleiherbeziehungen sindigpalém Vorwurf der Ausbeutung und
des Wuchers ausgesetzt worden. Kapitel 4.3.1.222 si&h deshalb ausfihrlich mit dem
Vorwurf des Wuchers mit Bezug auf die Zinssatzhéhseinander.

2.7 Zwischenfazit: Sozio6konomische Spezifitat latidher Transaktionen als Ursache
flr eine erschwerte Kreditvergabe!?

Es hat sich gezeigt, dass landliche 6konomischesakdionen wesentlich von den lokalen
soziodkonomischen Besonderheiten im landlichen Rbeemnflusst sind. Die &rmlichen Ver-
haltnisse und die geringe Verfugbarkeit liquidertt®li bringen zunéchst haufige kleine
Transaktionen mit siciPenny EconomyKapitel 2.2). Statt dem Individuum steht die Faeni
(Kapitel 2.4) und mit ihr der Aufbau eines umfangnen langfristigen Beziehungsnetzes im
Vordergrund, das letztlich die Subsistenz der Hamsichern soll (Kapitel 2.5). Neben religi-
dsen, ethnischen und ahnlichen soziokulturelleroBesrheiten (Kapitel 2.1) pragen die zahl-
reichen Risiken (Kapitel 2.3) die 6konomischen umcht-6konomischen Verhaltensweisen
derart, dass von den typischen 6konomischen Theatifferierende soziodkonomische
Transaktionsmechanismen das Verhalten der arm@éneltidhen Bevolkerung steuern.

Im Sinne einesSettingAnsatzes kdnnen 6konomische Beziehungen desheltth lnsgelost

von den sie begleitenden sozialen Beziehungendbgétawerden (Kapitel 2.5.1). Die sozia-
len Beziehungen bestimmen oft das ZustandekomnanAdsmald und die Intensitat landli-
cher 6konomischer Beziehungen (Kapitel 2.5.2). &ltem an der Subsistenz orientierte Kri-
terien steuern wesentlich die Entscheidungen deei@n landlichen Familienwirtschaften
(Kapitel 2.5.3). Okonomische und nicht-6konomis@nansaktionen sind haufig parallel ver-

181 Bereits Donald (1976: 55) weist dann auch daramf tiass neben einem ggf. ausbeuterisch anmutendem
(Kredit-)Element auch viele andere fir den Klienpasitive Elemente in dem langjahrigen Verhéltmithalten

sind, so dass die gesamte Beziehung vor dem Hiotatlgler individuellen Risiken des Klienten vorteift sein
kann, auch wenn einzelne Elemente isoliert betedetgtch westlichen Kriterien unfair erscheinen.

182 |n diesem Zusammenhang ist zu betonen, dass &dh Hindlichen Gebieten der Entwicklungsléandenfiua
vorzufindenden grof3en sozialen und wirtschaftlicbiaterschiede zwischen den Familienwirtschaftehtnécst

aus den Patron-Klient-Beziehungen ergeben, sondass der Klientelismus zumindest urspriinglich eter
einer Absicherung der sozial und wirtschaftlich 8@bheren durch die Starkeren fiihren sollte (vglpitch
2.5.6).

183 package of reciprocal rights and obligatiér(Scott 1977: 29)
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flochten (Kapitel 2.5.4), oft eingebunden in langfige Beziehungen (Kapitel 2.5.5), die auch
in langfristige Abhéngigkeitsverhaltnissen mindénren (Kapitel 2.5.6).

Damit erweisen sich dkonomische und insbesonda@ntielle Aktivitaten im landlichen
Raum als aufRerst komplex und vielschichtig. Lahali¢&amilien bendtigen aufgrund ihrer
saisonalen Einkommensschwankungen regelmalRig rigemanlage- und Versicherungsleis-
tungen auch Kredite (Kapitel 2.4.3). Aufgrund da@ndlichen Armut (Kapitel 2.4.1, 2.4.2,
2.4.3) erweist sich die Kreditvergabe als schwigkigr umfangreiche Kenntnisse der landli-
chen informellen Normen, darunter insbesondererimétle Rechte und Verpflichtungen
(Kapitel 2.5), der familiaren Strukturen, der fadnién Ausstattung und (potentiellen) Kapazi-
tat (Kapitel 2.4.1., 2.4.2, 2.4.4) kdnnen hier mee sachgerechten Beurteilung der familiaren
Kreditwirdigkeit fihren (vgl. Kapitel 4.2.1.2).

Dabei hat sich gezeigt, dass die in landlichen Betaften Ublichen soziokulturellen Institu-
tionen einerseits zwar einen wesentlichen BeittagSubsistenzsicherung der Familienwirt-
schaft leisten kdnnen, andererseits aber auch lesheb/olumina des so sehr bendétigten Ka-
pitals abziehen und damit existentielle Risikengikgl 2.5.2) bergen kbnnen. Zudem kdnnen
sich beim Ubergang von datoral economyur monetary economiyaditionelle soziale und
O0konomische Verhaltensweisen mit modernen tUbenagess zu einem Wegbrechen traditi-
onaler sozialer Sicherungsinstitutionen fuhren kaba i.d.R. keine adaquaten staatlichen
Institutionen zur Verfigung stehen, schafft diesifaum fir opportunistisches Verhalten
(Kapitel 1.4.2.2) und kann den Missbrauch von Mpehkitionen und damit die Ausbeutung
der Schwécheren begunstigen (Kapitel 2.5.3., 2eudh 2.6, 4.5).

Die Berucksichtigung sozioGkonomischer Institutioniésst vermuten, dass die landliche
Kreditvergabe, insbesondere die Kreditwirdigkeiifjong (vertiefend Kapitel 3.2.1.1,
3.2.1.2) und die Kredituberwachung (vertiefend Kelp8.2.1.3), sehr komplex sind, da viel
mehr als nur leicht zugangliche Einkommens- undngensnachweise sowie eine einfache
Beurteilung der Person des Kreditantragstellersidisichtigt werden muissen. Neben den
soziookonomischen Faktoren sind landliche Kredigdamgen auch mit komplexen theoreti-
schen Problemen konfrontiert, die sich aus derdangeitspanne bis zur Riuckzahlung und
den Informationsasymmetrien innerhalb der Kredidgd®ang ergeben kdnnen. Diese grund-
satzlichen Problemfelder der landlichen Kreditveegaollen im folgenden dritten Kapitel
behandelt werden.
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DRITTES KAPITEL
3. Grundprobleme der landlichen Kreditvergabe aus eoinstitutionalistischer Sicht

3.1 Kreditvergabe in derPenny EconomyDiffizile Klientel als Herausforderung

Nicht nur Wirtschaftsanthropologen, sondern aucbiigitutionalisten haben erkannt, dass
~westliche Rationalitat” in dem widrigen landlichémmfeld nicht uneingeschréankt Giltigkeit
haben kann.

»-..models focusing on fully informed rational peass working within ,rational* and effi-
cient institutions are likely to be not only inadede, but seriously misleading, just as models
that simply hypothesize that peasants are ruled{ti@n)-bound, irrational, and non-
economic are almost certainly misleadin@tiglitz 1989: 27)

Stiglitz (1989: 27), als wichtiger Vertreter desdwestitutionalismus, geht davon aus, dass
Bauern zwar (beschrankt) rational handeln, abdrtniber vollstandige Informationen verfu-

gen. Er kann so z.B. die Existenz ineffizientertitnsonen im landlichen Raum theoretisch

erklaren.

Wie im zweiten Kapitel deutlich wurde, zahlt diedéiche Bevoélkerung schon aufgrund der
unsicheren, wenig prognostizierbaren Einkommenssrnizu den (hoch) riskanten Kredit-
nehmern und es erfordert eine besondere Kreditketgahnologie, um diesem Risiko ge-
recht zu werden und die Kreditvergabe rentabel estadten. Unbestritten sind landliche
Markte weit entfernt von dem theoretischen Ideal dallkommenen Markté&' der neoklas-
sischen Wirtschaftstheorie. Landliche Finanzmasditel unvollkommene Finanzmarkte im
folgenden Sinne: Der Informationsfluss ist unvoitkmen und die Méglichkeiten der Ver-
tragsiberwachung sind sehr eingeschrankt. Diedtntrktur ist in l&andlichen Gebieten haufig
nur rudimentar ausgebildet, aufgrund der weiteridémtingen und der Uberwiegend schweren
Zuganglichkeit der Wohn- und Arbeitsstatte entstehehe Transaktionskosten (vgl. Kapitel
1.4.2.2, 3.2.2.2) und eine effiziente Betreuung .bkleerwachung von Kunden wird er-
schwert (z.B. Meyer/ Nagarajan 2000: 135f.). Dierltianvollkommenheiten fiihren dabei zu
zahlreichen zusatzlichen Kosten, die das Zustarmdeien von Vertrdgen ggf. verhindern
(vgl. Kapitel 3.2.1.2). Aufgrund von asymmetrischeformationsverteilung und anderen
Transaktionskosten herrscht keine vollkommene Koz vor (Stiglitz 1989: 27) und ins-
besondere aus Sicht der Kreditnachfrager lasst aici keine allgemeine Vertragsfreiheit
realisieren. Die Markte in den landlichen Gebietlm Entwicklungslander sind in hohem
Mal3e segmentiert: Zum einen zeigt sich eine gebggelpe Segmentation, indem (informel-
le) Kreditvergabe haufig vor allem lokal erfolgtg8ey 1995: 2135), zum anderen eine sozia-
le Segmentation, bei der Kreditleistungen teilweigeflr bestimmte soziale Gruppen (ethni-
sche Gruppen, Kastengruppen/ soziale SchichtendeéRegion verfligbar sind. In der Regel
haben die landlichen Akteure keine Zugriffsmoglielhkauf ein ausreichendes (formelles)
Rechtssystem. Fir 6konomische Vertrage bestehemdsgfitzlich Durchsetzungsprobleme
(vertiefend Kapitel 3.2.3.4, 3.2.4).

Andererseits nehmen informelle Regelungen im Swroresozialen, ethischen und religisen
Normen bzw. tradierten Verhaltensmustern groRefluss auf die Aktivitaten der Beteilig-
ten (vgl. Kapitel 2.1, 2.5). Diese informellen Namtreten neben die formalen Regeln. Oft
genug ermoglichen soziale Sanktionsmechanismen Keglitel 2.5, 4.4) wirtschaftliche Ak-
tivitdten nicht nur, sondern machen diesbeziiglRbehtspositionen auch durchsetzbar. Viele
sehen diese informellen Institutionen als Reaktoaef Marktunvollkommenheiten, die auf-

184v/gl. FuBnoten 69, 73, Kapitel 1.4.2.1.
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grund von gesetzlichen, informationsbedingten undefzbeschrankungen nicht tberwunden
werden konnen (Ray 1998: 403f.). Zusammenfassearhkterisieren Lanjouw/ Stern (1998:
507, auch Lanjouw/ Stern 2003) in ihrer Langzedstuwen Kreditmarkt des indischen Dorfes
PalanpurUttar Pradesh als ,chaotisch* und verweisen insbesondere aaifgdbl3en Schwie-
rigkeiten besitzloser Familien, Kredite zu akzefgabKonditionen zu erhalten, auf das be-
grenzte Volumen an zinslosem reziproken Kredit,chefanhaltende Bedeutung traditioneller
saisonaler Warenkredite und das fortwahrende Helalgen des formellen Finanzsektors bei
der Kreditversorgung benachteiligter Personengnugipel., vgl. auch Kapitel 1.3.2.1).

Die armere landliche Bevdlkerung erweist sich ga#tdich nicht als ,konventionelle® im
Sinne einer bankublichen Kundschaft (Kapitel 2.1u2)l fragt meist relativ kurzfristige Kon-
sumkredite nach (vgl. aber Kapitel 2.4.3). Aushilgssstand, insbesondere auch der Analpha-
betismus, Arbeitszeiten, eine evtl. starke Risilkevamn und die Nachfrage nach Kleinkredi-
ten erfordern in den landlichen Gebieten der Erkivimgslander ein andere8anking” im
Sinne der anzuwendenden Finanztechnologie alsnredevickelteren urbanen Raumen (vgl.
auch Kapitel 2.3, 2.4.3, 2.5.3). Inshesondere ghidrigen Volumina und das hohe Ausfallri-
siko stellen fur den Kreditgeber eine Herausfordgrdar (Bouman/ Bastiaanssen 1992: 182).

Angesichts der Tatsache, dass im landlichen Indanreiche Banken prasent sind (vgl. Ka-
pitel 1.3.2.1.) und manche landliche Kredithehmearmgdsatzlich eine Wahl zwischen ver-
schiedenen formellen und informellen Kreditgebeaibdn, sind informelle und formelle Kre-
ditgeber nicht nur als Komplementére, sondern iitb&eeichen grundsatzlich auch als Kon-
kurrenten aufzufassen. Die im landlichen Raum ektiformellen Finanzinstitutionen sind im
Allgemeinen allerdings nicht auf die besondere Niage der armeren landlichen Bevolke-
rung ausgericht& und rationieren meist diesen Bevélkerungsteiltigfend Kapitel 3.2.1.3,
Basu 2006: 24), selbst wenn entsprechende Kreditpnome fiir die l&andliche Zielgruppe
aufgelegt wurdelf®. Es hat sich zudem gezeigt, dass selbst das Ahgelsosemi-formellen
Finanzsektors i.d.R. nur einem Teil der vom foreelFinanzsektor rationierten Bevolke-
rungsgruppe, dem ,rentableren* namlich, zugangkti{Basu/ Srivastava 2004). Typischer-
weise versorgt der (landliche) informelle Finanzeekiamit vor allem diejenigen Kreditneh-
mer, die nicht vom formellen Finanzsektor akzeptreerden und aus dessen Sicht als hoch
riskant gelten. Dabei nehmen landliche Geldverkeilue allem bei plétzlichem kurzfristigen
Kreditbedarf eine besondere Stellung ein (Kapitél24, 4.3.2).

Die Risikoposition und die finanztechnologischenlifemlagen einer Kreditvergabe im land-
lichen Raum sind vom Grundsatz her fiir den formedlls auch fiir den informellen Kredit-

geber gleich. Deshalb sollen in Kapitel 3 zunachstProblemfelder der Vergabe landlicher
Kleinstkredite prozessorientiert aus neoinstitudistischer Sicht veranschaulicht werden.
Kapitel 4 erarbeitet auf dieser Basis dann augfithdie finanztechnologischen Lésungsan-
satze der landlichen informellen Geldverleiher soweren komparativen Vorteile bei der
Klein(st)kreditvergabe, die es ermoglichen, troer @&rundprobleme einer hoch riskanten
Klientel erfolgreich Kredite zu gewéhren.

18 Sie orientieren sich vielmehr an den sBgme-Risks die auch im landlichen Raum zu finden sind (z.B.
Grol3grundbesitzer). Vgl. Kapitel 1.3.2.1, auch BdiNations (2006: 7).

18 vgl. hierzu z.B. von Stockhausen (1984), Harti§g9), Braun (2000) oder Basu/ Srivastava (2004)ien
Praxis hat sich gezeigt, dass es zahlreiche Mdglitdn gibt, die Zielgruppenfixierung bei der Kresirgabe zu
umgehen. So ist es nicht selten, dass offizielRénhter Kredithehmer eines formellen Kredites wdiet GroR3-
grundbesitzer aber die Verfufungsgewalt Gber digeMhat (vgl. Hartig 1989, auch Basu 2006: 24).
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3.2 Finanztechnologische Phasen landlicher Kreditlz&ehungen: Allzeit auf Informati-
onsfluss und Verhaltenssteuerung bedacht

3.2.1 Die Anbahnungsphase: Hemmnisse durch Informetnsdefizite und hohe Kosten

3.2.1.1 Kreditanbahnung, Kreditantragstellung, Kredtwirdigkeitsprufung

Der Austausch auf Kreditméarkten unterscheidet gieimdsétzlich vom regulédren Austausch
auf anderen Markten: Wéahrend z.B. auf Warenmarki@mAustausch Zug um Zug erfolgt
(Ware gegen Geld), wird auf dem Kreditmarkt heutdd3oder andere vertretbare Sachen)
gegen das Versprechen gegeben, die Gegenleistsing eler Zukunft zu erbringen. Ein Kre-
ditvertrag regelt damit die Ubertragung von Korteslhten an Ressourcéh und der
Schuldner erwirbt dabei im Gegensatz zur Leiheklgentum am (vertretbaren) Gegenstand
des Kredits.

Das Wort ,Kredit“ kommt von lateiniscbredere(vertrauen, glauben), was die konstitutionel-
le Bedeutung des gegenseitigen Vertrauens fur deelitbeziehung betont. Der Kreditgeber
gewahrt einen Kredit im Vertrauen darauf, dass Kieditnehmer den Kreditbetrag (beim
Warenkredit die Ware) zuzlglich evtl. vereinbarfnsen oder vergleichbarer Entschadi-
gungsleistungen (z.B. Arbeitsdienste, Loyalitat.,oM@l. Kapitel 2.5) an dem vereinbarten
Termin bzw. den vereinbarten Terminen zurlckzdbéts Vertrauen auf die Gegenleistung
unterliegt dabei grundsétzlich der Gefahr, enttéusza werden. Gerade auf unvollkommenen
Markten herrscht Ungewissheit Uber die Zukunft, deissich dann das Kreditrisiko im Sinne
der ,Gefahr einer negativen Abweichung von der vertcighereinbarten Leistung(Hein
1993: 172) ergibt. Dabei kann die negative Abwenghun einer spater als vereinbarten
Ruckzahlung (sog. Terminrisiko) oder aber in eifefrlenden Rickzahlung bzw. in einer
Teilrickzahlung bestehen (sog. Ausfallrisiko). Stlamufgrund der vielfaltigen unter Kapitel
2.3 beschriebenen externen Risiken ist gerade malihen Raum das Terminrisiko von oft
unterschétzter Bedeutuid

Durch das zeitliche Auseinanderfallen von Leistung Gegenleistung ergeben sich zahlrei-
che besondere Probleme aus Kreditbeziehungen. Bédieen aus neoinstitutionalistischer
Perspektive fur den Kreditgeber die Unterscheidpatgntiell zuverlassiger von potentiell

nicht zuverlassigen Kreditnehmern, die DurchsetzdegKreditvertrage sowie das Schaffen
von Anreizen und Kontrollmechanismen, die die Kieelmer zu einem vertragskonformen
Verhalten anhalten, im Vordergrund (Stiglitz 19%1l).

Im Rahmen des neoinstitutionalistischen Ansatzesela sich Kreditbeziehungen aufgrund
der zahlreichen externen und endogenen Risiken Y&ataltensrisiken, vgl. Kapitel 3.2.1.2,
3.2.3.2, 3.2.4) alsprekare Partnerschafténauffassen (Schmidt 1983, Schmidt/ Terberger
1996; auch Terberger 1987, Furubotn/ Richter 2Q63ff.). Wahrend der Dauer der Partner-
schaft kbnnen sowohl externe Einflisse als aucthdemsanderungen des Kreditnehmers
standig die Rentabilitat der Kreditvergabe fur d@erditgeber beeintréachtigen. Nachfolgend
sollen unter Berucksichtigung der Besonderheitenaellichen Kreditvergabe anhand einer
Aufteilung des Kreditvergabeprozesses in untersiiciee Phasen die besonderen exogenen
und vor allem endogenen Risiken aus der Kreditnm¥dér den Kreditgeber dargestellt wer-
den.

87 |m Falle eines Gelddarlehens erfolgt dies mittelbai einer geliehenen Sache (z.B. Getreide) ualbir.
188 Es ist sehr wahrscheinlich, dass es sich beivigleStatistiken tiber formelle oder semi-formellee#itpro-
gramme als ,Ausfalle” aufgefiihrten, nicht zurtckajeiten landlichen Krediten um auf Terminproblemesié-
rende Rickzahlungsschwierigkeiten handelt. ZateeBtatistiken unterscheiden nicht zwischen ecktenlit-
ausfallen und Ruckzahlungsterminschwierigkeiterl&/formelle Kreditgeber unterscheiden ebenfatititniind
bieten entsprechend keine ausreichenden Losungsmikgjten bei Terminproblemen an (vgl. Kapitel 4)4.
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Jeder Kreditbeziehung geht eine Kreditanbahnungsplvaraus, in der die Informations-
gewinnung im Vordergrund steht. Der potentielle dinieehmer sucht Informationen tber
maogliche Kreditfazilitaten und die zugehdrigen Beglingen. Der Kreditgeber sucht Informa-
tionen Uber die Person des potentiellen Kredithnebmed seine derzeitige und kinftige Ein-
kommens- und Vermdgenssituation. Auf Basis der gm@oen Informationen kann sich
dann Vertrauen entwickeln, das die Grundlage fédeditbeziehung bildet.

In den Uberwiegenden Fallen landlicher Kreditveegalendet sich der Kredithehmer an den
Kreditgeber und bittet um Kredfit. Grundsatzlich kann der Kreditnehmer dabei mehpere
tentielle Kreditgeber kontaktieren, um sich einearkuberblick zu verschaffen. Tatsachlich
hat aber die armere landliche Bevolkerung meistwemige bis nur eine bzw. nicht komple-
mentaré®® und meist informelle Finanzierungsmoglichkeitem Auswahl, obwohl formelle
Kreditgeber im landlichen Raum Indiens zahlreichtre¢en sind (vgl. Kapitel 1.3.2.1, auch
4.1). Bei der Finanzierungsanfrage konkretisient pigtentielle l&andliche Kreditnehmer die
Kreditnachfrage meist in der Art (Geld oder Waie),der Hohe und in der Dringlichkeit
(meist sofort/ selten spater). Die Dauer der Bsieiung (Laufzeit) nimmt zumindest bei der
informellen Finanzierung armerer Bevolkerungsgruppaufig keine solch bedeutende Rolle
ein wie in klassischen formellen Kreditvertrageme Rindliche Bevolkerung in den Entwick-
lungsl&ndern hat namlich oft ein anderes Zeitenagimals die stadtische Bevolkerung (vgl.
Kapitel 2.4, 4.3.3). Zudem steht schon aufgrund zdrreichen externen Risiken die Zu-
gangsmoglichkeit zu Kredit stark im Vordergrund. lamdlichen informellen Finanzsektor
nimmt dann die Kreditlaufzeit oft eine untergeor@nRolle ein (vgl. Kapitel 4.3.3, auch Ka-
pitel 4.4.1), auch weil die Zeitpunkte von Einkommeéberschissen nur vage bestimmt wer-
den kdnnen.

In dieser frihen Phase kann die Verweigerung dedirergabe auf Basis bereits vorhande-
ner Informationen z.B. aufgrund von generellen Bsphaften der Kredithnehmerfamilie (z.B.

falsche Religions- bzw. Kastenzugehdrigkeit, sdiiedozw. keine Beziehung zur Kreditge-

berfamilie), aufgrund unzureichender RessourcerKdeditnehmerfamilie (kein nachweisba-

res ausreichendes regelméRig Einkommen, Nichtvddresein von Eigentumsnachweisen
bzw. bankiblichen Sicherheiten) oder aber aufgumzlireichender Ressourcen des Kredit-
gebers erfolgen. Signalisiert der Kreditgeber gedtzlich Bereitschaft zur Kreditvergabe

erfolgt der eigentliche, im landlichen informellEmanzsektor nur mindlich formulierte Kre-

ditantrag.

Informationen Uber die konkreten Konditionen forleeKredite sind fur potentielle Kredit-
nehmer meist nur mit hohem Aufwand beschaffbar.aBek dirfte lediglich sein, dass for-
melle Zinsforderungen deutlich niedriger sind aks idformeller Geldverleiher und dass im
Gegenzug hohe Bestechungsgelder zu zahlen sind Keagltel 3.2.2.2.2). Mangels einge-
schrankter bzw. fehlender Markttransparenz suctendse l&andlichen Kredithnehmer auf Ba-
sis ihrer vergangenen Erfahrungen - sofern vorhandeter den potentiellen Kreditgebern
bereits im Vorhinein denjenigen aus, der ihrem Rbnerungsbedirfnis am ehesten stattgeben
wird, ohne einen echten Konditionenvergleich vomeh zu kdénnen. Fir die armere Bevol-
kerung im l&andlichen Raum sind haufig nur sehr gerkinanzierungsmaoglichkeiten wirklich

'8 |m Rahmen von Férderprogrammen kann es ggf. vonkem dass die Kreditgeber den ersten Schritt tah un
einem ihnen geeignet erscheinenden Kredithnehmendfmedit anbieten, um einerseits die potentieeedit-
fazilitaten bekannt zu machen und andererseitKdeditnehmer von anderen Kreditgebern wie z.B. d&sid-
verleiher abzuwerben.

1% Eine Rotierende Spar- und Kreditgruppe z.B. lasstbestimmte Kreditverwendungsméglichkeiten zui. Be
einer Zuteilung durch Auslosung z.B. ergibt sich ehgewisser Kreditauszahlungszeitpunkt und dediKre
kann nicht zur Finanzierung einer aktuellen Investsmoglichkeit genutzt werden (vgl. z.B. Wildera1996).
Der typische Geldverleiherkredit steht dagegen nseifort zur Verfligung, ist aber vergleichsweisgete(Kapi-

tel 4.3).
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zuganglich, so dass die Konditionen (z.B. Zinssater Laufzeit) bei der Auswahl des Kre-
ditgebers eher eine untergeordnete Rolle spielapi{&l 2.4, 3.2.2.1.2. 4.3.1.1).

Die ,Phase” der Kreditanbahnung und —antragsteliauyiziert sich im informellen Finanz-

sektor meist auf den Zeitpunkt, zu dem sich deempatlle Kredithehmer an den Geldverlei-
her wendet, was dem Kreditgeber wenig Zeit flr @rgentliche Prifung des Antrages lasst.
Im formellen Finanzsektor kann aufgrund einer aedefinanztechnologischen Herange-
hensweise diese Phase fir den Kredithehmer jedguhzeit- und kostenintensiv sein (vgl.

Kapitel 3.2.1).

An die Kreditantragsstellung schlieft sich die Knedrdigkeitspriifung® durch den Kredit-
geber an, der aufgrund der hohen Risiken der Iémeii Kreditvergabe ein hoher Stellenwert
zukommt. Die vorvertragliche Kreditwirdigkeitsprafy dient der umfangreichen Informati-
onsbeschaffung Uber die personlichen Eigenschfensonliche Kreditwirdigkeit) und wirt-
schaftlichen Verhéltnisse des Kreditnehmers bzw.Kteditnehmerfamilie (wirtschaftliche
Kreditwirdigkeit). Wichtig sind hier vor allem Infmationen Uber

* den Charakter der Entscheidungstrager in der Femwirtschaft wie z.B. Zuverlas-
sigkeit, Ehrlichkeit, Ausbildungsstand,

* das vergangene, aktuelle und kiinftig erwartete ragsverhalten in eigenen Wirt-
schafts- und Sozialbeziehungen sowie innerhalbBagziehungen mit anderen Mit-
gliedern der Gemeinschaft und damit

* den Status und die Reputation der Familienwirtddhader Gemeinschatft,

» das vergangene, aktuelle und kinftige erwartetendgen der Familienwirtschatft,

» das Tatigkeitsfeld der Familienwirtschaft und dasgangene, aktuelle und erwartete
Familieneinkommen und -Nebeneinkommen sowie

» das Potential zur Mobilisierung zusatzlicher Resseu im Krisenfall (vgl. Kapitel
2.4.4).

Gerade bei einer diffizilen Klientel wie den laraien Armen werden besonders hohe Anfor-
derung an die Qualitdt und Dichte der Informatiomgastellt. Die Informationsgewinnung
erfolgt zunachst grundsatzlich Uber eine Befragdeg Kredithehmers bzw. seiner Familie.
Sofern maoglich, sind genaue Angaben zu der gepiakteditverwendung, zu den Einkom-
mens- und Vermogensverhaltnissen der Familie utid Eamilienunternehmen und Uber die
zu erwartenden familiaren und betrieblichen Ausgahemachen (z.B. Hartmann-Wendels et
al. 1998: 149ff., Hein 1993: 174ff.). Gesprachsgittnen sind im landlichen Umfeld aller-
dings i.d.R. nicht aussagekraftig, da die landliBlee6lkerung Fremden gegenuber ein hohes
Misstrauen entgegenbringt und vielfaltige kultuzalhd soziale Normen im landlichen Raum
unbefangene Gesprache behindern. Es hat sich dahrgazeigt, dass den landlichen Kredit-
gebern wegen der i.d.R. fehlenden objektiven Einkems- und Vermoégensnachweise und
dem Fehlen einer verlasslichen Unternehmensdokatient(Krahnen/ Schmidt 1994 36ff.,
Kapitel 2.4.1) sowie den ebenfalls meist nicht aorthenen banktblichen Sicherheiten landli-
cher Kleinstkreditnehmer (Kapitel 2.4.1, 3.2.2.1k8)ne kostengiinstige und einfache Prog-
nosemethode zur Bestimmung von Ruckzahlungsfahigkad —willigkeit zur Verfiigung
steht (auch Geis 1987a: 80). Die landliche Beviikgrhat keine Ubung darin, die eigene
Situation positiv darzustellen und kreditvergaberahte Aspekte hervorzuheben. Viele fur
die eigene Kreditwurdigkeit positive Aspekte (vgIB. Kapitel 2.4.2, 2.4.4) bleiben dann
zumindest in den Kreditwirdigkeitsprifungen desrfelien Finanzsektors unbertcksichtigt.

91 Die Kreditwiirdigkeitspriifung beinhaltet eine Kré#higkeits- und eine Kreditwiirdigkeitspriifung. tiere
lasst sich noch in eine personliche und eine widftiche Kreditwirdigkeitsprifung unterscheidemyl(vz.B.
Olfert/ Reichel 2003, Hein 1993). Diese Feinhesérd fir den landlichen Geldverleih jedoch ohneaBgl da
der entsprechende formelle rechtliche Rahmen umddtenbasis fehlen.
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Ein hoher Anteil der landlichen Kreditnachfragerdider konsumtiven Verwendung (Kapitel
2.4.3.1) und hat zumindest auf den ersten Blick&ainkommenssteigernde Wirkung (vgl.
aber Kapitel 2.4.4), so dass die Rickzahlungsfanigluf Basis des regelmafkigen familiaren
Einkommens (prospektiv) geschatzt werden muss.deelgée naheliegende Vermutung einer
nichtproduktiven Verwendung gewahrter Kredite lassbbesondere den formellen Kredit-
gebern die 6konomischen Verhaltensweisen der Kredierfamilie als nicht kalkulierbar
und damit nicht finanzierbar erscheinen (vgl. GE87a: 82). Bei investiver Kreditverwen-
dung ergibt sich fir den Glaubiger das Problems @agjesichts der zahlreichen (externen)
Risiken im landlichen Raum erwartete Ruckflisse lawsstitionen mit hoher Unsicherheit
verbunden sind (vgl. z.B. Braun 2000). Aufgrundreber Risiken kénnen zudem auf Basis
historischer Daten keine verlasslichen Prognosérigen. Informationsbeschaffung in den
landlichen Gebieten der Entwicklungslander ist hiolr aufwandig, sondern auch mit Unsi-
cherheiten behaftet, weil viele Informationen niahimittelbar tberprifbar (z.B. Eigentums-
verhaltnisse) und Rechte nicht unbedingt durchsetgind (vgl. Kapitel 2.2, 3.2.4).

Neben ggf. der Beurteilung der Kreditverwendungsueht der Kreditgeber subjektiv die
Personlichkeit und den Charakter des Kreditnehmelsst seiner Familie und damit seine
personliche und die familiare Integritdt und Rudkmagsbereitschaft einzuschatzen, um ab-
schlielBend die Ruckzahlungsfahigkeit und Ruckzajduilligkeit des Kreditantragstellers
(und seiner Familie) zu beurteilen. Die fur dennfellen Finanzsektor typische, klassische
umfangreiche Kreditwirdigkeitsprufung ist nur auskeselten maoglich. Vielmehr werden ho-
he Anspriiche an das subjektive Einschatzungsvemndege landlichen Kreditgebers gestellt.
Wegen der haufig hohen Dringlichkeit der landlichémditnachfrage steht dem Glaubiger
nur wenig Zeit zur Verfugung, um die Kreditwirdigkees Antragstellers bzw. der An-
tragstellerfamilie und ggf. des Investitionsprogseinzuschatzen.

Die meist grof3e soziale Distanz zwischen landlictkgeditnehmer und formellem Bankan-
gestellten erweist sich als Hindernis bei der Kixedidigkeitsprifung (z.B. Karmakar 1999:
293f.). Die spezifischen 6konomischen und sozig|8pielregeln und Verhaltensnornien
(Geis 1987a: 82) der armeren landlichen Wirtsckafteiten sind fir den konventionellen
Banker nicht nachvollziehbar, vor allem dann, wéimihn als einen lokalenQutsidef %
keine auf den ersten Blick fur eine Kreditwirdigkprifung natzliche Strukturen oder Re-
geln erkennbar sind. Die haufig grol3e soziale Distaringt vor allem auch zahlreiche Ver-
standigungsprobleme mit sich (vgl. Kapitel 2.1).eDinformationsbeschaffung und -
auswertung wird also auch durch die fehlende bawollstandige Kenntnis der lokal oder
regional gultigen sozio6konomischen Verhaltenswelsawv. durch das fehlende Verstandnis
fur die landliche Lebensweise weiter erschwert (&d3.2.1.2). Wie in Kapitel 4.2.1.2 noch
ausfuhrlich zu erlautern ist, haben informelle Gekltkiher spezifische Informationsvorteile,
die ihnen die Einschatzung der Kreditwurdigkeit Vfargleich zum formellen Finanzsektor
erheblich erleichtern.

Auf Basis der Ergebnisse der Kreditwurdigkeitspnigflegt der Kreditgeber die Kreditkondi-
tionen fest (vgl. Kapitel 3.2.2) und erstellt saingebot.

92 bie formellen Bankangestellten stammen nur dufdettn aus dem Dorf, in dem sie arbeiten. Oft wnrsie

in semi-urbanen Gebieten oder Stadten ausgebilttfithlen sich im Dorf nicht unbedingt heimisch. chu
wenn sie der gleichen Nationalitat wie die landdidBevolkerung angehoren, werden sie haufig nichivt-

glied der Dorfgemeinschaft angesehen, sondernabérertreter einer 6ffentlichen Institution wahngenmen.
Viele lokale informelle Regeln sind den Bankangéste fremd und werden von ihnen zudem als ,unteven
ckelt* wahrgenommen. Nicht selten meiden die Anglish sogar grundsatzlich den Kontakt zu der aemer
landlichen Bevdlkerung. Insofern kdnnen die formelBankangestellten als lokal®ytsidet angesehen wer-
den. Nichtsdestotrotz gibt es in Indien auch foten&lreditgeber, die z.B. mit Nichtregierungsorgatienen
zusammenarbeiten und oder die Ersparnisse von i1Spaen entgegennehmen und keine ,Berlihrungséangste”
haben (Wildenauer 1992, auch Basu 2006).
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3.2.1.2 Adverse Selektion als Folge der besonderformationsprobleme vor Kredit-
vertragsabschluss

Auch wenn der typische armere Kreditnehmer ausbaeeits genannten Griinden seine eige-
ne aktuelle und kinftige Situation selbst nur saheiaschatzen kann, kennt der potentielle
Kreditnehmer angesichts der Informationsbeschaffprableme des Kreditgebers (Kapitel
3.2.1.1) dennoch seine (eigenen und familiarenegedrtigen und kinftigen wirtschaftli-
chen Verhaltnisse sowie seinen personlichen Charakid seine Integritat grundsatzlich bes-
ser als der Kreditgeber. Die Informationen Uber Rentabilitéat der Kreditvergabe sind vor
Kreditvertragsabschluss damit (zugunsten des Asie#lgrs) asymmetrisch verteilt (vgl.
Akerlof 1970). Wie Kapitel 4.1 und 4.2 zeigen werdgilt dies im informellen Finanzsektor
wesentlich nur fir den Erstkontakt.

Grundsatzlich verfugt der Kreditnehmer bei der @iégung seiner personlichen, familiaren
und ggf. betrieblichen Verhaltnisse tUber Spielradimeopportunistisches Verhalten (Kapitel
1.4.2.2). Fur den potentiellen Kreditgeber bestidtiei ein Glaubwirdigkeitsproblem, well
der Kreditnehmer wahrscheinlich unvorteilhafte hnfiationen zu seinen eigenen Gunsten
verschweigen bzw. vorsatzlich oder versehentliopenau oder falsch weitergeben wird (vgl.
Schmidt 1983, Schmidt/ Terberger 1996: 408ff., MiltP88, Richter/ Bindseil 1995). Schon
allein der niedrige Ausbildungsstand der armereviBe&rung und die grol3en Risiken fihren
dazu, dass zahlreiche Informationen als ungenaudragtich anzusehen sind. Bei asymmetri-
scher Informationsverteilung rickt deshalb das ¥kem der Marktteilnehmer in den Vorder-
grund: Charakterziige wie Vertrauen, Ehrlichkeit Metlasslichkeit (im Sinne einer Kredit-
nehmerreputation) nehmen wesentlich Einfluss asfAlsstandekommen der Markttransakti-
onen. Solche Charakterziige offenbaren sich aberieh&ahmen von langfristigen Bezie-
hungen als in einem kurzen Gesprach (vgl. Kapitgl £22.2).

Noch bevor der Kreditvertrag abgeschlossen wirdrsbht damit aus Sicht des Glaubigers
grof3e Unsicherheit bezlglich der Qualitdt des Stters vor. Gerade im landlichen Raum,
wo kein verlassliches (Uber)regionales Kreditinfatimnssystem im Sinne einer Kreditrating-
Institution bzw. Auskunfteien vergleichbare Indiibmen und sonstige Hilfsinstitutionen ver-

fugbar sind (Basu 2006: 30), kénnen zudem aufgderdrdumlichen Distanzen, der fehlen-
den institutionellen Infrastruktur und den insgesasrgleichsweise armlichen Verhaltnissen
die Kosten der Informationsbeschaffung (vgl. Kadp&e.2.2) tber den potentiellen Kredit-

nehmer, seine Familie und ggf. das Investitiongitpjdie Auswertung dieser Informationen
und die Auswahl zwischen potentiellen Kredithehmemohibitiv hoch sein. Basu (2006: 30)

stellt in ihrer Studie in Indien dann auch festsglaufgrund der fehlenden Kreditinformatio-
nen das (formelle) Kreditvolumen insgesamt zurlglggen ist. Zusammen mit anderen
Transaktionskosten (vgl. Kapitel 3.2.2.2) schradld asymmetrisch verteilte Information

zudem das effektive Ausmald des Wettbewerbs eiglit3ti989: 27).

Der potentielle Kreditgeber kann also grundsatzieénn tberhaupt, nur mit Mihe und unter
hohem (finanziellen) Aufwand zwischen ,solventemidu,wenig solventen* Kredithnehmern
unterscheiden. Aus theoretischer Sicht wird einsaufie Wirtschaftlichkeit bedachter Kredit-
geber die Kreditvergabeentscheidung auf Basis s&ist&kobeurteilung treffen und die Kon-
ditionen bei einer Kreditvergabe an das jeweiligeik® anpassen. Dies erfolgt haufig tber
eine angemessene Risikopramie im Zindsatbie Unsicherheit tiber die Qualitat des poten-
tiellen Schuldners kann dabei dazu fuhren, dasKdeitgeber grundséatzlich nur einen Ein-

193 Eine umfassende Diskussion des Zinssatzes eifoliapitel 3.2.2.1 bzw. fiir den informellen Zinssa
Kapitel 4.3.1. In Kapitel 3.2.3.3. wird auf die Beh eines erhdhten Zinssatzes Bezug genommen.
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heitsvertrag ,landlicher Kredit* anzubieten berisit®. Dieser Einheitsvertrag miisste einen
relativ hohen Risikoaufschlag im Zinssatz beinhgltier wiederum solventere Kreditnehmer
abschrecken wird®. Auf Dauer setzt sich dadurch ein Prozess derradueSelektion (Ne-
gativauslese; vgl. Akerlof 1970) in Gang, bei deshdglie solventen Kreditnehmer immer
mehr vom Markt zurtickziehen und sich andere Kampisthaffungsmaoglichkeiten suchen,
wahrend die weniger solventen am Markt verbleilizurch diesen Prozess der adversen Se-
lektion verschlechtert sich aber die durchschoh#i Qualitat der am Markt verbliebenen
Kreditnachfrager (vgl. Akerlof1970, Schmidt/ Terber 1996, Furubotn/ Richter 2003, Rich-
ter 1990, Milde 1988, Richter/ Bindseil 1995). Buf Wirtschaftlichkeit bedachter Kreditge-
ber muss darauf reagieren und z.B. erneut dendaisfkchlag auf den Zinssatz erhéhen. Eine
erneute ZinserhOhung aber setzt den Prozess dersadvSelektion fort. Die Qualitat des
KreditnachfrageiRools verschlechtert sich entsprechend zunehmend bigrsiExtremfall
ggf. zu einem Marktzusammenbruch fiihrt, was bedewi#rde, dass es im landlichen Raum
keinerlei Kreditangebot mehr gdté

Im landlichen Kontext kdnnte eine kosteninduzietieserhéhung im formellen Finanzsektor
dazu fiihren, dass sich das formelle Zinsniveaulrmead dem informellen anpasst und auch
die ,guten Risiken” lieber beim bekannten Geldvieee als bei der landlichen Bank Kredite
aufnehmef?’ und damit das mogliche formelle Geschaftsvolumeniigkgeht (auch Maurer
1999: 72ff.). Die Attraktivitat der formellen Bargeht mit dem gestiegenen Zinssatz verloren
und die ,guten” Kredithehmer ,rationieren“ die Bartkine Verringerung des Kreditportefeu-
illevolumens kdnnte dann bei den formellen Kredigy® dazu fuhren, dass die fixen Kredit-
vergabekosten im Verhéaltnis zum ausgelegten Krellitaen steigen, ggf. prohibitiv anstei-
gen und das gesamte formelle Angebot eingeschidawt eingestellt werden misste (vgl.
Kapitel 3.2.1.3, 3.2.2.2).

Angesichts des Problems der adversen Selektion dardéndliche Kreditgeber die Zinssatze
also sehr sorgféltig festsetzen und versuchen, @bdere Kreditvertragskomponenten wie
z.B. weitere Kreditkonditionen, aber auch Klauselnr Informationsbeschaffung, Haftung
0.4. das Risiko aus dem Kreditvertrag einzudammerti¢fend Kapitel 3.2.3.2). Zur Bewal-
tigung der Probleme aus asymmetrischer Informavensilung vor Vertragsabschluss kom-
men dabei grundsatzlich drei Designs zum Sortiemischen ,guten” und ,schlechten” po-
tentiellen Kreditnachfragern in Frage (vgl. z.B.r&pann 1996: 705): Das so§creenig,
Selbstauswahlmechanisme®e(f-Selectionoder sog. Signale (vgl. z.B. Akerlof 1970, Furu-
botn/ Richter 20032

194 Aus einem anderen Grund bietet der formelle Fisakior im landlichen Raum haufig einen Einheitsegyt
Jandlicher Férderkredit* an, der vergleichbarerolBlemen unterliegt, vor allem da hier aufgrund staatli-
chen Vorgaben die Moglichkeit zur Anpassung deik@mamie fehlt.

19 vgl. Kapitel 3.2.3.3 beziiglich méglicher positivatirkungen hoher Zinssatze und des Spielraums satas
als Steuerungsinstrument einzusetzen.

1% 7u beobachten ist, dass zumindest in Indien aBBeterungsvorgaben i.w.S. kein freiwilliges* forhes
Kreditangebot fur die armere landliche Bevolkerwegfiigbar ist. Dies ist neben dem angesprochenaipldéin
asymmetrischer Informationsverteilung u.a. auch amissatzvorgaben (vermeintliche ,Fordermal3nahmen®)
zurliickzufuihren, die den Banken keine Moglichkesstn, die hohen Kosten der landlichen Kreditvergahe
zulegen (vgl. Kapitel 3.2.2.2.1).

97 Dies kann unterschiedliche Griinde haben, wie di8angepassten Offnungszeiten, die raumliche suiga-
le Nahe des Geldverleihers usw. (vgl. vertiefengitéh 4.1, 4.2).

198 |n der Literatur finden sich unterschiedliche Vendungen der drei Begriffe. Manche Autoren fassgn a
grund von Uberschneidungen alle 3 Typen von MaReahomter dem BegrifSignalingzusammen (Spremann
1996). Fir Spence (1974: 14) ist Bildung ein Signeihrend Stiglitz (1975: 285) Bildung acreening-
Instrument auffasst. Furubotn/ Richter (2003: 256hterscheiden in Anlehnung an Krebs (1990: 64%1)die
zwei FormerSignalingund Screeningund zahlen die Selbstwahimechanismen S8ameening
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Unter dem sogScreening(Filtern) versteht man die vom schlechter infomt@e Vertrags-
partner (Kreditgeber) ausgehende umfangreiche Rgifier Qualitat des besser informierten
Vertragspartners (Kreditnehmer) z.B. (iber Informaggewinnungstechnik&fl, um zwi-
schen den potentiellen Vertragspartnern separizmekonnen. Beim Kreditvertrag stellt die
Kreditwirdigkeitspriufung vor Vertragsabschluss eswdche ScreeningMal3ihahme $cree-
ning Devicg daf®. Die vorangegangenen Bemerkungen haben allerdjegsigt, dass eine
umfangreiche Kreditwirdigkeitsprifung landlichereditnehmer grundsatzlich nur einge-
schrankt moglich ist.

Selbst(aus)wahimechanisme®e(f-Selectionsind Designs, die auf Basis von vom schlechter
Informierten entsprechend konzipierter Wahimoégleikdn, durch die getroffene Wahl die
Qualitat des Wahlenden offenbaren (Spremann 19%). Der Kreditgeber kann dem poten-
tiellen Schuldner entsprechend unterschiedlichedirertragstypen anbieten im Sinne von
unterschiedlichen Kombinationen von z.B. Kreditvokn und Zinssatzen, Besicherungs-
umfang und Eigenkapitalanteil (vgl. Baltensperg@87: 716, Emons 1997). Dabei wirde die
Wabhl eines besicherten Kreditvertrages den potéi&chuldner als relativ geringes Risiko
kennzeichnen, sofern die geforderte Sicherheitdute” Schuldner leichter und preiswerter
zu beschaffen ist als fiir ,schlecht®Wegen der fehlenden konventionellen Sicherheiten i
landlichen Raum miissen landliche Kreditgeber hieteee Auflagen konzipieré?f. Ande-
rerseits lassen der geringe Ausbildungsstand delfithien Armen und der nur eingeschréank-
te Uberblick tiber die eigene Situation ein Selbktachema im landlichen Raum als sehr
anspruchsvoll erscheinen.

Beim Signalingsetzt der potentielle Kreditnehmer selbst SigifaleS.v. Zeichen, die seine

individuelle Qualitat (seine Kreditwirdigkeit) offelegen (Krebs 1990: 651). Die Signale
bieten damit eine Mdglichkeit der indirekten Inf@ation Gber die Qualitdt des Kreditneh-
mers. Die freiwillige Selbstbindung des Kreditnehspez.B. als Bereitschaft, aus eigenem
Antrieb regelmaRig bestimmte vertragsrelevanterinédionen zu liefern, zahlt ebenfalls zu
den Signalen.

Signalerzeugung verursacht Kosten (sog. Signaliogt#h), wobei die Signale nur dann wir-
ken kénnen, wenn die Signalkosten mit der nichteaebtbaren Qualitdt negativ korreliert
sind (Spence 1973: 358, 1976: 592)D.h., dass es fiir die solventen Kreditnehmersprei-
ter sein muss, diese Signale zu setzen, als flweieger solventen. Mal3Bnahmen &see-
nings der Selbstauswahl und d8gynalingsind nur solange dkonomisch sinnvoll, wie die
durch sie entstehenden bewerteten Nachteile urahg¢aktions-)Kosten geringer sind als die
vom Kreditgeber grundsétzlich zu fordernde Kompgasgz.B. in Form einer Risikopramie)
bei Unterlassung solcher Sortierhilfen.

19 Die Gewinnung zahlreicher kundenspezifischer iméationen stellt eine spezifische Investition dad ive-
glnstigt den Glaubiger, eine langfristige Kundeideang aufzubauen (vgl. Kapitel 4.2.2).

2% Grundsatzlich kann sich der Glaubiger auch spisigaler Institutionen zur Erleichterung der Infarions-
beschaffung (Kredit-Rating-Institute, Auskunfteierd., vgl. Diamond 1984, Williamson 1986,1987, Sithim
Mohr 1992) bedienen, um die QualitatsunsicherhaitMertragsabschluss einzudammen. Allerdings rediigt
gerade das Agieren in einBenny Economylie Kosten solcher Institutionen nicht, so dassisi landlichen
Raum tatsachlich auch nicht verfugbar sind.

21 Den Sicherheiten kommt also die Funktion eiSeseening Deviceu (Emons 1997, Bester 1985, 1987:
893f., Schmidt/ Terberger 1996, vgl. Kapitel 3.2.3).

292 |m informellen Finanzsektor sind hier Kombinatiormait z.B. Arbeitsdiensten denkbar, wobei die imd
chen Raum vorzufindenden Kombinationsvertrage @exr enderen Motivation heraus vergeben wurden. (vgl
Kapitel 2.5.4, 4.2.3, auch Kapitel 3.2.2.1.3, 3.5

203 Signale sind beobachtbare Merkmale, die auf dahafmlensein eines nicht-beobachtbaren Merkmals bei
dem besser informierten Vertragspartner hinweisgh ¢.B. Spence 1972).

204 Es gibt Signale, deren Signalkosten zwar negaiivder Auspragung des nichtbeobachtbaren Merkmals
korreliert sind, aber dennoch nicht sicher aufriaktbeobachtbare Merkmal hinweisen.
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Wegen der unzureichenden Definition der Verfuguegste (insbesondere Eigentums- und
Verwertungsrechte) in den landlichen Gebieten detwkeklungslander (vgl. Kapitel 2.2,
2.4.1, 2.4.2) stehen die klassischen Signale videdie freiwillige Stellung von Kreditsicher-
heiten (als Eigentumsrechte an Immobilien; vgl.radapitel 3.2.2.1.3) gar nicht zur Verfi-
gung und es mussen andere Merkmale als Signalézbeverden. Solche Merkmale, die auf
die Kreditwirdigkeit landlicher Familien hindeutdminnen z.B. das Ausbildungsniveau der
Kinder, der allgemeine Zustand der Wohn- und Bless#itten sowie die graduelle Verwurze-
lung der Kreditnehmerfamilie mit der jeweiligen Sohaft (Zattler 1997: 178), aber auch die
Mitgliedschaft in einer Rotierenden Spar- und Krgdippe sein. Allerdings kdnnen solche
Signale nur von lokalen soziokulturellémsidern (vgl. Kapitel 4.2.1.2) 6konomisch sinnvoll
ausgewertet werden: Der Kreditgeber muss die Lddsglisgungen und die Ressourcenaus-
stattung in der Region kennen, um den relativematoz und wirtschaftlichen Stand der Kre-
ditnehmerfamilie bestimmen zu kénnen.

3.2.1.3 Formen der Kreditrationierung im landlichenUmfeld

Im Allgemeinen geht man davon aus, dass in deri@h Gebieten der Entwicklungslander
ein Nachfragetiberhang bezuglich der Versorgungkmatlitfazilitdten vorherrscht (vgl. z.B.
Floro/ Yotopoulos 1991, The World Bank 1989, fudien z.B. Basu 2006). Aus theoretischer
Sicht wirde in einer Welt symmetrischer Informasieerteilung bei gegebenem Kreditange-
bot ein Nachfragetuiberhang entweder gar nicht bedider ihm wirde durch Erhéhung der
Kreditzinsen begegnet (vgl. z.B. Hartmann-Wend®&881 165f., Terberger 1987, Schmidt/
Terberger 1996). Wie im vorigen Kapitel erlautégfte bei asymmetrischer Informationsver-
teilung eine solche Zinssatzerhéhung zum Ausgleah Angebot und Nachfrage im gepool-
ten Markt aber negative Auswirkungen auf die Hoke Machfrage sowie auf die Qualitat
und das Verhalten der Nachfrager (Stiglitz/ Wei881). Wie Kapitel 3.2.3.1 ausfuhrlich er-
l&utern wird, ergeben sich aus einer solchen einssatzerhbhung zudeex postnegative
VerhaltensanreizeMoral HazardProblematik}°>.

In diesem Zusammenhang zeigt das formale Modedisefitationierungsgleichgewicfit&von
Stiglitz/ Weiss (1981), dass es einen ,bankoptimalénssatz gibt, ab dem sich eine Zins-
satzerh6hung wegen dieser adverse Selektions- (ddeal Hazard) Effekten nicht mehr
lohnt. Ab diesem kritischen Zinssatz wird der Ktgdber im Modellrahmen keine weiteren
Kredite mehr vergeben, obwohl es noch Kreditnehgilet, die bereit waren, auch héhere
Zinssatze zu akzeptieren, weil aus Sicht des Gigubidie negativen Effekte aus adverser
Selektion undMoral Hazard die positiven Effekte aus der Zinserhdhung lbHemne Es
kommt zu einer Kreditrationierung im Sinne eineugzhalen Ablehnung von Kreditantragen,
obwohl auch potentiell ,gute” Antragsteller darunsein konnten und obwohl einzelne An-
tragsteller bereit waren, hohere Zinssatze bzwteneeBedingungen (z.B. zusatzliche Sicher-
heiten) zu akzeptieré! (Stiglitz/ Weiss 1981: 408, auch Bester 1985: 85&tberger 1987,
Schmidt/ Terberger 1996: 4171ff.). Stiglitz/ Weid981) zeigen in ihrem Modell aul3erdem,

295\/gl. Kapitel 3.2.3.3 beziiglich positiver Anreizeltte hoher (informeller) Zinssétze.

2 Jaffee/ Russell (1976) haben als erste Kredimatiang als SchutzmaRnahme bei adverser Selekkien i
Selbstselektion erlautert. Stiglitz/ Weiss konntgann 1981 die Existenz eines Rationierungsgleichuesy
nachweisen. Besanko/ Thakor (1987) und Hellwig 898odellieren Kreditrationierung bei Monopolsteiiu
des Kreditgebers. Ausgehend vom Modell der Kretiitnéerung zeigen z.B. Floro/ Yotopoulos (1991:f51din
Modell der Mengenrationierung auf informellen Krmafirkten bei personalisierten Méarkten und unteratmme
der Heterogenitat von Kreditnehmern und Kreditgeb¥gl. hierzu auch Terberger (1987: 129ff.).

297 Abweichend von dieser allgemeinen Auffassung veedirationierung verstehen Jaffee/ Russell (1854
unter Rationierung eine Volumenbeschrankung, dessdie Kreditgeber bei gegebenem Zinssatz denekinz
nen Kreditnehmer nur ein geringeres Kreditvolumisnnachgefragt gewahren. Ghosh/ Ray (2001) bezeichn
dies als Mikro-Rationierung, wahrend der zeitweiligusschluss einzelner Kreditnehmer von der Kreeltgh-
rung von ihnen als Makrorationierung bezeichnetwir
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dass bei gegebenem Zinssatz erhohte Sicherhedenémgen zu vergleichbaren Effekten
fuhrerf®®. Bei Informationsasymmetrie kann es deshalb férdieditgeber sinnvoll sein, statt

mit einer Zinserhéhung, z.B. mit einer Kreditraieming auf eine Uberschussnachfrage zu
reagieref”®.

Auf landlichen Kreditmarkten zeigt sich Kreditratierung sehr deutlich (fi@rissaz.B. Sa-
hu/ Madheswaran/ Rajasekhar 2004). Basu (2006stHj fest, dass 79 % der |landlichen
Haushalte, insbesondere Kleinstbauern und Familresalaften, die ihr Einkommen Uber-
wiegend aus nichtlandwirtschaftlicher Betatigunigregen, tber keinen Zugang zu formellem
Kredit verfiugen. Rund 97 % der Familienwirtschaftdme formellen Kredit haben in den
letzten drei Jahren auch keine formellen Kreditantmagt, weil sie keinen Bedarf hatten
(wichtigster Grund) bzw. weil das Verfahren zu kdiziprt sei (zweitwichtigster Grund). Es
zeigt sich zwar keine nennenswerte Rationierungitiiich des Kreditbetragsvolumens: In
der Studie wird das beantragte Kreditvolumen zu @@34ahrt (Basu 2006: 23). Doch bezo-
gen auf Ablehnungen von Kreditantragen erscheistuB#d.) die Rationierung als hdth

Die indische Regierung setzt Hochstzinssatze fiidliéhe Kleinkredite (RS 200.000 und
weniger) auf maximal die - frei von den Banken Zasetzende Prime Lending Ratdest
(vgl. auch Kapitel 3.2.2.1, 3.2.2.2). Von 200 - £8dsispunkten zwischen dem Marktzinssatz
und derPrime Lending Rateusgehend schatzt Basu (2006: 32) den Verlustoderellen
Banken aus der Zinssatzhéchstbegrenzung auf $56Midi$1,1 Bill. bzw. auf einen Netto-
gewinnrickgang von 15-30 %. Das niedrige Niveaudiessatzhdchstgrenze fuhrt so zu ei-
ner Rationierung und zwar vor allem zur Rationigremer bestimmten Bevdlkerungsgruppe,
von der der formelle Kreditnehmer annimmt, dasselieicht kreditwirdig sei. Dies erfolgt
oft, obwohl ein bestimmtes Fordervolumen ggf. naatht ausgeschopft ist. Auch nicht an-
gepasste Sicherheitsauflagen (Forderungen nach bitendSicherheiten) innerhalb von For-
derkrediten kbnnen zu einer Rationierung fuhrencbstaatlich festgesetzte Zinssatzhtchst-
grenzen (bzw. Sicherheitenforderungen) wird damési eine Rationierung verordnet. Dabei
muss offen bleiben, ob der vorgegebene Zins dentisginen Zinssatz* aus dem Stiglitz/
Weiss —Modell entspricht oder ob der formelle Fas®ktor bei freier Zinsfestsetzung nicht
doch noch einen Teil der &rmeren Bevdlkerung zareinbheren Zinssatz bedient hatte. Flei-
sig (1995b: 2) sieht einen Teufelskreis in gesetein Zinssatzhéchstgrenzen als Schutz ge-
gen Wucher. Armere Kreditnehmer werden so auf Magdedrangt, auf denen die Wucher-
gesetze nicht greifen und die Zinsséatze besondmi kind. Zinssatzhéchstgrenzen fihren
damit seiner Meinung nach eher zu einer Verschégahgy des Kreditzugangs armerer Bevol-
kerungsgruppen.

Auch die hohe Bedarbeitungsdauer fur (formelle)dientrage, ebenso wie Bestechungsgel-
der** kénnen die effektiven Kosten formeller Kredite atérin die Hohe treiben, dass sie zu

28 \Wette (1983) bestatigt diese negativen Effektesirhdhten Sicherheitenerfordernis sogar firaisktrale
Investoren.

209 Bester (1985) zeigt in seinem von strengeren Ameahals Stiglitz/ Weiss (1981) ausgehenden Models
bei simultaner Entscheidung ber die Zinssatzhofiedes Sicherheitenerfordernis des Kreditangebotslik
geber Uber die Wahl des Zinssatzes und der Sidkemtien Sinne eineScreening Devic&onkurrieren kdnnen.
Aufgrund dieseiScreening-bzw. SignalingMdglichkeit muss es dabei nicht zu einer Ratiamigr kommen. In
seinem Modell wahlen riskante Kreditnehmer Vertrégié hohen Zinssatzen und vergleichsweise geringen
Sicherheitenerfordernissen, wéahrend risikoarme kwetimer eher bereit sind, fir eine relative Segkdaes
Kreditzinssatzes zusétzliche Sicherheiten zu stelltber die Vertragsgestaltung kann vermittels iexditsi-
cherheiten also ein Selbstselektionsmechanismudiestawerden (vgl. Kapitel 3.2.1.2, auch das Bigbpn
Emons 1997).

210 Besley (1994) und Morduch (1999b) haben das Pnobler Kreditrationierung fiir den Fall kleiner Gemei
schaften (z.B. Kleinbauern und Microfinance-Anbigtliskutiert.

21127 9% (48% in Uttar Pradesh) der befragten Familigachaften, die Kredit bei eindtegional Rural Bank
aufnahmen, mussten Bestechungsgelder zahlen, ekeagp 27% der Antragsteller bei ei@mmercial Bank
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einer Kreditrationierung (vgl. Kapitel 3.2.1.3) fém. Im Schnitt dauert die Bearbeitung eines
Kreditantrages bei ein€@ommercial BanlB3 Wochen (Basu 2006: 23)! Unabgestimmte poli-
tische Vorgaben haben in Indien weitere negativeexe bei der Vergabe landlicher Kredite
geschaffen. Um die vorgegebenen Kreditvolumina iahrRen von landlichen Kreditpro-
grammen zu erfullen, weichen formelle Kreditgebetie landlichen Kreditnehmer rationie-
rend - z.B. gerne auf einfachere und sichereregemei der NABARD" und SIDBF* aus
(Basu 2006: 32). Diese Moglichkeit ist allerdingst sApril 2005 eingeschrankt worden.
Nichtsdestotrotz profitieren die gréReren, wohlmaiseen Bauern deutlich mehr von der
Kreditvergabe an bevorzugte Sektoren als die kiem&auern (Basu 2006: 40). Basu (ibd.:
32ff.) erlautert weitere wesentliche politische Btemne, die zur Rationierung gefihrt haben:
Hohe fiskalische Defizite sorgten dafir, dass degiBrung Mittel absorbiert hat, die eigent-
lich fir Kredite an Private zur Verfligung steheliten. Der hohe staatliche Einfluss auf die
landlichen Finanzinstitute hat aufgrund unattraktiduflagen ebenso zu einem Missverhalt-
nis zwischen Risiko und Ertrag und damit zu Negatreizen und Ineffizienzen im landlichen
(formellen) Kreditwesen gefuhrt. Auch den andauem&chwachen in der regulativen und
legalen Infrastruktur, insbesondere die fehlende. mangelhafte Durchsetzbarkeit von For-
derungen wurde und wird zumindest im formellen Resektor mit Kreditrationierung be-
gegnet. Zahlreiche Politiken zugunsten der Kredstweyung der landlichen Armen wurden
oft nur mit dem Ziel der politischen Patronage ireben gerufen und erwiesen sich wirt-
schaftlich und gesellschatftlich als kontraproduktiv

Anders als im Modell von Stiglitz/ Weiss (1981) ruigde gelegt, verfugen informelle Kre-
ditgeber im landlichen Kontext oft tiber spezifischwel aktuelle Informationen beziiglich der
Kreditnehmerfamilien und ihrer Kreditwirdigkeit (tiefend Kapitel 4.2), so dass sich die
Problematik der adversen Selektion nicht so ddytie im Modell angenommen, darstellen
mus$*. Gerade beim landlichen informellen Geldverleihdie im Stiglitz/ Weiss - Modell
zugrunde gelegte Marktsituation nicht vorzufindemas entsprechend die Giltigkeit der Mo-
dell-Ergebnisse fur den informellen Finanzsektoisehrankt. Ermdglicht ein hoher Informa-
tionsvorsprung dem Geldverleiher einerseits eimdsmwhere Kreditwirdigkeitspriafung (fur
den eingeschrankten Kundenkreis) und damit eireivesichere Unterscheidung zwischen
solventen und weniger solventen KreditnehmerndistPerformanz der gewahrten Kredite
andererseits in extremem MalRe externen Risikeneaetg (Kapitel 2.3). Kapitel 4.3.2 und
4.4.1 werden die Formen der Rationierung durchrmédle Geldverleiher zeigen.

Der landliche Kreditnehmdprool dirfte im Durchschnitt aus wenigen ,sehr gutenB(z
GroR3grundbesitzer), einigen ,guten“ (z.B. groRe@ndler, wohlhabendere Bauernfamilien)
und zahlreichen ,schlechten* Kredithehmern (larftdicArme) bestehen. Wahrend der for-
melle Finanzsektor sich wesentlich auf die ,sehtegti und ,guten“ Kreditnehmer be-
schrankt und dies meist an der Verfluigbarkeit balélidr Sicherheiten festmacht (vgl. Basu
2006: 23f.), fragt vor allem die &rmere landlichevBlkerung (unbesicherte) Kredite im in-
formellen Finanzsektor nach. Die Forderung naclh&leiten (meist Land) der formellen
Kreditgeber kann angesichts der Tatsache, dass sdlen aufgrund des fehlenden Eigen-
tums an Land bzw. der fehlenden Nachweismoglichdieithoher Prozentsatz von Familien-
wirtschaften aus formeller Sicht ohne Rickzahludigsfkeit ist, als Rationierung angesehen
werden (ibd.: 24, auch Ghosh et al. 2000: 2).

und immerhin 10% der ein€@redit CooperativeDie Hohe der Bestechungsgelder variierte von 18e%Kre-
ditbetrages bei Banken bis zu 20% Begdit CooperativegBasu 2006: 23). Gupta/ Chaudhuri (1997) untersu-
chen die Wirkungen von Bestechlichkeit im formellénanzsektor (nach Adams/ Brunner 2003: 434).

212 National Bank for Agriculture and Rural Developmergl. Kapitel 1.3.2.1

23 Small Industries Development Bank of India

24 Grundsatzlich ergibt sich aber auch fiir informeitdormierte Kreditgeber didoral HazardProblematik,
der sie aber Uber die Nutzung z.B. sozialer Sangtiechanismen zu begegnen wissen (vertiefend Kdp&e
4.4).
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Eine typische Gruppe von Kreditnehmern des Gelditegts besteht also aus der vom formel-
len Finanzsektor rationierten Klientel. Der Gangnz@Geldverleiher ist damit in vielen Fallen
bereits ein Signal fiir nach formellen Kriterienatet schlechter Kreditwiirdigkéit’. Wie
Kapitel 3.2.1.2 gezeigt hat, sollte der Geldvegeibhzw. Kreditgeber das relativ hohe Risiko
neben dem Zinssatz Uber andere Kreditkonditionended Sicherheiten abgelten (Ersatzsi-
cherheiten, Arbeitsdienste usw.; Kapitel 4.3.5uchaTerberger 1987: 158ff.)

Der Gang zum Geldverleiher muss aber nicht in je&ath,schlechte” Kreditwirdigkeit be-
deuten. Sofern eine Wahlmaglichkeit Gberhaupt gegest, praferieren einige Kreditnehmer
den informellen vor dem formellen Finanzsektor umgbesondere den Geldverleiher als Kre-
ditgeber, was aus ihrer Sicht sowohl 6konomisché nicht-6konomische Grinde haben
kann (vgl. Kapitel 4.1.1, auch Bester 1985).

Es hat sich gezeigt, dass der Kreditzinssatz féradmere Bevolkerung nicht das alleinige
und nicht das bedeutendste Entscheidungskriterisin (vertiefend Kapitel 3.2.2.1.2,
4.3.1.2.3). Vielmehr bekommen im landlichen Umfefeitere Gber die meist nicht vorhande-
nen konventionellen Kreditsicherheiten hinausgebeKanditionen eine Bedeutung (vgl.
Kapitel 2.4, 4.3). Entscheidend fir die Nachfrageandlichen Raum sind meist die Qualitat
und die Angepasstheit des gesamten Leistungsaregebal. z.B. GTZ 1997). Erfahrungen
aus landlichen Kreditprogrammen in den Entwicklléwgdern haben gezeigt, dass auch bei
einem vergleichsweise hohen Zinssatz sich dauarel ®hnende” Kreditnachfrage zeigt,
sofern das Gesamtangebot an die Nachfrage angegtasst Zinsséatze kostenorientiert fest-
gesetzt werden koénnen (vgl. z.B. GTZ 1997, Maug£91 74).

3.2.2 Die Vertragsabschlussphase: AnreizkompatibMertragsgestaltung
3.2.2.1 Kreditbewilligung und —auszahlung in dePenny Economy

3.2.2.1.1 Der Kreditvertrag als Konditionengeflige

Hat der Kreditgeber die Kreditwirdigkeit gepruftdurst zu einem positiven Ergebnis ge-
kommen, wird der Kredit bewilligt und beide Parteigehen auf Basis des geschlossenen
Kreditvertrages eine Kreditbeziehung ein. Wahreontlle Kreditgeber immer auf einen
schriftlichen Kreditvertrag bestehen, schlieBerorimfelle Geldverleiher ihre Vertrage i.d.R.
miindlich ab (oft ohne Zeug&f). Lediglich die H6he der (Rest-)Schuld und teilseeauch
die Nominalverzinsung werden auf einem Schuldscbder in einem ,Kreditbuch” des land-
lichen Geldverleihers festgehalten (Kapitel 4.1B8i einem schriftlichen Kreditvertrag wer-
den die Konditionen schriftlich fixiert. Damit sirdie einzelnen Rechte und Pflichten grund-
satzlich innerhalb eines funktionierenden Rechtssys justitiabel. Fehlende schulische Aus-
bildung und Analphabetismus kénnen dazu flihrens @&s schriftlicher Kreditvertrag dem
armeren landlichen Kreditnehmer nicht wirklich wérsllich ist und dieser sich wesentlich
auf die muindlichen Vereinbarungen berufen ffitdBei einem mundlich geschlossen Kredit-
vertrag muss der Geldverleiher die Einhaltung diciRen des Kreditnehmers aus dem nicht
nachweisbar geschlossenen Vertrag ohne Zuhilfenalesdormellen Rechtssystems durch-
setzen (vertiefend Kapitel 4.4.2). Andererseitslest Kredithehmer angesichts der oft fehlen-

15 |m Sinne des Modells von Bester (1985) wahlersdtdechteren Kreditnehmer freiwillig den hohervesiit
chen Vertrag ohne Sicherheitenstellung.

218 Neben dem Freiraum fiir opportunistisches Verhak@m angesichts méglicher Anspriiche Dritter aef di
durch die Kreditgewahrung bereitgestellten liquiddittel (vgl. Kapitel 2.5) die Kreditvergabe ohneeugen
auch im Sinne eines ,Bankgeheimnisses” als eingrd®rteil angesehen werden (vertiefend Kapitel241).

27 Hier zeigt sich, dass auch der landliche KreditnehmitMoral HazardProblemen (Kapitel 3.2.3, 4.5) kon-
frontiert ist, da ihn der formelle Bankangestetitech seinen Kenntnisvorsprung tbervorteilen kann.
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den Alternativen und damit bei fehlender Marktmaatth einer relativen Willkir des Kre-
ditgebers ausgesetzt (vertiefend Kapitel 4.5.2).

Spéatestens zum Zeitpunkt des Kreditvertragsabssddustehen grundséatzlich Verhandlungen
uber die Konditionen des Kreditvertrages an. Dienapmlahnliche anmutende Stellung der
landlichen Kreditfazilitaten (vertiefend Kapitel141l) sowie die Existenz von (formellen)

Standardkreditvertragen lasst den KreditnehmerR.i.dienig bis gar kein Verhandlungspo-

tential, so dass Konditionenverhandlungen nur isranmefallen méglich sind und nur we-

nigen sehr (einfluss)reichen Kreditnehmern vorktenableiben. Grundsatzlich nehmen neben
der Kreditwirdigkeit des Antragstellers auch Rahbegliingungen, insbesondere ggf. vor-
handene gesetzliche Vorgaben und die Konkurrera®tu Einfluss auf die Ausgestaltung

der Kreditkonditionen (und die verwendete Finanztetogie).

Zu den verhandelbaren bzw. nicht verhandelbaredi@nditionen zahlen grundsatzlich

» die Kredithohe,

« ggf. die Zweckbindurig®,

» die Kreditverzinsung (Nominalverzinsung),

* die Form der Zins- und Tilgungsverrechnung (Vemits der Restschuld oder des
Kreditbetrages),

» die Auszahlungsform (in Geld oder Ware),

* die Rickzahlungsform (in einer Summe bzw. in Raten)

» die Einrdumung von tilgungsfreien Perioden,

» die Laufzeit und

» der Auszahlungszeitpunkt,

» der Riuckzahlungszeitpunkt,

« das Erfordernis einer Sicherheitenstelftfignd

» sonstige Auflagen und zusatzliche GebuhrenAge bzw. Disagio, Bereitstellungs-
provision 0.4a.

Aus Sicht des Kreditnehmers spiegeln als Kerneléendas Kreditvertrages die beantragte
KredithOhe, der Auszahlungszeitpunkt, die Auszafpiorm (Geld, Ware) sowie Laufzeit
und Tilgungsmodalitdten wesentlich den Verwenduwgsk wider. Die Kreditverzinsung,
die Form der Zins- und Tilgungsverrechnung, Aufltagend Sicherheitenerfordernis sowie
sonstige Gebuhren stellen fir ihn dagegen im Whskeh Kostenfaktoren dar (vgl. Kapitel
3.2.2.2.2).

Nicht immer wird dem Kreditantrag bezuglich der tieagten Kreditkonditionen, insbeson-
dere bezuglich der Kredithdhe, der Laufzeit undRiéckzahlungsart entsprochen. Im formel-
len Finanzsektor sind die Konditionen bei kleinerediten i.d.R. standardisiert, also nicht
veranderbar, und teilweise fallt der bewilligte Hitbetrag geringer als der beantragte aus
(vgl. Kapitel 3.2.1.3). Basu (2006: 22) stellt fedass beispielsweise b@ommercial Banks
durchschnittlich 92% des beantragten Kreditvolumbawilligt wird, bei Regional Rural
Banks88 %. Dies kann unterschiedliche Ursachen habdh.\ird die Kreditwtrdigkeit fur
einen hoéheren Betrag als nicht ausreichend empfurielevaige Kreditprogramme sehen be-

218 Nach Schmidt (1987: 38) setzt eine Zweckbindung Koediten (falschlich) voraus, dass AuBenstehende
betriebliche Investitionspotentiale besser absdavitannen als die Betriebsinhalfer.

219 Die Forderung der Sicherheitenstellung ist im feiltem Finanzsektor fiir viele Finanzierungsvertragee
gangige Kreditkondition (Basu 2006, vgl. auch Kabp&.2.1.3), was angesichts der Schwierigkeiteradaeren
Bevolkerung bei der Beschaffung insbesondere vorhsieherheiten von Bedeutung ist (vgl. Kapitel 2..2
2.4.1). Aufgrund der gangigen Praxis der landlickeidverleiher, auf Sachsicherheiten zu verzichsatien
die Sicherheiten erst in Kapitel 3.2.2.1.3 als lrg@ansatz ausfihrlich behandelt werden.
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stimmte standardisierte Kreditvolumina fiir bestirarerwendungszwecke V4f. Im infor-
mellen Finanzsektor und insbesondere bei den Gedglvern werden die Kredite eher indivi-
duell zugeschnitten, die Konditionen (insbesondéeditbetrag, Laufzeit und Auszahlungs-
zeitpunkt) mdglichst nah an den Bedarf aber aucti@meistungsfahigkeit der Antragsteller-
familie angepasst (vertiefend Kapitel 4.3).

Der beantragte Kreditbetrag ergibt sich aus delagégn Verwendung (Investition, Konsum).
Die Bewilligung einer anderen als der beantragtesdkisumme hat insbesondere bei der eher
zu erwartenden ,Untererfillung” Folgen fir die &atisliche Kreditverwendung, die Anreiz-
struktur und die Performanz des Kreditvertrage({t€h3.2.3.1). Angesichts der begrenzten
Verfugbarkeit von finanziellen Mittel (Fremd- undgEnkapital) fur die landlichen Armen
kann eine ,Unterfillung” die geplante Verwendunghiedern. Dies kann nachhaltig die
Einkommenssituation der Kredithehmerfamilie schvesichund dadurch die Kreditriick-
zahlung gefahrden.

Die zahlreichen externen Risiken in den landlickebieten erfordern bei der Kreditvergabe
gerade in Kombination mit der Konsumorientierung der Kreditverwendung hinsichtlich
der Laufzeit eine hohe Flexibilitat. Auch das amrdgeitempfinden der landlichen Bevdlke-
rung (vgl. Kapitel 1.2.1, 2.4, 3.2.1.1) fuhrt zuinei anderen Bewertung der Fristigkeit als in
den Industrielandern. Formelle Kreditgeber konnesal Flexibilitdt in der Kreditlaufzeit
aber schon aufgrund ihrer Refinanzierungsmoglidkkeiund der Standardisierung von
Klein(st)krediten i.d.R. nicht bieten. Sofern infelle Geldverleiher ihre eigenen Mittel aus-
leihen und ggf. nur nebenberuflich als Geldverleiagbeiten, ist ihnen dies grundsatzlich
leichter mdglich (Kapitel 4.1.2). Im informellen fanzsektor wird haufig eine kurze Frist
vereinbart. Die Bereitschaft der Kreditnehmer, laagfristigen Verwendungsinteressen auch
kurzfristige Kredite aufzunehmen, kann aus theschgr Sicht ein Signal (vgl. Kapitel
3.2.1.2) dafur sein, dass der Kreditnehmer sichsseind sein Projekt fur so kreditwirdig
halt, dass er darauf vertraut, auch in Zukunft auaegleichen Konditionen (Anschluss-
)Kredite zu erhalten (vgl. Stillhart 2002: 84ffln theoretischen Modellen lasst sich unter
Abstraktion vom Liquiditatsrisiko unter Betrachtumgisschlie3lich der Informationsasym-
metrie zeigen, dass grundsatzlich alle Schuldnengemd einen kurzfristigen Kredit bevor-
zugen (vgl. z.B. Diamond 1991b, 1993b). Denn Kreghimer mit positiven Erwartungen
hoffen durch kurzfristige Finanzierungen, kinftigf @ine verbesserte Kreditwurdigkeit und
entsprechend gunstigere Konditionen. Somit wirdeNgichfrage nach kurzfristigen Krediten
ein Signal fur erwartete Verbesserung der Kreditligkeit bedeuten. Dies zwingt dann alle
Kreditnehmer, nur kurzfristige Kredite nachzufragda ansonsten unvorteilhafte Zukunfts-
aussichten unterstellt wirden. Unter Hinzuziehueg diquiditatsrisikos ergibt sich aus dem
Modell, dass ab einem bestimmteatingNiveau die Vorteile aus kurzfristigen Krediten das
Liquiditatsrisiko Uberkompensieren und sehr gutedtnehmer sich mit kurzfristigen Mitteln
finanzieren (in Industrielandern z.Bommercial Papeds Schlechter geratete Firmen finan-
zieren sich entweder langerfristig direkt am Mav#ler Gber einen Intermedidr. Sehr schlecht
geratete Kredithnehmer erhalten dann trotz erhohitigonditatsrisiko dennoch nur kurzfristige
Kredite (vgl. auch Stillhart 2002: 84ff.). Angesishdes geringen (Aus-)Bildungsstandes in
den landlichen Gebieten kann die Vereinbarung diam@gen Frist (Uiber mehrere Perioden)
die Planungs-, aber auch schon die Vorstellunggk&iti der Kreditnehmerfamilie Gberfor-
dern und somit bereits im Konstrukt die Riickzahlgefihrden. Die Vereinbarung von tber
einen Erntezyklus hinausgehende tilgungsfreie Henosollte aus gleichem Grund mit Be-
dacht erfolgen (vgl. Kapitel 4.3.3).

220 7ur Kritik an Férderprogrammen vgl. schon Geisttiga(1983), Hartig (1989).
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Kurzfristige Kreditvergabe bringt andererseits ddachteil mit sich, dass etwaige, regelméa-
Big zu fuhrende Neuverhandlungen kostenintensiv kéhnen. Dabei konnen regelméRige
Neuverhandlungen und Rechenschaftsberichte dunchKdeditnehmer langfristige Projekte
ggf. behindern und den Kreditnehmer schlimmstesfaiitsprechend sogar zu opportunisti-
schem Verhalten anreizen (vgl. z.B. Stillhart 208&).

Die Bestimmung der Laufzeit wird teilweise als beders restriktive Vertragsklausel aufge-
fasst (z.B. Berger/ Udell 1998). Neuverhandlunged & (formellen) Kreditvertragen i.d.R.
nur dann erlaubt, wenn bestimmte im Vertrag expfienannte Gegebenheiten eintreffen. Bei
der Vereinbarung nur kurzfristiger Kredite, hatttsider Kreditgeber jedoch Neuverhandlun-
gen in kurzen Abstanden und ohne Angabe von Grimdiem (vgl. Berger/ Udell 1998:
643ff.).

Die groRe Abhangigkeit des Einkommensstrome voneZyklen im landlichen Raum erfor-
dert ebenso eine Flexibilitat, was den Rickzahlpeiggunkt betrifft. Grundsatzlich sollte die
Kreditlaufzeit eines landwirtschaftlich tatigen idimehmers eng an den Erntezyklus gebun-
den sein (Zattler 1997: 167), der selten kirzersalshs Monate dauert. Fallt die Ernte
schlecht aus, kann der Kredit i.d.R. erst wiederkarde der nachsten Anbauperiode zuriick-
gezahlt werden und misste entsprechend prolongesden. Der Kreditgeber sollte deshalb
unter Berlcksichtigung der landwirtschaftlichen ditebedingungen das Angebot von Pro-
longationen von vorneherein einplanen (vertieferagikel 4.4.1). Ratenkredite (im Sinne von
monatlichen Raten) sind von landwirtschaftlich @dyelen Familien erheblich schwieriger
zu bedienen als Kredite, die in einer Summe nacled#®e zu tilgen sind. Die Zins- und Til-
gungsleistungen sollten in Anlehnung an die i.duRtegelméaRigen und kleinen Einkom-
menszuflissen der landlichen Familien eingeforderden. So ist es z.B. fur im informellen
Sektor Tatige sinnvoll, die Tilgungsleistungen wéetiich oder auch taglich einzufordéth
Diese wdchentliche bzw. tagliche Einforderung kéeidinsbetrage ist zugleich zur Diszipli-
nierung der Schuldner und zur Bekréftigung derdfestden Schuld geeignet, erhdht anderer-
seits aber die Kosten (vertiefend Kapitel 3.2.2.2).

Eine nicht unerhebliche Bedeutung kommt dem Zeitraawischen Kreditbewilligung und
Kreditauszahlung? (Bewilligungszeitraum) zu. Wahrend im landlichennfiellen Finanzsek-
tor dieser Zeitraum haufig sehr grof3 ist — Baswg2@9) stellte durchschnittlich 33 Wochen
fest -, der zum Teil auch noch von zusatzlichens{®ehungsgeld-)Zahlungen (vgl. Kapitel
3.2.2.2.2) abhangig gemacht wird, erfolgen im infelen Finanzsektor Kreditwirdigkeits-
prufung, -bewilligung und —auszahlung haufig unetitar bei Kreditantragsstellung und der
Kredit steht sofort in der gewinschten Form zurfigung (vgl. vertiefend Kapitel 4.3.2).
Gerade in dePenny Economyind bei konsumtiver Verwendungsabsicht ist dieoiinfe
Verfugbarkeit des Kredites von enormer Bedeutung.fdrmellen Finanzsektor erfolgt die
Auszahlung meist ausschlief3lich in Geld, wahrendiriformellen Finanzsektor auch noch
Auszahlungen in Waren (Saatgut, insbesondere banlinking, vgl. Kapitel 2.5.4, 4.2.3.)
ublich sind.

22 Typisches Beispiel ist hier der Geldverleih auid&/ochenmarkt.

22 Gerade angesichts der Tatsache, dass im fornféliemzsektor teilweise erhebliche Zeitraume vergehis
die Auszahlung tatséchlich erfolgt, lie3e sich dieditauszahlung problemlos auch zu der Phase Kaetit-
vertragsabschluss (Kapitel 3.2.3) zahlen. Da déugaer Analyse aber auf dem informellen Geldvbrligigt,
bei dem die Auszahlung unmittelbar bei Vertragshhss erfolgt, wurde die Auszahlung der Abschluasph
zugeordnet.
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Kreditauflagen Convenantg® sind zusatzliche verhaltenssteuernde vertragliveeinba-
rungen zwischen den Vertragspartnern, die nichtittelimar auf Zahlungsmittel gerichtete
Anspriiche des Glaubigers wiedergeben und eine diriifpZKontrolle Gber den Schuldner
ermoglichen (Hartmann-Wendels et al. 1998: 199)teflle Auflagen sind z.B. eine
Zweckbindung der Kreditverwendung, eine nachtrégliénpassungsmoglichkeit der Kredit-
konditionen (z.B. Zinssatz oder Sicherheitenerfordg oder auch das Verbot bzw. die Kon-
trolle des Verkaufs von Vermdgenswerten. Formelteditgeber verwenden haufig standar-
disierte und seltener individualisierte AuflagerB(zHarmann-Wendels et al. 1998: 201). Im
informellen Finanzsektor finden sich angepassteliaaflagen (vertiefend Kapitel 4.3.5.2).

3.2.2.1.2 Kreditverzinsung und Gebuhren als tragerel Vertragskonditionen?

Die Kreditverzinsung wird zunachst als Nominalveszing vereinbart. Bei einer Inflationsra-
te von rd. 6,2 % in 2007 (IMF 2007: 228)und angesichts des geringen Bildungsniveaus im
landlichen Raum ist nicht davon auszugehen, dasdathellichen Kreditnehmern die Hb6he
der Realverzinsung bewusst ist. Die Nominalzinshéhd grundsatzlich aufgrund des vom
Glaubiger eingeschatzten Risikos (im Sinne einesikBpramie) und aufgrund zahlreicher
weiterer 6konomischer und nichtokonomischer Faktdieapitel 2, 4.3.1) festgesetzt, Uber
deren (Nicht-)Vorhandensein der informelle Kredimer ggf. indirekt die Zinshohe beein-
flussen kanff>. Nur im Ausnahmefall hat der l&ndliche drmere Kreshmer einen Verhand-
lungsspielraum. Wie bereits erlautert, werden mlidn Hochstzinssatze fur landliche Auslei-
hungen vorgegeben (Basu 2006, Kapitel 3.2.1.3).

Die Nominalverzinsung stellt nur einen Teil dere&tfven Kreditkosten dar (Kapitel 3.2.2.2).
Zahlreiche Gebuhren (s.u.), Zinstermine (taglicbechentlich, monatlich 0.4.), eine Zinsfest-
schreibung, die Tilgungstermine und —modalitatee,Methode der Zins- und Tilgungsver-
rechnung sowie die Inflationsrate verteuern zugditzlen Kredit. Das Konstrukt des Effek-
tivzinssatze<® versucht, weitere wesentliche Kostenkomponentebetziicksichtigen, wobei
die Transaktionskosten im weiteren Sinne (vgl. K&d8.2.2.2) meist dennoch nicht bertck-
sichtigt werden. Zinssatzhdchstgrenzen im formefgranzsektor verhindern die Berechnung
angemessener Risikopramien und stellen die (foemeKreditgeber unter Kostendruck. Eine
Erleichterung bietet hier die Verlagerung von Tritker Transaktionskosten auf die Schuld-
ner (vgl. Kapitel 3.2.2.2.3). Die Kreditnehmer-Tsaktionskosten (vgl. Kapitel 3.2.2.2.2)
konnen im landlichen Raum dann derart ansteigess diee ebenfalls zur Kreditrationierung
(Kapitel 3.2.1.3) beitragen. Die (armere) landlidBevélkerung Indiens betrachtet Kredit-
nahme haufig als ,Frist-frei“ (vgl. auch Kapitel22.1.1), Zinsschulden werden nicht (nach
Tagen) ausgerechnet (Hill 1986: 88). Die landlichareditnehmer orientieren sich meist
nicht an dem Zinssatz, sondern eher an dem eftakt&insbetrag (vgl. vertiefend Kapitel
4.3.1.2.3, auch Von Pischke 1991: 186).

2 Grundsatzlich kann man zwischen zwei Arten vonl#ggn unterscheiden: digfirmative Convenantser-
pflichten den Schuldner, unter EinrAumung eineesitigen Kindigungsméglichkeit bei Nichtbeachturemnagu
festgelegte Handlungen zu unterlassen bzw. zunettenenFinancial Convenantdagegen machen das vorzei-
tige Kundigungsrecht an der Verletzung vorher felgtigter finanzieller Kennzahlen fest (vgl. Rhod€93:
200ff., Smith/ Warner 1979, Thieen 1996: 21). Asigiets der rudimentaren Buchfihrung landlicher Hemi
wirtschaften ertbrigen sich letztere Auflagen imdéichen Raum.

224 |m Zehn-Jahres-Durchschnitt betrug die Inflatiamsrin Indien im Zeitraum 1989-1998 9,7 %, im Zaim
1999-2008 4,5%. Fiur 2008 wird die Inflationsraté 43 % geschatzt (IMF 2007: 225).

25 5plche Faktoren (bestimmte Vermoégensbestandiilsbildungsniveau 0.4.) kénnen als Signale die asym
metrische Informationsverteilurex antereduzieren helfen (vgl. Kapitel 3.2.1.2).

228 Dje Effektivverzinsung ist als interner Zinssaer dahlungsreihe eines Kreditvertrages aufzufassdrkann
mit Hilfe von Verfahren der Investitionsrechnungnételt werden (z.B. Spremann 1996: 390). Er vértditdie
Konditionenbestandteile einer Finanzierung zu eimémeitlichen Vergleichsmalistab und soll die &@ikéhen
Kreditkosten transparenter machen, als es der Namimssatz kann.
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Zusatzliche Gebuhren (Agio, Disagio, Bereitstelgprgvision) fallen im landlichen Raum
vor allem versteckt an. Neben den vom Kreditnehoféziell geforderten Gebihren und
Provisionen ist es vor allem im formellen Finanzeekiblich, Bestechungsgelder (,Bak-
schisch®) zu fordern. Dies erfolgt auf mehreren righye (bei Antragstellung gegeniiber dem
Sachbearbeiter, bei Bewilligung gegenuber demlkeiiar usw.), so dass die Summe der zu-
satzlichen Kosten den Nominalzinsbetrag eines Kreiites auch erheblich Ubersteigen
kann. Dem landlichen Kreditnehmer fehlt meist debetblick tber den ,Gebiihren-
Dschungel”, so dass ihm die effektiven Kosten desdKes nicht transparent sind (vgl. wei-
terfihrend Kapitel 3.2.2.2.2). Hohe Bestechungdgal@érungen wirkemer seabschreckend.
Im informellen Finanzsektor fallen i.d.R. keine @twichen Gebuhren, daftir aber ggf. nicht-
finanzielle Zusatzleistungen an (vgl. auch Kap&l). Die im formellen Finanzsektor zu zah-
lenden Bestechungsgelder gehen an den gerade digstariBearbeiter und wirken i.d.R. nur
fur den einen beantragten Kredit, wahrend Zusatziegen (Loyalitat, Arbeitsdienste, 0.4.)
im Rahmen eines informellen Kredits meist Gber ldeantragten Kredit hinaus die informelle
Beziehung zur Kreditgeberfamilie starken und auffidge Vertragsbeziehungen gunstig wir-
ken (vgl. weiterfihrend Kapitel 4.2.2). Die zus#fzlzu den Zinsen geforderten finanziellen
(z.B. Bestechungszahlungen formellen Finanzsekiiod nicht-finanziellen Entlohnungs-
komponenten (z.B. Arbeitsleistungen im informell@nanzsektor) der jeweiligen Finanzbe-
ziehungen nehmen nicht selten einen hohen Stelktreie Durch die Existenz dieser ,ver-
steckten Kosten*“ verliert der Zinssatz als Beuntagskriterium an Aussagekraft (vgl. vertie-
fend Kapitel 4.3.1.1).

3.2.2.1.3 Kreditsicherheit - relevante Vertragskondion im landlichen Raum?

Formelle Kreditgeber fordern i.d.R. Kreditsichethai Kreditsicherheiten im weiteren Sinne
sind grundsétzlich Vereinbarungen in Kreditvertrgdie dazu geeignet sind, eine Starkung
des Vertrauens seitens des Kreditgebers in die Rinkngsfahigkeit des Kreditnehmers zu
bewirken (Schmidt/ Terberger 1996: 425). Somit gehdauch Informationspflichten des

Schuldners oder ggf. dem Glaubiger gewahrte Zustingsrechte zu den Kreditsicherheiten
im weiteren Sinne (vgl. auch Rudolph 1984). Dieditscherheiten im engeren Sinne umfas-
sen dagegen nur Sicherungsvereinbarungen, die ahtuZgsanspriche des Glaubigers im
Insolvenzfall des Kredithehmers regeln (sog. bah&kie Sicherheiten, vgl. Kapitel 1.2.1).

Grundsatzlich ist etwas als Sicherheit geeignefinmes einen allgemein anerkannten Wert
hat (vgl. z.B. Virmani 1982) und zu vertretbarenskem und innerhalb einer kurzen Zeitspan-
ne liquidierbar ist. Sinnvollerweise muss die Sitle# zu jeder Zeit die Restschuld zuztglich
der Zinsen abdecken kdnnen (vgl. auch Hartig 198%: U.a. deswegen werden Sicherheiten
meist nur zu einem bestimmten Prozentsatz beli¢hgin Ful3note 230). Der Wert der Si-
cherheiten (inklusive einer Sicherheitsmarge) sdith stets an der KredithGhe orientieren.
Ubersteigt der Wert der Sicherheiten das Kreditv@n wesentlich, so kann dies einer Kre-
ditrationierung (vgl. Kapitel 3.2.1.3) gleichkommdtin Wert der Sicherheiten deutlich unter
dem Kreditvolumen birgt dagegen die Gefahr Besal Hazard (vgl. Kapitel 3.2.3.1; Bester
1987: 889).

Bei asymmetrischer Informationsverteilung erfullédreditsicherheiten unterschiedliche
Funktionen (Rudolph 1984, Schmidt/ Terberger 19B@hen den zahlreichen 6konomischen
Funktionen nach Rudolph (198%)kommt den Kreditsicherheiten aus Sicht des Neiirist

227 Nach Rudolph (1984) raumen Kreditsicherheiten d¢eeditgeber im Konkursfall Vorrechte ein und dienen
so unmittelbar zunéchst als Ersatzsicherheit. Indemmittels der Sicherheiten eine Rangliste gebilslied,
werden die Risiken zwischen den Glaubigern umvériie Forderung von Kreditsicherheiten fuhrt geslezu
einer Mobilitatsreduktion des Kreditnehmers. Da 8ehuldner nur eine bestimmte Anzahl von geeign8ien
cherheiten zur Verfiigung hat, kann er auch nubestimmtes Volumen an (besicherten) Krediten inphmsh
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onalismus vor allem auch eine Informationsfunktmn(z.B. Jaffee/ Russell 1976, Schmidt/
Terberger 1996: 426), aufgrund derer sie sich da#aen lassen, die Qualitat von Kredit-
nehmern zu ermitteln und dadurch die Informatiopsesetrie zu reduzieren (vgl. Kapitel
3.2.1.2). Uber die Bereitschaft zur Stellung vorditsicherheiten lassen sich Informationen
Uber den Kreditnehmer generieren: Weniger risk&reditnehmer sind grundsatzlich eher
bereit und in der Lage, fir eine Senkung des Kzadies geeignete Sicherheiten bereit-
zustellen. Damit kénnen (bankubliche) Sicherhewas in Kapitel 3.2.1.2 dargestellt grund-
satzlich die Funktion eineScreening Devicéibernehmen und als Signal fir hohe Kredit-
wurdigkeit dienen. Schliel3lich kommt Sicherheitearch, dass sie fur den Schuldner nicht
nur einen monetéaren, sondern auch einen ideellanh W¥&korpern, auch eine verhaltenssteu-
ernde Funktion zu (vgl. vertiefend Kapitel 3.2.3aRch Schmidt 1981: 213, Yaron 1992: 10,
Rudolph 1984: 30ff.).

Die haufige Forderung nach Kreditsicherheiten vilena in formellen Kreditbeziehungen
liegt in der Tatsache begrindet, dass sie Infoonatiund Kontrollkosten des Kreditgebers
reduzieren (Hartig 1989: 34). Aus theoretischethSkann der Kreditgeber im ginstigsten
Fall bei Bereitstellung einer qualitativ und quéativ ausreichenden Sicherheit die Kredit-
wirdigkeitspriifung auf die Prifung des Wertes deh&heit?® beschréanken, was z.B. im
Falle von Immobiliarsicherheiten eine erheblicheéigfachung des Procederes darstellt und
eben die Kosten verringert (vgl. Kapitel 3.2.2.3).vauch Schmidt/ Terberger 1996: 423,
426Y%°. Ebenfalls reduziert die Stellung von Sicherheiatsprechend die Kosten der Kre-
ditiberwachung. Kreditsicherheiten dienen nicht dazu, die asymmetrische Informations-
verteilung abzubauen, sondern sie schranken awchndéapitel 3.2.3.1 zu erlauterntéoral
HazardProblem ein. Bei Stellung ausreichender Sichegheiind Existenz eines funktionie-
renden Rechtssystems kann der Kreditgeber nachtieedagsabschluss kaum noch gescha-
digt werden, da der Wert der Sicherheit im Allgemeei nicht ohne weiteres beeinflussbar
ist”®° (vgl. Schmidt/ Terberger 1996: 423ff.). Sicherbritbedeuten also fiir den Glaubiger
konkret weniger Risiko und sorgen damit fir einiggeres Zinsniveau beim Schuldner. Die
landliche armere Bevolkerung verfugt allerdings seiten tber bankibliche Sicherheiten
(vgl. Kapitel 2.4.1, 2.4.2, 3.2.2.1), zahlreichenlbose kdnnen allenfalls Nutzungsrechte ver-
pfanden.

Angesichts der Risiken in den landlichen GebietenEhtwicklungslander kommt den bank-
Ublichen Sicherheiten aufgrund ihrer zahlreichenkonen zumindest theoretisch eine be-
sondere Rolle Z3* Sie sind grundsatzlich verlassliche Instrumerge Rlisikoteilung, weil
sie leicht transferierbar sind (Binswanger 1982yr&/l Yotopolous 1991: 44). Diese Trans-
ferierbarkeit setzt allerdings gut definierte uettht durchsetzbare Eigentumsrechte voraus,
die im landlichen Raum in der Regel nicht vorhanddar nicht wirksam bzw. nicht durch-
setzbar sind (vgl. Kapitel 2.2., Besley 1994: 38jdtg 1995a: 1ff.). In Indien existieren meist

nehmen. Die Mobilitat des Kreditnehmers wird be&ohkt und die Gefahr, dass der Kredithehmer nach Ver
tragsabschluss sein Risikoprofil durch extreme $pamchnahme weiterer Kredite deutlich verschlethtegl.
Kapitel 3.2.3.1), ist reduziert.

2 3lso auf ihren Wert und ihre Wertbestandigkeit, kigerzu auch Kapitel 3.2.1.1.

229 Denn bei der Uberpriifung z.B. eines Grundpfandescist in entwickelten Volkswirtschaften die Samang
glaubwirdiger und aussagekraftiger Informationemylegchsweise einfach und gunstig. Dennoch verbksifzh
bei Grundpfandrechten ein Restrisiko: Der Verkelersveines Grundstiickes entspricht nicht unbedirgh d
Erlos bei Verkauf im Insolvenzfall. Eine weitere shtherung des Glaubigers erfolgt deshalb regelmédiigh
Vereinbarung eines Beleihungswertes unterhalb d=gelirswertes. Zudem nimmt die Rangfolge der Eintra
gung Einfluss auf den Beleihungswert (vgl. z.B. tHenmn-Wendels et al. 1998, Hein 1993).

230 Bei Immobiliarsicherheiten ist z.B. in Deutschlatié Rangfolge der Bedienung von Glaubigern festel
(auBBer bei Sicherungskonkurrenz) und kann nicheataren Zustimmung geandert werden (vgl. z.B. Hantm
Wendels et al. 1998).

Zlgignaling-Modelle beschreiben einen negativen Zusammenhatisgtren Kreditrisiko und Sicherheiten (vgl.
Kapitel 3.2.1.2).
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keine durchsetzbaren Titel, oft ist die Durchsetglangwierig und teuer (Basu 2006: 30f.,
Kapitel 2.2). In einigen Entwicklungslandern ergsith zudem das Problem, dass zahlreiche
allgemeine Gesetze und Regelungen dem Schutz dditkehmer dienen, wie z.B. Regelun-
gen zum Schutz des Eigentums vor zu starkem Zudifth einen Kreditgeber bei Rickzah-
lungsschwierigkeiten. Im Sinne eines Existenzmimmawsind dann die Eigentumsrechte auch
bei Zahlungsunfahigkeit gesichert. Korrekterweis@rk dann aber das geschiitzte Eigentum
nicht als Sicherheit dienen. Weitergehende Eigeasehutzregelungen nehmen sogar einzel-
ne Teile des Betriebsvermdgens aus dem verwertldaigemtum heraus, was dazu fuhren
kann, dass fur formelle Kreditgeber Investitionski® z.B. an Kleinunternehmen grundséatz-
lich nicht darstellbar sind (Fleisig 1995b).

Die Mdoglichkeit zur Sicherheitenstellung ist niahir wesentlich durch rechtliche, sondern
auch durch regulatorische Einflisse bestimmt (K&git2). Rechtliche Vorgaben und Un-
vollkommenheiten kdnnen sowohl die Nutzung von w&tals Sicherheiten verhindern (Basu
2006: 31f.) als auch den Nachweis von Eigentimbtescbehindern bzw. eine individuelle
Eigentimerstellung gar nicht erst zulassen. Eb&tses oft nicht moéglich, festzustellen, ob
weitere Anspriche auf die Sicherheit (z.B. and&meditgeber) bestehen (ibd.). Sofern ver-
fugbar sind der burokratische Aufwand des Nachwgeism z.B. Eigentumsrechten und die
Kosten ihrer Bereitstellung betrachtlich. In denvi@oklungslandern existieren haufig solche
rechtlichen bzw. regulatorischen Hemmnisse, dagsdije als Sicherheit grundsatzlich ge-
eignete Mobilien nicht entsprechend als Sicherheailezeptiert werden (diirfél) und damit
der Kreditzugang erschwert bzw. gar nicht vorhande(vgl. Kapitel 2.2). Kénnen Mobilien,
die in Industrielandern bis zu einem Drittel depKaistocks und bis zur Halfte der Investiti-
onen ausmachen kénnen (Fleisig 1995a: 1), abet aistsicherheiten herangezogen werden,
miissen deutliche héhere Zinsen fiir unbesicherteitérdezahlt werdeén®. Potentiell ver-
fugbare mobile Sicherheiten (auch Prestigeobjelge, Kapitel 2.4.2, aber auch 2.4.4) haben
nur einen lokalen Wert (vertiefend auch Kapitel.3.B).

Schaubild 3.1: Besicherungsumfang
Quelle: RFAS 2003, nach Basu (2006: 23)

Indicator Bank RRB Coops Schemes Others
Collateral required (% of 87.0 89.3 72.9 58.3 83.1
loans)

Value of collateral as % of loan 9.1 9.5 11.0 6.82 24.3

Formelle Finanzinstitutionen fordern Uberwiegencdhd.als Sicherheit. Doch da Immobiliar-
sicherheiten aufgrund zahlreicher auch politisdBeilinde eher selten durchgesetzt werden
bzw. durchsetzbar sind (vgl. z.B. Fleisig 1995a:sBllen sie fur den Kreditnehmer vor allem
einen Kostenfaktor dar (Basu 2006: 39) und kéonremkredit fir den Kreditnehmer deutlich
verteuern (Rudolph 1984: 30). Die Forderung vorh&ikeiten kann andererseits auch als
Maflinahme zur individuellen Kreditrationierung eisgzt werden (vgl. Kapitel 3.2.1.3). Ne-
ben Immobiliarsicherheiten werden bei l&andlichemaRzierungen zahlreiche weitere Vermo-
gensgegenstande mit Pfandrechten oder pfandahmlRbehten belegt werden, wie das z.B.
bei der in Indien haufigen Pfandleihe der Fal(Bduman 1989, Bouman/ Bastiaanssen 1992;
vgl. auch Kapitel 4.3.5.1). Basu (2006: 22f.) sthdbkt, dass die Mehrheit der formellen land-

2327 B. wegen der Unpfndbarkeit lebensnotwendigergbin

“3Dies fiihrt schlieRlich dazu, dass z.B. im inforreelBetrieb weniger Kapital je Arbeitnehmer gehakérd
und wenigerOutputpro Person erwirtschaftet werden kann. Fir Bativiard der Verlust an Bruttosozialpro-
dukt aufgrund unsicherer legaler Rahmenbedinguffigredie Kreditbesicherung/ Sicherheitenstellungtider
1990er Jahre auf zwischen 5-10% geschatzt (Fl289%a: 1).
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lichen Kredite die Stellung von Sicherheiten ertohtgh machte. Allerdings machte der Wert

der Sicherheit bei Banken nur rund 10% des Kretlitwens aus, wéahrend er bei Regierungs-
programmen recht hoch ausfiel (Schaubild 3.1).rmfdle Geldverleiher vergeben meist un-

besicherte Kredite (vertiefend Kapitel 4.3.5).

Formelle (,echte”) Burgschaften sind fur die forieal Kreditinstitute relativ wertlos, da die
armeren Kreditnehmer meist nur wenig bankfahigegBiirzur Verfiigung stellen kénnen, die
das hohe Risiko nicht nennenswert absenken (vgh &apitel 4.3.5.2). Grundsatzlich be-
stiunde auch die Moglichkeit, dass die SchuldneRahmen einer Kreditleihe die Blrgschaft
eines Kreditwirdigen beschaffen, was den Kreditstéraber wesentlich und meist prohibitiv
verteuern wuirde. Aufgrund der fehlenden bankubhcBeherheiten bleibt der a&rmeren Be-
volkerung der Zugang zu formellen Kreditmittel Rd.verwehrt, und sie ist umso mehr von
informellen Kreditgebern abhangig (vgl. Kapitel 3.3).

Die Festsetzung der Kreditkonditionen beeinflusa3geblich die Rentabilitat der Kreditver-
gabe, so dass zur Gewahrleistung der Wirtschakwithdas potentielle Ausfallrisiko in der
Konditionengestaltung angemessen bericksichtigdevermuss. Denn bei Bekanntwerden
negativer Entwicklungen nach Vertragsabschlussisé Nachbesserung der Konditionen
i.d.R. nicht moglich*. Dabei ist zu beachten, dass in vielen Entwickslémgern rechtliche
Vorgaben wie z.B. Zinssatzhéchstgrenzen die Freihai Konditionengestaltung durch den
(formellen) Kreditgeber beschranken (vgl. KapiteB.2.1). Informelle Kreditgeber bertck-
sichtigen bei der Kreditvergabeentscheidung undditmmenfestsetzung neben Rentabilitats-
gesichtspunkten zahlreiche weitere 6konomische wandallem soziale Aspekte (vertiefend
Kapitel 4.3.1.2). Wie sich bereits im 2. Kapitekg&t hat, werden im informellen Finanzsek-
tor deshalb ggf. auch isoliert betrachtet 6konomiserentable Kredite vergeben, die auf lan-
ge Sicht fur die Kreditgeberfamilie dennoch vottait sein kdnnen.

3.2.2.2 Landliche Kreditbeziehungen aus der (Tranddions-) Kosten-Perspektive

3.2.2.2.1 Die Kosten-Erlos-Problematik landlicher Kedite — Kreditgeber-Perspektive
(Landliche) Kreditbeziehungen sind nicht nur miklzeichen Risiken behaftet, sondern brin-
gen auch hohe Transaktionskodfemmit sich. Transaktionskosten umfassen i.a. sénetlic
Kosten, die mit der Anbahnung, der Verhandlung, ddschluss, der Uberwachung, Anpas-
sung und Durchsetzung von Kreditvertrdgen und damaveitesten Sinne zur Bewaltigung
der Informationsdefizite bei der Kreditvergabe #efa(vgl. Kapitel 1.4.2.2, Furubotn/ Rich-
ter 2003: 65ff3°°. Sie entstehen grundsatzlich bei beiden Kreditagspartnerfi’, sind aber
fur Glaubiger und Schuldner unterschiedlich kakaldar, umlegbar bzw. transparent.

34 Eine noch zu behandelnde Méglichkeit der Nachlvasseergibt sich aus der Befristung und den Nachver
handlungen (vgl. Kapitel 3.2.3.2, 3.2.3.4, 3.2.3.5)

235 \Wwahrend der Transaktionskostenbegriff in der tagschen Literatur relativ einheitlich verwendetav{vgl.
z.B. Furobotn/ Richter 2003: 12ff., 65ff.), ist dien der Enwicklungszusammenarbeit nicht der zaB (Trans-
aktionskosten ausschlieBlich als Verwaltungskogt&h CGAP —Verdffentlichungen). Im Folgenden sadird
theoretischen Festlegung gefolgt werden und zwiscKeeditgeber- und Kredithehmer-Transaktionskosten
unterschieden werden.

2% zur Problematik des Begriffs Transaktionskosteh Tgrberger (1994: 125ff.). Eine besondere Form de
Transaktionskosten sind die sdggencyKosten (Vertretungskosten), die sich aus dem DReiegserfordernis
ergeben (Furubotn/ Richter 1996: 167, Jensen/ Ntegkl976). Vertrauensbildende MalRnahmen in der ikred
beziehung als Delegationsbeziehung sind stetsatuhenAgencyKosten verbunden (Jensen/ Meckling 1976).
Die Kosten des Prinzipals werden dabeiMtsitoring Cost(Uberwachungskosten), die des AgentenBais-
ding Cost(Kosten der Selbstbindung) bezeichnet. Durch digmanetrische Informationsverteilung und die
erforderlichen Steuerungsmaflnahmen entsteht iml&iehgzur theoretisch méglichen maximalen Wohlfasirt
tuation des Prinzipals ein relativer Wohlfahrtsust] der sogResidual Lossder ebenfalls zu deAgency-

123



Wahrend der Kreditanbahnungsphase fallen fur dedlikgeber sog. Anbahnungskosten (vgl.
Kapitel 1.4.2.2) an in Form z.B. von Kosten der Waerg und des Erstellens (standardisierter)
Angebote, aber auch Refinanzierungskosten fur eieiBialtung von Mitteln zur kiinftigen
Kreditvergabe. Entsprechend fallen anschlieBend ¥eghandlungs- und Abschlusskosten
an. Diese umfassen fir den Kreditgeber PositionenzvB. die gesamten Kosten der Kredit-
wurdigkeitsprifung, die Kosten der kongruenten Raizierung, Kosten zur Unterhaltung
einer Mindestreserve oder vergleichbaren finaremeReserve (The World Bank 1989: 139)
und ggf. die Kosten der Einhaltung staatlich vorjEmer ZinssatzhéchstgrenZ&nNach
Vertragsabschluss ergeben sich sog. Kontrollkosteh Kosten der Nachverhandlung. Fir
den Kreditgeber zahlen z.B. die Kosten firr die Washung der Riickzahlung dazu, die Kos-
ten fur etwaige Nachverhandlungen (k6nnen den Kositeer Kreditwurdigkeitsprifung ent-
sprechen), Kosten fir Stundungen und entsprecheféerung der Refinanzierung, aber
auch z.B. Kosten von (teilweisen) Schuldenerlasséohe Analphabetenraten lassen die
Transaktionskosten insbesondere auch nach Krettagsabschluss steigen.

Wie die vorangegangenen Ausfihrungen bereits dbutiemacht haben, sind landliche
Kleinkredite mit besonderen exogenen und endogBm&ken (Kapitel 2.3.1, 3.2.1.2, Kapitel
3.2.3.1) verbunden. Deshalb wird aus Sicht des iKyelders eine umfangreiche Kreditwir-
digkeitsprufung erforderlich, ist die Kreditubentang eher aufwandig und Nachverhand-
lungen wahrscheinlich. So bestehen dann die Tréinsakosten der Kreditvergabe aus Kre-
ditgebersicht neben den Refinanzierungskosten irméiéchen aus den Informations-, An-
reiz-, Monitoring-, Nachverhandlungs- und Durchsefgskosten als Verwaltungskosten im
weiteren Sinne (vgl. z.B. Ghate 1992: 139f.), @iztlich deshalb entstehen, weil der Kredit-
geber versucht, Kreditausfalle soweit wie moglichverhindern (vgl. hierzu auch Chaves/
Gonzalez-Vega 1993). Da jedoch immer ein Restrisiudbleibt, muss der Kreditgeber bei
seiner Kalkulation des Kreditzinssatzes aus 0kosongn Griinden neben den erwarteten
Transaktionskosten auch einen Risikoaufsctifageriicksichtigen (vgl. Kapitel 3.2.2.1.2,
3.2.2.2, 4.3.1.2, z.B. Hartmann-Wendels et al. 1833, Hein 1993: 239ff., auch Bottomley
1983). Zusatzlich sollte auch eine angemessen®ltinthg der Kreditgeber-Téatigkeit ange-
setzt werden (vgl. Kapitel 4.3.1.2).

Die Geldbeschaffungskosten stellen sich im landlicRinanzsektor ganz unterschiedlich dar.
Wahrend ein informeller Geldverleiher im Regelfalir seine eigenen Mittel verleiht und als
Refinanzierungskosten z.B. OpportunitatskostenHarsdelsgeschaften (beim Handtem
Geldverleiher) ansetzen muss (vgl. Kapitel 4.1s2mi-formelle Finanzinstitutionen haufig
die Einlagen ihrer Mitglieder und/ oder subventate (Geber-)Mittel ausleihen, nutzen for-
melle Finanzintermedidre haufig im Rahmen von l@&héin Férderprogrammen eine zins-
gunstige Refinanzierung bzw. eine Verwaltungskaaibuentionierung, weshalb einige Auf-
lagen zu beachten sind, darunter z.B. festgesétmeitzinssatze, bestimmte Kreditneh-
mergruppen oder bestimmte fixe Kreditvolumina, ldietlich auch zu Kosten fuhren.

Grundsatzlich kann man davon ausgehen, dass maré@hAufwand und steigenden Kosten
fur die Informationsbeschaffung, die Kreditiberwaey und ggf. die Nachverhandlung bzw.
Durchsetzung auch die tatsachlichen Kreditauskiligen. Fir den Kreditgeber ergibt sich

Kosten gezéhlt wird (vgl. z.B. Furubotn/ Richtel9$9 165f., Jensen/ Meckling 1976). Im Folgendetesadliie
AgencyKosten nicht weiter herausgestellt, sondern allgjaranter die Transaktionskosten subsumiert werden.
237 Auch dem Staat entstehen Transaktionskosten zimeéhterhaltung der staatlichen finanziell releesnt
Infrastruktur (z.B. Furubotn/ Richter 2003: 55ff.).

23%Grundsatzlich sind auch Subventionsbestandteileeriicksichtigen.

#%Grundsatzlich bestehen die Ausfallrisikokosten awsi Komponenten: dem Risikoaufschlag zum Ausgleich
der Verlustmdglichkeiten und der Risikopramie i.e.@ie risikoscheue Entscheider fir mdégliche Ergebn
schwankungen kompensiert (vgl. z.B. Hartmann-Wendehl. 1998: 653). Fir die Ergebnisse der vazhegn
Arbeit ist diese Unterscheidung nicht erforderlictd wird deshalb nicht weiter verfolgt.
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daher das Problem der optimalen Kombination vom3Jaktionskosten der Informationsbe-
schaffung und akzeptablem Risiko (gemessen an dgkogramie). Nach Kreditvertrags-
abschluss ergibt sich ein prekamgade-offzwischen der Minimierung von Verwaltungskos-
ten (Kosten der Einsammlung der Raten- und Zinszeggn) und der Minimierung der Aus-
fallrate. Geringer Kontrollaufwand fuhrt hier i.d.®u hohen Ausfallraten.

Die erwarteten Kosten des Kredites spiegeln sictAllgemeinen in den Kreditkonditionen
wider. Bei der landlichen formellen Kleinkreditvatze sind jedoch meist zahlreiche Vorga-
ben zu den Konditionen zu bertcksichtigen (z.B.sZatzhdochstgrenzen, standardisierte Si-
cherheiten). Uber die Kreditkonditionen kénnen gisitzlich Transaktionskosten des Kre-
dithehmers auf den Kreditgeber Uberwélzt werdempi€h3.2.2.2.3). Bei der Festsetzung des
Zinssatzes und der Sicherheitenforderung sinddatigs die negativen Effekte einer Zins-
satzerh6hung bzw. einer erhdhten Sicherheitenfondeizu bertcksichtigen (vgl. Kapitel
3.2.1.3). Denn Kreditkonditionen stellen immer Tsaktionskosten des Kredithehmers dar
(Kapitel 3.2.2.2.2).

Angesichts der unterentwickelten Infrastruktur ikmmmunikationswege sind die gesamten
Transaktionskosten der landlichen Kreditvergabeigben Entwicklungsléandern vergleichs-

weise hoch (vgl. Maurer 1999: 70ff.). Nach Bravemm@uasch (1989) belauft sich allein der
Verwaltungskostenanteil an den Transaktionskosgéeriatmellen Kreditvergabe auf etwa 15-
40 Prozent des Kreditvolumens. Hohe Kosten der glifierhaltung der Markte reflektieren

meist die hohen Kosten der Kommunikation (Besle9512136). Jegliche Informationsbe-

schaffung ist zunachst mit Kosten fur die Uberwimgluaumlicher Distanzen (Transportkos-
ten, Zeitaufwand) verbunden. Hinzu kommt, dass ldmelichen Kreditgeber Uber unter-

schiedliche, zum Teil unzureichende FahigkeiteB.(Ausbildung, Erfahrungen) bzw. Aus-

stattungen (z.B. Hard- und Software) verfliigen, ueditvertragsrelevante Informationen zu
generieren bzw. auszuwerten und die Ergebnisserentseend durchzusetzen. Zu der raumli-
chen Distanz kommen noch ggf. soziale, kulturelid aethnische Distanzen (vgl. auch Kapi-
tel 2.1, 3.2.1.1, auch Chaves/ Gonzalez-Vega 19688.die ebenfalls Kommunikationsprob-

leme und —kosten mit sich bringen, die aufgrundukaller Besonderheiten (z.B. das indische
Kastensystem) teilweise nur bedingt einzuddmmaeanh sin

Aufgrund der zahlreichen externen (Kapitel 2.3) 8uid endogenen Risiken (Kapitel 3.2.1.2,
3.2.3.1) kénnen die gesamten Kosten des Kredit#g nhbedingt vorab bestimmt werd&h
Aktive MalRnahmen zur Risikobewertung und BegrenZéndlicher Kleinkredite sind relativ
kostspielig und teilweise nicht verfugbar (Kapigek.2.1.3), so dass viele landliche Kreditge-
ber relativ hohe Risikopramien i.w.S. veranschlagah. Chaves/ Gonzalez-Vega 1993: 15)
bzw. zusatzliche Kreditkonditionen vereinbarentsall(z.B. Ersatzsicherheiten, vgl. vertie-
fend Kapitel 4.3.5.1). Wie sich bereits gezeigt lkann dies jedoch negative Wirkungen auf
die Qualitat der Kreditnehmer mit sich bringen (Kelp3.2.1.2).

Transaktionskosten sind grundsatzlich umso hdleunpekannter der Kredithehmer ist, je
groRer die rdumliche (und soziokulturelle) Distamz@schen den Vertragspartnern ist, je ge-
ringer das Kreditvolumen und je kiirzer die Verttagizeit sind. (Landliche) Klein(st)kredite
sind damit fur den Glaubiger relativ teurer als(3ge Kredite und lohnen sich fir formelle
Finanzdienstleistét* haufig schon wirtschaftlich nicht (vgl. Baltensger 1970: 605, Geis

240 Moderne EDV-gestiitzte Kreditprifungsmethoden, sigez.B. im Rahmen der Basel II-Bestimmungen (vgl.
z.B.Tietmeyer et al. 2002) Beriicksichtigung findé@mnen, kénnen zwar auf Basis von Erfahrungsweaten
Transaktionskostenproblem abmildern, sind aberssati landlichen formellen Finanzsektor, der teibeenicht
mal Uber eine EDV-gestiitzte Kontofiihrung verfugthnverfigbar. lhr Einsatz ware angesichts degngen
Kreditvolumens zudem viel zu kostspielig (vgl. algdsu 2006).

2417,y den Kreditkosten informeller Geldverleiher-Kriedvgl. Kapitel 4.1.2.
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1990: 60ff.). Die Kosten fur die Prufung, Durchsetg und Kontrolle von Finanzkontrakten
(im Sinne der Verwaltungskosten) bestehen namliceizem grofR3en Teil aus Fixkosten. Bei
landlichen Klein(st)krediten sind diese Fixkosteorallfixe Kosten) im Vergleich zu den
relativ geringen (nur prozentual zum Kreditvolunstéeigenden) Zinsertrdgen und hohen Risi-
ken besonders hoch, was auch als ,Kosten-Erlosr8thezeichnet wird (vgl. Anderson/
Khambata 1982, Geis 1987: 80, 1989: 63; auch Unlations 2006: 7). Da ein erheblicher
Teil der Kosten der Kreditwirdigkeitsprufung redatinabhangig von der Kreditlaufzeit an-
fallen, ergibt sich ein vergleichbarer Zusammenhangh zwischen Laufzeit und Transakti-
onskosten (Ghate et al. 1992: 141, Maurer 1999;, Z#fttler 1997: 167). Bei kurzfristigen
Krediten missen die hohen Transaktionskosten lbeneaelativ kurzen Zeitraum verteilt
werden, die Summe aller geleisteten Zinszahlungedautlich geringer als bei einem lang-
fristigen Kredit. Aufgrund der Kosten-Erlés-Schéwknen sich formelle Kleinstkredite erst in
langerfristigen, wiederholten Geschaftskontaktegl. (fapitel 2.5.5, 4.2.2.2), im Verbund mit
anderen Leistungen (vgl. Kapitel 2.5.4, 4.2.3) bawErwartung spater steigender Kreditvo-
lumina (vgl. Geis 1990: 60ff.). Denn bei Folgektedi verringert sich der Kreditprifungs-
aufwand erheblich: Im Zeitablauf konnen diese Kosarch eine verbesserte Kenntnis der
Risiken und individuellen Lebensbedingungen derepitllen Kredithehmer sowie auch
durch eine Anpassung und Innovation der verwendktedittechnologie an die Besonder-
heiten der potentiellen Kredithehmer dauerhaft gletseerden (vgl. Schmidt/ Zeitinger 1994
76ff., auch Kapitel 2.5.5, 4.2.2.2). Au@ignalingund Self-Selectior(vgl. Kapitel 3.2.1.2)
konnen eine Kostenersparnis mit sich bringen. Bieandererseits mit spezifischen Investiti-
onen verbunden, die ohne weitere Verhaltensantb&®roblemeex postverscharfen konn-
ten (vgl. vertiefend Kapitel 3.2.3.1, 3.2.3.2).

Kostenreduzierend@ross-SellingEffekte und eine Verbundkalkulatit’i wie sie bei Banken
in Industrielandern in langjahrigen Kunde-Bank-@dzingen (vgl. z.B. Krahnen/ Elsas 1998;
Elsas/ Krahnen 2000) ublich sind, sind im landliciermellen Kreditgeschaft der Entwick-
lungslander mit Bezug auf &rmere KundengruppeRi.dicht realisierbar, weil die Kunde-
Bank-Beziehungen eher nur sporadisch und ggf. imniea von (staatlichen) Kreditpro-
grammen stattfinden. Schlechte Performanz fihiReygelfall zum Abbruch der Kreditbezie-
hung. Eine kundenorientierte Anpassung der Kredudkoonen und damit eine mdgliche
.Rehabilitierung” der Kreditbeziehung ist im forrmexl Finanzsektor normalerweise nicht
vorgesehen, birgt aber erhebliches AnreizpoteNitiefend Kapitel 4.4.1). Ebenso gestal-
ten sich typische Risikobewaltigungsmalinahmen firedKgeber wie Portfolio-
Diversifikation oder Kreditversicherung, die diegdlitkosten ebenfalls eindammen kénnten,
im landlichen Raum als sehr schwierig (vgl. Kap&el.3.4).

Wie noch ausfuhrlich im vierten Kapitel zu erlautést, erfolgt insbesondere im landlichen
informellen Finanzsektor die Kreditvergabe nichbedingt kontinuierlich, sondern in Anleh-

nung an den zyklischen Bedarf. Die Mittel des Kigelbers liegen deshalb ggf. zeitweilig

brach und es mussen entsprechend zuséatzliche Qppatskosten auf die Kreditvertrage

umgelegt werden. In diesem Zusammenhang ist zwcksightigen, dass mit langerer Kredit-

laufzeit nicht nur die fixen Kosten relativ zur lfaeit sinken, sondern sich auch die Opportu-
nitatskosten verringern, da sich die Zeiten, ineshedie Mittel des Kreditgebers brach liegen,
reduzieren, je langer die jeweilige Kreditlaufzstt(Ghate 1992: 141).

Setzt man voraus, dass der Kreditgeber eine kas¢enierte Kreditvergabe- bzw. Zinspolitik

verfolgt (vgl. Geis 1987: 83), fihren die hohen temsder landlichen Kreditvergabe in Zu-
sammenhang mit der Kosten-Erlos-Schere letztliduddass zumindest im Bereich der Ver-
sorgung armerer Bevolkerungsschichten mit Finamatieistungen eine Zielkonkurrenz zwi-

242\/gl. z.B. Hartmann-Wendels et al. (1998), Hein939216, 243ff.).
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schen der Versorgung armerer BevolkerungsschiahnieiKredit und der finanziellen Nach-
haltigkeit entstelit* (vgl. Anderson/ Khambata 1982, Geis 1987: 80, 1839 auch Hulme/
Mosley 1996, Heidhues et al. 2001). Allerdings mbssiicksichtigt werden, dass unter-
schiedliche Finanzinstrumente mit unterschiedlicliBransaktions-) Kosten verbunden sind
und dass im Rahmen finanzieller Innovationen auchizdest Teile der Transaktionskosten
auf den Kunden ubertragen bzw. schonend in einenglmeziehung ,integriert* werden kon-
nen (vgl. vertiefend Kapitel 3.2.2.2.3).

Wie sich aus den vorangegangenen Erlauterungebtengiissen schon allein angesichts der
hohen exogenen und endogenen Risiken und der hararaltungskosten landlicher Kredit-
vertrdge kostenorientierte landliche Zinssatze leglgsweise hoch angesetzt werden. Den-
noch finden sich im formellen landlichen Finanzseldtaatlich festgesetzte, meist eher an
politischen Motiven als an Kosten orientierten Zetzhochstgrenzen und Zinsbindungen im
Rahmen von Fordermaflinahmen, die die Bereitschafielter Kreditgeber zur landlichen
Kreditvergabe angesichts der damit verbundenentivegaRentabilitdt eher hemmen als for-
derrf**. Hoff/ Stiglitz (1998) kénnen in ihren theoretischModellen zudem nachweisen, dass
institutionelle Intervention in den Kreditmarkt der Form von Subventionen sogar zu einer
Erh6hung der Kreditkosten fiihren kann. Zeller (20@1schliel3lich sieht die hohen Trans-
aktionskosten landlicher formeller Kreditvergabe Bauptursache daftir, dass der Kredit-
nachfrage durch die armere landliche Bevolkerunip leeisreichendes formelles Angebot
gegenibersteht.

Da die Kostenkomponenten nicht ohne weiteres adutlerringert werden kdnnen, legt dies
den Schluss nahe, dass zumindest ein Teil deritiuedi Klein(st)kreditvergabe unter den
gegebenen Bedingungen im formellen Finanzsektdntmach ékonomischen Kriterien zu
bewaltigen ist und Subventionen ggf. in vollig amaid=orm erforderlich sind (kritisch Geis/
Hartig 1983, Hartig 1989). Dies wird in neueren &tzen insofern bertcksichtigt, dass Hilfe
in Form von Krediten erst ab einer gewissen Leigs$téthigkeit der Kreditnehmerfamilie an-
geboten wird. Den ,Armsten der Armen* sollte dagegeer andere Unterstiitzung (z.B. Al-
tersrenten, Kindergeld, kostenlose (Aus-)Bildung.)etunachst zu regelmafiligen Einkom-
mensquellen verholfen werden, bevor ihnen Kredieihrt werdeff®. Dies wiirde auch der

Nehmermentalitat entgegen wirken. Kapitel 4 wirdyea, mit welcher Finanztechnologie der
landliche informelle Geldverleiher der Kosten-EfBshere begegnen kann.

3.2.2.2.2 Fehlende Transparenz bei den KreditkostenKreditnehmer-Perspektive

Auf Kreditnehmerseite wird der Zinssatz in der Lateir meist als wesentlicher Indikator fir
die Kosten eines Kredites angesehen (vgl. abert&lai3.1.1, 4.3.1.2.3). Ein Kredit ist im

Regelfall aber noch mit zahlreichen weiteren deekiz.B. Geblihren, Provisionen) oder indi-
rekten Kosten (Zins- und Tilgungsverrechnung) vadan, die Uber den Effektivzinssatz hi-
nausgehen (vgl. Kapitel 3.2.2.1.2).

Neben den Kosten fur die Kapitaliberlassung engstetem Schuldner im Zusammenhang
mit der Kreditaufnahme und -riickfihrung aus Tratisakkostengesichtspunkten noch zahl-

243 or dem Hintergrund anderer Erfahrungen argumestieChristen et al. (1995) und Otero/ Rhyne (1994)
auch, dass finanzielle Nachhaltigkeit von Mikrofizinstitutionen und die Erreichung der armeren Bex@ing
komplementére Ziele seien (vgl. auch Zeller 2001).

2447 B. in Indien (vgl. Kapitel 1.3.2.1), Bangladedtailand oder Indonesien. Maurer (1999: 74f.) we@auf
hin, dass formelle Kreditgeber in Asien durch dienaistrative Festlegung von Zinssétzen nur einesgpanne
von 5-10 % realisieren kénnen, was im Regelfaliztisubventionierter Refinanzierung zur Deckungtdtsach-
lichen Kosten nicht ausreicht. Als Ausweichreaktanfolgt die Diskriminierung genau der Zielgrupple ei-
gentlich geférdert werden sollte (vgl. 3.2.1.3).

245 AuRerungen von Prof. Eva Terberger auf einer Rosiliskussion der KfwW Berlin am 27.1.2005.
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reiche weitere, meist schwer quantifizierbare Koes#u den Anbahnungskosten des Kredit-
nachfragers zahlen Kosten fur die jeweilige Anrethe Beschaffung von Informationen zum
Kreditangebot ggf. unterschiedlicher Anbieter, diie Auswertung dieser Informationen und
die Auswahl und den Zugang zu einem bestimmten ikreldler sowie Opportunitatskosten.
Hinzu kommt, dass Ablehnungen - und dasuibk costs- im formellen Finanzsektor haufig

sind (Basu 2006: 39).

Die anschlie3end anfallenden Verhandlungs- und BWbsskosten umfassen fir den Kredit-
nehmer sdmtliche direkten Kosten wie Gebuhren, iBianen und auch Zinskosten, Kosten
fur etwaige Selbstbindung®&fi wie z.B. Kosten fiir die Beschaffung (im formellEmanz-
sektor) erforderlicher Dokumente, Nachweise, reg&im zu stellende Informationen oder
gof. erforderliche Sicherheiten und anderer AuffagBuchfihrung o.a.), ggf. erforderliche
Bestechungsgelddf, Kosten des Zeitaufwandes aufgrund langwierigeedivertrags-
procedere, zudem generell Reise- und Opportundétshk flr den Zeitaufwand. Basu (2006:
38) ermittelt einen Median der Distanz zur nach$temellen Finanzinstitution von 2-5 km,
der Median der Reisezeit betragt auRer bezogeRa@stfilialen 30 Minuten. Im Allgemeinen
sind wegen der Kosten fur Transport und dem Zeaianfl regelmafilige Besuche bei formel-
len Finanzinstitutionen dann auch selten (ibd.. Z)nd 27 % der Befragten (48% im ent-
wicklungsschwacheretwttar Pradesl), die von einerRegional Rural BankGeld liehen,
mussten Bestechungsgelder zahlen, knapp 27% dditkeébmer vorCommercial Banksnd
10% der Kreditnehmer von Kreditgenossenschafted.:(iB3, Schaubild 3.2). Die erfasste
Hohe der Bestechungsgelder allein fir den Kredamggmachte zwischen 10% und 20% des
Kreditvolumens aus (ibd.: 39). AuRerdem bendétigéemdliche Kreditnehmer zur Zeit der
Untersuchung einNo-Dues Certificatevon jedem anderen Kreditgeber im Dorf (wie vom
lokalen formellen Kreditgeber definiert), um sichgstellen, dass der potentielle Kreditneh-
mer keine ausstehenden Kredite hat (ibd.). Esasbuil auszugehen, dass die Beschaffung
dieser Zertifikate mit hohem Zeit- und Kostenaufdgauch Bestechungsgelder) verbunden
war.

Schaubild 3.2: Kredithehmer-Transaktionskosten forneller Kredite
Quelle: RFAS 2003 nach Basu (2006:39)

Indicator Bank | RRB | Coops| Schemeg Others
Interest rate (median) % p.a. 126 11 11 14 14
Loan amount received as % of amount applied 91,8 ,2 §833,5 86,6 93,9
Percentage of households reporting bribes 26,8 27,0,7 27,27 23,21
Bribe as % of amount approved 01 182 199 42,3| 8,3
Time taken to process a loan application (wegkd) 285 | 24 8,9 14,3

Die nachvertraglichen Kosten auf der Seite des ikredmers umfassen z.B. die Kosten
(Transportkosten und Kosten des Zeitaufwands imme&Svon Opportunitatskosten) fur die
Beibringung von Zins- und Tilgungsleistungen, abach Kosten fur Nachverhandlungen,
Umschuldungen und dabei erneut erforderliche Bbstagsgelder sowie ggf. Kosten der
Kreditkiindigung und ggf. der Sicherheitenverwertagl. u.a. Ghate 1992: 140, Ladman

246 7 B. als Signaling auch in Folge der Uberwalzung von Transaktionskosiurch den Kreditgeber (vgl.
3.2.1.2, 3.2.2.2.3); vgl. z.B. Ghate (1992: 140auver (1999: 76).

47 Die hoheren Kreditnehmer-Transaktionskosten forendBindlicher Kredite liegen nach Sharma (2000: 3)
nicht allein in der Korruption begriindet, sondebemso in den Allianzen zwischen lokaler Elite umdh dFunk-
tiondren der Finanzinstitutionen. Zudem sei auah Marktmacht der wenigen hauptberuflichen Krediageb
nicht zu unterschatzen.
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1984: 105, Meyer/ Srinivasan 1987, Ahmed 1989)dKsehulden sind im formellen Finanz-
sektor aus Sicht des Schuldners meist als Bringdehwereinbart, im informellen Finanz-
sektor dagegen oft als Holschuld, so dass die Kdstiedie Beibringung von Zins- und Til-
gungsleistungen im formellen Finanzsektor dem Stiterl zuzurechnen sind, wahrend sie im
informellen Finanzsektor beim Glaubiger anzusetger. Grundséatzlich fallen dem Kre-
ditnehmer zudem auch Risikokosten zur Absicherusgeg die eigene Zahlungsunfahigkeit
an (z.B. Zattler 1997: 171).

Landlichen Kreditnehmern sind die vollstandigen t¢asfur die Kreditnahme (Zinskosten
und Transaktionskosten) meist nicht unmittelbangparent. Dennoch sind sie sich der Exis-
tenz der zahlreichen weiteren, vor allem bei fofemeKreditgebern neben dem Effektivzins-
satz anfallenden Kreditkosten bewusst. Wahrenddeeinformellen Kreditvergabe der ver-
einbarte Zinssatz nebst etwaiger Besicherungskaontast die wesentlichen Kapitaltberlas-
sungskosten ausmacht, kdnnen die nicht unmitteldannbaren und nicht von vorneherein
abschatzbaren Transaktionskosten bei landlichenditen Kleinkrediten eine enorme Ho6he
erreichen und den Nominalzinssatz um einiges (digest (vgl. Ghate 1992: 139ff.). Eine
Studie in Thailand hat gezeigt, dass die Kreditnehimansaktionskosten je Einheit Kredit-
volumen im formellen Finanzsektor durchschnittlddppelt so hoch sind wie im informellen
(Ghate 1992: 140). Basu (2006) stellte fest, dasndlle Kredite in Indien durchschnittlich
erst nach 33 Wochen ausbezahlt werden, wahrendnefle Kredite nahezu unmittelbar zur
Verfigung stehen. Dies ist nur ein empirischer Himnauf die hohen Transaktionskosten-
unterschiede der formellen und informellen Kredtalhme. Angesichts der relativ geringen
Kreditvolumina kénnen die Transaktionskosten priivitwirken (vgl. Kapitel 3.2.1.3) und
dazu fuhren, dass die Kredithnehmer auch bei Zugang formellen Finanzsektor den infor-
mellen Finanzsektor bevorzugen.

Die hohen Kreditnehmer-Transaktionskosten in derzzi®@mng zu formellen Finanz-
institutionen fuhren zu einer geringen Kontakthgkeit. Insgesamt gesehen fuihren die lange-
re Kreditbearbeitsungszeit und die geforderten &dstngsgelder zu deutlich hoheren effek-
tiven Kreditkosten.

3.2.2.2.3 Anséatze zur Transaktionskostenreduzierung

Die hohen Transaktionskosten landlicher Kreditvbegarfordern MaRnahmen der Transakti-
onskostenreduzierung. Dies kann durch Uberwalzuigliohst vieler Kostenkomponenten
auf den jeweils anderen Vertragspartner (vgl. 5Bate 1992: 140, Maurer 1999: 76) oder
durch ,sanfte Integration” vermittels z.B. solidé@mmunikation erfolgen.

Einige formelle landliche Kreditgeber versucherangaktionskosten weitest maglich auf den
Kreditnehmer abzuwalzen, indem z.B. statt einetva@kiScreeningsin Signaling (Kapitel
3.2.1.2) durch den Schuldner erwartet wird (vgldinan 1984: 108). Doch mit Bezug auf die
armere landliche Bevoélkerung ist dies z.B. aufgrtetdender als Signale geeigneter Vermo-
gensgegenstande nicht immer umsetzbar. Typisclemm-®rmellen Finanzsektor ist fur die
Uberwalzung auch - wie beim Gruppenkredit (vgl..Z88sley/ Coate (1993), Braun (2000),
Devereux/ Fishe (1993); vgl. auch Kapitel 3.2.3.20lie Delegation der Selektions- und
Uberwachungsphase auf eine Gruppe. Durch eine sid@rUberwalzung konnen sich die
Transaktionskosten eines Kreditnehmers derart erhotlass sich potentielle Schuldner zu-
rickziehen und der Kreditgeber mit den Problemereagr Selektion konfrontiert ist. Auch
Zinssubventionen sind hier nicht unbedingt hilfreieveil sie teilweise nicht ausreichen, um
die tatsachlichen Kosten der Kreditgeber zu deckehweil sie zudem negative Verhaltens-
risiken mit sich bringen kénnen (Kapitel 3.2.1.2.3.1, 4.5).
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Kreditgeber-Transaktionskosten kdnnen z.B. auclchduie Vereinbarung wdchentlicher
Zins- und Tilgungsleistungen gesenkt werden. Digsgb einen engeren Kontakt zwischen
den Vertragspartnern mit sich und damit eine beskdormationsbasis fur den Kreditgeber.
Im Sinne der Bringschuld (Kapitel 3.2.2.2.2) stehelen gesenkten Kreditgeber-
Transaktionskosten die hoheren Transport- und Qppitéitskosten des Kreditnehmers ge-
genuber.

Langfristiges Ziel sollte es sein, die gesamtem3a&tionskosten bei beiden Vertragspartnern
zu verringern. Dabei ist auf die InterdependenzKiestenkomponenten zu achten. So fuhrt
eine Reduktion deex ante Kreditnehmer-Transaktionskosten z.B. Uber eirhfrageorien-
tiertes Angebot und eine verbesserte Erreichbapaaitllel zu hoheren Transaktionskosten
bei den Kreditgebeff® die bei Kostenorientierung wiederum an andereli&San den Kre-
ditnehmer weitergegeben werden miissten. Uber adigliEtung dauerhafter Finanzbeziehun-
gen z.B. wird eine schonende Integration von Teden Transaktionskosten maéglich, weil
uber die regelmaRigen Kontakte zahlreiche Vertraatraffende Informationen nahezu kos-
tenlos flieRen, so dass beide Vertragsparteienasagfe Sicht Transaktionskosten einsparen
konnen (vgl. Kapitel 4.2.2). Wiederholte Kreditvabg und damit der Aufbau von Geschéfts-
beziehungen reduziert die Kosten fur die Kreditigkditsprifung erheblich, da eine Kredit-
historie verfligbar wird. Ebenso sind Wege der lugigsverpflichtungen bereits kostenspa-
rend etabliert. Die Wahl einer nachfrageorientigrtangepassten und doch wirtschaftlich
ausgerichteten Finanztechnologie birgt hier eirf3gsoPotential zur Reduzierung von Trans-
aktionskosten (vgl. Kapitel 4.1 - 4.4). Landlicher allem staatliche formelle Kreditgeber
verwenden die oft aus dem informellen Finanzseldbmrnommenen Finanzinnovationen bis-
her nur zdgerlich, semi-formelle Mikrofinanzinstitnen dagegen haufiger (vgl. z.B. Zeller
2001, fur Indien Basu 2006: 44ff.). Die praktisdBgahrung hat gezeigt, dass die Eignung
eines innovativen Finanzinstrumentes zur Kostemensg wesentlich von lokalen und kultu-
rellen Besonderheiten abhangt.

RationalisierungsmalRnahmen, die Vernetzung innenathandener Strukturen (z.B. Infor-
mations- und Erfahrungsaustausch innerhalb dechgtei Bankengruppe, zwischen informel-
len Kreditgebern, aber auch zwischen informellerd formellem Finanzsektor), eine starke
Nachfrageorientierung (individuelle Konditionenvieterung) und das Zulassen kostenorien-
tierter ZinsfestsetzuAY sind mogliche Strategien, die zwar bei einer Ratung der Kre-
ditnehmer-Ttransaktionskosten vermutlich zu eirgativ geringfliigigen Zinserhéhung fih-
ren wirden, insgesamt aber auf lange Sicht diedfoder Kreditvergabe fur beide Vertrags-
partner verringern wiirdé®. Auch nehmen staatliche infrastrukturelle Leisemgvesentli-
chen Einfluss auf die Hohe der Transaktionskodtiéer. konnen (staatliche) Malinahmen zur
Entwicklung des landlichen Raums (legale Infradtrukisw.) und des landlichen Finanzsek-
tors im Besonderen zu einer verbesserten und kgidtstigeren landlichen Kreditvergabe
fuhren.

248 Beispielsweise gibt es Bank-Filialen in Busserctain landlichen Regionen Deutschlands iblich), idier

die Dorfer fahren und z.B. an Markttagen erreichdiad. Solche MalRnhahmen kénnen aber auch nicht téene
Folgen haben. So ist die ,Bus-Filiale* als Einlagg@mmelstelle in der Praxis teilweise nicht akzepterden,
weil die landliche Bevélkerung beflirchtete, mit d&us wirden auch die Ersparnisse verschwinden. Auch
wurden die fahrenden Filialen ausgeraubt.

249 Basu (2006: 65ff.) erlautert die in Indien diskaten MaRnahmen fiir den formellen Finanzsektor.

0 WWeiterfiihrend hierzu z.B. Maurer (1999: 77ff.).
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3.2.2.3 Der Kreditvertrag als konstituierendes Elerant der Kreditbeziehung

Auf Basis seiner subjektiven RisikobeurteilGHgtellt der Kreditgeber vor Vertragsabschluss
ein Konditionen-Set zusammen, das fUr ihn die Rulitt® der Kreditvergabe Uber die ge-
samte Laufzeit des Kreditvertrages gewéhrleistéh Bee Konditionierung muss dabei be-
ricksichtigen, dass sich die erwartete Rickzahflahggkeit der Kreditnehmerfamilie nach
Kreditvertragsabschluss aufgrund zahlreicher beutbacer und nicht beobachtbarer Einflis-
se verandern kann (vertiefend Kapitel 3.2.3). hdlichen Kleinkreditvertragen sind die Kre-
ditkonditionen i.d.R. fiir die Dauer der Kreditlasfizfixiert’™®% Bei landlichen Kleinkreditver-
trdgen ergibt sich durch Kindigung und Neuvergatre Krediten sowie in Zusammenhang
mit Prolongationen grundsétzlich die MdglichkeidsdKonditionengeflige des Ursprungsver-
trages zu verandern. Doch angesichts der Tatsdels,oft eine Notlage hinter dem Prolon-
gationsbegehren steht, wird davon nur eingeschramBt tUber zusatzliche nicht monetare
Leistungen (z.B. Arbeitsleistungen 0.4, vgl. Kap#e2.3) Gebrauch gemacht. Der Kredit-
vertrag selbst bildet die (rechtliche) Basis deedibeziehung. Aus ihm ergeben sich die
(Vertrags-)Rechte und Pflichten fur die Vertragsgian, die als relative Verfiugungsrechte
(Kapitel 1.4.2.2) aufgefasst werden konfién

Finanzierungsvertrage beinhalten Verpflichtunger, id der Zukunft zu erfullen sind und
sind damit grundséatzlich bedingte Vertrage. Allagdi sind solche bedingten Vertrage nur bei
einer funktionierenden und leistungsfahigen rechén Infrastruktur sinnvoll, damit die Ver-
tragsvereinbarungen auch maglichst kostenarm desgigt werden kdnnen (vgl. z.B. Besley
1995: 2131f.). Diese ist eben nicht im landlicheauR vorzufinden (vgl. Kapitel 2.2).

Der Kreditvertrag regelt die Ubertragung von Kotitezhten an finanziellen bzw. nicht-
finanziellen Ressourcen (Furubotn/ Richter 2003tffle Bei einem Geldkredit erfolgt dies
mittelbar, bei einem Warenkredit unmittelbar, wotler Schuldner im Unterschied zur Leihe
jeweils Eigentum am Gegenstand des Kredites erwibiigrund begrenzter Rationalitat und
hoher Transaktionskosten und der unvollkommenenat&sicht (Kapitel 1.4.2.2, 3.2.2.2)
konnen sich die Vertragspartner nieixtanteliber alle relevanten, das Kreditverhaltnis betref-
fenden kinftigen Kontingenzen einigen, noch istdeshalb mdglich, dass Dritte relevante
Informationen verlasslich tberprifen konnen. Geiad&ndlichen Umfeld konnen die (Kre-
dit-)Vertrage aufgrund der hohen Kosten und deglegchsweise geringen Ertrédge aus den
landlichen Krediten (Kapitel 3.2.2.2.1) sowie dahlkzeichen Risiken im l[&ndlichen Umfeld
(vgl. Kapitel 2.3) nicht samtliche moéglichen kigén Ereignisse vorab regeln und missen
als sog. relationale Vertragé Liicken hinnehmen. Relationale Vertrage nehmerUdieoll-
standigkeit der Vereinbarungen in Kauf und setzarauf, im Falle einer eintretenden Even-

%1 |n den entwickelteren Finanzsystemen wird versutiet Risikobeurteilung zunehmend zu objektiviefeg.
z.B. Hartmann-Wendels et al. 1998). Die vereintofilnden Basel II-Richtlinien (z.B. Tietmeyer et 2002)
haben auch fur die Entwicklungslander Relevanz (QU&7).

%2 \/or allem in den Industrielandern ist bei langfgen Kreditvertragen die Vereinbarung von kurzigeren
Zinsbhindungsklauseln Ublich, so dass der nominaktitzins nicht fiir die gesamte Vertragslaufzeitdesetzt
wird.

3 Die relativen Verfiigungsrechte kénnen im Gegensgatzlen absoluten Verfiigungsrechten nur vom Ver-
tragspartner (hier Schuldner) verletzt bzw. ,geltohwerden (Furubotn/ Richter 2003: 145). Einefélidiche
Darstellung vertraglicher Schuldverhéaltnisse alatieer Verfigungsrechte findet sich z.B. in FurtiddRichter
(ibd.: 147ff).

%54 Nach Macneil (1974: 753, 1978) sind relationaletk&gye solche, die nicht alle méglichen kiinftigere&tua-
litaten berucksichtigen, dennoch aber langfristggeinbart sind und in denen die persdnlichen Bezigln
zwischen den Vertragspartner von Bedeutung sindn@&atzlich ist es in der Realitat sehr schwiegigen
Vertrag aufzusetzen, der samtliche méglichen Khitglibeziglich der Qualitat und zeitlichen Einhadfuher
vertraglichen Vereinbarungen unter angemesseneicBsichtigung kinftiger Unwagbarkeiten beinhaltid.
vollstandige Vertrdge bzw. Kontingenzvertrage).lt8oés annahernd méglich sein, so ware es im Iémeti
Raum doch mit prohibitiv hohen (Transaktions-)Kosteerbunden. Vgl. hierzu z.B. Furubotn/ Richterq20
161f.,, 175, 207f.)

131



tualitéat, durch gegenseitige einvernehmende Veilbagén die Probleme zu l6sen (vgl.

Macneil 1974: 738-740). Deshalb einigen sich dietNgspartner bei Vertragsabschluss ent-
weder nur grundsatzlich dartber (z.B. Verweis alijgineine Geschaftsbedingungen), wie
bei ex postVertragsanpassungen zu verfahren ist. Oder eiragsyngsverfahren, wie es z.B.

informelle Handlungsnormen (vgl. Kapitel 2.5) bafarmellen Finanztransaktionen vorge-

ben, besteht stillschweigend bzw. wird stillschveeid akzeptiert und bildet die Basis fur

Neuverhandlungen im Falle veranderter Umstande feglubotn/ Richter 2003: 185f.).

Der relationale Vertrag ist dadurch zwar relatexibel, lasst aber auch einen verhaltnisméanig
grof3en Freiraum fir Opportunismus. Da die relatemad/ertrage im landlichen Raum nur
beschrankt durch das formale Recht garantiert dtodymt den aufzustellenden ,privaten
Regelungen” (Furubotn/ Richter 2003: 185f.), alsB. -len gultigen informellen Normen,
eine besondere Bedeutung zu (vgl. Kapitel 2.51%.Durch solche ,privaten” Regelungen
wird versucht, Eigentum an und Anreizorientierummg Werfligungsrechten durclngstitutio-
nen zur Stutzung des Vertrages ex ‘pEatilliamson 1985: 33) zu erganzen. Unvollstandige
Vertrage sind grundsatzlich nur bei Existenz efmne&tionierenden ausreichenden Rechtssys-
tems, sei es das formale oder das informelle, sihrdamit die Interessen der Vertragspartei-
en auch im Streitfall durchsetzbar bleiben (vgtraapitel 3.2.4, 4.5). Da in den landlichen
Gebieten der Entwicklungslander die Rickgriffsméigtieit auf das formale Rechtssystem,
wenn Uberhaupt, nur eingeschrankt moglich isttesolVertrage aus theoretischen Gesichts-
punkten als sich selbst-durchsetzeselftenforcing?>> formuliert werden. Sich selbst durch-
setzende Vertrage sind derart konzipiert, dasslaudichterfullung des eingegangenen Ver-
trages weniger Vorteile hervorgehen als durch semiélung, was gleichzeitig einen Anreiz
zur langfristigen Vertragstreue mit sich bringt. &mn in informellen Kreditvertragen Ver-
tragstreue Uber die Androhung des Abbruchs del(zit)Beziehung erwirkt werden (vertie-
fend Kapitel 4.3.3., 4.3.5.2, 4.4).

Im formellen Finanzsektor werden i.d.R. standaedisi Kleinkredite abgeschlossen, die auf
die Wirksamkeit des Rechtssystems vertrauen undtdamuber unzureichendes verhaltens-
steuerndes Potential verfligen. Zudem unterhaletédidlichen Armen héchstens sporadisch
Kontakte zu formellen Kreditgebern, so dass dierAhdng des Abbruchs der Kreditbezie-

hung bei gleichzeitigem Zugang zu informellen Ktgebern nahezu wirkungslos bleiben

muss. Bei solchen eher anonymen Vertragsbeziehwsigdrbei vertraglichen Abweichungen

Schwierigkeiten also vor allem durch die geringfigbzw. fehlende Kommunikation und

dem fehlenden gegenseitigen Vertrauen zwischen \@&iragspartnern zu erwarten. Die

Uberwiegend mundlich vereinbarten informellen Gefthiher-Kreditvertrage schliel3en hau-

fig von Anfang an die Rekursion auf formelle Duretzsingsvarianten aus und nutzen statt-
dessen die in funktionierenden landlichen Gesedifieh geltende Fulle informeller Normen

(vgl. Kapitel 2.5, vertiefend 4.1, 4.4). Sozialenonen und Normen sowie soziale bzw.

familiare Bindungen koénnen hier an die Stelle legdburchsetzungsmechanismen treten
(Krahnen/ Schmidt 1994: 33, vertiefend Kapitel 4Dabei konnen informelle Normen die

(wenigen) wirksamen formellen Rechtsinstitutionem lEndlichen Raum Uberlagern bzw.

begrenzen (vgl. Hartig 1989: 133) und damit die dlangen eines dkonomischen Agenten
durchaus auch starker beschranken als gesetzliesénBnungen. Neben den sich selbst
durchsetzenden Vertragen bilden damit die regigiiiigen und allen Anséssigen bekannten
soziookonomischen Normen und Verhaltensweisen digentliche Form privater Regelun-

gen in den landlichen informellen Finanzbeziehungerstarker die ,Relationalitat” den Cha-

rakter des Vertrages bestimmt, umso schwacher digrdRechtsverbindlichkeit solcher relati-

onalen Kontrakte und die Rolle interner Durchseggimstrumente nimmt zu (Furobotn/

Richter 2003: 185ff.).

#5ygl. z.B. Telser (1980), Furobotn/ Richter (20082 ff., 276ff.)
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Im landlichen Umfeld sind die Transaktionen aufiBaslationaler Vertrage meist in ein Uber
die jeweilige Transaktion hinausgehendes sozialezseBungssystem, vor allem z.B. eine
dauerhafte Geschéaftsbeziehung, eingebettet (vghit&la?.5.1, 2.5.4, 4.2.3, aber auch z.B.
Furubotn/ Richter 2003: 189, MacNeil 1974: 753)ndliche Kreditbeziehungen sind oft Tell
langfristiger, familienbezogener Geschaftsbeziebunglie in besonderem Mal3e von den
personlichen Beziehungen der Vertragsparteien ena zugrunde liegenden Beziehungssys-
tem beeinflusst werden (Richter 1994: 20f., MacNEd74), wobei sich die Dauer des
zugrunde liegenden Beziehungssystems meist nictgugbestimmen 148t und sogar uber
mehrere Generationen hinweg bestehen kann. In esolEillen hat sich Gber einen langen
Zeitraum ein informeller Verhaltenskodex gebildidr stillschweigend den dann recht knapp
(mandlich) zu vereinbarenden relationalen Einzeféagen zugrunde gelegt wird. Zudem
kann sich im Laufe der Vertragsverhaltnisse sowuadtitutionell als auch personell Vertrau-
en entwickeln, auf dessen Basis die Vertragsabumgklinsbesondere in Anpassungsfallen
erheblich erleichtert wird (Williamson 1985: 67,f75uch Picot/ Dietl 1990: 181). Wesentli-
che gestalterische Elemente in diesen Vertragdb@zgen sind die Dauer bzw. die Haufig-
keit des Vertragsverhaltnisses und die personliahreh sozialen Beziehungen der Vertrags-
parteien zueinander (vgl. vertiefend Kapitel 4R)rmelle l&andliche Kreditvertrdge dagegen
entsprechen in der Praxis vom Grundsatz her demd&td-Kreditvertrag, der auf einem
funktionierenden formalen Rechtssystem fuldt. Eetdpend grol3 sind die Durchsetzungspro-
bleme formeller Kreditvertrage (vgl. vertiefend Kiep3.2.4).

Die Ausgestaltung des Kreditvertrages, die Auswaial Formulierung der vertraglichen Ver-
fugungsrechte nimmt auf spezifische und in gewis$éafte vorhersehbare Weise Einfluss
auf das Verhalten der Vertragspartner (vgl. aucpit€h 3.2.3.2). Die vereinbarten Verfu-
gungsrechte geben positive und negative (finarzietid nichtfinanzielle) Anreize, die im
Regelfall das Verhalten der stets im Eigeninterdsmadelnden Kreditbeteiligten (vgl. z.B.
Richter 1990: 575, Kapitel 1.4.2.2) wesentlich bh#lassen. Insbesondere bei asymmetrisch
verteilter Information und den sich daraus ergebanilioglichkeiten zu versteckten Infor-
mationen KHidden Information vgl. Kapitel 3.2.1.2) und verstecktem Handethdden Ac-
tion®®’, vertiefend Kapitel 3.2.3.1), wird die Bedeuturigsgér Anreize deutlich.

Eine wesentliche Folge der Vereinbarung relationKleditvertrdge und des Verzichts auf
explizite Anpassungsvereinbarungen ist, dass irddenKreditvertrdge nur sogecond Best
— Loésungen (vgl. Kapitel 1.4.2.1) sein konnen. Dadgesichts der Kostspieligkeit der Ver-
einbarung von Klauseln (vgl. Kapitel 3.2.2.2), deringen Volumina in ddPenny Economy
(Kapitel 2.2) und der hohen Durchsetzungskraft@iknomischer Normen (vgl. auch Kapi-
tel 4.1, 4.4) scheineBecond BestL6sungen fur die Kreditbeteiligten ausreichendein.

3.2.3 Die Phase nach Vertragsabschluss: Vertragsétung keine Selbstverstandlichkeit

3.2.3.1 Kreditverwendung und Kreditiiberwachung: Besndere Verhaltensrisiken nach
Vertragsabschluss

Neben der Gestaltung des Konditionen-Biindels (warditdeines Anreizgefiiges, vgl. vertie-
fend Kapitel 3.2.3.2) manifestiert der Kreditveddie Prinzipal-Agenten-Beziehung (Kapitel
1.4.2.2) zwischen den Vertragsparteien. Wie Kagdt2l1.2 verdeutlicht hat, kbnnen bereits
vor Vertragsabschluss Informationsasymmetrien Zvéscden potentiellen Vertragspartnern

26 \/gl. Richter (1990: 583). Richter (1994: 21) veistadabei auf eine Vielzahl von Vertragsvariantenge-
fangen vom Ehevertrag bis hin zum diskreten anomymauschakt, bei denen jeweils in unterschiedlichem
Ausmal’ personliche Beziehungen Einfluss auf digr&g@sgestaltung nehmen.

%7 ersteckte Informationen und verstecktes Handeld ®nterformen des sog. Moralischen Risikdo(al
Hazard; Arrow 1985: 38, vgl. Kapitel 3.2.3.1).
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bestehen, die das Vertragsverhalexsantebelasten. Doch die Rentabilitat der Kreditvergabe
ist fur den Kreditgeber (als Prinzipal) von den techtbaren und vor allem nicht beobachtba-
ren Entscheidungen und Handlungen des Kreditnehawusts nach Vertragsabschluss abhan-
gig. In den landlichen Gebieten der Entwicklungdimist es allerdings zu kostspielig, die
Handlungen des Kreditnehmers (als Agenten) daueroakontrollieren bzw. sich die dem
Agenten zur Verfiigung stehenden Informationen zscheffed®® Deshalb erscheinen die
AgencyBeziehungen innerhalb der [andlichen formellen Ben&ls besonders problematisch.
Die teuren Kontrollmdglichkeiten werden oft genumnweiner geringen Motivation regionen-
und ggf. kulturfremder, vergleichsweise hoch augdeter Angestellter begleitet (vgl. Kapi-
tel 3.2.2.2.1).

Nach Kreditvertragsabschluss sind vor allem Infaromen relevant

e Uber Veranderungen des Vertragsverhaltens der ieamwiltschaft z.B. in anderen
o0konomischen oder sozialen Beziehungen mit demitgeduker,

e Uber Veranderungen des Status oder der Reputatiokrdditnehmerfamilie in der re-
levanten sozialen Gemeinschatft,

* Uber Veranderungen des Vermodgensstandes,

» Uber laufendes regelméaRiges und zusatzliches Eimembzw. vor allem Uber dessen
Veranderungen,

e sowie Uber besondere, den Status, die Reputat@snydrmdgen und Einkommen der
Familienwirtschaft beeinflussende Ereignisse (SBeit mit Dorfaltesten oder auch
Orkanschaden).

Aus informationsdkonomischer Sicht ist daex postdie Informationsverteilung insofern
asymmetrisch,

» als insbesondere in landlichen Gegenden der Kruktgaufgrund der zahlreichen
Fremdeinwirkungen, aufgrund der Weitlaufigkeit @gend und der fehlenden Inf-
rastruktur das Verhalten (z.B. seinen Fleil3 bzw.Afbeitsintensitat seiner Handlun-
gen) und die Handlungen des Schuldners kaum bzwumer hohen Kosten beo-
bachten kanfi® (Hidden Action Arrow 1985: 38f.)

* bzw. der Kreditnehmer durch seine Tatigkeit kreglitragsrelevante Beobachtungen
machen kann, die der Kreditgeber dagegen nicht emkhnn Kidden Information
Arrow 1985: 38; auch Furubotn/ Richter 2003: 173f.)

Nach Vertragsabschluss kann der Schuldner damthdseine Entscheidungen und Handlun-
gen aufgrund unterschiedlicher MotivatioA®rden Nutzen des Glaubigers negativ beeinflus-
sen (Spremann 1996: 701f.; auch Jensen/ Meckliiig:1308, Schmidt/ Terberger 1996, Ter-
berger 1987). Bei der Verwendung des Kreditbetrages der Kredithehmer grundsatzlich
von den bei Antragstellung gemachten Angaben zrBSinne eines vorsatzlichen Betrugs-

28 7Zudem ist der Prinzipal die Delegationsbeziehuingegangen, um sich eine Erleichterung und ebeft nic
zusatzlichen Aufwand fiir die Uberwachung des Ageateschaffen.

%9 Der landwirtschaftlicheutputwird neben der Arbeitsintensitit des Bauern aunichd vom Bauern unab-
héngige, externe Faktoren wie Wetter (Regenhautjgkéngeziefer-Plagen oder die Qualitat des Saatgund
eines evtl. verfugbaren Diingers bestimmt. Ein geri®utputkann im Regelfall nicht eindeutig auf eine be-
stimmte Ursache zurtickgefiihrt werden. Beobach#iazwar das Handlungsergebnis, aber dem Prinzipdl w
eben nicht unmittelbar ersichtlich, ob der Ageieialfir das Handlungsergebnis verantwortlichAatch durch
KontrollmaRnahmen, die zum Teil mit erheblichennBaktionskosten verbunden sind, Iasst sich nicihhém
klaren, ob ein fur den Prinzipal schlecht ausgefeds Handlungsergebnis allein auf das VerhalterAdesten
zuriickzufuihren ist.

20 Gerade bei formellen landlichen Férderkrediterojsportunistisches Verhalteex postnicht selten. Im in-
formellen Finanzsektor bewirken jedoch u.a. dieinfellen sozialen Normen, dass ein vorsatzlich dppesti-
sches Verhalten, den Kreditnehmer jegliche Kredigmg im Umkreis des Dorfes verwehrt bleibt (veeref
Kapitel 4.3.5, 4.4).
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versuches oder auch im Sinne einer Strategieanglexbweichen (vgl. Alchian/ Woodward
1987). Im landlichen Raum erhoht das offentliche&kdetwerden einer Kreditauszahlung
zudem die Gefahr des Abzuges der liquiden Mittédiaund reziproker Anspriche (vgl. Kapi-
tel 2.5.2). Ein opportunistisch veranlagter Schatdkann z.B. versuchen, das dem Kreditge-
ber durch den Vertragsabschluss entstandene Bptulgstial zu seinen Gunsten auszunutzen,
indem er den Kredit statt wie angekuindigt investiv konsumtiv verwendet oder ihn schlicht
riskanter investiert als angegeben. Gerade in&etlichenPenny Economist die Kommu-
nikation und Koordination mit lokale@utsidern(haufig formelle Bankangestellte, vgl. Kapi-
tel 3.2.1.1) erschwert und begtinstigt solche Knathimeraktivitaten, die fur den Kreditgeber
unginstig sein konnen. Dem landlichen Kreditnehmaeteilweise gar nicht bekannt bzw.
bewusst, dass seine Entscheidungen bzw. HandludgerNutzen des Glaubigers negativ
beeinflussen und von ihm als ricksichtslos betetoierden kdnnten. Die typischen Kunde-
Bank-Kommunikationsprobleme im formellen Finanzsekterstarken dieses Problem (vgl.
Kapitel 3.2.1.1). Die armere landliche Bevolkerdragt vor allem Konsumkredite nach (Ka-
pitel 2.4.3.4), bei denen es grundsatzliche aush goch) riskantere Verwendungsmaoglich-
keit als die beantragte gibt. Zudem ist der Anféizeine armere Familienwirtschaft, unmit-
telbar z.B. fur Nahrungsmittel konsumierte Krediteli Gber einen langeren Zeitraum abzu-
zahlen, ohne weiteres relativ gering.

Aber auch externe Einflisse, die vor allem fur &mmuldner von Bedeutung sind, kdnnen
negative Anreize beziglich der Kreditrickzahlunfgen Kredithehmer austiben. In &rmeren
landlichen Gegenden werden im Zusammenhang mit\&&hlkampagnen haufig politisch
motivierte Schuldenerlasse vor allem zugunsten dmnigevolkerungsgruppen ausgesprochen
(vgl. Kapitel 1.3.2.1). Die desolate und kostsgeliSituation der Forderungsdurchsetzung
(Kapitel 3.2.4) hat in der Praxis zum Teil dazuldet, dass kleinere ausstehende Schulden
insbesondere von staatlichen Kreditinstituten undRahmen von Forderkreditprogrammen
nicht nachdricklich eingetrieben wurden bzw. Kradgfalle nicht nennenswert geahndet
wurden, so dass die Nichtrickzahlung fir die Kregthimerfamilie eine durchaus attraktive
Option darstellen kann. Der formelle Kreditgebdbsehat hier die Probleme dbkral Ha-
zard, konkret der vorsatzlichen Riuckzahlungsverweiggrumesentlich verstarkt. In diesem
Zusammenhang wird von der Herausbildung einer ,Nshmentalitat” gesprochen und man
hat festgestellt, dass formelle Kleinkreditschuldgh genug als ,ohne Ruckzahlungsver-
pflichtung” (also eher im Sinne einer direkten Sefivonen) wahrgenommen werden.

Das Ausfallrisiko kann also auch nach Kreditversagschluss steigen, ohne dass der Kredit-
geber dies nachtraglich in den Kreditkonditionenibksichtigen bzw. die Kreditgewahrung
einfach riickgangig machen kénnte. Der Glaubigemnister Kreditbeziehung nach Vertrags-
abschluss einem Verhaltensrisiko, dem ddgral Hazard, ausgesetzt, das neben das wirt-
schatftliche Risiko tritt (vgl. Arrow 1985). Die Gafr desMoral Hazardist beim Geldkredit
im Vergleich zu anderen Vertragstypen relativ hatdn aufgrund der Fungibilitat des Geldes
der Kreditbetrag im Grunde nach Gutdinken verwemdggtlen kann (vgl. Alchian/ Wood-
ward 1987). Aufgrund der schlechteren Vermogensatisag und dem niedrigeren Bil-
dungsniveau der armeren Bevolkerung kann diesé sicleicht glaubhaft machen wie wohl-
habendere Bevolkerungsteile, dass sie sich angbostim Sinne des Kreditgebers verhalten
wird. Diese negative Verkettung kann im Extremtii# sozialen Ungleichheiten im landli-
chen Raum verstarken (vgl. auch z.B. Dasgupta/ 86 und Galor/ Zeira 1993) und zu
Rationierung (vgl. Kapitel 3.2.1.3) fuhren.

Eine weiteres endogenes Risiw postergibt sich fur den Kreditgeber aus der Kreditedig
im Sinne einer ,spezifischen Investitidh® Der Glaubiger wird durch die Kreditgew&hrung

%1 Hier wird unter einer spezifischen Investition standen, dass Investitionen erforderlich werden, dien
vereinbarten Leistungen zu erbringen, bevor diegstingen jedoch voll entgolten werden. SobaldRi#zipal
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in gewisser Hinsicht vom Schuldner abhéangig. Erbeeits Vorentscheidungen getroffen,
durch die Kreditwirdigkeitsprifung und vor allene dreditauszahlung irreversible Investi-
tionen getéatigt, sog.usk Costsind entstanden. Der Kreditgeber hat sich damigdéfristig
gebunden, lange bevor die Zins- und Tilgungslegmnvollstandig erbracht sind. Auekx
postverflugt der Kreditnehnmer daher tber einen grol¥erdum flr opportunistisches Han-
deln. Er kann sein Verhalten im Sinne von Unfaisnesd fehlendem Entgegenkommen
(Hidden Intentioh nach Vertragsabschluss zu Ungunsten des Kreditgeéindern. Diese
Verhaltensanderung kann der Glaubiger im Gegersati#idden Actionzwar beobachten,
aber nicht formal belangen noch ein faires Vermalggzwingen (vgl. Spremann 1996:
700ff.)?°% Aufgrund der spezifischen Investition Kreditvagrwird er durch diese Verhal-
tensanderung@x postim Sinne einesHold Up“ gebunden (z.B. Alchian/ Woodward 1988:
67f., Furubotn/ Richter 2003: 101). Sofern sichomd aufgrund vergangener Erfahrungen
noch keine ,Nehmermentalitat* herausgebildet hahrkman davon ausgehen, dass sich die
armeren landlichen Kreditnehmer dieses Potentigistmicht bewusst sind. Angesichts ihrer
Abhangigkeit von informellen Kreditgebern und ihedrer langfristigen Ausrichtung von Be-
ziehungen (Kapitel 2.5.5) wirden sie das Poteatiahindest ihnen gegenuber nicht ausnut-
zen. Lediglich im Sinne der negativen Reziprozfigapitel 2.5.2) ist bei Kredithahme bei
einem soziale®utsiderbzw. im Bewusstsein einer einmaligen (kurzfristigelandelsbezie-
hung damit zu rechnen, dass die potentiellen Kmetlimer im landlichen Raum bewusst den
Versuch der Ubervorteilung eines Kreditgebers unéiemen, wobei im Regelfall der Kredit-
geber in der starkeren Position ist.

Die Rentabilitat der getatigten Investitionen héaagth bei Kreditvergabe im Sinne einer spe-
zifischen Investition u.a. wieder vom Verhalten #esdithnehmers ab und der Glaubiger wird
aufgrund seiner Vorleistungen erpressbar. Eine &&udbare, nicht justitiable veranderte In-
vestitionsentscheidung kann theoretisch z.B. déiweh, dass der Glaubigek postunge-
wollt einen weiteren Kredit an den Schuldner gewahmuss, um einen Konkurs abzuwenden
und die Riuckzahlung des urspriinglichen Kreditstrachgefahrden. Oder der Schuldner ver-
langt zum Tilgungstermin unangekindigt eine Pro&tiog, wahrend der Glaubiger die voll-
standige Tilgung kalkuliert hat. Auch gegen die &efdesHold-Ups sollte sich der Kredit-
geber daher Uber ein geeignetes Vertragsdesigtzerh(vgl. vertiefend Kapitel 3.2.3.2).

Die Problematik des moralischen Risikos verschsicth angesichts der Tatsache, dass landli-
che Kreditvertrage als relationale Vertrage gessdo werden (Kapitel 3.2.2.3). Grundséatz-
lich kbnnen Kreditgeber didgencyKosten durch zwei Strategien reduzieren: durchrivae
chung Monitoring) einerseits und durch langfristige Kundenbinduag blangfristige Kon-
trakte Commitmernjt(Hellwig 1991: 46). Sofern nicht ausreichend $itteiten gestellt wur-
den (Kapitel 3.2.2.1.3), muss aufgrund der exogemehendogenen (Verhaltens-) Risiken
postdie Kreditwirdigkeit grundsatzlich nicht nur vordgditvergabe geprift werden, sondern
kontinuierlich wahrend der Kreditlaufzeit (sog. Hitiberwachung bzwMonitoring; vgl.
z.B. Hartmann-Wendels et al. 1998: 151). Um didragsgemaéalie Kreditriickzahlung tber-
wachen zu kénnen, mussen die Auswirkung von Veramgen der familiaren wirtschatftli-
chen Verhaltnisse und von mdoglichen negativen a@i&inflissen (z.B. Durre) einerseits
und das Verhalten der Kredithehmerfamilie anderergbeoretisch wahrend der gesamten
Kreditlaufzeit kontinuierlich beobachtet und anayswerden. Sofern Gberhaupt mdglich ist
dies im Normalfall mit umfangreichen Kosten verbengddie ebenfalls bereiex antein den

transaktionsspezifische Investitionen getatigt wich damit langerfristig gebunden hat, ergibt sith den
Agenten ein Freiraum fir opportunistisches Vertmal{gveiterfihrend Williamson 1985: 108f., Joskow834:
38, auch Furubotn/ Richter 2003: 155f.). Zur gruétdéchen Problematik spezifischer Investitionen. wgB.
Klein/ Crawford/ Alchian (1978), Williamson (19757, 1983, 1985), Furubotn/ Richter 2003: 162, aBeh-
Porath 1980: 3f., kritisch Puls 2000).

%2 7ur informellen Bewaltigung des Problems #tdden Intentiorvgl. Kapitel 4.4.
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Kreditkonditionen Bericksichtigung finden musstegl(Kapitel 3.2.2.2.1). Eine solch um-
fangreiche Kreditiberwachung kann von formellendiigebern in den landlichen Gebieten
nicht geleistet werden. Damit haben zumindest denéllen Kreditgeber relativ wenige
Maoglichkeiten, den Problemen de®ral Hazardzu begegnen.

Im ginstigsten Fall bedient der Kredithnehmer deediwertrag vereinbarungsgemafR und
zahlt den kreditierten Betrag nebst Verzinsung xemeinbarten Termin zurtick. Angesichts
der zahlreichen externen und endogenen Risike@malichen Umfeld ist jedoch nicht selten
mit teilweisen oder ganzlichen Riuckzahlungsschwgieiten zu rechnen.

3.2.3.2 Design-Elemente zur Steuerung des Kreditneterverhaltens

Angesichts der Mdglichkeit zu nicht beobachtbaresrhéltensédnderungesx postkann der
landliche Kreditgeber also wie zuvor erlautert higbrab mit dem Kredithehmer Uber die
Festlegung eines bestimmten Verhaltens verhan®&nKreditvertrag muss im Sinne einer
Second-Best.dsung (vgl. Kapitel 1.4.2.2) Rahmenbedingungdnese die den Kreditnehmer
veranlassen, weitestgehend im Sinne des Kreditgetheentscheiden und zu handeln. In ei-
ner Penny Economgtehen grundsatzlich nur wenige Méglichkeiten Zbsicherung gegen
Kreditvertragsrisiken zur Verfigung. Den Verhaligmblemenex poststeht der Kreditgeber
aber dennoch nicht ganzlich ungeschiitzt gegenlbesbhangig von der Motivation der
Verhaltensanderung sollte der Kreditgeber beratsvertragsabschluss versuchen, das Ver-
halten des Kredithehmers derart zu steuern, dasismeverninftig, rational und auf lange
Sicht 6konomisch attraktiv erscheint, die vereitdaBedingungen einzuhalten (z.B. Gold-
berg 1976, Spremann 1996: 700, Alchian/ Woodwag&¥V18uch Terberger 1987: 158ff., Ka-
pitel 3.2.3.3). Diese Steuerung des Kreditnehméaltegns muss grundsatzlich auf zwei Ebe-
nen erfolgen:

e Zum einen muss der Glaubiger versuchen, beim Autardes Vertrages Uber in-
haltliche Klauseln Anreizmechanismen bzw. Strafahdngen zu schaffen, damit sich
der Schuldneex postin seinem Sinne verhalt. Durch eine sorgfaltigesdastaltung
der Kreditkonditionen und sonstigen Klauseln im direertrag (vgl. Kapitel 3.2.2.1.1)
kann er versuchen, die Kreditbeziehung so zu destatlass es fiir den Schuldner
selbst vorteilhaft wird, relevante Informationerienf zu legen und die Zins- und Til-
gungsleistungen vertragskonform zu erbringen. Dabel die Kreditvertragsgestal-
tung zum 6konomischen Problem, das Uber die Stegatas Kredithnehmerverhaltens
wesentlich den Ausgang und die Rentabilitat dedKbeziehung beeinflusst.

» Die standardisierten Vertrage im landlichen formelFinanzsektor lassen meist kei-
nen Freiraum zur individuellen Formulierung von dimmechanismen. Der informel-
le Finanzsektor nutzt bei seinen mundlichen Krestginbarungen weniger individuell
inhaltliche Klauseln als vor allem das Droh- undréimpotential gultiger soziokultu-
reller Normen (vgl. Kapitel 3.2.2.3, vertiefend 4.14.4.2)). Diese zahlen zu den
Rahmenbedingungen, die Uber allgemein akzeptiertadile und informelle Rege-
lungen versuchen, einen verbindlichen rechtlichahr®en fir die unvollstandigen in-
dividuellen Vertrage zu schafféfi In den landlichen Gebieten der Entwicklungslan-
der greifen etwaige formelle Regelungen aufgrurdefeder Durchsetzbarkeit i.d.R.
wenig bis gar nicht (vgl. auch Kapitel 3.2.4, 4.8)2

Angesichts der Tatsache, dass landliche Kreditgetunvollstandig sind und dass die landli-
che legale Infrastruktur unterentwickelt ist, smiltdie Kreditvertrage grundsatzlich parallel
mehrere verhaltenssteuernde Design-Elemente esmthbitw. als sich selbst durchsetzende

263 weiterfiihrend hierzu z.B. Williamson (1985: 33).den westlichen Finanzsystemen nimmt z.B. beiSaiv
problemen die Ausgestaltung des Konkursrechts amk Durchsetzbarkeit eine bedeutende Stellungeatsal-
tenssteuernde MalRnahme ein (vgl. Schmidt/ Terb&i@@s: 423ff., Schmidt 1980, Drukarczyk 1987).
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Vertrage formuliert werden (vgl. Kapitel 3.2.2.8jine Kreditwurdigkeitspriifung, die Kredit-
Uberwachung sowie die Auswertung von vom Kreditnehbereitgestellter Berichte, Infor-
mationen oder Signale eignen sich grundsatzligh)rdormationsasymmetrie zu mildern und
den diskretionaren Handlungsspielraum des Kreditregh einzuschranken (Spremann 1988:
621f.). Weil in defPenny Economwgber viele Informationen nicht verlasslich verfagbzw.
vermittelbar sind und die Kreditwirdigkeitsprufuagd -Uberwachung sehr kostspielig sind,
konzentrieren sich die Moglichkeiten zur Steuerdieg Kreditnehmerverhaltens auf die fi-
nanztechnologische Ausgestaltung der Kreditkonaiio(vgl. fir den informellen Finanzsek-
tor Kapitel 4, Hoff/ Stiglitz 1990).

Die vertraglichen Design-Elemente zur Verhaltenssteng lassen sich grundsatzlich in Va-
rianten der Ergebnisbeteiligung zur Einddmmungheral HazardProblematik und in Vari-
anten des Typs vertikaler Integration zur EindamgndesHold Up-Problems unterscheiden,
wobei in den landlichen Gebieten der Entwicklungdkr die Varianten der Ergebnisbeteili-
gung sicher mehr Bedeutung haben als die der aétikntegration, die hier dann auch nicht
weiterverfolgt werden sdfi*.

Die Beteiligung des Schuldners Uber sein Verhalsem Handlungsergebnis (Vertrags-
erfillung) stellt grundsatzlich ein wertvolles valtenssteuerndes Design-Element dar. Dabel
kann das Ergebnisbeteiligungsschema nur dann venlsateuernd wirken, wenn es an Gro-
Ren gekoppelt ist, die der Kreditnehmer durch 38&rhalten auch tatsachlich beeinflusst.
Aufgrund der fehlenden Beobachtbarkeit von Charakied Handlungen im landlichen
Raum, der sozialen Einbettung der wirtschaftliciddivitdten und des grof3en Einflusses
externer Faktoren auf die Handlungsergebnisse iestGistaltung eines “fairen” Anreiz-
Designs zur Eindammung d&ftoral Hazard-Problematik aus landlichen Kleinkreditvertra-
gen komplex und problematisch. Sollte der Grol3gnesdzer z.B. bei hohem Ernteertrag
eine hohere Entlohnung in Aussicht stellen alsnosdlrigem Ernteertrag, so ist dieser Anreiz
aufgrund der zahlreichen externen Einflisse nurAmsnahmefall direkt an die Anstren-
gungen des Pé&chters gebunden und das Anreizinsttuwraedehlt damit seine Wirkung. Zu-
dem mussen die betreffenden Steuerungsgréf3en vaenbdertragspartnern eindeutig beob-
achtbar sein. Und schlie3lich muss der Kreditnehmueh verstehen, dass und wie sein Ver-
halten auf das Handlungsergebnis einwirkt (vgl.. &Bremann 1996: 708, Furubotn/ Richter
2003, Richter 1990).

Unter Bericksichtigung der Motivationswirkung selllie Ergebnisbeteiligung des Schuld-
ners grundsatzlich moglichst hoch sein. Im Falle ieeditvertrages kann eine solche Ergeb-
nisbeteiligung z.B. die Forderung nach einem Eik@pial)anteil bei der Finanzierung sein.
Bei investiver Verwendung des Kredites kann eirlehsForderung auch im landlichen Um-
feld sinnvoll sein (vgl. Beispiel in Schmidt/ Teriger 1996: 414), bei der haufigeren konsum-
tiven Verwendung ist sie jedoch problematisch. gkch bei Krediten fir nicht unmittelbar
lebensnotwendigen Konsum (Schulgeld, Alterssichgrithochzeitsfeier) ist ein ,Eigenan-
teil*, der z.B. Uber eine Ansparphase aufgebaud witer Uber Verwandtschaftskredite bzw.
reziproke Anspriche (vgl. Kapitel 2.5.2) bescheaffid, vorstellbar.

Verhaltenssteuernde Selbstbindungen kdnnen nighihrfeorm von monetéren Eigenkapital-
anteilen erfolgen. Auch Bestrafung und Reputat®achkapitalbereitstellung/ Kreditsicher-
heiten, Garantien und Burgschaften sowie Arbeifsiliehtungen stellen verhaltenssteuernde
Design-Elemente dar (vgl. auch Kapitel 4.2.2, 4.aikch Geis 1987: 84). Zur Steuerung des
Schuldnerverhaltens kdonnen im Kreditvertrag Strédtanden Eintritt bestimmter Zustande
vorgesehen werden (Spremann 1988: 618ff.). Dalesitdiie Strafe dem Zweck, das Nutzen-

264 pusfithrliche Erlauterungen zu den weiteren vetithgn Design-Elementen zur Verhaltenssteuerundefin
sich z.B. in Spremann (1996: 708ff.), Terberge®d)9 Furobotn/ Richter (2003), Richter (1990).
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niveau beim Agenten so deutlich zu verringern, daksn die Androhung der Strafe den
Agenten aus Eigeninteresse dazu bringt, mit hobggf&lt und im Sinne des Kreditgebers zu
handeln (Spremann 1996: 709).

Um eine Strafe sinnvoll verhdangen zu konnen, muss Kreditnehmer eine ,Wohl-
standsposition“ (ibd.) einbringen, das Pfand. Utbes Pfand, dessen Wert gleichzeitig die
Hohe maximaler Strafe verdeutlicht, wird die Befsting erst moglich. Ein bedeutendes Pfand
ist z.B. die Reputation des Schuldners (und sdtaanilie!) im Sinne der Kreditwirdigkeit
(Spremann 1996: 710). Die Reputation ergibt sicrchipositive AuRerungen Dritter iber
friher gezeigte Sorgfalt und Berechenbarkeit desiikmehmers (vgl. auch Kapitel 2.5.5, ver-
tiefend 4.2.2.1). Kronman (1985:11ff.) nennt im Zomnenhang mit der vertraglichen Selbst-
durchsetzung bei nicht simultan erfullten Vertrageg. Hands-Tying-Arrangements (vgl.
auch Williamson 1983: 73), verbindliche Verpflichgen vor Dritten, die sich auf den guten
Ruf des Schuldners beziehen. Ein guter Ruf, dieehdteditwirdigkeit, ist fur den Kredit-
nehmer nicht nur fir den laufenden Kreditvertralr seertvolf® (vgl. auch Kapitel 4.3.5.2.,
4.4.2). Angesichts der knappen Kreditmittel im lggiten Raum ist jeder Familienwirtschaft
der Wert ihres ,guten Rufes® insbesondere fir diafige Versorgung mit Kreditmitteln
bewusst. Dieser ,gute Ruf* wird oft Uber Generaginraufgebaut und die meisten armeren
Familien fuhlen sich nicht nur moralisch verpfliehtihn um jeden Preis aufrechtzuerhal-
terf®®. Zudem hat der ,gute Ruf“ in funktionierenden sden Gefiigen auch Auswirkungen
auf samtliche andere 6konomische und nicht 6kondmig\ktivitaten (vgl. auch Kapitel 2.4).

Beim im semi- und informellen Finanzsektor haufgngtzten Bewahrungsprinzip wird der
Kreditvertrag zunachst kurzfristiger als bendétiggeschlossen. Bei Bewahrung, erwirbt der
Kreditnehmer Reputation und kann einen erneuteniKbzw. eine Prolongation der Kredit-
laufzeit erwirken. Ebenso kann man sich beziglieh Kredithéhe bewahren (vgl. z.B. Geis
1990, vgl. Kapitel 4.3.3). Reputation kann alsoctiuden laufenden Kreditvertrag manifes-
tiert, verbessert oder vernichtet werden und démhit als verhaltenssteuernde MalRnahme,
sofern der Kreditnehmer nicht reputationslos isti Brstkontakt ist der landliche armere
Kreditnehmer flr den formellen Finanzsektor allegsi nicht reputationslos. Vielmehr geht
ihm das Vorurteil der fehlenden Bankféahigkeit vaaSpremann (1988: 620, 1996: 710)
schreibt Reputation einergrbeugende Wirkurigzu.

Kreditnehmerverhalten kann auch Uber das Angebwt den Aufbau langfristiger Kunden-
beziehungen beeinflusst werden (vgl. auch Kapitelb2 4.2.2.2). Zum einen bieten langfris-
tige Kundenbeziehungen einen Informationsvorteaildén Kreditgeber, da er den Kreditneh-
mer bereits Uber einen langeren Zeitraum kenntsenten Charakter und sein Verhalten beo-
bachten konnte. In solchen langfristigen Gesché#iglhungen rentieren sich wie bereits er-
lautert spezifische Investitionen in die Informasbeschaffung (vgl. Kapitel 3.2.3.1). Uber
die langfristige Kundenbeziehung kann Vertrauemebevie Sanktionspotential geschaffen
werden, das auch auf mdgliche Ubergeordnete Istigii soziale Beziehungen einwirken
kann (vgl. Kapitel 2.5.1). Die Androhung des Abbrsaer langfristigen Beziehung und da-
mit die Verweigerung kunftiger Kreditgewahrung kénnm landlichen Finanzsektor als das
Kreditnehmerverhalten disziplinierende Elementeuggnwerden und dieMoral Hazard
Problematik eindammen helféh

Im Zusammenhang mit der vertraglichen Selbstdutzhsg verweist Kronman (1985: 11ff.)
auf die Bildung von Vereinigungenupior’) als Mallnahme zur Eindammung des Risikos
opportunistischen Verhaltens. Vereinigungen sirfaeda

265 Grundsatzlich zur Bedeutung der Reputation imiegenden Zusammenhang vgl. z.B. Klein/ Leffler (198

%% 50 kann es auch vorkommen, dass ein Kredit durdhahme eines neuen Kredites zuriickbezahlt wird, um
den ,guten Ruf‘ durch piinktliche Riickzahlung aulfitechalten zu kénnen.

%7 Weiterfihrend hierzu vgl. z.B. Clay (1997) odeei5(1989, 1993).
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“any arrangement that seeks to reduce divergencpréayoting spirit of identification or
fellow-feeling between the partiegkKronman 1985: 21)

Ziel dabei ist es, dass jedes Mitglied der Vereing sein personliches Wohl als mit dem
Wohl der anderen verbunden sieht (ibd.: 20). Diedee semi-formellen Kreditvergabe hau-
fig genutzte Technologie des Gruppenkréffitzielt in diese Richtung. Die Bildung der
Gruppe schafft ein Gemeinschaftsgefuhl und gegegsehbhangigkeiten, so dass je nach
Wahl der Gruppenmitglieder und Ausgestaltung dagp@en-Designs ein hoher Anreiz zur
Ruckzahlung geschaffen werden kann. Als besondfsistig hat sich hierbei das Prinzip der
»Gruppenhaftung” (solidarische Haftung, z.B. Bra2@00, Tarigan-Sibero 1995) erwiesen,
bei dem alle Gruppenmitglieder fiir die ordnungsdeéenKreditrickzahlung jedes einzelnen
Kreditnehmers haften. Die soziale Nahe der einzerippenmitglieder zueinander ermog-
licht es ihnen, erfolgreich Druck auf sGumige Sdhel auszulben. Dies wird nicht selten mit
dem Bewahrungsprinzip kombiniert: Nur bei erfolgher Rickzahlung samtlicher Kredite
erhalt die Gruppe weitere Kredite und ggf. hbhereditvolumina.

Garantien, Kreditsicherheiten, Blrgschaften, Gele#tungszusagen und Nachbesserungen
sind verhaltenssteuernde Design-Elemente, die dbaden fir den Kreditgeber im Nachhi-
nein begrenzen bzw. kompensieren sollen (Sprem@88: 520f.). Dabei verpflichtet sich der
Garantie- bzw. Burgschaftsgeber, im SchadenfatliefeiTeil des) Verlustes selbst zu tragen.
Dies kann allerdings nur dann glaubwirdig erfolgeeenn Ressourcen verfugbar gestellt
werden, auf die der Prinzipal ggf. zurlickgreifentk&Spremann 1996: 710).

Kreditsicherheiten (vgl. Kapitel 3.2.2.1.3) als haltenssteuernde Design-Elemente kann man
grundsétzlich in zwei Typen unterscheiden: Einmal ith formellen Finanzsektor tbliche
Uberlassung von Wertgegenstanden, die fur beidéragmpartner von (objektivem) Wert
sind (z.B. Grundpfandrechte, aber auch mobile Rfgnfigl. Kronman 1985: 15ff.). Zum
anderen die im informellen Finanzsektor Ublichetgll@hg von Ersatzsicherheiten im Sinne
von ,Geiseln® (vgl. Williamson 1983, Puls 2000)s &ersonen oder Sachen bzw. lokale Pres-
tigeobjekte, die nur fir den Schuldner von (ehdgjektivem) Wert sind. Furubotn/ Richter
(2003: 184) erlautern am Beispiel der landlicheedftvergabe in Entwicklungsl&ndern, dass
solche ,Geiseln* z.B. die Uberlassung (im Sinne\erpfandung) des personlichen Eherings
bzw. des personlichen Amuletts an den Kreditgeliedfe Kreditlaufzeit sein konnen. Die
erkennbare Maoglichkeit der Verwertung der gestelBcherheiten bzw. der Zerstérung der
,Geisel* dient dann als verhaltenssteuerndes Ing¢ntarium (vgl. Kronman 1985: 12§

und die Verwertung selbst stellt eine Sanktionsmetigkit dar. Weitere verhaltenssteuernde
Designs des informellen Geldverleihers werden inKdpitel behandelt (vgl. Kapitel 4.2.2,
4.3.5, 4.4).

Die Aufnahme von klassischédonvenantgvgl. Kapitel 3.2.2.1.1) in den Kreditvertrag er-
maoglicht grundséatzlich ebenfalls eine frihzeitigerMaltenssteuerung, erscheint aber fir den
landlichen Kleinkredit aufgrund der Subsistenzdigmng der meisten Schuldner als wenig
wirkungsvoll bzw. aufgrund der Einbettung 6konorhiscTransaktionen zu komplex.

Im Falle derHold Up-Problematik bedarf es ebenfalls eines Design-Etsalas den Kre-
ditnehmer bindet. Als ,hartes Design“ zum Schutgege Unfairness des Agenten kénnen
grundsatzlich ein langfristiger Vertrag (Kapiteb&, 4.2.2.2) oder die fur das landliche Um-

%8 Eine tiefere Behandlung des Gruppenkredits firsitght z.B. Braun (2000), Besley/ Coate (1995), Dewuet
Fishe (1993).

289 Der Stellung von Geiseln ist deisinds-Tyingnsofern @hnlich, als der Schuldner bei Vertragshhuss etwas
unternimmt, das Vertragsabweichungen (im SinneKdeslitausfalls) fiir ihn sehr kostspielig macht (Knoan
1985: 18).
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feld irrelevante vertikale Integration angesehemdes’®. Als ,weiches Design“ kann ein
soziales Werte- und Strafsystem, ein ,moralischewi€sen“ wirken, das zu einer Selbstbin-
dung des Agenten fuhren kann (Macauly 1963, Fra@7)L Das Vorherrschen eines be-
stimmten Moralverstandnisses konnte den Kreditnehinedativ kostenarm) zum Wohlver-
halten bringen. Wie bereits erlautert, steuernirdiéandlichen Raum der Entwicklungslander
geltenden sozio6konomische Normen und informellegeRingen damit im Sinne eines wei-
chen Design-Elements in starkem Ausmali das (fieamzgsrelevante) Verhalten der landli-
chen Bevolkerung (vgl. Kapitel 4.1.1, 4.5).

3.2.3.3 Uber die Zinskosten als Steuerungsinstrumen

Wie das Modell des Rationierungsgleichgewichtes @obiglitz/ Weiss (1981) gezeigt hat

(Kapitel 3.2.1.3), bringt unter bestimmten Annahnrecht der Preis (Zinssatz) Nachfrage
und Angebot zum Ausgleich. In der neoinstitutiostédichen Literatur wird die Steuerungsfa-
higkeit des Zinses grundséatzlich angezweifelt uadallem auf das Kreditvolumen und die

Fristigkeit als Steuerungselemente verwiesen (&igWeiss 1981, Schmidt/ Terberger

1996). Daneben wird den langfristigen Kundenbeziglea (vgl. Kapitel 2.5.5, 4.2.2.2) und

den bankiblichen Kreditsicherheiten auch eine Stegsfunktion zugeschrieben. Da die
Kreditsicherheiten beim informellen Geldverleih kaeine Rolle spielen, sollen sie als Steu-
erungsinstrument hier nicht weiter bertcksichtigdea (vgl. hierzu z.B. Schmidt/ Terberger
1996: 417ff.).

Wie bereits Kapitel 3.2.1.2, 3.2.1.3 und 3.2.3.kaygt haben, kann ddvloral Hazard
Problematik nicht ohne weiteres mit einer Zinssétaleung begegnet werden. Aufgrund ex-
terner und endogener Risiken kann sich die Entdahgssituation des Kreditnehmers nach
Vertragsabschluss verandern und dazu fuhren, dassodab vereinbarte Zins weitgehend
seine Rolle als Determinante seiner Finanzierurgjskoverliert. Eine Zinssatzerhéhung und
damit eine Erhohung des Schuldendienstes kannirz.8en landlichen Gesellschaften dazu
fuhren, dass die Motivation des verschuldeten Bguemne gute Ernte zu erwirtschaften,
schwindet, da ein Grol3teil der Ernteertrage fur 8ehuldendienst verloren geht. Eine Zins-
satzerhdhung lauft also Gefahr, die ProblematikMiesal Hazardzu verstarken (vgl. Kapitel
3.2.3.1, 3.2.1.2, auch z.B. Ghosh et al. 2000: D&y. Kredithehmer kann das Ausfallrisiko
fur den Kreditgeber durch sein Verhaltex posterhéhen und damit gleichzeitig seine eige-
nen Finanzierungskosten vermindern (vgl. Schmidwvb@&rger 1996: 418, Terberger 1987:
158ff.). Ohne vertrauensbildende MalRhahmen kéneezlm Marktzusammenbruch fuhren:
Im Extremfall hatte der Zinssatz weder einen Esslauf die Nachfrage des Kreditnehmers,
noch eine Steuerungsfunktion fur die Investitiorfegl. Schmidt/ Terberger 1996: 417ff.,
Terberger 1987: 162ff.).

Einige Autoren verweisen im landlichen Umfeld abech auf positive Anreizeffekte hoher
Zinssatze: Landliche Kreditnehmer seien teilwerseler Lage, zwischen formellem und in-
formellen Kreditangebot zu vergleichen. Dadurcleseiie sich auch des hohen Preises (und
der Vorteile informeller) Kleinkredite bewusst umdirden bei teuren Krediten die Mittel
wahrscheinlich entsprechend umsichtiger (Padmamatit®88: 28) und effizienter (Von
Pischke 1991: 136) verwenden.

Nach neoinstitutionalistischer Auffassung wird jedostatt dem isolierten Kreditzins dem
Kreditvolumen eine mogliche Steuerungsfunktion zeteieben (Terberger 1987: 179ff,

270 Klein/ Crawford/ Alchain (1978) haben in ihren dngchen Studien festgestellt, dass zur Bewaltigdes
Hold Up-Problems das Design der vertikalen Integratiomdsétzlich besser als ein langfristiger Vertrag ist
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190ff., 204ff.). Ein volumenmaRig hoher Kredit zergleichsweise hohen Zingéhwird
nach neoinstitutionalistischen Vorstellungen im §leich zu einem volumen- und zinsméaRig
niedrigeren Kredit von tendenziell ,schlechterenelitnehmern bevorzugt, da die Zinszah-
lungen fir sie nur bedingt entscheidungsrelevami. sbabei entspricht die Annahme, dass
niedrigere Kreditvolumina seltener adverse SelekticundMoral HazardEffekte mit sich
bringen, dem beobachtbaren Kreditangebotsverhatanindest in den Industrielandern
(Schmidt/ Terberger 1996: 4263, Die individuelle Kreditlimitierung und damit dieatio-
nierung jener Kreditnehmer, die auch zu hohererssétzen ein hbéheres Kreditvolumen
nachgefragt hatten, fuhrt damit grundsatzlich neetendenziellen Qualitatsverbesserung des
.KreditnehmerPools“, obwohl ggf. auch ,gute* Kredithehmer rationigrerden. Die Verga-
be von Klein(st)krediten im landlichen informell&eldverleih kann aus theoretischen Ge-
sichtspunkten also positive Effekte auf die Qualdés Kredithehmerportefeuilles mit sich
bringen (vgl. auch Kapitel 4.3.2).

Neben dem Kreditvolumen kommt auch der Fristigkieit Kreditvergabe eine Steuerungs-
funktion zu. Langfristig investierte Mittel sollterur Begrenzung des Liquiditatsrisikos lang-
fristig finanziert sein. Gewahrt der Kreditgebeernbur einen kurzfristigen Kredit, so ist der
Kreditnehmer auf Prolongationen angewié$&nDie (Androhung der) Verweigerung der
Prolongation kann ein wirksames Sanktionsmitteh seid verhaltenssteuernd wirkéh Der
Anreiz zu opportunistischem Verhalten sinkt (vgth8idt 1981: 207-210, Schmidt/ Terber-
ger 1996: 422). In Kapitel 4.3.3 wird sich zeigdass landliche Geldverleiher Kredite grund-
satzlich nur kurzfristig verleihen, aber dabei eite Prolongationsmdglichkeit in Aussicht
stellen.

3.2.3.4 Aspekte der Risikobewaéltigung aus Sicht dé&ndlichen Kreditgebers

Schon aus wirtschaftlichen Erwagungen heraus mifsserelle und informelle Kreditgeber
grundsatzlich ein (Ausfall-)Risikomanagement béteai und versuchen, den zahlreichen Ri-
siken (nicht nur) aus der Kreditvergabe zu begegbDabei versuchen sie, Risiko von Anfang
an zu vermeiden, zu vermindern, zu Ubertragen adeln bewusst selbst zu tragen (vgl. z.B.
Hartmann-Wendels et al. 1998: 535ff.).

Zu den einzelgeschaftsbezogenen und portfoliobemygeMalRinahmen einer Ausfall-
risikosteuerung gehoren vor allem die Kreditwireiggprifung, eine Kreditlimitierung bzw.
—rationierung (Volumen und Frist, vgl. Kapitel 3.2), die Forderung von Kreditsicherheiten
(Kapitel 3.2.2.1.3) und ggfConvenantsdie laufende Kreditiberwachung, professionelle Sa
nierungsmafnahmen, die Risikoteilung (Konsorti@k)eder Verkauf bzw. die Versicherung
von Forderungen (auch des Kreditportfolios) sowee Diversifikation des gesamten Kredit-
portfolios (Hartmann-Wendels et al. 1998: 535fjesen theoretisch moéglichen Risikosteue-
rungsmaf3nahmen sind in den landlichen Gebieteredavicklungslander immer die Reali-
sierbarkeit bzw. Verfligbarkeit sowie die Kosten M&finahme gegenuberzustellen (vgl. Ka-
pitel 3.2.2.2.1). Fur informelle Geldverleiher kommwegen der i.d.R. fehlenden Anbindung
an den Kapitalmarkt, der geringen Geschéaftsvolumind des fehlenden professionellen
Bankbetriebes nur einzelgeschaftsbezogene Risikastegsmalinahmen in Frage.

An erster Stelle konnen die Kreditgeber ihr Ristkmachst tber die Auswahl der Kreditneh-
mer bzw. kreditierten Projekte begrenzen (Einzelgen, Portfoliobildung zur Diversifikati-

21 zur Abdeckung des héheren Kreditausfallrisikos steislieser vergleichsweise hohe Kreditzins veretnba
werden.

272y/gl. auch die Erfahrungen in der Praxis der Mikrahzinstitutionen.

273 Grundsatzlich kann ein langfristiger Kredit minei kirzerfristigen Zinsbindungsklausel ebenfabshal-
tenssteuernd wirken. Bei formaler Langfristigkeénden allerdings i.d.R. Kreditsicherheiten gefotder

" Dies entspricht dem in Kapitel 3.2.3.2 erlauteBewahrungsprinzip.
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on, Bildung von Handlungsoptionen). Dies ist im dregrenzten landlichen Umfeld aller-
dings nur selten mdglich. Einer Portfolio-Diverkdtion steht insbesondere entgegen, dass
gerade lokal tatige, landliche Kreditgeber einedatre homogenen Kreditnehmer-
Gemeinschaft gegeniiberstehen (vgl. auch KapitelBesley 1994: 32J°. Bei der Kredit-
wurdigkeitsprufung ergeben sich grundsatzlich di&apitel 3.2.1.2 genannten Informations-
und daraus bedingten Verhaltensprobleme. Eine Bifationsmdglichkeit tber andere
hauptberufliche Tatigkeiten wie den Handel (HandlemGeldverleiher, Kapitel 2.5.4, ver-
tiefend 4.2.3) wird im informellen Finanzsektoreatlings haufig genutzt und stellt eine be-
deutende Mdglichkeit zur Risikosteuerung dar. (Htdee) Vorgaben im formellen Sektor,
raumliche Gegebenheiten 0.4. begrenzen oft dienpelien Kredithehmer zusatzlich auf eine
beziglich des Risikos sehr homogene Gruppe, diemwals formellen Gesichtspunkten oft
genug nicht kreditwirdig ist (vgl. z.B. Besley 19®2). Maurer (1999: 82f.) empfiehlt zur
Schaffung von Diversifikationsmdglichkeiten die @ihg der (formellen und semi-
formellen) landlichen Kreditvergabe fiir samtlicher@che der landlichen Okonomie, insbe-
sondere auch fur Konsumkredite an wohlhabenderéridgtieder. Filialen grof3er, tberregi-
onal tatiger Finanzinstitutionen sind zwar ehedér Lage, Kreditrisiken zu diversifizieren,
haben aber dagegen in weit hoherem MafRe mit Infiiwms, Anreiz-, Uberwachungs- und
Durchsetzungsproblemen zu kampfen (Kapitel 3.2.3.2,3.1), die den Diversifikations-
vorteil weitestgehend zunichte machen kénnen. DablEmatik der Forderung von Kredit-
sicherheiten zur Risikosteuerung wurde bereitsapitel 3.2.2.1.3 behandelt.

Die vertragliche Risikoabwélzung bzw. —teilung z.Bber Versicherungen, Haftungs-
beschréankungen oder den Verkauf von Risiken istmadlichen Raum oft nicht mdglich, da
die Institutionen nicht verfigbar bzw. die Mal3nahmeécht realisierbar sind (vgl. auch Krah-
nen/ Schmidt 1994: 36ff.). Eine vertragliche Rigéilung im Sinne des Konsortialgeschafts
ist schon aufgrund der geringen Rentabilitat unahidAttraktivitat des landlichen Kleinkre-
ditgeschafts (vgl. Kapitel 3.2.2.2.1) einerseits aafgrund der geringen lokalen Anbieterzahl
nicht verfiigbat’®. Empirische Studien haben bestatigt, dass larellicteditnehmerfamilien
bei Verfugbarkeit mehrere Geldverleiher bzw. nedem Geldverleiherkredit weitere infor-
melle oder auch formelle Kredite in Anspruch nehreB. Sharma 2000: 2, Berensmann et
al. 2002). Dadurch dass zumindest bei den betrefféedreditnehmern das gesamte Kreditvo-
lumen auf unterschiedliche Kreditgeber verteiltdyierfolgt letztlich doch eine Risikoteilung.
Die Ursache daflur kann in individuellen Rationiegan beziglich des Kreditvolumens oder
auch bezuglich der Verwendungszwecke oder abeeilisdplichen Praferenzen der Kredit-
nehmerfamilié’’ liegen.

Schadensverhitung und —begrenzung im Sinne vomigatien und organisatorischen Vor-
kehrungen gegen Verhaltensrisiken, eine flexiblnérhg und die Bildung von finanziellen
Reserven ist bei informellen und oft genug aucimidlen Kreditgebern meist aufgrund feh-
lender Managementqualifikationen und finanzielleapidzitaten nicht realisierbar. Damit
bleibt dann oft das Selbsttragen offener Positipdas zumindest im formellen Finanzsektor
aufgrund von Zinssatzhdchstgrenzen und o0.4. odaralch unter Berticksichtigung des ad-
versen Selektions-Effektes einer Zinssatzerhbhumgelten tUber eine Risikopramie im Zins-
satz abgegolten werden kann (vgl. auch Kapitell223.2.2.2.1). Ob die hoheren Zinssatze

25 Einzelne Studien zeigen jedoch, dass die Risiuksir durchaus auch heterogen sein kann (Kilby/dgah/
Meyer 1984, Meyer/Alicbusan 1984).

%’® Eine mégliche Risikoteilung zwischen z.B. inforteet Geldverleiher und formeller Finanzinstitutiost i
zwar denkbar, doch in den meisten Landern schogrand hoher Kommunikationsprobleme, Vorurteile und
staatlicher Vorgaben nicht umsetzbar.

2’7 Die Kreditnehmerfamilie kann z.B. aus Reputatiotingen bzw. aus sozialen Erwagungen heraus verpflic
tet sein, unterschiedliche Kreditgeber in Anspraalnehmen. Sie sichert sich damit auch Kontaktmehrere
(informelle) soziale Netze (vgl. Kapitel 2.4.4).

143



der Geldverleiher sich vor allem mit hohen Risikopren erklaren lassen, wird in Kapitel
4.3.1 diskutiert.

3.2.3.5 Storungen des ordentlichen Kreditvertragsdhufs und die Problematik der
Nachverhandlungsphase

Auch wenn der Kreditgeber bei Kreditvergabe vonaeinungsgemalen und stérungsfreien
Ruckzahlung ausgeht, sind angesichts der zahlmithesicherheiten im landlichen Raum
Storungen des ordentlichen Kreditvertragsablaufes wahrscheinlich. Zahlreiche unvorher-
sehbare Faktoren nehmen direkten Einfluss auf igetatnvestitionen, das Familienein-
kommen und damit auf die Ruckzahlungsfahigkeit ((&hj2.3). Wie bereits erlautert, kdnnen
Verhaltensrisiken ebenfalls den ordentlichen Veseblauf geféahrden (Kapitel 3.2.1.2,
3.2.3.1).

Neben der strategischen, also vorsatzlichen Ridbkagsverweigerurfd® kénnen unvorher-
gesehene Einnahmeausfélle (z.B. Ernteschaden) naitzliche Ausgaben (z.B. durch
Krankheit oder Tod) zu teilweisen oder vollstandig&reditausfall fiuhren (unfreiwilliger
Ausfall). Dieser kann nur voribergehend (Termiko¥ioder aber dauerhaft (Ausfallrisiko)
bestehen und die volle Kreditschuld (Kreditbetragst Zinsen) oder nur einen Teilschuldbe-
trag betreffen (vgl. Kapitel 3.2.1.1). In den Stakien empirischer Studien wird haufig nicht
unterschieden, um welche Art Kreditausfall es $iehdelt. Teilweiser bzw. nur vortberge-
hender Kreditausfall ist fur einen informellen Kitgeber von ganz anderer Qualitat als ande-
re Formen des Ausfalls (vgl. vertiefend Kapitel.4)4

Nach der z.B. Deutschen Bank fir Sozialwirtschatfein Kredit grundsatzlich als ausgefallen
zu erachten, wenn mindestens eine der folgendem@augen eingetreten ist:

* Wenn die volle Erflullbarkeit der Zahlungsverpfliohtg als unwahrscheinlich gilt;

« wenn ein Kreditverlust im Zusammenhang mit irgemeteZahlungsverpflichtung des
Schuldners eingetreten ist, wie z.B. Abschreiblimschuldung notleidender Kredi-
te, Verschiebung von Zins-, Tilgungs- oder Gebubadiungen;

e wenn ein Zahlungsverzug tber 90 Tage zu verzeiclaten

« wenn der Schuldner das Konkursverfahren zum SomutGlaubigern beantragt hat
(Vetter/ Gehrmann 2007).

Es ist davon auszugehen, dass bei formellen Bamkémtwicklungslandern &hnlich enge
Auslegungen des Ausfalls gelten, die nicht an disobhderen Bedingungen der armeren Be-
volkerung im landlichen Raum angepasst sind. Sa.B&t die Begrenzung des Zahlungsver-
zuges auf 90 Tage fur eine von Erntezyklen abh@&ngamilienwirtschatft viel zu knapp (vgl.
Kapitel 2.4.1).

Um im Insolvenzfall einen Uberblick tiber die Ursaohder finanziellen Engpasse des
Schuldners zu erhalten, muss sich der GlaubigeUmfang einer erneuten Kreditwurdig-
keitsprifung Informationen Uber die laufende untepbelle kiinftige Einkommenssituation
des Kreditnehmers und seiner Familie beschaffendBmit verbundene finanzielle und zeit-
liche Aufwand kann betréchtlich sein und die Reiiitdb der Kreditvergabe im Nachhinein
erheblich verschlechtern. Vom Grundsatz her erdBper der Kreditwirdigkeitsprufung vor
Abschluss des originaren Kreditvertrages (Kapit@.131). Nachverhandlungen kénnen die
gleichen Schwierigkeiten mit sich bringen wie dieuMerhandlung eines Kredites. Auch
wahrend etwaiger Nachverhandlungen ist der Kreddé@gelen bereits erlauterten Verhaltens-

278 ygl. Kapitel 3.2.3.2, insbesondere auch die Aqmeibleme bei politisch motiviertem Schuldenerlasgind-
lichen Gebieten.
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risiken ausgesetzt. Doch ist der Glaubiger in dachVYerhandlungsphase bereits durch den
originaren Kreditvertrag gebunden und es ergibi $ic ihn der sog. Lock-in*-Effekt aus
transaktionsspezifischen Investitionen und die daaosammenhangenden Probleme eines
»Hold-Up* (vgl. Kapitel 3.2.3.1). Dem Kreditnehmer gibt dasreits eingegangene Engage-
ment des Kreditgebers eine verbesserte Verhandgdosdmon, da ihm ein zusatzlicher Frei-
raum flr opportunistisches Verhalteax postentstanden ist. Die bereits angesprochene
.Nehmermentalitat® (ibd.) landlicher Schuldner ioriellen Sektor und die damit verbunde-
ne Rickzahlungsverweigerung ist ein Extrembeidpiedfir. Aber auch die nicht terminge-
rechte Zins- und Tilgungsleistung oder nur anteiliglgungsleistung bei formellen Forder-
krediten kdnnte das Ausnutzen déogk-in‘-Effektes widerspiegeln. Wie bereits in Kapitel
3.2.3.2 erlautert, kann dagegen ein wirksames lesz@erte- und Strafsystem, wie es zu-
mindest im informellen landlichen Finanzsektor mjilst, oder auch die Vereinbarung von
langfristigen Vertragen (vgl. Kapitel 2.5.5, 4.224.3.5.2) den Kreditnehmer dazu bringen,
sich auch in der Nachverhandlungsphase im Sinn&atgebers zu verhalten.

Nach grundlicher Feststellung der Ursache der Raldkingsschwierigkeiten sind Nachver-
handlungen unumganglich. Bei nur voribergehenddrtuhgsengpassen bieten sich z.B. die
im informellen Geldverleih sehr haufigen Prolongaén an (vertiefend Kapitel 4.4.1). Bei

dauerhafter Beeintrachtigung der Einnahmequelleerl(d¢t von Anlageinvestitionen, z.B.

Verenden der Milchkuh) kann evtl. ein Zusatzkrddifreich sein, um neue Verdienstmdg-

lichkeiten zu schaffen. Bei vollstandigem Ausfdiine Aussicht auf Besserung der finanziel-
len Lage des Schuldners kommt grundséatzlich einev®gung etwaiger Sicherheiten (vgl.

Kapitel 3.2.2.1.3) in Betracht, wobei zu bericksmén ist, dass in landlichen Gebieten eine
rechtliche Durchsetzung von Kreditforderungen rgufur schwer maéglich ist (Ray 1998:

529, vgl. Kapitel 3.1, 3.2.3.5).

Welche Variante zur Lésung der Ruckzahlungsschgkerten gewahlt wird, hangt neben
wirtschaftlichen und rechtlichen Gesichtspunktesn auch von der Kooperationsbereitschaft
des Kreditnehmers und der Marktmacht des jeweiligerhandlungspartners ab. Im Sinne
von impliziten Allgemeinen Geschaftsbedingungerdsilen landlichen Kreditnehmern die
Nachverhandlungsgebaren von formellen und infomneKreditgebern zumindest in den
Grundzigen bekannt. Der informelle Kreditgeber kaarR. relativ flexibel reagieren, wobei
auch hier zusatzlich soziokonomische Faktoren @B der soziale Stand des Kreditneh-
mers, Verbundenheit der Familien der VertragspartBafluss auf die Nachverhandlungen
nehmen (vgl. Kapitel 3.2.4, vertiefend 4.4). Imnhallen Finanzsektor sind die Vorgaben im
Rahmen von Foérderkreditprogrammen oder auch sthatlKreditvergaberichtlinien oft so
eng, dass individuelle Nachverhandlungen nicht odersehr eingeschrankt moglich sind.
Teilweise wird eine Nichtleistung nicht einmal grg8ahndet, selbst wenn eine vorsatzliche
Nichtriickzahlung unterstellt werden korfite Landliche Geldverleiher dagegen sind in der
Lage und darauf vorbereitet, bei Riickzahlungsprobleflexibel auf die individuellen Kre-
ditnehmerbedurfnisse zu reagieren. Selbst im Fatier vorsatzlichen Ruckzahlungsverwei-
gerung stehen ihnen wirksame Sanktionsmal3nahmeverfirgung (vertiefend Kapitel 4.3.5,
4.4).

3.2.4 Besondere Probleme der Vertragsdurchsetzung der Penny Economy
» The mode of transacting ... is shaped by the tygnfarcement mechanism that is avail-
able’” (Krahnen/ Schmidt 1994: 33)

29 Da es nicht vorgesehen ist, ist kein Instrumentarvorbereitet. Oder die Leistungsfahigkeit desditreh-
mers wird generell aberkannt und deshalb wird néthtnal der Versuch einer Schuldeneintreibung Btach-
verhandlung unternommen.
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Dauer und Ausgang der Nachverhandlungsphase unil danVertragsdurchsetzung hangen
wesentlich von den im originaren Kreditvertrag dgsssenen Vereinbarungen ab. Wie in
Kapitel 3.2.2.3 erlautert ist die individuelle Verearung vertraglicher Neuverhandlungsrege-
lungerf® theoretisch denkbar und in der Praxis (der Inéklamder) auch existent, aber ange-
sichts der relativ kleinen Kreditvolumina ftr forheeund informelle landliche Kreditvertrage
zu kostspielig und hier nicht realisierbar.

Uber einen schriftlichen Kreditvertrag hat der (halle) Kreditgeber zwar grundsatzlich die
Moglichkeit, die auch meist in den Entwicklungslénd zumindest rudimentar vorhandene
legale Infrastruktur (vgl. Kapitel 2.2, 2.4.2, augl2.1.3) zur Durchsetzung seiner Forderun-
gen zu nutzen. Sofern er vollstandig oder in Telleerhaupt gegeben ist, ist der Zugang zu
und die Nutzung von Gericht&l oder auch nur der Beistand von Polizisten allgyslimit
hohen Kosten (vor allem auch Bestechungsgeldemrhsahr hohem Zeitaufwand (Opportuni-
tatskosten) verbunden (vgl. auch Yaron 1992b: @) damit angesichts der relativ geringen
Kreditvolumina nicht lohnenswert (vgl. Kapitel 22.1). Damit geht den formellen Kredit-
gebern wesentliches Sanktionspotential verlorers, dean Kreditnehmern zudem oft bewusst
Ist, so dass es einen negativen Verhaltensanreigichi bringt. Aufgrund institutioneller Ge-
gebenheiten und aufgrund fehlender Klagefahigkan.bbereitschaft seitens der Schuldner
sind Vertrage im informellen Finanzsektor ebensthin{vollstandig) durchsetzbar. Eie
post - Mediation durch Dritte, insbesondere die formplastische Schlichtung, ist in den
l&ndlichen Gebieten der Entwicklungslandern gantmerfligbar bzw. viel zu kostspielig und
langwierig. Informelle Schlichtungen Uber z.B. d2orféaltesten erfolgen i.d.R. nicht zuguns-
ten des Geldverleihers (vgl. Kapitel 4.4.2).

Die fehlenden bankiblichen Sicherheiten und di&dibaften Rechts- und Eigentumsver-
haltnisse in Verbindung mit dem Fehlen einer wirkea und kostenginstigen Zugriffsmég-
lichkeit auf das Rechtssystem erschweren aulR3erdernVetwertung etwaiger Sicherheiten
zur Begleichung offener Forderungen. Auch dieslést Kredithehmern haufig bewusst. Hin-
zu kommt, dass im Rahmen von landlichen Kredit@ognen teilweise Quoten vorgegeben
wurden, so dass Kredite auch fur nicht rentableedtitionen zur Einhaltung dieser Quoten
vergeben wurden. Sofern der formelle Kreditverteadgr einmalig konzipiert ist, ausschliel3-
lich auf Sanktionsmaflinahmen formeller Natur baut den Forderungsausfall nicht konse-
quent sanktioniert, ist die Nichtriickzahlung eittea&tive und verhaltnismaRig ungefahrliche
Option fur landliche armere Kreditnehmer. Gerade l&edlichen formellen Kleinkrediten
besteht damit haufig ein besonders hoher AnreizNiahtriickzahlung! Die Kreditnehmer
scheinen hier genau zwischen formellen und infdeneSchulden zu unterscheiden und in-
formelle Schulden grundsatzlich viel ,ernster* Z2zhmen.

Dass die allgemein bekannten Vertragsdurchsetzuoigigme negative Auswirkungen auf
die Qualitat der Kreditnehmer haben, konnte voro®faGersovitz (1981) in einem theoreti-
schen Modell bestatigt werden. Die widrige Ausgaitgation l&ndlicher Kreditvertrage bie-
tet u.a. auch einen Grund fir das Eingehen latigfeis Beziehungen (vgl. Kapitel 2.5.5,
4.2.2.2). Eine weitere Folge fehlender Ruckgriffghthkeiten auf das Rechtssystem ist
grundsétzlich, dass die Zahl und die Vielfalt déigiichen formellen Kooperationsbeziehun-
gen sich deutlich reduziert haben (vgl. Krahnerinsidt 1994: 36ff.). Demgegentber steht
die Vielfalt informeller Kooperationsbeziehungenf &asis soziobkonomischer Normen in
funktionierenden sozialen Gruppen (vgl. Kapitel.3,2..3.2). Dabei finden informelle Vari-

280 Dje Vertragstheorie hat bisher solche Neuverhamgiitegeln noch nicht behandelaint-VentureVertrage
enthalten haufig eine genaue Vorgabe lber das theoeém Falle des Ausscheidens einer Firma ausJbém
Venture(vgl. z.B. Furubotn/ Richter 2003: 302).

1 |nformelle Geldverleiher agieren z.B. in IndierRathalb der Legalitat und kénnen schon aus diesemds
eine legale Vertragsdurchsetzung nicht beansprughgnKapitel 4.1.1).
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anten der Vertragsdurchsetzung Anwendung, wie @i Ausnutzung sozialer Normen mit-
tels informeller Sanktionen innerhalb einer funktexenden Gemeinschatft bis hin zur illega-
len Verfolgung Uber eineGand' (Krahnen/ Schmidt 1994: 33, vertiefend Kapitet.2).

Die fehlende Zugriffsmoglichkeit auf das Rechtssgserhoht zwar einerseits die Risiken aus
den Kreditvertragen, anderseits erdffnen sich eadtie weitere Moglichkeiten der Vertrags-
konditionierung. Uber legale Regelungen hinaus kdénrahlreiche individuelle Vertragsver-
einbarungen getroffen und ggf. illegale Durchseggmmalinahmen ergriffen werden, so dass
eine Kreditvergabe an landliche Arme lohnend ensthend moéglich wird. Konkret kann
z.B. ein hoherer als der gesetzlich vorgegebenenstdinssatz vereinbart werden, anderer-
seits aber auch einseitig ausbeutende Vereinbamuypeteoffen werden (vgl. vertiefend Kapi-
tel 4.1.1, 4.3, 4.5.2). Die unzureichende legaleastruktur erschwert damit nicht nur die
Vertragsdurchsetzung aus Sicht des Kreditgebergjesn schafft auch einen Freiraum fur
opportunistisches Verhalten seitens des Kreditgeluem der Kreditnehmer ggf. hilflos aus-
gesetzt ist (vgl. Kapitel 4.5.2). Beispielsweiselisi informell ausgehandelten Kreditvertra-
gen die Vereinbarung einer personlich, betragsmédég auch zeitlich beschrankten Haftung
nicht zwingend. Jeder Kredithehmer und i.d.R. aseime Familienmitglieder haften meist
unbeschrankt und sind damit schutzlos gegeniibewiltigen Kredithaied® An die Stelle
von Vermdgen und konventionellen Kreditsicherheitgmnen in landlichen informellen
Kreditbeziehungen der soziale Status oder gar idese Leben treten, so dass der Schuldner
nicht nur temporar mit Vermdgenswerten haftet, sondeilweise die gegenwartige und
kinftige Existenz des Schuldners und seiner Faralbe,Geisel* zu stellen ist (vertiefend
Kapitel 4.5.2, auch Wildenauer 1992). Solche ,austreschen“ Konditionen kénnen grund-
satzlich auch im Sinne einer Nebenabrede durcmeingrupten Angestellten in Zusammen-
hang mit einem formellen Kreditvertrag gefordertraden (z.B. hohe Bestechungsgelder). Da
auch dem landlichen armeren Kreditnehmer die legr@di@struktur i.d.R. nicht oder nur
schwer zuganglich ist, ist er auch hier dem Oppustaus des Kreditgebers (bzw. seiner An-
gestellten) ausgeliefert. In dem sich aus der felda Zugriffsmoglichkeit auf das Rechtssys-
tem ergebenden relativ hohen Risiko der Ausbeutauigbeiden Seiten sehen Krahnen/
Schmidt (1994: 37) dann auch die Ursache, warurargements im informellen Finanzsek-
tor in der Familie bzw. im Verwandten- bzw. Bekamitreis bevorzugt werden. Neben fami-
liaren Kontakten konnen vor allem langfristige peaisierte Beziehungen vertragsrelevan-
tes Vertrauen schaffen und verhaltenssteuernd witkgl. Kapitel 2.5.5, vertiefend 4.2.2.2,
4.3.5.2).

Die Problematik der Vertragsdurchsetzung zeigts diéisdliche Kreditvertrage in weit starke-
rem Ausmald auf vertragliche Kreditausfallpravergiomm Sinne von Informations-, Anreiz-
und Kontroll-Designs angewiesen sind als in enteltgn Landern Ublich, was allerdings
auch mit hohen Kosten verbunden sein kann (vglit€bp.2.2.2). Umso starker sind landli-
che Kreditgeber gefordert, kostenglinstige angepagst. alternative Sicherheitsinstitutionen
zu entwickeln und zu nutzen (vgl. z.B. Kapitel 3)2.

3.3 Zwischenfazit: Ist die landliche Kreditbeziehury zum Scheitern verurteilt?

Die Erlauterungen in den vorangegangenen Kapitebeh ein sehr negatives Bild der |andli-
chen Kreditvergabe gezeichnet. In allen drei PhakenKreditvergabe ergeben sich in der
Penny Economgles landlichen Raumes zahlreiche widrige Umstaexiagene und endogene
Risiken, die das fiur die Kreditbeziehung essertigkrtrauen beeintréachtigen bzw. gar nicht
erst aufkommen lassen. Die von Schmidt (1983: Bthmidt/ Terberger 1996: 383) als
.prekare Partnerschaft* bezeichnete Problematik Moianzbeziehungen zeigt, dass bei einer

282 Auch dies ist eitMoral HazardProblem des Kreditnehmers, das hier nicht weigetieft werden soll.
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Investition in einer durch Unsicherheit gepragtanwelt die beteiligten Kapitalgeber und —
nehmer zwar ein gemeinsames Nutzungsinteresse hddenes aber leicht zu einem Vertei-
lungskampf um die Ergebnisse der Zusammenarbeitmemkann, der wesentlich von der
Informationsverteilung und von den Handlungsmoddeten zwischen den Partnern abhan-

gig ist.

Zwischen konventionellen Kreditgebern und tradiglblen Familienwirtschaften ist die
asymmetrische Informationsverteilung héaufig selarkstaiusgepragt. Bereits die Kreditwir-
digkeitsprufung erweist sich nach konventionellegthde als aul3erst schwierig und kosten-
intensiv. Das Kreditnehmerverhalten nach Vertragshloiss lasst sich, wenn Uberhaupt, nur
unter hohem Ressourceneinsatz tberwachen. Deidédedbrmelle Finanzsektor, der in den
meisten Entwicklungsléandern nach Vorgaben arbedtiet, mehr an den Verhéltnissen der
stadtischen, relativ vermodgenden Kundschaft omensind, hat in der Vergangenheit haufig
kapituliert und lief3 sich oft nur durch staatlichéwang (z.B. in Form von Férderprogram-
men oder vorgegebenen Kreditquoten) dazu bewegedité an die drmere Bevoélkerung
herauszugeben. Die Praxis hat dabei gezeigt, detsiesn Rahmen solcher steuernden Ein-
griffe die Kreditvergabe aufgrund hoher Ausfallehtirentabel war, sogar oft genug aufgrund
konzeptioneller Fehler nicht rentabel sein konnte.

Denn aus Sicht der Banken entstehen bei den unktamellen landlichen Kreditkunden
aufgrund der fehlenden verlasslichen Dokumentademékonomischen Vergangenheit Prob-
leme bei den Prognosen zur RickzahlungsfahigkeitRiinckzahlungswilligkeit. Zudem feh-
len in der Regel Werte, die als banktbliche Sichigeh dienen konnten. Eine konservative
Kreditvergabepolitik bietet hier schon nicht di¢oederliche Flexibilitat zur Gewéhrung von
Krediten an armere Bevolkerungsgruppen. Hinzu koimmAllgemeinen eine unzureichende
legale Infrastruktur (allgemeine und Bankengesdiugg, einseitig orientierte Banken-
regulierung). Ein weiteres grofRes Problemfeld ergith bei den Kosten der Kreditvergabe.
Die sog. Kosten-Erlés-Schere flihrt dazu, dass &teifredite fir die Banken teurer sind als
groRere Kredite, und macht sie entsprechend ukttra

Die geringe Abgrenzungsmaglichkeit zwischen Klaims¢érnehmen und Haushalt, von Pro-
duktion und Konsum erschwert die Kontrolle einevduktiven Kreditverwendung und lasst
die Familienwirtschaften grundsatzlich unattraktiv konventionelle Banker werden. Letzte-
ren erscheinen die dkonomischen Verhaltensweis@hesoFamilienwirtschaften als nicht

kalkulierbar und damit nicht bewertbar. Insgesamigtzsich oft eine grol3e soziale Distanz
zwischen landlichen Kunden und Bankangestelltea,diit Zusammenarbeit behindert. Erst
wenn die Verhaltensnormen und Spielregeln den Marktern vermittelbar werden, kann
eine Marktbeziehung méglich werden.

Die landliche Kreditvergabe bewegt sich in einermafékskreis aus Verhaltens- und Durchset-
zungsproblemen sowie Negativanreizen. Fir vielmétle Kreditinstitute lohnt sich die Kre-
ditvergabe im landlichen Raum nicht bzw. stellt ¥erlustgeschaft dar. Meist kann sich so-
gar der semi-formelle Finanzsektor unter Wirtsdithikeitsvorgaben ebenfalls nicht auf die
Armsten der Armen als Kunden konzentrieren. Dagefiofle Kapitel soll nun zeigen, warum
und mit Hilfe welcher Finanztechnologie der infotleeGeldverleiher die Probleme landli-
cher Kreditvergabe I6sen kann und in der LageKistdite rentabel an die armere landliche
Bevolkerung herauszureichen. In diesem ZusammenWwanden die Grenzen der formellen
Finanzinstitutionen bezlglich eines nachfrageoieet®n, angepassten Angebots landlicher
Finanzierungen deutlich. Es zeigen sich aber aielbenzen des informellen Geldverleihs.
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VIERTES KAPITEL

4. Finanztechnologisches Steuerungs- und Gestaltisgptential landlicher Geldverlei-
herkreditvertrage in Indien

4.1 Zu den Grundlagen des landlichen Geldverleihsilndien

4.1.1 Informelle Regeln und Freiheit der Vertragsgstaltung in der Penny Economy

Schon in den Kapiteln 2 und 3 ist deutlich geword#ass die unterschiedlichen 6konomi-
schen Bedingungen in den landlichen Gebieten daxiBkiungslander und damit die unter-
schiedlichen Kredithachfragetypen grundsatzlichseeiedene Kreditvergabetechnologien
und damit heterogene Kreditgeber erfordern (vds. Bell 1988, Floro/ Yotopoulos 1991:
53). Der formelle Finanzsektor im landlichen Rauen BEntwicklungslander kann allerdings
zurzeit meist diesen Ansprichen nicht gerecht we(@@pitel 1.3.2.1). U.a. deswegen sind
in den landlichen Gebieten Indiens auch heute zablreiche informelle Geldverleiher aktiv
(vgl. Kapitel 1.3.2.2), die rentabel Klein(st)kreslgewahren kénnen. Die nachfolgenden Ka-
pitel sollen die Einzelheiten der Arbeitsweise liaieer Geldverleiher und der verwendeten
Finanztechnologie beleuchten, um einerseits dasdye Vorurteil Gber denmalicious mo-
neylendet als Kredithai zu relativieren und andererseitafiztechnologische Besonderheiten
zu isolieren, die zeigen, wie Kleinstkreditvergahech einen verlasslichen Finanzmanager
rentabel mdglich ist, und ggf. bei der semi- unthfellen Kleinkreditvergabe Anwendung
finden kdnnten. Wie bereits in Kapitel 1.2.3 angekigt, wird exemplarisch die Finanztech-
nologie der Vollzeit-Geldverleiher und der Handbtem Geldverleiher analysiert, weil

« die Vollzeit-Geldverleiher als die typischsten Geldeiher gelten und

» die HandlereumGeldverleiher die heute zumindest in Stdasien tanksten vertrete-
ne Geldverleihergruppe sind (vgl. Kapitel 1.2.3g dudem in besonderem Mal3e In-
formations- und Kostenvorteile aus der Verbindurgg @eldverleihs mit anderen
Markttransaktionen ziehen kdnnen (Kapitel 4.2.3).

Natirlich gibt es dabei groRRe finanztechnologistierschneidungsbereiche. Zahlreiche fi-
nanztechnologische Besonderheiten werden ebensoamdaren Geldverleihertypen bzw.
allgemein informellen und manchen semi-formellerdigebern angewendet. Mit Auswei-
tung des semi-formellen Finanzsektors, vor allenON@itiativen wie die SEWA-Bank (z.B.
Cohen et al. 1999, 2001) usw., sind langst vielertiddgbare finanztechnologische Besonder-
heiten des informellen Geldverleihers in der semnirellen Praxis repliziert wordéti.

In Kapitel 1.3 wurde bereits auf die frihen Bemidem der indischen Regierung hingewie-
sen, den (landlichen) Geldverleih gesetzlich zelregDie noch heute gultige Geldverleiher-
gesetzgebung obliegt den Bundesstaaten, so dassuditerschiedlich sein kann (vgl. Schau-
bild 4.1). InOrissaundAndhra Pradeslyibt es sogar regionenspezifische Ge$étze

28371 Replikationen vgl. z.B. Hulme (1990, 1992, 19%ahman (1993), Shylendra (1997).
284 7u den zahlreichen weiteren den landlichen Geldirebetreffenden rechtlichen Regelungen vgl. S&hra-
der (1996).
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Schaubild 4.1: Geldverleihergesetze in Indien
Quelle: Reserve Bank of India (2007: 70f.)

Bundesstaat Gesetz

Karnataka Karnataka Money Lenders Act, 1961

Kerala Kerala Money Lenders Act, 1958

Uttar Pradesh Uttar Pradesh Regulation of Moneydlrey Act, 1976

Tamil Nadu Tamil Nadu Money Lenders Act, 1957

Maharashtra Bombay Money Lenders Act, 1946

Punjab The Punjab Registration of Money Lendens 2@38

NCT Delhi Ubernahme der Gesetzgebung des Punjab

Haryana Ubernahme der Gesetzgebung des Punjabdigresamte Bundesland

West Bengal Bengal Money Lenders Act, 1940

Orissa Orissa Money Lenders Act, 1939

Bihar Bihar Money Lenders Act, 1974

Rajasthan Rajasthan Money Lenders Act, 1963

Guijarat Ubernahme des Bombay Money Lenders Act 194

Jammu & Kashmir Keine Gesetze

Madhya Pradesh Madhya Pradesh Money Lenders Aét,193

Chattishgarh Madhya Pradesh Money Lenders Act,1934

Andhra Pradesh Andhra Pradesh (Telangana Area)eibenders Act, 1349 F
Andhra Pradesh (Andhra Region Scheduled Areas)eMbenders Regulat
tion, 1960

Assam The Assam Money Lenders Act, 1934

Meghalaya Ubernahme des Assam Money Lenders A4 19

Tripura Ubernahme des Bombay Money Lenders Act619

Nagaland Nagaland Money Lenders Act, 2005

Uttarkhand Uttar Pradesh Regulation of Money Legdiat, 1976

Die Geldverleiher-Gesetze sehen zwingend eine Riegisg vof®® und geben Vorgaben zur
Regulierung und Supervision der Geldverleihertd@igkSo missen die Geldverleiher Konten
fuhren und die Kontostédnde den Kredithnehmern zufideing stellen, teilweise sogar jahr-
lich der Registrierungsstelle aushandigen. Untef&gestellt werden explizit die Einschiich-
terung und Belastigung von Kreditnehmern und ihFamilien sowie die Einmischung in
deren Alltag. Es werden Hochstzinsséatze genanntailvekiseDisagiosverboten. Strafen fur
Missachtung der Gesetzgebung werden festgese&tibihstzinssatze bestimmen, ab wann
von Wucherzinsen zu reden ist. In manchen Bundatestavird ein maximaler Zinsbetrag
festgesetzt famdupat®). Ziel der Gesetze ist es, die Kreditnehmer voetbrteilung zu
schitzen, wobei einzelne Staaten unterschiedlicfahiEingen machten und die Gesetze ggf.
unterschiedliche Schwerpunkte setzen. In einigemdBslandern muss bei Registrierung eine
Kaution in bar hinterlegt werden, die bei Nichtalthng der gesetzlichen Vorgaben einbe-

85 |n Kerala wird die fehlende Registrierung mit nestens 6 Monaten Haft bestraft (Reserve Bank dflind
2007: 18).

86 Damdupatist Inhalt altindischer Gesetze und fordert, dass Gesamtbetrag der Zinsen den Kreditbetrag
nicht tbersteigen darf (Reserve Bank of India 2@3j:
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halten wird. Die Moglichkeit zur Anrufung von Genten wird auch fir die Geldverleiher
eingerdumt, wobei bei fehlender Registrierung diesst ausgeschlossen ist (Reserve Bank of
India 2007: 16ff.). Der staatlicHgsurious Loans A¢t1918 soll verhindern, dass wucherische
Kreditvertrage Uber Gerichte durchgesetzt werdedh.:(23). Der staatlichimterest Act 1978,
regelt, wann eine Zinsberechnung zulassig ist (4.

Die zahlreichen Vorgaben der Geldverleiher-Geskelgen nahe, dass die Einhaltung der Re-
gelungen zu einer Formalisierung und damit Erhéhdeg Verwaltungskosten fuhrt. Es ist
nicht verwunderlich, dass eine Arbeitsgruppe imtfag der Reserve Bank of India (Reserve
Bank of India 2007) davon ausgeht, dass mindegfenauso viele Geldverleiher unregistriert
arbeiten wie registriert. Trotz der rechtlichen unténsiven aufsichtsrechtlichen Bemihun-
gen der indischen Regierung zur Regulierung unddhirinkung des informellen Finanzsek-
tors sind insbesondere die landlichen indischerd¥geleiher auch heute noch unregistriert
und damit zahlreich auRerhalb jeglichen Zugriffsctiformelle rechtliche Infrastruktur aktiv
(Kapitel 1.3.2.2).

Allerdings kennt die armere landliche BevolkeruryR. weder die herrschenden formellen
rechtlichen Rahmenbedingungen von Finanzbeziehungeh rechtliche Méglichkeiten, ge-
gen illegale Handlungen (z.B. Betrug) vorzugeheas wudem mit hohen Kosten und hohem
Zeitaufwand (Opportunitatskosten) verbunden warap{t€l 3.2.2.2.2, 3.2.3.5, 3.2.4). Sollte
ausnahmsweise ein Gesetzesvertreter im dorflichereiéh aktiv sein, so ist Uber Beste-
chungsgelder stets eine Beugung formal rechtliGemndsatze moglidfi’. Informalitét be-
deutet fur l&andliche Geldverleiher damit vor allettass sie — trotz existierender Geldverlei-
her-Gesetze- keinerlei staatlichen oder formaleguRerungen unterliegen und ihre Ver-
tragsgestaltung und insbesondere die Zinsséatzehéngly von (staatlichen) Vorgaben indi-
viduell festlegen kénnen, sprich meist in einenrr{fal-) rechtsfreien Raum tatig sind (vgl.
auch Kapitel 3.2.2.3, 3.2.3.5, 4.5). Deshalb kon@Gehdverleiher sehr flexibel sein und die
Kredite hinsichtlich der Konditionen auch leichtedividuell an die Bedurfnisse der Nach-
frager anpassen, spezielle Kundenwinsche berlutikgohund evtl. sogar innovative Finanz-
instrumente anbieten (vgl. Adams 1992a: 8, auchitila$.1.2, 4.2.3, 4.3.5.1, 4.7). Insbeson-
dere ermdglicht es die Informalitat auch, dass @®ldiher sehr flexibel und kreativ auf be-
sondere Probleme bei der Kreditvergabe bzw. Knggkirahlung reagieren (vgl. auch Kapitel
4.1.2, 4.2.2, 4.4) und sich entsprechend schnelleainderte Rahmenbedingungen anpassen
kénnen.

In funktionierenden sozialen Gefligen gelten zatireisozio6konomische Normen, die den
Umgang der Gemeinschaftsmitglieder untereinandging(vgl. Kapitel 2.5). Diese informel-
len Regeln treten an die Stelle der formellen (iKglpitel 2.5.1, 3.2.2.3, 3.2.4) und geben den
(informellen) Handlungsrahmen vor, innerhalb desdenlandliche Geldverleiher seine so-
zialen und wirtschaftlichen Aktivitdten austiben ikagin funktionierendes System informel-
ler Normen kann sogar alSovernance Structurévgl. Kapitel 1.4.2.2) aufgefasst werden.
Dabei regelt der informelle Normenrahmen u.a., tvelelandlungsweisen sozial und mora-
lisch akzeptiert sind (vgl. Kapitel 2.5, 2.6). Dasgl informeller Normen orientiert sich meist
nicht an staatlichen Zielen (wie z.B. die Versomguter landlichen Bevolkerung mit zins-
ginstigem Kredit) bzw. Regulierungsvorgaben, samder der Sicherung des Uberlebens
aller in der Gemeinschaft (vgl. Kapitel 2.5.1). Zur Eitbng dieser Regeln werden Sankti-
onsmechanismen innerhalb der Gemeinschaft et&ffiévgl. Kapitel 2.5.2, 2.5.3). Neben

%7 Dies gilt grundsatzlich fir beide Parteien desditsertrages. Die Begiinstigung jeweils einer Seited
wesentlich vom Geldbetrag und/ oder informelleriBeangen und Verpflichtungen abhéangen (vgl. Kayts).

88 50 haben in der Vergangenheit nach Bhattachai§@4jltraditionale Bauern im Punjab trotz ihrer Abha
gigkeit vom Geldverleiher jene Geldverleiher mitd&ode bestraft, die gemeinsam vereinbarte sokiatenen
gebrochen hatten (auch Bose 1994a). In anderenn@egegab es durchaus auch gewaltarmere Maflinahmen
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der Vorgabe eines allgemeinen sozialen und wirtdadten Verhaltenskodexes kénnen in-

formelle Normen auch konkret zu informellen Zingséichstgrenzen fuhren. So wird z.B.

informell vorgegeben, dass ein Brahmane aufgrumkesesozialen Standes den niedrigsten
der herrschenden Zinssétze zu zahlen hat (Wilderi®92).

Informalitat bedeutet im Regelfall also nicht dahlen von Regelungen tberhaupt, sondern
die Glltigkeit soziobkonomischer statt formellergekingen. Scheinbar nebensachliche ge-
sellschaftliche Usancen kdnnen so den Geldverteitiergleichbarer Weise reglementieren
wie eine formelle Gesetzgebung und in gleicher Weig Transaktionskosten fuihren (vgl.
Kapitel 3.2.2.2, 3.2.2.3), dabei aber eine andégts&izung verfolgen, als dies formale Rege-
lungen tuR®. Dennoch verfiigt der landliche informelle Geldeéter im Allgemeinen (ber
mehr Flexibilitat und Freiheit in der Vertragsgdtstag als ein typischer formeller landlicher
Finanzintermediar, zumal die informellen Normerhsam den Bedurfnissen der lokalen Be-
volkerung orientieren. Der informelle Kreditgebetz die Kreditvergabekonditionen eigen-
machtig und in Abhangigkeit von den Marktbedingungewie unter Beriicksichtigung der
informellen Auflagen fest und kann die Kreditvergdlexibel an die Erfordernisse deenny
Economyanpassen. Ohne Zugang zu an Vorgaben gebundederifittel und ohne Unter-
werfung unter gesetzliche Regelungen ist er im \Wiishen nur darauf angewiesen, dass
sein gesamter Geschéaftsbetrieb langfristig wirtkbtlaen Gesichtspunkten folgt und seine
finanzielle Viabilitdt sowie sein sozialer Statusaghrt bleiben, was wiederum zur Sicherung
seiner kiinftigen Existenz in der Gemeinschaft kgftt®. Die freie Vertragsgestaltung bringt
dabei beiden Vertragspartnern Vorteile. Der Kreshigy kann die Konditionengestaltung
(weitestgehend) an den entstehenden Kosten bzgeiaan zu erwartenden Vorteilen orien-
tieren und entsprechend rentabel konzipieren Kahitel 4.3). Zudem kann er relativ frei ein
individuelles Anreizdesign gestalten, um ddsral Hazard-Problem mdglichst gering zu
halten (vgl. Kapitel 3.2.2, 3.2.3.1). Die starkecNfiageorientierung lasst den Geldverleiher-
kredit fur den Schuldner besonders attraktiv ensemeund kann ggf. erheblich zur Ersparnis
von Kreditnehmer-Transaktionskosten (vgl. Kapité.3.2.2) beitragei™

Abgesehen vom informellen Normenrahmen ist der kummdbesondere angesichts des feh-
lenden Alternativangebots allerdings auch der Retfaffenheit des Geldverleihers ausgelie-
fert. Mogen in tradierten Gesellschaften die seri@indungen und Sanktionspotentiale noch
ausreichen, um die Geldverleiher zu einem ,ordeimtin“ Geschéftsgebaren zu disziplinieren,
birgt die Informalitat in einem nicht mehr funktierenden sozialen Geflige auch die Gefah-
ren des Missbrauchs und der Ausbeutung (vgl. Kbpi 4.5, auch Elwert 1985a, 1987).

gegen jene Geldverleiher, die gegen die RegelrtieBen. Hierzu kdnnen z.B. auch die Anti-Geldvéwdei
Aufstande im Dekkan 1875, in Gujarat 1899 und ihBengalen 1930 gezahlt werden.

289 \Wahrend z.B. formelle Zinssatzhéchstgrenzen asiBder konventionellen Kreditvergabe in ruralerige
ten festgesetzt werden und von entwicklungspoligscMotiven beeinflusst sind (vgl. Kapitel 1.3.25)] ist
z.B. die Vorrangstellung einzelner Bevolkerungsgemp (Brahmanen) mit langfristigen Zielen verbundeig
z.B. Prestige, Sicherung des eigenen sozialensStatd ggf. kunftige Unterstiitzungsrechte in Noezeifvgl.
Kapitel 2.5.2 und 2.5.6). Steht zwar bei beiden&rnsn nicht die Kostenorientierung im Vordergrusa erge-
ben sich doch im Falle informeller Zinssatzvorgaberhrscheinlich auf lange Sicht Vorteile fur dereditge-
ber.

2% Der formelle Kreditgeber dagegen ist an zahlreigisét unbedingt auf die Spezifika des landlichémaRz-
marktes abgestimmte Kriterien gebunden (z.B. baekie, bankengesetzliche und aufsichtsrechtlictacim
mal auch politische Vorgaben, Weisungen im Rahnen Kreditprogrammen; vgl. Kapitel 1.3.2.1, 3.2.3)1.
Mikrofinanzinstitutionen sind oft auf Férdermittahgewiesen und arbeiten gerade im Kleinstkreditg#soft
nicht nachhaltig rentabel (Robinson 2001, Drakeyrieh2002, Schmidt/ Tschach 2001, Yaron 1994, 1987,
ron et al. 1997). Inzwischen zeichnet sich abee eimehmende Bereitschaft zur Anerkennung der Nutige
keit kostendeckender Zinsséatze bei landlichen Fieanngen ab.

21 1n der Praxis konnte tatsachlich beobachtet werdass bei Zugang zu formellen und informellen Geld
leiher-Krediten, die landlichen Nachfrager bei sfigzhen Finanzierungswinschen (Konsum) den Geldiver
herkredit bevorzugen.
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Analphabetismus und fehlende Erfahrungen konnemdigbevilkerung zum leichten Opfer
bdswilliger Geldverleiher machen (vgl. Kapitel £)6.Auch in der historischen Betrachtung
wird dabei die Bedeutung des Analphabetismus adutNach Bose (1994a: 25) wurde die
Macht der Geldverleiher in der Vergangenheit naseitig diskutiert, vor allem was den ent-
scheidenden Bereich der schriftlichen Schuldenbaltintig betrifft. Hier war die Macht der
Geldverleiher aufgrund der fehlenden Kontrollmdigjeiten sehr grof3 (vgl. auch Kapitel
4.5.2). Fast alle Bauern waren Analphabeten (abete cenntnis der Ziffern). Selbst wenn
sie lesen konnten, machte dies zumindest im |&metiSindh oft keinen Unterschied, well
die Konten in deBania-SindhiSchrift geflhrt wurden, die fast ausschlie3licim d@nBanias
beherrscht wurde (Cheeseman 1982: 451). Der Uhiecsem Bildungsstand starkt die Posi-
tion des Geldverleihers deutlich (vgl. Kapitel 2)5.

Von den in landlichen Gebieten meist nicht greifamdormal-gesetzlichen Rahmenbedin-
gungen abgesehen gibt es grundsatzlich keine Magatsbeschrankungen fur landliche
Geldverleiher (vgl. Christen 1989: 15). Die Wettleelssituation lasst sich anhand unter-
schiedlicher Kriterien messen. Nahe liegend istMessung an der Zahl der Konkurrenten,
aber auch an der nur beschrankt messbaren MohiétéKreditnehmer, die sich auch im Ab-
hangigkeitsgrad des Kunden vom Geldverleiher zekgmm (vgl. auch Berensmann et al.
2002Y%%. Das AusmaR der geographischen Abgeschiedenhvit siie RegelmaRigkeit mog-
licher Kontakte kénnen in erheblichem Malie die Nddleiten des Kreditnehmers zur Aus-
wahl zwischen unterschiedlichen